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HEMOS RESISTIDO MUCHAS TORMENTAS
Y JUNTOS LO VOLVEREMOS A LOGRAR!

iSeguimos trabajando para ti!
ENTREGAMOS TU VEHICULO EN LA PUERTA DE TU CASA
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Visite al Dealership para méas detalles.
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7 6 8 14227 Jefferson Davis Highway, Woodbridge VA 22191
03) 59 - 555 LustineToyota.com

PRECIOS UNICAMENTE PARA CLIENTES CON CREDITO CALIFICADO Y APROBADO, INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DISPONIBLES. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($599) Y GASTOS DE ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. AX, TITLE, LICENSE, DEALER
FEES AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $26° 0 DOWN, FIRST PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END. EXAMPLE BASED ON 2017 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,460 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,186. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650
ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION. YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDITTO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES. CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES. NOT
ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY.VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 09/05/20° 7 AND IS SUBJECTTO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL
MAY VARYTOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND
EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. FINANCING AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES.

TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE.
SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO
INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE
DEALER FOR DETAILS. PURCHASERS CAN RECEIVE CASH BACK FROM TOYOTA OR CAN APPLY TO DOWN PAYMENT. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN
WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE

TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS,
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Autos de la marca Toyota vemos listo para la venta en un dealer automotriz del area metropolitana de Washington, en un momento clave para la industria. La demanda ha
crecido en el primer trimestre del afio, especialmente en marzo, cuando el pais viene combatiendo a la pandemia del COVID-19. Al parecer, muchas son las personas que desean comprar un vehi-

culodeinmediato porque prefieren conducir que tener contacto con otras personas al viajar, para evitar potenciales contagios del virus. Las ventas de Honda en marzo crecieron 93%; las
de Toyota, 87%; las de Hyundai-Kia, 78%, y las de Nissan, 65%, entre otras marcas. La situacion se torna esperanzadora para fabricantes, concesionarias y piblico en general.
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El Bentley Contlnental Speed GT aunquenoes mucho mas rapldo en llnea recta es mas

lujosoy mas agil en curvas.

BRUNO MAGNI
AUTOPROYECTO.COM

l nuevo Bent-
ley Continental
Speed GT es una
version de alto
desempeiio del
GT, pero no s6lo en linea
recta. El auto ahora cuen-
ta con aditamentos que lo

vuelvenagilen curvasape-
sar de que supesosuperalas
5,000 libras.

Bentley esta tan seguro
deestoqueestallamandoal
autoel Bentleymascapazy
enfocadoeneldesempefio.
Estoapesarde que cuentan
con ediciones mas extre-
mas del Continental.

Las mejoras en el auto

FOTO:BENTLEY

comienzan desde el cora-
z6n. El motor Wi2 6.0 li-
tros con doble turbo ahora
genera64ohp,unligeroau-
mento de los 626 anterio-
res. El torque se mantiene
enlasmismas 6641b-piede
torsion.

El resultado en desem-
pefio es un aumento en la
velocidad maximadeimilla

PRESENTAN VERSION SPEED GT

| BentleyContinental,
s elauto de lulosonado

a208mph. Enaceleracionel
tiempoqueletomaal Bent-
ley Continental Speed GT
alcanzar las 60 mph se ha
reducido en una décima, a
3.5 segundos.

Mejorencurvas

Ahora, alcambiarelmo-
do de conduccion a Sport,
la caja de ocho velocidades
con doble clutch hace las
reduccionesdemarchamas
rapido y revoluciona maés.
Cuando realiza un cambio,
ésta cambia de radios en
la mitad del tiempo que el
Continental normal.

Para detener al auto,
nuevos rotores de ceré-
mica de carbono reducen

77 libras de masa no sus-
pendida. Impresionantes
calipers de 10 pistones son
losencargadosderealizarla
presion sobre estos discos.

El gran diferenciador
en el Bentley Continental
Speed GT son la direccion
posterior y el diferencial
electronico. Aunque el
Flying Spur yalos usa para
ser mas comodo, el Speed
GTsebeneficiadeellospara
ser mas agil.

Ambos sistemas fun-
cionan en conjunto para
mejorar el agarre en curvas
cerradas, mejorar laentra-
da a curvas, y balancear el
acelerador conladireccion
cuando el auto se desliza.

Sutil por fuera

Visualmente las dis-
tinciones de la version son
sutiles. La parrilla frontal
es mas oscura, los faldones
sondiscretamentediferen-
tes, y claro, hay placas con
laleyenda Speed.

El interior cuenta con
pielconpatrondediamante
ademas de partes forradas
enalcantarayacentoscon-
trastantes enrojo.

Con un precio de 274
milgoo dodlares, estoes $50
milmas que elmodelonor-
mal, el Bentley Continen-
tal Speed GT aunque no es
mucho mas rapido en linea
rectasejustificaporsuagi-
lidad en curvas.
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TERMINO EN 15TO. LUGAR EN EL GP DE BAHREIN

Vettel anhelaredimirsetrasel fiascoen Ferrari

Sebastian Vettel, piloto aleman de la escuderia Aston Martin, arriba a Italia para dispu-
tar la carrera por el Gran Premio de Emilia-Romagna que se disputard este domingo 18.

JEROME PUGMIRE
PARIS /7 AP

ebastian Vettelse
siente optimista
sobre escribir un
nuevo capitu-
lo en la Formula
Uno, con Aston Martin, y
dejar atrds una aciaga tlti-
ma temporada con Ferrari
y que sigui6 el domingo 28
de marzo en la carrera por
el Gran Premio de Bahrein,
donde termind en la 15ta.
ubicacion, lejos delos prin-
cipales competidores.

Las cosas fueron de mal
en peor desde el 2020 para
el cuatro veces campeon
delaFi.

Enlaanterior tempora-
da, apenas una vez subid al

podioyconcluy6iodelasiy
carreras fueradelos 1o pri-
meros, enmediodeunten-
so ambiente que empeord
despuésdequeFerrarinole
ofreci6 un nuevo contrato.

“Todoelanofueunreto.
Obviamente no estoy feliz
de como transcurrié el afio
pasadoencuantoamiren-
dimiento”, indic6. “Hubo
situaciones que no resul-
taron bien y cosas que me
hubieragustadoresultaran
diferente. Noesningtinse-
cretoque por momentosno
estaba completamente fe-
liz”, dijo.

El aflo pasado Vettel
cay6 en desgracia. Su au-
toestima fue sacudida tras
perder los titulos de 2017 y
2018 ante Lewis Hamilton

FOTO: KAMRAM JEBREILI/ APS
y Mercedes, a pesar de que
liderabaambos campeona-
tosalamitaddetemporada.

Un piloto que atin com-
parte el récord de mas
triunfos de F1 en una tem-
porada con Michael Schu-
macher —un total de 13 con
Red Bull en 2013- y 53 vic-
torias, entre sus 121 podios
seviosuperadopor sujoven
compaiiero Leclerc en2019
y2020.

Después de que Leclerc
recibi6 un lucrativo nuevo
contrato hasta el 2024 -y
Vettel no recibi6é ninguna
oferta- se hizo evidente
quiéneraconsideradoel pi-
lotoprincipal. Labrechase
hizo més evidente cuando
Vettel termino las Gltimas
carreras delafio en el13mo,

SEGUN ACUERDO DE PATROCINIO

Autos BMW para todos
losjugadores del Milan

MILAN, ITALIA
AP

1 astro Zlatan
Ibrahimovic y sus
compaifieros del
Milan recibiran
nuevos vehicu-
los, luego que el club ita-
liano firmo el miércoles 30
demarzounnuevoacuerdo
comercial conBMV.

La automotriz alemana
se convirtid en el nuevo
socio premium del Milan,
yrepartira vehiculos BMW
de sugusto particularaca-
dajugador del equipo.

“BMW, como el Milan,
esunsinénimo de excelen-
cia, estilo e innovacion, asi
que estamos deleitados en
embarcarnos en este pro-
yectoy encaminarnos a un
futuro progresista y soste-
nible, para el beneficio de
todos”, dijo el presidente

del Milan Paolo Scaroni.
No se dieron a conocer
los detalles financieros, ni
la extension del acuerdo.
Pero el Milan lo describio
una“sociedad multianual”.
Elnombre BMW corres-
pondealassiglasenaleman
de Bayerische Motoren
Werke AG (Fabricasdemo-
tores bavara S.A.). BMW
es un fabricante aleméan de
automoviles ymotocicletas
dealtagamaylujo, cuyase-
deseencuentraenMunich.
Sus subsidiarias son Mini,
Rolls-Royce y BMW Bank.
Estefabricanteesellider
mundial en ventasentrelos
constructores automotri-
ces de gama alta y compite
principalmente con Audi,
Volvo, Lexus y Mercedes-
Benz, entre otros vehiculos
de gama alta. El Milan ha
recuperado protagonismo
esta temporada en la Serie

Atrasvariosafosderesul-
tados mediocres. El Gltimo
de sus 18 titulos de la liga
italiana se remonta a 2011,
peroactualmente marchan
segundoenlaclasificacion,
a seis puntos del lider Inter
de Milan. Los Rossoneri
también han levantado su
imagen fuera de la cancha.
Unreciente estudioencon-
tré que el Milan es el club
italianomaspopularenEs-
tados Unidos y China.

“Tenemos una estra-
tegia bien definida”, dijo
Casper Stylsvig, el director
deingresos del Milan y que
previamente trabajé con
los clubes ingleses Man-
chester United y Fulham.
“Queremos ser uno de los
clubesmasexitososdel fiit-
bol mundial para 2025, esa
esnuestravision desdeuna
perspectiva comercial”,
sostuvo.

EI bélido Aston Martin condUCIdo por Sebastlan Vettel despues de chocar con el coche
Alpine de Esteban Ocon el domingo 28 de marzo en el circuito de Bahrein. Alli Vettel termin6 en

el puesto15.

12moy 14mo lugar.

“No estuve a mi nivel.
Nunca me ha importado lo
quelagente piense, escriba
odiga”,aseguro Vettel. “Es
por esto que s6lo me im-
portaestar en paz conmigo
mismo. "Tengo muy, muy
altas expectativasde mi”.

En Aston Martin

Incluso considero6 reti-
rarse, perosucambioaAs-
tonMartinreavivelentu-
siasmodel pilotoalemande
33 afios.

“No soy tan viejo, ahi
puedes ver a pilotos mas
viejos de vuelta en la pa-
rrilla”, dijo en alusion a
Fernando Alonso, el espa-
fiol de 39 afios. “No es una

VY L1

cuestiondeedad. Yopienso
queesunacuestiondetener
unbuen equipo y coche al-
rededor tuyo”.

Aston Martin corre con
motores Mercedes y la es-
cuderia pertenece al billo-
nariocanadiense Lawrence
Stroll, padre del otro piloto
del equipo Lance Stroll.

Aston Martin busca
pelear por el titulo en los
proximostresocincoafios.

Vettel dio a entender
que el ambiente en Aston
Martin es menos sofocante
queenFerrari. Laescuderia
italiana, con sus monopla-
zas de rojo luminoso, si-
gue siendo el nombre mas
iconico en la historia de la
F1. Pero Ferrari no gana

FOTO: KAMRAM JEBREILI/ AP

un titulo de pilotos desde
Kimi Raikkonen en 2007 y
su Gltimo campeonato de
constructores fue en 2008.

"Es mucho méis mo-
desto (en Aston Martin) al
compararlo con Ferrari a
las primeras”, dijo Vettel.
“Las cosas sonunpocomas
distintas, pero no se trata
de los lujos o tener sillas
carisimasenlasoficinas. Se
trata del trabajo tras bam-
balinas”.

Vettel ahora quiere de-
jar atras lo sucedido el 28
demarzoenel Gran Premio
de Bahréin y ahora se con-
centra en el compromiso
de este semana en el Gran
Premio Emilia-Romagna
en Italia.
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Alexandrialoyota.com

PARA GARANTIZAR TU SEGURIDAD!

DEJA QUE NOSOTROS TRABAJEMOS POR Ti

LIdmanos y te ayudaremos a completar
todo el tramite por linea.
ENTREGAMOS EL AUTO EN TU CASA!

2021 Toyota

COROULA LE %

2021 Toyota 2021 Toyota

RAV4 LE CAMRY LE

2021 Toyota 2021 Toyota

HIGHLANDER LE TUNDRA

4x4 Tundra Double Cab SR 5.7L V8 6.5-Ft. Bed

New car special pricing includes all cash rebates and incentives provided by Toyota but excludes taxes, tags, and $789 Processing Fee. Special Prices are only applicable to the specific vehicle as identified by a stock
number and/or VIN and cannot be used in conjunction with other offers. Vehicles are subject to prior sale. Please check with dealer for vehicle availability.
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ACEPTAMOS TAX ID!| USEDCARS

——

@~ CADA VEHICULO CERTIFICADO VIENE CON..

\ CERTIFIED 12-meses/12,000 Millas Garantia Total Limitada 160-Point de Inspeccion de Calidad
X p
\Used Vehicles T-afios/ 100,00 Millas Garantia limitada del trende potencia I* CARFAX Reporte del historial del vehiculo

SIENNA  of g | HIGHLANDER |{REEE 1
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Stk. P23341

Stk. N1554A

s
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SR5 PREMIUM - ALl

Stk. P23367

Stk.P23193

(703) 684-0700 kW&

3750 RiChmond Highway Alexandria’ VA 22805 Douglazgl:isntanilla Al I\gt:\e(ioza Jorgg;é:rita Dansizllel'-;olio Wilsgglgllsoran

* New car special pricing includes all cash rebates and incentives provided by Toyota but excludes taxes, tags, and $789 Processing Fee. Special Prices are only applicable to the specific vehicle as identified by a stock number and/or VIN and cannot be used in conjunction with other offers.
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CIFRAS DE MARZO DUPLICAN LAS DEL MISMO MES DE 2020

Ventasdeautos
batenrécorden
dealersdelpais

Todos los grandes fabricantes automotrices obtienen
altademanda entoda la nacion.

Uni\dades de Toyotasale

nde la Ultima linea de produccién en una de las plantas del

fabricante en el pais. Toyota vio aumentar sus ventas en marzo en un 87 por ciento si lo compa-
ramos con el mismo mes del afio anterior.

DETROIT, ILLINOIS
AP

as ventas de autos
en Estados Unidos
aumentaron mas
de 11 por ciento
en el primer tri-
mestre, y las registradas
en marzo superaron por
mucho las del mismo mes
del afio pasado, cuando dio

inicio la pandemia.

Los fabricantes comer-
cializaron mas de 3,9 mi-
llones de vehiculos en los
primeros tres meses del
afio, y varias compaiiias
informaron que sus ventas
de marzo casi duplicaron
las del mismo mes del afio
anterior, segtin cifrascom-
piladas por Edmunds.com.

Las ventas de Honda

FOTO: TOYOTA

en marzo crecieron 93%;
las de Toyota, 87%; las de
Hyundai-Kia, 78%, ylas de
Nissan, 65%.

General Motorsreporto
un incremento de 46% en
sus ventas; Fiat Chrysler
(ahora Stellantis) de 45%, y
Ford, de 26%.

Kevin Roberts, director
de perspectivas de la in-
dustria en Cargurus.com,

P

——
.

Unaoperaria trabaja en la linea de ensamblaje de los vehiculos F-150 en la planta Ford
en Dearborn, Michigan. La produccién ha crecido debido a la creciente demanda.

Robots trabajan al lado de operarios enuna planta de
produccién automotriz enllinois. Elaumento de las ventas ha
traido altas expectativas para los fabricantes de autos que se
refleja en el aumento de contratacionesy de las ventas.

FOTO: CORTESIA

advirtid que las ventas
minoristas a compradores
individuales fueronsdlidas,
pero las ventas en general
contintian abajo de los ni-
velesprevios alapandemia
debido a una disminucién
en las compras de flotillas.

Cuando comenz6 la
pandemia, afirmo, loscom-
pradoressereplegaronylas

ventas minoristas dismi-
nuyerondurante alrededor
de un mes.

“Diria que los autos han
estado superando el des-
empeflodelaeconomiage-
neraldesde ese momento”,
agrego.

El programa guberna-
mental de estimulo por
1,9 billones de dodlares au-

FOTO: CARLOS OSORIO/ AP

nado al interés de la gente
en transportarse de forma
individual a causa del virus
debera mantener la vitali-
dad delas ventas, apunté.

Pero la actual escasez
de microprocesadores esta
obligando a los fabrican-
tes areducir la produccion
de vehiculos, y eso podria
afectarlasventasmasade-
lante este afio.

Ademas, debido al bajo
suministro a los concesio-
nariosylafaltadevariedad,
la gente podria postergar
sus compras, dijo Roberts.
Sinembargo, muchasotras
personas quizd deseen
comprar un vehiculo de
inmediatoporque prefieren
conducir quetener contac-
toconotraspersonasalvia-
jar, afirmo.

Analistas y ejecutivos
del sector afirman que la
escasez de microprocesa-
dores podria prolongarse
hastaporlomenoseltercer
trimestre del afio.

Creceladem
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aventas de Toyota

y su marca de lujo

Lexus llegaron a

253 mil 783 unida-

des en marzo de
2021, lo que represento un
aumento del 87 por ciento
en volumen y del 79.8 por
ciento en la tasa de venta
diaria en comparacion con
marzo de 2020.

Las cifras fueron anun-
ciadas por Toyota Motor
North America (TMNA) el
findesemanapasado,yse-
flald quelasventasenel pri-
mer trimestre (eneroamar-
zo) alcanzaron los 603 mil
066 vehiculosenel pais, un
aumento de 21.6 por ciento
envolumeny24.9porcien-
toenlatasadeventadiaria.

ROMPE RECORD EN VEHICULOS ALTERNATIVOS

¥
=

Las colocaciones del hibrido Toyota Prius subieron140.7 por ciento en marzoy 22.4 por

cientoenel trimestre.

Por separado,ladivision
Toyota informd ventas de
220 mil 597 vehiculos en
marzo, un aumento de 83,6

por ciento en volumen. En
todo el trimestre llegaron
a 528 mil 813 vehiculos, un
aumentode20.3 por ciento

FOTO: TOYOTA

envolumen.

Ladivision Lexus, por su
parte,informé ventasde 33
mil 186 vehiculos en mar-

zo,unaumentode112.9 por
ciento en volumen. Y en el
primer trimestre las colo-
caciones llegaron a 74 mil
253 unidades.

Ademas, Toyotase con-
solidé como el fabricante
ndmero uno en ventas de
los vehiculos alternativos
(APV), es decir, hibridos,
eléctricos y con celdas de
combustible. para el mesy
el trimestre.

Las ventas totales de
APV en marzo fueron de
60 mil 133 vehiculos, un
aumentode290.7porcien-
to, que en todo el primer
trimestre alcanzaron las
138,326 unidades.

Porotrolado, TMNAdio
a conocer que desde abril
introducira 25 modelos en
total, entre los cuales ha-
bra nuevos, actualizados o

anqa deautosToyotayLexus

deedicionespecial, duran-
te un periodo de 16 meses.
Dosdeellosseranvehiculos
abateriaeléctrica, otrosera
unvehiculoeléctricoquese
enchufa y casi la mitad de
ellos seran sedanes.

Conlaincorporaciondel
Lexus LS hibrido alas ven-
tasafines de estaprimave-
ra, TMNA ofrecerd17vehi-
culos hibridos, eléctricos y
de celda de combustible en
su catalogo.

Lasventasdeestas APV
fueronlideradasporRAVy4,
Sienna, Highlander y Ven-
za. El hibrido Prius subi6
140.7 por ciento en marzo
y 22.4 por ciento en el tri-
mestre.

También las ventas de
Tacoma aumentaron 69.6
por ciento en marzo y 23.9
por ciento en el trimestre.
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