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Crossover 2019 impresiona en prueba de manejo

La Toyota RAV4 2019 cuenta en su interior con cinco puertos USB entre los asientos delanteros y posteriores y un cargador inalámbrico Qi 
opcional para los teléfonos celulares compatibles. Además tiene el sistema multimedia Entune 3.0 en todas sus versiones y muchos otros programas 
que lo convierten en la camioneta con más entretenimiento para grandes y chicos, y también con mayor seguridad y comunicación. Así hace 
honor a sus éxitos de ventas, que lo sitúan como el modelo más vendido de Toyota en todo el país.                       FOTO: TOYOTA

Toyota RAV4
más entretenida
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AUTOPROYECTO.COM 
ESPECIAL

U
na exhibición de 
la Chevrolet Co-
lorado ZR2 Bison 
2019 en el Desier-
to de Arizona nos 

muestra la increíble capaci-
dad de manejo off-road de es-
ta popular camioneta pickup 
mediana, gracias al equipo 
especial de la firma American 
Expedition Vehicles (AEV), en 
su primera colaboración con 
Chevrolet.

Su motor Duramax turbo-
diesel V6 de 2.8 litros produce 
186 caballos de fuerza y 369 li-
bras-pie de torsión, el que es-
tá acoplado a una transmisión 
automática de seis cambios, 

dando como resultado una 
combinación perfecta para las 
aventuras todo terreno.

La lista de accesorios espe-
cialmente diseñados por AEV 
para este modelo incluye cin-
co placas protectoras debajo 
de la carrocería que cubren el 
recolector de aceite del mo-
tor, el tanque de combustible, 
la caja de transferencia y los 
diferenciales.

La capacidad de manejo 
off-road mejora sustancial-
mente gracias a los diferen-
ciales bloqueables en los dos 
ejes, amortiguadores Mul-
timatic DSSVTM y llantas 
Goodyear Wrangler Duratrac 
off-road de 31 pulgadas, entre 
otras novedades.

Tanto las placas como am-

bos paragolpes son fabricados 
en acero Boron estampado en 
caliente, con lo que son alta-
mente resistentes y durables, 
tal como lo comprobamos en 
esta prueba de manejo extre-
ma en Arizona.

Con todo este equipo adi-
cional, la Chevrolet Colorado 
ZR2 Bison 2019 tiene un pre-
cio base (MSRP) de $48,045, 
mientras que la Crew Cab, 
arranca desde los $49,645, in-
cluido el cargo de distribución 
y entrega de $995, en ambos 
casos. Los totales son $5,750 
más altos en comparación con 
la Chevrolet Colorado ZR2, 
pero esa diferencia podría ser 
de más del doble si el consu-
midor compra independien-
temente los accesorios.

Con todo esto, la Colo-
rado ZR2 Bison, resulta más 
barata que una Jeep Wrangler 
Rubicon Unlimited, que tiene 
precio de $50,025, con trans-
misión automática ($2,000 de 
cargo adicional) y otros acce-
sorios por $2,195, para incluir 
equipo de audio Oremium pa-
ra acceder a Apple CarPlay y 
pantalla de 8 pulgadas.

Esta nueva versión amplía 
la familia de pickups Che-
vrolet Colorado, que está 
celebrando su cuarto aniver-
sario en el mercado nacional, 
ya que tuvo su primer mes de 
ventas oficiales en octubre de 
2014. Desde entonces más de 
428,792 unidades de la pickup 
mediana han sido entregadas 
a los consumidores. 

La camioneta Chevrolet Colorado ZR2 Bison 2019 en plena 
prueba de manejo extrema en Arizona. Cuenta con muchas nove-
dades, como llantas Goodyear Wrangler Duratrac off-road de 31 
pulgadas y luces de niebla integradas.  FOTO: CHEVROLET

La Chevy Colorado más impresionante
Versión ZR2 Bison 2019 sorprende en el Desierto de Arizona

REDFORD TOWNSHIP, 
MICHIGAN 
AP

E
l centenario cons-
tructor estadouni-
dense Ford Motor y 
Volkswagen (VW) 
están en pláticas 

para fabricar vehículos de la 
automotriz alemana en al-
gunas de las plantas de Ford 
en el país, informaron ambas 
compañías. 

El director general de Vo-
lkswagen, Herbert Diess, de-
claró a la prensa después de 

una reunión en la Casa Blanca 
que la automotriz está en ne-
gociaciones con Ford. 

Jim Hackett, CEO de 
Ford, confirmó las pláticas, 
mientras que el presidente 
ejecutivo, Bill Ford, dijo que 
las negociaciones avanzan de 
manera positiva. 

VW también está consi-
derando construir una nueva 
planta en Estados Unidos pa-
ra la fabricación de vehículos 
eléctricos que la compañía 
tiene planeados para el futuro. 

La empresa alemana ac-
tualmente fabrica sus camio-

Negociaciones están bien avanzadas

El director general de Volkswagen Group,  Herbert Diess, acompañado por Thomas Steg (detrás, al centro), habla con la prensa 
después de un encuentro con el presidente Donald Trump en la Casa Blanca a principios de mes en Washington DC.             FOTO: EVAN VUCCI / AP

Vehículos VW 
se fabricarían 
en plantas de 
Ford Motor
Automotriz alemana también considera 
construir planta exclusiva para sus autos y 
camionetas eléctricos.

netas y vehículos medianos en 
una planta en Chattanooga, 

Tennessee, pero el resto de 
sus automóviles son impor-

tados. Ford y VW también 
están en negociaciones para 

conformar una alianza que fa-
brique vehículos comerciales.
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Nuevo GAS RAV4GAS RAV4Nuevo

Autos Nuevos: 1-888-755-5384
8500 Sudley Rd, Manassas VA, 20155 ¡Miller Toyota Tiene Un Verdadero

Equipo Hispano A Su Servicio!

Nuevos

PARA VER TODO NUESTRO STOCK VISITENOS EN: www.MillerToyota.com

¡MAS DE 100 TOYOTAS
CERTIFICADOS DISPONIBLES!

¡VISITE NUESTRO CENTRO
DE SERVICIO Y PARTES! 

Victor Gamez
Parts Professional
703-396-5061
parts@millertoyota.com

Dimas Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.793.8297

Irvin Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.224.4083

DANNY ULLOA
(571)437-4236 

JOSE (Gte. Finanzas)
(703)335-6227

MANOLO
(818)585-0201

Autos Usados 1-888-771-6952

www.MillerToyota.com
8500 Sudley Rd,  Manassas VA, 20155

TOYOTA
2018

OFERTA TERMINA EL 01/02/19. (*)$1500 CUSTOMER CASH APPLIES TO SEDAN MODELS ONLY. CON CREDITO APROBADO A TRAVES DE TOYOTA  FINANCIAL SERVICES  Y A CAMBIO DE PAGO DE TOYOTA DE 
REEMBOLSO DE  EFECTIVO O OFERTAS ESPECIALES DE LEASE. GRADUADOS DE COLLEGE Y REEMBOLSO  DE MILITARES NO ESTAN INCLUIDOS EN ESTA OFERTA PERO PUEDE CALIFICAR, VEA  A DEALER POR DEATLLES. 
TODAS LAS VENTAS SON MAS IMPUESTOS, PLACAS Y $640  DE COSTO DE PROCESAMIENTO. PRECIOS INCLUYEN FLETES. REEMBOLSOS Y  EFECTIVO DE FINANCIAMIENTO SON PAGADOS POR TOYOTA.

TODAS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS Y COSTOS DE PROCESAMIENTO. SUJETO A PRIORIDAD DE VENTA.

Miguel Marcia
Consejero de
Servicios
866.322.9676

COROLLANuevo COROLLANuevo
TOYOTA

2019

TACOMANuevo TACOMANuevo
TOYOTA

2019

$3,000 reembolso de Toyota
Excludes Hybrids.

$1,500 reembolso de Toyota*

$1,000 reembolso de Toyota
Excludes TRD Pro.

  

Will
1-888-755-5384 1-888-755-5384

Carlos Ramos
 866-387-3056
Vladimir Brun

866-362-4641
Mike

866-541-2604
Sergio

866-407-2045
Stephen Polo
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Chevrolet Sonic LS

$12,300
Precio Especial 
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Ford F-150 FX2

$16,000
Precio Especial 

2010

$21,499

2018

Precio Especial 

Toyota Camry LE
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Jeep Grand Cherokee Laredo

$28,000

2017
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Toyota Tacoma Base

$23,000

2013

Precio Especial 

SE ACEPTA
TAX ID

DETROIT 
ESPECIAL

E
l Auto Show Detroit 2019 será el 
escenario de las celebraciones 
del 30 aniversario de la marca 
y el debut del Infiniti Eléctrico, 
con el que tendremos el primer 

vistazo al futuro de la división de vehí-
culos de lujo de Nissan.

Infiniti, que ahora tiene su sede glo-

bal en Hong Kong, debutó en Detroit 
hace exactamente 30 años con el sedan 
Infiniti Q45, y aprovechará la última 
edición de este show en el invierno para 
mostrar su nuevo diseño, creada por su 
director global Alfonso Albaisa.

El prototipo que veremos en Detroit 
también marcará el inicio de la era eléc-
trica de Infiniti, con un sedán de propor-
ciones medianas y un ambiente interior 
moderno y sofisticado.

Infiniti anunció recientemente que 
para 2021, todos los modelos de su gama 
tendrán algún elemento de electrifica-
ción, para irse alejando de los motores 
de combustión interna de gasolina.

“Hace 30 años, como un diseñador 
de 24 años de edad en la audiencia, vi 
el nacimiento de Infiniti en persona y 
ahora me siento orgulloso de ser parte 
de este viaje y de la creación de auto-
móviles icónicos de lujo”, dijo Albaisa.

El prototipo Infiniti Eléctrico que se presentará en De-
troit marca una nueva era para la marca automotriz.

FOTO: INFINITI

Infiniti entra en la era eléctrica
En el Auto Show Detroit 2019

JAVIER MOTA 
AUTOPROYECTO.COM

U
na prueba de mane-
jo de la croosover 
Toyota RAV4 2019 
Entune 3.0 Multi-
media y Connected 

Services es una demostración 
completa del enorme avance 
que ha dado la marca a sus 
plataformas de seguridad, co-
municación, entretenimiento 
y conectividad, que por fin in-
cluye Apple CarPlay, aunque 
todavía no Android Auto.

Esta quinta generación del 
que ahora es el modelo más 
vendido de Toyota en el país, 
cuenta en todas sus versiones 
con el sistema multimedia 
Entune 3.0 que incluye Wi-
Fi Connect con la tecnología 
de Verizon, acceso de manos 
libre a servicios de Amazon 
Alexa y compatibilidad con 

Apple CarPlay.
Toyota afirma que sigue 

estudiando en sus centros 
globales la próxima integra-
ción de Android Auto para 
modelos futuros.

El sistema de audio es-
tándar Entune 3.0 ofrece una 
pantalla táctil de 7 pulga-
das sobre la consola central, 
mientras que el Entune 3.0 
Audio Plus agrega una panta-
lla táctil de 8 pulgadas y radio 
satelital Sirius XM.

Además, el Entune 3.0 
Premium Audio mejora el 
sistema multimedia con na-
vegación dinámica integrada 
para ayudar a los conductores 
a trazar su ruta.

Para mejorar las funciones 
multimedia, se puede ele-
gir una RAV4 2019 con hasta 
cinco puertos USB entre los 
asientos delanteros y poste-
riores y un cargador inalám-

brico Qi opcional delante de la 
consola central para los telé-
fonos celulares compatibles.

Acceso ilimitado
Como complemento del 

sistema multimedia, está 
disponible para la RAV4 un 
sistema de audio JBL total-
mente nuevo, que incorpora 
una arquitectura de sistema 
optimizada, un nuevo diseño 
de las bocinas y un proceso de 
sintonización mejorado.

El resultado es acceso ili-
mitado al concierto de músi-
ca más íntimo, todo dentro de 
una RAV4.

El sistema de audio JBL 
disponible ofrece un soni-
do armonioso a través de 11 
parlantes y 8 canales con 800 
watts de potencia. Cuenta con 
los siguientes dispositivos:

 Tweeters con doble 
parlante ubicados en el pilar 
A para un desempeño óptimo 
de alta frecuencia.

     Amplificador HiD8.
 Amplificador de 800 

watts.
    Dos altavoces de am-

plia dispersión en el tablero de 
mandos.

    Mejor sonido y más fun-
ciones de alerta.

    Dos parlantes de am-
plia dispersión en las puertas 
delanteras.

    Mejor calidad de sonido 
para los pasajeros en el asiento 
delantero.

    Subwoofer con puerto 
y caja acústica.

     Sonidos graves más in-
tensos escondidos en la parte 
posterior.

     Dos parlantes de rango 
amplio en las puertas traseras

     Mejor calidad de sonido 
para los pasajeros en el asiento 
posterior.

    Tecnología Clari-Fi, 
que ajusta a todos los for-
matos de audio para igualar 
la calidad de la fuente con el 
nivel perfecto de restauración 
sonora. 

 La Toyota RAV4 2019 cuenta en su interior con cinco puertos 
USB entre los asientos delanteros y posteriores y un cargador ina-
lámbrico Qi opcional para los teléfonos celulares compatibles.

Como el modelo más vendido de Toyota en todo el país, el renovado crossover RAV4 tuvo una 
impresionante presentación en el reciente Auto Show de Los Angeles. Este crossover cuenta con el 
sistema multimedia Entune 3.0 en todas sus versiones.                         FOTOS: TOYOTA

Aparte de ser muy seguro y comunicado

Toyota RAV4 
llega con más 
entretenimiento
Trae sistemas de audio con dos pantallas táctiles y radio satelital 
Sirius XM. Además este crossover está mejor conectado.
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VANESSA ALVAREZ 
AP

D
inero salió volando de una camioneta blindada el 
jueves pasado en una autopista de Nueva Jersey, lo 
que provocó dos choques cuando las personas “se 
pusieron un poco locas” al querer atajar los billetes 
voladores.

El caos estalló a la hora pico matutina en East Rutherford, 
cerca del Estadio MetLife, donde juegan los Giants y los Jets 
de Nueva York.

En videos publicados en internet, un hombre uniformado 
corre entre los autos intentando agarrar dinero mientras otros, 
al darse cuenta de lo sucedido, salen a toda prisa a imitarlo.

“Las personas se pusieron un poco locas cuando vieron el 
dinero”, comentó Danielle Shah, de 29 años de Bloomfield, 
Nueva Jersey, quien vio el incidente desde el autobús donde iba 
rumbo a Nueva York. “O sea, parecía que a la gente que salió de 
su carro simplemente no le importaba. Estacionaron sus autos 
en medio de la autopista”, añadió.

Una camioneta de la empresa de seguridad Brink’s se es-
tacionó a un lado de la autopista con las luces intermitentes 
encendidas mientras los billetes volaban por la carretera.

La policía dijo que el caos provocó dos choques, aunque no 
era claro si alguien había resultado lesionado.

Aparentemente el vehículo blindado tenía problemas con 
el seguro de una de sus puertas, dijo el capitán de la policía, 
Phil Taormina.

En un comunicado, Brink’s confirmó que el camión perte-
necía a la compañía y que se lleva a cabo una investigación, pero 
no ofreció más detalles.

Desde camión blindado

La gente se bajó de sus carros para tomar los billetes en una 
autopista de East Rutherford, Nueva Jersey. FOTO: INFOBAE

Locura en 
 autopista 

 por lluvia de  
billetes 
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NUEVO 2019  SIENNA LE

$3199 Due at Signing 
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BILL PAGE TOYOTA

*PRICES INCLUDE CURRENT MANUFACTURE REBATES. ADDITIONAL FACTORY REBATES SUCH AS RECENT COLLEGE GRADUATE OR MILITARY MAY BE AVAILABLE. ALL VEHICLES ARE SUBJECT TO PRIOR SALE. ALL PRICES ARE SPECIAL INTERNET PRICES ONLY AND CANNOT BE COMBINED WITH ANY OTHER OFFER, PUBLIC OR PRIVATE. ALL FINANCING IS SUBJECT TO APPROVED CREDIT. ALL NEW  VEHICLE PRICES EXCLUDE FREIGHT (CARS $835, SUVs $900 AND FULL-SIZE TRUCKS $1195), TAX, TAGS, AND PROCESSING FEE OF $595. WE MAKE EVERY EFFORT TO PROVIDE ACCURATE INFORMATION, BUT PLEASE VERIFY OPTIONS AND PRICE  BEFORE PURCHASING. WE CANNOT BE HELD LIABLE FOR DATA THAT IS LISTED INCORRECTLY. camry: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2000 DOWN , FIRST $199 PAYMENT AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE 
END.  EXAMPLE BASED ON 2017 CAMRY MODEL 2532, MSRP $23,935 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $23,271. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY.  0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. BUYERS CAN 
RECEIVE A $1000 FINANCE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT.  ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION.  FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY.   SEE DEALER FOR DETAILS. COROLLA: TAX, TITLE, LICENSE , $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $1830 DOWN (AFTER APPLICATION OF $750 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES) , FIRST PAYMENT OF $169 AND $0 SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 COROLLA 4 CYLINDER AUTOMATIC MODEL 1852, MSRP $19,800 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY 
VARY BY DEALER, OF $18,821. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY.  0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY.  RAV4: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2400 DOWN , FIRST $199 PAYMENT, 
AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,340 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,003. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY.  0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. 
NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 HIGHLANDER: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2730 DOWN , FIRST $269 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 HIGHLANDER LE MODEL 6948, MSRP $35,080 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $33,672. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN 
FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. 0.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS 
THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM 
TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY.  0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, 
OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY.  0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLES MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 01/31/2018.
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NUEVO 2019  HIGHLANDER LE
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$3099 Due at Signing36 months
$3299 Due at Signing 

36 months 

36 months 

NUEVO 2018   TACOMA

$2699 Due at Signing

Hasta

de reembolso
(en modelos selectos)

Financiamiento Disponible
(en modelos selectos)

0% 3000 NUEVO 2018  RAV4 LE

BUEN CREDITO, NO CREDITO, MAL CREDITO, BANCARROTA...
NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE

¡BIENVENIDOS
TAX ID!

www.BillPageToyota.com
2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042(703) 532-8800

DIEGO GARCIA
Gte de Ventas

JOSEPH
Gte de Ventas

MITCHEL
(703) 505-1668

ARIEL
(703) 926-0334

OLIVERCINTHIA 
Gte Servicio al Cliente

ELVIS
Financiamiento 

GUILLERMO
(571) 351-9195

GREGORIO
(571) 356-1944

JOSE
Financiamiento

LUIS
(703) 282-5536

* APLICAN RESTRICCIONES, PRECIO A CLIENTES CON CREDITO APROBADO Y CALIFICADO, NO TODOS CALIFICAN.  IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER NO ESTAN INCLUIDOS. CUOTAS MENSUALES BASADAS EN 25% CUOTA INICIAL POR 72 MESES AL 7.9% DE TASAS DE INTERES

RECIBIMOS SU AUTO VIEJO, SIN IMPORTAR LAS CONDICIONES. BIENVENIDOS COMPRADORES POR PRIMERA VEZ

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO,
NO CREDITO, MAL CREDITO,

BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

VEN A BILL PAGE TOYOTA Y MANEJA
HOY TU NUEVO AUTO A CASA!

cuota inicial
disponible

$1

$7,7002010

HONDA ACCORD LX

St
k.

32
07

8A

$28,8002013

JEEP WRANGLER UNLIMITED SAHARA

St
k.

59
93

A

$18,5002013

TOYOTA HIGHLANDER SE

St
k.

60
68

A

$7,5002005

NISSAN TITAN LE

St
k.

32
20

1A

$9,9952010

TOYOTA COROLLA LE

St
k.

P5
25

9

$14,4952016

HONDA CIVIC LX

St
k.

31
34

0A

$26,4502016

JEEP WRANGLER UNLIMITED SPORT 

St
k.

31
17

3A

$17,4502017

NISSAN TITAN S

St
k.

60
18

A

$18,2502017

2017 TOYOTA RAV4 LE

St
k.

P5
28

8

$26,5002016

CHEVROLET COLORADO LT

St
k.

P5
17

7A

$21,9002016

TOYOTA SIENNA LE

St
k.

P5
22

1

$18,9952017

HYUNDAI SONATA LIMITED

St
k.

30
62

6A

DIEGO GARCIA
Gte de Ventas

JOSEPH
Gte de Ventas

MITCHEL
(703) 505-1668

ARIEL
(703) 926-0334

OLIVERCINTHIA 
Gte Servicio al Cliente

ELVIS
Financiamiento 

GUILLERMO
(571) 351-9195

GREGORIO
(571) 356-1944

JOSE
Financiamiento

LUIS
(703) 282-5536

BILL PAGE TOYOTA

www.BillPageToyota.com
2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042(703) 532-8800
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$229
36 months, 12K/year

$0 total due at signing

2018   ACCORD SEDAN LX CVT

Featured Special Lease $199
36 months, 12K/year

$0 total due at signing

Featured Special Lease

2018   CR-V CVT AWD LX 

$319
Featured Special Lease

$349
Featured Special Lease

Featured Special Lease

HONDA ACCORD EX
2010

$7,167Stk.AA175533

HONDA ACCORD
2012

$9,693Stk.CA136862

NISSAN ROGUE AWD
2012

$11,312Stk.CW364611

FORD FOCUS SE
2012

$6,920Stk.CL271034

TOYOTA COROLLA LE 
2011

$8,490Stk.BC552075

LEXUS ES 330 
2005

$7,575Stk.55131892

TOYOTA CAMRY SE
2016

$15,998Stk.GU187525

HYUNDAI ELANTRA
2013

$10,422Stk.DH336463 

2013 LEXUS IS 250
2013

$19,698Stk.D5188977

ACURA MDX AWD
2016

$31,990Stk.GB044418

CHEVROLET TAHOE 4WD 
2016

$48,950Stk.GR369856

KIA SORENTO AWD 
2016

$20,661Stk.GG009589

Honda
Dulles

... y muchos más para elegir!

AutoNationHondaDulles.com
Robert

GRAL SALES MANAGER 
Nancy

FINANCIAMIENTO
Luis Caycho

SALES
Jorge

GRTE DE SERVICIO
Alice Rodriguez

SALES

(571) 357-3961 21715 Auto World Cir. | Sterling, VA 20166

$0 DOWN, PLUS SALES TAX, TAG, TITLE, PROCESSING FEE OF $699, FIRST PAYMENT, BANK ACQUISITION FEE OF $595.

SALES TAX OR OTHER TAXES, TAG, TITLE, REGISTRATION FEES, GOVERNMENT FEES AND ELECTRONIC FILING FEE, AND $699 DEALER PROCESSING FEE IS NOT INCLUDED IN QUOTED PRICE. 

Jorge
VENTAS

(5
71

) 2
43

-9
18

7

36 months, 12K/year
$0 total due at signing

2019    ODYSSEY 9 SPEED AUTO LX  

36 months, 12K/year
$0 total due at signing

2019   CIVIC SEDAN LX CVT

Luis Camacho
FINANCIAMIENTO

$199 Pe
r m

on
th

Pe
r m

on
th Pe

r m
on

th

Pe
r m

on
th

Pe
r m

on
th

36 months, 12K/year
$0 total due at signing

2019   PILOT LX AWD

John Colon
GENERAL MANAGER

Oscar
SERVICIO

YEAR END

SEÚL, COREA DEL SUR 
ESPECIAL

E
l Hyundai Palisade 
2020 muestra todos 
los detalles del nue-
vo SUV de 3 filas de 
asientos en pruebas 

‘on road’ y ‘off road’ en Corea 
del Sur, a donde viajamos para 
esta exclusiva prueba de con-
ducción, a la que solo asistió 
una docena de periodistas de 
todo el mundo.

Arrancamos nuestra ex-
periencia en Seúl, la capital 
coreana, en una mañana con 
una ligera nieve, que resul-
tó perfecta para empezar a 
probar los diferentes modos 
de manejo del Hyundai Pali-
sade 2020 y todas las funcio-
nes de la tecnología Hyundai 
SmartSense, que forma parte 
del equipo estándar en to-
das las versiones que estarán 
disponibles en el mercado de 
Estados Unidos.

Se trata del SUV más gran-
de, lujoso y potente que ha 

fabricado Hyundai, que está 
en un rápido proceso de tran-
sición en su gama de modelos 

que hasta hace poco estaba 
dominada por sedanes.

Con la adición del Palisa-
de 2020, el fabricante coreano 
ahora cuenta con el Kona, el 
Kona EV y el NEXO Fuel Cell, 
el Tucson y el Santa Fe, con lo 
que espera superar el 50 por 
ciento de su balanza de ventas 
en Estados Unidos a favor de 
los crossovers y SUVs a par-
tir de 2019.  Además de esos 5 
modelos, agregará uno más, 
aún más compacto del Kona.

Capacidad y tecnología
Quedamos gratamente 

sorprendidos con el nuevo 

Hyundai Palisade 2020, que 
tuvo su debut en Norteamé-
rica en el Auto Show de Los 
Angeles, por su desafiante y 
elegante diseño, capacidad 
para hasta ocho pasajeros y 
un amplio espacio de carga 
con componentes de gran 
utilidad para la tercera fila de 
asientos, que son movidos por 
electricidad y una segunda fila 
de asientos con sistema “One 
Touch” para una mayor faci-
lidad de uso.

En la cabina se destacan 
los materiales de alta cali-
dad, excelente terminado, 
una pantalla de navegación 

de 10 pulgadas, sistema de 
recarga inalámbrica para los 
teléfonos celulares, 7 puertos 
USB, asientos de la segunda 
fila con ventilación, cambios 
de la transmisión “shift by 
aire” y un innovador sistema 

de ventilación con difusores 
ubicados en el techo.

El nombre Palisade fue to-
mado de una serie de arrecifes 
costeros en el Océano Pacífico 
y con un acaudalado vecinda-
rio del sur de California.

El modelo que fue proba-
do por las calles, carreteras, 
la montaña e incluso sobre 
la arena de la playa al sur de 

Seúl, estaba equipado con un 
motor diesel de 3.8 litros que 
genera 202 caballos de fuerza, 
pero esta versión no llegará a 
Estados Unidos.

En cambio, se lo ofrecerá 
con el motor V6 de 3.8 litros 

de ciclo Atkinson, que genera 
291 caballos de fuerza a  6,000 
revoluciones por minuto y 
262 libras de torsión por pie 
lineal a 5,000 RPM. El motor 
va acoplado a una transmisión 
automática de 8 cambios, con 
convertidor de torsión múlti-
ple y configuraciones de trac-
ción delantera o en las cuatro 
ruedas.

En la cabina del nuevo Palisade destacan una pantalla de 
navegación de 10 pulgadas y un sistema de recarga inalámbrica 
para los teléfonos celulares.                                     FOTO: HYUNDAI

Durante las múltiples pruebas en Corea del Sur, el SUV Hyundai Palisade 2020 muestra sus dife-
rentes modos de manejo y las funciones de la tecnología de seguridad Hyundai SmartSense.

FOTO: HYUNDAI

Al igual que su nueva colección de camionetas lanzadas por Hyundai, el SUV Palisade 2020 
es una de las mayores cartas del fabricante surcoreano para impulsar sus ventas en Estados Unidos a 
partir de 2019.                         FOTO: HYUNDAI

DIEZ MODELOS NUEVOS

	 La ofensiva de Hyundai para 2019, que	arrancó	con	
nuevas	versiones	del	Sonata,	el	Elantra,	Tucson,	Santa	Fe	y	
el	debut	del	Palisade,	sumará	10	modelos	nuevos	o	significa-
tivamente	renovados	en	menos	de	un	año.

	 El Palisade 2020	saldrá	a	la	venta	en	Estados	Unidos	en	
el	verano	de	2019.

	 En esa oportunidad se	conocerán	más	detalles	de	versio-
nes,	precios	y	rendimiento	de	gasolina,	entre	otras	caracte-
rísticas.	

Con mayor lujo y tamaño

Palisade 2020, 
el más potente 
SUV Hyundai
Nuevo modelo muestra un desafiante y elegante diseño,  
capacidad de ocho pasajeros y un amplio espacio de carga.

Versión del Palisade 202 que lle-
gará a EEUU tiene un motor V6 que 

genera 291 caballos de fuerza.
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Doris Alvarado

FINANCIAMIENTO

VENTAS

Dario Beltran

GERENTE GENERAL/
VICE PRESIDENTE

Enrique Marquez

GERENTE DE VENTAS

Cinthya BonillaEmerita Adorno

ATENCION AL CLIENTE 

Gabriela Martinez

LustineToyota.com
14227 Je�erson Davis Highway, Woodbridge VA 22191

(703) 596-8555

Darwin Matamoros Jonathan NativiChristian Guardado Alejandro GuzmanJosé CuzcoNico Tinoco Adonis Hernandez

Kevin Flores

Carlos Jovel Larry Salamanca

PRECIOS UNICAMENTE PARA CLIENTES CON CREDITO CALIFICADO Y APROBADO, INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DISPONIBLES. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($599) Y GASTOS DE ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. AX, TITLE, LICENSE, DEALER FEES AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2610 DOWN, FIRST PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,460 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,186. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE 
INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 09/05/2017 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR 
SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. FINANCING AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED 
CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS 
ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. PURCHASERS CAN RECEIVE CASH BACK FROM TOYOTA OR CAN APPLY TO DOWN PAYMENT. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY 
BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS.

Let’s Go Places

of Woodbridge

. . . . .  y muchos más para elegir! 

 

BUMPER BUMPER2
JUST GOT A NEW BEST FRIEND!

Introducing Lustine’ Lifetime...

Now available with your new Toyota Purchase!
NEVER WORRY ABOUT YOUR VEHICLE AGAIN!

COVERAGE

MOTOR

TRANSMISIÓN

SISTEMA DE EJE INSPECCIONES ESTATALES

TODAS LAS PARTES
LUBRICADAS

GARANTÍA CON
$0 DE COSTO

GARANTÍA DE POR VIDA EN:

Pedro Velasquez

GERENTE DE PISO GERENTE DE PISO

• Mal crédito

• No crédito

• Bancarrota
 No hay problema,
 todos son bienvenidos!

12 Meses / 12,000 millas   Garantía Total Limitada 

7 Años / 100,000 Millas  Garantía Limitada
del Tren de Potencia
160 Points de Inspección de Calidad 

CARFAX Reporte del Historial del Vehículo 

... y mucho más! 

Cada vehiculo certificado viene con...:

NEW 2019 TOYOTA COROLLA

$199
PER MOnth

36MONTHS

$2,999
DUE AT SIGNING

1.9 %
72 MONTHS

APR
financing
for OR

1.9 % 3000
cash back72 MONTHS

NEW 2018 TOYOTA RAV 4

$239
PER MOnth

36MONTHS

$3,099
DUE AT SIGNING

APR
financing
for OR OR

1.9 % 1500
cash back72 MONTHS

NEW 2019 TOYOTA TUNDRA

$349
PER MOnth

36MONTHS

$3,699
DUE AT SIGNING

APR
financing
for OR OR

1.9 %
60 MONTHS

NEW 2019 TOYOTA SIENNA

$399
PER MOnth

36MONTHS

$3,199
DUE AT SIGNING

APR
financing
for OR

2.9 % 1000
cash back60 MONTHS

NEW 2019 TOYOTA CAMRY

$239
PER MOnth

36MONTHS

$2,799
DUE AT SIGNING

APR
financing
for OR OR1500

cash back

OR

TOYOTA SAFETY SENSE™ (TSS)

Juntos podemos hacer el camino más seguro!
• El Sistema Pre-Colisión (Detector de vehículos y peatones)
• El Asistente de Manejo en Carril c/ función
   de Asistencia en Volante
• Luces Altas Automáticas 
• Control Automático de la Velocidad con Radar Dinámico

para obtener

más detalles!

2015 TOYOTA tC Base

Automatico,
1 solo dueño

Stk.PG10239

$13997

2014 FORD FUSION TITANIUM

Automatico

Stk.9F4407A

$11629

2015 HYUNDAI SONATA 

2.4L SE,
Automatico

Stk.8H4316A

$9980

2017 TOYOTA COROLLA

LE, CVT
1 solo dueño

Stk.8H4461A

$14998

2017 TOYOTA SIENNA 

LE, 1 solo
dueño,
automatico

Stk.PG10312

$23112
2018 TOYOTA CAMRY

LE, Automatico,
1 solo dueño

Stk.PH10282

$17324

2014 TOYOTA VENZA  

LE,
AUTOMATICO,
4 CYL

 Stk.PF10260

$16998
2016 SCION tC

Manual,
1 solo dueño

sTK.pf10263

$13988

2016 TOYOTA COROLLA

LE, CVT,
1 solo dueño

Stk.PH10291

$13799

2015 TOYOTA RAV4

LE,
AUTOMATICO

Stk.8H2792A

$16790

2015 TOYOTA RAV4

XLE,
Automatico,
1 solo dueño

Stk.8H4276A

$18920

2018 toyota camry

LE,
Automatico,
1 sólo dueño $16987

Stk.PH10281

#
Somos el
dealer 
en la costa este

Especializados

TAX ID!en

YEAR END
SALES EVENT!
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HISPANIC PR WIRE 
ESPECIAL 

L
os sedanes de Hon-
da se fortalecieron 
en noviembre por 
el notable aumento 
en las ventas de Ac-

cord, mientras los vehículos 
eléctricos superaron las 5,000 
unidades vendidas por quinto 
mes consecutivo, mejorando 
aún más un récord anual para 
la venta de vehículos eléctri-
cos.

El sedán Accord se mantu-
vo fuerte en un segmento de-
safiante y aumentó un 1.6 por 
ciento con la venta de 23,367 
unidades en el mes.

Los sedanes Insight, Ac-
cord Hybrid y Clarity vendie-
ron nuevamente de manera 
combinada más de 5,000 uni-
dades en noviembre, mientras 

que el Insight fue distinguido 
como el Automóvil Verde del 
Año por Green Car Journal.

Las ventas de camionetas 
Honda lograron superar pro-
blemas de inventario, explicó 
la marca. 

Así, mientras el Odyssey 
continuó su dominio mino-
rista y ganó un 3.8 por ciento 
con la venta de 8,123 unidades, 
el Pilot superó las 10,000 uni-
dades vendidas por décimo 
tercer mes consecutivo. 

Considerada “la mejor 
marca SUV” de Estados Uni-
dos, el Pilot siguió mejorando 
con el anuncio del lanzamien-
to del cuarto SUV de Honda, 
el Passport, poderoso y apto 
para todo terreno, a comien-
zos de 2019.

Simultáneamente, el In-

sight 2019, actual finalista 
para “el Automóvil del Año de 
Norteamérica 2019”, encabe-
zó un nuevo récord histórico 
en la venta de vehículos eléc-
tricos de Honda, cuando aún 
falta un mes para que termine 
el año.

“Estamos felices de que el 
Honda Insight y el SUV Acu-
ra RDX hayan sido nombra-
dos finalistas de los premios al 
Automóvil y el Vehículo Utili-
tario del Año 2019 en Nortea-
mérica, un honor que refuerza 
el éxito que cada uno de esos 
vehículos tiene, con una cifra 
récord de nuevos clientes”, 
afirmó Henio Arcangeli Jr., 
vicepresidente senior de la 
División de Automóviles de 
American Honda.

 “La RDX está logrando 
nuevos récords de ventas cada 
mes y el Insight está ayudando 
a Honda a establecer una nue-

va marca en la venta de vehí-
culos eléctricos, y estamos 
encantados de tener a ambos 
vehículos en competencia por 
estos prestigiosos premios”.

Los Acura
La camioneta RDX 2019 

marcó su 6to. récord mensual 
consecutivo de ventas y, su-
mado a las crecientes ventas 
del nuevo ILX, impulsó a la 
marca Acura a lograr aumen-
tos generales en noviembre 
para la marca. 

Los camiones Acura tam-
bién lograron un nuevo récord 
para el mes.

La galardonada RDX 2019 
aumentó 57.6 porciento con la 
venta de 5,951 unidades y logró 
su mejor noviembre histórico.

El ILV, rediseñado en 2019, 

Los automóviles Accord 2019, con nuevo diseño y de excelente conducción como en esta versión Sport, mantienen ventas sólidas y 
solo en noviembre registraron un aumento de 1.6 por ciento en los concesionarios Honda de todo el país.                    FOTOS: HONDANEWS

En noviembre, con modelos sedán, camionetas y eléctricos

Honda y Acura disparan ventas
Los Accord, Odyseey y Pilot siguen 
batiendo récords, mientras los lujosos 
Acura obtienen ganancias de dos dígitos.

Por 5to. mes consecutivo, 
las colocaciones de los vehículos 

eléctricos Honda superan las 5,000 
unidades en noviembre.

ganó un 27.5 por ciento con la 
venta de 1,051 unidades, y la 
producción del nuevo modelo 

sigue creciendo. 
Con seis meses consecuti-

vos de récords, la nueva RDX 

es el modelo de mayor venta 
minorista del segmento más 
grande de lujo y es finalis-

ta para el Vehículo Utilita-
rio Norteamericano del Año 
2019.

La poderosa camioneta Honda Pilot 2019, aquí en la ver-
sión Elite, superó en noviembre el marcador de 10,000 unidades 
vendidas por décimo tercer mes consecutivo.

La camioneta RDX de Acura –la marca de lujo de American 
Honda en su versión Advance- estableció nuevo récord de ventas 
en noviembre, la sexta marca mensual consecutiva para ese mo-
delo.
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NOSOTROS SOSTENEMOS O MEJORAMOS CUALQUIER PRECIO ANUNCIADO!

NECESITAS UN AUTO? ...VEN CON NOSOTROS PRIMERO!

No se necesita cita para mantenimiento, ofrecemos transporte gratis!

INSPECCIÓN DE VA Y CARWASH GRATIS DE POR VIDA!

(703) 349-4913
HondaOfChantilly.com

41 75 Stonecroft Boulevard Chantilly, VA 20151A March Hodge Pohanka Company

ofC H A N T I L LY
Honda

BIENVENIDOS TAX ID!

Visita a nuestros representantes hispanos para obtener
estos precios. Te ofrecemos área para niños y sillas

con masajes en nuestras nuevas y amplias instalaciones!ED
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APR Financing for up to Month

$0 Down payment $0 Security Deposit
Lease For 36 Months NEW 2019 Honda

Odyssey LX 
A/T

mo.

NEW 2018 Honda

Civic LX 
Coupe, M/T

$0 Down payment $0 Security Deposit

Lease For 36 Months 

APR Financing for up to Month

OR
GET

mo.

APR Financing
ForUpYo

Month
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GET

APR Financing for up to Month

NEW 2018 Honda

CR-V LX 
AWD, Automatic

$0 Down payment $0 Security Deposit
Lease For 36 Months 

mo.

OR
GET

APR Financing for up to Month

NEW 2018 Honda

ACCORD LX 
CVT, Sedan

$0 Down payment $0 Security Deposit
Lease For 36 Months 

mo.
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MIKE CORDER
AMSTERDAM, HOLANDA/ AP

U
n modelo de un dron que 
se convierte en automóvil 
recorrió y sobrevoló a fi-
nes de noviembre una sala 
de exhibición de Ámster-

dam, ofreciendo una ventana a lo que 
podría ser el futuro del transporte 
urbano. 

El prototipo del “Pop.Up Next”, 
creado por la empresa de aviación 
Airbus, el fabricante de autos Audi y 
la firma de diseño Italdesign está for-
mado de tres módulos diferentes: un 
chasis con neumáticos, una cápsula 
de dos asientos para pasajeros y un 
dron de cuatro rotores. El concepto 
ha sido expuesto antes, pero un mo-
delo de tamaño real realizó su vuelo 
público inaugural en la convención 
de la Semana de Drones Ámsterdam. 

Primero, el dron voló por el salón 
y aterrizó en un espacio marcado de 
negro. Luego un carrito se ubicó jus-
to debajo y desplegó su cápsula de 
pasajeros. Una vez que se acoplaron 
las dos partes, el dron despegó otra 
vez hasta su punto partida, donde la 
cápsula fue colocada sobre otro par 
de neumáticos para seguir su reco-
rrido. 

El vuelo de prueba transcurrió 
sin problemas, pero no esperen to-
mar pronto un taxi como éste. Hay 
varios pasos previos que se deben 

tomar antes de que el Pop.Up Next, 
o un próximo modelo parecido a este 
dron esté listo para uso comercial. 

“Para esto necesitamos marcar 
muchas cosas en nuestra lista: pri-
mero el vehículo, seguridad es lo 
primordial, infraestructura es otra, 
aceptabilidad es otra”, dijo el ejecu-
tivo de Airbus, Jean Brice Dumont. 
“Creo que tomará más de una déca-
da antes de que tengamos (listo) un 
despliegue masivo de un verdadero 
y significativo sistema de taxis aé-
reos”, añadió. 

Un serio rival planea estar listo 
mucho antes.  Hace un año, Uber 
develó un dibujo artístico de una 
máquina que espera comenzar a usar 
en vuelos de prueba en el 2020 y en 
servicio pleno en el 2023. El aparato 
de Uber, que funciona con baterías, 
parece una mezcla de avioneta y he-
licóptero, con alas y rotores fijos. 

Entre tanto, una empresa holan-
desa ha desarrollado su propio vehí-
culo volador llamado PAL-V Liber-
ty, que es un auto de tres neumáticos 
y dos asientos y a la vez un giroplano. 

En la convención de Ámsterdam, 
los reguladores europeos también 
están hablando sobre cómo resguar-
dar el espacio aéreo del continente 
ante la proliferación de drones. 

El próximo año deben entrar en 
vigencia normas iguales sobre el uso 
de los drones para todos los 28 países 
de la Unión Europea. 

BEIJING, CHINA 
AP

C
hina anunció el fin de semana 
que suspenderá durante 90 días 
la subida de aranceles a impor-
taciones de autos, camiones y 
piezas estadounidenses por un 

importe de 126.000 millones de dólares 
tras la tregua alcanzada con Washington 

en una guerra comercial que amenaza al 
crecimiento económico global.

La agencia tributaria china señaló que 
la suspensión entrará en vigor el 1 de ene-
ro y busca cumplir el acuerdo alcanzado 
entre el presidente Xi Jinping y su ho-
mólogo estadounidense, Donald Trump, 
durante su reunión del 1 de diciembre en 
Argentina.

Beijing suspenderá el incremento del 

25 por ciento en los aranceles a autos y ca-
mionetas estadounidenses valorados en 
66.000 millones de dólares, y el alza del 
5% en piezas de automóviles por importe 
de 60.000 millones.

Trump ya había accedido antes a pa-
ralizar las subidas de impuestos que se 
iban a aplicar a las importaciones chinas 
a partir del 1 de enero mientras los dos 
bandos negocian. 

Clientes compran el último modelo de iPhone en el Beijing, el 
viernes 14. El jefe de la economía china y el secretario del Tesoro 
estadounidense discutieron planes para realizar conversaciones y 
apaciguar la guerra arancelaria.                 FOTO: ANDY WONG / AP

China suspende aumento de 
aranceles a autos de EEUU

Tregua en la guerra comercial

Un hombre sale del prototipo Pop.Up Next, diseñado por Audi, Airbus e Italdesign, en la convención de la Semana 
de los Drones en la ciudad de Amsterdam, Holanda, el martes 27 de noviembre.                            FOTO: PETER DEJONG / AP

Prototipo “Pop.Up Next” causa sensación en Feria Tecnológica

Dron se convierte en automóvil
Modelo de tamaño real vuela y aterriza en público en la convención de la Semana de Drones realizada en Ámsterdam.
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AUTOPROYECTO.COM 
ESPECIAL

H
arvey Firestone se 
asoció con Henry 
Ford para fabricar 
los neumáticos de 
su famoso Modelo 

T, luego creó el primer neu-
mático antideslizante, reem-
plazó los muelles metálicos 
por caucho y se expandió a 
todo el mundo,

Esta es la historia en sínte-
sis de un hombre que nació en 
una humilde granja en Ohio y 
llegó a convertirse en un au-
téntico visionario y liderar 
una de las principales compa-
ñías del mundo de fabricación 
de neumáticos.

Todo esto y mucho más 
fue Harvey Samuel Firestone, 
del que se cumplieron el 20 de 
diciembre los 150 años de su 
nacimiento.

Sin duda, una mente privi-
legiada y un espíritu empren-
dedor que apostó por la inno-
vación como forma de crecer 
y de satisfacer las necesidades 
de sus clientes.

Y es que Harvey Firesto-
ne tuvo siempre una visión 
global, pero sin olvidar un 
fuerte compromiso local. 
Con apenas 22 años, en 1900, 
fundó The Firestone Tire & 
Rubber Co y en 1928 inauguró 
la primera fábrica de Firesto-
ne fuera de Estados Unidos, 
concretamente en Brentford, 
Inglaterra.

Este fue sólo el comienzo: 
la compañía estableció fábri-
cas en todos los continentes 
para atender de la mejor ma-
nera posible a los clientes de 
todo el mundo.

Gran innovador
Harvey Firestone tuvo la 

visión de prever que el futuro 

del transporte iría de la ma-
no de los vehículos a motor 
de cuatro ruedas y, en 1906, 
acordó con su amigo Henry 
Ford ser el fabricante de los 
neumáticos de su famoso 
Modelo T.

En 1920, la compañía fac-
turaba ya $115 millones y esta 
época de cambios inspiró a 
Firestone para abrir estacio-
nes de servicios múltiples 
de mantenimiento, que se 
extendieron rápidamente 
por todo el país, para vender 
neumáticos nuevos, ofrecer 
cambios de aceite y de bate-
rías, reparaciones de frenos y 
otros trabajos.

Su mente no paraba de 
funcionar, ya que como él 

mismo decía, “las ideas son 
el mayor activo de cualquier 
hombre”.

En 1923 introdujo una 
nueva tecnología de neu-
máticos de baja presión, los 
neumáticos “balón”, con los 
que ofrecía un producto más 
cómodo, con mejor agarre y 
de más confianza que los neu-
máticos de la época.

También fue pionero al 
crear el primer neumático 
antideslizante, colocando 
una banda de rodadura con 
textura de caucho en la su-
perficie del neumático para 
crear tracción. Esto permitió 
una conducción más segura a 
velocidades más altas, menos 
accidentes y una aceptación 

más amplia de los automóvi-
les.

Además, en la década de 
1930, Firestone revolucionó 
la amortiguación de los vehí-
culos, reemplazando los mue-
lles metálicos por caucho, lo 
que mejoró enormemente la 
comodidad de los pasajeros.

También en los años 30, la 
compañía introdujo neumá-
ticos de caucho en tractores 
y en maquinaria agrícola, los 
cuales –a diferencia de los 
de acero – no aplastaban los 
cultivos y podían utilizarse en 
cualquier condición climato-
lógica. 
Club de Millonarios

Harvey S. Firestone fue 
mucho más que un exitoso 

hombre de negocios. Era un 
hombre de familia (tuvo 5 hi-
jos), filántropo y un inversor 
destacado en la sociedad esta-
dounidense del siglo XX.

Esta filosofía lo convir-
tió en compañero de viaje 
de otras mentes privilegia-
das de la época como Henry 
Ford y Thomas Edison, con 
quienes formó el Club de los 
Millonarios, un círculo en el 
que se reunían y acordaban la 

adquisición de bienes, sobre 
todo inmuebles, con un sim-
ple apretón de manos, fruto 
de la camaradería y confianza 
que se profesaban.

Firestone también con-
tribuyó a mejorar el estado de 
las autopistas de Estados Uni-
dos con su movimiento Good 
Roads, iniciado en los años 20 
para remediar el mal estado de 
las carreteras del país, inspiró 
décadas después la aproba-

PRICES DOES NOT INCLUDE TAXES, TAGS, FEES OR OTHER CHARGES. ACTUAL DEALER PRICING MAY VARY. VISIT DEALER FOR MORE INFORMATION AND COMPLETE DETAILS.

Carlos.Mendez@FairfaxKia.com

Carlos Méndez
SALES CONSULTANT
(703) 899-3096

ACEPTAMOS TAX ID!
MAL CRÉDITO           NO CRÉDITO

NO HAY PROBLEMA... TODOS SON BIENVENIDOS! 

$0 DOWN!

/mes$99

Based on approved credit
$0 

(Autos Nuevos)

Contamos con un Director de Financiamiento con más 
de 20 años de experiencia ayudando a la comunidad 

hispana, no dudes en comunicarte directamente...

Frank Torres
(301) 455-0627

¡ESTAMOS AQUÍ PARA AYUDARTE!

Mensualidades
tan bajas

desde
MONTHLY PAYMENTS STARTING AS LOW AS $99, BASED ON $5,000 DOWN FOR 75 MONTHS. PLUS TAX, TAGS AND $799 PROCESSING FEE.

Más de 300 autos usados disponibles!

(703) 934-8877
FairfaxKia.com

10601 Fairfax Boulevard, Fairfax, VA 22030

ALL NEW

2019 OPTIMA

2019

STINGER

FINANCIAMIENTO
DISPONIBLE

(703) 968-6600
www.PohankaAcura.com
13911 Lee Jackson Memorial Highway

Chantilly, VA 20151

* PRECIOS MAS PLACAS, IMPUESTOS, CARGOS DE PROCESO DEL DEALER ($599) Y CARGOS DE ENVIO. PRECIOS INCLUYEN TODOS LOS INCENTIVOS Y REEMBOLSOS DE FABRICA.  UNICAMENTE PARA 
CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS, NO TODOS CALIFICAN. CUOTAS DE LEASE BASADA EN 2015 ACURA ILX POR 36 MESES, NO DEPOSITO DE SEGURO, $2,499 AL MOMENTO DE FIRMAR, PRIMERA 
MENSUALIDAD DEBE PAGARSE AL MOMENTO DE FIRMAR CONTRATO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. 

POHANKA ACURA
EL DEALER ACURA MÁS GRANDE DEL MUNDO 

POR 14 AÑOS CONSECUTIVOS!

POHANKA ACURA
EL DEALER ACURA MÁS GRANDE DEL MUNDO 

POR 14 AÑOS CONSECUTIVOS!

... Y MUCHOS MÁS PARA ELEGIR!
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El famoso Ford Model T creado por el legendario Henry Ford lleva los neumáticos Firestone fabri-
cados por su amigo Harvey Firestone, los que revolucionaron la industria automotriz.

FOTO: CORTESÍA FORD

Un aviso publicado en 1909 informa sobre las ventajas de los 
neumáticos Firestone, los primeros antideslizantes.   FOTO: FIRESTONE

Los 150 años de una leyenda en neumáticos

Harvey Firestone, 
                         histórico visionario
Con solo 22 años, en 1900, fundó The Firestone Tire & Rubber Co y en 1928 inauguró la primera fábrica de Firestone fuera del país.



autos&rutasWASHINGTON HISPANIC 1921 de diciembre del 2018

JOHN ANTCZAK 
AP

U
na nave diseñada para el tu-
rismo espacial por la empresa 
Virgin Galactic surcó los cie-
los sobre el desierto del Mo-
jave el jueves 13 de diciembre, 

alcanzando lo que la compañía conside-
ra el límite del espacio.

El vehículo alcanzó una altura de 82 
kilómetros (51 millas) antes de comenzar 
su descenso gradual, dijo el oficial de 
misión Enrico Palermo. La nave aterrizó 
en una pista poco después.

“¡Llegamos al espacio!”, exclamó 
Palermo.

El vuelo de prueba realizado el jue-
ves es un paso importante de Virgin 
Galactic hacia hacer realidad el sueño 
del turismo espacial. La compañía ansía 
llevar a seres humanos, previo pago del 
costosísimo pasaje, en su cápsula con 
capacidad de seis personas, es decir, el 
mismo tamaño de un jet ejecutivo.

El fundador de Virgin Galactic, Ri-
chard Branson, dijo que se realizarán 
más vuelos de prueba y si todo sale bien, 
él mismo hará un recorrido antes de que 
el público tenga la oportunidad de ha-
cerlo.

“Creo que durante el segundo se-
mestre del próximo año empezaremos 
a tener capacidad de enviar a gente co-
mún al espacio”, dijo.

Virgin Galactic considera que el 
espacio comienza a 80 kilómetros (50 
millas) sobre la tierra ya que esa es la 
cifra usada por la Fuerza Aérea y otras 
agencias de Estados Unidos. Sin em-
bargo, otros expertos consideran que la 
altura decisiva en realidad es de 100 ki-
lómetros (62 millas). El director general 
de Virgin Galactic, George Whitesides, 
aseguró que estudios recientes apuntan 
a la altura menor.

Whitesides dijo que la revisión de los 
datos del vuelo de prueba se extenderá 
hasta el próximo año.

“Es un enorme avance, y una vez que 
revisemos los datos veremos el camino 
a seguir”, afirmó.

Al comenzar el vuelo de prueba, un 
jet espacial que llevaba la nave espa-
cial Unity de Virgin se encumbró a casi 
13.100 metros (43.000 pies) de altura 
antes de soltar la cápsula, que segui-
damente encendió sus propulsores y 
ascendió hasta perderse de vista.

Los dos pilotos –Mark Stucky y el ex 
astronauta de la NASA Rick Sturckow- 
recibirán las “alas” otorgadas a quienes 

han llegado al espacio, anunció Bailey 
Edwards, funcionario de la Administra-
ción Federal de Aviación (FAA).

El intento de Virgin Galactic de 
construir esta cápsula tardó mucho 
más de lo calculado inicialmente. Sufrió 
numerosos reveses al principio, como 
por ejemplo cuando el primer vehícu-
lo construido se desbarató al despegar 
en el 2014, resultando en la muerte del 
copiloto. Más de 600 personas se han 
comprometido a pagar hasta 250.000 
dólares para lanzarse al espacio como 
turistas en una experiencia en la que, 
según lo prometido, flotarán a cero gra-
vedad y verán por una ventana al globo 
terráqueo en su totalidad.

La iniciativa arrancó en el 2004, 
cuando Branson anunció la fundación 
de Virgin Galactic, poco después del 
lanzamiento del SpaceShipOne, la pri-
mera nave espacial tripulada y finan-
ciada con capital privado, que llegó a ir 
tres veces al espacio.

SpaceShipOne, financiada por el 
ahora fallecido multimillonario Paul 
G. Allen y creada por el diseñador ae-
ronáutico Burt Rutan, ganó los 10 millo-
nes de dólares del Premio Ansari X, que 
fue instaurado para impulsar el turismo 
espacial.

La nave VSS Unity de Virgin Galactic alcanzó la frontera espacial por primera vez en un vuelo de prueba iniciado en Mojave, 
California, el jueves 13 de diciembre, al alcanzar una altitud de 51 millas (82 kilómetros.                       FOTO: MATT HARTMAN / AP

Lista para hacer turismo espacial

Nave Virgin Galactic 
cruza frontera espacial

Extraordinaria fotografíaque muestra juntos (de izquierda a 
derecha) a Henry Ford, fundador de la compañía automotriz que 
lleva su nombre; al famoso inventor Thomas Edison, y a Harvey 
Firestone, el fundador de la compañía de neumáticos Firestone. 
Ellos formaron el Club de los Millonarios.        FOTO: CORTESÍA WIKIMEDIA

Harvey Samuel Firestone, nacido en una granja de Ohio, 
apostó por la innovación como forma de crecer y de satisfacer las 
necesidades de sus clientes.FOTO: CORTESÍA BRIDGESTONE AMERICAS LLC

ción de la Ley de Autopistas 
de Ayuda de 1956, promulgada 
por el presidente Eisenhower.

En las carreras
Firestone estuvo también 

muy vinculado a la competi-
ción. En 1909, creó un juego de 
neumáticos para un auto con-
ducido por Barney Oldfield en 
la Indianapolis 300. Oldfield 
llegaría a afirmar: “Mi único 
seguro de vida son los neumá-
ticos Firestone”.

En 1911, Ray Harroun ganó 

la primera carrera de la fa-
mosa Indy 500 en un Marmon 
Wasp equipado con neumáti-
cos de la marca.

Desde ese momento, Fi-
restone se vinculó a la mayoría 
de las victorias obtenidas en 
competiciones de coches de 
carrera. Además, desde 1965 
y durante 10 años, Firestone 
estuvo también involucrado 
en las series de Fórmula 1.

Hoy la marca pertenece al 
Grupo Bridgestone y tiene fá-
bricas en todo el mundo. 
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... and many more to choose from!
*Monthly payments based on 20% down, 2.99% APR for 72 months. Plus tax, tags and $699 processing fee. See your dealer for the latest information.

New 2018

Chrysler 300
MSRP STARTING AT

$28,995*

New 2018

Dodge Charger

MSRP STARTING AT  $28,495*

New 2018

Dodge Durango

MSRP STARTING AT  $29,995*

New 2018

Dodge Grand Caravan

MSRP STARTING AT  $25,995*

New 2018

Ram 1500

MSRP STARTING AT  $27,095*

New 2018

Ram 2500

MSRP STARTING AT  $32,545*

New 2018

Ram ProMaster City

MSRP STARTING AT  $23,495*

New 2018

Jeep Cherokee

MSRP STARTING AT  $23,995*

New 2018

Jeep Renegade

MSRP STARTING AT  $18,750*

New 2018

Jeep Grand Cherokee

MSRP STARTING AT  $30,595*

New 2018

Chrysler
Pacifica

MSRP STARTING AT

$26,995*

LustineDodgeJeep.net
14211 Jefferson Davis Hwy. Woodbridge, VA 22191 (703) 810-7051

MOTOR

TRANSMISIÓN

SISTEMA DE EJE

TODAS LAS PARTES
LUBRICADAS

INSPECCIONES ESTATALES

GARANTÍA CON
$0 DE COSTO

GARANTÍA DE POR VIDA EN:

$3,000 POR SU
AUTO

USADO

0     $99Down
Payment 

MENSUALIDADES
desde

$             

HASTA

En
riq

ue
 M

ar
qu

ez

Gerente de Ventas Nico Tinoco
(703) 225-9530

José Cuzco
(347) 563-6396

Carlos Jovel
(703) 975-4010

Larry Salamanca
(571) 991-5336

Alejandro Guzman
(703) 953-0123

Darwin Matamoros
(703) 855-7062

Christian Guardado
(202) 855-2529

$249

2014 JEEP WRANGLER RUBICON SUV
Stk.PGW0173

por
mes$24,900 sale

price*

$239

2015 DODGE CHARGER RT
Stk.9U5948A

por
mes$23,900 sale

price*

$473

2015 RAM LONGHORN TRUCK 
Stk.PSW0152

por
mes$47,300 sale

price*

$159

2016 DODGE DART SXT 
Stk.8U5557A

por
mes$15,995 sale

price*

$208

2016 HONDA CR-V EX
Stk.8JB6199A

por
mes$20,800 sale

price*

$129

2014 CHEVROLET MALIBU LTZ
Stk.9CC6111A

por
mes$12,900 sale

price*

$279

2014 RAM 1500 BIG HORN TRUCK CREW CAB
Stk.9W6481A

por
mes$27,995 sale

price*

$164

2015 CHRYSLER TOWN & COUNTRY TOURING
Stk.PSW0231

por
mes$16,400 sale

price*

$149

2016 JEEP PATRIOT LATITUDE
Stk.PGW0167

por
mes$14,900 sale

price*

$169

2016 NISSAN ROGUE SL SUV
Stk.8JA4439A

por
mes$16,900 sale

price*

$289

2016 RAM 1500 BIG HORN TRUCK CREW CAB
Stk.8U5557A

por
mes$28,900 sale

price*

$328

2016 TOYOTA TACOMA LIMITED
Stk.9S6179A

por
mes$32,800 sale

price* $388

2017 CHEVROLET LT SUV
Stk.PAW0192

por
mes$38,800 sale

price*

$275

2017 CHRYSLER PACIFICA TOURING L PLUS VAN 
Stk.PSW0163

por
mes$27,500 sale

price*

$228

2017 DODGE CHARGER
Stk. PAW0182

por
mes$22,800 sale

price* $134

2017 JEEP COMPASS LATITUDE SUV
Stk.PSW0169

por
mes$13,400 sale

price*

$223

2017 NISSAN MAXIMA SV
Stk.PAW0211

por
mes$22,300 sale

price*

$342

2017 RAM 1500 LARAMIE
Stk.PSW0188

por
mes$34,200 sale

price*

$646

2017 RAM 3500 LIMITED
StkPSW0153

por
mes$64,600 sale

price*

$253

2017 TOYOTA COROLLA SIENNA XLE 
Stk.PAW0090

por
mes$25,300 sale

price*

$312

2018 CHRYSLER PACIFICA LIMITED
Stk.PGW0174

por
mes$31,200 sale

price*

$392

2019 CHEVROLET CAMARO SS COUPE 
Stk.8JR5162A

por
mes$39,200 sale

price*

Kelly Cordova
Servicio al Cliente

Brenda Diaz
Atención al Cliente

Ana Alfaro
Atención al Cliente

Jackie Monge
Atención al Cliente

Blanca Ojeda
Servicio al Cliente

Roselyn Benitez
Atención al Cliente 

Yethxci Paz-Lopez
Servicio al Cliente

Damaris Avalos
Accounting

$307

2015 DODGE DURANGO RT SUV 
Stk.PSW0214

por
mes$30,700 sale

price*

$289

2015 JEEP GRAND CHEROKEE ALTITUDE SUV 
Stk.PSW0232

por
mes$28,900 sale

price*

Y E A R  E N D
E V E N T

Sales
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