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GOOGLE Y AUTONATION 
juntos por los autónomos.

NISSAN APUESTA por su nuevo 
híbrido Rogue SL.

Maneje el espectacular Camaro 
HOT WHEELS 2018.

EL “CHECO” PÉREZ se solidari-
za con sus compatriotas.

Hace 60 años, un 31 de octubre de 1957, el fabricante Toyota ingresó a conquistar el mercado de Estados Unidos. Empezó con un modesto concesionario en el sur 
de California, aunque al comienzo le fue bastante difícil. Hoy, Toyota tiene presencia en todos los estados de la nación, con 14 plantas de producción vehicular, entre ellas 
la de Torrance, cuenta con casi 1,500 concesionarios de sus marcas Toyota y Lexus, así como más de 136,000 empleados. Y sigue creciendo e innovando.

FOTO: TOYOTA 8

Toyota y sus 
60 años de éxitos

Gran celebración en todo EEUU
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ACEPTAMOS BICICLETAS, MOTONETAS, MOTOCICLETAS, BOTES, TRUCKS,
CASAS RODANTES, TRENES, BUSES Y CUALQUIER MEDIO DE TRANSPORTE.

$3,000$3,000LE DAMOS
HASTA

LE DAMOS
HASTA

POR SU
AUTO

USADO

POR SU
AUTO

USADO

PAGOS Y $89 DOWN PAYMENT EXCLUYEN IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE REGISTRACIÓN, TÍTULO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER ($689.50). PAGOS SON ÚNICAMENTE EJEMPLO Y ESTAN BASADOS EN $2000 PAGO INICIAL Y FINANCIAMIENTO POR 72 MESES AL 2.99% INTERES EN CRÉDITOS APROBADOS. VALOR DEL TRADE-IN ($3000) NO PUEDE SER COMBINADO CON LOS PAGOS DE EJEMPLO PUBLICADOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

0     $39Down
Payment al 

mes

desde

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS

CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

COBERTURA DE POR VIDA EN:

$             

2014 FORD ESCAPE SE FWD SUPER CLEAN

$129$129por
mes$13,999 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2014 FORD C-MAX ENERGI SEL FWD

$119$119por
mes$12,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2014 FORD FOCUS ST

$139$139por
mes$14,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2014 HONDA CIVIC LX SDN FWD

$109$109por
mes$11,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 FORD FUSION SE FWD

$119$119por
mes$12,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 NISSAN ALTIMA 2.5S FWD

$119$119por
mes$12,999 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2016 GMC G2500 CARGO VAN

$189$189por
mes$19,999 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2016 JEEP COMPASS SPORT FWD MGR SPECIAL 

$119$119por
mes$12,999 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

1996 HONDA CIVIC DX

$1995$1995Cash only

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2000 HONDA INSIGHT

$3995$3995Cash only

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2001 TOYOTA CAMRY CE FWD

$2999$2999Cash only

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2010 NISSAN ROGUE SL LOADED

$69$69por
mes$7,999 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2007 HONDA RIDGELINE RT 4WD

$89$89por
mes$9,999 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2007 KIA RONDO EX V6 FWD

$49$49por
mes$5,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2008 MERCEDES C300

$89$89por
mes$9,999 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2010 MINI COOPER S

$59$59por
mes$6,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2012 VOLKSWAGEN GTI FWD

$99$99por
mes$10,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2014 FORD FOCUS SE FWD

$74$74por
mes$8,495 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2014 HONDA CIVIC CPE LX FWD

$99$99por
mes$10,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2014 HYUNDAI ELANTRA SE

$79$79por
mes$8,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 CHEVY MALIBU 1LT FWD

$99$99por
mes$10,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2016 FORD FIESTA SE

$79$79por
mes$8,999 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2016 HYUNDAI ELANTRA SE FWD EMMACULATE

$89$89por
mes$9,999 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2016 FORD FIESTA SE

$79$79por
mes$8,999 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2008 INFINITI G35X AWD MGR SPECIAL

$59$59por
mes$6,999 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

Ge
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Jeff Kohl DanGeorgeEdward Frank

11101 Fairfax Blvd, Fairfax, VA 22030

TedBrittSmartWheels.com
  

CristianGian Bosco

703 591-1 400(703-)- 591 1400

(703-)- 286 9520 (571-)- 344- -0767/
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FORT LAUDERDALE                 
AP

G
oogle se asoció con AutoNa-
tion, la cadena distribuidora 
de autos más grande de Esta-
dos Unidos, en el intento del 
gigante tecnológico por am-

pliar el uso de los vehículos autónomos. 
AutoNation informó el jueves 2 de 

noviembre pasado que sus concesiona-
rias darán mantenimiento y reparación 
para la fl ota de vehículos autónomos 
Chrysler Pacifi ca de Waymo, el brazo 
de coches automatizados de Google. 

El acuerdo –de varios años y cuyos 
detalles no se revelaron- incluirá mo-
delos adicionales de vehículos cuando 
Waymo los presente en línea. 

Google arrancó con una fl ota de 
100 vehículos Pacifi ca autónomos y 
ya anunció planes para agregar otros 
500. Waymo está negociando con otras 
automotrices, como Honda, sobre sis-
temas de vehículos que se conducen 
solos, informó la empresa. 

Es posible que los autos se conduz-
can cientos de miles de kilómetros y 
necesiten mantenimiento para lograr-

lo, aseveró el director general de Auto-
Nation, Mike Jackson, en entrevista el 
mismo jueves. 

La cadena de concesionarias ha dado 
mantenimiento a más de 40 millones 
de vehículos. “Mientras Waymo se 

mueve hacia otros mercados y también 
pone otras marcas en servicio, noso-
tros tenemos experiencia en cualquier 
vehículo que quieran ofrecer”, agregó 
Jackson. 

Waymo se ha asociado con varias 
empresas de autos, como Avis, Fiat 
Chrysler y Lyft. 

Desde que Google comenzó a de-
sarrollar tecnología para vehículos 
autónomos en 2009, se han sumado 
participantes importantes. General 
Motors y Ford, junto con los pesos 
pesados de la tecnología como Apple 
y Uber, están desarrollando sus pro-
pias tecnologías. 

Waymo se encuentra en una batalla 
legal con Uber porque supuestamente 
un exejecutivo robó secretos comercia-
les y los entregó a la empresa de trans-
porte cuando lo contrató en 2016. El 
juicio comenzará a fi nales de este año. 

AutoNation Inc., con sede en Fort 
Lauderdale, Florida, tiene 360 locales a 
lo largo y ancho del territorio de Estados 
Unidos. 

Un vehículo híbrido Chrysler Pacifi ca equipado con sensores de Waymo que permiten la conducción autó-
noma se exhibe en una expo de autos en Detroit.       FOTO:  PAUL SANCYA / AP

Los vehículos autónomos Chrysler Pacifi ca que utiliza Google ya realizan pruebas en las calles en tiempo real, con equipos que 
previenen accidentes con transeúntes y ciclistas o conductores de otros autos.        FOTO:  AP

Buscan expandir el desarrollo de los vehículos automatizados 
a otras marcas y modelos adicionales.

Los autos sin 
piloto unen a 
dos grandes

Google se asocia con AutoNation
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MARCOS BUREAU 
AUTOPROYECTO.COM

E
l nuevo modelo Nissan 
Rogue SL Hybrid AWD 
2017 es uno de los inte-
grantes más recientes 
de la familia de este exi-

toso y popular crossover que se 
vende en Europa bajo el nombre 
de Qashqai y en México como 
X-Trail.

Este vehículo es una de las 
apuestas más fuertes de la marca 
japonesa, así como Land Rover 
Discovery lo es para la marca 
inglesa. Es por ello que Nissan 
Rogue ha sido objeto de distintas 

modificaciones. Ya lo observa-
mos como un SUV amigable con 
las mascotas y como parte de la 
campaña de publicidad 
de la saga Star Wars.

Este híbri-
do es, como su 
nombre lo indi-
ca, la alternati-
va hybrid plug-
in del popular 
crossover, que 
pese a tener un 
conjunto pro-
pulsor híbrido, no 
pierde ninguna de las 
características que marcan 
el estilo de este vehículo.

Además, se impulsa gracias 
a un motor de 2.0 litros y 4 ci-
lindros que presume un rendi-

miento de 34 mpg en au-
topista, 31 en ciudad 

y que desarrolla 
176 caballos de 
fuerza.

A diferencia 
de la tracción 
convencional 
en las 4 ruedas, 

la tracción AWD 
de este modelo re-

conoce la diferencia 
entre cruzar y tomar 

curvas, en carretera y fuera 
de ella. Y responde en conse-

cuencia, de modo que se obtiene 
más agarre cuando se necesita.

Acoplada al motor tenemos 
una transmisión CVT (Conti-
nuamente Variable) que fue no-
toriamente mejorada para res-
ponder de forma más rápida y de 
forma más eficiente, sin perder 
la suavidad de cambios. Cuando 
el conductor desea obtener más 
control sólo es necesario activar 
el nuevo Modo deportivo de Ro-
gue para mejorar la respuesta del 
acelerador.

De igual forma, este Rogue 
SL Hybrid AWD 2017 de Nissan 
cuenta con la tecnología auto 
stop/start que puede apagar el 

motor cuando estás en un se-
máforo y arrancar instantánea-
mente a medida que te alejas. 
De igual forma puede hacer más 
eficiente el funcionamiento del 
motor a altas velocidades y, en 
su caso, desconectar la trans-
misión cuando es necesario por 
motivos de funcionamiento. El 
sistema de Hill Start Assist es 
de serie.

A nivel exterior, cuenta con 
el mismo estilo del resto de la 
gama. Es decir, la tradicional 
parrilla de Nissan, detalles cro-
mados, rines de aleación, barras 
portaequipajes en el techo e ilu-
minación LED.

A nivel interior, este crosso-
ver híbrido no pierde nada de lo 
que encontramos en los demás 
modelos de la gama, comenzan-
do por las vestiduras de cuero, 
asientos delanteros calefacta-
bles, sistema NissanConnect 
con aplicaciones de navega-
ción, cámara de visión 360º con 
detección de movimiento, y 
una larga lista de asistencias de 
conducción.

En el segmento de los SUV y 
crossover híbridos, ésta es una 
muy buena opción que vale la 
pena considerar, ya que ade-
más, tiene un precio bastante 
atractivo.

Un crossover con más agarre

La amplitud del maletero del Nissan Rogue híbrido lo convierten en uno de los preferidos entre los crosso-
vers familiares.								                       FOTO: NISSAN

Nissan sorprende con las innovaciones introducidas en la versión híbrida de su crossover Rogue SL 
Hybrid AWD 2017, que puede ser el rey de las pistas gracias a que puede hacer más eficiente el funcionamiento 
del motor a altas velocidades							                      FOTO: NISSAN

Nissan confía en su híbrido Rogue
Logra un mayor rendimiento y mantiene sus características innatas a pesar de contar con un nuevo propulsor.

Precio del
 Nissan Rogue 

SL Hybrid 
AWD 2017: 
$35,590. 
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(301)424-1700
PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. NO TODOS CALIFICAN. OFERTAS NO PUEDEN SER COMBINADAS. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($200) Y ENVIO. NO PAGOS HASTA 90 DIAS, Y OTRAS PROMOCIONES, NO TODOS CALIFICAN, APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS.

755 Rockvil le Pike

Rockvil le, MD 20852

of Rockville DARCARSchrys le r jeeprockv i l l e .com

Juan Tejera
(301) 792-3772

Ve
nt
as

Daniel Leon

Ve
nt
as

Henry Argueta
(301) 378-6403

Ve
nt
as

$13,550

2009 BMW 3 SERIES
328i xDrive

Stk.P1054B 

$15,420

2010 HONDA ACCORD
CROSSTOUR EX-L 

Stk.738139A

$11,995

2012 CHRYSLER 200
S Sedan

Stk.732337A

$18,580

2013 FORD EXPLORER
Limited SUV

Stk.718208A

$22,870
Stk.789054A

2014 DODGE DURANGO
SXT SUV

$19,870

2016 FORD MUSTANG
ECOBOOST Coupe

Stk.830024A

$15,770

2015 NISSAN JUKE

Stk.730047A

$22,490

2011 CHEVROLET

Stk.738417A

$15,994

2015 FORD FOCUS
TITANIUM

Stk.N2278A

$50,995

2015 INFINITI QX80
LIMITED

Stk.N2340

$30,995

2016 JEEP GRAND CHEROKEE
LIMITED

Stk.D0255

$30,250

2016 VOLVO XC60 T5
DRIVE E premier

Stk.738176B

$22,750

2013 CHEVROLET
SILVERADO 1500

Stk.681061A

$26,570

2015 HONDA ODYSSEY

Stk.738232A

$18,450

2016 DODGE
CHALLENGER SXT

Stk.E2590

$17,960

2016 DODGE JOURNEY
CROSSROAD

Stk.N2352

Nuevo RAV4RAV4Nuevo

Autos Nuevos: 1-888-755-5384
8500 Sudley Rd, Manassas VA, 20155 ¡Miller Toyota Tiene Un Verdadero

Equipo Hispano A Su Servicio!

Nuevos

PARA VER TODO NUESTRO STOCK VISITENOS EN: www.MillerToyota.com

¡MAS DE 100 TOYOTAS
CERTIFICADOS DISPONIBLES!

¡VISITE NUESTRO CENTRO
DE SERVICIO Y PARTES! 

Victor Gamez
Parts Professional
703-396-5061
parts@millertoyota.com

Dimas Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.793.8297

Irvin Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.224.4083

DANNY ULLOA
(571)437-4236 

JOSE (Gte. Finanzas)
(703)335-6227

MANOLO
(818)585-0201

Autos Usados 1-888-771-6952
Usados

www.MillerToyota.com
8500 Sudley Rd,  Manassas VA, 20155

TOYOTA
2018

OFERTA TERMINA EL 12/04/2017. CON CREDITO APROBADO A TRAVES DE TOYOTA FINANCIAL SERVICES. 72 MENSUALIDADES  DE $13.88 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 0 .9% APR,72 
MENSUALIDADES DE $14.26 POR CADA $1000  FINANCIADOS AL 1.9 APR   Y A CAMBIO DE PAGO DE TOYOTA DE REEMBOLSO DE EFECTIVO O OFERTAS ESPECIALES DE LEASE. GRADUADOS DE COLLEGE Y 
REEMBOLSO DE MILITARES NO ESTAN INCLUIDOS EN ESTA OFERTA PERO PUEDE CALIFICAR, VEA A DEALER POR DEATLLES. TODAS LAS VENTAS SON MAS IMPUESTOS, PLACAS Y $640 DE COSTO DE 
PROCESAMIENTO. PRECIOS INCLUYEN FLETES. REEMBOLSOS Y EFECTIVO DE FINANCIAMIENTO SON PAGADOS POR TOYOTA.

TODAS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS Y COSTOS DE PROCESAMIENTO. SUJETO A PRIORIDAD DE VENTA.

Miguel Marcia
Consejero de
Servicios
866.322.9676

SE ACEPTA
TAX ID

COROLLANuevo COROLLANuevo

1.9%APR por 72 meses* 

TOYOTA
2018

ó $750 reembolso de Toyota* 

CAMRYNuevo CAMRYNuevo

0.9%APR por 72 meses* 
y $1,000 �nanciamiento en efectivo* 

TOYOTA
20182018

y $1,000 �nanciamiento en efectivo* 

TOYOTA
2018

TOYOTA
2018

0.9% APR por 72 month*
ó $1,000 reembolso de Toyota*  

Sto
ck 

#M
17

21
78

A

$15,000

2015

Precio Especial 

Scion tC Base FWD 2D Coupe

Sto
ck 

#M
17

24
06

A

INFINITI G37 Sport RWD 2D Coupe

$13,155

2009

Precio Especial 

Sto
ck 

#M
17

22
40

A
Jeep Wrangler Unlimited Sahara 4WD

$29,987
Precio Especial 

2014

Sto
ck 

#M
17

21
18

A

Lexus GX 460 4WD

$42,884

2015

Precio Especial 

Sto
ck 

#M
18

00
42

B

Ford F-150 XLT 4WD

$15,910
Precio Especial 

2011

$33,881

2014

Precio Especial 

Toyota 4Runner SR5 4WD

Sto
ck 

#M
17

22
07

A

Will
1-888-755-5384 1-888-755-5384

Carlos Ramos
 866-387-3056
Vladimir Brun

866-362-4641
Mike

866-541-2604
Sergio

866-407-2045
Stephen Polo

TOYOTA
2018
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AUTOPROYECTO.COM
ESPECIAL

A 
lo largo de esta se-
mana se realizó la 
“Celebración Toyota 
60 años en Estados 
Unidos”, ya que fue 

un 31 de octubre de 1957 cuando 
se inauguró la primera sede del 
fabricante japonés, que estaba 
ubicada en Hollywood, Cali-
fornia.

Los primeros años de la mar-
ca en el mercado automotriz más 
grande del mundo no fueron de 
tanto éxito como ocurre 60 años 
después, y definitivamente el 
primer modelo que comerciali-
zó en este territorio, el Toyopet 
Crown, no tuvo el éxito del que 
hoy gozan modelos como el Ca-
mry, el Corolla o el Prius.

Pero desde los humildes ini-
cios en ese concesionario cuya 
sede –que alguna vez pertene-
ció a la desaparecida marca es-
tadounidense Rambler- tenía 
apenas 3,000 pies cuadrados 
de espacio, Toyota ha crecido 
para convertirse en una de las 
empresas más importantes del 
país, sin importar el sector de la 
industria.

En la actualidad, Toyota tie-
ne presencia en todos los esta-
dos de la nación, con 14 plantas 
de producción, casi 1,500 conce-
sionarios de las marcas Toyota y 
Lexus, así como más de 136,000 
empleados.

Hace pocas semanas, Toyota 
se mudó a Texas e inauguró su 
nueva sede central de operacio-
nes para América del Norte, tras 

una inversión de mil millones de 
dólares. Apenas tres años antes, 
Toyota había anunciado su ini-
ciativa, llamada “Una Toyota”, 
para crear más operaciones uni-
ficadas en América del Norte y 
una de las medidas para lograrlo 
era concentrar en un solo lugar 
sus equipos de ingeniería, ven-
tas, mercadotecnia, servicios 
financieros y funciones corpo-
rativas de alta calidad.

“La Celebración Toyota 60 
años en Estados Unidos no se 
trata solo de los productos que 
hemos vendido en estos años”, 
afirmó Jim Lentz, presidente y 
CEO de Toyota Motor North 
America. “Es también la cele-

bración de miles de empleados 
que han ayudado a la compa-
ñía a iniciar una nueva era en 
este viaje por Estados Unidos, 
y la continua mejora de nues-
tros productos y servicios para 
ofrecerlos a nuestros consumi-
dores”.

Como epílogo de esta fiesta 
en Estados Unidos, Toyota pre-
sentó la “cápsula de tiempo” que 
había instalado previamente en 
su anterior sede de Torrence, 
California.

Esta “cápsula de tiempo” 
incluye un modelo a escala del 
legendario Toyota 2000 GT edi-
ción especial, las llaves origina-
les de una Toyota Hilux 1977 y 

un modelo a escala de un auto 
Toyota Formula 1, y será vuel-
ta a abrir cuando se cumpla el 
100mo. Aniversario de Toyota, 
en 2057.

Visión de futuro
Algunos de los hechos más 

importantes de la “Celebración 
Toyota 60 años en Estados Uni-
dos” incluyen:

 La presentación del ahora 
legendario Toyota Land Cruiser, 
que llegó en la década de 1960, 
junto al Corolla, uno de los autos 
más vendidos en la historia de la 
compañía. 

 En la década de los 70´s 
llegó el Celica y el Supra y en los 

80´s debutaron el Toyota Camry 
y el SUV Toyota 4Runner, entre 
muchos otros. 

 En 1989, Toyota lanzó su 
división de lujo, Lexus, con dos 
modelos; el LS 400 y el ES 250. 

 Para 1990, Toyota com-
pletó su línea de modelos con 
la pick up Toyota Tacoma, el 
SUV RAV4, el sedán Avalon y la 
minivan Sienna, mientras que 
Lexus presentó los modelos GS, 
LX y  RX. 

 En 1997, debutó el híbrido 
original, el Toyota Prius, que 
cambió para siempre la industria 
de los autos con la presentación 
de un tren motor alternativo, 
precursor del vehículo con cel-
das de hidrógeno, Toyota Mirai, 
que debutó en 2016. 

 En 2003 se lanzó la tercera 
marca del grupo, Scion (des-
aparecida a partir de 2017) para 
tratar de atraer a consumidores 

más jóvenes, con modelos como 
Scion xB, que se convirtió en un 
ícono del nuevo milenio.

Toyota vislumbra un futuro 
en el que espera transformarse 
en una compañía de servicios de 
movilidad, además de fabricante 
de autos.

Para lograrlo, inauguró en 
2016 el Toyota Research Insti-
tute para desarrollar tecnolo-
gías de conducción autónoma, 
robótica, inteligencia artificial, 
seguridad y ciencias para el de-
sarrollo de nuevos materiales.

Es decir, lo que empezó con 
un modesto concesionario en el 
sur de California hace 60 años, 
se ha convertido en una ver-
dadera institución en Estados 
Unidos, que ofrece empleo a 
cientos de miles de personas y 
desarrollo con sus innovaciones 
en las comunidades donde está 
representada. 

Los primeros modelos del Toyota Land Cruiser entraron con fuerza 
en 1960 y se han ido renovando constantemente. 	                         FOTO: TOYOTA

Relucientes vehículos Toyota reciben la revisión final en la línea de producción, antes de ser enviados a 
sus concesionarios en Estados Unidos o exportados a naciones de ultramar.		                 FOTO: TOYOTA

Robots en plena labor en una de las 14 plantas de producción de vehículos Toyota en Estados Unidos, que 
continuamente son modernizadas para que sus unidades sigan como líderes de la industria automotriz.

FOTO: TOYOTA

Corporación celebra aniversario en todo el país

Toyota: 60 
años  de éxitos 
en EEUU
Ahora mantiene una visión futurista del transporte y desarrolla 
tecnologías de conducción autónoma y de inteligencia artificial.
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HISPANIC PR WIRE                 
ESPECIAL

L
a corporación American Hon-
da Motor informó esta semana 
acerca de sus ventas de octubre, 
que totalizaron 127,353 vehícu-
los Honda y Acura, un aumento 

de 0.9 por ciento en comparación con 
octubre de 2016. 

Con fuertes ventas de automóviles 
de pasajeros, la División Honda informó 
un aumento de 1.2 por ciento con ventas 
de 114,655 unidades. Las ventas de la Di-
visión Acura –la marca de lujo de Hon-
da, disminuyeron ligeramente a 1.3 por 
ciento con 12,698 vehículos vendidos.

Honda generó otro mes sólido en el 
que tomaron la delantera las ventas de 
automóviles de pasajeros. El Civic volvió 
a superar al mercado con otro aumento 
de dos dígitos mientras que el Accord, 
fortalecido por el debut del totalmen-
te nuevo modelo de 2018, subió 4.7 por 
ciento en el mismo periodo. 

La mayor producción del Pilot tam-
bién pagó dividendos a medida que su-
bían las ventas un 18.5 por ciento para el 
mes. En la línea de camionetas, el escaso 
suministro de las versiones del modelo 
clave detuvo el crecimiento de ventas.

Las ventas del Civic aumentaron un 15 
por ciento con ventas de 30,319 unidades 
para el mes, un récord de octubre.

El Accord registró ventas de 26,740, 
un incremento de 4.7 por ciento con el 
debut del totalmente nuevo modelo de 
2018, quedando por ser lanzadas las va-
riantes 2.0T y la Hybrid.

Las ventas del Pilot subieron fuerte-
mente por segundo mes consecutivo en 
octubre, un 18.5 por ciento más altas con 
ventas de 10,285.

“Con el empleo por parte de impor-
tantes competidores de descuentos 
enérgicos y fuertes incentivos aun en 
nuevos modelos, Honda continúa con 
el ímpetu de una línea de productos ro-
busta impulsada por el nuevo Accord”, 
declaró Jeff Conrad, vicepresidente sé-
nior de la División de Automóviles de 

American Honda. 
“A medida que continúa el lanza-

miento del nuevo Accord de 2018, nos 
centramos en un buen fi nal para 2017 
y un cuarto año consecutivo de ventas 
récord”, añadió.

Vence desafío
Las ventas de Acura fueron encabe-

zadas por el MDX, que subieron nue-
vamente mientras se benefi ciaba de un 
mayor volumen de producción con el 
cambio total de la producción a la planta 
East Liberty en Ohio. 

Y, aunque las ventas de sedanes y el 
RDX experimentaban el desafío de los 
altos incentivos de los competidores, el 
NSX tuvo su mejor mes desde que salió 
a la venta en 2016, con un aumento de 30 
por ciento en octubre.

Las ventas del MDX subieron un 4.7 
por ciento en octubre, con 5,287 unida-
des vendidas.

También el RLX está aumentando sus 
colocaciones, con una importante con-
tribución del RLX Sport Hybrid a medida 
que éste logrando el reconocimiento. 

Las ventas del ILX aumentaron un 
2.6 por ciento, con ventas de 1,025 ve-
hículos.

“Nos complace ver que el mayor 
inventario a partir de la mudanza de la 
producción del Acura MDX resulta rá-
pidamente en ventas más fuertes”, des-
tacó Jon Ikeda, vicepresidente y gerente 
general de la división Acura. 

Dijo que con la salida al mercado del 
rediseñado RLX en los próximos días, 
“queremos cerrar 2017 con ventas de 
sedanes aún más fuertes”.

El popular sedán Civic encabeza las ventas de autos Honda, estableciendo un récord para el mes de octubre con un incremento en 
sus ventas de 15 por ciento. Aquí el Civic en su versión Hatchback durante una prueba de manejo.     FOTO:HONDA

El Acura MDX también presenta un sólido mes con ventas de 5,287 basado en una 
mayor producción en octubre. 
FOTO:HONDA

El interior del mismo sedán Honda Civic Hatchback conjuga la sobriedad con la ele-
gancia.    FOTO:HONDA

Honda: Los autos 
toman la delantera

Superan a las camionetas en octubre

Sedanes Civic y Accord 2018 consolidan colocaciones de la marca; 
SUV Pilot sube 18.5 por ciento.
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VENTAS

Dario Beltran

GERENTE GENERAL

Doris Alvarado

FINANCIAMIENTO

Enrique Marquez

GERENTE DE VENTAS

Cinthya BonillaEmerita Adorno

ATENCION AL CLIENTE 

Gabriela Martinez

LustineToyota.com
14227 Je�erson Davis Highway, Woodbridge VA 22191

¡ INSPECCIÓN DE VIRGINIA GRATIS!

(301) 832 1884

PRECIOS UNICAMENTE PARA CLIENTES CON CREDITO CALIFICADO Y APROBADO, INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DISPONIBLES. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($599) Y GASTOS DE ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. AX, TITLE, LICENSE, DEALER FEES AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2610 DOWN, FIRST PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,460 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,186. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES 
$650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 09/05/2017 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH 
OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. FINANCING AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP 
PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND 
UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. PURCHASERS CAN RECEIVE CASH BACK FROM TOYOTA OR CAN APPLY TO DOWN PAYMENT. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. 
ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS.

$1000
NEW 2018 TOYOTA RAV 4

CASH BACK

OR OR $219
PER MOnth

36MONTHS

$2,999
DUE AT SIGNING

36MONTHS

$2,999
DUE AT SIGNING

NEW 2018 C-HR

$1500
CASH BACK

$1750
CASH BACK

OR

OROR

$229
PER MOnth

36MONTHS

$2,899
DUE AT SIGNING

$750
NEW 2018 TOYOTA COROLLA

CASH BACK

OR OR1.9%

72 MONTHS

0.9%

72 MONTHS

$169
PER MOnth

36MONTHS

$2,899
DUE AT SIGNING

NEW 2018 TOYOTA CAMRY

OR $209
PER MOnth

36MONTHS

$2,899
DUE AT SIGNING

NEW 2017 TOYOTA TACOMA

$319
PER MOnth

TOYOTA SAFETY SENSE™ (TSS)

Juntos podemos hacer el camino más seguro!
• El Sistema Pre-Colisión (Detector de vehículos y peatones)
• El Asistente de Manejo en Carril c/ función
   de Asistencia en Volante
• Luces Altas Automáticas 
• Control Automático de la Velocidad con Radar Dinámico

. . . . .  y muchos más para elegir! 

Let’s Go Places

of Woodbridge

Richard Morataya Oscar Valle Erick ChairezKimberly José Cuzco Andy Gómez Geo Alvarado Nico TinocoCarlos Jovel Larry Salamanca

BUMPER BUMPER2
JUST GOT A NEW BEST FRIEND!

Introducing Lustine’ Lifetime...

Now available with your new Toyota Purchase!
NEVER WORRY ABOUT YOUR VEHICLE AGAIN!

COVERAGE

MOTOR

TRANSMISIÓN

SISTEMA DE EJE INSPECCIONES ESTATALES

TODAS LAS PARTES
LUBRICADAS

GARANTÍA CON
$0 DE COSTO

GARANTÍA DE POR VIDA EN:

60MONTHS
o%

+1000 TOYOTA
FINANCE CASH

60 MONTHS
0% APR

financing
for

SOMOS EL DEALER #1 EN LA COSTA ESTE
ESPECIALIZADOS EN TAX ID!

2015 TOYOTA RAV4 LE 

Automatico,
2.5L 4CYL

Stk. 7H1550A

$17300

2013 TOYOTA RAV4

LE, Automatico, 
1 solo dueño

Stk. 7H1586A

$15500
2014 TOYOTA TACOMA 

Manual,
camara de
retroceso

Stk. 7M1401A

$28300

2015 TOYOTA CAMRY

SE, Automatico,
1 solo dueño

Stk. 8F1992A

$14000

2015 TOYOTA COROLLA

L, Automatico,
CERTIFICADO,
 1 solo dueño

Stk. 7F9645A

$15000

2016 CHEVROLET CAMARO

LT, 6 vel. MMT,
1 solo dueño

Stk. 6N1789A

$19000

2016 JEEP WRANGLER RUBICON

Automatico,
1 solo dueño

Stk. 7M1516A

$32900

2013 VOLKSWAGEN PASSAT

S, 1 solo dueño, 
Automatico

Stk. PWW9451

$10500

2015 HONDA CRV

 EX, 1 solo
dueño,
automatico

Stk. PWW9619A

$16400

para obtener

más detalles!

Cada vehículo
certificado viene con:

160 Points de Inspección de Calidad 

CARFAX Reporte del Historial del Vehículo 

... y mucho más! 

12 Meses / 12,000 millas   Garantía Total Limitada 

7 Años / 100,000 Millas  Garantía Limitada
del Tren de Potencia

Mike Cruz

FLOOR MANAGER

APR
financing
for

APR
financing
for

APR
financing
for

2015 TOYOTA SIENNA

XLE, AAS,
Automatico,
1 solo dueño.

Stk. 7C1294A

$25900

2017 TOYOTA COROLLA

L Automatico, 
1 solo dueño.

Stk. 7H1661A

$15900

2014 TOYOTA TACOMA

Automatico,
1 solo dueño.

Stk. PWW9478

$14995
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DARCARS Toyota 
of Silver Spring

DARCARSToyota.COM

(301) 622-0300
1 2 2 1 0  C h e r r y  H i l l  R o a d ,  S i l v e r  S p r i n g ,  M a r y l a n d  2 0 9 0 4
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You’re gonna love these deals
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*0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. **PURCHASERS CAN RECEIVE $1000 CASH BACK FROM TOYOTA ON RAV4 AND 
HIGHLANDER (EXCLUDES HYBRIDS), UP TO $1250 CASH BACK FROM TOYOTA ON TUNDRA CREW MAX (EXCLUDES TRD PRO), $1500 CASH BACK FROM TOYOTA ON C-HR AND $2500 CASH BACK FROM TOYOTA ON SIENNA OR CAN APPLY CASH BACK TO DOWN PAYMENT. ***BUYERS CAN RECEIVE A $1000 FINANCE CASH INCENTIVE ON CAMRY FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR 
FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT. ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION. FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. SEE DEALER FOR DETAILS. 
†COROLLA DUE AT SIGNING INCLUDES $2,530 DOWN (AFTER APPLICATION OF $500 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES), FIRST PAYMENT OF $169 AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END. EXAMPLE BASED ON 2018 COROLLA 4 CYLINDER AUTOMATIC MODEL 1852, MSRP $19,880 AND CAPITALIZED COST, 
WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $19,141. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION. YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES. CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS 
MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES. NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. ALL OFFERS: VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 12/4/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. SEE DEALER FOR DETAILS. OFFERS MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR 
DETAILS. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY. ALL OFFERS END 12/4/17. ††TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED SERVICE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. VALID ONLY IN 
THE CONTINENTAL U.S. AND ALASKA. SALE PRICE INCLUDES REBATES AND BONUS CASH, PLUS TAX, TAGS AND DEALER PROCESSING FEE OF $300. AD EXPIRE'S 12/04/2017

†††

*1.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS, 0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AND UP TO 60 MONTHS AND 0.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE 
TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 60 
MONTHLY PAYMENTS OF $17.48 FOR EACH $1000 BORROWED AT 1.9%. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 AND 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH 
$1000 BORROWED AT 0%. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED AT %0.9. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. **BONUS CASH OFFERS: 
CUSTOMERS CAN RECEIVE $500 BONUS CASH FROM TOYOTA (EXCLUDES HIGHLANDER HYBRID MODELS). ON FINANCE CONTRACTS WILL FIRST BE APPLIED TO THE 
DOWN PAYMENT; ON LEASES, INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TOWARD THE AMOUNT DUE AT LEASE SIGNING, WITH REMAINDER TO REDUCE CAPITALIZED COST. 
***CUSTOMERS CAN RECEIVE UP TO $2,250 TOTAL CASH ALLOWANCE ON NEW 2017 TUNDRAS. THAT INCLUDES UP TO $1,750 CASH BACK FROM TOYOTA, WHICH 
VARIES BY MODEL (EXCLUDES TRD PRO MODEL), AND $500 BONUS CASH FROM TOYOTA. ON FINANCE CONTRACTS WILL FIRST BE APPLIED TO THE DOWN PAYMENT; 
ON LEASES, INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TOWARD THE AMOUNT DUE AT LEASE SIGNING, WITH REMAINDER TO REDUCE CAPITALIZED COST. †PURCHASERS CAN 
RECEIVE $2000 CASH BACK FROM TOYOTA ON COROLLA OR CAN APPLY CASH BACK TO DOWN PAYMENT. ††BUYERS CAN RECEIVE A $500 FINANCE CASH INCENTIVE 
ON CAMRY FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. INCENTIVE 
WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT. ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION. FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED 
CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. SEE DEALER FOR DETAILS. ALL OFFERS: VEHICLE MUST BE TAKEN FROM 
DEALER STOCK BY 10/31/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. SEE DEALER FOR DETAILS. OFFERS MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED 
OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN 
WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY. ALL OFFERS END 10/31/17. †††TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 
25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE 
PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. VALID ONLY IN THE CONTINENTAL U.S. 
AND ALASKA. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.

NEW 20l7 COROLLA

NEW 20l7 TACOMA

NEW 20l7 TUNDRA

*

**

**
*

***

†

NEW 20l8 CAMRY

*

 *

††

†††

*1.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS, 0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AND UP TO 60 MONTHS AND 0.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE 
TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 60 
MONTHLY PAYMENTS OF $17.48 FOR EACH $1000 BORROWED AT 1.9%. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 AND 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH 
$1000 BORROWED AT 0%. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED AT %0.9. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. **BONUS CASH OFFERS: 
CUSTOMERS CAN RECEIVE $500 BONUS CASH FROM TOYOTA (EXCLUDES HIGHLANDER HYBRID MODELS). ON FINANCE CONTRACTS WILL FIRST BE APPLIED TO THE 
DOWN PAYMENT; ON LEASES, INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TOWARD THE AMOUNT DUE AT LEASE SIGNING, WITH REMAINDER TO REDUCE CAPITALIZED COST. 
***CUSTOMERS CAN RECEIVE UP TO $2,250 TOTAL CASH ALLOWANCE ON NEW 2017 TUNDRAS. THAT INCLUDES UP TO $1,750 CASH BACK FROM TOYOTA, WHICH 
VARIES BY MODEL (EXCLUDES TRD PRO MODEL), AND $500 BONUS CASH FROM TOYOTA. ON FINANCE CONTRACTS WILL FIRST BE APPLIED TO THE DOWN PAYMENT; 
ON LEASES, INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TOWARD THE AMOUNT DUE AT LEASE SIGNING, WITH REMAINDER TO REDUCE CAPITALIZED COST. †PURCHASERS CAN 
RECEIVE $2000 CASH BACK FROM TOYOTA ON COROLLA OR CAN APPLY CASH BACK TO DOWN PAYMENT. ††BUYERS CAN RECEIVE A $500 FINANCE CASH INCENTIVE 
ON CAMRY FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. INCENTIVE 
WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT. ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION. FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED 
CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. SEE DEALER FOR DETAILS. ALL OFFERS: VEHICLE MUST BE TAKEN FROM 
DEALER STOCK BY 10/31/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. SEE DEALER FOR DETAILS. OFFERS MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED 
OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN 
WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY. ALL OFFERS END 10/31/17. †††TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 
25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE 
PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. VALID ONLY IN THE CONTINENTAL U.S. 
AND ALASKA. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.

NEW 20l7 COROLLA

NEW 20l7 TACOMA

NEW 20l7 TUNDRA

*

**

**
*

***

†

NEW 20l8 CAMRY

*

 *

††

††

*0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, 
TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. **PURCHASERS CAN 
RECEIVE $1000 CASH BACK FROM TOYOTA ON RAV4 AND HIGHLANDER (EXCLUDES HYBRIDS), UP TO $1250 CASH BACK FROM TOYOTA ON TUNDRA CREW MAX (EXCLUDES 
TRD PRO), $1500 CASH BACK FROM TOYOTA ON C-HR AND $2500 CASH BACK FROM TOYOTA ON SIENNA OR CAN APPLY CASH BACK TO DOWN PAYMENT. ***BUYERS 
CAN RECEIVE A $1000 FINANCE CASH INCENTIVE ON CAMRY FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH 
TOYOTA FINANCIAL SERVICES. INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT. ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION. FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE 
ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. SEE DEALER FOR DETAILS. †COROLLA DUE 
AT SIGNING INCLUDES $2,530 DOWN (AFTER APPLICATION OF $500 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES), FIRST PAYMENT OF $169 AND 
NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END. EXAMPLE BASED ON 2018 COROLLA 4 CYLINDER AUTOMATIC MODEL 1852, 
MSRP $19,880 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $19,141. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES 
DEALER PARTICIPATION. YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS 
FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES. CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  
NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. ALL OFFERS: VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 12/4/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. SEE DEALER FOR 
DETAILS. OFFERS MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. 
DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY. ALL OFFERS END 12/4/17. ††TOYOTACARE 
COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED SERVICE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER 
FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. VALID ONLY IN THE CONTINENTAL U.S. AND ALASKA.

NEW 20l8 RAV4

NEW 20l8 CAMRY

NEW 20l7 HIGHLANDER

NEW 20l8 C-HR

NEW 20l8 COROLLA NEW 20l8 TUNDRA CREW MAXNEW 20l7 SIENNA

*

*

** **

**
***

** **
†

NEW 20l8 RAV4 NEW 20l7 HIGHLANDER

AUTOPROYECTO.COM
ESPECIAL

E
l Chevrolet Camaro Hot 
Wheels 2018 es, efecti-
vamente, un juguete 
para niños grandes y 
con licencia de con-

ducción, y sirve para celebrar el 
50 aniversario de la asociación 
entre el fabricante de autos a 
escala y el de autos de tamaño 
regular.

El modelo conmemorativo 
replica las características icóni-
cas de un Hot Wheels, que inclu-
yen color exterior naranja Crush 
y franjas idénticas a las famosas 
pistas naranjas de los juguetes.

El primer Chevrolet Camaro 
personalizado por Hot Wheels 

fue presentado en 1968 y formó 
parte de una serie de 16 vehículos 
originales. El juguete se ofrecía 
en aproximadamente 20 combi-
naciones de colores, incluyendo 
Gold y Creamy Pink, entre los 
más raros y más coleccionables.

“El estudio de diseño Che-
vrolet Performance está lleno 
de diseñadores que se inspiraron 
con los Hot Wheels”, comentó 
Tom Peters, director de diseño 
exterior de Chevrolet Perfor-
mance Cars.

Chevrolet Camaro y Hot 
Wheels han llevado el diseño y 
el alto rendimiento al máximo 
nivel desde hace más de medio 
siglo.

El Camaro 1967 ofrecía un di-
seño distintivo con faros ocultos 

disponibles y un chasis frontal 
que mejora la capacidad de res-
puesta y refinamiento.

En 1968, Hot Wheels elevó el 
rendimiento de los vehículos de 
juguete instalando ruedas an-
chas y ejes de baja fricción, di-
señándolos para que fuesen los 
autos de juguete más rápidos, 
dentro y fuera de la pista.

“En la década de los 1960, Hot 
Wheels y Camaro desafiaron el 
diseño de los vehículos al elevar 
la velocidad, la potencia y el ren-
dimiento de los autos moldea-
dos a presión y los autos de estilo 
pony. Durante 50 años, ambas 
marcas han desarrollado auto-
móviles de alto rendimiento que 
encarnan el espíritu desafiante”, 
afirma Chris Down, vicepresi-

dente senior y gerente general de 
marcas globales de Hot Wheels. 

“Estamos encantados de 
que los fanáticos ahora puedan 
experimentar la esencia de Hot 

Wheels en este Camaro de edi-
ción especial”, añade.

Paquete conmemorativo
La edición del 50 aniversa-

rio del Chevrolet Camaro Hot 
Wheels 2018 está disponible en 
modelos coupé y convertible 
2LT y 2SS con el siguiente con-
tenido:

 Color grafito satinado con 
acentos metálicos Silver Ice.

 Efectos de suelo de grafito 
satinado.

  Llantas de aluminio forja-
do de 20 pulgadas (con llantas de 
verano en SS) en grafito satinado 
con caras fresadas y tapas cen-
trales únicas.

  Insignias de guardabarros 
Hot Wheels del 50º aniversario.

  Rejilla única con insertos 
de Galvano Chrome.

  Cálipers de freno en color 
naranja.

  Luces posteriores oscuras.
  Panel posterior negro con 

el emblema Hot Wheels.

PRONTO A 
LA VENTA

	 El paquete de $4,995, 
disponible en el Chevrolet 
Camaro 2LT y SS coupé y 
modelos convertibles, sale 
a la venta el primer trimes-
tre del 2018. 

	 La edición Chevrolet 
Camaro Hot Wheels 2018 
es uno de los más de 20 
modelos que la marca 
presenta en el Auto Show 
SEMA Las Vegas.

Los modelos Hot Wheels, como este coche policial Camaro SS KITT 
Knight Rider, apasionaron a millones de aficionados y llegaron a ser los 
autos de juguete más rápidos, dentro y fuera de la pista.

FOTO: CHEVROLET-HOT WHEELS

El reluciente Chevrolet Camaro Hot Wheels 2018 posa al lado del juguete Hot Wheels en cuyo diseño se 
basó.									           FOTO: CHEVROLET

El nuevo modelo Chevrolet Camaro Hot Wheels 2018 tiene el mismo color exterior naranja Crush y franjas 
idénticas a las famosas pistas naranjas de los juguetes.				          FOTO: CHEVROLET

Edición especial se basa en los originales Hot Wheels

Camaro 2018,
un juguete para 
niños grandes
Chevrolet y Hot Wheels llevan el diseño y el alto rendimiento al 
máximo nivel desde hace más de medio siglo
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NICOLE WINFIELD                   
EL VATICANO / AP

E
l Papa Francisco charló el jue-
ves 26 con astronautas esta-
dounidenses, rusos y uno ita-
liano y elogió su comprensión 
del amor, en una conversación 

telefónica con los tripulantes de la Es-
tación Espacial Internacional. 

El astronauta italiano Paolo Nespoli 
fue el intérprete durante la llamada de ca-
si 20 minutos, que fue interrumpida una 
vez cuando la comunicación se cayó en el 
laboratorio orbital. Junto a Nespoli tam-
bién estaban los estadounidenses Randy 

Bresnik, Mark Vande Hei y Joe Acaba.
Francisco hizo a Nespoli y a los otros 

cinco tripulantes preguntas en italiano 
tan simples como qué les gusta hacer en 
el espacio, qué les sorprendía más y qué 
los inspiró a ser astronautas. 

Las respuestas que recibió, en 
particular de los cosmonautas rusos 

Alexander Misurkin y Serguey Rya-
zanskiy, marcaron un nuevo paso para 
la tensa relación del Vaticano con la 
iglesia ortodoxa rusa. Francisco ha da-
do prioridad a la mejora de esos lazos y 
se convirtió el año pasado en el primer 
pontífi ce en un milenio en reunirse con 
el patriarca de los ortodoxos rusos. 

Ryazanskiy le reveló a Francisco 
que a él lo inspiró su abuelo, un inge-
niero soviético que ayudó a construir el 
Sputnik, el primer satélite artifi cial que 
orbitó la Tierra y que marcó el inicio de 
la era espacial. 

“Para mí es un gran honor continuar 

lo que él estaba haciendo para cumplir 
sus sueños con un vuelo espacial, el fu-
turo de toda la humanidad”, le dijo al 
Papa en inglés. 

Francisco, que ha resaltado siem-
pre el papel de los abuelos, disfrutó esa 
respuesta: “Esa es nuestra fuerza, no 
olvidarnos de nuestras raíces. Me hace 
bien oír esto. Gracias”, dijo el Papa. 

Francisco elogió además al cos-
monauta ruso Alexander Misurkin –
quien le dijo que había estado leyendo 
“El Principito” de Antoine de St. Exu-
pery- y se sintió conmovido por el en-
tendimiento del amor por el personaje 

central. 
“El amor es la fuerza que te da fuerza 

para dar la vida por otra persona”, le 
refi rió Misurkin al Papa. 

A Francisco se le iluminó el rostro al 
escuchar eso, y dijo: “Es claro que has 
entendido el mensaje que St. Exupery 
explicó tan poéticamente y que ustedes, 
los rusos, lo llevan en la sangre, en su 
tradición humanista y religiosa”. 

A su turno, el astronauta esta-
dounidense Randy Bresnik respondió: 
“Nuestra velocidad orbital es de 10 ki-
lómetros por segundo. La mayor alegría 
me la da mirar afuera y ver la creación 

de Dios. Es indescriptible la belleza de 
la Tierra y sentirte tocado en el alma. 
Tener una perspectiva increíble, verla 
con los ojos como los ve Dios. No hay 
límites, no hay confl icto, hay paz. Ves 
la fi neza de la atmósfera y te das cuenta 
cuán frágil es y la necesidad de trabajar 
juntos para un futuro mejor”.

El Papa Francisco le dijo: “Usted, 
que viene de América, alcanzó a enten-
der que la Tierra es demasiado frágil. Es 
un momento que pasa. Es una cosa muy 
frágil, fi na, la atmósfera, tan capaz de 
hacerse daño, de destruirse. Fue justo 
lo de mirar con los ojos de Dios”.

“LA FE CRECE
EN EL ESPACIO”

 El astronauta estadounidense 
Jack Fischer, quien acaba de 
regresar de la estación, dijo que 
su fe aumentó en el espacio. 
Invitó a su párroco a la fi esta de 
regreso a casa el mes pasado. 

 “Uno mira por la ventana y 
no puede dejar de sentir que es 
apenas una pequeña parte de 
una totalidad más grande”, dijo 
Fischer. 

 “Al contemplar la belleza alu-
cinante del universo, la fe crece 
de una manera que es difícil de 
describir”. 

El Papa llama al
cielo y contestan 
los astronautas
Francisco conversa con dos rusos, un italiano y tres 
estadounidenses que tripulan la Estación Espacial 
Internacional.

Histórico diálogo con viajeros del espacio

El Papa Francisco conversa con los astronautas de la Estación Espacial Internacional desde el Vaticano el jueves 26, a quienes hizo preguntas tales como el futuro del planeta y 
los riesgos medioambientales que ellos encaran.       FOTO: L’OSSERVATORE ROMANO / AP

El astronauta italiano Paolo Nespoli (centro), y sus compañeros de tripulación dialogan el jueves 26 de octubre con el 
Papa Francisco desde la Estación Espacial Internacional.     FOTO: NASA / AP          
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... and many more to choose from!

(703) 259-8166

Starting MSRP

THE 2017 EXPRESS

PRECIO  $29550

$322 M
E
S

THE 2017 TAHOE

PRECIO  $47215

$515 M
E
S

Starting MSRPStarting MSRP

THE 2017 SILVERADO's

PRECIO  $27585

$301 M
E
S

LE DAMOS HASTA

$3,000
POR SU AUTO USADO

BIENVENIDOS
TAX ID!

¡No importa, todos califican!

No Credito

Mal Crédito

Bancarrota 

Reposiciones

Artículo 7
Artículo 11
Artículo 13

Bancarrota

¡No Hay
Problema!

No Green Card? No Hay Problema!!!
No Visa? No Hay Problema!!!
No Colillas de Cheque? 
No Hay Problema!!!
Nuevo empleo? No Hay Problema!!!
Le pagan en efectivo por su trabajo?
No Hay Problema!!!
Recién se mudo de residencia? 
No Hay Problema!!!

2007 CHEVROLET AVALANCHE 1500
LT, Crew Cab, 4 vel. automaticas
Stk. 50374C

$200
$15993

M
E

S

2007 HONDA CIVIC
LX, Sedan, 5 Vel. Automaticas
Stk. 50362A

$87
$6989

M
E

S

2014 HONDA ODYSSEY
EX, Mini van, 6 Vel. Automaticas
Stk. 10481A

$250
$19995

M
E

S

2014 HYUNDAI ELANTRA SE,
SEDAN, CVVT, 6 Vel. automaticas
Stk. SP9312

$150
$11997

M
E

S

2016 CHEVROLET TRAVERSE LS,
SUV, 6 Vel. automaticas, 1 solo dueño
Stk. 50323A

$263
$20995

M
E

S

2016 JEEP CHEROKEE Limited,
Suv, 9 vel. automaticas, 1 solo dueño
Stk. SP9406

$238
$18997

M
E

S

2016 KIA SORENTO LX
Stk. 60023A

$231
$18495

M
E

S

2013 VOLKSWAGEN GTI
Base Hatchback
Stk. 10337A

$162
$12985

M
E

S

2014 CHEVROLET SUBURBAN
1500 LTZ SUV
Stk. 50384A

$409
$32697

M
E

S

2009 HONDA ACCORD 2.4 LX
Sedan
Stk. 50252A

$106
$8459

M
E

S

2009 NISSAN PATHFINDER S
SUV
Stk. 50142A

$131
$10493

M
E

S

PR
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2011 HYUNDAI SANTA FE GLS
SUV
Stk. SP9320 

$118
$9435

M
E

S

2013 KIA OPTIMA
SX SEDAN
Stk. SP9300A

$138
$10997

M
E

S

2011 2015 CHEVROLET EXPRESS
2500 WORK VAN CARGO VAN
Stk. 50377A 

$238
$18997

M
E

S

2017 CHEVROLET IMPALA
PREMIER SEDAN
Stk. SP9401

$288
$22997

M
E

S

2017 JEEP COMPASS
LATITUDE
Stk. SP9407

$209
$16497

M
E

S

2013 CHEVROLET MALIBU 1LS
Sedan
Stk. 10030A

$106
$8493

M
E

S

2014 MITSUBISHI OUTLANDER
SE SUV
Stk. SP9294

$205
$16343

M
E

S

2014 TOYOTA COROLLA LE
Sedan
Stk. 10475A

$160
$12767

M
E

S

2013 VOLKSWAGEN PASSAT 2.5L
SE Sedan
Stk. 9294A

$121
$9699

M
E

S

Stk. 4935B

M
E

S

2015 DODGE GRAND CARAVAN
AVP SE van

2016 NISSAN ALTIMA 3.5
Sedan
Stk. SP9372

$225
$17991

$194
$15497

M
E

S

Empújelo
Remolquelo
Manéjelo

No importa la condición y puede usarlo como pago inicial

$49DOWN
PAYMENT

DESDE

$49AL
MES

Sales Consultant

NELSON  LOPEZ

Service Advisor

ABEL URIAS

Finance Manager

DIANNA RIOS

Sales Consultant

JOSUE GARCIA
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Stk. SP9247 

$194
$15491

M
E

S

2015 TOYOTA CAMRY SEDAN

2011 CHEVROLET CAMARO SS
Coupe
Stk. SP9385

$225
$17997

M
E

S

2017 CHEVROLET TAHOE LT
Stk. SP9411

$560
$44793

M
E

S

JimMcKayChevrolet.com
3509 University Dr. - Fairfax, VA 22030
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JAVIER MOTA 
AUTOPROYECTO.COM

E
stuvimos en Ypsilanti, 
Michigan, para el Test 
Drive de todos modelos 
semifinalistas al Pre-
mio Auto, Camioneta 

y Vehículo Utilitario de Norte-
américa (NACTOY), donde tu-
vimos el primer vistazo del Lin-
coln Navigator 2018, una versión 
con precio base de $93,705

Esa presentación nos per-
mitió admirar de cerca la total-
mente nueva generación de este 
SUV de tamaño completo de la 
división de lujo de Ford Motor 
Company, con tecnología más 
avanzada, materiales de alta 
calidad y un motor V6 de doble 
turbo que genera  450 caballos 
de fuerza, acoplado a la trans-
misión de 10 velocidades.

Ya habíamos tenido la opor-
tunidad de admirar la nueva 
Navigator durante su debut en 
el Auto Show New York 2016, 
donde fue presentada como un 
exitoso prototipo, y aunque el 
modelo de producción luce muy 
similar, no cuenta con las enor-
mes puertas estilo ala de gaviota, 
que tanto llamaron la atención 
hace casi dos años.

En el Lincoln Navigator 2018 
es básico admirar la parrilla cro-
mada, uno de sus detalles más 
sobresalientes, así como las lu-
ces delanteras con tecnología 
LED y los enormes rines de alu-
minio pulido con detalles en ne-
gro, que le dan un aspecto muy 
enérgico pero elegante a la vez.

De noche, al acercarse al ve-

hículo con la llave en mano, el 
logotipo de la estrella cromada 
de Lincoln en la parrilla se ilu-
mina suavemente; además, la 
iluminación LED en la carroce-
ría delantera inferior y las luces 
posteriores sutilmente se acti-
van, y una luminosa alfombra de 
bienvenida de Lincoln aparece 
debajo de las puertas delanteras.

Por la noche, en el interior 
de Lincoln Navigator 2018, las 
luces ambientales interiores se 

encienden secuencialmente en 
cada de las tres filas. Durante el 
día, el techo panorámico llena la 
cabina con luz natural.

Potente y ligero
Durante la breve prueba de 

manejo que realizamos en Mi-
chigan, comprobamos que la 
potencia del motor y el hecho de 
que el nuevo vehículo es casi 200 
libras más ligero que la versión 
precedente, se combinan para 

ofrecer una experiencia de ma-
nejo suave y de alto desempeño, 
cuando se necesite.

El modelo que manejamos 
fue el Lincoln Black Label, que 
cuenta en el interior con una 
exclusiva colección de temas y 
materiales de diseño premium, 
la llave de bolsillo para recuperar 
la configuración del conductor 
individual, así como las posicio-
nes del asiento, espejos, pedales, 
climatización y entretenimien-

to se adaptan a las preferencias 
personales al entrar en el vehí-
culo.

La carga inalámbrica y Wi-
Fi estándar mantienen a todos 
conectados. Una tecnología es-
pecial permite que el conductor 
ajuste sin esfuerzo el vehículo 
para hacer la conducción más 
fácil o más agradable en cual-
quier clima o terreno.

El conductor y el pasajero 
del asiento delantero disfru-

tan de los Asientos de Posición 
Perfecta, que ofrecen masaje, 
calefacción y enfriamiento, y se 
pueden ajustar hasta 30 formas 
diferentes.

Además cuenta con sistema 
Ford SYNC 3, que forma parte 
del equipo estándar, tiene com-
patibilidad con Apple CarPlay y 
Android Auto. Las principales 
características de audio, telé-
fono, navegación y mucho más 
se pueden controlar a través de 
la  pantalla táctil frontal o en los 
controles montados en el volan-
te. Los pasajeros de la segunda 
fila tienen su propio control de 
audio y climatización, mientras 
que los asientos de la tercera fila 
cuentan con reclinación eléc-
trica.

También se puede obtener 
acceso al contenido a través de 
dispositivos más tradicionales, 
como una tarjeta SD, un cable 
HDMI o un USB, así como a tra-
vés de SYNC AppLink, que per-
mite al pasajero del asiento de-
lantero monitorear y seleccionar 
opciones de visualización.

El sistema de audio opcional 
Revel II cuenta con 20 altavoces 
que gracias al diseño interior y 
la acústica de Lincoln Navigator 
2018, transforman el habitáculo 
en una sala de conciertos perso-
nal, con tres modos de escucha 
distintos: estéreo, espectadores 
y en escena.

El precio del Lincoln Navi-
gator 2018 es de $93,705. Puede 
sonar demasiado alto a simple 
vista, pero hay que vivir la expe-
riencia para que cada quien dé su 
opinión al respecto.

En el SUV Navigator 2018 de Lincoln –la división de lujo de Ford-, la conducción se hace más fácil y más agradable en cualquier clima o terreno.	
			 

Cada pantalla del Lincoln Navigator 2018 puede mostrar diferentes contenidos, lo que permite una 
experiencia de entretenimiento personalizada para cada pasajero.			             FOTOS: LINCOLN

Impresionante presentación del modelo 2018

Lincoln Navigator, 
SUV majestuoso 
y con súper lujo
Su parrilla cromada, sus luces con tecnología LED y los enormes rines 
de aluminio pulido llaman la atención.
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DARCARS
NISSAN  OF
COLLEGE PARK
AUTOS USADOS

(301) 441-8000
www.DARCARSNissan.com
9330 BALTIMORE AVE.
COLLEGE PARK , MD 20740

Y MUCHO MAS PARA ELEGIR

¡BIENVENIDOS TAX ID!

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA 
PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

(301) 441-8000

www.DARCARSnissanofcollegepark.com

TRABAJAMOS CON BAJO PAGO INICIAL.

$14,996
EX, sedan, Automatico

Kia Optima

2014

Stk.N1509

$10,996
SXT, Pickup Truck

Ford F-150

2008

Stk.789005A

$13,996
TECHNOLOGY, Automatico Pkg, SUV

Acura MDX

2010

Stk.E1193A

$15,996
Sedan, LX, Automatico, 1 solo dueño

Honda Accord

2015

Stk.P2026

$12,992
Sedan, Automatico

Volkswagen Jetta

2015

Stk.N1469

$21,996
S, Pickup truck, 1 solo dueño

Nissan Frontier

2016

Stk.E2104

$13,993
LE, Sedan, Automatico, 1 solo dueño

Toyota Corolla 

2016

Stk.N1479

$15,486
Sedan, EX, automatico

Honda Civic 

2014

Stk.P2028

$16,996
SE, sedan, automatico

Toyota Camry

2016

Stk.P1995

9330 BALTIMORE AVE. COLLEGE PARK , MD
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DARCARS
NISSAN  OF
ROCKVILLE
AUTOS USADOS

(301) 309-2200
www.DARCARSNissan.com
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

y... muchos mas para elegir!

PROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRA-
FIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

www.DARCARSnissan.com

(301) 309-2200
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

ANDRES MAURICIO

y... muchos mas para elegir!

PROBLEMAS DE CREDITOPROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMASNO SON PROBLEMASNO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

Ram Promaster City C

argo van, 1 solo dueño, automatico

$16,7772016

Stk.E1500 

Nissan Path�nder

SE, SUV, Automatico

$10,9772010

Stk.749027A

Toyota Tundra 

2WD, Truck SR5, XP, PKG, Pickup Truck

$26,9772016

Stk.747025A

2014 Toyota Corolla

LE, Sedan, Automatico

$12,7772015

Stk.741097A

Toyota Rav4 

Limited, SUV, Automatico

$10,9772007

Stk.741292A

Toyota Highlander

SE, SUV, Automatico, 63k

$23,7772013

Stk.N2392

Honda CR-V

EX-L, SUV, Navegacion

$20,7772014

Stk.748120A

Honda Accord

Sedan, EX-L, Automatico, 4 puertas

$18,7772015

Stk.741307A

Mazda Mazda 3

Grand Touring, Manual, Navegacion

$15,9772015

Stk.741288A 

DARCARS NISSAN
OF ROCKVILLE

DARCARSnissan.com

DARCARS
NISSAN OF
COLLEGE PARK

PRICES INCLUDE ALL REBATES AND INCENTIVES. DARCARS NISSAN DOES NOT INCLUDE COLLEGE GRAD OR MILITARY REBATES IN PRICE!  NMAC BONUS CASH REQUIRE FINANCING THROUGH NMAC WITH APPROVED CREDIT. PRICES EXCLUDE TAX, TAGS, FREIGHT ($835 - $940) AND $300 PROCESSING CHARGE, OFFERS EXPIRE 12/04/2017. 

DARCARSnissanofcollegepark.com
ROBERTO NUCO EDDIE JORGE

VENTAS

WALTER SIGUENZA

GTE GENERAL

MANUEL MEJÍA

VENTAS

BRUNO RODRÍGUEZ

GTE DE VENTAS VENTAS

LUIS DIEGO

VENTAS

JOSE BENITEZ

VENTAS

JAIME

DOS LOCALIDADES
ROCKVILLE COLLEGE PARK

DARCARS NISSAN

(301) 309-2200
15911 Indianola Drive Rockville, MD 20855

(301) 441-8000
9330 Baltimore Ave. College Park , MD 20740
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MODEL CODE: 12117  /  VINS: 3N1AB7AP8HY392703, 3N1AB7APXHY386806

THE 2017 NISSAN SENTRA SV

4
AT THIS
PRICE

EXCLUDES TAXES, TAGS, FREIGHT ($835), $300 DEALER PROCESSING CHARGE, ACQUISITION FEE $595 AND 1ST PAYMENT .[1] $500 BONUS CASH VALID 10/04/2017 THROUGH 10/31/2017. DOWN PAYMENT MAY BE REQUIRED. SEE DEALER TO COMPLETE DETAILS.

36 month lease | $2,999 due at signing
+$500 Nissan Bonus Cash[1]

$

MODEL CODE: 13117  /  VINS: 1N4AL3AP5HC130607, 1N4AL3AP8HC156859

$189189
THE 2017 NISSAN ALTIMA 2.5 S   36 month lease | $3,499 due at signing

4
AT THIS
PRICE

EXCLUDES TAXES, TAGS, FREIGHT ($885), $300 DEALER PROCESSING CHARGE, ACQUISITION FEE $595 AND 1ST PAYMENT  

PE
R M

O.

EXCLUDES TAXES, TAGS, FREIGHT ($940), $300 DEALER PROCESSING CHARGE, ACQUISITION FEE $595 AND 1ST PAYMENT  EXCLUDES TAXES, TAGS, FREIGHT ($940), $300 DEALER PROCESSING CHARGE, ACQUISITION FEE $595 AND 1ST PAYMENT  
MODEL CODE: 38017  /  VINS: 1N6AA1EJ5HN555983, 1N6AA1EJ2HN504747

THE ALL-NEW 2017 NISSAN TITAN S CC 4x4  36 month lease | $5,039 due at signing

$

EXCLUDES TAXES, TAGS, FREIGHT ($940), $300 DEALER PROCESSING CHARGE, ACQUISITION FEE $595 AND 1ST PAYMENT  
MODEL CODE: 38017  /  VINS: 1N6AA1EJ5HN555983, 1N6AA1EJ2HN504747MODEL CODE: 38017  /  VINS: 1N6AA1EJ5HN555983, 1N6AA1EJ2HN504747

THE ALL-NEW 20172017 NISSAN TITAN S CC 4x4  

$389 PE
R 

MO
.

 NISSAN TITAN S CC 4x4  36 month lease | $5,039 due at signing20172017 NISSAN TITAN S CC 4x4  

389389389389389 PE
R 

MO
.

MODEL CODE: 32217  /  VINS: 1N6BD0CT1HN745676, 1N6BD0CTXHN745692

THE 2017 NISSAN FRONTIER SV 4x4 AT

EXCLUDES TAXES, TAGS, FREIGHT ($940), $300 DEALER PROCESSING CHARGE, ACQUISITION FEE $595 AND 1ST PAYMENT  

+$1,700 Total Savings*
4

AT THIS
PRICE

$

MODEL CODE: 32217  /  VINS: 1N6BD0CT1HN745676, 1N6BD0CTXHN745692MODEL CODE: 32217  /  VINS: 1N6BD0CT1HN745676, 1N6BD0CTXHN745692

THE 20172017 NISSAN FRONTIER SV 4x4 AT

$299 PE
R 

MO
.

 NISSAN FRONTIER SV 4x4 AT +$1,700 Total Savings* NISSAN FRONTIER SV 4x4 AT

299299299299299299 PE
R 

MO
.

4
AT THIS
PRICE

MODEL CODE: 29117  /  VINS: HP524838, HP528590
THE 2017 NISSAN ROGUE S FWD  36 month lease | $3,109 due at signing

EXCLUDES TAXES, TAGS, FREIGHT ($940), $300 DEALER PROCESSING CHARGE, ACQUISITION FEE $595 AND 1ST PAYMENT  

$

MODEL CODE: 29117  /  VINS: HP524838, HP528590MODEL CODE: 29117  /  VINS: HP524838, HP528590MODEL CODE: 29117  /  VINS: HP524838, HP528590
THE 2017 NISSAN ROGUE S FWD

EXCLUDES TAXES, TAGS, FREIGHT ($940), $300 DEALER PROCESSING CHARGE, ACQUISITION FEE $595 AND 1ST PAYMENT  EXCLUDES TAXES, TAGS, FREIGHT ($940), $300 DEALER PROCESSING CHARGE, ACQUISITION FEE $595 AND 1ST PAYMENT  

$199 PE
R 

MO
.

MODEL CODE: 27217  /  VINS: JN1BJ1CR2HW131917, JN1BJ1CR9HW125628
THE 2017 NISSAN ROGUE® SPORT S AWD  36 month lease | $4,499 due at signing

EXCLUDES TAXES, TAGS, FREIGHT ($940), $300 DEALER PROCESSING CHARGE, ACQUISITION FEE $595 AND 1ST PAYMENT  

$

EXCLUDES TAXES, TAGS, FREIGHT ($835), $300 DEALER PROCESSING CHARGE, ACQUISITION FEE $595 AND 1ST PAYMENT .[1] $500 BONUS CASH VALID 10/04/2017 THROUGH 10/31/2017. DOWN PAYMENT MAY BE REQUIRED. SEE DEALER TO COMPLETE DETAILS.

MODEL CODE: 27217  /  VINS: JN1BJ1CR2HW131917, JN1BJ1CR9HW125628MODEL CODE: 27217  /  VINS: JN1BJ1CR2HW131917, JN1BJ1CR9HW125628
THE 2017 NISSAN ROGUE NISSAN ROGUE® SPORT S AWD SPORT S AWD  36 month lease

EXCLUDES TAXES, TAGS, FREIGHT ($940), $300 DEALER PROCESSING CHARGE, ACQUISITION FEE $595 AND 1ST PAYMENT  EXCLUDES TAXES, TAGS, FREIGHT ($940), $300 DEALER PROCESSING CHARGE, ACQUISITION FEE $595 AND 1ST PAYMENT  

$159 PE
R 

MO
.

®

159159159159159159159 PE
R 

MO
.

36 month lease | $3,109 due at signing NISSAN ROGUE S FWD NISSAN ROGUE S FWD  36 month lease36 month lease

199199199199199199199199 PE
R 

MO
.

4
AT THIS
PRICE

4
AT THIS
PRICE

36 month lease | $2,999 due at signing

*$1000 Nissan Bonus Cash + $700 SV CC Value Truck Package Savings 
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JEROME PUGMIRE              
PARÍS / AP  

L
os motores de la Fór-
mula Uno en 2021 
serán más ruidosos, 
potentes y baratos. 

Los presentantes 
de la Federación Internacional 
de Automovilismo y los due-
ños de los derechos comer-
ciales de la F1 se reunieron el 
pasado martes en París para 
discutir los planes para el fu-
turo de los motores. También 
participaron representantes 
de los fabricantes de motores 
de la F1. 

“Prestamos mucha aten-
ción a lo que piensan los fa-
náticos sobre los motores ac-
tuales, y lo que les gustaría ver 
en el futuro”, dijo el director 

deportivo de la F1, Ross Brawn. 
“Creemos que los motores del 
futuro lo conseguirán”. 

Una de las prioridades es re-
ducir los costos y aumentar el 
ruido. Los fanáticos de la F1 se 
quejan de que los bólidos no son 
lo sufi cientemente ruidosos. 

Todas las propuestas para 
2021 fueron desarrolladas en 
conjunto por la FIFA y la F1, 
utilizando información de los 
equipos, los fabricantes de 
motores y asesores indepen-
dientes. 

A partir de 2021, los equi-
pos utilizarán motores tur-
bocargados híbridos V6 de 1,6 
litros, que funcionarán a 3.000 
revoluciones por minuto por 
encima del nivel actual para 
aumentar el ruido. 

También habrá una opción 

para ahorrar combustible. 
La F1 también quiere que 

la serie sea más competitiva, 
después que Lewis Hamilton 
ganó el campeonato mundial 
el fi n de semana antepasado en 
México con dos carreras pen-
dientes en la temporada. 

Sólo faltan el Gran Premio 
de Brasil, que se corre este 
domingo 14 en el circuito de 
Interlagos; y el Gran Premio 
de Bahrein, a disputarse el 26 
de noviembre en el circuito de 
Yas Marina, localizado en la 
ciudad de Abu Dhabi.

Mercedes ha conquistado 
los cuatro últimos campeo-
natos mundiales de pilotos y 
constructores, mientras que 
Red Bull tuvo el mismo mo-
nopolio entre 2010-13 con Se-
bastian Vettel al volante. 

El piloto de Mercedes, Lewis Hamilton, festeja junto a su bólido tras ganar el campeonato mundial de 
la F1 el domingo 29 de octubre, en Ciudad de México.     FOTOS:REBECCA BLACKWELL / AP

F-1 del futuro
con más ruido 
y menos costo 

Alistan motores para bólidos del 2021

Temporada 2017 concluye el domingo 26 con el Gran Premio 
de Bahrein y ya debaten reglas para dentro de cuatro años.

¿Por qué Ferrari
se ha desmoronado? 

Todo se preguntan en la F-1

JIM VERTUNO    
AP

F
errari comenzó la tem-
porada de la Fórmula 
Uno a toda velocidad. 
Una década después de 
conquistar su último 

campeonato de la Fórmula Uno, 
parecía que la escudería italia-
na y su piloto Sebastian Vettel 
fi nalmente le darían la batalla a 
Lewis Hamilton y Mercedes. 

Después ocurrió un choque 
en Singapur. Y un problema con 
una bujía en Japón. 

Cuando se corrían las últimas 
vueltas del triunfo de Hamilton 
en el Gran Premio de Estados 
Unidos el domingo 22 de oc-
tubre, Vettel era de nuevo una 
mancha roja en el retrovisor. Y 
al terminar segundo en una ca-
rrera que tenía que ganar, Fe-
rrari quedó marginado otra vez 
a un papel secundario, como 
espectador del monopolio de 
Mercedes en la segunda mitad 
de la campaña. 

“No hay secreto, son más ve-

loces que nosotros”, reconoció 
Vettel. “El más rápido usual-
mente tiene mejores posibili-
dades de ganar... intentamos 
luchar. Al menos fue mejor que 
en otras carreras, en las que ni 
siquiera tuvimos la posibilidad”. 

Aunque Ferrari es la escude-
ría más prestigiosa de la Fórmu-
la Uno, no gana el campeonato 
mundial de pilotos desde 2007, 
ni el de constructores desde 
2008. Ambos títulos de esta 
temporada ya están en manos 
de Mercedes. 

El director del equipo Ferra-
ri, Maurizio Arrivabene, intenta 
mantener una perspectiva po-
sitiva. 

“Vamos a seguir luchando 
hasta la última curva de la últi-
ma carrera”, dijo antes del GP 
de México. Sin embargo, Vettel 
llegó en cuarto lugar y Hamilton 
fue noveno, pero lo sufi ciente 
para el nuevo título mundial.

Tras aumentar su potencia 
y benefi ciarse de los cambios a 
los bólidos, Ferrari comenzó la 
temporada con la certeza de que 

podría competir en igualdad de 
condiciones con Mercedes. Vet-
tel ganó dos de las tres primeras 
carreras del año, en Australia y 
Bahrein, y también conquistó el 
GP de Mónaco. 

Vettel no volvió a ganar des-
pués de Hungría, y Hamilton 
se apoderó de la delantera en el 
campeonato mundial dos carre-
ras después en Italia. 

En Singapur, Vettel largó 
desde la pole y Hamilton quinto, 
simplemente con la idea de no 
quedar demasiado lejos. En cam-
bio, Vettel chocó en la primera 
curva, de paso sacando de carre-
ra a otros dos pilotos, y Hamilton 
aprovechó para apoderarse de la 
delantera y ganar la carrera. 

El vehículo de Vettel también 
sufrió problemas mecánicos en 
Malasia y Japón. 

“Las cosas que sucedieron 
en las tres últimas carreras en 
Asia realmente son una combi-
nación de sucesos muy desafor-
tunados”, repuso entristecido 
el presidente de Ferrari, Sergio 
Marchionne.

El piloto de Ferrari, Sebastian Vettel, maneja durante el GP de Estados Unidos de la F1 el domingo 22 de 
octubre de 2017, en Austin, Texas. Vettel reconoce que los bólidos de Mercedes “son más veloces”.  
FOTO: DARRON CUMMINGS / AP
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CARLOS RODRÍGUEZ           
CIUDAD DE MÉXICO / AP

E
l piloto mexicano Sergio Pérez 
utilizó una edición especial de 
su casco, el que se puso para co-
rrer el Gran Premio de México 
de la Fórmula Uno el domingo 

29 e octubre, y dedicó su actuación a las 
víctimas de un sismo que sacudió al país 
hace poco más de un mes y a las briga-
das que trabajaron en las operaciones de 
búsqueda y rescate. 

Pérez, piloto de la escudería Force 
India, dio a conocer que participó en 
el diseño del casco que tiene la leyenda 
#fuerzaméxico en la parte posterior y los 
colores verde, blanco y rojo de la bandera 
mexicana en el interior. También lleva el 
lema “Todo México Unido” en la parte 
superior.

“Es un casco dedicado a mi país para 
recordar que aún hay mucho por hacer, 
hay familias que perdieron sus casas e 
incluso todo lo que poseían, y falta mu-
cho para recuperar el México que todos 
conocemos”, afi rmó Pérez, en una rueda 
de prensa en la capital. 

“Todos sabemos lo difícil que ha si-
do este año para México con todos los 
desastres que hemos vivido y quiero 
recordar a todo México y al mundo en 
general que todavía queda mucho por 
hacer”, recalcó.

Al fi nal de la carrera, en la que quedó 
en séptimo lugar, Alonso se mostró feliz 
con el resultado. “Nos recuperamos de la 
mala clasifi cación (el sábado). El objetivo 
lo conseguimos, que era terminar en el 
cuarto puesto del campeonato mundial 
de constructores”, dijo Pérez. “Ahora 
voy trabajar duro para darle algunas 
victorias a nuestra gente, que es lo que 
se merece porque ningún piloto recibe 
tanto apoyo en sus países como en mi 
caso”. 

La carrera se realizó un mes después 
del terremoto que azotó varios estados 
del país, incluida esta capital. Fue el pri-
mer evento deportivo de talla mundial 
que se realiza en México desde entonces. 

El sismo de 7,1 grados que se re-
gistró el pasado 19 de septiembre dejó 
228 muertos tan sólo en la Ciudad de 
México. En toda la nación mexicana 
murieron 350 personas. Para recordar 
a las víctimas, los organizadores pidie-
ron a los afi cionados que levantaran su 
puño en alto durante la 19na vuelta de 
la prueba. 

“No vi (los puños) porque estaba en 
plena competencia, pero supe que lo 
iban a hacer, México es algo increíble 
porque cuando nos unimos y apoyamos 
somos un país de primer mundo”, con-
sideró Pérez.

En Guadalajara
El piloto originario de la ciudad de 

Guadalajara, en el occidente mexicano, 

se encontraba en su casa cuando ocurrió 
el terremoto. Aunque su estado no re-
sultó afectado, el volante azteca se con-
movió con las imágenes que presenció a 
través de la televisión y decidió hacer un 
donativo, junto con su principal patro-
cinador, de tres millones de pesos (unos 
157 mil dólares). 

“Estaba en Guadalajara y me tocó ver 
todo, era impresionante y sabía que no 
podía quedarme así, entonces hablé con 
Carlos Slim (su patrocinador principal) 
y decidí que teníamos que hacer algo por 
obligación con mi gente”, agregó el pilo-
to de 27 años. “Lo que vivimos fue muy 
fuerte, pero también ayudó a conocer un 
México diferente, esto (el casco) es para 
recordarle a todo México que estamos 
unidos”.

“Checo” Pérez usa el
emblema “Fuerza México”
Con los puntos obtenidos en Gran Premio logra que su escudería alcance el cuarto puesto 
en mundial de constructores.

En casco diseñado por víctimas del terremoto

El piloto de Force India, Sergio Pérez, de México, muestra el casco que utilizó en la 
carrera por el Gran Premio de México el domingo 29. Lleva la inscripción “¡Todo México 
Unido!” en español, sobre el mapa de ese país. El casco será subastado a benefi cio de 
los damnifi cados.     FOTO: MOISÉS CASTILLO / AP

Sergio Pérez ondea la bandera mexicana y levanta el pulgar mientras saluda a sus 
seguidores después de la carrera por el Gran Premio de México, donde ocupó un merito-
rio séptimo lugar.     FOTO: MARCO UGARTE / AP
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A
brirse paso en el re-
ñido mundo del au-
tomovilismo profe-
sional hasta llegar a 
la Fórmula 1 no es una 

asignatura sencilla para nadie, 
y menos para una mujer en un 
deporte dominado por los hom-
bres. La colombiana Tatiana 
Calderón sabía que enfrentaba 
un recorrido cuesta arriba cuan-
do fichó con la escudería Sauber, 
aunque ha ido superando obs-
táculos hasta convertirse en la 
piloto de pruebas del equipo. 

Con apenas 23 años, Calde-
rón ha dedicado más de la mitad 
de su vida a un deporte domina-
do por la testosterona, y busca 
ser la primera mujer en más de 
40 años en disputar una carrera 
de la máxima categoría del au-
tomovilismo. 

“Ha sido difícil, me gustaría 
decir que me tratan igual, pero 
no es así y ha sido muy difícil el 
hacerse respe-
tar incluso con 
la misma gente 
con la que tra-
bajas y hasta 
con los demás 
competidores 
en pista”, seña-
ló Calderón en 
una entrevista 
con The Asso-
ciated Press la 
semana pasada. 

“Fuera de la 
pista existe la creencia que las 
mujeres estamos por debajo, 
pero yo quiero mostrar que es-

toy lista para competir y ganar, 
y que se puede confiar en lo que 
yo digo y siento del coche”, ma-
nifestó. 

¿Para hombres?
Además de enfrentar las 

percepciones, 
Calderón ha te-
nido que superar 
algunas dificul-
tades técnicas 
porque los autos 
de Fórmula Uno 
y las categorías 
p r o f e s i o n a l e s 
que la antece-
den están cons-
truidos para ser 
tripulados por 
hombres. 

“La parte ergonómica del 
coche no está hecha para una 
mujer, yo tengo un pie talla 37 

y los pedales están hechos para 
una medida 42, entonces se han 
tenido que modificar para poder 
tener la presión necesaria, espe-
cialmente en la frenada”, agregó 
Calderón, quien comenzó en el 
automovilismo corriendo karts 
a los nueve años. 

“En la parte física además las 
mujeres tenemos 30 por ciento 
menos de masa muscular que un 
hombre por lo que tengo que en-
trenar dos veces más duro, pero 
no son impedimentos, es sólo 
más trabajo y obstáculos, pero 
sé que puedo competir mano a 
mano”. 

La Fórmula 1 no ha tenido a 
una mujer en una parrilla de sali-
da desde 1976, cuando la italiana 
Lella Lombardi apareció por úl-
tima vez sobre una pista. Lom-
bardi es también la única mujer 
en puntuar en una carrea, algo 

que logró en el Gran Premio de 
España en 1975. Desde entonces 
varias mujeres han hecho inten-
tos por emularla. 

La británica Divina Galica 
en los setenta, la sudafricana 
Desiré Wilson en los ochenta y 
la italiana Giovanna Amati en los 
noventa. 

Mujeres al timón
En los últimos años, la es-

pañola María de Villota estuvo 
con Marussia como piloto de 
pruebas, lo mismo que la suiza 
Simona de Silvestro con Sauber 
y la británica Susie Wolff con 
Williams, entre el 2012 y el 2015. 

Actualmente, además de 
Calderón, la española Carmen 
Jordá es piloto de pruebas de 
Renault. 

De todas esas mujeres, Wolff 
es la que más cerca ha estado de 

debutar en un Gran Premio. En 
el 2014, con Williams participó 
en las sesiones de prácticas del 
Gran Premio de la Gran Bretaña. 
A su retiro de las pistas, la britá-
nica se ha dedicado a impulsar el 
automovilismo entre las muje-
res, entre ellas Calderón. 

“Susie me ha apoyado mu-
cho, trabajamos juntas y me ha 
compartido mucho sobre lo que 
voy a enfrentar en este mundo, 
es un honor tenerla como refe-
rente y saber lo que ella sufrió”, 
dijo Calderón. “Ella abrió la 
puerta al montarse en un auto 
en un fin de semana y esperemos 
poder seguir sus pasos”, dijo. 

Calderón sabe que antes que 
esa puerta se abra por completo 
deberá seguir probando en el se-
rial GP3 que tiene el talento para 

poder ser considerada para un 
asiento. Esta temporada, la co-
lombiana ha logrado terminar 
dos veces dentro de los prime-
ras 10 posiciones y se coloca en 
el 17mo casillero entre 22 pilotos. 

“La GP3 es la antesala de la 
Fórmula 1, corro contra pilotos 
de la academia Ferrari, de Ren-
ault, todos los equipos pone ahí 
a sus pilotos en formación y he 
logrado sumar puntos, eso ayu-
da a mandar el mensaje que estoy 
aprendiendo y que se me puede 
dar la oportunidad”, añadió. 

“El sueño es llegar a la Fór-
mula 1 y este año he dado un 
paso más, estar con Sauber es 
un sueño hecho realidad, pero 
queda un camino sinuoso por 
recorrer”. 

Sinuoso y nada fácil. 

La bella piloto colombiana Tatiana Calderón lista para colocarse 
el casco de piloto de pruebas de Sauber.			   FOTO: GP3

La piloto de pruebas del equipo Sauber de F1, Tatiana Calderón, responde a las preguntas de laprensa 
en Ciudad de México, la semana pasada.				                                FOTO: EDUARDO VERDUGO / AP

Se entrena muy duro para conseguirlo

Tatiana sueña 
con correr en la
Fórmula Uno
Colombiana sería la primera mujer en conseguirlo a lo largo de los 
últimos 40 años

Quiero demostrar que estoy 
lista para competir y ganar”
TATIANA CALDERÓN
piloto de pruebas de 
Sauber.

Tatiana Calderón es la piloto de pruebas de la escudería Sauber en la serie GP3, que es la antesala de la 
Fórmula 1, donde ha logrado sumar sus primeros puntos. Aquí al timón de su nuevo bólido.		  FOTO: AP



autos&rutas  Washington hispanic24 10 de noviembre del 2017


	C01_12pg_TWH_11_10_17.pdf
	C02_12pg_TWH_11_10_17
	C03_10pg_TWH_11_10_17
	C04_10pg_TWH_11_10_17
	C05_10pg_TWH_11_10_17
	C06_12pg_TWH_11_10_17
	C07_10pg_TWH_11_10_17
	C08_12pg_TWH_11_10_17
	C09_12pg_TWH_11_10_17
	C10_10pg_TWH_11_10_17
	C11_12pg_TWH_11_10_17
	C12_10pg_TWH_11_10_17
	D01_12pg_TWH_11_10_17
	D02_12pg_TWH_11_10_17
	D03_10pg_TWH_11_10_17
	D04_10pg_TWH_11_10_17
	D05_12pg_TWH_11_10_17
	D06_12pg_TWH_11_10_17
	D07_10pg_TWH_11_10_17
	D08_10pg_TWH_11_10_17
	D09_12pg_TWH_11_10_17
	D10_10pg_TWH_11_10_17
	D11_12pg_TWH_11_10_17
	D12_10pg_TWH_11_10_17

