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El“boom”de
los vehiculos usados

El coronavirus nosolo provocé el cierre de las fabricas automotrices en Estados Unidos y en todo el mundo. Perolaescasez deinventarios de autos nuevos que ello causéen
los meses siguientes origind un hecho inesperado, como fue un aumento enlos precios de los vehiculos usados. Los precios registrados en septiembre fueron mucho mayores que los que se dieron
antesde la pandemia. Pero conforme seva normalizando la produccién, tal como lo acaba desefialar Earl Stewart (en la foto), propietario de una distribuidora de Toyota en North Palm

Beach, Florida, los autos nuevos ya estan bajando sus precios a niveles normales.

DOrlabaja produccion: -
automotrlz al "
icio delapandemlq 4
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UBER OTORGARA A SUS CONDUCTORES
A I

Incentivos sicambian ©
avehiculoselectricos

CATHY BUSSEWITZ
NUEVAYORK /AP

ber anuncid

el martes que

otfreceri incen-

tivos a sus con-

ductores para
que hagan la transicidon a
vehiculos menos contami-
nantes, altiempo quereco-
nociod que las emisiones de
didxido de carbono de sus
viajeshanaumentadoenlos
lltimos afios.

Por ello Uber wvatici-
nd que todos sus viajes se
realizardn en vehiculos
eléctricos para 2030 en
EEUU, Canadi y Europa.

Planea ser una plataforma
completamente libre de
emisiones de dioxido de
carbono para 2040, que en
la parte corporativa podria
involucrar adquirir com-
pensaciones de carbono.
Lytt, que opera en Estados
Unidos y Canada, también
prevé que el 100 por ciento
de sus viajes seria en vehi-
culos eléctricos para2030.

Un gran obsticulo para
la transicién a vehiculos
eléctricos es el costo. Para
ayudar aquelosconducto-
res realicen el cambio, los
de Uber ganarin 5o cen-
tavos de dodlar extras por
viaje en vehiculos hibridos
y1,50dolaresmasporaque-

llosrealizados en vehiculos
completamente eléctricos
en mas de 15 ciudades en
EEUU y Canadi. Una par-
te de ese dinero adicional
provendri de pasajeros que
pagaranunddlarextrapara
seleccionar un viaje “Uber
Green” enunvehiculoeléc-
trico o hibrido.

La compaiia de trans-
porte, con sede en San
Francisco, dijoque unviaje
en uno de sus vehiculos es
41por cientomasintensiva
en emisiones de carbono
que trasladarse en un auto
personal con otras perso-
nas.

Uber estudid 4 mil mi-
llones de viajes que su ser-

Vehiculos auténomos de Uber estacionanenun parqueadero en el centro de Pittsburgh.
Forman parte de la flota de autos verdes de la compaiiia.

vicio proporciond de 2017
a 2019 y encontrd que si
bien el niimero de pasaje-
ros crecid 30,0 por ciento,
la intensidad promedio
de emisiones de carbono
disminuyd 0 por ciento, lo

que significa que los viajes
fueronmas eficientes. Pero
lacompania admitidé que su
impactoecoldgico aumen-
16 debido a que el niimero
de pasajeros crecio.
“Podemos hacerlo mu-

FOTO: GENE J. PUSKAR / AP

cho mejor”, dijo Shin-pei
Tsay, directora de politi-
cas, ciudades y transporte
de Uber. “Disminuir la in-
tensidad de carbono y re-
ducir las emisiones esti al
alcance”, afiadio.
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PARA GARANTIZAR TU SEGURIDAD!

DEJA QUE NOSOTROS TRABAJEMOS POR TI

LiIamanos y te ayudaremos a completar
todo el tramite por linea.
ENTREGAMOS EL AUTO EN TU CASA!
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2020 Toyota

RAVA4 LE CAMRY LE
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EDED Toyota 2020 TDYOta

HIGHLANDER TUNDRA

New special pricing includes all cash rebates t s provided by Toyota but excludes taxes, tags, and $789 Processing Fee. Special Prices are only applicable to the specific vehicle as identified by a stock
number and/o VIN d not be sed in conjunction wnh other offer V hicles are subject to prior sale. Please check with dealer for vehicle availability.
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Y muchose mas para elegirl!?

Used cars monthly payments based on 20% down, 3.9% APR for 72 months. excludes taxes, tags, and $599 Processing Fee.
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Daniel Polio

Sales

Mew car special pricing includes all cash rebates and incentives provided by Toyota but excludes taxes, tags, and $789 Pro
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ing Fee. Special Prices are only applicable to the specific vehicle as identified by a stock number and/or VIN and cannot be used in conjunction with other offers
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PRECIOS SE DISPARAN POR LA DEMANDA Y MENOR PRODUCCION AUTOMOTRIZ

Unoperario pule el techo deun carro usado para venta en un establecimiento en Nue-
va Jersey, donde sus precios registraron aumentos por la demanda derivada de la menor pro-
ducciénautomotriz y de motocicletas enlos meses recientes a consecuencia de la pandemia.
FOTO: MATT SLOCUM / AP

TOMKRISHER
DETROIT / AP

omprar un vehi-
culo usado en el
pais costaba mu-
cho mas el mes
pasado que antes
delallegadadelapandemia
de coronavirus, y ese fac-
tor, casi exclusivamente,
causdelleveincrementoen
lainflacion de septiembre.

Esculpadelapandemia,
que alterd por completo la
ofertaylademanda, dispa-
rando los precios.

La buena noticia para
los concesionarios de autos
nuevos es que los inventa-
rios se estdn reabastecien-
do, ylosprecios delosusa-
dos empiezan a bajar.

“Laley de la ofertayla
demanda funcioné”, reco-
nocio Earl Stewart, propie-
tariodeunaagenciaToyota
en North Palm Beach, Flo-
rida. “Pienso que las cosas
estinvolviendoalanorma-
lidad”.

Cuando el nuevo coro-
navirus se abrio paso ha-

cia la region industrial del
centro-norte y el sur de
Estados Unidosenmarzoy
abril, obligo a las automo-
trices a cerrar sus plantas,
al igual que muchas de las
concesionarias. La venta
devehiculosnuevossedes-
plomd. Dado que se entre-
gabanpocosautosusadosa
cuentade losnuevos, y que
losarrendamientos se pro-
rrogaron, hubounaescasez
de vehiculos seminuevos.

Al mismo tiempo, las
automotrices no produ-
cian muchos modelos de
bajo costo, obligando a
muchos de los comprado-
resarecurriralmercadode
autos usados. Ademas, las
personas que estaban re-
celosas de volver al trans-
porte piiblico terminaron
comprando vehiculos,
muchas de ellas armadas
con cheques de estimulos
gubernamentales para el
pagoinicial.

Ademas, las institucio-
nesdecréditotenianmora-
torias paralarecuperacion
de vehiculos, lo que redujo
otra fuente de autos usa-

dos, dijo Alex Yurchenko,
vicepresidente senior de
ciencia de datos para Black
Book, unaempresade ana-
lisis del sector automotriz
que ayuda a las agencias a
determinar el precio de los
vehiculos.

Comoresultado, el pre-
cio de venta para un vehi-
culo usado con un maximo
de1oanosde antigiiedad se
elevomasdeungporciento
en promedio, de 19 mil 8oo
dolaresenmayoa21mil oo
dolares en septiembre, in-
formo Yurchenko.

“Es una combinacion
perfecta. Una demanda
mas elevada de lo usual y
poca oferta. Simplemente
se dispararon los precios”,
anadio.

A las companias au-
tomotrices les tomd mas
tiempo del esperadoreanu-
dar la produccion tras los
cierres relacionados con
la pandemia en marzo, en
parte debido al prolongado
procesodereinicioenalgu-
nas partes de la cadena de
suministro, comento Yur-
chenko.

¥ COVIDcausa

elboomdelos
cochesusados

La competenciaporlosautosusados sesuméalas
medidas deseguridad para frenar el coronavirus. Aqui un ope-
rario desinfecta un carroantesde ponerlo a laventa.
FOTO:MARK LTERRILL /AP

Vuelven los nuevos
Ahora,laproduccionde
autosnuevosestapractica-
mente de regreso a la nor-
malidad, pero los inventa-
rios atin no se reabastecen
debidoalaenormedeman-
da, especialmente de pic-
kups, afirmé Jeft Schus-
ter, vicepresidente senior
de LMC Automotive, una
compania consultora.
“Todo lo que han fabri-
cado se havendido”, dijo.
Eso ha disparado el
precio de autos nuevos a
niveles histéricos, dejan-
do fuera a las personas de

menosingresos, que tienen
que recurrir al mercado de
autos usados. J.D. Power
reportd que el precio pro-
medio de vehiculos nuevos
alcanzo un maximo histo-
rico de 35 mil 655 dolares en
septiembre.

Pero el mercado de au-
tos usados comienza a re-
gularizarse a medida que
las personas comienzan a
comprar vehiculosnuevos.
Laventadeautosnuevosse
redujoung,7% eneltercer
trimestre, una cifra mu-
cho mejor al desplome del
319 en el periodo de abril

ajunio.

“Debido a que se estan
vendiendo tantos autos
nuevos, hay mas vehiculos
usados a disposicion, asi
que eso nos quita la pre-
sion de recurrir a subastas
v tener que pagar de mas”,
explico Stewart.

Alabaja

El precio promedio al
por menor de autos usados
hacaidoenlooddlaresenlo
que va de octubre en com-
paracion con el mes previo.
Yurchenko pronostica que
la tendencia a la baja con-
tinde al menos hasta fin de
ano, salvoalgtinimprevisto
relacionado conelcorona-
virus.

En lo que va del afio, la
venta al por mayor de ve-
hiculos usados ha caido un
16 por cieno en los prime-
ros nueve meses de 2019,
declard Yurchenko.

Pero él y Schuster afir-
man que lo mis inteligente
es, en lamedida de lo posi-
ble, aguantar paracomprar
unautousado, debidoaque
lospreciosdeberancaerto-
davia mas hacia el final del
ano.

“Si solo estis com-
prando, yo esperaria”, dijo
Schuster. “Dejaria que los
inventarios sereabastecie-
ranunpoco”.

AVANZA A LA CHAMPIONSHIP 4 DE NASCAR

JoeyLoganologra
victoriaen Kansas

NASCARLATINO
ESPECIAL

oey Logano, contuvo
el domingo a Kevin
Harvickenuncerra-
dodueloalfinaldela
Hollywood Casino
400enel Kansas Speedway
para llevarse la victoria y
avanzar a la Champions-
hip 4 de la Serie NASCAR,
el proximo 8 de noviembre
en Phoenix.
Logano, el piloto del
FordNo.22deTeamPens-
ke,lidero 47delas267vuel-

tas, para lograr su primera
victoria en los Playoffs
2020, suterceraenel ovalo
de 1.5 millas de Kansas y la
nimero 26 en sucarreraen
la Cup Series.

“Si”, gritd Logano a
través del radio. “Vamos a
correr por el campeonato.

Harvick liderd la mayor
cantidad de vueltas(8s)y se
quedodconelsegundo pues-
toalvolante de suFord No.
4 de Stewart-Haas Racing,
cruzando lalineademetaa
0,312 segundos. Alex Bow-
man ocupod el tercer lugar,
seguido por Brad Kese-

lowski v Kyle Busch para
completar el Tops.

Lacarreratuelaprimera
delaRonda de § que deter-
minara los dltimos cuatro
pilotos que competiran por
lacoronadelaCup Seriesen
el Phoenix Raceway.

Delos8pilotoselegibles
restantes, varios tuvieron
problemas durante la ca-
rrera de 400 millas del do-
mingo.

El peor de los casos fue
para Kurt Busch, quien
quedo tuera de competen-
ciatras1g7vueltas después
de que el motor de su Che-

vrolet No.1de Chip Ganassi
Racing explotara. Entrd en
octavo lugar a la carrera y
salio de Kansas conunim-
portante déficit de puntos
después de terminar en el
puesto 38, por lo que esta
obligado a ganar una de las
proximas 2 carreras para
avanzar a la Champions-
hip 4.
Chase Elliott (Etapa 1)
v Denny Hamlin (Etapa
2) dividieron las victorias
provisionales para agregar
un punto de Playofts cada
uno a sus totales detodala
temporada.

—

- LVIE

Allado del trofeo, el piloto Joey Logano celebraen el po-
dio después de salir triunfador en la carrera Hollywood Casino
400 efectuada enel circuito de Kansas City, eldomingo 18.

FOTO:ORLINWAGNER /AP
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2020 RAV4 2020 CAMRY

COMPRE CON
FINANCIAMIENTO APR REEMBOLSO EN EFECTIVO FINANCIAMIENTO APR
POR 5 ANOS' DE LA TOYOTA? POR 5 ANOS '

2020 HIGHLANDER 2020 4RUNNER

COMPRE CON

9% . 5225051000

FINANCIAMIENTO APR TOYOTA REEMBOLSO EN EFECTIVO
POR 5 ANOS* EFECTIVO FINANCIADO? DE LA TOYOTA?

2021 COROLLA 2020 TACOMA 2020 TUNDRA

COMPRE CON COMPRE CON COMPRE CON

51000 § *1000 §52500

REEMBOLSO EN EFECTIVO REEMBOLSO EN EFECTIVO REEMBOLSO EN EFECTIVO
DE LATOYOTA? DE LA TOYOTA? DE LA TOYOTA?

Cada Toyota nuevo viene con

TOYOTA compratutoyota.com ToyotaCare

Mantenimiento y asistencia
en carretera sin costo*

'WARIA SEGUN EL MODELO. 0% FINANCIAMIENTO APR HASTA 60 MESES EN UN RAV4 (EXCLUYE HIBRIDOS) Y CAMRY; FINANCIAMIENTO APR DE 1.9% HASTA 60 MESES EN UN
HIGHLANDER DISPONIBLE A COMPRADORES CALIFICADOS A TRAVES DE TOYOTA FINANCIAL SERVICES. EL TOTAL FINANCIADO NO PUEDE EXCEDER OPCIONES PLUS MSRP, IMPUESTOS,
TITULO, LICENCIA Y TARIFAS DEL DEALER. 60 PAGOS MENSUALES DE $16.67 al 0% y 60 PAGOS MENSUALES DE $17.48 AL 1.9% POR CADA $1000 DE PRESTAMO. NO TODOS LOS
COMPRADORES CALIFICARAN. ? LOS CLIENTES PUEDEN RECIBIR $1000 DE REEMBOLSO DE LA TOYOTA EN UN COROLLA; TACOMA (EXCLUYE MODELOS TRD PRO) Y 4 RUNNER
(EXCLUYE MODELOS TRD PRO); $1,750 DE REEMBOLSO EN EFECTIVO DE LA TOYOTA EN UN RAV4 (EXCLUYE HIBRIDOS); $2,500 DE REEMBOLSO DE LA TOYOTA EN UN TUNDRA
(EXCLUYE MODELOS TRD PRO) O PUEDE APLICAR EL REEMBOLSO EN EFECTIVO AL PAGO DE ENTRADA. *CON CREDITO APROBADO, COMPRADORES CALIFICADOS PUEDEN RECIBIR
$2,250 DE INCENTIVO FINANCIERO DE LA TOYOTA, EL CUAL ESTA SOLO DISPONIBLE CON TARIFAS NO SUBVENCIONDAS S| EL VEHICULO ES COMPRADO Y FINANCIADO A TRAVES DE
TOYOTA FINANCIAL SERVICES. EL INCENTIVO SE APLICARA PRIMERO AL PAGO DE ENTRADA. UN INCENTIVO POR TRANSACCION. NO TODOS LOS COMPRADORES CALIFICARAN.
TODAS LAS OFERTAS: LAS OFERTAS NO PUEDEN SER COMBINADAS CON OTRAS OFERTAS A MENOS QUE ESTEN ESPECIFICADOS. LAS TARIFAS DEL DEALER SON EXTRA. VEHICULO
INDICADO PUEDE SER UN PROTOTIPO Y/O INDICADO CON OPCIONES. EL MODELO REAL PUEDE VARIAR. EL VEHICULO DEBE SER TOMADO DE LA EXISTENCIA HASTA 11/2/20 Y ESTARA
SUJETO A DISPONIBILIDAD. VER AL DEALER PARA LOS DETALLES. OFERTAS TERMINAN 11/2/20. “TOYOTACARE CUBRE MANTENIMIENTO PROGRAMADO NORMAL DE FABRICA POR 2
ANOS O 25,000 MILLAS, CUALQUIERA QUE SEA PRIMERO. ASISTENCIA DE CARRETERA 24 HORAS TAMBIEN SE INCLUYE POR 2 ANOS Y MILLAS ILIMITADAS. EL VEHICULO NUEVO NO PUEDE
SER PARTE DE LA FLOTA DE CARROS DE RENTA O COMERCIAL, O TAXI O VEHICULO PARA LLEVAR CABALLOS. VER A SU DEALER DE TOYOTA PARA LOS DETALLES Y EXCLUSIONES. VALIDO
UNICAMENTE EN EL CONTINENTE DE ESTADOS UNIDOS Y ALASKA. ASISTENCIA DE CARRETERA NO INCLUYE REPUESTOS Y LIQUIDOS, EXCEPTO ENTREGA DE EMERGENCIA DE COMBUSTIBLE.
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