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CONSEJOS A LOS PADRES de 
un conductor adolescente.

¿CLINTON O TRUMP?.. tu auto 
puede tener la respuesta.

NUEVO SEDÁN  Acura RLX 
entra al mercado.

GENIO DE LOS AUTOS quiere 
enviar mil naves a Marte.

La CR-V 2017 del fabricante Honda está lista para venderse en todo el país como modelo 2017, y desde ya se vaticina que mantendrá el primer puesto como 
la SUV más vendida en Estados Unidos durante los últimos 20 años, con más de 4 millones de unidades colocadas desde 1997. Ahora está en su 5ta. generación y con 
las mejoras que recibió en diseño e ingeniería se asegura que su legión de admiradores –y compradores- se ampliará en los próximos meses y por mucho tiempo. Esta 
camioneta compacta, que aquí vemos durante su presentación en Detroit la semana pasada, saldrá a la venta en noviembre e incluye el primer motor con 
turbocargador en su historia.              FOTO: HONDA

La SUV más vendida

Honda CR-V pasa de los 4 millones en EEUU
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of Fairfaxof Fairfax

TedBrittSmartWheels.comTedBrittSmartWheels.com
11101 Fairfax Blvd, Fairfax, VA 22030
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Jeff Kohl

$16,999 $169$169
por mes

2015 TOYOTA RAV4 LE

o tan
bajo como

sale
price*

$10,999 $109$109
por mes

2016 HYUNDAI ACCENT SE

o tan
bajo como

sale
price*

$12,999 $129$129
por mes

2013 TOYOTA CAMRY LE

o tan
bajo como

sale
price*

PAGOS SON ÚNICAMENTE EJEMPLO Y ESTAN BASADOS EN $2000 PAGO INICIAL Y FINANCIAMIENTO POR 72 MESES AL 2.99% INTERES EN CRÉDITOS APROBADOS. PAGOS EXCLUYEN IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE REGISTRACIÓN, TÍTULO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER ($689.50). EL VALOR DEL TRADE-IN DE $3000 NO 
PUEDE SER COMBINADO CON LOS PAGOS DE EJEMPLO PUBLICADOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

David Donnie Tansir JonathanAlvaro - EspañolCristian - Español Dan George Frank

2014 FORD ESCAPE SE

$13,995 $139$139
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 TOYOTA YARIS LE

$9,999 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2006 GMC ENVOY XL DENALI 4X4

$7,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 CHEVROLET EQUINOX LT 4X4

$9,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2009 NISSAN VERSA 1.6

$6,800 $68$68
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 FORD FOCUS SE

$7,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 NISSAN SENTRA

$9,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 TOYOTA COROLLA LE

$10,999 o tan
bajo como

sale
price* $109$109

ACEPTAMOS BICICLETAS, MOTONETAS, MOTOCICLETAS, BOTES, TRUCKS,
CASAS RODANTES, TRENES, BUSES Y CUALQUIER MEDIO DE TRANSPORTE.

Colillas de cheque..... No necesita
Factura de teléfono..... No necesita
Estados de cuenta bancario..... No necesita
Social Security..... No necesita
Visa..... No necesita

Tax ID........ Ok
Empleado independiente...  Ok
ReposeSiones....... Ok
Foreclosure....... Ok
Bancarrota...... Ok

No importa la condición
empujalo, jalalo, remolcalo!

No importa el año, modelo y millaje!
Hasta125% del valor de KBB*
Lo que sea mejor!ó

•TODOS Califican  •TODAS Las aplicaciones de crédito son aceptadas

Aceptamos
TAX ID

2013 FORD FIESTA

$7,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

30K
Millas

2013 FORD C-MAX SE HYBRID

$10,999 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2009 FORD F-150 4 PUERTAS CREW CAB

$12,995 $129$129
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 FORD F-150 REGULAR CAB

$10,000 $100$100
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 NISSAN MAXIMA 3.5 SV

$15,999 $159$159
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD EXPLORER XLT

$20,995 $209$209
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 HYUNDAI SONATA GLS

$12,995 $129$129
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 FORD FUSION SE

$13,495 $134$134
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 HYUNDAI ELANTRA SE

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2016 CHEVROLET IMPALA LIMITED

$14,995 $149$149
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 HONDA CIVIC EX

$13,499 $134$134
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD F-150 XL WORK TRUCK

$15,995 $159$159
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 FORD EDGE 4X4 LIMITED

$14,995 $149$149
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 HONDA CIVIC LX

$11,495 $114$114
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 NISSAN ALTIMA 2.5 S

$12,995 $129$129
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 TOYOTA SIENNA LE  -  8 PASAJEROS

$19,995 $195$195
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 SCION FR-S

$18,995 $189$189
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2016 CHRYSLER TOWN COUNTRY TOURING

$20,995 $209$209
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

GALARDONADOS
POR EL PREMIO:POR EL PREMIO:

“LO MEJOR DE FAIRFAX”“LO MEJOR DE FAIRFAX”

POR 5 AÑOS
CONSECUTIVOS

Colillas de cheque..... No necesita

•TODOS Califican  •TODAS Las aplicaciones de crédito son aceptadas

$3000$3000$3000$$$$$$$$$$$$$$$$$$3000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000

GRAN
VENTA
GRAN
VENTA

POR TU TRADE IN

de reducción
DE INVENTARIO

Ok
Ok

Las aplicaciones de crédito son aceptadas

“LO MEJOR DE FAIRFAX”“LO MEJOR DE FAIRFAX”“LO MEJOR DE FAIRFAX”“LO MEJOR DE FAIRFAX”“LO MEJOR DE FAIRFAX”“LO MEJOR DE FAIRFAX”“LO MEJOR DE FAIRFAX”“LO MEJOR DE FAIRFAX”“LO MEJOR DE FAIRFAX”“LO MEJOR DE FAIRFAX”

POR TU TRADE IN

de reducción
DE INVENTARIO

GALARDONADOS
POR EL PREMIO:

of Fairfaxof Fairfax

2003 CHEVROLET CAVALIER

$4495$4495
precio

30K
Millas
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(301)424-1700
PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. NO TODOS CALIFICAN. OFERTAS NO PUEDEN SER COMBINADAS. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($200) Y ENVIO. NO PAGOS HASTA 90 DIAS, Y OTRAS PROMOCIONES, NO TODOS CALIFICAN, APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS.

755 Rockvil le Pike

Rockvil le, MD 20852

of Rockville DARCARSchrys le r jeeprockv i l l e .com
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Elias Moncada
(240) 704-2692
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Magloire Kolisso
(240) 481-3641

V
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Henry Argueta
(301) 378-6403

V
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¡BIENVENIDOS TAX ID! COMPRAMOS AUTOS USADOS
HONDA ACCORD

$9,8552
0

0
7

Stk.638132B

NISSAN ALTIMA

$21,8822
0

1
6

Stk.634231A

JEEP COMPASS

$10,8822
0

1
0

Stk.634108A

HONDA CIVIC

$10,8852
0

1
2

Stk.680042A

JEEP PATRIOT LATITUDE

$13,9952
0

1
2

Stk.630071A

DODGE JOURNEY

$13,5512
0

1
4

Stk.683568A

CHRYSLER 200

$13,2252
0

1
5

Stk.N2097
HONDA CR-V

$15,6552
0

1
2

Stk.632340A

BMW 3 series 328i

$19,2252
0

0
8

Stk.689089A

KIA OPTIMA

$11,2212
0

1
3

Stk.612258A

DODGE DART

$11,5522
0

1
4

Stk.N2098

CHEVROLET CRUZE

$14,8822
0

1
5

Stk.612159A

BMW 3 SERIES 328i

$14,6632
0

1
1

Stk.538406A

TOYOTA YARIS

$10,4422
0

1
2

Stk.630060A

FORD FOCUS SE

$8,5522
0

1
3

Stk.630042A

CHEVROLET EQUINOX LTZ

$27,4432
0

1
5

Stk.538588A 

DODGE AVENGER

$12,6622
0

1
4

Stk.612232A

FORD MUSTANG

$27,5522
0

1
6

Stk.632183A

CHRYSLER 200 LX

$8,2552
0

1
2

Stk.612338A

$7,9952
0

1
1

Stk.538725B

NISSAN VERSA

Model KLTM74. Includes all current Chrysler Capital incentives. Financing through Chrysler capital and subject to credit approval. 42 months, 10K 
MILES/YR. $2999 due at signing, $0 security deposit. Plus 1stpayment, tax, tags, and $300 dealer processing fee.

NEW 2016 JEEP GRAND CHEROKEE
LAREDO 4X4 MSRP $35,250

$30,950
$299 42 mo. lease

10K miles/yr.
$2,999 due at signing 

/MONTH

BUY FOR

STOCK #611061. includes current manufacture rebates and incentives (Le. National Rebates, Military, Recent college Grad, retuming Lessee, Finance bonus Cash) some 
of which may require financing though Chrysler Capital and therefore are subject to credit approva. Plus ta, tags, freight and $300 dealer processing fee. 

CREW CAB

2016 RAM 1500 SLT 4X4

12,000 /OFF
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DETROIT, MICHIGAN  
ESPECIAL  

H
ace poco, la marca automo-
triz Chevrolet anunció los 
resultados de una encuesta 
que comisionó con Harris 
Poll, los cuales revelaron que 

más padres y madres se preocupan por 
sus hijos adolescentes que empiezan a 
conducir que por cualquier otro tema 
estresante, incluyendo las drogas y el 
alcohol, la actividad sexual o el desem-
peño académico.

Según los Centros para el Control y 
la Prevención de Enfermedades (CDC, 
por sus siglas en inglés), los accidentes 
de tránsito están entre las principales 
causas de muerte entre los jóvenes his-
panos y siguen siendo la principal cau-
sa de muerte en los adolescentes esta-
dounidenses entre 16 a 19 años de edad.

Si eres un padre que se preocupa por 
entregar las llaves del auto a su hijo(a) 
adolescente que recién obtuvo la licen-
cia de conducir, ahora puedes estar más 
tranquila ya que existe un sinnúmero de 
cosas que puedes hacer para asegurarte 
que ellos estén bien preparados para su 
próxima aventura frente al volante.

  Inscríbelo(a) en una escuela de 
conducción.- A veces, la mejor manera 
de comenzar el proceso es dejando que 
un experto tome el control. Localiza 
una escuela de conducción en tu área 
y confía en que tu hijo(a) adolescente 
va a aprender los conceptos básicos 
para convertirse en un(a) conductor(a) 
califi cado(a) y responsable.

  Elimina la capacidad del teléfono 
celular para enviar y recibir mensa-
jes de texto al conducir.- Existe una 

serie de aplicaciones para teléfonos 
inteligentes, tales como Drive Mode 
de AT&T, que te permite bloquear los 
mensajes de texto mientras tu hijo(a) 
está conduciendo. Cuando estas apli-
caciones están activas, también se pue-
den enviar respuestas personalizadas 
automáticas, y las llamadas entrantes 
se pueden limitar a una lista preselec-
cionada de números telefónicos.

   Monitorea sus hábitos de conduc-
ción.- Las innovaciones en los autos de 
hoy en día están dando lugar a mejores 
opciones, como la nueva tecnología 
‘Teen Driver’ que está disponible en 
10 modelos 2017 de Chevrolet y ayu-
da a brindar tranquilidad a los padres. 
Esta tecnología, que es primera en la 
industria de autos, fomenta hábitos de 
conducción segura al silenciar el audio 
del vehículo cuando los ocupantes de 

los asientos delanteros no están usando 
el cinturón de seguridad, y te permite 
ver en la pantalla central del tablero 
un reporte de cómo conduce tu hijo(a) 
cuando no estás en el auto con él o ella.

  Práctica. Práctica. Práctica.- Va-
rios estados requieren que los padres 
certifi quen que sus adolescentes cum-
plan una cierta cantidad de horas en 
prácticas de manejo supervisadas por 

un experto - por lo general 40 a 50 horas 
o un período de seis a 12 meses. Todos 
conocemos el viejo dicho “la práctica 
hace al maestro”. Así que dedica sufi -
ciente tiempo para asegurarte de que 
tanto tú como tu hijo(a) se sientan có-
modos y tranquilos no sólo sobre sus 
hábitos de conducción básicos, sino 
también sus prácticas para una con-
ducción segura y responsable en las 
carreteras.

Para muchos padres latinos debe ser una tarea constante preparar a sus adolescentes para la importante fase de su vida de con-
ducir un auto. Una ayuda importante es el dispositivo ‘Teen Driver’ que lleva Chevrolet Malibu.     FOTO:  AP

Los choques y volcaduras siguen siendo la principal causa de muerte o de serias le-
siones entre los adolescentes en Estados Unidos.     FOTO:  AP

Distracciones como el hecho de comer o beber mientras se conduce son la causa de 
muchos accidentes en la carretera. Dialogue con sus hijos para que se concentren mejor 
frente al timón.     FOTO: AP

Cualquier día es el momento perfecto

Aconséjeles sobre los peligros de conducir y cómo mantenerse 
seguros en la carretera.

¿Su hijo es un conductor
adolescente?... ¡Háblele!

El exceso
de velocidad y la 

conducción distraída 
son los dos princi-

pales errores de los 
jóvenes, según la 

AAA.
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CAMRYNuevo CAMRYNuevo

Autos Nuevos: 1-888-755-5384
8500 Sudley Rd, Manassas VA, 20155 ¡Miller Toyota Tiene Un Verdadero

Equipo Hispano A Su Servicio!

Will
1-888-755-5384 1-888-755-5384

Carlos Ramos
703-396-5037

Jose Zelaya
 703-396-5036
Vladimir Brun

(703)638-2249
Mike

(540)222-8313
Sergio

Nuevos

PARA VER TODO NUESTRO STOCK VISITENOS EN: www.MillerToyota.com

E N  M A N A S S A S ,  V A .

0%APR por 72 meses* 

¡MAS DE 100 TOYOTAS
CERTIFICADOS DISPONIBLES!

¡VISITE NUESTRO CENTRO
DE SERVICIO Y PARTES! 

Eric Barrios
Manager-Blue Team
703-396-506
888.223.1527

Victor Gamez
Parts Professional
703-396-5061
parts@millertoyota.com

Dimas Hernandez
Parts Professional

Irvin Hernandez
Parts Professional

DANNY ULLOA
(571)437-4236 

JOSE (Gte. Finanzas)
(703)335-6227

MANOLO
(818)585-0201

Autos Usados 1-888-771-6952
Usados

TOYOTA
2016

Sto
ck 

#M
16

17
06

B

$11,866

2009

Precio Especial 
Volvo Xc90 3.2

Sto
ck 

#M
16

19
16

A

In�niti G35 X

$11,362

2008

Precio Especial 

Sto
ck 

#P
99

82

Toyota Camry LE

$14,696
Precio Especial 

2013

Sto
ck 

 #P
98

95

$14,999

2014

Precio Especial 
Scion tC Base

 St
oc

k  #
M1

61
65

2A

Lexus Is 250 250

$9,980

2007

Precio Especial 
Toyota Matrix XR

$8,483
Precio Especial 

Sto
ck 

 #M
16

19
73

A

2005

www.MillerToyota.com
8500 Sudley Rd,  Manassas VA, 20155

1.9%APR por 72 meses* 

ó $750 de reembolso de Toyota*

Nuevo COROLLACOROLLANuevo

ó $1,500 de reembolso de Toyota*
0%APR por 72 meses* 

TOYOTA
2016

TOYOTA
2017

OFERTA TERMINA EL 10/31/2016. CON CREDITO APROBADO A TRAVES DE TOYOTA FINANCIAL SERVICES. 72 MENSUALIDADES  DE $13.88 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 0% APR, 72 
MENSUALIDADES DE $14.26 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 1.9 APR Y A CAMBIO DE PAGO DE TOYOTA DE REEMBOLSO DE EFECTIVO O OFERTAS ESPECIALES DE LEASE. GRADUADOS DE COLLEGE Y 
REEMBOLSO DE MILITARES NO ESTAN INCLUIDOS EN ESTA OFERTA PERO PUEDE CALIFICAR, VEA A DEALER POR DEATLLES. TODAS LAS VENTAS T LEASES SON MAS IMPUESTOS, PLACAS Y $545 DE 
COSTO DE PROCESAMIENTO. PRECIOS INCLUYEN FLETES. REEMBOLSOS Y EFECTIVO DE FINANCIAMIENTO SON PAGADOS POR TOYOTA.

234

28

234

15

Frederick
Leesburg

Miller Toyota

Suddley Rd

TODAS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS Y COSTOS DE PROCESAMIENTO. SUJETO A PRIORIDAD DE VENTA.

$500 �nanciamiento en efectivo
ó $2,000 de reembolso de Toyota* 

E N  M A N A S S A S ,  V A .

Miguel Marcia
Consejero de
Servicios

RAV4Nuevo RAV4Nuevo

SE ACEPTA
TAX ID

Nissan of Springfield
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JAVIER MOTA            
AUTOPROYECTO.COM

¿
Hillary Clinton o Donald 
Trump? Esa es la pregunta 
que tiene a todo el mundo al 
fi lo del asiento hasta que lle-
gue el martes 8 de noviembre, 

aunque la respuesta parece estar en el 
automóvil que elige cada conductor.

Una encuesta reciente del sitio de 
investigación de mercado en la indus-
tria automotriz Auto Pacifi c, en el que 
participaron 1,100 conductores, reveló 
las preferencias de los conductores/
electores sobre los candidatos a la 
presidencia de Estados Unidos, de los 
partidos Demócrata y Republicano, en-
focada esta vez en el vehículo del que 
es propietario o de la marca que piensa 
adquirir.

Una tercera parte (31.3 por ciento) de 
los encuestados con planes de comprar 
una camioneta o pick-up de la marca 
estadounidense GMC (General Motors 
Company), apoyan la candidatura del 
magnate republicano Trump, al igual 
que los potenciales compradores de un 
modelo de la marca japonesa Mitsubishi 
(31 por ciento) y la división juvenil del 
Grupo Toyota Scion (30.8 por ciento).

Entre los electores/conductores que 
favorecen a la candidata presidencial 
demócrata Hillary Clinton, las marcas 
favoritas son el coche estadounidense 
eléctrico Tesla (25.2%) –que es total-
mente libre de emisiones-, la marca 
alemana Mercedes-Benz (24.8 por 
ciento) y los modelos Infi niti (24.7%).

George Peterson, el presidente y 
fundador de Auto Pacifi c, reconoció su 
sorpresa ante los resultados divididos 
con la marca Cadillac, que según sus 
datos son tradicionalmente republica-
nos. En los resultados de esta encuesta, 
las preferencias quedaron en lo que se 

conoce como un empate técnico: 24% 
de Trump vs. 25% de Clinton.

“No lo esperaba”, admitió Peterson. 
“Por lo general, los conductores de Ca-
dillac son más conservadores”, añadió.

Según la encuesta, que identifi có a 
36% de los participantes como Inde-
pendientes, 34% como Republicanos, 
5% como Demócratas y 25% como Li-
bertarios, la preferencia por los vehí-
culos de Toyota también fue práctica-
mente idéntica (27% por Trump vs 29% 
por Clinton). Otro empate técnico.

El fundador de Auto Pacifi c seña-
ló que aunque los fabricantes de autos 
prefi eren mantenerse alejados de la 
contienda electoral y las preferencias 
de sus potenciales compradores, sus 
agencias de publicidad están al tanto del 
interés general en la política y adaptan 
sus campañas para aprovechar el mo-
mento del entusiasmo electoral.

La encuesta no aclara el lugar de re-
sidencia de los conductores/electores 
participantes, un factor que determina 
el tipo de vehículo preferido por zona. Por 
ejemplo, en Texas –un estado predomi-
nantemente Republicano-, la preferencia 
es por las pick-ups, que son los vehículos 
más vendidos en Estados Unidos.

Así que quizá la mejor idea que se 
puede tomar en todo el país es mirar los 
‘bumper stickers’ (calcomanías que se 
colocan en las defensas de los autos) du-
rante los días que quedan en la campaña 
electoral. De esa manera usted podrá 
hacer su propia encuesta en la ciudad 
donde vive o trabaja.

Hillary: Del Oldsmobile al Tesla.- Es 
bien conocido que la candidata demó-
crata Hillary Clinton tiene como vehí-
culo personal una amplia SUV Chevro-
let con matrícula de Nueva York que 

muy pocas veces la ha usado para la 
campaña. 

Uno de los coches que fue de su pro-
piedad fue un Oldsmobile Cutlass Ciera 
Brougham de 1986, que ella compró en el 
año 2000 para que su hija Chelsea, en-
tonces adolescente, aprendiera a ma-
nejar. Lo puso a la venta cuando Chel-
sea estuvo lista para conducir, cuando 
el coche sólo tenía 30 mil millas y fue 
comprada en 2 mil dólares por Mike 
Lawn, un exjardinero de la Casa Blan-
ca; posteriormente fue revendido en 60 
mil dólares, dado su carácter histórico. 
Desde hace pocos años Hillary Clinton 
ha volcado sus preferencias por los ve-
hículos eléctricos, especialmente los 
Tesla, de fabricación estadounidense 
y que son considerados amigables del 
medio ambiente ya que producen ‘cero 
emisiones’. Pero actualmente prefi ere 
no conducir, por razones de seguridad 
especialmente, cuando estamos en 
medio de una campaña electoral muy 
polarizada.

Donald Trump: Con los Lincoln y 
Cadillac hasta los Rolls-Royce.- En 
cuanto al republicano Donald Trump, 

mayormente se desplaza en avión o he-
licóptero para desplazarse entre las ciu-
dades donde tiene negocios. Pero cuan-
do lo hace por carretera generalmente 
es llevado en una gran limusina Lincoln 
conducida por uno de sus dos conduc-
tores que tiene en Nueva York. Uno de 
ellos es Eddie Díaz, quien trabaja para 
él desde el 2000 y hace poco declaró a la 
revista Newsweek que el multimillona-
rio “solo usa autos americanos”, entre 
ellos la limusina que el chofer conduce, 
y que “no permite coches extranjeros”. 
Sin embargo, la campaña de Trump re-
conoce que el magnate es fanático de 
los lujosos autos ingleses Rolls-Royce, 
y que una de sus compras fue un an-
tiguo 1956 Silver Cloud de colección. 
Ahora tiene un 2015 Rolls-Royce Phan-
tom (valorizado en más de $500,000), 
así como un Maybach, un Ferrari, un 
Mercedes-Benz S600 y un SLR McLa-
ren (que cuesta $455,000). Este último 
lo compró como un regalo para su espo-
sa Melania. También fue propietario de 
un 1997 Lamborghini Diablo. Otros dos 
coches estadounidenses forman parte 
de su fl ota: un Cadillac Escalade y un 
eléctrico Tesla. 

Hillary Clinton ingresa a un automóvil eléctrico Tesla, una de sus marcas preferidas. 
Actualmente ella no maneja por razones de seguridad en medio de la campaña.    FOTO: AP

El SUV Chevrolet que utilizaba la candidata demócrata.     FOTO: AP

Donald Trump, candidato del Partido Republicano, saluda desde su limusina Lincoln 
que lo transporta cuando está en Nueva York. Ocasionalmente él lo maneja.      FOTO: AP

Clinton o Trump:
tu auto puede decir 
a cuál prefi eres

Singular encuesta sorprende a fabricantes y concesionarios

Encuentran un empate técnico para ambos candidatos entre los 
propietarios de autos Cadillac y Toyota.

*LEASE A 2016 ELANTRA SE FOR $79/MO FOR 36MONTHS WITH $2,000 DUE AT SIGNING. 10K MILES PER YEAR FOR 36MONTHS. TOTAL PAYMENTS $2,844. PLUS TAX, TAGS, $589 PROCESSING FEE.  MUST HAVE 740 FICO SCORE TO QUALIFY FOR BEST RATE.*LEASE A 2017 SONATA SE FOR $109/MO FOR 36MONTHS WITH $2,000 DUE AT SIGNING. 10K 
MILES PER YEAR FOR 36MONTHS. TOTAL PAYMENTS $3,924. PLUS TAX, TAGS, $589 PROCESSING FEE.  MUST HAVE 740 FICO SCORE TO QUALIFY FOR BEST RATE.*LEASE A 2016 TUCSON SE FWD FOR $139/MO FOR 36MONTHS WITH $2,000 DUE AT SIGNING. 10K MILES PER YEAR FOR 36MONTHS. TOTAL PAYMENTS $5,004. PLUS TAX, TAGS, $589 
PROCESSING FEE.  MUST HAVE 740 FICO SCORE TO QUALIFY FOR BEST RATE.*LEASE A 2016 SANTA FE SPORT FWD FOR $188/MO FOR 36MONTHS WITH $2,000 DUE AT SIGNING. 10K MILES PER YEAR FOR 36MONTHS. TOTAL PAYMENTS $6,768. PLUS TAX, TAGS, $589 PROCESSING FEE.  MUST HAVE 740 FICO SCORE TO QUALIFY FOR BEST RATE.

Hyundai of Springfield

Alex Sandoval
FINANCE

Florencia Gutierrez
FINANCE ASSISTANCE

Nubia Rootsy 
CUSTOMER RELATION 

Katherine Estrada
SALES ASSISTANCE

703-776-9040703-776-9040
7615 Loisdale Rd., Springfield, VA 22150

SaffordHyundai.com

Hyundai of Springfield

2017
New Hyundai
Elantra SE

$$79$79

L
E

A
S

E

Month

2017
New Hyundai
Sonata SE

$109$109

L
E

A
S

E

Month

2016
New Hyundai
Tucson SE

$139$139

L
E

A
S

E

Month

703-776-9040703-776-9040703-776-9040703-776-9040703-776-9040703-776-9040703-776-9040703-776-9040703-776-9040703-776-9040703-776-9040

2016
New Hyundai
Santa Fe Sport

$188L
E

A
S

E

Month

$188

WELCOME
TAX ID!

Bryan Zepeda
Sales

(5
71

) 
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12-month/12,000 Mile Limited Comprehensive Warranty
7-year / 100,00  Mile Limited Powertrain Warranty!

160-Point Quality Insurance Inspection!
CARFAX Vehicle History Report & More!

EVERY CERTIFIED USED TOYOTA COMES WITH

ENGINE GUARANTEED FOR LIFE

OIL & FILTER CHANGES FOR LIFE

PARTS & SERVICE GUARANTEED FOR LIFE

STATE INSPECTIONS FOR LIFE

TOWING GUARANTEED FOR LIFE

ASK ABOUT OUR $1000
TOYOTA MILITARY REBATE 

OR OUR  $750 COLLEGE GRADUATE REBATE!

$3,410 ADDITIONAL VALUE!

ENGINE GUARANTEED FOR LIFE

OIL & FILTER CHANGES FOR LIFE

PARTS & SERVICE GUARANTEED FOR LIFE

STATE INSPECTIONS FOR LIFE

TOWING GUARANTEED FOR LIFE

Non-factory limited warranly, good at participating dealerships

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

OR 0.9% APR FOR 60-MONTH + $500
or $2,500 TOYOTA CUSTOMER CASH!

$189
PER MONTH LEASE

189
PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2016
COROLLA LE

OR 0% APR FOR 60-MONTH + $1000
or $2,000 TOYOTA CUSTOMER CASH!

$199
PER MONTH LEASE

199
PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2017
CAMRY LE

OR 0.9% APR FOR 60-MONTH OR
$1,000 TOYOTA CUSTOMER CASH!

$299
PER MONTH LEASE

299
PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2017
SIENNA LE

OR 0% APR FOR 72-MONTH OR
$1,500 TOYOTA CUSTOMER CASH!

$199
PER MONTH LEASE

OR 0.9% APR FOR 60-MONTH + $500
or $2,500 TOYOTA CUSTOMER CASH!

PER MONTH LEASE

199
PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2016
PRIUS c TWO

OR 1.9% APR FOR 60-MONTH OR
$500 TOYOTA CUSTOMER CASH!

$219
PER MONTH LEASE

OR 0% APR FOR 60-MONTH + $1000
or $2,000 TOYOTA CUSTOMER CASH!

219
PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2016
RAV4 LE

OR 0% APR FOR 72-MONTH OR
$3,000 TOYOTA CUSTOMER CASH!

$309
PER MONTH LEASE

OR 0.9% APR FOR 60-MONTH OR
$1,000 TOYOTA CUSTOMER CASH!

PER MONTH LEASE

309
PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2016
AVALON XLE

ALL CERTIFIED PREOWNED &
NEW PRIORITY VEHICLES

COME WITH PRIORITIES FOR LIFE

¡BIENVENIDOS TAX ID!

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

PriorityToyotaSpringfield.com
CALL 703-269-1400

Milena

SALES

Al

TEAM 
MANAGER

Hector 

SALES

Edgar

SALES

Leo

SALES

Cesar

SALES

Gazza

SALES

Oliver

SALES

Will

SALES

Adrian

SALES

Stan

SALES
MANAGER

Gus

SALES
MANAGER

15197$
2015 Corolla LE

OR 1.9% APR AVAILABLE
FOR UP TO 60-MONTH!

#162184A

$32451
2012 Toyota Tundra Crewmax Rock Warrior

OR 1.9% APR AVAILABLE
FOR UP TO 60-MONTH!

#163046A

$18547
2013 RAV4 XLE

OR 1.9% APR AVAILABLE
FOR UP TO 60-MONTH!

#161404A

$26878
2012 Highlander

OR 1.9% APR AVAILABLE
FOR UP TO 60-MONTH!

#DX2812A

$13135
2011 Buick LaCrosse

WELL EQUIPPED CXL!

#161063A

$25850
2013 Honda Pilot

FULLY LOADED EX-L!

#163136A

LEASES ARE 36- MONTHS/12,000 MILES/YEAR. 2016 COROLLA LE: MSRP $19,570, $2699 DUE AT SIGNING INCLUDES $1,840 DOWN PAYMENT $18,503. 2017 CAMRY LE: MSRP $23,935, $2,199 DUE AT SIGNING CAP DOWN PAYMENT, $2,000, CAP COST $23,271. 2016 RAV4: MSRP $25,340, $2499 DUE AT SIGNING $2,300 DOWN PAYMENT, CAP COST  $25,163 2017 SIENNA LE: MSRP $33,480, $2999 DUE AT SIGNING INCLUDES $2,680 DOWN CAP COST $32,640. 2016 PRIUS C TWO: MSRP $21,195, DUE AT INCLUDES  $2,400 DOWN. CAP COST$21,213. 2016 AVALON XLE: MSRP $33,485. DOWN PAYMENT, $2,700, $2,999 DUE AT SIGNING CAP COST $31,199, 36 MONTHS, 12,000 MILES PER YEAR. BONUS CAN BE USED WITH ALL OTHER CUSTOMER 
CASH. APR AND LEASE INCENTIVES. CUSTOMER MUST SIGN “CUSTOMER BONUS CASH” FORM. ALL VEHICLES ARE SUBJECT TO PRIOR SALE. THE INTERNET PRICE IS ONLY APPLICABLE TO THIS SPECIFIC VEHICLE AS IDENTIFIED BY STOCK NUMBER AND VIN INTERNET SALE PRICE INCLUDE ALL MANUFACTURE CASH BACK AND MAY REQUIRE FINANCING THROUGH TFS ON APPROVED CREDIT. INTERNET PRICING CANNOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS. ALL PRICE & PAYMENT CALCULATED ABOVE ARE PLUS TAX, TAGS, $599 PROCESSING FEE. **ADVERTISED APR ON APPROVED CREDIT THOUGH TFS. STOCK PHOTOS ARE FOR ILLUSTRATIVE PURPOSES. PIORITY TOYOTA SPRINFIELD ASSUMES NO RESPONSIBILITY FOR INACCURACIES AFTER THE PURCHASER HAS 
TAKEN DELIVERY VEHICLE. VEHICLES ARE NOT AVAILABLE FOR EXPORT OUT OF CONTINENTAL UNITED STATES. COLLEGEGRAD/MILITARY REBATE NOT INCLUDED IN INTERNET PRICING. THESE REBATES WILL FURTHER REDUCE THE PRICE. DEALER NOT RESPONSIBLE FOR ERRORS OR OMISSIONS. TOYOTACARE NO COST MAINTENANCE OVERS THE FIRST 2 YEARS 25,000 MILESON NEW VEHICLES ONLY. THE MAINTENANCE BEYOND 2 YEARS IS PROVIDED BY THE DEALER. THE OIL/FILTER CHANGES OR LIFE FOR PRE-OWNED & CERTIFIED VEHICLES ARE PROVIDED BY PRIORITY TOYOTA. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS/EXCLUSIONS. VALID ONLY IN CONTINENTAL U.S.AND ALASKA. MAINTENANCE BEYOND 2 YEARS/25,000 MILES PROVIDED BY DEALER. ON APPROVED 
CREDIT THRU TFS.NO SECURITY DEPOSIT REQUIRED. 36-MO/36K MILE LEASES PLUS TAX, TAGS, $599 PROCESSING FEE. ON APPROVED CREDIT THRU TFS. NO SECURITY DEPOSIT REQUIRED. ***0%/60-MONTHS: $16,67/$1,000 FINANCED, ON APPROVED CREDITTHRU TFS. 1.9%/60-MONTHS: $17.48/$1,000 FINANCED, 2.9%/60-MONTHS: $17.92/$1,000 FINANCED, 0%/36-MONTHS: $27.78/$1,000 FINANCED, 0.9%/60-MONTHS: $17.05/$1,000 FINANCED, 0.9%/72-MONTHS: $14,27/1,000 FINANCED. 0% APR ONLY AVAILABLE ON 2016 COROLLA’S AND CAMRY’S ON APPROVED CREDIT THRU TFS. CANNOT BE COMBINED WITH ANY OFFERS. CERTIFIED PREOWNED DISCOUNTS BASED ON ORIGINAL MSRP. SEE DEALER FOR DETAILS. OFFERS EXPIRES 10.24.16.
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JAVIER MOTA
AUTOPROYECTO.COM

L
a Honda CR-V 2017, la 
SUV más vendida en 
Estados Unidos duran-
te los últimos 20 años 
con más de 4 millones 

de unidades desde 1997, está en 
su 5ta. generación y con las me-
joras que recibió seguramente se 
mantendrá en el No. 1 por mucho 
tiempo.

Para 2017, la Honda CR-V re-
cibió una actualización total de 
diseño e ingeniería justo a tiem-
po para su salida a la venta antes 
del final de 2016, incluyendo el 
primer motor con turbocarga-

dor en la historia del modelo.
En el rediseño exterior de la 

Honda CR-V 2017 se  destacan 
las nuevas luces delanteras de 
funcionamiento diurno (DRL) 
con tecnología LED en forma de 
ala y guardabarros más anchos, 
lo que le da una imagen más de-
portiva, junto al alargado capó, 
mayor distancia entre ejes, la 
porción saliente posterior corta 
y escapes dobles.

Además incluye ruedas me-
joradas de aleación de aluminio 
(en tamaños de 17 a 18 pulgadas 
dependiendo de la versión) y 
pilares A más estrechos que po-
sibilitan mejor visibilidad.

Para mayor comodidad 

también cuenta con un portón 
posterior eléctrico para acceso 
con las manos libres – también 
por primera vez disponible en 
un Honda-, que permite abrir y 
cerrar el portón posterior me-
diante un sensor activado con 
el pie bajo la parte posterior del 
vehículo.

Están disponibles luces de-
lanteras de haz alto automático 
con soporte para haz alto (HSS), 
adornos cromados, limpiapara-
brisas con detectores de lluvia, 
rieles para el techo y numerosos 
accesorios Honda genuinos que 
también realzan su belleza, co-
modidad y funcionalidad.

Potencia y eficiencia
La nueva Honda CR-V 2017 

podrá ser equipada con el primer 
motor con turbocargador en una 
CR-V a partir de la versión EX. 
Se trata del tren motor de 4 cilin-
dros que desarrolla 190 caballos 
de fuerza.

En combinación con una ca-
rrocería más aerodinámica, el 
nuevo motor con turbocargador 
alcanza las calificaciones más 
altas de rendimiento de gasoli-
na de la Agencia de Protección 
al Medio Ambiente (EPA), en el 
segmento de las SUVs compac-
tas.

La versión CR-V LX contará 
con un motor DOHC de 2.4 li-

tros. A medida que se acerque la 
fecha del lanzamiento se darán 
a conocer especificaciones de-
talladas, incluso clasificaciones 
de la EPA.

El nuevo diseño de la carro-
cería y el chasis le proporcionan 
un manejo más ágil, más espacio 
y versatilidad en general.

Ambos modelos FWD y AWD 
incluyen barras estabilizadoras 
tubulares frontales y macizas 
posteriores que permiten giros 
rápidos y mayor estabilidad al 
tomar las curvas.

Seguridad de primer nivel
Desde el modelo 2015, la 

Honda CR-V puede ser equipa-

da con el paquete de tecnologías 
de seguridad Honda Sensing, 
que contribuyó a que fuera nom-
brada SUV del Año por la revista 
Motor Trend.

Para 2017 tiene aún más apli-
caciones Honda Sensing, como 
equipo estándar en las versiones 
EX y superiores, que se espera 
representen más del 75 por cien-
to de las ventas de la CR-V.

Honda Sensing incluye mi-
tigación de colisión con frena-
do (CMBS) con advertencia de 
colisión adelante (FCW) y ca-
pacidad de detección de peatón. 
Entre otras tecnologías adicio-
nales disponibles de asistencia al 
conductor están la información 
de punto ciego (BSI), el monitor 
de tráfico cruzando por detrás 
(CTM) y faros delanteros de haz 
alto automático (HSS).

ENSAMBLADO 
EN EEUU

	 La Honda	CR-V	2017	será	
ensamblada	en	tres	plantas	
de	Honda	en	América	del	
Norte	–en	East	Liberty,	
Ohio;	Alliston,	Ontario,	Ca-
nadá;	y	por	primera	vez,	en	
Greensburg,	Indiana.	

	 Los motores	para	la	
nueva	CR-V	se	fabricarán	
en	Anna,	Ohio	y	en	Alliston,	
Ontario,	y	la	CVT	se	fabrica-
rá	en	Russells	Point,	Ohio.

El rediseño exterior de la Honda CR-V 2017, que aquí vemos en una prueba de conducción, le da una 
imagen más deportiva a esta SUV que goza de enorme popularidad en toda la nación.              FOTO: HONDA

En su primera actualización desde 2012, la CR-V 2017 de Honda ha sido dotada de tecnologías adiciona-
les de asistencia, las que se gobiernan desde la cabina del piloto.                   FOTOS: PAUL SANCYA / AP

El interior de la nueva Honda CR-V 2017 muestra asientos más 
cómodos aún, donde sobresalen sus colores sobrios y elegantes. 

Honda CR-V pasa de los cuatro millones en 20 años

La SUV más 
vendida en  
todo el  país
Fabricante no se duerme en sus laureles y lanza modelo 2017 
con nuevo diseño e ingeniería mejorada.
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PITTSBURGH, PENSILVANIA   
AP   

A
ctores vestidos co-
mo la Parca les están 
pidiendo a los peato-
nes de Pittsburgh, en 
Pensilvania, que ale-

jen la vista del teléfono celular 
al caminar, en una campaña de 
nombre “Look Alive” (Avíspa-
te).

La Sociedad del Centro de 
Pittsburgh y otros grupos in-
tentan “asustar” a los peatones 
con actores vestidos de Parcas y 
zombies, para crear conciencia 
de no textear y caminar por las 
calles céntricas de la ciudad.

El programa, que cuenta con 
una inversión de 50.000 dólares, 
fue lanzado el lunes 10 luego de 
un repentino incremento a nivel 
nacional de accidentes con pea-
tones distraídos involucrados.

Las estadísticas a nivel na-
cional muestran que el número 
de accidentes fatales entre pea-
tones y vehículos descendió de 
manera constante durante dé-

cadas, pero se ha incrementado 
desde 2009, dado que las perso-
nas se han vuelto más apegadas 
a sus teléfonos.

La campaña “Look Alive”, 
que es similar a los esfuerzos 
que se utilizan en Chicago y la 
ciudad de Nueva York, utiliza 
una amplia variedad de recor-
datorios para que las personas 
separen la vista de sus teléfonos 
en las aceras y calles por las que 
transitan.

Entre ellas hay siluetas hu-
manas dibujadas en el suelo 
cerca de intersecciones, posters 
recordatorios en estaciones de 
tránsito y los actores con dis-
fraces macabros que brindan un 
curioso recordatorio cada que 
ven a un peatón ensimismado 
en su teléfono celular.

El esfuerzo de Pittsburgh –
que bien puede ser imitado en 
el área metropolitana de Wash-
ington DC-, también involucra 
a la Autoridad Portuaria del 
condado Allegheny, el depar-
tamento de salud del condado 
y Bike Pittsburgh. Hay algo en 

particular que los distingue de 
programas similares.

Red House Communica-
tions, una compañía con sede en 
el sur de la ciudad, desarrolló un 
servicio de ‘geovallas’ que envía 
mensajes a ciertas aplicaciones 
de teléfonos celulares conforme 
las personas se aproximan a las 
intersecciones más ajetreadas. 
Las ‘geovallas’ son una técnica 
de mercadeo basada en la ubi-
cación que utiliza la tecnología 
del GPS para enviar mensajes a 
usuarios de teléfonos celulares 
en ciertas zonas geográfi cas.

El ejecutivo del condado 
Allegheny, Rich Fitzgerald, 
reconoce que todo el mundo se 
distrae con sus teléfonos celu-
lares y podrían ser más cuida-
dosos.

“Algunas veces nos dis-
traemos, tenemos prisa, debe-
mos llegar a nuestra próxima 
reunión, necesitamos obtener 
cierta información, pero es una 
lección para todos nosotros. La 
seguridad es lo primero”, afi r-
mó.

PRICES PLUS TAXES, TAGS, FEES OR OTHER CHARGES. ACTUAL DEALER PRICING MAY VARY. CONSULT YOUR DEALER FOR MORE INFORMATION AND COMPLETE DETAILS.

Hyundai of SpringfieldHyundai of Springfield

2010

Toyota Highlander

Stk. HT122

$17,000 2011

Honda CR-V

Stk. HT115

$15,000 2011

Toyota 4Runner

Stk. HT123

$24,500 2012

Chevrolet Impala

Stk. X021A

$8,000 2014

Kia Cadenza

Stk. P056

$18,500 2010

Lexus ES 350

Stk. 450510A

$17,595

2013

Mazda Mazda MX-5 Miata

Stk. T129

$19,000 2013

Chevrolet Camaro

Stk. HT121

$21,000 2013

Ford Fusion SE

Stk. U125413A

$12,000 2014

Kia Sorento

Stk. P063

$22,500 2014

Ford F-150

Stk. P061

$28,500 2013

Volkswagen Passat

Stk. H124

$16,000

2014

Kia Forte

Stk. P065

$13,000 2014

Kia Optima

Stk. P063

$22,500 2015

Chrysler 200

Stk. X032

$13,500 2015

Honda Civic

Stk. U206364A

$18,000 2016

Chevrolet Spark

Stk. U138131A

$11,500 2016

Chrysler Town & Country

Stk. P046

$22,500

703-776-9040703-776-9040
7615 Loisdale Rd., Springfield, VA 22150

SaffordHyundai.com
Alex Sandoval

FINANCE
Florencia Gutierrez
FINANCE ASSISTANCE

Nubia Rootsy 
CUSTOMER RELATION 

Katherine Estrada
SALES ASSISTANCE

Bryan Zepeda
Sales
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No textear, avisa la
‘Parca’ a peatones

Singular campaña de seguridad

Grupos intentan “asustar” a los peatones para que 
dejen de utilizar sus Smartphone mientras caminan.

”La Parca” acecha a peatones distraídos en Pittsburgh, Pensilvania.  FOTO: DARRELL SAPP-PITTSBURGH POST-GAZETTE / AP
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E
l Acura RLX 2017, el se-
dán de Acura de equi-
pamiento más sun-
tuoso y con mayores 
avances tecnológicos 

acaba de salir a la venta en los 
concesionarios Acura de todo el 
país, a un precio de venta sugeri-
do por el fabricante que comien-
za en US$54,451.

Este sedán ofrece una atrac-
tiva mezcla de refinamiento y 
rendimiento sólido en el mane-
jo, y hace gala de prestaciones 
estándar de primerísimo nivel. 
Además cuenta con un poderoso 
motor DOHC i-VTEC V-6, de 
inyección directa, de 310 caba-
llos de fuerza, que contribuye 
con las calificaciones de eco-
nomía de combustible deter-
minadas por la EPA, del sedán 
insignia de 20/30/232 millas por 
galón (mpg) en ciudad, carretera 
y combinada, respectivamente. 

El modelo Sport Hybrid RLX, 
que comparte algunas tecnolo-
gías híbridas y Super Handling 
All-Wheel Drive (SH-AWD) 
con el Acura NSX, también sal-
drá a la venta este otoño.  

La tracción en dos ruedas 
del RLX de Acura refina la ma-
niobrabilidad y la estabilidad a 
baja y a alta velocidad. Vienen en 
versión estándar con los carac-
terísticos elementos del Acura: 
faros delanteros LED Jewel Eye, 
ruedas de 19 pulgadas con aca-
bado brillante y el sistema de 
automóvil conectado AcuraLink 
de próxima generación.

El Acura RLX 2017 también 
incluye AcuraWatch, un pa-
quete integral de tecnologías 
de seguridad y asistencia al 
conductor, como equipo es-

tándar en todos los modelos. 
Elk paquete incluye: Control de 
Velocidad Ajustable (ACC) con 

Seguimiento a Baja Velocidad 
(LSF), Sistema de Mitigación de 
Colisión con Freno, Adverten-

cia de Colisión Frontal (FCW), 
Advertencia de Salida de Carril 
(LDW) e Información de Punto 
Ciego (BSI), entre otros.

Tráfico Cruzado
El Acura RLX 2017 está dis-

ponible en dos versiones: el RLX 
con Paquete de Tecnología y el 
RLX con Paquete Avanzado. 
Ambos brindan niveles excep-
cionales de rendimiento con 
tecnología mejorada, confort y 
comodidad.   

El chasis del Acura RLX tam-
bién recibió múltiples ajustes de 
puesta a punto para mejorar la 
calidad de la marcha general y 
el manejo, y para reducir ruidos, 
vibraciones y asperezas..

Cuenta con siete airbags 
(incluso una para las rodillas del 

conductor), con las que el RLX 
obtuvo una calificación de 5 es-
trellas del NCAP en cuanto a se-
guridad general en el vehículo, y 
se anticipa que recibirá una cali-
ficación de ‘Elección de máxima 
Seguridad’ por parte del IIHS. 

El RLX también ofrece tec-
nología intuitiva que reduce el 
estrés y simplifica el manejo y la 
experiencia para el propietario, 
con prestaciones como freno de 
estacionamiento electrónico 
con sistema automático de freno 

y un sistema de reabastecimien-
to de combustible sin tapa.

Además cuenta con un sis-
tema de acceso sin llave Smart 
Entry/Smart Start, pantallas 
táctiles dobles fáciles de usar y 
personalizar, pretensores elec-
trónicos de los cinturones de 
seguridad frontales, y limpia-
parabrisas sensibles a la lluvia.

El Acura RLX 2017 se fabri-
ca en Japón utilizando repues-
tos locales y de otros países del 
mundo.

LOS CINCO MODELOS 
La línea de Acura incluye cinco modelos característicos,  
a saber

 El RLX, sedán de lujo insignia.

 El TLX, sedán de lujo de alto rendimiento. 

 El sedán deportivo ILX.

 RDX, el SUV crossover de lujo para 5 pasajeros.

 El Acura MDX para 7 pasajeros, el SUV de lujo con tres filas de 
asientos de más venta en Estados Unidos. 

La tecnología del Acura RLX 2017 simplifica el manejo y la experiencia para el propietario, con prestacio-
nes que incluyen el freno de estacionamiento electrónico.                    FOTO: ACURA

Las pantallas de mayores dimensiones y con avanzada tecnología 
del sedán Acura RLX permiten un viaje más seguro. FOTO: ACURA

La versión estándar del Acura RLX 2017 muestra su nueva ima-
gen y viene con los característicos elementos de la marca: faros delante-
ros LED Jewel Eye y ruedas de 19 pulgadas con acabado brillante.

FOTO: ACURA

Modelos 2017 traen suntuoso equipamiento

Los Acura RLX   
       entran en escena
Presentan espacioso interior y un amplio abanico de tecnologías AcuraWatch 
en todas las versiones.
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DARCARS NISSAN
OF ROCKVILLE

DARCARSnissan.com

DARCARS NISSAN
OF COLLEGE PARK

PRICES INCLUDE ALL REBATES AND INCENTIVES. DARCARS NISSAN DOES NOT INCLUDE COLLEGE GRAD OR MILITARY REBATES IN PRICE! ALL PRICES IN THIS AD INCLUDE FREIGHT!. NMAC BONUS CASH REQUIRE FINANCING THROUGH NMAC WITH APPROVED CREDIT. PRICES EXCLUDE TAX, TAGS 
AND $300 PROCESSING CHARGE, OFFERS EXPIRE 10/24/2016.

DOS LOCALIDADES

ROCKVILLE COLLEGE PARK

DARCARS NISSAN

(301) 309-2200
15911 Indianola Drive Rockville, MD 20855

4
AT THIS
PRICE

2016 NISSAN MURANO S AWD  MODEL #23016

MSRP: $32,530
Sale Price:  $27,995
Nissan Rebate: - $3,000
Nissan Bonus Rebate:   - $500

$24,495

(301) 441-8000
9330 Baltimore Ave. College Park , MD

DARCARSnissanofcollegepark.com
ROBERTO FERNANDO

4
AT THIS
PRICE

MSRP:                  $24,615
Sale Price:            $20,495
Nissan Rebate:      - $1,000
NMAC Bonus Cash:   - $500

$18,995

2016 NISSAN ROGUE S FWD MODEL #22116

4
AT THIS
PRICE

MSRP: $24,475
Sale Price: $20,145
Nissan Rebate: - $2,750
NMAC Bonus Cash: - $500

$16,895

2016 NISSAN ALTIMA 2.5 S MODEL #13116

4
AT THIS
PRICE MSRP: $32,075

Sale Price: $25,795
NMAC Rebate: - $4,000

$21,795

2016 NISSAN LEAF S  MODEL #17016

W/automatic transmission

4
AT THIS
PRICE MSRP:               $15,365

Sale Price:         $12,795
Nissan Rebate:    - $1,000

$11,395

2016 NISSAN VERSA S + CVT  MODEL #11126

4
AT THIS
PRICE MSRP:                 $19,755

Sale Price:           $16,195
Nissan Rebate:     - $1,500

$14,695

2016 NISSAN SENTRA SV MODEL #12216

EDDIE JORGE LUIS DIEGO JOSE BENITEZ CHRISTIAN VILLATOROJORDAN RIVERA

DARCARS
NISSAN  OF
COLLEGE PARK
AUTOS USADOS

(301) 441-8000
www.DARCARSNissan.com
9330 BALTIMORE AVE.
COLLEGE PARK , MD

Y MUCHO MAS PARA ELEGIR

¡BIENVENIDOS TAX ID!

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA 
PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

(301) 441-8000
9330 BALTIMORE AVE.
COLLEGE PARK , MD

www.DARCARSnissanofcollegepark.com

TRABAJAMOS CON BAJO PAGO INICIAL.

$14,900
LX, SUV, automatico, 1 solo dueño, 76k

Kia Sorento 

2013

Stk.E2039A

$10,950
EX, coupe, automatico, 69k

Honda CR-V 

2012

Stk.N1616

$28,900
Cargo van, mini van, 29k, 1 solo dueño

Ford Transit

2016

Stk.N0618A

$21,996
3.5 SV, Sedan, automatico, 1 solo dueño,
certificado

Nissan Maxima 

2014

Stk.N1610

$24,996
XLE, SUV, Automatico, 1 solo dueño, 25k

Toyota Rav4

2016

Stk.E1165

$24,996
Coupe, automatico, 1 sólo dueño, 5k

Ford Mustang Ecoboost  

2015

Stk.680027A 

$18,996
GTI, S, sedan, manual, 1 solo dueño

Volkswagen Golf 

2015

Stk.N1614

$20,993
platinum, suv, 44k

Nissan Path�nder

2014

Stk.N0618A

$13,996
L, sedan, automatico

Toyota Corolla 

2015

Stk.E1157

EDDIE JORGE LUIS DIEGO JOSE BENITEZ CHRISTIAN VILLATOROJORDAN RIVERA

DARCARS
NISSAN  OF
ROCKVILLE
AUTOS USADOS

(301) 309-2200
www.DARCARSNissan.com
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

Y MUCHO MAS PARA ELEGIR

PROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

Toyota Rav4 

XLE, SUV, automatico, 1 solo dueño, 28k

$19,9772013

Stk. 648209A

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRA-
FIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

www.DARCARSnissan.com

(301) 309-2200
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

ANDRES MAURICIO

$19,9772010
1500 LT,Z71, pickup truck, automatico, 51k

Chevrolet Silverado 1500

Stk.  747000A

Stk.P9843A

Nissan Sentra 

XE, sedan, automatico, 61k

$5,9772003

Stk.640087A

Nissan Altima

2.5 S, coupe, automatico, 99k

$9,9772010

Stk.N2101A 

Nissan Sentra

2.0 S, sedan, automatico, 1 solo dueño, 76k

$7,9772010

Stk.646194A

Hyundai Sonata

gls, sedan, automatico, 44K

$10,9772013

Stk.E1288

Nissan Versa Note

sv, certificado, sedan, automatico, 1 solo
dueño, 37K

$9,9772014

Stk.E1294

Hyundai Elantra 

GT, hatchback, automatico, 38k, 1 sólo dueño

$12,9772015

Stk.E1254 

Volkswagen Jetta  

1 solo dueño, sedan, 1.8t, se, sedan

$11,7772015

Stk.E1225
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ESTE DOMINGO 
EN ALABAMA

  La NASCAR Sprint Cup regresa a la 
acción este domingo 23. 

Será en el Talladega Superspeed-
way para la Alabama 500.

 El evento se trasmitirá: Domingo 
23, 2 PM Este, por NBCSN, MRN, Si-
riusXM NASCAR Radio.

301-309-3900
15401 FREDERICK ROAD ROCKVILLE, MD 20855

DARCARSVOLVO.COM

PREGUNTAR POR ALÍ EXT.3955

Cristela

EN DARCARS VOLVO OF ROCKVILLE!

PROBLEMAS DE CRÉDITO
NO ES PROBLEMA

TAX I.D
NO CREDITO
MAL CRÉDITO
BANCARROTA
FACTURAS MEDICAS

EJECUCIONES
HIPOTECARIAS
COLECCIONES
REPOSECIONES
CARGOS VENCIDOS

APROBADO

APROBADO

APROBADO

APROBADO

APROBADO

APROBADO

APROBADO

APROBADO

APROBADO

APROBADO

2005 SUBARU FORESTER XT
premium, cuero

$7,450
Stk. 629273A

2015 VOLKSWAGEN JETTA SE

$12,450
Stk. E125A

2007 LEXUS ES350
navegación, roof, 90k

$12,450
Stk. 626143A

2006 VOLVO XC90

$8,650
Stk. 729001B

2013 CHRYSLER 200 TOURING

$10,750
Stk. P9836A

2014 TOYOTA HIGHLANDER
LIMITED

$33,450
Stk. 626590A

NASCAR.COM     
ESPECIAL

E
l piloto Kevin Harvick ganó la 
Hollywood Casino 400 el do-
mingo 16 de octubre en el Kan-
sas Speedway, con lo que logró 
su pase para la Ronda fi nal del 

Chase, con los 8 mejores pilotos, por la 
NASCAR Sprint Cup.

El piloto del Chevrolet No. 4 del 
equipo Stewart-Haas Racing, tomó la 
delantera en la vuelta 238 y la mantuvo 
hasta tomar la bandera a cuadros para 
su 2da. victoria en el Chase, la 35ta. de 
su carrera en la Sprint Cup y la 2da. en 
el óvalo de 1.5 millas de Kansas.

Carl Edwards, quien lideró 61 vuel-
tas, entró en 2do. lugar, seguido de Joey 
Logano, Jimmie Johnson, y Kyle Busch 
para completar el Top 5.

El resto de los pilotos del Chase ter-
minaron de la siguiente forma: Austin 
Dillon (6to.); Matt Kenseth (9no.); Mar-
tin Truex Jr. (11ro.); Kurt Busch (13ro.); 
Denny Hamlin (15to.); Chase Elliott 
(31ro.) y Brad Keselowski (38vo.).

Con estos resultados, Dillon, Ha-
mlin, Keselowski y Elliott quedaron 
debajo del punto de eliminación antes 
de la última carrera de la Ronda de los 
12 en el Chase.

Antes de la carrera, Harvick ne-
cesitaba un buen resultado en Kansas 
para mantener vivas sus posibilidad de 
avanzar en el Chase, pero hizo contacto 
con el muro exterior al fi nal de la última 
práctica. Afortunadamente su Chevro-
let No. 4 no sufrió graves daños, tras 
registrar el 10mo. mejor tiempo.

Kurt Busch, el compañero de equipo 

de Harvick en Stewart-Haas Racing, no 
tuvo tanta suerte y tras perder el control 
de su Chevrolet No. 41 en la última vuel-
ta de la misma práctica, terminó sobre 
la hierba, con graves daños en su auto. 

Ya en la carrera del domingo, aún 
más desafortunado estuvo Brad Ke-
selowski, puesto que se vio obligado a 
retirarse de la pista tras dar un trompo y 

destrozar su Ford No. 2 en la vuelta 189.
El incidente fue producto de un leve 

contacto entre el auto de Keselowski y 
el Toyota No. 11 de Denny Hamlin. 

“No fue a propósito”, expresó Ha-
mlin a través de la radio.

Keselowski inmediatamente se di-
rigió a los garajes, donde su equipo de 

mecánicos se puso manos a la obra en un 
intento por reparar los daños y poner al 
No. 2 de regreso en la contienda. 

El piloto logró retornar pero lle-
gó al final en el puesto 38, hecho que 
complicó sus posibilidades de avanzar 
a la siguiente ronda de la postempo-
rada.

Delante de las tribunas atestadas de público, Kevin Harvick se sube a un lado de su 
coche Chevrolet número 4 para festejar su victoria, que lo clasifi ca para la gran fi nal del 
Chase.   FOTO:   ED ZURGA / AP

Kevin Harvick celebra en la meta 
luego de ganar la Copa Sprint de la serie 
NASCAR en el Kansas Speedway de 
Kansas City, el domingo 16 de octubre.   
FOTO:  COLIN E. BRALEY / AP

El coche Chevrolet de Kevin Harvick (4) cruza raudamente la meta en el Kansas 
Speedway, el pasado domingo.     FOTO:  ORLIN WAGNER / AP

Matt Kenseth (20) va de líder en las primeras vueltas de la Cup Sprint, en Kansas 
City, que al fi nal ganó Kevin Harvick. Kenseth arribó en noveno lugar pero ya está clasifi -
cado.     FOTO:   ED ZURGA / AP

Tras su victoria en Kansas por la serie NASCAR

El piloto del equipo Stewart-Haas Racing pasó adelante 
en la vuelta 238 y la mantuvo hasta cruzar la meta.

Harvick avanza 
a fi nal del Chase
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MARCIA DUNN
CABO CAÑAVERAL,  
 FLORIDA / AP 

E
n una búsqueda perso-
nal para colonizar Mar-
te antes de un siglo, el 
fundador de SpaceX, 
Elon Musk, prevé el 

envío de una flota de mil naves 
de pasajeros al estilo de la serie 
televisiva “Battlestar Galactica” 
al planeta rojo.

Musk esbozó el martes pasa-
do su entusiasta plan para esta-
blecer una ciudad autosusten-
table en Marte provista de todo, 
incluidas fundiciones de hierro 
e incluso pizzerías.

El empresario pretende 
convertir a los humanos en una 
especie que habite múltiples 
planetas, y señaló que la mejor 
manera de lograrlo es mediante 
la colonización de ese planeta 
lejano.

“Creo que la Tierra será un 
buen lugar por mucho tiempo, 
pero el probable periodo de exis-
tencia de la civilización huma-
na será mucho mayor si somos 
una especie multiplanetaria”, 
agregó.

Musk, que también dirige la 
empresa de vehículos eléctricos 
Tesla Motors, recibió una muy 
cálida recepción en el Congreso 
Internacional de Astronáutica 
en Guadalajara, México. Un gran 
número de los presentes eran 
entusiastas del espacio sideral.

Por ahora, la compañía ae-
roespacial que él fundó en 2002 
se está enfocando en el envío de 
satélites, así como de carga a la 

estación espacial internacio-
nal para la NASA y en la cons-
trucción de una cápsula para el 
transporte de astronautas esta-
dounidenses en el futuro.

Sin embargo, el cohete Fal-
con de SpaceX se encuentra va-
rado en tierra por segunda vez en 
un año debido a que ha sufrido 
accidentes.

Durante su discurso, Musk 
no mencionó la explosión ocu-
rrida el 1 de septiembre en la 
plataforma de lanzamiento en 
la que resultaron destruidos un 
cohete Falcon y el satélite que 

transportaría.
En su lugar, el empresario 

destacó que SpaceX ha comen-
zado a trabajar en la concreción 
de la flota Mars Colonial, ya 
que efectuó en fecha reciente la 
prueba de un motor nuevo y po-
deroso llamado Raptor. Con este 
sistema podría transportarse a 
personas a las lunas de Júpiter y 
más allá, agregó.

Musk afirmó que la aventura 
a Marte sería “súper emocio-
nante” pero también peligrosa, 
al menos para los primeros via-
jeros.

El empresario se ha fijado 
como meta rebajar el costo de 
la travesía para que cualquie-
ra pueda comprar su boleto, el 
cual costaría no más de lo que 
vale una casa en la Tierra. Musk 
prevé el envío de un millón de 
colonos a Marte.

Alguien le preguntó si él haría 
el viaje. Tal vez a la larga, pero 
ello dependería de si tuviera un 
buen plan de sucesión para que 
alguien más se hiciera cargo de 
sus empresas. Para los primeros 
colonos de Marte el peligro de 
muerte sería muy alto —”no hay 

otra alternativa”- y afirmó que 
él desea ver crecer a sus cinco 
hijos.

“Para efectuar el viaje la 
pregunta básica sería si se está 
dispuesto a morir. Si es así, en-
tonces uno sería candidato”, le 
dijo a la audiencia.

Nuevo motor
En abril, Musk anunció pla-

nes para enviar una cápsula Dra-
gon no tripulada que descienda 
en Marte incluso en 2018. La NA-
SA ha ofrecido apoyo tecnológi-
co pero no recursos. La agencia 
espacial tiene su programa para 
enviar as-
tronautas al 
planeta rojo 
con sus pro-
pias naves en 
2030.

Musk in-
vitó al sector 
privado a que 
participe en 
su proyecto 
sobre Marte, 
que repre-
sentará una 
inversión de 10.000 millones de 
dólares. SpaceX gasta actual-
mente unas decenas de millo-
nes de dólares en esa iniciativa 
y la cantidad aumentará pronto, 
agregó.

Musk describió en detalle sus 
planes de enviar un cohete gi-
gantesco –más grande incluso 
que el Saturno V de la NASA que 
fue a la Luna- desde la misma 
plataforma de lanzamiento en 
el Centro Espacial Kennedy, de 
donde partieron los astronautas 

del proyecto Apolo que llegaron 
a la superficie lunar a finales de 
la década de 1960 y a principios 
de la de 1970.

El sistema de impulsores de 
la primera etapa regresaría a la 
Tierra de manera vertical, tal 
como lo hace ahora el cohete 
Falcon de SpaceX.

Hacer que la primera etapa 
sea reutilizable es esencial para 
cualquier plan tendente a trans-
portar humanos a Marte, así 
como tener tanques de reabas-
tecimiento de combustible en 
la órbita terrestre y producir 
combustible espacial en el pla-

neta rojo para los 
viajes de regreso, 
apuntó.

El cohete ten-
dría la fuerza pa-
ra impulsar una 
nave espacial lo 
suficientemen-
te grande como 
para transportar 
a entre 100 y 200 
personas a Mar-
te, en un viaje 
que duraría va-

rios meses, y que sería más veloz 
con propulsión nuclear.

Musk prometió que nadie se 
quedaría varado en ese planeta. 
Las naves volverían en forma 
regular y “el viaje de regreso 
sería gratis para el que quiera 
hacerlo”.

“En última instancia, lo 
que intento lograr es que Mar-
te parezca un objetivo posible, 
hacerlo parecer como algo que 
podemos lograr durante nuestro 
tiempo de vida”, afirmó.

Uno de los mil cohetes que según Elon Musk viajarán la próxima centuria hacia Marte, al estilo ‘Ba-
ttlestar Galactica’ por la conquista de otros mundos. El objetivo, dijo Musk, será establecer una ciudad en el 
‘planeta rojo’ y hacer de los humanos una especie multiplanetaria.              FOTO: REFUGIO RUIZ / AP

Elon Musk, fundador de SpaceX y de la automotriz Tesla Motors, habla durante el Congreso Astronáu-
tico Internacional, que se realizó en Guadalajara, México, a fines de septiembre. Allí reveló un plan para enviar 
un millar de naves con 110 a 200 pasajeros cada una, volando hacia Marte para colonizarla en menos de un 
siglo.                          FOTO: REFUGIO RUIZ / AP

Fundador de automotriz Tesla vislumbra

Mil naves a 
la conquista 
de Marte
Flota espacial saldrá en masa a colonizar el ‘planeta rojo’, afirma 
Elon Musk, fundador de SpaceX.

El viaje de regreso sería 
gratis para el que  
quiera hacerlo”.
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DARCARS Toyota 
of Silver Spring

PRECIOS INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DE FABRICA MÁS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y PROCESO DEL DEALER $300. OFERTAS EXPIRAN 10/23/2016.

DARCARSToyota.COM

1 888 869 1548DARCARS Toyota 
of Silver Spring

12210 Cherry Hill Road, Silver Spring, Maryland 20904

DARCARSTOYOTA.com

 

Certifi ed Pre-Owned

2011 TOYOTA PRIUS II

$16,900
2012 TOYOTA PRIUS C

$16,900
2012 RAV4 LTD AWD

$18,900
2011 TOYOTA AVALON

$23,900

2012 TOYOTA COROLLA L

$11,900
2010 TOYOTA CAMRY LE

$12,900
2012 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900

2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900

NEW 2014 TOYOTA

SIENNA LE
STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,500)

NEW 2014 TOYOTA

VENZA LE
AWD

STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

RAV4 LE
STARTING FROM

$20,895
(INCLUDES TOYOTA REBATE $500)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS V THREE
STARTING FROM

$23,899
(INCLUDES TOYOTA REBATE OF $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS TWO
STARTING FROM

$20,399
(INCLUDES TOYOTA REBATES OF $1,500)

$17,999STARTING FROM

$29,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

$14,899 $15,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $500)

$18,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $1,500)

(301) 622-0300
1 2 2 1 0  C h e r r y  H i l l  R o a d ,  S i l v e r  S p r i n g ,  M a r y l a n d  2 0 9 0 4
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You’re gonna love these deals

$20088
DESDE

(Incluye $2500 incentivo Toyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

CAMRY LE

2008820088
Incluye $2500 incentivo Toyota).

CAMRY LE

2008820088 $23182
DESDE

NUEVO 2016 TOYOTA

(Incluye $1,250 reembolso Toyota y bono).

23182
Incluye $1,250 reembolso Toyota y bono

2318223182
Incluye $1,250 reembolso Toyota y bono).

RAV4 LE FWD

DESDE

$16211162111621116211
(Incluye $1,500 de incentivoToyota).

NUEVO 2016 TOYOTA

COROLLA L

DESDE

$16019160191601916019
(Incluye $500 reembolso Toyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

YARIS IA 6MT

¡BIENVENIDOS TAX ID!
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