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PROBAMOS  el Nissan 370 Z 
Roadster Sport 2017.

VOLVO ANUNCIA  que solo hará 
autos eléctricos e híbridos.

FORD PRESENTA la F-150 Sport 
4x4, aún más potente.

ASTRONAUTA salvadoreño 
se alista para viaje a Marte.

El fabricante Toyota quiso celebrar por todo lo alto sus 60 años de trayectoria en el país y lo hizo el pasado jueves 6 con la inauguración de su ultramo-
derna sede central en los Estados Unidos construida a un costo de mil millones de dólares. Más de 4,000 empleados y operarios empezaron a mudarse a ese campus 
empresarial localizado en Plano City, Texas, donde la compañía ya puso en vitrina varios vehículos que producirá en los próximos años, entre ellos este FT-4X con-
cept, un prototipo de audaz diseño que los expertos consideran será la SUV compacta de Toyota en el futuro.                                          FOTO: TOYOTA 6

Toyota muestra 
la SUV del futuro

En sede central  
ultramoderna que 
inauguró en Texas
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TedBrittSmartWheels.com
of Fairfaxof Fairfax

ACEPTAMOS BICICLETAS, MOTONETAS, MOTOCICLETAS, BOTES, TRUCKS,
CASAS RODANTES, TRENES, BUSES Y CUALQUIER MEDIO DE TRANSPORTE.

$3,000$3,000LE DAMOS
HASTA

LE DAMOS
HASTA

POR SU
AUTO

USADO

POR SU
AUTO

USADO

11101 Fairfax Blvd. Fairfax, VA 22030

PAGOS Y $89 DOWN PAYMENT EXCLUYEN IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE REGISTRACIÓN, TÍTULO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER ($689.50). PAGOS SON ÚNICAMENTE EJEMPLO Y ESTAN BASADOS EN $2000 PAGO INICIAL Y FINANCIAMIENTO POR 72 MESES AL 2.99% 
INTERES EN CRÉDITOS APROBADOS. VALOR DEL TRADE-IN ($3000) NO PUEDE SER COMBINADO CON LOS PAGOS DE EJEMPLO PUBLICADOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.
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Roberto Zambrano
(703) 547-7037
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Down
Payment 

al 
mes

desde

2008 FORD FUSION SE

$34$34por
mes$4,495 sale

price*

2014 FORD F-150 XL WORK TRUCK 8'BED

$159$159por
mes$16,995 sale

price*

2010 FORD FUSION SE

$74$74por
mes$8,495 sale

price*

2008 FORD EDGE SE FWD

$68$68por
mes$7,895 sale

price*

2008 HONDA ACCORD LX-S 2.4 FWD

$64$64por
mes$7,495 sale

price*

2010 FORD EXPLORER XLT 4X4 3rd ROW

$74$74por
mes$8,495 sale

price*

2011 FORD FUSION SEL FWD

$74$74por
mes$8,495 sale

price*

2012 SCION XB RELEASE SERIES

$59$59por
mes$6,995 sale

price*

2015 NISSAN VERSA NOTE SV

$73$73por
mes$8,395 sale

price*

2006 FORD TAURUS SEL FWD

$39$39por
mes$4,995 sale

price*

56K
Millas

2008 MAZDA 3 iTOURING FWD

$49$49por
mes$5,995 sale

price*

80K
Millas

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.
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Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

Cobertura de Motor
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Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 
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CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.
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Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
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Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
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Llenado de Nitrógeno 
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Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
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Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
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Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2014 FORD FOCUS SE HATCHBAK

$79$79por
mes$8,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2014 KIA FORTE EX

$79$79por
mes$8,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2008 FORD EDGE SEL FWD

$89$89por
mes$9,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2008 BMW 335XI

$89$89por
mes$9,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2011 FORD FUSION HYBRID FWD

$89$89por
mes$9,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2014 FORD FOCUS TITANIUM HATCHBAK

$98$98por
mes$10,888 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2012 HONDA CIVIC LX

$89$89por
mes$9,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2013 SUBARU LEGACY 2.5 AWD $9995 $89

$89$89por
mes$9,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2012 NISSAN ALTIMA 2.5S FWD

$89$89por
mes$9,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2014 CHEVY CRUZE 1LT

$89$89por
mes$9,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2010 LINCOLN MKX AWD

$109$109por
mes$11,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2008 ACURA MDX TECH PKG AWD

$114$114por
mes$12,495 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2014 FORD ESCAPE TITANIUM FWD

$149$149por
mes$15,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2014 HYUNDAI SONATA HYBRID LIMITED FWD

$149$149por
mes$15,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.
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JAVIER MOTA
AUTOPROYECTO.COM

U
na prueba de mane-
jo del Nissan 370 Z 
Roadster Sport 2017 
nos permitió confir-
mar que se trata de un 

convertible perfecto para las au-
topistas de las grandes ciudades, 
como las del área metropolitana 
de Washington DC en este ve-
rano.

Se trata de un modelo que 
prácticamente no ha cambiado 
desde que debutó el 29 de octu-
bre de 2008 antes del Auto Show 
de Los Angeles, basado en la 6ta. 
generación del legendario 370 
Coupé e impulsado por un motor 
V6 de 3.7 litros con 332 caballos 
de fuerza.

Se puede elegir con transmi-
sión manual de seis velocidades 
con una reducción de marcha 
sincronizada, o con una caja 
automática de siete velocidades 
con paletas de cambio.

El modelo de nuestro Test 
Drive venía equipado con la 
transmisión manual, con lo que 
obtiene un rendimiento de ga-
solina de 17 millas por galón en 

ciudad, 24 en carretera y pro-
medio combinado de 20, según 
los cálculos de la Agencia de 
Protección al Medio Ambiente 
(EPA).

La más reciente actualiza-
ción de la línea de modelos Nis-
san 370 ocurrió en 2015 e incluye 
una larga lista de 12 versiones 
para el 370Z Coupe, incluyendo 
el 370Z NISMO y cinco para el 
Nissan 370Z Roadster, cada uno 
de los cuales ofrece una gama 
más amplia de equipamiento, 
tecnología y una serie de otras 
mejoras clave en la ingeniería 
del motor.

Por ejemplo, las versiones 
Sport y Sport Tech (disponible 
en versiones manual y automá-

tica de transmisión), ahora in-
cluyen el sistema manos libres 
Bluetooth de serie y la puesta a 
punto de la dirección y suspen-
sión. Además, están disponibles 
nuevos rines negros de 18 pulga-
das, que se ofrecen en los mode-
los Touring 370Z, así como un 
sistema de navegación.

¿Me lo compro?
El Nissan 370 Z Roadster 

Sport 2017 de esta prueba de 
manejo tenía un precio base 
(MSRP) de $48,100 y con un par 
de equipo adicional (tapetes de 
alfombra para la cabina $125 y el 
maletero $95), más el cargo de 
Distribución y Entrega ($835), el 
total llegó a los $49,155.

Con ese precio está en un 
segmento en el que práctica-
mente no existen modelos con 
los que se le pueda comparar ya 

que otros roadsters tienen ran-
gos de precios mucho más altos: 
Porsche 718 Boxster ($57,050 – 
$69,450), Chevrolet Corvet-

te ($56,445 – $70,445), Jaguar 
F-Type ($62,395 – $102,195) 
y el Audi TT / TTS ($44,450 – 
$53,450).

PRECIOS DE LAS CINCO VERSIONES
	 Nissan	ofrece	5	versiones	diferentes	del	Nissan	370	Z	Roadster	

2017,	con	precios	aún	más	bajos:

	 Base:	$41,820

	 Touring	Manual:	$45,270

	 	Touring	Automatic:	
$46,570

	 Touring	Sport	Manual:	
$48,100

	 Touring	Sport	Automatic:	
$49,400

Probamos el Nissan 370 Z Roadster Sport 2017

Vista de la cabina delantera del Nissan 370 Z Roadster Sport 2017, que concentra lo mejor de la tecnolo-
gía automotriz.                  FOTO: NISSAN

Raudamente avanza por una autopista este convertible Nissan 370 Z Roadster Sport 2017, que desta-
ca por los nuevos rines negros de 18 pulgadas que se ofrecen en sus modelos Touring 370Z.                  FOTO: NISSAN

Perfecto para 
las autopistas
Cada una de sus cinco versiones ofrece una amplia gama de 
equipamiento, tecnología e ingeniería.
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PLANO, TEXAS 
ESPECIAL

T
oyota Motor North America, 
Inc. (TMNA) se muda a Texas 
y con ese motivo inauguró su 
nueva sede central de opera-
ciones para América del Nor-

te, tras una inversión que sobrepasó los 
mil millones de dólares.

Hace tres años, la corporación 
anunció su iniciativa, llamada “Una 
Toyota”, de crear más operaciones 
unificadas en América del Norte y una 
de las medidas para lograrlo era con-
centrar en un solo lugar sus equipos 
de ingeniería, ventas, mercadotecnia, 
servicios financieros y funciones cor-
porativas de alta calidad.

Desde entonces, la compañía invir-
tió la multimillonaria suma para cons-
truir su nuevo campus empresarial de 
siete edificios con más de 8,000 sitios 
para estacionamiento de carros en Pla-
no City. Desde el mes pasado empezó a 
trasladar a miles de empleados y a sus 
familias desde California, Kentucky y 
otros lugares al norte de Texas.

La mudanza se realiza a un prome-
dio de 200 empleados por semana, por 
lo cual se estima que concluirá en di-
ciembre. 

Hace mucho tiempo que dicho fa-
bricante es parte de la cultura esta-
dounidense. El compromiso de Toyota 
incluye:

  $23.400 millones en inversiones 
directas,

  10 plantas de fabricación y monta-
je de vehículos en todo el país,

  Casi 1,500 concesionarios Toyota 
y Lexus con 136,000 empleados directos 
y de concesionarios.

  Además, Toyota anunció recien-
temente que invertirá $10 mil millones 
en inversiones de capital en EEUU du-
rante los próximos cinco años, que in-
cluye mejoras a sus fábricas existentes.

Siguen contratando
La compañía tendrá puestos para 

más de 4,000 empleados de Toyota en 
Plano City. Además de los trabajadores 
que elijan trasladarse, Toyota anunció 
previamente que contratará más de 

1,000 empleados nuevos de la zona y 
de otros lugares.

Más de 90% de los nuevos emplea-
dos contratados el año pasado para 
puestos en Plano fueron del mercado 
del norte de Texas. Toyota ya llenó más 
de 75% de sus vacantes.

Además, Toyota demuestra su 
compromiso con la sostenibilidad y se 
enfoca en el medio ambiente ya que se 

propone obtener la certificación LEED 
Platino del Consejo de Edificios Verdes 
de Estados Unidos (U.S. Green Building 
Council). 

Con ese objetivo ofrece:
 Un jardín y espacio exterior que 

reflejan el hábitat natural, con plantas 
resistentes a la sequía.

 Un enorme sistema de más de 

20,000 paneles solares con una poten-
cia de 8.79 megavatios.

 El compromiso de usar solo ener-
gía renovable y comprar toda la elec-
tricidad no generada por los paneles 
solares a granjas que generan energía 
eólica en Texas.

 Un sistema de recolección y apro-
vechamiento de hasta 400,000 galones 
de agua recogida de las lluvias para el 
riego en sus instalaciones.

La construcción en el campus in-
cluyó utilizar más de 142,500 yardas 
de hormigón, instalar más de 12 acres 
de vidrio y suficiente piedra caliza de 
Texas como para alcanzar el peso de 340 
camionetas Toyota Tundra fabricadas 
en Texas. En el momento culminante 
de la construcción, había unos 2,000 
trabajadores cada día en el lugar, quie-
nes trabajaron más de cinco millones de 
horas en el proyecto. 

Un muro con el logotipo de Toyota muestra la zona de ingreso al nuevo campus 
empresarial de la compañía en Plano City, Texas.  FOTO: TOYOTA

Siete enormes edificios, algunos de ellos con paneles solares para ahorrar energía 
y un sistema de acopio de agua de lluvia para irrigar sus grandes jardines y otras insta-
laciones conforman la nueva sede central de Toyota, construida en la ciudad de Plano, 
Texas. FOTO: TOYOTA

Un lugar privilegiado ocupa este auto Toyopet Crow en el lobby principal de la 
nueva sede, con el que Toyota honra sus orígenes, ya que es el primer auro de pasajeros 
vendido por la compañía en Estados Unidos.       FOTO: TOYOT

Toyota también exhibe sus coches del futuro en su nueva sede, como esta SUV 
compacta FT-4X.         FOTO: TOYOTA 

Abre ultramoderna sede central en Plano City

Toyota se muda a Texas
Campus empresarial unifica las principales operaciones en EEUU, en siete edificios para más de 6,000 empleados.
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(301)424-1700
PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. NO TODOS CALIFICAN. OFERTAS NO PUEDEN SER COMBINADAS. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($200) Y ENVIO. NO PAGOS HASTA 90 DIAS, Y OTRAS PROMOCIONES, NO TODOS CALIFICAN, APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS.

755 Rockvil le Pike

Rockvil le, MD 20852

of Rockville DARCARSchrys le r jeeprockv i l l e .com

Elias Moncada
(240) 704-2692

Ve
nt

as

Juan Tejera
(301) 792-3772

Ve
nt

as

Daniel Leon

Ve
nt

as

Henry Argueta
(301) 378-6403

Ve
nt

as

$10,450

2013 FORD F-150 XL
PICKUP TRUCK

Stk.748311A

$10,250

2013 FORD FOCUS
TITANIUM

Stk.732170A 

$10,450

2015 MITSUBISHI LANCER 
ES

Stk.686028A

$20,450

2015 TOYOTA RAV4 XLE
SUV

Stk.E1440

$16,250

2015 DODGE CHARGER
SE

Stk.686113A

$35,650

2013 MERCEDES BENZ 
GL- CLASS GL 450 SUV

Stk.718161A

$21,580

2014 CHRYSLER TOWN 
& COUNTRY TOURING L

Stk.P1058

$20,150

2014 JEEP CHEROKEE 
ALTITUDE SUV

Stk.P1046

$15,450

2014 JEEP COMPASS 
LATITUDE SUV Stk.P1057

Stk.686113A

$33,000

2014 JEEP WRANGLER 
UNLIMITED RUBICON SUV

Stk.N1315

$13,980

2015 DODGE DART 
GT SEDAN

Stk.783067A

$13,560

2015 HONDA CIVIC 
LX

Stk.P1052

$17,980

2015 JEEP RENEGADE
LATITUDE SUV

Stk.738288A

$17,750

2016 DODGE GRAND CARAVAN
AMERICAN VALUE

Stk.784016A

$26,750

2016 JEEP CHEROKEE
OVERLAND

Stk.638106A

$19,980

2016 NISSAN NV SV 
MINI VAN

Stk.748066A

Fe
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d

e 
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01
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NEW 2017 RAM 1500
TRADESMAN TRUCK  

Stock: 789210

REGULAR CAB
Antes: $32,780 

$28,963$

Nuevo SIENNASIENNANuevo

Autos Nuevos: 1-888-755-5384
8500 Sudley Rd, Manassas VA, 20155 ¡Miller Toyota Tiene Un Verdadero

Equipo Hispano A Su Servicio!

Will
1-888-755-5384 1-888-755-5384

Carlos Ramos
 866-387-3056
Vladimir Brun

866-362-4641
Mike

866-541-2604
Sergio

Nuevos

PARA VER TODO NUESTRO STOCK VISITENOS EN: www.MillerToyota.com

0%APR por 72 meses* 

¡MAS DE 100 TOYOTAS
CERTIFICADOS DISPONIBLES!

¡VISITE NUESTRO CENTRO
DE SERVICIO Y PARTES! Stephen Polo

866-407-2045

Victor Gamez
Parts Professional
703-396-5061
parts@millertoyota.com

Dimas Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.793.8297

Irvin Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.224.4083

DANNY ULLOA
(571)437-4236 

JOSE (Gte. Finanzas)
(703)335-6227

MANOLO
(818)585-0201

Autos Usados 1-888-771-6952
Usados

www.MillerToyota.com
8500 Sudley Rd,  Manassas VA, 20155

TOYOTA
2017

OFERTA TERMINA EL 7/31/2017. CON CREDITO APROBADO A TRAVES DE TOYOTA FINANCIAL SERVICES. 72 MENSUALIDADES  DE $13.88 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 0% APR,  Y A CAMBIO DE PAGO 
DE TOYOTA DE REEMBOLSO DE EFECTIVO O OFERTAS ESPECIALES DE LEASE. GRADUADOS DE COLLEGE Y REEMBOLSO DE MILITARES NO ESTAN INCLUIDOS EN ESTA OFERTA PERO PUEDE CALIFICAR, VEA A 
DEALER POR DEATLLES. TODAS LAS VENTAS SON MAS IMPUESTOS, PLACAS Y $640 DE COSTO DE PROCESAMIENTO. PRECIOS INCLUYEN FLETES. REEMBOLSOS Y EFECTIVO DE FINANCIAMIENTO SON 
PAGADOS POR TOYOTA.

TODAS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS Y COSTOS DE PROCESAMIENTO. SUJETO A PRIORIDAD DE VENTA.

ó $2,500 de reembolso de Toyota* 

Miguel Marcia
Consejero de
Servicios
866.322.9676

SE ACEPTA
TAX ID

COROLLANuevo COROLLANuevo

0%APR por 72 meses* 

TOYOTA
2017

ó $2,000 de reembolso de Toyota* 

Sto
ck 

#P
14

24

$19,984

2010

Precio Especial 

Toyota Tacoma Base 4WD

Sto
ck 

#M
17

16
47

A

Lexus RX 350 AWD

$9,999

2007

Precio Especial 

Sto
ck 

#M
17

17
90

A

Toyota Corolla S FWD 4D Sedan

$5,800
Precio Especial 

2005

Sto
ck 

#M
17

15
23

B

Toyota RAV4 Base 4WD

$8,075

2006

Precio Especial 

Sto
ck 

#M
17

16
75

A

Jeep Grand Cherokee Overland 4WD

$31,881
Precio Especial 

2015

CAMRYNuevo CAMRYNuevo

0%APR por 72 meses* 

TOYOTA
20172017

TOYOTA
2017

TOYOTA
2017

$1,000 �nanciamiento en efectivo
ó $3,000 de reembolso de Toyota* 

$18,000

2015

Precio Especial 

Toyota RAV4 LE FWD 4D Sport Utility
Sto

ck 
#M

17
17

54
ATOYOTA
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JAVIER MOTA 
AUTO[PROYECTO.COM

E
l Comité del North 
American Car, Truck 
and Utility Vehicle of 
the Year (NACTOY 
2018), anunció la lista 

de los modelos elegibles para 
participar en las tres rondas de 
votación que terminarán con 
la entrega de premios en el Au-
to Show Detroit 2018 en enero 
próximo.

El proceso de votación del 
Automóvil, Camioneta y SUV 
del año incluye tres rondas de 
votación a partir de septiembre, 
cuando el Panel de Jurados –que 
está integrado por 60 periodis-
tas profesionales especializa-
dos en la industria automotriz 
de Estados Unidos y Canadá-, 
votarán para reducir la primera 
lista de candidatos a los semifi-
nalistas.

Tras una jornada de prue-
bas de manejo de los vehículos 

sobrevivientes, que tendrá lu-
gar en octubre, se realizará otra 
ronda de votación para elegir a 
los tres finalistas de cada cate-
goría, la misma que será anun-
ciada durante el Auto Show Los 
Angeles 2017.

Los ganadores de los Premios 
al Mejor Auto, Camioneta y SUV 
del Año NACTOY 2018, serán 
anunciados en enero próximo 
en el Auto Show Internacional 
de Norte América en Detroit, 
Michigan.

La nueva categoría de Vehí-
culos Utilitarios (SUV) se creó 
el año pasado para diferenciar 
a los vehículos como los pick-
ups y vans de uso comercial, de 
los modelos para uso familiar 
como minivans, crossovers y 
SUVs, basados en plataformas 
de autos.

Para este año, las SUVs Ford 
Expedition y Lincoln Navigator, 
competirán en la categoría de 
Camionetas, al lado de la Che-
vrolet Colorado ZR2.

Los competidores
A continuación la lista de 

candidatos a los premios North 
American Car, Truck and Utility 

Vehicle of the Year  (NACTOY 
2018).

 Auto del Año 2018

 Alfa Romeo Giulia
 Audi A5 Sportback
 BMW 5-series
 Honda Clarity
 Honda Accord
 Hyundai Ioniq
 Kia Stinger
 Lexus LC500
 Porsche Panamera
 Subaru Impreza
 Tesla Model 3
 Toyota Camry

Camioneta del Año 2018
 Chevrolet Colorado ZR2
 Ford Expedition
 Lincoln Navigator

Vehículo Utilitario del Año 
2018

 Audi Q5/S5
 Alfa Romeo Stelvio
 BMW X3
 Buick Enclave
 Chevrolet Equinox
 Chevrolet Traverse
 GMC Terrain

 Honda Odyssey
 Jeep Compass
 Kia Niro
 Land Rover Discovery
 Land Rover Range 

      Rover Velar
 Mazda CX-5
 MINI Countryman
 Nissan Rogue Sport
 Subaru Crosstrek
 Toyota CH-R
 Volkswagen Atlas
 Volkswagen Tiguan
 Volvo XC60

El año pasado, Chevrolet 
Bolt EV, la Chrysler Pacífica y 
la Honda Ridgeline fueron los 
ganadores de los premios Auto, 
Camioneta y Ganadores Utility 
2017.

(*) Javier Mota, Editor en 
Jefe de Autoproyecto.com, es 
miembro del Jurado del North 
American Car and Truck of the 
Year 2018.

La Nissan Rogue Sport es uno de los candidatos de fuerza para 
llevarse el galardón a la SUV del Año 2018, una categoría que tiene 20 
candidatos iniciales.                           FOTO: NISSAN

Porsche Panamera entra a tallar en la categoría que definirá al Auto 
del Año 2018.                       FOTO: PORSCHE

En la categoría Camioneta del Año se ha seleccionado a tres can-
didatos, uno de los cuales es el Chevrolet Colorado ZR2. FOTO: CHEVROLET

La Buick Enclave compite también en la disputada categoría de las 
SUVs. En octubre esa lista se recortará a sólo tres finalistas para SUV del 
Año 2018.                               FOTO: BUICK

El Toyota Camry es uno de los doce candidatos para el Premio Auto del Año 2018 organizado por el Comité 
del North American Car, Truck and Utility Vehicle of the Year (NACTOY 2018).                  FOTO: TOYOTA

Lista de candidatos para Auto, Camioneta y SUV

Los Mejores 
Carros del Año
Entre 60 periodistas especializados se escogerá primero a los 
semifinalistas y luego a los tres finalistas en cada categoría.
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MARCOS BUREAU
AUTOPROYECTO.COM 

E
s muy probable que entre la ex-
tensa gama de productos Ford, 
el segundo más famoso sea el 
F-150, la camioneta pick up que 
durante décadas ha marcado 

la pauta en las ventas, gracias a su dise-
ño, planta motriz y a que es una de las 
camionetas más resistentes y versátiles 
del mercado.

Todas sus cualidades quedan más que 

demostradas gracias a los múltiples pre-
mios que ha ganado a través del tiempo. 
Entre los más recientes tenemos el pre-
mio como la Camioneta Más Compra-
da –Best Buy Kelley Blue Book 2017- y 
la presea que la acredita como la Mejor 
Camioneta de Tamaño Completo (Pre-
mios 10 Best, de la revista especializada 
Car and Driver).

Podríamos pasar una eternidad men-
cionando las cualidades de la Ford F-150 
Sport 4�4 2017, pero nos centraremos en 
sus aspectos más destacados, como por 

ejemplo su nuevo motor EcoBoost 3.5L 
V6 EcoBoost, que viene acoplado a una 
transmisión de 10 velocidades.

Mejor rendimiento 
Adicionalmente cuenta con una ca-

pacidad de remolque máxima de 12,200 
libras, como observamos en una prueba 
de manejo. 

La transmisión fue revisada y mejo-
rada para hacerla más efi ciente gracias a 
una separación del embrague optimizada 
junto con acciones para reducir el arras-

tre. De esta forma, su rendimiento queda 
en 17 mpg en ciudad y 23 en carretera.

Todo lo anterior, junto con los tres 
cambios de sobremarcha y un rango de 
relación más amplia permiten a la Ford 
F-150 2017 obtener relaciones de eje pos-
terior más bajos para mejorar el consumo 
de combustible a altas velocidades.

Entre los sistemas de seguridad con 
los que cuenta esta camioneta está el Pro 
Trailer Backup Assist, de gran ayuda 
cuando se debe realizar maniobras con 
un remolque enganchado en la parte pos-
terior.

Adicionalmente tiene frenos ABS y 
sistema BLIS (Sistema de Información 
de Punto Ciego) disponible con alerta de 

tráfi co cruzado y cobertura de remolque. 
El sistema BLIS te indica en el espejo 

exterior cuando detecta un vehículo en 
un punto ciego. Uno de los puntos más 
destacados de este sistema es que no so-
lamente brinda cobertura para la camio-
neta, sino también para el remolque

El aspecto exterior de la Ford F-150 
Sport 4×4 2017 nos revela un look muy 
deportivo, acentuado por sus defensas 
pintadas al color de la carrocería, uni-
dades principales Leds, parrilla de color 
negro mate, estribos y rines de aleación.

A nivel interior, cuenta con tapicería 
de cuero, sistema Sync y muchas ventajas 
más, propias de esta familia de camione-
tas legendarias.

A nivel interior la Ford F-150 Sport 4x4 cuenta con tecnología de primer nivel, ade-
más de tapicería de cuero, sistema Sync y muchas otras ventajas.     FOTO: FORD

El nuevo motor EcoBoost 3.5L V6, le da a la Ford F-150 Sport 4x4 gran potencia y rendimiento para el remolque.    FOTO:  FORD

Esta pick up Sport 4x4 rompe los esquemas

Gana cotizados premios por ser la camioneta más vendida y la mejor de tamaño completo en su categoría.

Ford F-150, más famosa y potente
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VENTAS

Dario Beltran

GERENTE GENERAL

Doris Alvarado

FINANCIAMIENTO

Enrique Marquez

GERENTE DE VENTAS

Cinthya BonillaEmerita Adorno

ATENCION AL CLIENTE 

Gabriela Martinez

LustineToyota.com
14227 Je�erson Davis Highway, Woodbridge VA 22191

¡ INSPECCIÓN DE VIRGINIA GRATIS!

(301) 832 1884

PRECIOS UNICAMENTE PARA CLIENTES CON CREDITO CALIFICADO Y APROBADO, INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DISPONIBLES. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($599) Y GASTOS DE ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. AX, TITLE, LICENSE, DEALER FEES AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2610 DOWN, FIRST PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,460 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,186. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES 
$650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. 
ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. FINANCING AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS 
OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND 
UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. PURCHASERS CAN RECEIVE CASH BACK FROM TOYOTA OR CAN APPLY TO DOWN PAYMENT. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. 
ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS.

$2500
NEW 2017 TOYOTA RAV 4

CASH BACK

OR OR $199
PER MOnth

36MONTHS

$2,699
DUE AT SIGNING

$2500
NEW 2017 SIENNA

CASH BACK

OR ORo%

72 
APR financing for

MONTHS
$309
PER MOnth

36MONTHS

$2,999
DUE AT SIGNING

$2000
NEW 2017 TOYOTA COROLLA

CASH BACK

OR ORo%

72
APR financing for

MONTHS
$149
PER MOnth

36MONTHS

$2,299
DUE AT SIGNING

$3000
NEW 2017 TOYOTA CAMRY

CASH BACK

OR OR
o%

72

+1000

APR financing for

MONTHS $179
PER MOnth

36MONTHS

$2,699
DUE AT SIGNING

NEW 2017 TOYOTA TACOMA

$309
PER MOnth

36MONTHS

$2,899
DUE AT SIGNING

TOYOTA SAFETY SENSE™ (TSS)

Juntos podemos hacer el camino más seguro!
• El Sistema Pre-Colisión (Detector de vehículos y peatones)
• El Asistente de Manejo en Carril c/ función de Asistencia en Volante
• Luces Altas Automáticas 
• Control Automático de la Velocidad con Radar Dinámico

Comunicate

para obtener m
ás

detalles!

2014 TOYOTA CAMRY SE

6 velocidades AT,
1 solo dueño

Stk. PWW9395

$15290

2014 TOYOTA CAMRY

LE, 1 solo dueño, 
6 velocidades AT

Stk. PWW9391

$14887

2015 JEEP WRANGLER

1 solo dueño, 
Unlimited Altitude

Stk. 7Y9807A

$29590

2014 TOYOTA CAMRY

1 solo dueño, XLE
hybrid, transm. CVT

Stk. 7H1006A

$14046

2015 toyota sienna

1 solo dueño, 
XLE,  6 vel. AT

Stk. 7f9511a

$31950

2013 CHEVROLET EQUINOX

LT, 6 velocidades 
AT, 4 cyl

Stk.7H9748A

$14990

2013 TOYOTA COROLLA

LE, 4 velocidades 
AT, 1 solo dueño

Stk.7C1181A

$11950

2014 SCION tC

6 velocidades AT, 
1 solo dueño, 
4cyl.

Stk.PWW9398

$14510

2016 TOYOTA COROLLA

 LE, transmicion
CVT, 1 solo dueño

Stk. R65667

$12885

2017 TOYOTA TACOMA 

SR, automatico,
1 solo dueño

Stk. 7E9541A

$19687

TOYOTA
FINANCE CASH

. . . . .  y muchos más para elegir! 

Let’s Go Places

of Woodbridge

2014 TOYOTA CAMRY

 SE, 6 vel.,
AT, 1 sólo dueño

Stk. PWW9409

$15687

2016 TOYOTA TACOMA 

1 solo dueño,
manual

Stk. R6M7617

$33995

Richard Morataya Oscar Valle Erick ChairezKimberlyHugo Ardón José Cuzco Mike Cruz Karla Santana Eskinder HaileCarlos JovelLarry Salamanca

INTRODUCIENDO PROGRAMA DE POR VIDA:  

BUMPER BUMPER2
JUST GOT A NEW BEST FRIEND!

Introducing Lustine’ Lifetime...

Now available with your new Toyota Purchase!
NEVER WORRY ABOUT YOUR VEHICLE AGAIN!

COVERAGE

MOTOR

TRANSMISIÓN

SISTEMA DE EJE

TODAS LAS PARTES
LUBRICADAS

GARANTÍA CON
$0 DE COSTOGARANTÍA DE POR VIDA EN:

SOMOS EL DEALER #1 EN LA COSTA ESTE
ESPECIALIZADOS EN TAX ID!

o%

+1000

APR financing for

MONTHS
TOYOTA
FINANCE CASH
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ESPECIAL

L
a corporación American Hon-
da Motor anunció la venta total 
en junio de 139,793 vehículos 
Honda y Acura, lo que repre-
senta un aumento de 0.8% res-

pecto de junio de 2016. 
Las camionetas Honda y Acura su-

madas también alcanzaron un nuevo 
récord para junio, con ventas de 70,067 
camionetas (+1,9%) y 69,726 automó-
viles (-0.3%). 

Sólo la División Honda vendió 60,500 
camionetas (-1,7%) debido a problemas 
de inventario, y 65,255 automóviles (solo 
-1%). Las ventas de la División Acura –la 
marca de lujo de Honda-, aumentaron 
un 30.9% en camionetas, con 9,567 uni-
dades vendidas, y 10.6% en automóviles, 
con 4,471 unidades vendidas.

La División Honda mantuvo un fi rme 

ritmo de ventas en junio y prácticamente 
igualó las fuertes y notables ventas de ju-
nio de 2016. Civic y Accord se mantienen 
en lo más alto de las listas de ventas de 
automóviles, con un aumento del 3.4% 
en Accord en junio y un nuevo sólido 
mes de Civic con más de 30,000 unida-
des vendidas, impulsado por el impulso 
del modelo de alto rendimiento Type R. 

El CR-V disminuyó levemente en 
junio por la baja disponibilidad del ni-
vel más alto, pero el HR-V volvió a es-
tablecer un nuevo récord con su mejor 
junio histórico mientras que el Ridgeline 
superó el 10%, pese a los problemas de 
inventario con los modelos con tracción 
en las cuatro ruedas.

El HR-V siguió afi rmando su lide-
razgo en el segmento de SUV subcom-
pactos, con un incremento del 35.1% en 
junio, con 8,872 unidades vendidas.

Accord continuó nadando contra la 
corriente en junio y aumentó sus ventas 

un 3.4%, con 29,791 vehículos, ganando 
impulso para la presentación de otoño 
del recientemente anunciado Accord 
2018.

Con 30,909 Civic vendidos en junio, 
el automóvil de mayor venta en los Esta-
dos Unidos, sumado al número 2 Accord, 
superaron las 60,000 unidades en el mes, 
el principal dúo de automóviles de pasa-
jeros de la industria.

El Odyssey tuvo un sólido comien-
zo, con 11,146 unidades vendidas, que 
lo convierten en el número 1 en su seg-
mento.

“Contra un mar de competidores que 
se aferran a su cuota de mercado me-
diante fuertes incentivos y ventas de fl o-
tas, el éxito de Honda es impulsado por 
los consumidores minoristas atraídos 
por el fuerte ritmo de productos nue-
vos”, afi rmó Jeff Conrad, vicepresidente 
senior y gerente general de la División 
Honda. 

“Aunque el mercado está tratando de 
recuperar el aliento, nosotros estamos 
inyectando nueva energía con modelos 
como el increíble Civic Type R nuevo, y 
todavía no hemos terminado en 2017, ya 
que hay un nuevo Accord en camino”, 
manifestó.

Acura
Acura tuvo un desempeño notable-

mente sólido en junio, impulsado por el 
renovado enfoque en el producto que re-
fl eja la dirección Precision Crafted Per-
formance (Alto Rendimiento Elaborado 
con Precisión) de la marca. El reciente-
mente revitalizado TLX y el nuevo MDX 
Sport Hybrid ganaron una considerable 
atención positiva y ayudaron a impulsar 
a la división un 23.7% para el mes. El TLX 
lideró las ventas de automóviles de Acu-
ra, con un incremento del 10.6% en junio, 
en tanto que el RDX lideró las ventas de 
camiones de Acura, con un aumento del 

30.9%.
El nuevo TLX A-Spec es un modelo 

codiciado en los concesionarios Acura 
y ayudó a un aumento general de ventas 
de TLX del 12.9%, con la venta de 3,175 
unidades en el mes.

El RDX estableció un nuevo récord 
histórico para junio, con un salto del 
48.3% en las ventas, con 5,327 unidades.

El MDX tuvo un sólido desempeño en 
junio, con la venta de 4,210 unidades, que 
representa un aumento del 14%.

Las ventas del ILX aumentaron un 
6.9%, con 1,191 unidades, su mejor mes 
en 2017.

“En un mercado automotor de lujo 
sumamente competitivo, el rediseño 
de nuestros productos en torno a la di-
rección de alto rendimiento de la marca 
Acura tiene un claro efecto en los com-
pradores de automóviles y camiones de 
lujo”, destacó Jon Ikeda, vicepresidente 
y gerente general de la División Acura.

La camioneta RDX de Acura, la marca de lujo de Honda, estableció una nueva marca en 
junio, con un aumento de 48.3% en sus ventas.         FOTO:  ACURA

El maletero de la Honda HR-V es amplio y además puede crecer porque los asientos de la 
segunda fi la son abatibles.        FOTO:  HONDA

El modelo HR-V (en la foto) de Honda alcanzó ventas sin parangón el mes pasado, mientras los autos Accord y Civic mantuvieron 
fuertes colocaciones el mes pasado.  FOTO:  HONDA

Honda HR-V logra marca histórica con más del 35% de colocaciones; los Acura 
se disparan 23,7% hacia arriba.

Las camionetas 
Honda y Acura 
vuelan en junio

Baten otro récord de ventas con nuevos modelos

Bajas mensualidades
Bienvenidos Tax ID!

Financiamiento 
Disponible
(modelos selectos)

Tan bajo como

0.9%*
Tan bajo como

0.9%*

Bill Page Honda

Dec. 8th

FERNANDO
Sales Manager

CARLOS
Sales Manager

ALFONSO
Sales

MARIA
Services

LUIS
Parts Dep. 

JEREMÍAS
General Sales Manager

6715 Arlington Blvd. Falls Church, VA 22042  *NEW CARS: PRICES FOR QUALIFY AND APPROVED CREDITS ONLY.  PLUS TAX, TAGS, FREIGHT AND DEALER PROCESSING FEE. *0% FINANCE AVAILABLE ON SELECT MODELS ON QUALIFY AND APPROVED CREDIT.  
THROUGH HONDA FINANCIAL SERVICES FOR 36 MONTHS. PICTURES FOR ILLUSTRATE PURPOSE ONLY.  SEE DEALER TO COMPLETE DETAILS.  

(703) 533-9700
BillPageHonda.comRAQUEL

Sales
LUIS
Sales

NANCY
Finance

Compramos
autos!

*USED CARS: PRICES FOR QUALIFY AND APPROVED CREDITS ONLY.  PLUS TAX, TAGS AND DEALER PROCESSING FEE.

$7,991
2007 TOYOTA CAMRY  LE,

4 puertas, sedan, 
I4, automatico

St
k.

H
P3

91
1A

$11,991St
k.

H
26

13
1A

2010 HONDA PILOT LX
2wd, 4 puertas, 
LX, 1 solo dueñoCompramos

Especial de la SemanaEspecial de la Semana

St
k.

H
25

62
1A

A

GS 350
4 puertas, sedan, RWD

2007 LEXUS

$13,991

VICTOR
Finance

2017 Honda 

Accord
Sport Sedan Auto   Deal# 96082

$3,650
pago inicial

$119*

mensual

36
meses

/12k miles per year

2017 Honda

Civic LX 
Sedan Auto   Deal# 96083

$3,650
pago inicial

$99*

mensual

36
meses

/12k miles per year

2017 Honda

FIT 
LX Automatic   Deal# 96084

$3,650
pago inicial

$69*

mensual

36
meses

/12k miles per year

*Plus state sales taxs, tags, dealer process fee and any applicable accessories if any. See Dealer for details & with approved credit thru American Honda Finance.



autos&rutasWASHINGTON HISPANIC 1314 de julio del 2017



autos&rutas  WASHINGTON HISPANIC14 14 de julio del 2017

CABO CAÑAVERAL         
FLORIDA / AP    

L
a NASA anunció reciente-
mente que ha escogido a sie-
te hombres y cinco mujeres 
como nuevos astronautas, en 
un proceso de selección que 

tuvo el mayor número de solicitantes 
de su historia. Entre ellos fi gura Frank 
Rubio, nacido en California de madre 
salvadoreña.

El anuncio de la promoción de as-
tronautas del 2017 se hizo en el Centro 
Espacial Johnson, en Houston, en una 
ceremonia que contó con la presencia 
del vicepresidente Mike Pence. 

La NASA recibió más de 18.300 
solicitudes, más del doble del récord 
anterior de 8.000 que recibió en 1978, 
cuando los transbordadores espaciales 
estaban próximos a ser lanzados. 

Los nuevos astronautas se sumarán 
a sus 44 colegas que ya trabajan para la 
NASA. Desde el 2011 no se han enviado 
astronautas de Estados Unidos al es-
pacio desde territorio estadounidense. 
Pero eso podría cambiar el próximo año. 

Después de dos años de entrenamien-
to, los novatos podrían terminar viajando 

en cohetes comerciales a la Estación Es-
pacial Internacional, o volando más allá 
de la Luna en la nave Orion, de la NASA. 
Su último destino podría ser Marte. 

Desde agosto
Frank Rubio es hijo de Myrna Ar-

gueta, una salvadoreña que reside en 
El Salvador, según confi rmó la NASA. 

Rubio fue seleccionado por la NA-
SA para formar parte de la Astronaut 
Candidate Class 2017, que iniciará su 
entrenamiento en agosto de este año y 
después de dos años de adiestramien-
to se le asignarán tareas técnicas en la 
Ofi cina de Astronautas, mientras le es 
asignado un vuelo al espacio, que según 
él declara “ha sido mi mayor sueño du-
rante toda mi vida”. 

Según el perfi l publicado por la NA-
SA, Rubio se graduó de la Academia 
Militar de Estados Unidos y obtuvo un 
Doctorado en Medicina de la Univer-
sidad de Servicios Uniformados de las 
Ciencias de la Salud.

El futuro astronauta es graduado 
de la escuela secundaria Miami Sun-

set Senior, situada en Miami, Florida. 
También tiene una licenciatura en Rela-
ciones Internacionales de la Academia 
Militar de los Estados Unidos en Wst 
Point, Nueva York y una Residencia 
de medicina familiar en Martin Army 
Community Hospital, ubicada en Fort 
Benning, Giorgina.

Otros títulos académicos que ha ob-
tenido son los de la Escuela de Comando 
y Estado Mayor del Ejército de los Esta-
dos Unidos. También ha llevado cursos 
de carrera de Capitán de Aviación del 
Ejército de EEUU, de Fuego Artifi cial, 
de Líder de Caballería y de Cirujano de 
Vuelo. 

Es una persona que se destaca como 
médico certifi cado y cirujano de vuelo. 
Cuando fue seleccionado era cirujano  
del 10° Special Forces Group (Grupo de 
Fuerzas Especiales).  

Rubio también tiene una vasta ex-
periencia como piloto de helicópteros 
BlackHawk UH-60 y ha volado 1,100 
horas. De ellas, más de 600 fueron en 
combate en zonas como Bosnia, Afga-
nistán e Irak. 

Hispano busca viajar al infi nito
Es uno de los 12 nuevos astronautas de la NASA

De madre salvadoreña, Frank Rubio es médico y manejó helicópteros en zonas de combate en Irak y Afganistán.

Miembros de la promoción de astronautas 2017 en el Centro Espacial Johnson, en Houston. De izquierda a derecha: Zena Cardman, 
Jasmin Moghbeli, Jonny Kim, Frank Rubio (de ascendencia salvadoreña), Matthew Dominick, Warren Hoburg, Robb Kulin, Kayla Ba-
rron, Bob Hines, Raji Chari, Loral O’ Hara y Jessica Watkins.       FOTO: ROBERT MARKOWITZ/NASA VIA AP

El viicepresidente Mike Pence posa con los 12 nuevos candidatos a astronautas, el 
miércoles 7 de junio en el Centro Espacial Johnson, en Houston, Texas.     
FOTO: BILL INGALLS-NASA / AP

Frank Rubio con el uniforme de la NASA posa junto a una nave de la NASA en Cabo 
Cañaveral, Florida. Rubio es de ascendencia salvadoreña por parte de madre.   FOTO: NASA
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LOS ELÉCTRICOS 
EN SERIE

La compañía Volvo, aho-
ra propiedad de la fi rma china 
Geely, lanzará cinco autos 
completamente eléctricos 
entre 2019 y 2021. 

Tres de ellos serán mode-
los Volvo y dos serán automó-
viles eléctricos de Polestar, la 
rama de vehículos de mejor 
desempeño de la fi rma. 

  También planea comple-
mentarlos con una gama de 
vehículos híbridos con motor 
a gasolina o diesel, como 
opciones para todos sus 
modelos. 

“Creo que probablemen-
te veremos a la mayoría de las 
marcas de lujo hacer lo mismo 
en el mismo periodo de tiem-
po. Las otras empresas auto-
motrices más convencionales 
lo harán pero en un poco más 
de tiempo”, añadió. 

A fin de atender los re-
querimientos de ahorro de 
combustible a nivel global, 
los fabricantes de autos están 
desarrollando más sistemas 
híbridos que utilicen motores 
de combustible y eléctricos. 
La mayoría son motores de 48 

voltios que asisten al motor de 
gas para mover el vehículo de 
forma más efi ciente, lo que me-
joraría el consumo de gasolina 
en un 10 o 15 por ciento, señaló 
Abuelsamid. 

Tales sistemas generan su-
fi ciente electricidad para per-
mitir a los fabricantes mover 
funciones como aire acondi-
cionado y las bombas de agua 
y aceite a la fuente de energía 
eléctrica, y de esta forma des-
hacerse de las correas metálicas 
que lastran el motor, agregó el 
analista. 

Indicó que esos sistemas 
pueden funcionar solo cuando 
se les requiere y que pueden 
ahorrar entre 2 a 3% de consu-
mo de gasolina. 

Las marcas europeas de lujo 
como Audi y Mercedes-Benz 
ya están desarrollando siste-
mas híbridos en sus autos en 
Europa. Dichos sistemas po-

drían arribar a Estados Unidos 
debido a que es costoso que las 
empresas fabriquen diferentes 
autos para distintos mercados, 
destacó Abuelsamid. 

General Motors y otras em-
presas ya cuentan con tales op-
ciones en modelos que venden 
en Estados Unidos. 

Automóviles híbridos pue-
den acelerar mejor porque tanto 
el sistema eléctrico como el de 
combustible se pueden utilizar 
al mismo tiempo. 

Las ventas de autos eléctri-
cos e híbridos han aumentado 
poco desde 2012, pero aún re-
presentaron tan solo 2,6 mi-
llones, o alrededor del 3%, de 
las ventas de vehículos nuevos 
el año pasado. Navigant pro-
nostica que eso aumentará a 
cerca de 3,7 millones en 2018 y 
a más de nueve millones antes 
de 2025, lo que representa al-
rededor del 9% de las ventas. 

MATTI HUUHTANEN       
HELSINKI / AP

L
a firma automotriz 
sueca Volvo anunció 
el miércoles pasado sus 
planes para comenzar 
a construir exclusiva-

mente vehículos eléctricos e 
híbridos a partir de 2019, con-

virtiéndose en la primera em-
presa automotriz tradicional 
en renunciar a la fabricación de 
autos con motor de combustión 
interna. 

El director general Hakan 
Samuelson indicó que el movi-
miento responde a las exigen-
cias de los consumidores. Eso 
signifi ca que en dos años, todos 

los vehículos nuevos de Volvo 
contarán con alguna forma de 
propulsión eléctrica. 

Es probable que el resto de la 
industria automotriz tome las 
mismas decisiones en los próxi-
mos años, siendo las marcas de 
lujo las que marquen la pauta, 
sostuvo Sam Abuelsamid, ana-
lista para Navigant Research. 

Revolución en el mundo automotriz tradicional

Volvo ya no 
hará autos
a gasolina

Delante de dos modelos, uno Volvo XC 90 y el otro un V 90, el director general de Volvo, Hakan Samuelsson 
anuncia en Estocolmo, Suecia, que todos los modelos de la marca serán eléctricos o híbridos en dos años.      
FOTO: JONAS EKSTRÖMER-TT / AP

La marca sueca Volvo entrará a una nueva fase de su historia, ya que fabricará exclusivamente autos eléc-
tricos e híbridos.       FOTO: JONAS EKSTRÖMER-TT / AP

Desde 2019 sólo construirá vehículos eléctricos e híbridos, 
decisión que prevén será imitada por otros fabricantes.
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*0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FORD EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. **BUYERS CAN RECEIVE A $1000 
FINANCE CASH INCENTIVE ON CAMRY OR RAV4 FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT. ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION. FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE  ON APPROVED 
CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS THOUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. SEE DEALER FOR DETAILS. ***PURCHASERS CAN RECEIVE $2500 CASH BACK FROM TOYOTA ON RAV4 OR $3000 CASH BACK FROM TOYOTA ON CAMRY OR CAN APPLY CASH BACK TO DOWN PAYMENT. ALL LEASE OFFERS: LEASE OFFERS 
AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES. CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES. NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. TACOMA LEASE DUE AT SIGNING $2590 DOWN, FIRST $309 PAYMENT, AND 
NO SECURITY DEPOSIT. EXAMPLE BASED ON 2017 TACOMA MODEL 7540 4X4 DOUBLE CAB SR5 V6 SHORT BED, MSRP $34,575 AND  CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $33,459. HIGHLANDER LEASE DUE AT SIGNING IMCLUDES $2650 DOWN, FIRST $349 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT, EXAMPLE BASED ON 2017 
HIGHLANDER LE MODEL 6948, MSRP $35,080 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $33,652. C-HR LEASE DUE AT SIGNING INCLUDES $2740 DOWN, FIRST $259 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. EXAMPLE BASED ON 2018 C-HR MODEL 2404, MSRP $23460 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $23336 
LEASES DO NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END. INCENTIVE AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS THOUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. CAPITALIZED COST IN EXAMPLES INCLUIDE $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION. YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL 
NEGOTIATED PRICE. DEALER FEES ARE EXTRA. NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. $500 BONUS CASH FROM TOYOTA ON LEASES WILL BE APPLIED FIRST TOWARD THE AMOUNT DUE AT LEASE SIGNING, WITH ANY REMAINDER APPLIED TO THE CAPITALIZED COST REDUCTION. EXCLUDES HYBRIDS. ALL OFFERS: VEHICLE MUST BE TAKEN FROM 
DEALER STOCK BY 7/31/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. SEE DEALER FOR DETAILS. OFFERS MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. DEALER FEES ARE EXTRA.  VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. 
ACTUAL MODEL MAY VARY. ALL OFFERS END 7/31/17. TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED SERVICE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. VALID ONLY IN THE CONTINENTAL U.S. AND ALASKA.



autos&rutas  WASHINGTON HISPANIC18 14 de julio del 2017

JEROME PUGMIRE
SPIELBERG, AUSTRIA / AP

V
altteri Bottas tuvo 
un estupendo arran-
que desde el primer 
puesto y conquistó 
el domingo 9 el Gran 

Premio de Austria, en tanto que 
Sebastian Vettel ocupó la se-
gunda posición para ampliar a 
20 puntos su ventaja sobre Lewis 
Hamilton en el campeonato de 
pilotos. 

El finlandés Bottas hizo ape-

nas lo suficiente para resistir 
el último embate de Vettel. El 
Ferrari del alemán llegó seis 
décimas de segundo detrás del 
Mercedes de Bottas. 

“Él me estuvo persiguien-
do, y yo tenía un gran daño en el 
neumático posterior izquierdo”, 
reveló Bottas. “Cada vez perdía 
más estabilidad en la parte de 
atrás. Me alegro de que la carrera 
haya concluido en esa vuelta”, 
prosiguió. 

Vettel se mostró en cambio 
frustrado por quedarse tan cerca 
de su 46to triunfo en la Fórmula 
Uno. 

“Me dijeron que él tenía pro-
blemas, y yo lo presioné. Mi au-
to cobró vida y tomó muy buena 
velocidad”, contó Vettel. “Creo 
que me faltó una vuelta, porque 
él estaba teniendo verdaderos 
predicamentos”, reconoció. 

El alemán nunca ha termi-

nado encima del cuarto lugar en 
Austria. Se ha retirado de dos 
carreras aquí. 

“De verdad quería ganar, así 
que no estoy totalmente feliz”, 
reconoció. 

Daniel Ricciardo, de Red Bull, 
mostró una gran habilidad para 
evitar que le arrebatara el tercer 
puesto el británico Hamilton, 
quien estuvo a punto de rebasar 
al australiano en las últimas dos 
vueltas pero debió conformarse 
con el cuarto puesto. 

Por el título
Bottas, quien se impuso en 

Rusia, consiguió la segunda 
victoria en su carrera –ambas en 
esta temporada-, cuando llegó 
a Mercedes procedente de Wi-
lliams. Su primer podio de por 
vida llegó también en la pista 
de Spielberg, en 2014, cuando 
terminó tercero corriendo por 

Williams. 
Está ahora a sólo 15 puntos de 

Hamilton en el campeonato, por 
lo que no descarta pelear por el 
título. 

“Yo creo lo que el equipo 
crea”, manifestó. “No estamos 
siquiera a la mitad de la tempo-
rada”. 

Hamilton, de Mercedes, lar-
gó desde el octavo puesto, debi-
do a una sanción por un cambio 
indebido de caja de velocidades 
durante el Gran Premio de Azer-
baiyan, realizado hace un par de 
semanas y conquistado por Ric-
ciardo. 

Ricciardo, cuarto en la ge-
neral, subió al podio por quinta 
carrera consecutiva. Lo festejó 
bebiendo champán servido en 
su botín. 

El mexicano Sergio Pérez 
ocupó el séptimo sitio, uno en-
cima del francés Esteban Ocon, 

su compañero en la escudería 
Force India. “Checo” Pérez es 
ahora sexto en el campeonato 
mundial. 

Al comienzo de la carrera, el 
español Fernando Alonso tuvo 
que retirarse en su McLaren, tras 
una colisión provocada por Da-
niil Kvyat, de Toro Rosso. 

Bottas tuvo una gran largada, 
pero Vettel la impugnó median-
te la comunicación por radio, al 
considerar que el finlandés había 
arrancado antes de que el semá-
foro se lo permitiera. 

Los organizadores de la ca-

rrera consideraron que no hubo 
infracción alguna 

“Uno apuesta entre su reac-
ción y su capacidad para adivi-
nar”, replicó Bottas. “A veces 
uno sale un poco tarde. La de 
hoy fue la mejor reacción que he 
tenido ante las luces”. 

El alemán no estuvo de 
acuerdo. 

“No quiero quitarle nada a 
Valtteri, quien hizo una carrera 
excelente”, insistió Vettel. “pe-
ro creo firmemente que él salió 
antes. Ese tiempo de reacción es 
inhumano en mi opinión”.

ASÍ VA EL  
MUNDIAL DE F-1

	 Pilotos	
(Los 10 primeros)

	 1.	Sebastian	Vettel,	Ale-
mania, Ferrari, 171 puntos. 
2.	Lewis	Hamilton, Gran 
Bretaña, Mercedes, 151. 
3.	Valtteri	Bottas,  
Finlandia, Mercedes, 136. 
4.	Daniel	Ricciardo,  
Australia, Red Bull Racing 
Tag Heuer, 107. 
5.	Kimi	Raikkonen,  
Finlandia, Ferrari, 83. 
6.	Sergio	Pérez,	México, 
Force India Mercedes, 50. 
7.	Max	Verstappen,	
Holanda, Red Bull Racing 
Tag Heuer, 5. 
8.	Esteban	Ocon, Francia, 
Force India Mercedes, 39. 
9.	Carlos	Sáinz,	España, 
Toro Rosso, 29. 
10.	Felipe	Massa, Brasil, 
Williams Mercedes, 22.

 Constructores 
1. Mercedes, 287. 
2. Ferrari, 254. 
3. Red Bull Racing  
     Tag Heuer, 152. 
4. Force India Mercedes, 89. 
5. Williams Mercedes, 40. 
6. Toro Rosso, 33. 
7. Haas Ferrari, 29. 
8. Renault, 18. 
9. Sauber Ferrari, 5. 
10. McLaren Honda, 2.

El piloto de la escudería Mercedes, Valtteri Bottas, de Finlandia, celebra dándose un baño de champán 
en el podio, después de ganar el Gran Premio de Austria, en el circuito Red Bull Ring, en Spielberg,  
el domingo 9.                               FOTO: RONALD ZAK / AP

El triunfador del circuito austriaco,  Valtteri Bottas, alza el trofeo 
tras la ceremonia de premiación por el Gran Premio de Austria.  
                          FOTO: DARKO BANDIC / AP

Piloto británico conquista el Gran Premio de Austria de la F-1

Baño de gloria para Bottas
Con un neumático dañado defiende con uñas y dientes el ataque final del alemán Vettel y le gana por seis décimas de segundo.
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DARCARS
NISSAN  OF
ROCKVILLE
AUTOS USADOS

(301) 309-2200
www.DARCARSNissan.com
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

y... muchos mas para elegir!

PROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRA-
FIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

www.DARCARSnissan.com

(301) 309-2200
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

ANDRES JORDANMAURICIO BRYAN

y... muchos mas para elegir!

PROBLEMAS DE CREDITOPROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMASNO SON PROBLEMASNO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

2014 Honda CR-V

EX-L, SUV, automatico, 24k cuero

$21,7772014

Stk.647004A

2016 Ford Transit

cargo van, 30k, automatico, mini van

$18,9772016

Stk.E1425

Pontiac Vibe 

Hatchback, automatico, 1 solo dueño

$9,7772009

Stk.P10235A

Nissan Altima

2.5 S, sedan, automatico, 60k

$10,9772010

Stk.P10192A

Toyota Rav4 

AWD, suv, automatico, ventanas electricas

$14,7772011

Stk.N2158A

Toyota Corolla 

LE, sedan, automatico

$9,7772012

Stk.P1062

Chevrolet Malibu 

LTZ, sedan, automatico, 82k

$11,7772013

Dodge Grand Caravan 

SXT, mini van, automatica

$18,9772016

Stk.N2275

Mazda CX-5

Touring navegación, SUV, automatico

$14,7772014

Stk.741207A

Hamilton y Vettel 
hacen las paces

Luego de incidente en Bakú

JEROME PUGMIRE   
AP

U
n arrepentido Sebas-
tian Vettel nueva-
mente se responsa-
bilizó por el polémico 
incidente con Lewis 

Hamilton en el reciente Gran 
Premio de Azerbaiyán. 

Sentado a su lado en una 
atestada conferencia de pren-
sa el jueves, Hamilton aceptó la 
disculpa pero sostuvo que no se 
hizo justicia. 

Hace dos semanas, un enfada-
do Vettel viró su Ferrari hacia el 
Mercedes de Hamilton, si bien a 
baja velocidad, porque creyó que 
el piloto británico metió los frenos 
imprudentemente tarde, justo 
delante de él, segundos antes. 

“Fue una decisión errónea 
conducir a su lado e impactar su 
neumático. Creo que eso es lo 
que todos ustedes quieren oír”, 
reconoció Vettel. “¿Me enorgu-
llece ese momento? No. ¿Puedo 
cambiarlo? No. Obviamente lo 

que hice estuvo mal y me dis-
culpé. Cometí un error y puedo 
entender que él esté molesto. Es 
bueno que podamos seguir ade-
lante”, añadió. 

Vettel escapó de recibir una 
sanción más dura esta semana 
luego que el organismo regula-
dor de la Fórmula Uno, la FIA, 
revisara el incidente. Vettel 
acudió a la audiencia en París, se 
disculpó y sólo recibió una ad-
vertencia verbal del presidente 
Jean Todt. 

Para Hamilton, fue insufi -
ciente. 

“Siendo honesto, creo que 
Jean debería estar sentado jun-
to a nosotros para responder la 
misma pregunta”, afi rmó Ha-
milton. “No cambiaron nada 
el lunes, por lo que el mensaje 
sigue siendo el mismo”, aseveró 
luego. 

En otras palabras, esa peli-
grosa maniobra no fue castigada. 

“Una batalla intensa es bue-
na para todo deporte, no niego 
eso”, dijo Hamilton. “Pero so-

mos usados como una platafor-
ma, somos modelos a seguir y se 
supone que sirvamos de inspira-
ción y enviemos un mensaje”. 

Tras la carrera, un furioso 
Hamilton manifestó que Vettel 
“se deshonró a sí mismo” por su 
manera de conducir. 

“No creo que deba retrac-
tarme de nada de lo que dije”, 
declaró Hamilton el jueves. “Eso 
ya ha quedado atrás”. 

Si bien cree que Vettel debe-
ría haber recibido una sanción 
más severa, Hamilton insistió en 
que el respeto mutuo permanece 
intacto. 

Su controversial choque in-
tensifi có todavía más una tem-
porada de Fórmula Uno de an-
temano intrigante. Vettel, que 
busca su quinto título mundial, 
encabeza el campeonato luego 
de ocho carreras. Hamilton, que 
aspira a su cuarto título, se en-
cuentra 20 puntos debajo en el 
segundo lugar después del Gran 
Premio de Austria el pasado fi n 
de semana. 

El piloto británico de Mercedes, Lewis Hamilton (izq.) y el de Ferrari, Sebastian Vettel, protagonizaron el 
serio incidente en el Gran Premio de Azerbaiyán.   FOTO:RONALD ZAK / AP

Piloto británico acepta disculpa de su rival alemán aunque 
sostiene que tribunal de la FIA no le hizo justicia.
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¡Reducción de precios
POR CONSTRUCCIÓN!

(703) 532-8800
billpagetoyota.com

*PRICES INCLUDE CURRENT MANUFACTURE REBATES. ADDITIONAL FACTORY REBATES SUCH AS RECENT COLLEGE GRADUATE OR MILITARY MAY BE AVAILABLE. ALL VEHICLES ARE SUBJECT TO PRIOR SALE. ALL PRICES ARE SPECIAL INTERNET PRICES ONLY AND CANNOT BE COMBINED WITH ANY OTHER OFFER, PUBLIC OR PRIVATE. ALL FINANCING IS SUBJECT TO APPROVED CREDIT. ALL NEW  VEHICLE PRICES EXCLUDE FREIGHT (CARS $835, SUVs $900 AND FULL-SIZE TRUCKS $1195), TAX, TAGS, AND PROCESSING FEE OF $595. WE MAKE EVERY EFFORT TO PROVIDE ACCURATE INFORMATION, BUT PLEASE VERIFY OPTIONS AND PRICE  BEFORE PURCHASING. WE CANNOT BE HELD LIABLE FOR DATA THAT IS LISTED INCORRECTLY. camry: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2000 DOWN , FIRST $199 PAYMENT 
AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 CAMRY MODEL 2532, MSRP $23,935 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $23,271. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY.  0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL 
SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. BUYERS CAN RECEIVE A $1000 FINANCE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT.  ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION.  FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY.   SEE DEALER FOR DETAILS. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. COROLLA: TAX, TITLE, LICENSE , $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE 
AT SIGNING INCLUDES $1830 DOWN (AFTER APPLICATION OF $750 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES) , FIRST PAYMENT OF $169 AND $0 SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 COROLLA 4 CYLINDER AUTOMATIC MODEL 1852, MSRP $19,800 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $18,821. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE 
MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. RAV4: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2400 DOWN , FIRST $199 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,340 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,003. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE 
AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 HIGHLANDER: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER 
PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2730 DOWN , FIRST $269 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 HIGHLANDER LE MODEL 6948, MSRP $35,080 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $33,672. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND IS SUBJECT 
TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. 0.9% APR FINANCING UP TO 60 
MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT 
TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT 
SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED 
BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17
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TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO, NO CREDITO, MAL CREDITO,
BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.
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NUEVO 2017  CAMRY LE
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NUEVO 2017  RAV4 LE

NUEVO 2017  SIENNA LE

Financiamiento Disponible
(en modelos selectos)

$2299 Due at Signing 

$2699 Due at Signing

$2699 Due at Signing  
$2999 Due at Signing 

$2999 Due at Signing + $500 Toyota Bonus Cash
36 months 

36 months 
36 months 36 months 

36 months 

36 months 

NUEVO 2017   TACOMA

$2899 Due at Signing

BILL PAGE TOYOTA

www.billpagetoyota.com
* APLICAN RESTRICCIONES, PRECIO A CLIENTES CON CREDITO APROBADO Y CALIFICADO, NO TODOS CALIFICAN.  IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER NO ESTAN INCLUIDOS. CUOTAS MENSUALES BASADAS EN 25% CUOTA INICIAL POR 72 MESES AL 7.9% DE TASAS DE INTERES

RECIBIMOS SU AUTO VIEJO, SIN IMPORTAR LAS CONDICIONES. BIENVENIDOS COMPRADORES POR PRIMERA VEZ

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO,  NO CREDITO, MAL CREDITO,
BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042

(703) 532-8800

VEN A BILL PAGE TOYOTA Y MANEJA HOY TU NUEVO AUTO A CASA!

¡Reducción de precios
POR CONSTRUCCIÓN!

cuota inicial
disponible

$1

JOSEPH
Gerente de Ventas

MITCHEL
(703) 505-1668

ARIEL
(703) 926-0334

GUILLERMO
Ventas

GREGORIO
(571) 356-1944

JOSE
Financiamiento

LUIS
(703) 282-5536
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Toyota Corolla S
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$9,4952012

Toyota Prius c TWO
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$12,4952013
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$9,4502011

Toyota Camry LE
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$10,9502015

Toyota Corolla LE

St
k.

27
08

3A
 

$21,9502014

Chevrolet Traverse LS

St
k.

27
31

2A

$30,9502017

Toyota Tacoma SR5
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Toyota Camy SE
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