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NISSAN PRESENTA su auto 
eléctrico más inteligente.

RICCIARDO GANA y brinda con 
champán en su botín.

¿QUIÉN TE QUIERE más, tu 
automóvil o tu novia?

CHRYSLER PACIFICA busca 
destronar a la Odyssey.

Una excelente noticia para los millones de admiradores del Toyota Camry.  Ya llega su octava generación, como modelo 2018, con nuevo diseño por den-
tro y por fuera, con un “look” más atlético y deportivo, como se aprecia en su debut mundial en el Auto Show de Detroit este año. Además, ofrece un manejo más dinámi-
co y al mismo tiempo suave gracias a su centro de gravedad bajo. Y, lo más importante, sale a la venta a finales de este verano en todo el país.         FOTO: CARLOS OSORIO / AP

Camry 2018,
más atlético 

Toyota rediseña el 
sedán preferido por 
los americanos
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TedBrittSmartWheels.com
of Fairfaxof Fairfax

ACEPTAMOS BICICLETAS, MOTONETAS, MOTOCICLETAS, BOTES, TRUCKS,
CASAS RODANTES, TRENES, BUSES Y CUALQUIER MEDIO DE TRANSPORTE.

$3,000$3,000LE DAMOS
HASTA

LE DAMOS
HASTA

POR SU
AUTO

USADO

POR SU
AUTO

USADO

¡ Pagos desde ¡ Pagos desde al  mes!al  mes!$49$49

703-659-8422 - 11101 Fairfax Blvd, Fairfax, VA 22030

2014 MAZDA 6 I FWD

$12,995 $119$119
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 NISSAN ALTIMA 2.5 SV

$11,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 HONDA CR-V 4X4

$14,995 $139$139
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 DODGE RAM 15004X4 HEMI

$14,995 $139$139
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 NISSAN ARMADA PLATINUM 4X4

$14,995 $139$139
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 FORD F-250 4X4 DIESEL

$15,995 $149$149
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 FORD TAURUS SEL FWD

$14,995 $139
$139

por mes
o tan

bajo como
sale
price*

2014 FORD ESCAPE SE

$11,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 HONDA CIVIC EX

$13,995 $129$129
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2007 LEXUS ES 350

$8,888 $78$78
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 FORD FUSION SE

$4,495 $34$34
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2009 NISSAN ROGUE AWD

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 FORD FUSION SE

$8,495 $74$74
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 FORD RANGER XLT

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 VOLKSWAGEN TIGUAN SE 4X4

$8,999 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 CHEVY EQUINOX LT 4X4

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 HONDA CIVIC LX

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013  HONDA CIVC LX

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 HYUNDAI SONATA SE

$10,495 $94$94
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 TOYOTA COROLLA LE FWD

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD FOCUS SE

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 TOYOTA PRIUS 4

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 NISSAN SENTRA SV

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2016 KIA SOUL FWD

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

PAGOS SON ÚNICAMENTE EJEMPLO Y ESTAN BASADOS EN $3000 PAGO INICIAL Y FINANCIAMIENTO POR 72 MESES AL 2.99% INTERES EN CRÉDITOS APROBADOS. PAGOS EXCLUYEN IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE REGISTRACIÓN, TÍTULO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER 
($689.50). EL VALOR DEL TRADE-IN DE $3000 NO PUEDE SER COMBINADO CON LOS PAGOS DE EJEMPLO PUBLICADOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

G
er

en
te

 G
en

er
al

Jeff Kohl Jonathan
(571) 471-7560

DanGeorgeTreton Frank

$14,995 $139$139$139$139$139$139$139$139$139
por mes$139
por mes$139
por mes$139$139$139
por mes$139$139$139

bajo comoprice*por mes $15,995 $149$149
por mes$149
por mes$149

bajo comoprice*

(571-)- 344- -0767

Roberto Zambrano
(703) 547-7037

Español

Cristian
(571) 344-0767

Español

Gian Bosco
(703) 286-9520

Español

$14,995 $139$139$139$139$139$139$139$139$139
por mes$139
por mes$139
por mes$139$139$139
por mes$139$139$139

bajo comoprice*$9,995 $89$89$89$89$89$89$89$89$89$89
por mes$89
por mes$89$89$89$89
por mes$89$89$89

bajo comoprice*$79$79$79$79$79$79$79$79$79$79
por mes$79
por mes$79$79$79$79
por mes$79$79$79

bajo como por mes$139
por mes$139

Español Español Español

(703-) 547-- 7037 /

2015 CHEVROLET CRUZE 1LT

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

THEspeciales
de
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L
a nueva generación 
del auto 100 por ciento 
eléctrico Nissan LEAF 
con ProPILOT,  per-
mitirá usar las funcio-

nes de conducción autónoma 
al circular por un solo carril en 
autopista.

Esta tecnología de seguridad, 
que funciona con un solo botón, 
controla la dirección, la acelera-
ción y los frenos al circular por 
un solo carril en autopista, man-
teniendo siempre la distancia y 
velocidad en relación al vehículo 
que va al frente, lo que ayuda a 
los conductores en situaciones 
de tráfico intenso o en despla-
zamientos largos.

Durante los próximos años, 
la tecnología ProPILOT de Nis-
san, una de las más avanzadas 
en el desarrollo de la conducción 
autónoma, ofrecerá niveles cada 
vez mayores de autonomía, in-
cluyendo la posibilidad de que el 

sistema sea capaz de desenvol-
verse sin problemas en intersec-
ciones urbanas.

El desarrollo de la tecnología 
Nissan ProPILOT tiene el obje-
tivo de conseguir que la conduc-
ción sea más segura y divertida, 
y forma parte de la Movilidad 
Inteligente Nissan, la estrategia 
de la empresa para transformar 
la forma de conducir, impulsar 
e integrar los coches en la so-
ciedad.

“El nuevo Nissan LEAF es la 
personificación definitiva de la 
Movilidad Inteligente Nissan y 
será el vehículo eléctrico más 
avanzado y accesible del merca-
do actualmente”, afirmó Gareth 
Dunsmore, director de Vehícu-
los Eléctricos de Nissan Europa, 
donde se están realizando avan-
zadas pruebas para comprobar 
la efectividad del sistema. 

“La incorporación de la más 
moderna tecnología ProPILOT 
al nuevo Nissan LEAF resultará 
inestimable a la hora de ofrecer 
muchas de las ventajas de los ve-

hículos eléctricos, creando así 
ciudades menos congestionadas 
y más limpias para las genera-
ciones venideras”.

Otras características
El Nissan LEAF, que en su 

actual generación cuenta con 
una batería de alta densidad de 
30 KwH, alcanza un rango de in-
dependencia de hasta 107 millas 
por carga completa, un aumento 
de 27 por ciento en comparación 
con el modelo anterior, con lo 
que es uno de los vehículos eléc-
tricos más vendidos del mundo, 
con más de 260,000 unidades en 
circulación a nivel global que 
han recorrido ya más de 1.8 mi-
llones de millas recorridas.

Para ahora, el Chevrolet Bolt 
EV tiene la ventaja en el segmen-
to en cuanto a rango por carga de 
batería con 238 millas.

El nuevo Nissan LEAF con 
ProPILOT llegará pronto al 
mercado. Para conocer la in-
formación más actual, sigue el 
hashtag #ElectrifytheWorld.

Con tecnología ProPILOT

Los Nissan LEAF alcanzan un rango de independencia de hasta 107 millas por carga completa, 27% más 
que el modelo anterior. Y son capaces de remolcar otro auto.                                             FOTO: KOJI SASAHARA / AP

Este Nissan LEAF con ProPILOT mantiene la distancia y velocidad mientras Tesuya Iijima, gerente ge-
neral de Autonomous Drive Development de Nissan, deja suelto el timón en una autopista de tráfico intenso 
dejando que el auto se maneje solo.                        FOTO: NISSAN

Nissan LEAF, 
el auto eléctrico 
más inteligente
Objetivo de Nissan es crear ciudades menos congestionadas y más 
limpias para las generaciones venideras.
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L
a generación actual del Ford 
Focus está disponible en ca-
rrocería sedán o en cuatro 
puertas hatchback. En las ge-
neraciones anteriores también 

estuvieron presentes las versiones cou-
pé y station wagon.

Entre los cambios que incorporó el 
Ford Focus 2017 está el acabado SEL, 

que a las características típicas del auto 
agrega rines de aleación de 17 pulgadas, 
faros antiniebla y techo corredizo. Asi-
mismo, la gama agregó un nuevo tono 
de carrocería: Oro Blanco.

El Ford Focus SEL 2017 compite en 
el segmento compacto, uno de los más 
peleados de la actualidad, donde en-
contramos no sólo modelos de origen 
estadounidense, sino japoneses, ale-
manes e incluso coreanos.

El poder del Ford Focus SEL 2017 

proviene de un motor 2.0-litros 4 li-
tros, que desarrolla 160 hp, 146 libra-pie 
de torsión. Asimismo, está disponible 
para otras versiones un bloque 1.0 litros 
EcoBoost I-3 que entrega 123 hp y 125 
libra-pie de torsión.

Es importante saber que el precio del 
Ford Focus SEL 2017 se inicia a partir 
de $ 23,240.

Sus características
Las opciones de transmisión incluyen 

una manual de cinco velocidades (2.0 li-
tros), otra manual de seis velocidades (1.0 
litros), o una automática de seis velocida-
des que es la que equipa el modelo SEL.

El consumo para el motor 2.0 litros, 
de acuerdo a EPA es de 26 / 36 / 28-31 
mpg ciudad / carretera / combinado, 
respectivamente. 

Por su parte, el motor 1.0 litros Eco-
Boost ofrece 27-30 / 38-40 / 31-34 mpg.

A nivel interior, Ford Focus SEL 2017 
cuenta con acabados de excelente ca-
lidad, así como sonido fi rmado Sony, 
entradas USB, aire acondicionado bi-
zona y sistema SYNC 3, que ofrece un 
rendimiento de alta velocidad, reco-
nocimiento de voz mejorado, pantalla 

táctil capacitiva con sistema de nave-
gación, integración transparente Siri y 
actualizaciones automáticas a través de 
Wi-Fi. Asimismo, está disponible con 
Apple CarPlay y Android Auto.

Cinco estrellas
El Ford Focus tiene una califi cación 

de seguridad global de cinco estrellas 
para la NHTSA, gracias a sus caracte-
rísticas de seguridad.

Entre ellas se incluyen una estruc-
tura de chasis sumamente resistente, 
frenos con ABS, alertas de punto ciego, 
tráfi co cruzado, asistente de reversa, 
alerta de abandono de carril y asistente 
de aparcamiento.

El novedoso Ford Focus SEL 2017 cuenta una cabina con acabados de excelente 
calidad, así como sonido fi rmado Sony y entradas USB.     FOTO: FORD

Gracias a su diseño clásico, el Focus SEL de Ford peleará una parte del mercado de los autos compacto, un modelo que por sus ca-
racterísticas de seguridad obtuvo las cinco estrellas para la NHTSA.    FOTO:  FORD

Ford fi ja precio de su nuevo modelo 2017 

Su motor lo impulsa a 160 caballos de fuerza y entra a tallar en el mercado con este segmento compacto.

Focus SEL a partir de $23,340
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AUTOPROYECTO.COM                
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¿
Te quiere más tu auto 
o tu novia? La tecnolo-
gía versus sentimien-
tos, es el nuevo tema 
de discusión entre las 

parejas que comparten el auto.
Que un hombre se enamore 

de un sistema operativo inteli-
gente no parece un escenario de-
masiado factible, incluso si tie-
ne la voz de Scarlett Johansson, 
como pasó en Her, la película de 
2013, en la que el protagonista 
no solo se enamora sino que se 
obsesiona con la tecnología.

Tomando en cuenta eso, 
imagínate una novia que se ade-
lante a cualquiera de tus nece-
sidades; que pide comida para 
llevar cuando estás demasiado 
cansado para cocinar; que te 
ponga la canción que te anima 
cuando estás triste e incluso que 
se acuerda de los cumpleaños de 
tus amigos.

Suena demasiado bueno para 
ser verdad, ¿no?

Afortunadamente, no nece-
sitas una media naranja de carne 
y hueso que te cubra las espal-
das. Los expertos en tecnología 
prevén que, muy pronto, tu auto 
se encargará de eso.

Falta muy poco
Se espera que prácticamen-

te la totalidad de los vehículos 
nuevos incorporen sistema de 
reconocimiento de voz de aquí 
a 2022, con lo que el siguiente 

paso podrían ser sistemas que 
interpreten el tono de voz y las 
expresiones faciales para ade-
lantarse a las necesidades de los 

conductores o, en otras pala-
bras, coches empáticos.

“Estamos en el buen camino 
para el desarrollo de un vehícu-

lo que podría animarte o darte 
consejos cuando lo necesitas, 
además de mantenerte alerta 
en un viaje largo”, predice Fá-
tima Vital, directora senior en 
Nuance Communications, que 
colaboró con Ford para desarro-
llar el reconocimiento de voz en 
su sistema de conectividad in-
car SYNC 3.

El sistema SYNC 3 conecta-
rá a los conductores estadouni-
denses a Alexa, el asistente vir-
tual de Amazon.

Se espera que los sistemas del 
futuro evolucionen hasta con-
vertirse en asistentes personales 
que puedan gestionar la agenda 

del usuario.
En los próximos dos años, los 

sistemas de control mediante 
voz podrían realizar todo tipo 
de sugerencias útiles tales co-
mo “¿Querrías encargar fl ores 
para tu mami por el Día de la Ma-
dre?”, “¿prefi eres que elija una 
ruta más lenta pero con menos 
tráfi co?” o “Se te están acaban-
do tus chocolatinas favoritas. 
¿Quieres que paremos en esta 
tienda a comprar más?”.

Para esas ocasiones en las 
que preferirías estar solo con 
tus pensamientos, tu auto po-
dría reconocer cuándo es mejor 
que haya silencio.

“Comandos de voz como 
‘tengo hambre’ para encontrar 
un restaurante y ‘necesito un 
café’ ya están llevando a SYNC 
3 al terreno de los asistentes 
personales”, asegura Mareike 
Sauer, ingeniera de control me-
diante voz del equipo de Aplica-
ciones de Conectividad de Ford. 

“En algún momento –aña-
de-, los conductores no solo 
serán capaces de utilizar su idio-
ma nativo con su propio acento, 
sino que también podrán utilizar 
sus propias expresiones”.

Realidad inquietante
Pero, ¿es peligroso que la 

vida imite al arte?¿Podríamos 
enamorarnos de nuestros com-
pañeros de inteligencia artifi cial 
como en la película Her?

“Los sistemas in-car serán 
capaces de tener en cuenta el 
contexto de casi cualquier si-
tuación, y serán capaces de 
aprender sin participación hu-
mana. En lo referente a idio-
mas, no necesitarán ceñirse a 
un guion preestablecido, e in-
cluso podrían acuñar palabras 
y frases propias”, considera 
Dominic Watt, profesor titular 
del Departamento de Ciencia 
Lingüística y de los Idiomas de 
la Universidad de York. 

“Conforme la tecnología se 
hace más inteligente, nos acos-
tumbraremos a hablar con los 
sistemas igual que hablamos 
con otras personas, y los siste-
mas aprenderán a adaptarse a 
nosotros”, concluye.

¿Te quiere
más tu auto
o tu novia?
Lo que puede suceder cuando los sistemas de 
la tecnología SYNC 3 de Ford se adelantan a tus 
necesidades.

Tecnología vs. Sentimientos en un próximo futuro

Así que en un próximo futuro los conductores deberán decidir… ¿su 
auto o su novia?    FOTO:CORTESÍA

Dentro de pocos años, gracias a los sistemas SYNC 3 de Ford, los 
sistemas de control mediante voz del automóvil podrían realizar todo 
tipo de sugerencias útiles al conductor.     FOTO: FORD

Ya estamos en el camino para el desarrollo de un vehículo 
que podría animarte o darte consejo cuando lo necesitas, y 
al que quieras y necesites tanto que puede convertirse en el 
competidor del amor de tu novia o tu esposa como sucede en 
la película Her.     FOTO: CORTESÍA
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Nuevo RAV4RAV4Nuevo

Autos Nuevos: 1-888-755-5384
8500 Sudley Rd, Manassas VA, 20155 ¡Miller Toyota Tiene Un Verdadero

Equipo Hispano A Su Servicio!

Will
1-888-755-5384 1-888-755-5384

Carlos Ramos
 866-387-3056
Vladimir Brun

866-362-4641
Mike

866-541-2604
Sergio

Nuevos

PARA VER TODO NUESTRO STOCK VISITENOS EN: www.MillerToyota.com

0%APR por 72 meses* 

¡MAS DE 100 TOYOTAS
CERTIFICADOS DISPONIBLES!

¡VISITE NUESTRO CENTRO
DE SERVICIO Y PARTES! 

Eric Barrios
Manager-Blue Team
703-396-506
888.223.1527

Victor Gamez
Parts Professional
703-396-5061
parts@millertoyota.com

Dimas Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.793.8297

Irvin Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.224.4083

DANNY ULLOA
(571)437-4236 

JOSE (Gte. Finanzas)
(703)335-6227

MANOLO
(818)585-0201

Autos Usados 1-888-771-6952
Usados

www.MillerToyota.com
8500 Sudley Rd,  Manassas VA, 20155

TOYOTA
2017

OFERTA TERMINA EL 07/05/2017. CON CREDITO APROBADO A TRAVES DE TOYOTA FINANCIAL SERVICES. 72 MENSUALIDADES  DE $13.88 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 0% APR,  Y A CAMBIO DE PAGO 
DE TOYOTA DE REEMBOLSO DE EFECTIVO O OFERTAS ESPECIALES DE LEASE. GRADUADOS DE COLLEGE Y REEMBOLSO DE MILITARES NO ESTAN INCLUIDOS EN ESTA OFERTA PERO PUEDE CALIFICAR, VEA A 
DEALER POR DEATLLES. TODAS LAS VENTAS SON MAS IMPUESTOS, PLACAS Y $640 DE COSTO DE PROCESAMIENTO. PRECIOS INCLUYEN FLETES. REEMBOLSOS Y EFECTIVO DE FINANCIAMIENTO SON 
PAGADOS POR TOYOTA.

TODAS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS Y COSTOS DE PROCESAMIENTO. SUJETO A PRIORIDAD DE VENTA.

ó $2,500 de reembolso de Toyota* 

Miguel Marcia
Consejero de
Servicios
866.322.9676

SE ACEPTA
TAX ID

COROLLANuevo COROLLANuevo

0%APR por 72 meses* 

TOYOTA
2017

ó $2,000 de reembolso de Toyota* 

Sto
ck 

#M
17

15
49

A

$29,997

2015

Precio Especial 

Toyota Highlander LE Plus V6 AWD
Sto

ck 
#P

13
65

Toyota Camry LE FWD 4D Sedan

$14,828

2014

Precio Especial 

Sto
ck 

#M
17

13
00

B

Ford Fusion Titanium FWD 4D Sedan

$15,984
Precio Especial 

2014

Sto
ck 

#P
14

05

Scion FR-S 10 Series RWD
2D Coupe

$17,462

2013

Precio Especial 

Sto
ck 

#M
17

12
82

B

Toyota RAV4 Limited AWD

$19,537
Precio Especial 

2013

CAMRYNuevo CAMRYNuevo

0%APR por 72 meses* 
TOYOTA

2017

$1,000 �nanciamiento en efectivo
ó $3,000 de reembolso de Toyota* 

$17,977

2014

Precio Especial 

Ford Mustang V6 RWD 2D Coupe
Sto

ck 
#M

17
13

73
A

(301)424-1700
PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. NO TODOS CALIFICAN. OFERTAS NO PUEDEN SER COMBINADAS. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($200) Y ENVIO. NO PAGOS HASTA 90 DIAS, Y OTRAS PROMOCIONES, NO TODOS CALIFICAN, APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS.

755 Rockvil le Pike

Rockvil le, MD 20852

of Rockville DARCARSchrys le r jeeprockv i l l e .com

Elias Moncada
(240) 704-2692

Ve
nt

as

Juan Tejera
(301) 792-3772

Ve
nt

as

Daniel Leon

Ve
nt

as

Henry Argueta
(301) 378-6403

Ve
nt

as

$10,450

2013 FORD F-150 XL
PICKUP TRUCK

Stk.748311A

$10,250

2013 FORD FOCUS
TITANIUM

Stk.732170A 

$10,450

2015 MITSUBISHI LANCER 
ES

Stk.686028A

$20,450

2015 TOYOTA RAV4 XLE
SUV

Stk.E1440

$16,250

2015 DODGE CHARGER
SE

Stk.686113A

$35,650

2013 MERCEDES BENZ 
GL- CLASS GL 450 SUV

Stk.718161A

$21,580

2014 CHRYSLER TOWN 
& COUNTRY TOURING L

Stk.P1058

$20,150

2014 JEEP CHEROKEE 
ALTITUDE SUV

Stk.P1046

$15,450

2014 JEEP COMPASS 
LATITUDE SUV Stk.P1057

Stk.686113A

$33,000

2014 JEEP WRANGLER 
UNLIMITED RUBICON SUV

Stk.N1315

$13,980

2015 DODGE DART 
GT SEDAN

Stk.783067A

$13,560

2015 HONDA CIVIC 
LX

Stk.P1052

$17,980

2015 JEEP RENEGADE
LATITUDE SUV

Stk.738288A

$17,750

2016 DODGE GRAND CARAVAN
AMERICAN VALUE

Stk.784016A

$26,750

2016 JEEP CHEROKEE
OVERLAND

Stk.638106A

$19,980

2016 NISSAN NV SV 
MINI VAN

Stk.748066A

Fe
ch

a 
d

e 
Ex

p
ir

ac
ió

n
 0

5-
01

-2
01

7
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U
na revisión porme-
norizada del nuevo 
Toyota Camry 2018 
nos muestra todos los 
detalles del rediseño 

que recibió la 8va. generación 
del sedán más vendido en el país 
y la estructura de precios.

El elegante modelo presenta 
cambios radicales con respecto a 
la generación precedente, inclu-
yendo una carrocería montada 
en la Nueva Arquitectura Glo-
bal de Toyota (TNGA, por sus 
siglas en inglés), que le brinda, 
en primera instancia, un ‘look’ 
más atlético y deportivo, dejan-

do atrás las líneas que lo carac-
terizaban como un automóvil 
completamente familiar.

Se destaca un centro de gra-
vedad bajo, que se traduce en un 
manejo más dinámico. Al frente 
destaca la parrilla de dos piezas, 
que es diferente para cada una de 
las variantes y la tapa del motor 
esculpida que es un poco más 
baja en relación a la generación 
anterior. En la cabina cuenta con 
una consola de instrumentos 

orientada hacia el conductor, 
así como materiales de mayor 
calidad, comparados con el de 
la versión precedente. Asimis-
mo, los asientos delanteros son 
más amplios.

A nivel de info-entreteni-
miento, Toyota Camry 2018 
oferta la nueva interfaz Human 
Machine Interface (HMI), que 
provee información a través 
de tres pantallas interconec-
tadas: Head Up Display a color 

de 10 pulgadas; una pantalla de 
información múltiple de 7 pul-
gadas en el panel de instrumen-
tos, y una pantalla de audio con 
navegación de 8 pulgadas, así 
como el panel de control HVAC 
(calefacción, ventilación y aire 
acondicionado) integrado en la 
consola central.

Será de serie el nuevo sistema 
multimedia Entune 3.0 de To-
yota, que incluye navegación, 
App Suite Connect y Remote 

Connect.

Potencia y eficiencia
El nuevo Toyota Camry 2018 

se ofrecerá con tres opciones 
de motor, incluyendo un nuevo 
V6 de 3.5 litros con inyección de 
combustible D-4S. Un escalón 
abajo tenemos otro impulsor de 
nueva generación, de 2.5 litros, 
4 cilindros en línea, acoplado a 
la nueva transmisión automá-
tica Direct-Shift de 8 velocida-

des (8AT) y la nueva generación 
del Sistema Híbrido de Toyota 
(THS II) acoplado a la transmi-
sión CVT. Como parte del equi-
po estándar, todas las versiones 
cuentan con el amplio abanico 
de sistemas, incluyendo el To-
yota Safety Sense P (TSS-P), 
sistemas Pre-Colisión con De-
tector de Peatones (PCS con 
PD), Control Automático de la 
Velocidad con Radar Dinámico 
(DRCC) de velocidad completa, 
Asistente de Manejo en Carril 
con Asistencia de Dirección 
(LDA con SA) y Luces Altas 
Automáticas (AHB). Ciertos 
modelos también vienen con 
Monitor de Punto Ciego (BSM) 
que incluye la Alerta de Cruce 
Posterior (RCTA).

Desde su debut en 1982 como 
modelo 1983, Toyota ha vendido 
más de 18 millones de unidades, 
la mayoría de las cuales siguen 
en circulación en prácticamente 
todo el mundo.

En Estados Unidos, el Camry 
ha sido junto al Toyota Corolla, 
el modelo de más venta y ahora 
también tiene el título del Auto 
Más Americano, por la cantidad 
de partes y materiales fabrica-
dos en Estados Unidos y su pro-
ducción en la planta Toyota Mo-
tor Manufacturing, Kentucky, 
Inc. (TMMK) en Georgetown. 
Esta planta cuenta con una red 
de más de 270 proveedores en 
Estados Unidos y tiene una ca-
pacidad de producción anual de 
550,000 vehículos y 600,000 
motores, la mayor de Toyota en 
todo el mundo.

EN CUATRO 
VERSIONES

	 A finales	de	este	verano	
llegará	el	nuevo	Toyota	
Camry	2018	a	los	concesio-
narios	de	todo	Estados	.	

	 El nuevo Camry	estará	
disponible	en	cuatro	versio-
nes:	LE,	XLE,	SE	y	XSE.	

	 Los modelos tope	de	la	
gama	tendrán	a	su	disposi-
ción	nuevos	rines	deportivos	
de	aleación	en	19	pulgadas,	
alerón,	fascia	delantera	
deportiva,	tomas	de	aire	
laterales	y	algunos	otros	
detalles	distintivos.

Akio Toyoda, presidente de Toyota Motor,  presenta el nuevo Camry 2018, que ofrece un manejo más dinámico y al mismo tiempo suave. El 
rediseñada Camry sale a la venta a finales del verano.              FOTO: CARLOS OSORIO / AP

La octava generación del Toyota Camry 2018 ingresa al salón de exhibiciones del Auto Show de De-
troit 2017 y sorprende por su aspecto exterior más atlético y deportivo. Su interior también tiene materiales de 
mayor calidad, comparados con el de la versión precedente.                  FOTO: CARLOS OSORIO / AP

Revelamos todos sus detalles… y el precio

Nuevo Camry: 
más deportivo y
súper atlético
Toyota trae este verano la versión 2018 totalmente rediseñada 
del sedán preferido por los conductores en EEUU.
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NUEVA YORK 
ESPECIAL

U
na prueba de ma-
nejo (Test Drive) de 
la Chrysler Pacifi-
ca Hybrid Platinum 
2017 nos permitió 

comprobar que a pesar de que 
el segmento de las minivans si-
gue en descenso y cada vez tiene 
menos modelos, esta versión en 
particular es un verdadero todo 
en uno.

Esta nueva generación de la 
Pacífica, que hasta antes de su 
renovación total era conocida 
como Chrysler Town & Coun-
try, fue rediseñada por dentro y 
por fuera con la clara intención 
de recuperar el No. 1 en el seg-
mento que perdió hace años ante 
la Honda Odyssey.

Aunque muchos atribuyen a 
la francesa Renault la invención 
de la minivan, Chrysler fue el fa-
bricante que le dio un impulso 
sin precedentes en el mercado de 
Estados Unidos a partir de la dé-
cada de los 80 y desde el debut de 
la nueva generación en el Auto 
Show de Detroit dio evidencias 
de que tiene todos los argumen-
tos para volver al No. 1, a pesar de 
la fuerte competencia japonesa.

La Chrysler Pacifica 2017 está 
disponible con motor de gasoli-
na, pero esta prueba de manejo 
fue con la versión con tren motor 
híbrido, con la que fue certifi-
cada por la Agencia de Protec-
ción al Medio Ambiente (EPA), 
con un rendimiento de hasta 
84 MPGe por galón de gasoli-
na. Con ello no solo superó las 
expectativas de sus propios in-

genieros, sino que es la minivan 
más eficiente jamás producida.

Las cifras obtenidas tras las 
pruebas de la EPA reflejan el ren-
dimiento combinado del ciclo de 
ciudad y carretera de la Pacifica 
Hybrid 2017 en modo eléctrico 
solamente. Los ingenieros del 
Grupo FCA habían estimado el 
vehículo alcanzaría 80 MPGe, lo 
que representa la distancia que 
un vehículo puede viajar usan-
do una cantidad de combusti-
ble con el mismo contenido de 
energía que un galón de gasolina.

La Chrysler Pacifica Hybrid 
2017 también sobresalió en otras 
dos fases de las pruebas de la 
EPA al lograr un rango de alcan-

ce total de 566 millas, por encima 
de la proyección inicial de 530, y 
con clasificación de rango sola-
mente eléctrico en 33 millas, tres 
más del estimado inicial.

Además, la EPA le dio califi-
cación perfecta de 10 en su Guía 
Verde de Vehículos, y coloca a 
este modelo como la minivan 
más eficiente en el consumo de 
combustible de todos los tiem-
pos.

Uno de sus rasgos más so-
bresalientes es que conserva 
las dimensiones del modelo que 
reemplazó: la Town&Country, 
con la ventaja adicional de que 
está fabricada sobre una nueva 
plataforma que le da más espacio 

interior y permite incorporar la 
tecnología más avanzada. 

Chrysler tiene planeado lan-
zar una versión Plug-in Hybrid a 
finales de 2017.

El diseño exterior guarda un 
gran parecido con el Chrysler 
200, con líneas suaves y con 
cierto aspecto retro. Tiene de-
talles cromados y los rines de 20 
pulgadas sirven para brindarle 
cierto aspecto deportivo.

En la cabina, tiene tres filas 
de asientos con capacidad para 
siete u ocho pasajeros, depen-
diendo de la configuración de 
los asientos y conserva el siste-
ma “Stow n’Go”, que oculta los 
asientos de la segunda fila debajo 

del piso del vehículo, para ofre-
cer más mayor superficie plana 
de carga.

Al igual que sucedía con la 
Town&Country, abundan los 
espacios para guardar objetos, 
gracias entre otras cosas al sin-
gular diseño del cambiador de 
velocidades que ahora esta en el 
panel frontal.

El conjunto de baterías de ion 
de litio de 16 kWh de la Pacifica 
Hybrid está ubicado debajo del 
piso de la segunda fila de asien-
tos, con lo que mantiene la zona 
de carga tan espaciosa como 
siempre y conserva el sistema 
de asientos y almacenamiento 
Stow ‘n Go en la tercera fila.

TODO PARA ENTRETENER

	 La Chrysler Pacifica Hybrid Platinum 2017	cuenta	con	el	
sistema	de	info-entretenimiento	Uconnect	de	última	genera-
ción.

 Asimismo, conectividad	a	Internet,	acceso	a	diversas	aplica-
ciones	de	teléfono	celular	inteligente	que	brindan	gran	variedad	
de	información,	como	por	ejemplo	la	ubicación	de	gasolineras	
cercanas,	todo	ello	accesible	desde	la	pantalla	táctil	de	8.4	pul-
gadas.	

	 En las plazas posteriores, el	sistema	Uconnect	Theater	
permite	la	instalación	de	pantallas	de	hasta	10	pulgadas.	

	 De igual forma,	está	disponible	un	sistema	de	audio	pre-
mium	de	forma	opcional.	

	 Finalmente,	un	sistema	de	monitoreo	de	360	grados	permite	
saber	lo	que	ocurre	alrededor	del	vehículo.	

La cabina de la Chrysler Pacifica Hybrid Platinum 2017 tiene tres filas de asientos con capacidad para siete u ocho pasajeros, y posee un 
sistema de info-entretenimiento incomparable.         FOTO: CHRYSLER

La Chrysler Pacifica Platinum 2017 es la minivan más eficiente en el mercado, gracias a su alto rendi-
miento, estimado en 84 millas MPGe, superior a los modelos de la competencia.            FOTO: CHRYSLER

La Chrysler Pacifica Platinum 2017

Busca recuperar 
el puesto Nº 1 
de las minivans
Tras ser rediseñada totalmente, nuevo modelo basado en la 
Town & Country intenta desplazar a la Honda Odyssey.
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VENTAS

Dario Beltran

GERENTE GENERAL

Doris Alvarado

FINANCIAMIENTO

Enrique Marquez

GERENTE DE VENTAS

Cinthya BonillaEmerita Adorno

ATENCION AL CLIENTE 

Gabriela Martinez

LustineToyota.com
14227 Je�erson Davis Highway, Woodbridge VA 22191

¡ INSPECCIÓN DE VIRGINIA GRATIS!

LustineToyota.com
14227 Je�erson Davis Highway, Woodbridge VA 22191

(301) 832 1884

PRECIOS UNICAMENTE PARA CLIENTES CON CREDITO CALIFICADO Y APROBADO, INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DISPONIBLES. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($599) Y GASTOS DE ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. AX, TITLE, LICENSE, DEALER FEES AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2610 DOWN, FIRST PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,460 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,186. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES 
$650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. 
ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. FINANCING AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS 
OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND 
UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. PURCHASERS CAN RECEIVE CASH BACK FROM TOYOTA OR CAN APPLY TO DOWN PAYMENT. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. 
ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS.

$2500
NEW 2017 TOYOTA RAV 4

CASH BACK

OR ORo%

72
APR financing for

MONTHS
$189
PER MOnth

36MONTHS

$2,799
DUE AT SIGNING

$2500
NEW 2017 SIENNA

CASH BACK

OR ORo%

60
APR financing for

MONTHS
$309
PER MOnth

36MONTHS

$2,999
DUE AT SIGNING

$2000
NEW 2017 TOYOTA COROLLA

CASH BACK

OR ORo%

72
APR financing for

MONTHS
$149
PER MOnth

36MONTHS

$2,699
DUE AT SIGNING

$2750
NEW 2017 TOYOTA CAMRY

CASH BACK

OR OR
o%

72

+1000

APR financing for

MONTHS $169
PER MOnth

36MONTHS

$2,899
DUE AT SIGNING

NEW 2017 TOYOTA TACOMA

$299
PER MOnth

36MONTHS

$2,999
DUE AT SIGNING

TOYOTA SAFETY SENSE™ (TSS)

Juntos podemos hacer el camino más seguro!
• El Sistema Pre-Colisión (Detector de vehículos y peatones)
• El Asistente de Manejo en Carril c/ función de Asistencia en Volante
• Luces Altas Automáticas 
• Control Automático de la Velocidad con Radar Dinámico

Comunicate

para obtener m
ás

detalles!

2014 TOYOTA CAMRY SE

6 velocidades AT,
1 solo dueño

Stk. PWW9395

$15887

2014 TOYOTA CAMRY

LE, 1 solo dueño, 
6 velocidades AT

Stk. PWW9391

$14887

2015 LEXUS ES 350 

6 velocidades AT, 
1 solo dueño

Stk. PWW9387

$25435

2015 JEEP WRANGLER

1 solo dueño, 
Unlimited Altitude

Stk. 7Y9807A

$29885

2011 TOYOTA COROLLA 

LE, 4 VEL.
ES AT, 4cyl

Stk. 7V9935A

$10950

2014 HYUNDAI SONATA 

GLS, 6 vel. AT

Stk. 7M9395A

$10487

2016 TOYOTA SIENNA 

LE AAS, 1 solo
dueño, 6 vel. AT

Stk.7B9573A 

$25887

2016 TOYOTA COROLLA

 LE, transmicion
CVT, 1 solo dueño

Stk. R65667

$13887

2017 TOYOTA TACOMA 

SR, automatico,
1 solo dueño

Stk. 7E9541A

$19687

TOYOTA
FINANCE CASH

. . . . .  y muchos más para elegir! . . . . .  y muchos más para elegir! 

Let’s Go Places

of Woodbridge

2014 TOYOTA CAMRY

 SE, 6 vel.,
AT, 1 sólo dueño

Stk. PWW9409

$15687

2016 TOYOTA RAV4

XLE, 1 sólo dueño,
transmision CVT

Stk. 7B8726A

$24995

2016 TOYOTA TACOMA 

1 solo dueño,
manual

Stk. R6M7617

$33995

Richard Morataya Oscar Valle Erick ChairezKimberlyHugo Ardón José Cuzco Mike Cruz Karla SantanaCarlos JovelLarry Salamanca

¡Gran
Venta!
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TOM KRISHER  
DEE-ANN DURBIN
DETROIT, MICHIGAN / AP

E
n el 2014, Infiniti al-
quiló 28.000 sedanes 
de lujo Q50, cobrando 
en algunos casos ape-
nas 329 dólares por mes 

en un mercado estadounidense 
en plena expansión. Esos al-
quileres, más conocidos como 
“leases”, representaron tres 
cuartas partes del movimiento 
de los Q50. 

Ahora los vehículos están 
a punto de ser entregados tras 
expirar los contratos a tres años 
y la empresa puede a sufrir un 

duro golpe. 
Igual que muchas firmas que 

impulsaron las ventas ofre-
ciendo tentadores “lease” en 
los últimos años, la marca de 
lujo de Nissan enfrenta un ex-
ceso de oferta de autos usados 
con pocas millas en momentos 
en que la gente prefiere las ca-
mionetas deportivas. Se calcula 
que 3,5 millones de autos alqui-
lados serán entregados este año, 
que se sumarán a los 3 millones 
devueltos el año pasado, según 
Automotive Lease Guide. Estas 
son cifras astronómicas si se tie-
ne en cuenta que los alquileres 
de auto prácticamente desapa-
recieron tras la recesión de hace 

una década. 
Dado que los autos alquila-

dos, que generalmente son bien 
cuidados y tienen poco recorri-
do, ingresan a un mercado en 
el que se le da preferencia a las 
camionetas, los precios van a 
bajar, asegura Jim Lentz, direc-
tor ejecutivo de las operaciones 
de Toyota en América del Nor-
te. “Cuesta más deshacerse de 
ellos”, señaló. “Va a haber vehí-
culos a precios muy atractivos”, 
añadió. 

Parecía un buen negocio
Hace tres años, los fabri-

cantes alquilaron 3,3 millones 
de autos, que representaron el 

23% de las ventas a compradores 
individuales de Estados Unidos. 
Fue un buen negocio. Los autos 
conservaban su valor y los fabri-
cantes confiaban en poder ven-
derlos a buen precio al concluir 
los contratos de alquiler en dos 
o tres años. 

El mercado de autos de al-
quiler siguió creciendo hasta 
representar el 30% de las ventas 
a comienzos del año en curso. 
El gusto de los compradores, 
sin embargo, cambió y ahora se 
prefieren las camionetas. 

La demanda de otros vehí-
culos cayó y los precios de los 
vehículos usados bajaron un 7% 
en marzo.

Información recogida por 
Kelley Blue Book indica que los 
“leasing” cayeron por debajo del 
30% en abril por primera vez tras 
tres años de aumentos. 

Toyota empezó a restringir la 
oferta de autos de alquiler en el 
2015 y General Motors el año pa-
sado. GM suspendió los incen-
tivos para los alquileres y solo 
los ofrece para la financiación 
de compras convencionales de 
autos nuevos. 

Eric Lyman, analista de Au-
tomotive Lease Guide, sostiene 
que este es un buen momento 
para alquilar un auto, antes de 
que la oferta se restrinja más to-
davía. Pronostica que los pagos 
van a aumentar porque las em-

presas no van a ofrecer términos 
tan generosos.

A los fabricantes no les será 
fácil apegarse a una estrategia 
de aumentar los pagos por los 
alquileres si todos no se pliegan 
a ella. Por ejemplo, si Honda 
ofrece un Accord a 229 dólares 
al mes, Toyota tendrá que ofre-
cer su Camry, el modelo equi-
valente, al mismo precio, según 
Lyman. 

¿Caída de precios?
Es previsible que los Q50 de 

Infiniti sufran una brusca caída 
de precios por el exceso de oferta 
al volver los autos alquilados. Un 
modelo avanzado de doble trac-
ción con 36.000 millas (58.000 
kilómetros) se ofrecía a menos 
de 24.000 dólares en Autotra-
der.com esta semana. Su precio 

original nuevo era de 40.000 
dólares. 

 De hecho, Lyman cree que 
los precios de los vehículos van a 
bajar al menos los próximos tres 
años como consecuencia de la 
devolución de autos de alquiler. 

Algunas concesionarias que 
venden autos usados, no obs-
tante, no creen que los precios 
vayan a caer marcadamente. 
Paul Ritchie, que dirige una 
concesionaria de Honda en Ha-
gerstown, Maryland, asegura 
que ni él ni varios empresarios 
de vehículos usados con los que 
habló recientemente avizoran 
una declinación en los precios. 

“No creemos que eso vaya a 
suceder. La mayoría de los con-
cesionarios de nuestro grupo si-
guen comprando autos usados”, 
indicó. 

EL MERCADO ESTÁ CAMBIANDO

	 Así	lo	demuestran	las	estadísticas	de	la	industria	auto-
motriz:

 Las	empresas	tienden a hacer a un lado los contratos de 
alquiler para controlar la oferta de vehículos usados. 

 Es	posible	comprar un buen auto usado a precios muy 
bajos. 

 La	competencia del mercado de vehículos usados segura-
mente hará que bajen los precios de los nuevos. 

Jim Lentz, director ejecutivo de las operaciones de Toyota en América del Norte, afirma que los autos de 
la competencia entregados en “lease” irán al mercado de autos usados a precios atractivos.        FOTO: TOYOTA

Modelos Q50 ofrecidos a la venta en una concesionaria de Infiniti en Novi, Michigan. Muchos Q50 fueron 
alquilados hace tres años y ahora están siendo devueltos al vencer el contrato.                            FOTO: TOM KRISHER / AP

Avalancha de 
autos Infiniti 
en el mercado
Millones de vehículos entregados por el sistema “lease” hace tres 
años serán ofrecidos como usados a precios muy atractivos.

Al expirar contratos de alquiler
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JAVIER MOTA         
AUTOPROYECTO.COM    

E
n un Test Drive ex-
tremo, una camione-
ta Hyundai Santa Fe 
conquistó la Antártida, 
donde Patrick Bergel, 

bisnieto del legendario explo-
rador Sir Ernest Shackleton, 
hizo historia al convertirse en la 
primera persona en conducir un 
vehículo de pasajeros a través de 
la Antártida.

La Hyundai Santa Fe cruzó la 
Antártida en una ruta de 30 días, 
atravesó el continente helado 
desde Union Camp hasta Mc-
Murdo, y completó el viaje que 
Shackleton realizó hace más de 
100 años.

Patrick Bergel recorrió jun-
to con su equipo, a bordo de una 
Hyundai Santa Fe, una distancia 
de 3,625 millas (5,800 kms.) en 
condiciones extremas por un 
terreno absolutamente conge-
lado.

No sólo tuvieron que cubrir 
distancias extremas a tempera-

turas de hasta 28 grados centí-
grados bajo cero (-28º C), sino 
que tuvieron que trazar nuevas 
rutas en las capas de hielo que 
nunca antes habían sido reco-
rridas por un vehículo.

“El hecho de que era el lu-
gar al que mi bisabuelo trató 
de llegar más de una vez y yo ya 
estaba allí. Sentí una verdade-
ra conexión. Y lo que hicimos, 
aunque fue una milésima parte 

tan dura como lo hicieron, fue un 
viaje increíble y un logro asom-
broso”, dijo Bergel.

Gran proeza
La expedición se inspiró en 

el heroico viaje antártico que 
Shackleton realizó entre 1914 y 
1917, tratando de ser el primer 
hombre en cruzar el continente 
congelado. Su nave se hundió en 
el hielo, pero el explorador y cin-
co hombres navegaron 800 mi-
llas en mar abierto hasta Georgia 
del Sur, donde se pudo lanzar un 
rescate.

“Éramos conscientes de la 
historia de Sir Ernest Shackleton 
y como nuestra compañía sin-
tió resonar su coraje y espíritu 
pionero”, expresó Scott Noh, 
jefe del Grupo de Mercadeo en 
el Extranjero para Hyundai Mo-
tor Company. “Nuestra pelícu-
la celebra ese espíritu y a través 
de Patrick Bergel, su bisnieto, 
completa su sueño de cruzar la 
Antártida, sólo cien años des-
pués”, prosiguió.

Entra la tecnología
Los artefactos originales de 

esa expedición eran demasiado 

frágiles y preciosos para ser to-
mados por Patrick Bergel en esta 
expedición, así que optó por una 
solución más tecnológica.

“Había una brújula, pero no 
era segura y las primeras edicio-
nes, memorias y demás no eran 
muy amigables con la Antárti-
da”, mencionó. “Así que tomé 
los diarios conmigo en un Kin-
dle! Eran fascinantes y signifi -
caba mucho más que leerlos en 
Londres”, comentó.

El equipo viajó desde Union 
Glacier hasta el Polo Sur, lue-
go siguió el glaciar Leverett y 
las montañas trans-antárticas, 
pasando por el volcán Mount 
Erebus, hasta la plataforma de 
hielo Ross y McMurdo.

“Algunas secciones eran in-
creíblemente hermosas y sólo 
unas pocas docenas de perso-
nas realmente llegaron a ver las 
montañas TransAntárticas”, 
agregó Bergel. “Ese era el punto 
en el que nadie en un vehículo 
con ruedas había ido más allá”.

El viaje se planifi có cuida-
dosamente por GPS y las ubi-
caciones de áreas peligrosas 
potenciales fueron revisadas en 
reuniones detalladas con exper-

tos y responsables de Hyundai 
en Union Glacier antes de la sali-
da de la expedición, aunque aún 
aguardaban una gran cantidad 
de trampas en el camino.

“En un área con un gigantes-
co campo de grietas, tuvimos 
que subir los coches para ase-
gurarnos que, si uno caía, podría 
ser rescatado por los otros. Tu-
vimos momentos de miedo pero 
nos las arreglamos para pasarlo 
bien”, confesó Patrick Bergel,.

Uno de los conductores más 
expertos en viajes por la An-
tártida, Gisli Jónsson, de Artic 
Trucks, fue encargado de ges-
tionar la preparación del vehí-
culo antes del evento y de dirigir 
la expedición. Jónsson explicó: 
“Las personas que tienen mu-
cha experiencia en la Antártida 
saben lo que hace a la maquina-
ria: básicamente todo y todo se 
desmorona. Incluso las grandes 
máquinas se agrietan y se des-
hacen”.

“Esta fue la primera vez que 
esta travesía completa se ha 
intentado. Mucha gente pensó 
que nunca lo haríamos ¡y cuando 
volvimos no podían creer que lo 
habíamos conseguido!”, señaló.

Hyundai conquista la Antártida
Fabricante realiza prueba extrema con su modelo Santa Fe

Camioneta recorre durante 30 días más de 3,625 millas a 28 grados bajo cero y sobre terrenos absolutamente congelados.

La camioneta Hyundai Santa Fe llega al punto fi nal de la travesía sobre el continente antártico, con su con-
ductor Patrick Bergel, bisnieto de Sir Ernest Shacleton, quien hizo el memorable viaje a la región a principios 
del siglo pasado.      FOTO: HYUNDAI

Gisli Jónsson (der.), de Artic Trucks, en una de las etapas del viaje a la 
Antártida, junto a Patrick Bergel, quien se mostró emocionado por reco-
rrer la región que visitó su bisabuelo, Sir Ernest Shackleton, entre 1914 y 
1917.             FOTO: HYUNDAI

La Hyundai Santa Fe avanza sobre el territorio congelado, cruzando las montañas TransAntárticas y hasta 
un volcán, lugares donde ningún vehículo con ruedas había llegado jamás.     FOTO: HYUNDAI
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DARCARS NISSAN
OF ROCKVILLE

DARCARSnissan.com

DARCARS NISSAN
OF COLLEGE PARK

PRICES INCLUDE ALL REBATES AND INCENTIVES. DARCARS NISSAN DOES NOT INCLUDE COLLEGE GRAD OR MILITARY REBATES IN PRICE! ALL PRICES IN THIS AD INCLUDE FREIGHT!. NMAC BONUS CASH REQUIRE FINANCING THROUGH NMAC WITH APPROVED CREDIT. PRICES EXCLUDE TAX, TAGS 
AND $300 PROCESSING CHARGE, OFFERS EXPIRE 07/05/2017.

DARCARSnissanofcollegepark.com
ROBERTO FERNANDO NUCO EDDIE JORGE LUIS DIEGO JOSE BENITEZ JAIME

DOS LOCALIDADES
ROCKVILLE COLLEGE PARK

DARCARS NISSAN

(301) 309-2200
15911 Indianola Drive Rockville, MD 20855

(301) 441-8000
9330 Baltimore Ave. College Park , MD

$26,276

2017 Nissan Murano S AWD Model Code 24017

MSRP:  $32,845
Sale Price: $29,776
Nissan Rebate: -$3,000

VINS:  HN155062, HN155536, HN128563, HN156911

4
AT THIS
PRICE

SaleSaleJuly 4th Weekend

$24,794

2016 Nissan Leaf SV Model Code 17116

MSRP: $35,420
Sale Price: $29,794
Nissan Rebate: -$1,000
NMAC Bonus Cash Rebate: -$4,000

VINS:   GC314502, GC314064, GC313198, GC314419

4
AT THIS
PRICE

MSRP: $19,215
Sale Price: $17,161
Nissan Rebate: -$2,750

$14,411

2017 Nissan Sentra S Model Code:  12017

4
AT THIS
PRICE

VINS:  HY206339, HY206221, HY245218, HY298311

-25%
OFF

-30%
OFF

MSRP: $13,230
Sale Price: $11,672
Nissan Rebate: -$1,750

$9,922

4
AT THIS
PRICE

      VINS: HL846834, HL870648, HL879945, HL881481

-25%
OFF

$18,390

MSRP  $24,520
Sale Price:  $22,140
NMAC Bonus Rebate: -$1,000
Nissan Rebate: -$2,750

2017 Nissan Altima 2.5S Model Code:  13117

4
AT THIS
PRICE

VINS:   HC143434, HC146126, HC151483, HC155263

-25%
OFF

$19,590

2016 Nissan Rogue S AWD Model Code: 22216

MSRP: $26,120
Sale Price: $19,590

4
AT THIS
PRICE

VINS: GW147783, GP724095, GW144120, GW144430

-25%
OFF

-20%
OFF

2017 Nissan Versa S M/T Model Code:  11157

DARCARS
NISSAN  OF
ROCKVILLE
AUTOS USADOS

(301) 309-2200
www.DARCARSNissan.com
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

y... muchos mas para elegir!

PROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRA-
FIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

www.DARCARSnissan.com

(301) 309-2200
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

ANDRES JORDANMAURICIO BRYAN

2014 Honda CR-V

EX-L, SUV, automatico, 24k cuero

$21,7772014

Stk.647004A

2016 Ford Transit

cargo van, 30k, automatico, mini van

$18,9772016

Stk.E1425

Pontiac Vibe 

Hatchback, automatico, 1 solo dueño

$9,7772009

Stk.P10235A

Nissan Altima

2.5 S, sedan, automatico, 60k

$10,9772010

Stk.P10192A

Toyota Rav4 

AWD, suv, automatico, ventanas electricas

$14,7772011

Stk.N2158A

Toyota Corolla 

LE, sedan, automatico

$9,7772012

Stk.P1062

Chevrolet Malibu 

LTZ, sedan, automatico, 82k

$11,7772013

Dodge Grand Caravan 

SXT, mini van, automatica

$18,9772016

Stk.N2275

Mazda CX-5

Touring navegación, SUV, automatico

$14,7772014

Stk.741207A

DARCARS
NISSAN  OF
COLLEGE PARK
AUTOS USADOS

(301) 441-8000
www.DARCARSNissan.com
9330 BALTIMORE AVE.
COLLEGE PARK , MD

Y MUCHO MAS PARA ELEGIR

¡BIENVENIDOS TAX ID!

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA 
PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

(301) 441-8000
9330 BALTIMORE AVE.
COLLEGE PARK , MD

www.DARCARSnissanofcollegepark.com

TRABAJAMOS CON BAJO PAGO INICIAL.

$11,996
limited, 43k, LT, sedan

Chevrolet Cruze

2016

Stk.E1170 

$12,495
Limited, sedan, 1 solo dueño

Chrysler 200

2015

Stk.E1180

$15,496
cargo van, automatico, comercial mini van

Ford Ecoline

2012

Stk.P1947A

$10,996
sedan, ex, automatico

Honda Accord

2012

Stk.781047A

$17,986
SE, SUV, 36k

Ford Escape

2016

Stk.P1991

$14,996
LE, sedan, automatico

Toyota Corolla

2016

Stk.E1184

$13,996
2.4L, sport, sedan, 1 solo dueño

Hyundai Sonata

2016

Stk.E1181

$26,996
van T-250 MED ROOF, mini van,  automatico,
1 solo dueño

Ford Transit 

2017

Stk.P1976

EDDIE JORGE LUIS DIEGO JOSE BENITEZ

$12,996
sedan, EX, automatico, ventanas electricas

Kia Forte 

2016

Stk.782040A

JAIME
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JIMMY GOLEN
AP

L
ewis Hamilton levantó 
el brillante casco ama-
rillo y lo sostuvo en alto 
para que lo viese el pú-
blico, y luego le plantó 

un beso como si ya hubiese ga-
nado el premio más importante 
del fin de semana. 

El recuerdo era un casco uti-
lizado por Ayrton Senna, el le-
gendario piloto brasileño cuya 
familia lo mandó a Montreal, 
Canadá  ante la anticipación de 
que Hamilton empatara a Senna 
al conseguir la 65ta pole de su ca-
rrera el sábado 10, en la víspera 
de disputarse el Gran Premio de 
Canadá. 

“Esto es lo más especial que 
tengo, más que cualquier trofeo 
o cualquier otra cosa”, afirmó 
Hamilton después de lograr la 
pole con un tiempo récord para 
el circuito Gilles Villeneuve de 1 
minuto, 11.459 segundos. “Estoy 
emocionado, no tengo palabras. 
Ayrton es el motivo que me hizo 
querer estar aquí ahora”, dijo 
luego. 

Hamilton necesita otras tres 
poles para empatar el récord de 
Michael Schumacher. Pero el 
británico afirmó que igualar a 
Senna, su piloto favorito quien 
falleció en 1994 en el Gran Pre-
mio de San Marino, era su meta 
principal. 

Y tener en las manos el casco 
amarillo le produjo recuerdos 
de su infancia en Gran Bretaña, 
donde solía estudiar videos de 
Senna y decir, “ese es mi piloto”. 

“Eso era lo que nos llamaba 
la atención a los niños, el casco 
amarillo”, reconoció. “Cuando 
era niño, solía decir, ‘si tengo 
suerte y llego a la Fórmula Uno, 
quiero ser como Ayrton’”. 

Senna, quien nació en mar-
zo de 1960 en Sao Paulo, Brasil, 
tenía 34 años cuando murió al 
estrellarse su coche el 1 de mayo 
de 1994, durante una competen-
cia en el circuito de Imola, donde 
se disputaba el Gran Premio de 
Italia.

Como parte de la escudería 
McLaren, Ayrton fue campeón 
mundial en 1980, 1990 y 1991 y es 
recordado como uno de los más 
grandes pilotos de F-1 de todos 
los tiempos.

Hace dos semanas, 23 años 
después de la tragedia, el britá-

nico Lewis Hamilton le rindió el 
conmovedor homenaje. Gana-
dor del GP de Canadá en cinco 
ocasiones, el piloto de Merce-
des ya tenía el mejor tiempo de la 
clasificación, aunque por apenas 
cuatro milésimas de segundo 
sobre Sebastian Vettel, cuando 
dio su última vuelta alrededor 
del circuito. 

Esa vuelta superó por casi un 
segundo y medio el tiempo con el 
que logró la pole el año pasado, y 
fue un segundo más rápido que 
el tiempo de Vettel durante la 
última práctica del sábado. 

“Fue una vuelta sexy”, señaló 
Hamilton. 

Vettel seguía en la pista, con 
otra oportunidad para alcanzar-
lo. Pero el líder del campeonato 
mundial perdió tiempo en la se-
gunda curva y no pudo reponer-
lo. El piloto de Ferrari terminó a 
tres centésimas de segundo, se-
guido por el otro piloto de Mer-
cedes, Valtteri Bottas, y Kimi 
Raikkonen en el otro Ferrari. 

“Fue mejor hoy”, señaló Vet-

tel. “Pero mi vehículo marcha 
muy bien, debe ser una buena 
carrera”. 

Un objetivo que al día si-
guiente, el domingo 11, no pudo 

alcanzar llegando solo en cuar-
to puesto. Hamilton fue nueva-
mente el vencedor, llevando al 
lado el afamado casco amarillo 
de Ayrton Senna.

MUERE UN CAMPEÓN Y NACE 
OTRA ESTRELLA

	 A las 2:17 pm. del	1	de	mayo	de	1994	se	estrelló	el	coche	Wi-
lliams	de	Ayrton	Senna,	en	Imola.	

 Iba a 310 km/h y	desaceleró	a	211	km/h	al	tomar	la	curva	
Tamburello,	aunque	no	pudo	evitar	el	choque	contra	el	muro	de	
hormigón.	

	 Senna,	el	tres	veces	campeón	mundial	de	pilotos	de	F-1	fue	
declarado	muerto	a	las	6:40	pm.

•  La carrera se reanudó	después	del	accidente,	que	ganó	el	
alemán	Michael	Schumacher,	de	Ferrari.	

	 No hubo	festejos	ni	la	tradicional	celebración	con	champán.	
Ya	se	sabía	que	Senna	estaba	moribundo.

 Al mismo tiempo,	acía	la	rutilante	historia	de	Schumacher,	
quien	llegó	a	conquistar	siete	coronas	mundiales.

Tras empatarle en número de ‘poles’ en la F-1

Lewis Hamilton levanta el casco de piloto del fallecido campeón mundial de la Fórmula Uno, Ayrton 
Senna, quien es su ídolo desde la infancia, luego de empatar hace dos semanas en Canadá el número de ‘po-
les’ (65) del legendario corredor brasileño.                FOTO: GRAHAM HUGHES-THE CANADIAN PRESS / AP

Ayrton Senna, el legendario campeón mundial brasileño de la 
Fórmula Uno, siempre llevaba puesto el casco amarillo con el que brilló 
en las carreras de autos hasta su trágica muerte en el circuito de Imola, 
Italia, en 1994.                                                                          FOTO: CORTESÍA

Lewis Hamilton 
tributa homenaje
a su ídolo Senna
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TOKIO, JAPÓN                 
ESPECIAL

L
exus, la división de 
vehículos de lujo del 
fabricante japonés To-
yota Motors, es mejor 
conocida por sus auto-

móviles de lujo, pero los mejores 
ingenieros en el departamento 
Toyota Marine han trabajado 
duro para construir también 
súper lanchas de lujo.

La elegante embarcación de 
12 metros (42 pies) pesa alre-
dedor de 907 kg (2000 libras), 

menos que yates similares de 
fi bra de vidrio y es capaz de al-
canzar una velocidad máxima de 
43 nudos (49 mph). El hermoso 
yate Lexus está alimentado por 
dos motores V8 de 5 litros de 440 
caballos de fuerza, basados en 
la unidad que alimenta el coupé 
Lexus RC F.

El video y las fotos revelan 
que el diseño es uno de los más 
llamativos de su tipo en el mun-
do.  La cubierta superior está he-
cha de fi bra de carbono colocada 
a mano.

El yate está equipado con 

sufi cientes asientos para ocho 
personas en la cubierta, y dos 
de esos asientos se despliegan 
de cada lado de la silla del capi-
tán.  El capitán del yate puede 
acceder a dos pantallas táctiles, 
una pequeña en el volante y una 
grande delante para los instru-
mentos y otra información.

El casco del bote y otras es-
tructuras están hechos de fi bra 

de carbono reforzada con plás-
tico, material usado frecuente-
mente en automóviles exóticos 
de alto rendimiento. Debido a la 
difi cultad de trabajar con este ti-
po de material, Toyota Marine 
(TM) contrató la construcción 
de la embarcación Lexus a la 
compañía Marquis-Carver Ya-
cht Group, localizada en el es-
tado de Wisconsin y con mucha 

experiencia en trabajar en gran-
des estructuras compuestas, de 
acuerdo a Toyota.

No se ha dicho si el yate será 
agregado a la lista de modelos 
Lexus. Pero si pasara, no sería 
sin precedentes, ya que las au-
tomotrices Aston Martin y Mer-
cedes-Benz ya están entrando al 
mercado de yates.

Primer encuentro
La idea de Lexus de fabricar 

un espectacular yate no surgió 
de un día para otro. Hace al-
gunos años, el Departamento 
Marítimo de Toyota invitó al 
presidente de la marca, Akio 
Toyoda, a pasar varios días en el 
mar conduciendo la nueva gama 
de yates de gama alta de Ponam, 
que estaban preparando para su 

El nuevo V8 
de Lexus es… 
un súper yate
Prototipo deportivo de la potente embarcación se inspira en un 
delfín y es perfecta para los magnates de la tecnología.

Marca de lujo de Toyota ante nuevo desafío

Miembros del fabricante Toyota Motor operan el veloz y elegante prototipo del súper yate diseñado y 
construido por Lexus, que aquí se desplaza raudamente en la Bahía de Tokio, el 26 de mayo, durante su pre-
sentación ante la prensa.     FOTOS :EUGENE HOSHIKO / AP

Un operario lanza el ancla del lujoso yate Lexus, tras acoderarlo junto 
a uno de los muelles de la Bahía de Tokio.    FOTOS :EUGENE HOSHIKO / AP

Shigeki Tomoyama, alto funcionario de Toyota, describe las características del nuevo yate de Lexus al lado de un modelo a escala en Tokio. Se 
espera que su comercialización se iniciará dentro de muy pocos años.  FOTOS :EUGENE HOSHIKO / AP
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lanzamiento en Japón.
Fascinado con la potencia de 

estos motores, la facilidad de 
conducción y la estabilidad de 
los avanzados diseños del cas-
co, el propio Akio Toyoda vio en 
Lexus potencial sufi ciente para 

ser capaz de diseñar un yate de 
alto rendimiento. 

Dos equipos del Centro de 
Diseño de Lexus, recibieron el 
encargo de desarrollar un ya-
te deportivo para excursiones 
diarias de recreo capaz de llevar 

de seis a ocho personas, con la 
avanzada conducción y el estilo 
de Lexus e impulsado por el do-
ble motor V8 de alto rendimien-
to de la compañía.

El diseño del prototipo de 
yate deportivo Lexus tiene la 

cubierta superior y el casco ex-
terior perfectamente unidos al-
rededor de la estructura interna. 
Cada una de las grandes piezas 
está hecha a mano con un com-
puesto de dos partes de “resina 
epoxi de poliuretano” reforzada 

con tela de fi bra de carbono te-
jida a mano.

Esta tecnología es utilizada 
en la estructura de autos de ca-
rrera y deportivos como el Lexus 
LFA, aviones militares y civiles 
de alto rendimiento, esquís y bi-

cicletas de competición y vele-
ros de competición de categoría 
mundial.

El capitán controla y super-
visa los sistemas de a bordo des-
de un panel táctil en color situa-
do en el timón; también cuenta 
con pantallas de navegación 
GPS, gráfi cos digitales, radar de 
superfi cie, sonar, iluminación y 
sistemas multimedia. 

Como prototipo, el Lexus 
Sports Yatch desvelado el 26 de 
mayo es un proyecto único he-
cho a medida, sin intención de 
su producción en serie. 

CARACTERÍSTICAS 
DEL DOBLE MOTOR

  Este prototipo va im-
pulsado por un doble motor 
V8 de gasolina, de 5.0 litros, 
basado en el motor de altas 
prestaciones 2UR-GSE.

  Este último motor lo 
utilizan el coupé Lexus RC F, el 
sedán deportivo GS F y el nue-
vo gran turismo LC 500. 

  Cada motor produce más 
de 477 CV, impulsando el yate 
a velocidades de hasta 80 
km/h (43 nudos) mediante un 
par de fuerabordas controla-
dos hidráulicamente. 

El lujoso prototipo de yate Lexus se desplaza majestuosamente en la Bahía de Tokio bajo uno de los puentes de la gran ciudad, en un debut que 
causó sensación.       FOTOS :EUGENE HOSHIKO / AP

Un miembro del personal de operaciones de Toyota muestra el interior del yate Lexus, cuya versión concep-
to fue presentada en Tokio, la capital del Japón.       FOTOS :EUGENE HOSHIKO / AP Es ideal para pasear o hacer negocios.                FOTOS :EUGENE HOSHIKO / AP

Visto desde arriba se observa el súper yate de Lexus mientras se abre 
camino en las aguas de la Bahía de Tokio.  FOTOS :AP
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BAKÚ, AZERBAIYÁN 
AP 

D
aniel Ricciardo se be-
nefició del caos impe-
rante en la carrera y de 
manera experta con-
quistó el Gran Premio 

de Azerbaiyán el domingo 25, 
mientras que Sebastian Vettel 
amplió su ventaja sobre Lewis 
Hamilton en el campeonato de 
pilotos. 

El australiano Ricciardo, de 

Red Bull, se apuntó su quinta 
victoria de Fórmula Uno, mien-
tras que Valtteri Bottas, de Mer-
cedes, se quedó con el segundo 
puesto. En los últimos metros, 
el finlandés Bottas rebasó el 
Williams del canadiense Lance 
Stroll, de 18 años.

En un accidentado comienzo 
de la carrera, los autos de seguri-
dad ingresaron tres veces al cir-
cuito, antes de que fuera izada la 
bandera roja que interrumpió la 
competición a la mitad, dada la 
gran cantidad de restos de autos 
que quedó regada en el asfalto. 

“Fue una carrera muy alo-
cada, con todos los autos de 
seguridad y el caos”, comentó 
Ricciardo. 

Poco antes de ello, Hamilton 
y Vettel se involucraron en una 
colisión que amenaza con poner 
fin a sus buenas relaciones. 

Justo cuando el auto de segu-
ridad se había retirado, Hamil-
ton frenó abruptamente delante 
de Vettel, quien lo impactó por 
detrás. Enfurecido, el alemán 
aceleró hasta emparejarse con 
Hamilton y realizó una violenta 
maniobra, en un intento aparen-
temente deliberado de cerrarle 
el paso. 

Los costados de ambos vehí-
culos chocaron. Tras colocarse 
la bandera roja, debieron ser 
reparados daños menores en 
los bólidos. 

“¡Puso a prueba mis fre-
nos!”, dijo un molesto Vettel por 
el radio del auto, mientras que 
Hamilton tenía un argumento 
distinto. 

Vettel fue sancionado con 10 
segundos. Pero una vez reanu-
dada la carrera, Hamilton de-
tectó una falla que pasó des-
apercibida durante la revisión: 
el reclinatorio para la cabeza en 
el vehículo estaba suelto. 

El británico tuvo que ir de 
nuevo a los fosos, para que se 
reemplazara la pieza, y perdió 
segundos valiosos. 

Después de todos los per-
cances, Vettel consiguió colar 

su Ferrari en el cuarto puesto, 
justo delante del Mercedes de 

Hamilton. 
Hamilton se hallaba justo de-

trás de Vettel en la última vuelta, 
pero no pudo ir más allá. Luego 
de ocho carreras, Vettel aventa-
ja a Hamilton por 14 puntos en la 
tabla general. 

En medio de esa confusión, 
peor le fue al mexicano Sergio 
Pérez, quien se estrelló contra su 
compañero de la escudería Force 
India, el francés Esteban Ocon. 

El “Checo” Pérez quedó des-
pués fuera de la competencia, al 
igual que Kimi Raikkonen, cuyo 
neumático posterior derecho 
quedó completamente destro-
zado. 

“Tuve que rebasar a todos. 
Sólo muestra que uno nunca 
debe darse por vencido”, afirmó 
Bottas. “En verdad lo disfruté. 
Fue una pena que Daniel estu-
viera tan lejos al final pero dadas 
las circunstancias fue un buen 

resultado”, prosiguió. 
Fue también una extraordi-

naria actuación de Stroll, hijo de 
un multimillonario y que había 
enfrentado duras críticas al ini-
cio de la temporada. 

“No tengo palabras para des-
cribirlo”, señaló Stroll, que por 
primera vez sube a un podio. 
“Perdí por poco ante Valtteri al 
final, pero sigo estando extre-
madamente feliz por el resulta-
do. No puedo describir cómo me 
siento, es más que sorprenden-
te”, relató. 

El circuito callejero de seis 
kilómetros (3,7 millas) en Bakú, 
que cruza entre los muros me-
dievales de la ciudad y pasa fren-
te el Mar Caspio, causó proble-
mas durante todo el fin de sema-
na debido a sus largos tramos y 
sus cerradas curvas.

ASÍ VA EL  
MUNDIAL DE F-1

	 Pilotos	
(los 10 primeros entre 17)

	 1.	Sebastian	Vettel, Ale-
mania, Ferrari, 153 puntos. 
2.	Lewis	Hamilton, Gran 
Bretaña, Mercedes, 139. 
3.	Valtteri	Bottas,	Fin-
landia, Mercedes, 111. 
4.	Daniel	Ricciardo,	Aus-
tralia, Red Bull Racing Tag 
Heuer, 92. 
5.	Kimi	Raikkonen,	Fin-
landia, Ferrari, 73. 
6.	Max	Verstappen,	
Holanda, Red Bull Racing 
Tag Heuer, 45. 
7.	Sergio	Pérez,	México, 
Force India Mercedes, 44. 
8.	Esteban	Ocon,	Francia, 
Force India Mercedes, 35. 
9.	Carlos	Sáinz,	España, 
Toro Rosso, 29. 
10.	Felipe	Massa, Brasil, 
Williams Mercedes, 20.

 Escuderías	
1. Mercedes, 250. 
2. Ferrari, 226. 
3. Red Bull Racing Tag 
Heuer, 137. 
4. Force India Mercedes, 79. 
5. Williams Mercedes, 37. 
6. Toro Rosso, 33. 
7. Haas Ferrari, 21. 
8. Renault, 18. 
9. Sauber Ferrari, 5. 
10. McLaren Honda, 2.

En caótica carrera gana el Gran Premio de Azerbaiyán

El bólido de la escudería Red Bull conducido por Daniel Ricciardo 
da una curva en el circuito callejero de Bakú, antes de ganar el domingo 
25 el Gran Premio de Azerbaiyán.                   FOTO: EFREM LUKATSKY / AP

El piloto de Red Bull, Daniel Ricciardo, no puede contener su emoción y levanta su botín, el que después llenó de champán e hizo un brindis 
en el podio, tras ganar el Gran Premio de Azerbaiyán, en Bakú, el domingo 25. En la otra vista, muestra a la prensa el gran trofeo recibido.  
            FOTOS: EFREM LUKATSKY / AP

¡Goza Daniel Ricciardo!
Piloto australiano brinda con su bota llena de champán en el podio con Valtteri Bottas y el canadiense Lance Stroll.
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NASCAR.COM            
ESPECIAL

K
evin Harvick ganó el 
sábado 24 la carrera de 
la NASCAR K&N Pro 
Series West en el So-
noma Raceway, pero 

eso fue como quitarle un dulce 
a un niño.

El domingo 25, Harvick ven-
ció a los grandes de la NASCAR 
en la Toyota/Save Mart 350, al 
ejecutar magistralmente la es-
trategia para administrar la ga-
solina en las últimas 40 vueltas de 
la carrera y lograr su primera vic-
toria de la temporada, la primera 
en Sonoma y también la primera 
en un Ford, desde que Stewart-
Haas Racing cambió de fabrican-
tes al abandonar Chevrolet.

Harvick vio la bandera a cua-
dros para lograr la 36ta. victoria 
de su carrera en 590 intentos, lue-
go de que el Chevrolet de Kasey 
Kahne se estrellara contra la ba-
rrera de concreto en la curva 1 en 
la última vuelta, cuando Harvick 
tenía una cómoda ventaja de 8 
segundos y apenas sufi ciente ga-
solina para completar la carrera.

“Estoy emocionado”, declaró 
Harvick en la meta. “Al ver aho-
ra que logramos la primera vic-
toria con Ford, tengo que decir 
que ha sido un largo camino para 
nosotros como equipo y organi-
zación”.

“Pero hoy fue un gran día y 
fi nalmente hicimos todo bien. 
El jefe de equipo, Rodney Chil-
ders puso en práctica una gran 
estrategia y cuidó el auto cuan-
do tomamos la delantera. Sentí 
que el No. 78 (Martin Truex Jr.) 
tenía el mejor auto de la carrera, 
y cuando vi que tuvo problemas, 
supe que teníamos todo en con-
trol”, afi rmó.

Clint Bowyer, el compañero 
de Harvick en Stewart-Haas ter-

minó 2do. por segunda ocasión 
en la temporada. Con una estra-
tegia completamente diferente, 
Brad Keselowski terminó 3ro. 
para darle a Ford el 1-2-3.

Denny Hamlin fue 4to., se-
guido por Kyle Busch y Dale 
Earnhardt Jr. –quien logró su 
segundo Top 10 consecutivo-, 
para completar el Top 5.

Harvick y su Ford  
por partida doble
Su estrategia fue vital para obtener su primera victoria 
en Sonoma y Ford logra los tres primeros puestos. 

Dos triunfos en 24 horas

El coche Ford de Kevin Harvick (4) toma la delantera para obtener el 
triunfo en la carrera por la serie NASCAR en Sonoma, California, el do-
ming o 25.       FOTO: BEN MARGOT / AP

Kevin Harvick recibe de abrazo de su esposa DeLana Harvick al fi nal 
de la competencia en Sonoma, California.       FOTO: BEN MARGOT / AP
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BILL PAGE TOYOTA

www.billpagetoyota.com
* APLICAN RESTRICCIONES, PRECIO A CLIENTES CON CREDITO APROBADO Y CALIFICADO, NO TODOS CALIFICAN.  IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER NO ESTAN INCLUIDOS. CUOTAS MENSUALES BASADAS EN 25% CUOTA INICIAL POR 72 MESES AL 7.9% DE TASAS DE INTERES

RECIBIMOS SU AUTO VIEJO, SIN IMPORTAR LAS CONDICIONES. BIENVENIDOS COMPRADORES POR PRIMERA VEZ

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042

(703) 532-8800

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO,  NO CREDITO, MAL CREDITO,
BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

VEN A BILL PAGE TOYOTA Y MANEJA HOY TU NUEVO AUTO A CASA!

cuota inicial
disponible

$1

JOSEPH
Gerente de Ventas

MITCHEL
(703) 505-1668

ARIEL
(703) 926-0334

GUILLERMO
Ventas

GREGORIO
(571) 356-1944

JOSE
Financiamiento

LUIS
(703) 282-5536

4th. of July! Gran Súper
     Venta

BILL PAGE TOYOTA

Hasta

de reembolso
(en modelos selectos)

$

(703) 532-8800
billpagetoyota.com

*PRICES INCLUDE CURRENT MANUFACTURE REBATES. ADDITIONAL FACTORY REBATES SUCH AS RECENT COLLEGE GRADUATE OR MILITARY MAY BE AVAILABLE. ALL VEHICLES ARE SUBJECT TO PRIOR SALE. ALL PRICES ARE SPECIAL INTERNET PRICES ONLY AND CANNOT BE COMBINED WITH ANY OTHER OFFER, PUBLIC OR PRIVATE. ALL FINANCING IS SUBJECT TO APPROVED CREDIT. ALL NEW  VEHICLE PRICES EXCLUDE FREIGHT (CARS $835, SUVs $900 AND FULL-SIZE TRUCKS $1195), TAX, TAGS, AND PROCESSING FEE OF $595. WE MAKE EVERY EFFORT TO PROVIDE ACCURATE INFORMATION, BUT PLEASE VERIFY OPTIONS AND PRICE  BEFORE PURCHASING. WE CANNOT BE HELD LIABLE FOR DATA THAT IS LISTED INCORRECTLY. camry: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2000 DOWN , FIRST $199 PAYMENT 
AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 CAMRY MODEL 2532, MSRP $23,935 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $23,271. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY.  0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL 
SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. BUYERS CAN RECEIVE A $1000 FINANCE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT.  ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION.  FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY.   SEE DEALER FOR DETAILS. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. COROLLA: TAX, TITLE, LICENSE , $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE 
AT SIGNING INCLUDES $1830 DOWN (AFTER APPLICATION OF $750 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES) , FIRST PAYMENT OF $169 AND $0 SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 COROLLA 4 CYLINDER AUTOMATIC MODEL 1852, MSRP $19,800 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $18,821. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE 
MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. RAV4: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2400 DOWN , FIRST $199 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,340 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,003. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE 
AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 HIGHLANDER: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER 
PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2730 DOWN , FIRST $269 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 HIGHLANDER LE MODEL 6948, MSRP $35,080 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $33,672. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND IS SUBJECT 
TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. 0.9% APR FINANCING UP TO 60 
MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT 
TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT 
SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED 
BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042
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NUEVO 2017  RAV4 LE

NUEVO 2017  SIENNA LE

Financiamiento Disponible
(en modelos selectos)

4th. of July! Gran Súper
     Venta

Financiamiento Especial
...Aceptamos tax id 
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