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CÓMO LIBRAR  su auto de los 
malos olores.

HAMILTON GANA  “de punta a 
punta” en Canadá.

TOYOTA, LÍDER  de las marcas 
de autos más valiosas.

DUEÑO DE FACEBOOK 
construye una Ford F-150.

18
Concesionaria de Ted Britt Ford marca la diferencia  a la hora de encontrar el auto que usted desea. Su magnífico servicio financiero ha sido reconocido en el 
área por trabajar con los clientes, sin importar su historial crediticio. Especialistas en el área de finanzas ayudan a las personas a restablecer su crédito, o cons-
truirlo si todavía no ha empezado.

Autos de calidad a precios 
bajos en SmartWheels

Ofrecen letras 
mensuales de hasta 
$49 al mes
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TedBrittSmartWheels.com
of Fairfaxof Fairfax

ACEPTAMOS BICICLETAS, MOTONETAS, MOTOCICLETAS, BOTES, TRUCKS,
CASAS RODANTES, TRENES, BUSES Y CUALQUIER MEDIO DE TRANSPORTE.

$3,000$3,000LE DAMOS
HASTA

LE DAMOS
HASTA

POR SU
AUTO

USADO

POR SU
AUTO

USADO

¡ Pagos desde ¡ Pagos desde al  mes!al  mes!$49$49

703-659-8422 - 11101 Fairfax Blvd, Fairfax, VA 22030

2010 TOYOTA RAV4

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 HONDA CR-V EX-L

$15,995 $149$149
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 FORD EXPLORER XLT

$12,995 $119$119
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 DODGE RAM 1500 4X4

$12,995 $119$119
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

FORD EXPLORER XLT

$12,995 $119$119
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 NISSAN ALTIMA

$13,995 $129$129
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD FUSION SE

$11,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 NISSAN ALTIMA SL

$10,999 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2004 CHEVROLET SUBURBAN 1500 LT 4X4

$7,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 FORD FUSION SE

$7,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2004 KIA SORENTO

$4,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2007 LEXUS ES 350

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2009 CHEVROLET HHR

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 FORD FUSION SE

$7,495 $64$64
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 TOYOTA COROLLA LE

$7,999 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 HONDA CR-V LX

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 NISSAN VERSA NOTE

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 NISSAN VERSA SEDAN

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 FORD C-MAX HYBRID SE

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 HONDA CIVIC LX

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD ESCAPE S

$12,995 $119$119
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD FOCUS SE

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 NISSAN ROGUE S 4X4

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 NISSAN SENTRA SV

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 HYUNDAI SONATA GLS

$11,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 CHEVROLET CRUZE 1LT

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 FORD FIESTA SE

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 TOYOTA PRIUS C ONE

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2016 HYUNDAI ACCENT SE

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

PAGOS SON ÚNICAMENTE EJEMPLO Y ESTAN BASADOS EN $3000 PAGO INICIAL Y FINANCIAMIENTO POR 72 MESES AL 2.99% INTERES EN CRÉDITOS APROBADOS. PAGOS EXCLUYEN IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE REGISTRACIÓN, TÍTULO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER 
($689.50). EL VALOR DEL TRADE-IN DE $3000 NO PUEDE SER COMBINADO CON LOS PAGOS DE EJEMPLO PUBLICADOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

G
er

en
te

 G
en

er
al

Jeff Kohl JonathanDanGeorgeTreton Frank

(571-)- 344- -0767

Roberto Zambrano
(703) 547-7037

Español

Cristian
(571) 344-0767

Español

Gian Bosco
(703) 286-9520

Español

(703-) 547-- 7037/

Ronnie

Español

Summer Sales Event!Summer Sales Event!

2008 CHEVROLET EQUINOX LT 40K

$7,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*
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MARCOS BUREAU               
AUTOPROYECTO.COM

L
a lista de los siete mejores con-
sejos (Top 7 tips) para evitar 
malos olores en tu auto es la 
guía perfecta para que manejes 
siempre en un lugar agradable 

y seguro.
Si hay un aroma difícil de olvidar 

es el de un auto nuevo. Desde que nos 
subimos al vehículo la primera vez, 
hasta que lo sacamos de la agencia y lo 
manejamos las primeras semanas, ese 
aroma inconfundible nos acompaña a 
todos lados.

La mala noticia es que el aroma de 
auto nuevo no nos acompañará por 
siempre. En algún momento comenzará 
a desvanecerse y es entonces cuando 
nuestro flamante auto comenzará a 
impregnarse de distintos aromas. De 
ti depende que aunque ya no huela a 
nuevo, tu vehículo siempre conserve 
un olor agradable.

1.- Si se mojan los interiores
A todos nos ha pasado alguna vez 

que se nos olvida subir las ventanillas 
cuando llueve o bien tenemos que ba-
jarlas un poco para que los cristales no 
se empañen; ello provoca que el agua 
se filtre al interior y moje vestiduras y 
algunas partes de las puertas. Si esto 
sucede, por ningún motivo deje cerrado 
el auto, pues el olor a humedad es uno de 
los más difíciles de eliminar. 

Estaciona el auto en un lugar segu-
ro y baja todas las ventanillas. Permite 
que el aire y el sol sequen las vestidu-
ras. Transcurridas algunas horas, palpa 
cuidadosamente cada centímetro del 
interior y verifica que esté seco.

2.- Cuidado con lo que dejas 
Nuestros hijos son algo maravilloso, 

pero en ocasiones, cuando son peque-
ños pueden derramar el licuado, el jugo 
de manzana o dejar caer un poco de he-
lado cuando viajan en el vehículo.

Cada tarde, una vez que todos estén 
en casa, verifica que los niños no hayan 
dejado en el interior cáscaras de fruta, 
dulces abiertos y envases destapados.

Asimismo, verifica que no haya lí-
quidos derramados. Todo ello puede 
traducirse en malos olores cuando de-
jamos el auto cerrado.

3.- ¿Fumar? ¡Ni hablar!
Si eres adicto a los cigarros, esos pe-

queños soldados transportadores de ni-
cotina, es importante que sepas que son 
el enemigo número uno del interior de 
auto, por el intenso olor que queda im-
pregnado en el habitáculo. Pocas cosas 
son tan desagradables como subirse a 
un auto impregnado con olor a tabaco, 
¡es muy desagradable! Y son pocos los 
desodorantes ambientales que pueden 
batallar contra eso.

4.- Los olores de la fiesta
Si el viernes te tocó ser el conductor 

designado para llevar a tus amigos a la 
fiesta y luego regresarlos a sus respec-
tivos hogares, lo mejor es que cuando 
llegues a casa, encierres tu auto, pongas 
seguros y lo dejes con todas las venta-
nillas abajo. La combinación de sudor, 
alcohol y cigarro no se lleva bien con el 
interior de tu vehículo.

5.- Las mascotas
Si eres amante de viajar con tus mas-

cotas a bordo del auto, te recomenda-

mos ventilarlo muy bien una vez que 
hayan regresado del paseo. De paso, 
tómate unos diez minutos para cepi-
llar los interiores y eliminar los pelos, y 
también limpiar los cristales para eli-
minar los rastros de baba.

6.- Manejar bajo la lluvia
A todos, en algún momento, nos 

ha tocado manejar bajo aguaceros de 
proporciones bíblicas. De esos que no 
te permiten bajar las ventanillas ni un 
milímetro. Cuando eso sucede, la com-
binación de los aromas de los tripulan-
tes, el aire para desempañar y algunos 
factores más pueden dejar un olor muy 
desagradable en el vehículo.

En este caso, en cuanto tu auto esté 
a buen resguardo, baja las ventanillas y 
permite que se ventile apropiadamen-
te, lo que ayudará también a que la cara 
interior de los cristales no se impregne  
y disminuya tu visibilidad.

7.- Comer a bordo
El ajetreado ritmo de vida actual nos 

impide hacer una vida como la de millones 
de personas, lo cual nos obliga, en muchos 
casos, a desayunar, comer e incluso cenar 
a bordo de nuestro auto. Cuando eso su-
ceda trata de mantener los cristales abajo 
para que el habitáculo se ventile.

Una vez que llegues a tu destino, ve-
rifica bien que no se haya caído por ahí 
una papa frita, un pedazo de milanesa 
o cualquier otro alimento que vaya a 
provocar malos olores.

Antes de despedirnos recalcaremos 
lo más obvio. Siempre usa un aromati-
zante en tu auto. ¿Cuál? El que más se 
adecúe a tu gusto y presupuesto. Lo me-
jor es que pruebes con varios opciones 
y uses la que más te convenga.

Dejar cáscaras de frutas así como botellas de jugos o de licor abiertas impregna de 
malos olores el auto con. Hay que abrir las ventanillas y hacer una limpieza escrupulosa 
del interior para mantenerlo como un lugar agradable.       FOTO:CORTESÍA

Libre su auto de los malos olores
Siete consejos para prevenirlos

De usred depende que aunque ya no huela a nuevo, su vehículo siempre conserve un olor agradable para todos.
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AUTROPROYECTO.COM 
ESPECIAL

E
l informe anual BrandZ 
Top 100 Global Brands 
2017 colocó al gigan-
te automotriz Toyota 
en el puesto No. 1 del 

sector automotriz, liderando 
las seis marcas de vehículos 
automotores más valiosas en el 
curso del año. Con un valor de 
$28,660 millones, Toyota Motor 
Corporation (TMC) se sitúa a la 
cabeza de la clasificación de ma-
nera específica en el sector del 
automóvil dentro del estudio, 
publicado por Kantar Millward 
Brown y WPP.

Toyota se ubicó en el número 
30 en la clasificación global di-
fundida la semana pasada por 
BrandZ y es la marca de automo-
ción de mayor valor en el mundo 
por quinto año consecutivo.

El Top 10 del estudio lo en-
cabezan ocho firmas relaciona-

LA PRESTIGIOSA LISTA

	 Toyota	es,	otro	año	más,	la	marca	de	la	industria	automotriz	más	
valiosa	del	mundo,	según	lo	certificó	el	informe	BrandZ	de	las	100	
marcas	más	valiosas	del	mundo.

	 	1. Toyota #30: $28,660	millones		
 2. BMW #35: $24,559	millones	
	3. Mercedes-Benz #40: $23,513	millones	
	4. Ford #83:	$13,065	millones	
	5. Honda #91:	$12,163	millones	
 6. Nissan #100:	$11,341	millones

El Rogue 2017, modelo crossover con altos resultados de ventas 
de Nissan, que también logra ingresar en la prestigiosa lista del “Top 100 
Global Brands 2017”.                                                     FOTO: NISSAN

Toyota Prius, el popular vehículo híbrido del fabricante nipón que se encuentra en el primer lugar entre 
las compañías automotrices, de acuerdo a la lista de las 100 marcas de mayor valor monetario.        FOTO: TOYOTA

Están en el “Top 100 Global Brands 2017”

Las 6 marcas 
de automóviles
más valiosas
Toyota se mantiene en primer lugar entre fabricantes automotrices, 
por encima de BMW, Mercedes, Ford, Honda y Nissan.

das con la tecnología: Google, 
Apple, Microsoft, Amazon, Fa-
cebook, Visa, Tencent, IBM, con 
el servicio de tarjetas de crédito 
Visa (No. 6) y la cadena de res-
taurantes McDonalds (No. 10), 
como las únicas excepciones.

Desde que en 2006 comenzó 
a elaborarse el ranking BrandZ 
Top 100 Global Brands, Toyota 
ha sido líder en su sector todos 
los años con excepciones de 
dos –en 2010 y 2012-, cuando 
enfrentó graves problemas por 
una serie de llamadas a revisión 
en talleres (recalls, en inglés) en 
todo el mundo y los efectos del 
terremoto que devastó a Japón 
en 2011.

En la edición 2017, Toyota 
aventaja por más de $4,000 mi-
llones en su valor a BMW, que se 
ubicó en el puesto 35 del Top 100.

El informe elaborado por 
BrandZ  subraya que el valor to-
tal de marca del Top 10 de princi-

pales fabricantes de automóvi-
les se sitúa en $139,200 millones, 
una reducción de 3 por ciento en 
comparación con el valor que 
tuvieron en 2016.  El ranking de 
las 100 marcas más valiosas del 
mundo de BrandZ combina me-
didas de valor de marca basadas 
en entrevistas con más de tres 
millones de clientes de todo el 
mundo sobre miles de marcas, 

en 14 categorías, de cara al con-
sumidor. El informe incluye un 
profundo análisis de los crite-
rios establecidos para configu-
rar las marcas más valiosas del 
mundo. Entre ellas figuran: su 
larga trayectoria, la importan-
cia de la marca sobre el precio, 
el concepto de ‘marcas fuertes’ 
y la diferenciación frente a las 
demás compañías.
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(301)424-1700
PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. NO TODOS CALIFICAN. OFERTAS NO PUEDEN SER COMBINADAS. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($200) Y ENVIO. NO PAGOS HASTA 90 DIAS, Y OTRAS PROMOCIONES, NO TODOS CALIFICAN, APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS.

755 Rockvil le Pike

Rockvil le, MD 20852

of Rockville DARCARSchrys le r jeeprockv i l l e .com

Elias Moncada
(240) 704-2692

Ve
nt

as

Juan Tejera
(301) 792-3772

Ve
nt

as

Daniel Leon

Ve
nt

as

Henry Argueta
(301) 378-6403

Ve
nt

as

$20,250

2008 FORD 14FT DUMP
TRUCK XLT PICKUP

Stk.689200A

$14,850

2015 GMC TERRAIN SLE
SUV

Stk.738213A

$20,650

2016 NISSAN NV SV MINI
VAN

Stk.748066A

$6,250

2003 ACURA CL
TYPE S COUPE

Stk.N2255A

$18,450

2012 AUDI Q5 2.0T PREMIUM
PLUS

Stk.718151A

$14,450

2013 ACURA ILX TECH PKG
SEDAN

Stk.738321A

$12,450

2013 DODGE
AVENGER SE

Stk.734081C

$10,980

2013 NISSAN
ALTIMA 2.5 S

Stk.686115A

$8,250

2013 SCION xB
WAGON

Stk.733051A

$25,980

2015 JEEP WRANGLER
UNLIMITED SPORT

Stk.732180A

$19,980

2015 TOYOTA RAV4 XLE
SUV

Stk.E1440

$7,650

2010 HONDA FIT HATCHBACK
SEDAN

Stk.N2288A

$22,150

2013 FORD F-150 XLT PICKUP
TRUCK

Stk.N2247A

$17,650

2013 HONDA CR-V EX-L
SUV

Stk.787029A

$13,250

2015 HYUNDAI VELOSTER
TURBO

Stk.686075A

$10,850

2015 MITSUBISHI LACER
ES SEDAN

Stk.686028A

Fe
ch

a 
d

e 
Ex

p
ir

ac
ió

n
 0

5-
01

-2
01

7

Nuevo RAV4RAV4Nuevo

Autos Nuevos: 1-888-755-5384
8500 Sudley Rd, Manassas VA, 20155 ¡Miller Toyota Tiene Un Verdadero

Equipo Hispano A Su Servicio!

Will
1-888-755-5384 1-888-755-5384

Carlos Ramos
 866-387-3056
Vladimir Brun

866-362-4641
Mike

866-541-2604
Sergio

Nuevos

PARA VER TODO NUESTRO STOCK VISITENOS EN: www.MillerToyota.com

0%APR por 72 meses* 

¡MAS DE 100 TOYOTAS
CERTIFICADOS DISPONIBLES!

¡VISITE NUESTRO CENTRO
DE SERVICIO Y PARTES! 

Eric Barrios
Manager-Blue Team
703-396-506
888.223.1527

Victor Gamez
Parts Professional
703-396-5061
parts@millertoyota.com

Dimas Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.793.8297

Irvin Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.224.4083

DANNY ULLOA
(571)437-4236 

JOSE (Gte. Finanzas)
(703)335-6227

MANOLO
(818)585-0201

Autos Usados 1-888-771-6952
Usados

www.MillerToyota.com
8500 Sudley Rd,  Manassas VA, 20155

TOYOTA
2017

OFERTA TERMINA EL 07/05/2017. CON CREDITO APROBADO A TRAVES DE TOYOTA FINANCIAL SERVICES. 72 MENSUALIDADES  DE $13.88 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 0% APR,  Y A CAMBIO DE PAGO 
DE TOYOTA DE REEMBOLSO DE EFECTIVO O OFERTAS ESPECIALES DE LEASE. GRADUADOS DE COLLEGE Y REEMBOLSO DE MILITARES NO ESTAN INCLUIDOS EN ESTA OFERTA PERO PUEDE CALIFICAR, VEA A 
DEALER POR DEATLLES. TODAS LAS VENTAS SON MAS IMPUESTOS, PLACAS Y $640 DE COSTO DE PROCESAMIENTO. PRECIOS INCLUYEN FLETES. REEMBOLSOS Y EFECTIVO DE FINANCIAMIENTO SON 
PAGADOS POR TOYOTA.

TODAS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS Y COSTOS DE PROCESAMIENTO. SUJETO A PRIORIDAD DE VENTA.

ó $2,500 de reembolso de Toyota* 

Miguel Marcia
Consejero de
Servicios
866.322.9676

SE ACEPTA
TAX ID

COROLLANuevo COROLLANuevo

0%APR por 72 meses* 

TOYOTA
2017

ó $2,000 de reembolso de Toyota* 

Sto
ck 

#M
17

15
24

A

$13,977

2013

Precio Especial 

Chevrolet Volt Base
Sto

ck 
#M

17
10

21
A

Toyota 4Runner SR5

$13,400

2006

Precio Especial 

Sto
ck 

#P
13

92
A

Honda Accord EX-L

$13,997
Precio Especial 

2013
Sto

ck 
#M

17
07

53
A

2010 Toyota Corolla S

$8,988

2012

Precio Especial 

Sto
ck 

#P
13

92
M

Hyundai Elantra Limited

$9,484
Precio Especial 

2013

CAMRYNuevo CAMRYNuevo

0%APR por 72 meses* 
TOYOTA

2017

$1,000 �nanciamiento en efectivo
ó $2,750 de reembolso de Toyota* 

$10,944

2011

Precio Especial 

Nissan Altima 2.5 S

Sto
ck 

#M
17

12
22

A
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JOSSMAR CASTILLO
WASHINGTON HISPANIC

S
i usted está en busca 
de un automóvil y va 
a SmartWheels Ted 
Britt Ford, en Fairfax 
Boulevard, es muy 

probable que salga conducien-
do uno, ya que su variado lote de 
vehículos y sus planes de finan-
ciamiento lo convierten en uno 
de los concesionaros más com-
petitivos del área metropolitana 
de Washington.

Y es que no siempre los clien-
tes encuentran un lugar donde 
vendan automóviles con men-
sualidades tan bajas como 49 
dólares al mes sin pensar que se 
trata de una broma o que los au-
tomóviles son de mala calidad.

Pero no es una broma. “En 
SmartWheels nuestros clientes 
pueden tener acceso a un buen 
automóvil por esa mensualidad 
todos los días”, comentó Jeff 
Kohl, gerente general del con-
cesionario. Explicó que son ca-
paces de trabajar con personas 
con todo tipo de crédito, tal y 
como lo anuncian, porque for-
man parte de una firma, en este 
caso Ted Britt, que utiliza una 
entidad financiera que trabaja en 
base a la condición del cliente.

“Si ellos tienen algún pro-
blema financiero, como banca-

rrota, mal crédito o reposesión,  
también los podemos ayudar a 
restablecer su crédito. A los que 
no tienen les ayudamos a cons-
truir su crédito”, señala Cristian 
Castro, uno de los especialistas 
en venta y que lleva ya cuatro 
años en la concesionaria.

Esta manera de servir a la co-
munidad los ha hecho acreedo-
res al premio de mejor servicio 
financiero brindado a un dealer 
de automóviles en el área por 
cuatro años consecutivos.

Aquellos que ya tienen un 
carro y están pensando en re-
novarlo, pueden utilizarlo co-
mo parte de la cuota inicial, y si 

no, cualquiera que sea su medio 
de transporte como bicicletas, 
motos y hasta botes.

SmartWheels se especializa 
en autos de la marca Ford, pero 
cuenta con una flota de más de 
60 vehículos nuevos, certifica-
dos y usados de diferentes mar-
cas. “Entre nuestros clientes 
hispanos hemos notado que pre-
fieren los autos japoneses”, dijo 
Castro. “Si el carro que quiere 
no se ajusta a su presupuesto, 
les sugerimos otras opciones 
para que obtengan un vehículo 
de buena calidad”.

Aparte de las garantías que 
venden para la tranquilidad de 

quienes adquieren cualquier 
vehículo con ellos, en Smart-
Wheels ofrecen garantía de por 
vida en piezas mecánicas como 
en el motor, transmisión, ade-
más de nitrógeno en las llantas, 
inspecciones de Virginia, y el 
cambio de batería cada cuatro 
años, sea que su automóvil lo 
necesite o no.

A pesar de que SmartWheels 
se especializa en autos Ford, es-
tán abiertos para brindar servi-
cio de mantenimiento para todas 
las marcas de autos y a clientes 
que hayan comprado o no su au-
tomóvil en este consecionario a 
través de Ted Britt Quick Lane, 
un centro de mantenimiento y 
reparación a sólo metros del edi-
ficio principal.

“Y como no queremos inco-
modar a quienes compraron au-
tos con nosotros, si en dos horas 
la reparación de su auto no está 
lista, o no podemos tenerlo para 
ese mismo día le ofrecemos uno 
de nuestros vehículos presta-
do y sin costo alguno”, señaló 
Castro, quien invitó a las per-
sonas interesadas en comprar 
un carro a visitarlos en Fairfax 
Boulevard y conocer por ellos 
mismos las oportunidades que 
SmartWheels ofrece.

MEJOR DEALER 
CON SERVICIOS 
FINANCIEROS

 Los buenos planes de fi-
nanciamiento y los precios 
bajos en los que ofrecen 
sus vehículos ha hecho que 
SmartWheels Ted Britt Ford 
haya sido escogido como 
el Dealer con mejor servicio 
financiero en el área por 
cuatro años consecutivos.

SmartWheels Ted Britt Ford cuenta con un equipo de vendedores en español que lo guiarán en su idioma por todo el proceso de adquirir un 
vehículo. Los puede conseguir en la 11101 Fairfax Boulevard, Fairfax, VA 22030, o llamando al 703-344-0767.                                   FOTOS: JOSSMAR CASTILLO.

Una variada flota de vehículos nuevos, certificados y usados 
ofrece a la concesionaria SmartWheels Ted Britt  cuyos modelos dispo-
nibles se ajustan a su presupuesto.

En el Norte de Virginia

Autos de calidad a precios  
bajos en SmartWheels
Concesionaria de Ted Britt Ford marca la diferencia a la hora de encontrar el auto que usted desea.

$3000
podría recibir por 

su automóvil, 
que pueden ser 

utilizados como 
pago inicial.
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Richard Morataya Oscar Valle

VENTAS

Erick ChairezKimberlyHugo Ardón

Dario Beltran

GERENTE GENERAL

Doris Alvarado

FINANCIAMIENTO

Carlos Ramos

GERENTE AUTOS USADOS

Enrique Marquez

GERENTE DE VENTAS

José CuzcoCinthya BonillaEmerita Adorno

ATENCION AL CLIENTE 

Gabriela Martinez

LustineToyota.com
14227 Je�erson Davis Highway, Woodbridge VA 22191

Mike Cruz Karla SantanaCarlos Jovel

INTRODUCIENDO PROGRAMA DE POR VIDA:  

BUMPER BUMPER2
JUST GOT A NEW BEST FRIEND!

Introducing Lustine’ Lifetime...

Now available with your new Toyota Purchase!
NEVER WORRY ABOUT YOUR VEHICLE AGAIN!

COVERAGE

¡ INSPECCIÓN DE VIRGINIA GRATIS!

(301) 832 1884

Larry Salamanca

PRECIOS UNICAMENTE PARA CLIENTES CON CREDITO CALIFICADO Y APROBADO, INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DISPONIBLES. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($599) Y GASTOS DE ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. AX, TITLE, LICENSE, DEALER FEES AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2610 DOWN, FIRST PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,460 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,186. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES 
$650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. 
ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. FINANCING AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS 
OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND 
UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. PURCHASERS CAN RECEIVE CASH BACK FROM TOYOTA OR CAN APPLY TO DOWN PAYMENT. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. 
ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS.

$2500
NEW 2017 TOYOTA RAV 4

CASH BACK

OR ORo%

72
APR financing for

MONTHS
$189
PER MOnth

36MONTHS

$2,799
DUE AT SIGNING

$2500
NEW 2017 SIENNA

CASH BACK

OR ORo%

60
APR financing for

MONTHS
$309
PER MOnth

36MONTHS

$2,999
DUE AT SIGNING

$2000
NEW 2017 TOYOTA COROLLA

CASH BACK

OR ORo%

72
APR financing for

MONTHS
$149
PER MOnth

36MONTHS

$2,699
DUE AT SIGNING

$2750
NEW 2017 TOYOTA CAMRY

CASH BACK

OR OR
o%

72

+1000

APR financing for

MONTHS $169
PER MOnth

36MONTHS

$2,899
DUE AT SIGNING

NEW 2017 TOYOTA TACOMA

$299
PER MOnth

36MONTHS

$2,999
DUE AT SIGNING

TOYOTA SAFETY SENSE™ (TSS)

Juntos podemos hacer el camino más seguro!
• El Sistema Pre-Colisión (Detector de vehículos y peatones)
• El Asistente de Manejo en Carril c/ función de Asistencia en Volante
• Luces Altas Automáticas 
• Control Automático de la Velocidad con Radar Dinámico

Comunicate

para obtener m
ás

detalles!

2014 TOYOTA CAMRY SE

6 velocidades AT,
1 solo dueño

Stk. PWW9395

$15887

2014 TOYOTA CAMRY

LE, 1 solo dueño, 
6 velocidades AT

Stk. PWW9391

$14887

2015 LEXUS ES 350 

6 velocidades AT, 
1 solo dueño

Stk. PWW9387

$25435

2015 JEEP WRANGLER

1 solo dueño, 
Unlimited Altitude

Stk. 7Y9807A

$29885

2016 TOYOTA SIENNA 

LE AAS, 1 solo
dueño, 6 vel. AT

Stk.7B9573A 

$25887

2016 TOYOTA COROLLA 

LE, automatico,
1 solo dueño,

Stk. PWW9393

$13887

2016 TOYOTA COROLLA

 LE, transmicion
CVT, 1 solo dueño

Stk. R65667

$13887

2017 TOYOTA TACOMA 

SR, automatico,
1 solo dueño

Stk. 7E9541A

$19687

TOYOTA
FINANCE CASH

. . . . .  y muchos más para elegir! 

Let’s Go Places

of Woodbridge

2012 TOYOTA TACOMA

automatico, 75k

Stk. PWW9356A

$23285

2014 TOYOTA CAMRY

 SE, 6 vel.,
AT, 1 sólo dueño

Stk. PWW9409

$15687

2016 TOYOTA RAV4

XLE, 1 sólo dueño,
transmision CVT

Stk. 7B8726A

$24995

MOTOR

TRANSMISIÓN

SISTEMA DE EJE

TODAS LAS PARTES
LUBRICADAS

GARANTÍA CON
$0 DE COSTOGARANTÍA DE POR VIDA EN:

2016 TOYOTA TACOMA 

1 solo dueño,
manual

Stk. R6M7617

$33995
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DETROIT 
ESPECIAL

M
ark Zuckerberg, 
presidente y fun-
dador de Face-
book, visitó hace 
pocas semanas las 

instalaciones de la Ford Motor 
Company en la ciudad de Dear-
born, Michigan.

Zuckerberg fue recibido por 
la plana mayor de la compañía 
incluyendo a Bill Ford, el presi-
dente de la Junta Directiva, y pa-
só gran parte de su visita dentro 
de la planta de fabricación de ca-
miones adyacente al rio Rouge. 
Ese es el lugar donde se fabrica la 
Ford F-150, el más popular de los 
modelos de la Serie-F, la línea 
de automóviles más vendida del 
país que tiene décadas sin que le 
saquen de esa privilegiada ubi-
cación.

La visita formó parte de su 
año de viajes personales, en la 
que el magnate de las redes so-
ciales se dedica a recorrer Esta-
dos Unidos y conversar con su 
gente a fin de conocer y enten-
der las distintas culturas que 
coexisten en el país.

Zuckerberg colaboró con la 
construcción de un grupo de 
Ford F-150, instalando ante-

nas, abrazaderas y apretando 
tornillos. También firmó la hoja 
de inspección, pegó una calco-
manía de motor y hasta escribió 
en el manual de propietario de 
una de las camionetas en que 
trabajó, y deseó ‘buena suer-
te’ a su futuro comprador. Esa 
camioneta podría llegar a con-
vertirse en una importante pieza 
de colección, por lo que la buena 
suerte de su comprador ya se va 

a ver materializada por el sólo 
hecho de haberlo comprado.

En su página de Facebook dijo 
que la parte más interesante del 
día fue “sentarse con la gente 
que hace esto a diario”. El fun-
dador de Facebook añadió que 
“el trabajo en una línea de mon-
taje es físicamente duro. Las 
personas que conocí me dijeron 
lo agotador que es y lo desgasta-
do que terminas”. 

DARCARS
NISSAN  OF
ROCKVILLE
AUTOS USADOS

(301) 309-2200
www.DARCARSNissan.com
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

y... muchos mas para elegir!

PROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRA-
FIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

www.DARCARSnissan.com

(301) 309-2200
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

ANDRES JORDANMAURICIO BRYAN

Volkswagen CC 4 Motion 

Sedan, automatico, 64k

$10,9772009

Stk.748023A 

2014 Honda CR-V

EX-L, SUV, automatico, 24k cuero

$21,7772014

Stk.647004A

2016 Ford Transit

cargo van, 30k, automatico, mini van

$20,7772016

Stk.E1425

Pontiac Vibe 

Hatchback, automatico, 1 solo dueño

$9,7772009

Stk.P10235A

Nissan Altima

2.5 S, sedan, automatico, 60k

$10,9772010

Stk.P10192A

Toyota Rav4 

AWD, suv, automatico, ventanas electricas

$14,7772011

Stk.N2158A

Mazda CX-5

Touring navegación, SUV, automatico

$14,7772014

Stk.741207AStk.P9843A

Honda Civic

Coupe, ex, 49k, automatico

$11,9772011

Stk.P10204A

Acura TSX 

Special edition, automatico, 12k, sedan

$19,9772014

Stk.P10231

Magnate trabaja de operario

Con dominio, Mark Zuckerberg aprieta tornillos y ajusta mani-
velas en la puerta de la camioneta Ford F-150 que él armó. El vehículo 
puede ser una importante pieza de colección.  FOTO: FORD

Un operario de la planta Ford en Dearborn instruye al propietario de Facebook, Mark Zuckerberg, 
sobre el trabajo en la línea de montaje.                               FOTO: FORD

Dueño de Facebook 
construye una F-150
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que el piloto del Toyota No. 18 
de Joe Gibbs Racing, que lideró 
100 vueltas, se quedó en pis-

ta durante la bandera amarilla 
causada por el contacto del auto 
de Kasey Kahne contra el muro 
exterior.

“Kyle se quedó fuera y es-
taba con llantas más viejas. 
Empecé a notar que estaba te-
niendo algunos problemas, es-
pecialmente en la curva 1 y ahí 
fue que me di cuenta que mis 
llantas nuevas me iban a man-
tener con vida.

“Al final pude mantener el 
ritmo en la curva 3, pero me 
bloqueó muy bien y no lo pude 
pasar por el carril interior, pe-
ro al final logré pasarlo, aunque 
luego tuve que contener al No. 
4 (Harvick). El iba muy rápido y 
le tengo que agradecer que haya 
corrido de forma limpia. Fue al-
go muy bueno de su parte, pero 
de cualquier modo muy angus-
tiante para mi. Espero que los 
fanáticos lo hayan disfrutado. 
Fue maravilloso”, afirmó.

Harvick, cuyo motor sobre-
vivió el abuso del final tras ha-
cer un mal cambio de velocida-
des al final de la Etapa 2, estaba 

esperando un error del novato 
al final, pero eso nunca llegó y 
Harvick no pudo controlar su 
auto tan bien como lo hizo Bla-
ney al final.

“No pude frenar como ne-
cesitaba todo el fin de semana, 
así que tuve mucho cuidado 
con los frenos”, dijo Harvick. 
“Si hubiera presionado el fre-
no demasiado el auto se habría 
ido de lado y eso habría sido una 
desventaja mayor. Así que tuve 
que cuidar eso en cada vuelta”, 
relató.

“El No. 21 (Blaney) atacó me-
jor las curvas de lo que yo lo pude 
hacer. Mi única opción habría 
sido pasarlo por dentro como hi-
ce con otros autos, pero él nunca 
cedió ese espacio. Ryan hizo un 
gran trabajo al no derrapar con 
la cantidad de vueltas que tuvo 
al final”, sentenció.

Martin Truex Jr. fue 6to., con 
lo que se mantuvo como líder de 
la Clasificación de Pilotos, con 
siete puntos de ventaja sobre 
Kyle Larson, quien ganó la se-
gunda etapa de la carerra. 

NASCAR.COM       
LONG POND, PENSILVANIA / 
ESPECIAL

P
resionado por el ve-
terano Kevin Harvick 
durante las últimas 8 
vueltas de la carrera 
‘Pocono 400’, Ryan 

Blaney logró mantener la calma 
ante el ataque del campeón de la 
temporada 2014 y logró de forma 
dramática su primera victoria 
en la Monster Energy NASCAR 
Cup Series.

Tras el reinicio en la vuelta 
148 de las 160 programadas, Bla-
ney adelantó a Kyle Busch en la 
vuelta 151, gracias a que el auto 
de Busch venía con llantas más 
usadas y no fue capaz de frenar 
el avance del Ford No. 21 de Bla-

ney y su equipo Wood Brothers 
Racing Ford.

Busch intentó bloquear el 
paso de Blaney en la recta de 
Long Pond, pero Blaney se man-
tuvo en control hasta tomar la 
delantera.

Una vuelta después, Harvick 
adelantó a Busch y se acercó pe-
ligrosamente a Blaney, quien no 
se intimidó y lo mantuvo bajo 
control hasta cruzar la meta con 
solo 0.139 segundos de ventaja 
para convertirse en el 19no. pilo-
to del equipo Wood Brothers en 
ganar una carrera en la máxima 
serie de la NASCAR y primero 
desde que Trevor Bayne ganó la 
Daytona 500 en 2011.

Blaney, de 23 años, es tam-
bién el ganador más joven desde 
que Bayne, quien tenía 20 años 

en su victoria en Daytona, que 
logra una bandera a cuadros pa-
ra Wood Brothers at Daytona.

Cuando se bajó del auto en 
Victory Lane, Blaney parecía no 
entender todavía la magnitud de 
su victoria.

“Esto supera todos mis sue-
ños de muchas formas”, excla-
mó Blaney. “Crecí viendo a mi 
papá (Dave Blaney) competir en 
esta pista y es maravilloso po-
der darle una victoria a Wood 
Brothers, antes que nada, pero 
hacerlo aquí, en esta pista, tan 
cerca de Ohio, que es mi casa, 
es algo increíble”.

El ataque final
Para lograrlo, Blaney tuvo 

que superar a Busch. Algo que 
no fue nada fácil, a pesar de 

Su primera copa en la serie NASCAR

Ryan Blaney, 
gran victoria en 
la Pocono 400

Ryan Blaney levanta su bebida energizante luego de ganar la carrera Pocono 400 por la serie NASCAR, en el 
circuito de Long Pond, Pensilvania, el domingo 11 de junio.       FOTO: MATT SLOCUM / AP

En el tramo final de la carrera, el coche Ford conducido por Ryan Blaney toma la delantera para hacerse de 
la victoria en la competencia Pocono 400, el domingo 11 en Long Pond, Pensilvania.      FOTO: MATT SLOCUM / AP

“Esto supera todos mis sueños”, afirma piloto del equipo Wood 
Brothers, quien creció viendo competir a su padre Dave.

10 primeros

Los diez pilotos 
clasificados 

1. (4) Ryan Blaney, Ford, 160.
2. (12) Kevin Harvick, Ford, 

160.
3. (15) Erik Jones #, Toyota, 

160.
4. (5) Kurt Busch, Ford, 160.
5. (6) Brad Keselowski, Ford, 

160.
6. (2) Martin Truex Jr., Toyota, 

160.
7. (7) Kyle Larson, Chevrolet, 

160.
8. (25) Chase Elliott, Chevro-

let, 160.
9. (1) Kyle Busch, Toyota, 160.
10. (3) Matt Kenseth, Toyota, 

160.
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CABO CAÑAVERAL,  
FLORIDA
AP

U
na nave de la NASA se 
encuentra en camino 
al asteroide Bennu, 
después de partir ha-
ce más de tres meses.

El explorador Osiris-Rex 
partió de Cabo Cañaveral el jue-
ves 8 de septiembre por la tarde, 
justo antes de la puesta de sol. 
Fue el inicio de un recorrido de 
siete años en busca del asteroi-
de, donde recogerá muestras 
para traerlas a la Tierra.

La NASA ha buscado polvo 
de cometas y partículas de vien-
to solar, pero es la primera vez 
que va tras un trozo de asteroide. 

Bennu es la garza real en la 
mitología egipcia.

La NASA informó que su na-
ve espacial avanza según lo pro-
gramado hacia la roca negra y 
exótica llamada Bennu, recogerá 
un poco de tierra de la superfi-
cie y luego, en un final en gran-

de, traerá la muestra a nuestro 
planeta en el año 2023, tras un 
recorrido de 6.500 millones de 
kilómetros (4.000 millones de 
millas).

Promete convertirse en el 
botín cósmico más grande des-
pués de las rocas lunares que 
trajo la misión Apollo, recogi-
das por manos de astronautas 
a fines de la década de 1960 y a 
principios de la década de 1970.

El robot caza-asteroides de la 
NASA, Osiris-Rex, está diseña-
do para recoger piedras grandes 
y chicas, y en una sola recolec-
ción puede tomar el equivalente 
a entre uno y cuatro, e incluso 
cinco puñados.

“Vamos a explorar un mundo 
desconocido”, afirmó el cientí-
fico principal Dante Lauretta, 
de la Universidad de Arizona en 
Tucson. “Vamos a poder crear 
un mapa detallado. Cuando 
acabemos, será el esteroide con 
más detalles en nuestro sistema 
solar”, añadió.

Gracias a observaciones de 

los telescopios espaciales Hub-
ble y Spitzer, y de observatorios 
aquí en tierra, los científicos ya 
saben que Bennu es esférico, 
tiene 487 metros (1.600 pies) de 
diámetro y su color negro indi-
ca que es rico en carbón. Se cree 
que se formó hace unos 4.500 
millones de años, un remanente 
de la formación del sistema so-
lar. Como tal, podría arrojar pis-
tas sobre el origen de la vida en la 
Tierra y, posiblemente, también 
en otras partes del sistema solar.

También hay un lado prácti-
co para la misión de más de 800 
millones de dólares: la defensa 
del planeta.

Bennu es uno de muchos as-
teroides cercano a la Tierra que 
ocasionalmente se cruzan con 
nuestro planeta. 

Mientras los científicos se-
pan más sobre estas rocas po-
tencialmente peligrosas, ten-
dremos mejores oportunidades 
de rastrearlas y, en el peor de los 
casos, estar preparados para un 
choque.

Explorador de la NASA en camino

Esta versión artística hecha por la NASA muestra el asteroide Bennu, desde cuya superficie el explora-
dor de la NASA Osiris-Rex tomará muestras para estudiarlas a su regreso a nuestro planeta. 
FOTO: NASA/GODDARD/UNIVERSITY OF ARIZONA VIA AP

Nave Osiris-Rex tomará muestras de Bennu y las traerá a la Tierra 
tras un recorrido de 4,000 millones de millas.

Viaja siete años 
hacia un asteroide
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JIMMY GOLEN
MONTREAL, CANADÁ / AP

L
ewis Hamilton con-
quistó el domingo el 
Gran Premio de Cana-
dá por sexta vez en su 
carrera y por tercer año 

consecutivo, para apretar la lu-
cha con Sebastian Vettel en pos 
del campeonato de la Fórmula 
Uno. 

Una semana después de ha-
ber quedado totalmente mar-
ginados del podio en Mónaco, 
Mercedes completó su primer 

1-2 de la temporada. El finlan-
dés Valtteri Bottas fue segun-
do, a 19,7 segundos del británico 
Hamilton. 

“El coche está otra vez con 
el nivel que debe ser”, declaró 
Hamilton. “Eso no quiere decir 
que será así siempre. Pero hemos 
aprendido bastante”, añadió 
con sencillez. 

Hamilton comenzó la jorna-
da 25 puntos debajo del alemán 
Vettel, quien llegó cuarto. La 
diferencia entre Hamilton y el 
piloto de Ferrari es ahora de 12 
unidades (141-129). 

“Tuve una buena largada, 
sin pasar sobresaltos”, comentó 
Hamilton tras liderar de punta 
a punta. 

Daniel Ricciardo, de Red Bull, 
ocupó el tercer sitio por tercera 
semana consecutiva, y celebró 
bebiendo champán que sirvió 
adentro del zapato que usó du-
rante la carrera. Compartió 
incluso un sorbo con el actor 
Patrick Stewart, quien condujo 
la ceremonia posterior a la com-

petencia. 
Max Verstappen, compañe-

ro de Ricciardo, corrió apenas 10 
vueltas pese a trepar del cuarto 
al segundo puesto poco después 
de la largada. El holandés Vers-
tappen averió el alerón de Vet-
tel. Otra colisión, pero de mayor 
magnitud en la primera vuelta, 
provocó el abandono del brasi-
leño Felipe Massa y el español 
Carlos Sainz. 

Vettel esperó hasta la quinta 

vuelta para hacer el cambio de 
alerón y se rezagó más. 

“Nos quedamos atrás”, co-
mentó Vettel. “Sabía que po-
díamos recuperarnos, porque 
éramos más rápidos que los que 
estaban adelante. Pero había que 
remontar mucho, lo que implica 
un gran esfuerzo”, explicó. 

En el quinto puesto se ubicó 
el mexicano Sergio Pérez, quien 
volvió a sumar puntos en una 
campaña meritoria. El otro bó-

lido rosado de Force India, llegó 
a continuación, con el francés 
Esteban Ocon al volante. 

Ambos disputaron entre sí el 
puesto más alto, en la recta fi-
nal y en las comunicaciones por 
radio. 

Lance Stroll, originario de 
Montreal, se ubicó en el noveno 
lugar. El novato de 18 años tuvo 
así el mejor desempeño en su ca-
rrera y consiguió sus primeros 
puntos. 

El tramo final
En la 50ma vuelta, Vettel se 

había adelantado al séptimo si-
tio, y se declaró listo para atacar 
una última vez en busca de me-
jorar su resultado. 

En momentos en que Pérez y 
Ocon competían entre sí, Vet-
tel rebasó al francés en la 66ta 
vuelta. Tras salir brevemente de 
la pista en una chicana, rebasó 
también a Pérez. 

Se quedó a un segundo de 
Ricciardo y de un lugar en el po-
dio, pero debió conformarse con 
el cuarto puesto. 

Hamilton completó su cuarto 
Grand Slam: pole, liderar cada 
vuelta, ganar la carrera y fijar la 
vuelta más rápida. 

Dese el inicio de la competencia estuvo Lewis Hamilton en el primer lugar, gracias a que también ganó 
la tradicional pole.                           FOTO: RYAN REMIORZ-THE CANADIAN PRESS / AP

Al timón de su poderoso bólido Mercedes, el conductor británico Lewis Hamilton (44) cruza la curva Ayrton Senna –dedicada al campeón 
mundial brasileño de la F-1 fallecido años atrás-, para ganar el Gran Premio de Canadá, el domingo 11.               FOTO: TOM BOLAND-THE CANADIAN PRESS / AP

Lewis Hamilton (44), de Gran Bretaña, lleva una bandera de su 
país mientras celebra su victoria en el Gran Premio de Canadá de Fórmu-
la Uno, el domingo 11 en Montreal. after winning the Canadian Grand.

 FOTO: RYAN REMIORZ-THE CANADIAN PRESS / AP

Por tercer año seguido logra victoria en Montreal

Hamilton imbatible en Canadá
Piloto de Mercedes gana Gran Premio 
de punta a punta y reduce a 14 puntos la 
ventaja del alemán Vettel, de Ferrari.
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BILL PAGE TOYOTA

Hasta

de reembolso
(en modelos selectos)

$

¡Reducción de precios
POR CONSTRUCCIÓN!

(703) 532-8800
billpagetoyota.com

*PRICES INCLUDE CURRENT MANUFACTURE REBATES. ADDITIONAL FACTORY REBATES SUCH AS RECENT COLLEGE GRADUATE OR MILITARY MAY BE AVAILABLE. ALL VEHICLES ARE SUBJECT TO PRIOR SALE. ALL PRICES ARE SPECIAL INTERNET PRICES ONLY AND CANNOT BE COMBINED WITH ANY OTHER OFFER, PUBLIC OR PRIVATE. ALL FINANCING IS SUBJECT TO APPROVED CREDIT. ALL NEW  VEHICLE PRICES EXCLUDE FREIGHT (CARS $835, SUVs $900 AND FULL-SIZE TRUCKS $1195), TAX, TAGS, AND PROCESSING FEE OF $595. WE MAKE EVERY EFFORT TO PROVIDE ACCURATE INFORMATION, BUT PLEASE VERIFY OPTIONS AND PRICE  BEFORE PURCHASING. WE CANNOT BE HELD LIABLE FOR DATA THAT IS LISTED INCORRECTLY. camry: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2000 DOWN , FIRST $199 PAYMENT 
AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 CAMRY MODEL 2532, MSRP $23,935 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $23,271. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY.  0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL 
SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. BUYERS CAN RECEIVE A $1000 FINANCE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT.  ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION.  FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY.   SEE DEALER FOR DETAILS. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. COROLLA: TAX, TITLE, LICENSE , $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE 
AT SIGNING INCLUDES $1830 DOWN (AFTER APPLICATION OF $750 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES) , FIRST PAYMENT OF $169 AND $0 SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 COROLLA 4 CYLINDER AUTOMATIC MODEL 1852, MSRP $19,800 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $18,821. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE 
MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. RAV4: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2400 DOWN , FIRST $199 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,340 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,003. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE 
AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 HIGHLANDER: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER 
PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2730 DOWN , FIRST $269 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 HIGHLANDER LE MODEL 6948, MSRP $35,080 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $33,672. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND IS SUBJECT 
TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. 0.9% APR FINANCING UP TO 60 
MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT 
TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT 
SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED 
BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17
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TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO, NO CREDITO, MAL CREDITO,
BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.
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NUEVO 2017  RAV4 LE

NUEVO 2017  SIENNA LE

Financiamiento Disponible
(en modelos selectos)
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BILL PAGE TOYOTA

www.billpagetoyota.com
* APLICAN RESTRICCIONES, PRECIO A CLIENTES CON CREDITO APROBADO Y CALIFICADO, NO TODOS CALIFICAN.  IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER NO ESTAN INCLUIDOS. CUOTAS MENSUALES BASADAS EN 25% CUOTA INICIAL POR 72 MESES AL 7.9% DE TASAS DE INTERES

RECIBIMOS SU AUTO VIEJO, SIN IMPORTAR LAS CONDICIONES. BIENVENIDOS COMPRADORES POR PRIMERA VEZ

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO,  NO CREDITO, MAL CREDITO,
BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042

(703) 532-8800

VEN A BILL PAGE TOYOTA Y MANEJA HOY TU NUEVO AUTO A CASA!

¡Reducción de precios
POR CONSTRUCCIÓN!

cuota inicial
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