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Washington  
Maryland 

Virginia

Nissan, Toyota y Honda 
forman súper alianza.

El Ford Mustang Classic 
es el clásico más deseado. 

Cómo escoger el primer 
coche del hijo 
adolescente.

Kyle Busch gana carrera y 
un millón de dólares.
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Gerentes y vendedores de Bill Page Honda se enfocan en la comunidad

Los dos Gerentes de Ventas y Financiamiento de Bill Page Honda, Fernando Lobo (el segundo, de izquierda a derecha), nacido en Colombia, y Carlos Granados (cuarto, de 
izq. a der.), de origen salvadoreño, junto a varios ejecutivos de ventas hispanos caminan orgulllosos frente al nuevo y moderno edifi cio de ese prestigioso dealer de autos 
localizado en el área de Falls Church, Virginia. Ellos están enfocados en servir a los miembros de la comunidad hispana que se desarrolla vertiginosamente en el área. “Es-
tamos creciendo junto con ellos, no sólo en el aspecto de las ventas, donde estamos batiendo récord tras récord cada mes, sino también en darles incentivos, motivación y 
confi anza”, señalan Lobo y Granados.      FOTO: ÁLVARO ORTIZ / WASHINGTON HISPANIC 8 y 9

Crecemos junto
con los hispanos
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703-659-8422 - 11101 Fairfax Blvd, Fairfax, VA 22030

of Fairfaxof Fairfax
TedBrittSmartWheels.com

2011 NISSAN ALTIMA 2.5

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 HONDA CR-V EX-L

$15,995 $149$149
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 FORD EXPLORER XLT

$12,995 $119$119
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 NISSAN ALTIMA

$13,995 $129$129
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 MERCEDES C300 AWD

$13,995 $129$129
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD FUSION SE

$11,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 NISSAN ALTIMA SL

$10,999 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2009 MINI COOPER

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2004 CHEVROLET SUBURBAN 1500 LT 4X4

$7,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 FORD FUSION SE

$7,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2005 ACURA TL

$4,995 $39$39
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2002 HONDA ACCORD EX-L

$4,995 $39$39
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 FORD F150

$7,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 HONDA CR-V LX

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 NISSAN VERSA NOTE

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 NISSAN VERSA SEDAN

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 FORD C-MAX HYBRID SE

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 HONDA CIVIC LX

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD ESCAPE S

$12,995 $119$119
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD FOCUS SE

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 NISSAN ROGUE S 4X4

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 NISSAN SENTRA SV

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 HYUNDAI SONATA GLS

$11,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 CHEVROLET CRUZE 1LT

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 FORD FIESTA SE

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 TOYOTA PRIUS C ONE

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2016 HYUNDAI ACCENT SE

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

ACEPTAMOS BICICLETAS, MOTONETAS, MOTOCICLETAS, BOTES, TRUCKS,
CASAS RODANTES, TRENES, BUSES Y CUALQUIER MEDIO DE TRANSPORTE.

PAGOS SON ÚNICAMENTE EJEMPLO Y ESTAN BASADOS EN $3000 PAGO INICIAL Y FINANCIAMIENTO POR 72 MESES AL 2.99% INTERES EN CRÉDITOS APROBADOS. PAGOS EXCLUYEN IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE REGISTRACIÓN, TÍTULO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER 
($689.50). EL VALOR DEL TRADE-IN DE $3000 NO PUEDE SER COMBINADO CON LOS PAGOS DE EJEMPLO PUBLICADOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

2008 CHEVROLET EQUINOX LT 40K

$7,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2006 CHEVROLET COBALT LS

$4,995 $39$39
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

¡ Pagos desde ¡ Pagos desde al  mes!al  mes!$49$49

G
er

en
te

 G
en

er
al

Jeff Kohl JonathanDanGeorgeTreton Frank

(571-)- 344- -0767

Roberto Zambrano
(703) 547-7037

Español

Cristian
(571) 344-0767

Español

Juan Bosco

Español

(703-) 547-- 7037 /

Ronnie

Español

1988 FORD MUSTANG GT CONVERTIBLE

$6995$6995
precio

MEMORIAL DAY 
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LONDRES       
ESPECIAL 

M
úsica para nuestros oídos. 
Es así como simplemente 
se puede describir el sa-
ber que el nuevo Aston 
Martin Red Bull 001 es-

tará equipado con un motor V12 NA 
de 6.5 litros.

No se debe únicamente al sonido 

que emanará del motor sino al hecho 
de que Aston Martin ha decidido man-
tener vivo lo que algunos consideran 
una reliquia en el mundo automotriz: 
el motor V12 naturalmente aspirado.

El V12 será desarrollado por 
Cosworth, tendrá un desplazamiento 
de 6.5 litros y producirá unos 900 ca-
ballos de fuerza.

El resto de la potencia, la cual en 
total será de unos 1000 hp, será pro-

porcionada por un sistema de recupe-
ración de energía similar al KERS de 
Formula 1 y será entregado por Rimac.

Aston Martin no sólo está juntando 
a un famoso creador de motores que ha 
tenido grandes campeonatos y victo-
rias en su haber, como Cosworth, sino 
también han añadido el talento del gu-
rú de la aerodinámica Adrian Newey, 
quien ha creado los autos más domi-
nantes en la Formula 1.

El Aston Martin Red Bull 001

El Aston Martin Red Bull 001 es un coche que ilusiona a muchos pero que sólo 
unos cuantos pueden tenerlo.      FOTO: ASTON MARTIN
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AUTOPROYECTO.COM          
ESPECIAL

G
oogle-Volvo es la nueva so-
ciedad creada para desarro-
llar la próxima generación de 
sus galardonados sistemas de 
entretenimiento y conectivi-

dad basados en la plataforma Android y 
que ofrecerán acceso a una amplia va-
riedad de aplicaciones y servicios. Se 
incluirá en los nuevos modelos de Volvo 
dentro de dos años.

Esta colaboración promete revo-
lucionar la forma en la que los clientes 
del fabricante sueco se relacionarán e 
interactuarán con sus vehículos.

El amplio catálogo de aplicaciones 
Android –creado por Google-Volvo 
o desarrolladores externos- ofrece-
rá servicios conectados y predictivos 
tanto para el vehículo como alrededor 
del mismo.

“Esta colaboración con Google su-
pone para nosotros un importante pa-
so estratégico”, afi rmó Henrik Green, 

vicepresidente de investigación y 
desarrollo del grupo Volvo Car. “La 
plataforma y los servicios de Goo-
gle mejorarán la experiencia de los 
usuarios al ofrecerles nuevas po-
sibilidades de personalización, ya 
que Android es más fl exible desde 
el punto de vista del desarrollo”, 
explicó.

La asociación Google-Volvo in-
dica que la convergencia entre los 
sectores de la conducción autónoma 
y la tecnología es imparable, ya que 
la conectividad de los vehículos es 
cada vez mayor.

Volvo considera que el futuro de 
la industria automovilística está en 
establecer colaboraciones inteligen-
tes. El uso de Android como sistema 
operativo ofrecerá a los clientes la 
posibilidad de personalizar los ser-
vicios de conexión de sus vehículos.

“Estamos encantados de cola-
borar con Volvo para integrar An-
droid en sus vehículos conectados de 
próxima generación”, destacó Pa-

trick Brady, vicepresidente de Android 
Engineering en Google. “Esta alianza 
–expresó-, nos da la oportunidad de 
ofrecer una experiencia aún mejor a 
los conductores de vehículos Volvo a 
través de una plataforma de info-en-
tretenimiento llena de funciones y un 
rico sistema de aplicaciones Android y 
servicios de Google”.

“La incorporación de Android nos 
dará un rico sistema sin perder la inter-
faz de usuario característica de Volvo. 
Ofreceremos cientos de aplicaciones 
conocidas y la mejor experiencia inte-
grada en este entorno de gran conecti-
vidad”, agregó Green.

Volvo también está colaborando con 
Google en otra iniciativa: actualizar sus 
últimos modelos incorporando en ellos 
el servicio de búsquedas locales de Goo-
gle, una aplicación de servicios basados 
en la ubicación. 

La incorporación se realizará me-
diante una actualización que llegará a 
los clientes a través del sistema de na-
vegación Sensus.

Ofrecerá a los clientes la posibilidad de personalizar 
los servicios de conexión de sus vehículos.

Nueva era del
auto une a
Google-Volvo

La plataforma Android con su amplio catálogo de aplicaciones ofrecerá servicios co-
nectados y predictivos tanto para todos los vehículos Volvo como alrededor del mismo.     
FOTOS:GOOGLE

El nuevo Volvo XC60 también usará Android como sistema operativo, 
lo que ofrecerá a los clientes la posibilidad de personalizar los servicios 
de conexión de sus vehículos.     FOTOS:VOLVO

Está enfocada en las colaboraciones inteligentes
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Nuevo RAV4RAV4Nuevo

Autos Nuevos: 1-888-755-5384
8500 Sudley Rd, Manassas VA, 20155 ¡Miller Toyota Tiene Un Verdadero

Equipo Hispano A Su Servicio!

Will
1-888-755-5384 1-888-755-5384

Carlos Ramos
 866-387-3056
Vladimir Brun

866-362-4641
Mike

866-541-2604
Sergio

Nuevos

PARA VER TODO NUESTRO STOCK VISITENOS EN: www.MillerToyota.com

0%APR por 72 meses* 

¡MAS DE 100 TOYOTAS
CERTIFICADOS DISPONIBLES!

¡VISITE NUESTRO CENTRO
DE SERVICIO Y PARTES! 

Eric Barrios
Manager-Blue Team
703-396-506
888.223.1527

Victor Gamez
Parts Professional
703-396-5061
parts@millertoyota.com

Dimas Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.793.8297

Irvin Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.224.4083

DANNY ULLOA
(571)437-4236 

JOSE (Gte. Finanzas)
(703)335-6227

MANOLO
(818)585-0201

Autos Usados 1-888-771-6952
Usados

www.MillerToyota.com
8500 Sudley Rd,  Manassas VA, 20155

TOYOTA
2017

OFERTA TERMINA EL 05/31/2017. CON CREDITO APROBADO A TRAVES DE TOYOTA FINANCIAL SERVICES. 72 MENSUALIDADES  DE $13.88 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 0% APR,  Y A CAMBIO DE PAGO 
DE TOYOTA DE REEMBOLSO DE EFECTIVO O OFERTAS ESPECIALES DE LEASE. GRADUADOS DE COLLEGE Y REEMBOLSO DE MILITARES NO ESTAN INCLUIDOS EN ESTA OFERTA PERO PUEDE CALIFICAR, VEA A 
DEALER POR DEATLLES. TODAS LAS VENTAS SON MAS IMPUESTOS, PLACAS Y $640 DE COSTO DE PROCESAMIENTO. PRECIOS INCLUYEN FLETES. REEMBOLSOS Y EFECTIVO DE FINANCIAMIENTO SON 
PAGADOS POR TOYOTA.

TODAS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS Y COSTOS DE PROCESAMIENTO. SUJETO A PRIORIDAD DE VENTA.

ó $2,250 de reembolso de Toyota* 

Miguel Marcia
Consejero de
Servicios
866.322.9676

SE ACEPTA
TAX ID

COROLLANuevo COROLLANuevo

0%APR por 72 meses* 

TOYOTA
2017

ó $2,000 de reembolso de Toyota* 

Sto
ck 

#M
17

12
52

A

$8,472

2010

Precio Especial 

Toyota Sienna LE

Sto
ck 

#M
17

14
48

A

Chevrolet Sonic 2LT

$7,462

2012

Precio Especial 

Sto
ck 

#M
17

01
19

A

Toyota Corolla LE

$8,422
Precio Especial 

2010

Sto
ck 

#M
17

11
51

M
Nissan Frontier XE V6 

$9,999

2004

Precio Especial 

Sto
ck 

#M
17

07
74

A

Toyota RAV4 Base

$11,475
Precio Especial 

2010

CAMRYNuevo CAMRYNuevo

0%APR por 72 meses* 
TOYOTA

2017

$1,000 �nanciamiento en efectivo
ó $2,750 de reembolso de Toyota* 

$10,496

2008

Precio Especial 

In�niti G35x X

Sto
ck 

#M
17

11
17

B

(301)424-1700
PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. NO TODOS CALIFICAN. OFERTAS NO PUEDEN SER COMBINADAS. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($200) Y ENVIO. NO PAGOS HASTA 90 DIAS, Y OTRAS PROMOCIONES, NO TODOS CALIFICAN, APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS.

755 Rockvil le Pike

Rockvil le, MD 20852

of Rockville DARCARSchrys le r jeeprockv i l l e .com

Elias Moncada
(240) 704-2692

Ve
nt

as

Juan Tejera
(301) 792-3772

Ve
nt

as

Daniel Leon

Ve
nt

as

Henry Argueta
(301) 378-6403

Ve
nt

as

$20,250

2008 FORD 14FT DUMP
TRUCK XLT PICKUP

Stk.689200A

$14,850

2015 GMC TERRAIN SLE
SUV

Stk.738213A

$20,650

2016 NISSAN NV SV MINI
VAN

Stk.748066A

$6,250

2003 ACURA CL
TYPE S COUPE

Stk.N2255A

$18,450

2012 AUDI Q5 2.0T PREMIUM
PLUS

Stk.718151A

$14,450

2013 ACURA ILX TECH PKG
SEDAN

Stk.738321A

$12,450

2013 DODGE
AVENGER SE

Stk.734081C

$10,980

2013 NISSAN
ALTIMA 2.5 S

Stk.686115A

$8,250

2013 SCION xB
WAGON

Stk.733051A

$25,980

2015 JEEP WRANGLER
UNLIMITED SPORT

Stk.732180A

$19,980

2015 TOYOTA RAV4 XLE
SUV

Stk.E1440

$7,650

2010 HONDA FIT HATCHBACK
SEDAN

Stk.N2288A

$22,150

2013 FORD F-150 XLT PICKUP
TRUCK

Stk.N2247A

$17,650

2013 HONDA CR-V EX-L
SUV

Stk.787029A

$13,250

2015 HYUNDAI VELOSTER
TURBO

Stk.686075A

$10,850

2015 MITSUBISHI LACER
ES SEDAN

Stk.686028A

Fe
ch

a 
d

e 
Ex

p
ir

ac
ió

n
 0

5-
01

-2
01

7
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VÍCTOR CAYCHO     
WASHINGTON HISPANIC

D
os ejecutivos hispanos, de dos 
generaciones distintas, uno 
de América del Sur y el otro 
de Centroamérica, tienen un 
denominador común: ambos 

son desde hace 18 y 10 años, respectiva-
mente, los Gerentes de Ventas y Finan-
ciamiento de Bill Page Honda, un dealer 
de autos totalmente modernizado, que 
se ubica en Falls Church, Virginia.

Los dos, Fernando Lobo, de Colom-
bia, y Carlos Granados, de El Salvador, 
representan el empuje, la experiencia 
y la fuerza vendedora, unidos al trato 
cordial y cariñoso. Además tienen el 
mismo enfoque, el de ayudar a la co-
munidad hispana en su desarrollo y en 
darles una nueva perspectiva de lo que 
signifi ca adquirir un vehículo, la se-
gunda propiedad más valiosa para una 
familia en Estados Unidos.

La siguiente es la historia apretada 
de ambos líderes, que llegaron desde 
caminos distintos pero que ahora van 
de la mano con los miembros de nuestra 

comunidad, llevándoles optimismo y 
sobre todo honestidad.

Una gran visión
Fernando Lobo es el más veterano de 

los dos y es “la imagen” del dealer en la 
publicidad comercial. “La primera vez 
que entré a Bill Page Honda fue el 7 de 
julio de 1993. Alguien me habló de este 
negocio y me dijo que yo tenía madera. 

Creo que todos tenemos un vendedor 
por dentro. El tiempo ha pasado y este 
año estaré cumpliendo 24 años de haber 
comenzado con la organización Page”, 
cuenta.

“Fue un cambio radical –continúa-; 
pasé por aquí y se me dio la oportunidad 
de inmediato. Me dijeron ‘comienzas 
mañana’. Así de rápido. Estuve ven-
diendo carros en el antiguo local de es-

ta organización, que era pequeño pero 
donde se había iniciado el imperio de 
la familia Page hace ya más de 60 años, 
primero como dealer de Ford, Buick y 
Pontiac, hasta que llegó la franquicia 
de Honda, hace ya casi 50 años. En ese 
local estuve hasta hace tres años, cuan-
do inauguramos este nuevo edifi cio in-
menso y moderno, con sus tres plantas y 
el área de parqueo totalmente techada, 
una maravilla”. 

En sus inicios Fernando comenzó 
como vendedor de autos y obtuvo mu-
chos premios, entre ellos el trofeo de 
oro de Honda. Hasta que a fi nales de 
1999 llegó a Gerente de Ventas. “Voy 
a cumplir 18 años en esta posición y 24 
años en esta gran empresa”, señala con 
un gesto de orgullo.

Lobo nació en Barranquilla, Colom-
bia, y hace más de 32 años llegó al área 

de Washington, donde vivía una her-
mana. Hoy en día destaca el acelerado 
desarrollo alcanzado por la comunidad 
hispana, “el que también está ligado a 
mi crecimiento personal y al de Bill Page 
Honda”, afi rma. “El fabricante Hon-
da ha identifi cado plenamente que el 
mercado hispano es poderosísimo, de 
mucho potencial”, añade. Es así como 
Honda empezó a producir catálogos de 
sus mejores carros en español. 

Lobo reconoce que anteriormente 
el cliente hispano tenía mejor conoci-
miento de marcas como Toyota y Nis-
san, las marcas que más importada La-
tinoamérica. “Honda es relativamente 
una marca muy nueva y cuando yo lle-
gué aquí la gente decía que sus autos 
eran más elitistas y más caros. Era una 
percepción equivocada. Pero los fueron 
probando, se dieron cuenta que nues-

El impresionante nuevo edifi cio de Bill Page Honda, de tres pisos, con sótano y un área de estacionamiento totalmente techada. 
Al lado, el pequeño edifi cio donde hace seis décadas se inició el vasto imperio Page.     FOTO:  ÁLVARO ORTIZ / WASHINGTON HISPANIC

Carlos Granados, Gerente de Ventas y Financiamiento de Bill Page Honda desde 
2007, nació en San Miguel, El Salvador. Afi rma que los nuevos modelos que trae Honda 
harán del 2017 “un año de grandes éxitos en ventas”.       FOTO:  ÁLVARO ORTIZ / WH

Fernando Lobo, Gerente de Ventas e Inventario de Bill Page Honda desde 1999, es 
de Barranquilla, Colombia. Señala que Honda es una marca relativamente muy nueva, 
pero que con sus récords de ventas “ahora está marcando la pauta a la competencia”.      
FOTO:  ÁLVARO ORTIZ / WASHINGTON HISPANIC

Crecemos junto 
con los hispanos
Fernando Lobo y Carlos Granados, ambos Gerentes de Ventas, 
se comprometen a seguir ayudando a nuestra gente.

Ejecutivos y vendedores de Bill Page Honda se enfocan en la comunidad

SERVICIOS GRATUITOS

María Delgado, del área de Servicios en 
Bill Page Honda, nació en Puerto Rico y lleva 
siete años en la empresa:

  “Aquí cambiamos el aceite y filtro, que 
es gratis para los clientes que compran 
autos nuevos. También inspeccionamos 
gratuitamente los fluidos del auto, los fre-
nos, todo lo que se visualiza en el vehículo”. 

  “Eso incluye servicios gratuitos como 
afinamiento, rotaciones de llantas, cambio 
de filtros, líquido de frenos y power stee-
ring, entre otros”. 

Bill Page Honda, nació en Puerto Rico y lleva 

nos, todo lo que se visualiza en el vehículo”. 

afinamiento, rotaciones de llantas, cambio 
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Bill Page Honda

Dec. 8th

FERNANDO
Sales Manager

CARLOS
Sales Manager

ALFONSO
Sales

MARIA
Services

LUIS
Parts Dep. 

JEREMÍAS
General Sales Manager

6715 Arlington Blvd. Falls Church, VA 22042  *NEW CARS: PRICES FOR QUALIFY AND APPROVED CREDITS ONLY.  PLUS TAX, TAGS, FREIGHT AND DEALER PROCESSING FEE. *0% FINANCE AVAILABLE ON SELECT MODELS ON QUALIFY AND APPROVED CREDIT.  
THROUGH HONDA FINANCIAL SERVICES FOR 36 MONTHS. PICTURES FOR ILLUSTRATE PURPOSE ONLY.  SEE DEALER TO COMPLETE DETAILS.  

(703) 533-9700
BillPageHonda.comRAQUEL

Sales
LUIS
Sales

NANCY
Finance

Compramos
autos!

Bajas mensualidades
Bienvenidos Tax ID!

*USED CARS: PRICES FOR QUALIFY AND APPROVED CREDITS ONLY.  PLUS TAX, TAGS AND DEALER PROCESSING FEE.

Financiamiento 
Disponible

(modelos selectos)

Tan bajo como

0.9%*

$15,995
2014 HONDA ACCORD

1 sólo dueño, 4 puertas, 
I4 CVT, LX, automatico

St
k.

H
P3

78
6

$12,995St
k.

H
P3

84
0

2014 HONDA CIVIC
LX, 4 puertas CVT,

automaticoCompramos
Especial de la SemanaEspecial de la Semana

St
k.

H
25

60
3A

4 puertas, sedan, CE automatico, 
manual, 1 sólo dueño

2005 TOYOTA COROLLA LE

$5,991

Mayo es el mes de Apreciación Militar
en Bill Page Honda en honor a los que sirven o han servido

Bill Page Honda

!!
Tendremos una parrillada

Queremos que nos acompañes!
Mayo 27 y 29     12-2pm

Venta

Lease this 2017 Honda Ridgeline RT (Model #: YK3F2HEW). With $2,000.00 down at $334.31 for 36 months with approved credit . A $0.00 security deposit is required. Due at signing 
payment of $2,334.31 includes first month's payment. Lessee responsible for maintenance, repairs, excessive wear and tear, and excess mileage over 12000 miles/year at the rate of 
$0.20/mile. Early lease termination fee may apply. All tax, title, government fees, bank fees, vehicle registration fees, freight, dealer installed accessories and $595 dealer doc fee are 
additional. Total monthly payments are $12,035.16 . Option to purchase vehicle at lease end is $21,004.75. Financing available through Honda Financial Services. Offers cannot be combined 
with any other advertised offer. See dealer for complete details. Lease and loan quoting is a dynamic process so payments and terms are subject to change prior to contract execution by all 
parties. The payment quote above assumes that these taxes and fees will be paid at the time of sale by the customer in addition to the down payment amount stated. If these taxes and 
fees are not paid by customer at the time of sale, the quoted payment will be higher since these amounts will be included in the amount financed. - Offer Expires: 07/05/2017

Nuevo 2017 Honda

Ridgeline RT 
4x4 Crew Cab 5.3' Bed
Modelo #: YK3F2HEW

$334.31

mesual
36
meses
Más taxes

$2000  Pago inicial

Lease this 2017 Honda Civic Sedan LX (Model #: FC2E5HEW) . With $2,000.00 down at $157.98 for 36 months with approved credit . A $0.00 security deposit is required. Due at signing 
payment of $2,157.98 includes first month's payment. Lessee responsible for maintenance, repairs, excessive wear and tear, and excess mileage over 12000 miles/year at the rate of 
$0.15/mile. Early lease termination fee may apply. All tax, title, government fees, bank fees, vehicle registration fees, freight, dealer installed accessories and $595 dealer doc fee are 
additional. Total monthly payments are $5,687.28 . Option to purchase vehicle at lease end is $11,965.15. Financing available through Honda Financial Services. Offers cannot be combined 
with any other advertised offer. See dealer for complete details. Lease and loan quoting is a dynamic process so payments and terms are subject to change prior to contract execution by all 
parties. The payment quote above assumes that these taxes and fees will be paid at the time of sale by the customer in addition to the down payment amount stated. If these taxes and 
fees are not paid by customer at the time of sale, the quoted payment will be higher since these amounts will be included in the amount financed. - Offer Expires: 07/05/2017

Nuevo 2017 Honda

Civic Sedan LX  
Manual   Modelo #: FC2E5HEW

$157.98

mesual
36
meses
Más taxes

$2000  Pago inicial

Lease this 2017 Honda HR-V LX (Model #: RU5H3HEW) . With $2,000.00 down at $179.99 for 36 months with approved credit . A $0.00 security deposit is required. Due at signing payment 
of $2,179.99 includes first month's payment. Lessee responsible for maintenance, repairs, excessive wear and tear, and excess mileage over 12000 miles/year at the rate of $0.15/mile. Early 
lease termination fee may apply. All tax, title, government fees, bank fees, vehicle registration fees, freight, dealer installed accessories and $595 dealer doc fee are additional. Total monthly 
payments are $6,479.64 . Option to purchase vehicle at lease end is $13,147.10. Financing available through Honda Financial Services. Offers cannot be combined with any other advertised 
offer. See dealer for complete details. Lease and loan quoting is a dynamic process so payments and terms are subject to change prior to contract execution by all parties. The payment quote 
above assumes that these taxes and fees will be paid at the time of sale by the customer in addition to the down payment amount stated. If these taxes and fees are not paid by customer at 
the time of sale, the quoted payment will be higher since these amounts will be included in the amount financed. - Offer Expires: 07/05/2017

Nuevo 2017 Honda

HR-V LX 
2WD CVT   Modelo #: RU5H3HEW

$179.99

mesual
36
meses
Más taxes

$2000  Pago inicial

Lease this 2017 Honda Pilot EX-L (Model #: YF6H5HJNW) . With $5,000.00 down at $406.87 for 36 months with approved credit . A $0.00 security deposit is required. Due at signing 
payment of $5,406.87 includes first month's payment. Lessee responsible for maintenance, repairs, excessive wear and tear, and excess mileage over 12000 miles/year at the rate of 
$0.20/mile. Early lease termination fee may apply. All tax, title, government fees, bank fees, vehicle registration fees, freight, dealer installed accessories and $595 dealer doc fee are 
additional. Total monthly payments are $14,647.32 . Option to purchase vehicle at lease end is $24,000.45. Financing available through Honda Financial Services. Offers cannot be combined 
with any other advertised offer. See dealer for complete details. Lease and loan quoting is a dynamic process so payments and terms are subject to change prior to contract execution by all 
parties. The payment quote above assumes that these taxes and fees will be paid at the time of sale by the customer in addition to the down payment amount stated. If these taxes and 
fees are not paid by customer at the time of sale, the quoted payment will be higher since these amounts will be included in the amount financed. - Offer Expires: 07/05/2017

Nuevo 2017 Honda

Pilot EX-L 
AWD   Modelo #: YF6H5HJNW

$406.87

mesual
36
meses
Más taxes

$2000  Pago inicial

Una crossover CR-V (izq.), un sedán Accord y un Civic, tres de los modelos que son “pan caliente” en las ventas 
de Bill Page Honda.     FOTO: ÁLVARO ORTIZ / WASHINGTON HISPANIC

tros carros eran buenos, seguros 
y económicos, corrieron la voz 
y comenzamos a crecer, crecer 
y crecer. Ahora no solo estamos 
paralelos sino marcando la pau-
ta a la competencia”, expresa.

Pone como ejemplo al modelo 
CR-V, un crossover que se intro-
dujo al mercado en 1997. “Desde 
esa época ha estado batiendo 
récords de ventas sin parar. El 
año pasado vendimos 360 mil 
unidades del CR-V en Estados 
Unidos, casi 1,000 por día. Y este 
año nuestro objetivo es superar 
esa cifra, para redondear las 400 
mil unidades o más”.

La marca también está in-
virtiendo más dinero en pro-
paganda y publicidad en los 
medios hispanos que en otros 
segmentos. “Es increíble y todo 
eso comenzó hace pocos años. 

Anteriormente sólo el Accord y 
el Civic tenían folletos en espa-
ñol, y hoy en día lo tienen prác-
ticamente todos los modelos”, 
destaca Fernando Lobo.

Un luchador
Carlos Granados es el más jo-

ven de los dos Gerentes de Ven-
tas de Bill Page Honda. Nació en 
San Miguel, El Salvador, y llegó 
cuando tenía dos años a Estados 
Unidos. A pesar de su juventud 
tiene una vasta experiencia. 
“Voy a cumplir 37 años de edad 
y ya llevo 16 años con Bill Page 
Honda. El que me dio la opor-
tunidad de venir a trabajar aquí 
fue precisamente Fernando Lo-
bo. Comencé a la edad de 19 años 
y ahora soy Gerente de Ventas 
de la tienda, conjuntamente con 
Fernando. Ha sido una expe-

riencia maravillosa y me siento 
una persona muy bendecida de 
parte de Dios”, señala.

Se graduó en una escue-
la secundaria de Washington 
DC e ingresó a la universidad 
para estudiar administración 
de empresas. Luego se dedicó 
a la venta de autos. “Trabajé y 
estudié al mismo tiempo y fue 
muy difícil para mi, pero uno 
tiene que ser un luchador. Esa 
es mi frase favorita: ‘Lucha por 
tu éxito, no te des por vencido’. 
Tenía el enfoque de que algún 
día iba a alcanzar la posición de 
gerente. Dios me dio esa oportu-
nidad en junio de 2007, una fe-
cha que marcó historia para mí, 
cuando los dueños del dealer se 
reunieron conmigo y me dieron 
la posición de Gerente de Ventas 
y Financiamiento”.

Granados, al igual que Fer-
nando Lobo, considera que 2017 
será un año muy exitoso para 
Honda y también para Bill Page 
Honda, “porque vienen modelos 
con nuevos diseños, en especial 
el crossover CR-V –“que es un 
pan caliente”-, los sedanes Ci-
vic y Accord y la van Odyssey 
2018”.

“Nosotros nos enfocamos 
grandemente en la comunidad 
hispana, en darles incentivos, 
motivación y que nos tengan 
confi anza, y así poder tener una 
relación con nuestra comuni-
dad”. Al respecto, asegura que 
los clientes hispanos prefi eren 
los modelos Accord, Civic y Pi-
lot, en ese orden. 

Finalmente, con su caracte-
rístico entusiasmo, Granados 
invitó a nuestra comunidad “a 
ser parte de nuestra familia, 
porque Bill Page Honda marca 
la diferencia con su servicio de 
alto nivel, con los mejores pre-
cios del área y la mejor atención 
al cliente”.

LA MEJOR TASA DE INTERÉS

Nancy Herrera, de Bogotá, 
Colombia, está a cargo de 
la sección fi nanzas en Bill 
Page Honda:

  “El mío es un trabajo 
muy gratificante porque 
puedo ayudar a mucha 
gente, especialmente en 
nuestra área hispana, que 
no habla inglés, y la barre-
ra del idioma no les permi-
te entender lo que están 
comprando, el interés que 
están pagando, el banco que les está financiando”. 

  “Desde aquí ayudamos a mucha gente que tiene Tax-ID. Es 
mucho más difícil conseguirlo pero se puede, a tasas de interés 
muy buenas”. 

  “Cuando esos clientes ven que hay una persona que les habla 
en español se sienten más tranquilos”. 

  “Uno envía la solicitud al banco y la tasa de interés que yo vea 
más baja es la que le doy. Y así nuestros clientes salen conten-
tos”.

de Bogotá, 
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JAVIER MOTA
AUTOPROYECTO.COM

L
os fabricantes Toyota, 
Nissan y Honda acor-
daron unirse dentro 
de una estrategia en el 
Japón para desarrollar 

la infraestructura necesaria que 
dé impulso a los vehículos con 
tecnología Fuel Cell (celdas de 
hidrógeno).

Los tres gigantes de la indus-
tria automotriz de Japón se aso-
ciaron además con las empresas 
Nippon Oil & Energy, Idemitsu 
Kosan Co., Iwatani Corpora-
tion, Tokyo Gas Co., Toho Gas 

Co., Air Liquide Japan Ltd., 
Toyota Tsusho Corporation y 
Development Bank of Japan Inc. 
para colaborar en la construc-
ción de una red de estaciones 
de recarga de hidrógeno a gran 
escala y fomentar el uso de los 
vehículos con esta tecnología.

Las 11 empresas firmantes 
del acuerdo quieren acelerar la 
construcción de estaciones de 
hidrógeno durante la fase ini-
cial, que ya ha empezado, de la 
comercialización de los Fuel Cell 
Vehicles (FCV).

La iniciativa parte de una no-
ción de “todo el Japón” centra-
da en la colaboración entre las 11 

poderosas empresas para cum-
plir con los objetivos medioam-
bientales que las empresas auto-
movilísticas se han propuesto en 

los próximos años.
Es una continuación del 

“Plan estratégico para el hidró-
geno y las pilas de combusti-
ble” –revisado el 22 de marzo de 
2016-, que fija un objetivo inicial 
de abrir 160 estaciones de recar-
ga de hidrógeno operativas.

El pacto firmado reconoce 
los retos a los que se enfrenta la 
actividad de las estaciones de hi-
drógeno durante la fase inicial de 
comercialización de los vehícu-
los de pila de combustible.

Para superarlos, las empre-
sas interesadas deben colabo-
rar y desempeñar sus funciones 
respectivas para conseguir el 

desarrollo estratégico de las es-
taciones de hidrógeno y, de esta 
forma, maximizar la demanda de 
estos vehículos y contribuir a su 
popularización.

Como propuesta concreta 
de colaboración, las 11 empresas 
están considerando la constitu-
ción de una nueva compañía a lo 
largo del año 2017.

Sus objetivos principales se-
rían, por una parte, conseguir la 
construcción continuada de es-
taciones de hidrógeno aplican-
do medidas que respalden dicha 
construcción y su puesta en fun-
cionamiento y, por otra, gene-
ralizar el uso de los vehículos 

de pila de combustible y hacer 
posible la viabilidad económica 
de las estaciones de hidrógeno 
mediante iniciativas para redu-
cir costos.

Esto incluye la revisión le-
gislativa por parte del gobierno 
y la realización de actividades 
dirigidas a mejorar su eficiencia 
para contribuir a la consecución 
de una sociedad basada en el hi-
drógeno en Japón.

Las 11 empresas estudiarán 
nuevas formas de ampliar la 
participación con la incorpo-
ración de nuevas compañías y 
continuarán difundiendo la in-
formación según corresponda.

Objetivo es fomentar los autos de hidrógeno

Este Toyota FCV (Fuel Cell Vehicle) utiliza una estación de recarga de hidrógeno, instalaciones que se-
rán multiplicadas en el Japón a través de una coalición de empresas automotrices, la banca y productoras del 
gas en ese país.        FOTO: TOYOTA.

El Nissan X-Trail también es FCV, un vehículo que es impulsado por células de hidrógeno, que es un com-
bustible limpio. Ahora se estimulará la construcción de estaciones de recarga del combustible en gran escala.

FOTO: NISSAN
Prototipo del Honda FCV, impulsado por hidrógeno y que se exhibió en el Auto Show de Detroit. Las gi-
gantes automotrices del Japón impulsan el uso de estos vehículos que producen cero emisiones.    FOTO: HONDA

Súper alianza 
forman Nissan, 
Toyota y Honda
Propician la creación de una red de estaciones de recarga en gran 
escala para los nuevos vehículos de hidrógeno.

LA CIFRA

40,000 
vehículos 

 de hidrógeno se proponen 
construir los gigantes automo-
trices Toyota, Nissan y Honda, 
los que deben encontrarse en 
uso para el año 2020.
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DARCARS Toyota 
of Silver Spring

PRECIOS INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DE FABRICA MÁS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y PROCESO DEL DEALER $300. OFERTAS EXPIRAN 05/31/2017.

DARCARSToyota.COM

1 888 869 1548DARCARS Toyota 
of Silver Spring

12210 Cherry Hill Road, Silver Spring, Maryland 20904

DARCARSTOYOTA.com

 

Certifi ed Pre-Owned

2011 TOYOTA PRIUS II

$16,900
2012 TOYOTA PRIUS C

$16,900
2012 RAV4 LTD AWD

$18,900
2011 TOYOTA AVALON

$23,900

2012 TOYOTA COROLLA L

$11,900
2010 TOYOTA CAMRY LE

$12,900
2012 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900

2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900

NEW 2014 TOYOTA

SIENNA LE
STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,500)

NEW 2014 TOYOTA

VENZA LE
AWD

STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

RAV4 LE
STARTING FROM

$20,895
(INCLUDES TOYOTA REBATE $500)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS V THREE
STARTING FROM

$23,899
(INCLUDES TOYOTA REBATE OF $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS TWO
STARTING FROM

$20,399
(INCLUDES TOYOTA REBATES OF $1,500)

$17,999STARTING FROM

$29,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

$14,899 $15,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $500)

$18,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $1,500)

(301) 622-0300
1 2 2 1 0  C h e r r y  H i l l  R o a d ,  S i l v e r  S p r i n g ,  M a r y l a n d  2 0 9 0 4
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You’re gonna love these deals

DESDEDESDEDESDEDESDE

$16077
(Incluye $1,500 reembolso Toyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

YARIS IA AUTO

1607716077
NUEVO 2017 TOYOTA

YARIS IA AUTOYARIS IA AUTO

1607716077160771607716077160771607716077 ¡Bienvenidos

 Tax ID!
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$22150DESDE

NUEVO 2018 TOYOTA

(Incluye $500 Bonus Cash).

22150
(Incluye $500 Bonus Cash).

221502215022150
NUEVO 2018 TOYOTANUEVO 2018 TOYOTA

221502215022150
C-HR XLE

(Incluye $1,500 reembolso Toyota).(Incluye $1,500 reembolso Toyota).
YARIS IA AUTO

$
DESDE

$20110
(Incluye $2,500 incentivo Toyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

CAMRY LE

$20110
NUEVO 2017 TOYOTA

ienvenidos
DESDE

$17790
(Incluye $2,000 de incentivoToyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

COROLLA LE

17790
NUEVO 2017 TOYOTA

177901779017790
NUEVO 2017 TOYOTA

17790177901779017790177901779017790
DESDE

(Incluye $2,000 de incentivoToyota).(Incluye $2,000 de incentivoToyota).
COROLLA LECOROLLA LE

$22550DESDE

NUEVO 2017 TOYOTA

(Incluye $2,500 reembolso Toyota y bono).

22550
NUEVO 2017 TOYOTANUEVO 2017 TOYOTA

2255022550
NUEVO 2017 TOYOTA

2255022550
RAV4 LE FWD
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Let’s Go Places

GARANTÍA DE POR VIDA EN:

Motor

Transmisión

Driveaxle

Todas las partes
lubricadas

Garantía con
$0 de costo

Servicio sin costo
2 25,000años millas

ó

Cambio de Aceite y Filtro

Rotación de Llantas

Multiples Puntos de Inspección

Inspección y Ajuste de
Niveles de Fluido

2 AÑOS Ó 25,000 MILLAS LO QUE VENGA PRIMERO. APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALERSHIP PARA COMPLETAR DETALLES.

Servicio incluye:

NO INCLUYE PARTES Y FLUIDOS, EXCEPTO EMERGENCIA DE ENTREGA DE SUMINISTRO. VÁLIDO ÚNICAMENTE EN CONTINENTE DE 
ESTADOS UNIDOS Y ALASKA.

Transmision de Corriente
de Batería
Protección de Bloqueo

Suministro de Combustible
de Emergencia
Servicio de Neumáticos
Servicio de Grúa

Servicio de Remolque 

2 Asistenciaaños

en Carretera

PRECIOS UNICAMENTE PARA CLIENTES CON CREDITO CALIFICADO Y APROBADO, INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DISPONIBLES. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($599) Y GASTOS DE ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

Richard Morataya Oscar Valle

VENTAS

Erick ChairezKatherine Kimberly

Dario Beltran

GERENTE GENERAL

Doris Alvarado

FINANCIAMIENTO

Carlos Ramos

GERENTE AUTOS USADOS

Enrique Marquez

GERENTE DE VENTAS

José CuzcoCinthya BonillaEmerita Adorno

ATENCION AL CLIENTE 

Gabriela Martinez

INTRODUCIENDO PROGRAMA DE POR VIDA:  

BUMPER BUMPER2
JUST GOT A NEW BEST FRIEND!

Introducing Lustine’ Lifetime...

Now available with your new Toyota Purchase!
NEVER WORRY ABOUT YOUR VEHICLE AGAIN!

COVERAGE

¡INSPECCIÓN DE
VIRGINIA GRATIS!

LustineToyota.com
14227 Je�erson Davis Highway, Woodbridge VA 22191

Mike Cruz Karla SantanaCarlos Jovel

Carlos Ramos

GERENTE AUTOS USADOS

2
Now available with your new Toyota Purchase!

NEVER WORRY ABOUT YOUR VEHICLE AGAIN!

COVERAGEVIRGINIA GRATIS!

LustineToyota.com
14227 Je�erson Davis Highway, Woodbridge VA 22191
(703) 596-8555

2012 KIA SORENTO

LX, automatico,
4cyl

Stk. 7H8828A

$11895

2014 TOYOTA 4RUNNER

SR5, automatico, 
1 sólo dueño

Stk. 7B8179A

$28297

2015 FORD F-150 

XLT automatico, 
1 solo dueño

Stk. 7M9166A 

$36495

2014 FORD MUSTANG

GT, premium,
automatico,
1 sólo dueño

Stk. 6JG1561A

$27995

2016  TOYOTA COROLLA 

LE, transmision
CVT, 1 sólo
dueño

Stk. R6C5667

$15735

2016 JEEP WRANGLER

Sport,
automatico

Stk. 6JA9785

$25995

2017 TOYOTA CAMRY

LE, 1 solo dueño,
automatico

Stk. 7F8872A 

$21995

0%
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NEW 2017

tacoma
NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017

tacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacomatacoma

PLUS $500

NEW 2017

TOYOTA RAV4

Toyota  Finance Cash
0% FINANCING UP TO 72 MONTHS PLUS $500 TOYOTA FINANCE CASH!. *0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE 
AND DEALER FEES. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. BUYERS CAN RECEIVE A $500 FINANCE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED 
AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT.  ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION.  FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS 
THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES.   SEE DEALER FOR DETAILS. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 5/1/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. 

0% FINANCING UP TO 72 MONTHS PLUS $500 TOYOTA FINANCE CASH!. *0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE 
AND DEALER FEES. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. BUYERS CAN RECEIVE A $500 FINANCE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED 
AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT.  ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION.  FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS 
THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES.   SEE DEALER FOR DETAILS. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 5/1/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. 

TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4TOYOTA RAV4

0% FINANCING UP TO 72 MONTHS PLUS $500 TOYOTA FINANCE CASH!. *0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE 

1.9% $299
$2999

NEW 2017

TUNDRA

$$$$$$$$$299299299299299

NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017NEW 2017

TUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRATUNDRA

0% FINANCING FOR 60 MONTHS!. * AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH 
$1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 5/1/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. 

0.9% FINANCING FOR 60 MONTHS!. 0.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 60 
MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 5/1/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS 
SPECIFIED OTHERWISE. 

0% FINANCING FOR 60 MONTHS!. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 60 MONTHLY 
PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY.  ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION.  FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL 
SERVICES.   SEE DEALER FOR DETAILS. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 5/1/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. 

2012 TOYOTA TACOMA

automatico, 75k

Stk. PWW9356A

$25887
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Al momento
de firmar. 

Larry Salamanca

SR5 4X4 Double Cab, V6 6-Speed
Automatic Short Bed

2016 SCION FR-S

6 vel. MT

Stk. PWW9378

$19875

2014 TOYOTA CAMRY

 SE, 6 vel.,
AT, 1 sólo dueño

Stk. PWW9409

$16685

2014 TOYOTA VENZA

automatico, 1
sólo dueño, LE

Stk. PWW9371

$19887

2016 TOYOTA RAV4

XLE, 1 sólo dueño,
transmision CVT

Stk. 7B8726A

$26297

NO INCLUYE PARTES Y FLUIDOS, EXCEPTO EMERGENCIA DE ENTREGA DE SUMINISTRO. VÁLIDO ÚNICAMENTE EN CONTINENTE DE 
$0 de costo
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AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT.  ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION.  FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS 
THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES.   SEE DEALER FOR DETAILS. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 5/1/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. 

299299299299299299299$$$$299299299299

PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY.  ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION.  FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL 
SERVICES.   SEE DEALER FOR DETAILS. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 5/1/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. 

SR5 4X4 Double Cab, V6 6-Speed

PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY.  ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION.  FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL 
SERVICES.   SEE DEALER FOR DETAILS. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 5/1/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. 

Asistencia
en Carretera
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AUTOPROYECTO.COM 
ESPECIAL 

E
l “Top 5 consejos para 
comprar el auto de un 
teenager”, es la guía 
perfecta para elegir el 
vehículo con el que de-

butará la nueva generación de 
conductores de forma segura.

Desafortunadamente, según 
las estadísticas del Departa-
mento de Transporte de Estados 
Unidos 2 mil 333 adolescentes 
entre las edades de 16 a 19 años 
murieron en accidentes de trá-
fico en 2015, lo que se traduce en 
un promedio de seis muertes ca-
da día. Por si fuera poco, más de 
400 mil resultaron lesionados.

Y aunque ese sector de la po-

blación representa solo 7% del 
total, las muertes contribuyen 
al 11%. Además, los accidentes 
de tráfico causan el 36% de las 
muertes de adolescentes.

Por otro lado, ese tipo de ac-
cidentes de tráfico entre los con-
ductores adolescentes repre-
sentan un gasto de más de 10 mil 
millones de dólares, entre daños 
a los vehículos, a otras propie-
dades y en gastos médicos. 

Cuando se eleva el límite de 
edad a 24 años, el costo anual 
llega a unos 26,000 millones de 
dólares.

Otros datos interesantes 
sobre los conductores adoles-
centes es que el riesgo de sufrir 
un accidente es el más alto en 
comparación con cualquier otro 
grupo de edad; y por cada milla 

manejada tienen cuatro veces 
más riesgo de verse involucra-
dos en un percance.

Por lo tanto, la elección del 
vehículo perfecto para un ‘tee-
nager’ es esencial. Para lograrlo 
hay que tomar en cuenta el mo-
delo, su historial de confiabili-
dad y sobre todo los elementos 
básicos de auto; estilo, potencia 
y sistemas de seguridad.

También vale la pena confir-
mar que el auto elegido no está 
en una lista de llamado a repa-
ración (‘recall’), que se puede 
encontrar en la página web de 
la Administración Nacional de 
Transporte y Seguridad en las 
Carreteras (NHTSA)

Aquí van nuestras sugeren-
cias, en orden ascendente:

 5.- Potencia e inexperien-
cia es la fórmula para el desas-
tre.- Aunque los adolescentes 
–sobre todo los hombres-, se-
guramente se verán tentados a 
buscar un auto deportivo como 
su primer coche, la combinación 
de potencia y falta de experien-
cia al volante es una fórmula 
para el desastre, aún con toda la 
experiencia que el nuevo con-
ductor pueda tener en videojue-
gos como Gran Turismo.

 4.- El tamaño sí importa.- 
Como pasa con muchas otras 
cosas en la vida, en los autos el 
tamaño sí importa a la hora de 
elegir el auto perfecto para un 
‘teenager’. Y aunque los autos 
compactos siempre tienen un 
precio más accesible y un costo 

menor para tener y mantener, 
los vehículos más grandes ofre-
cen más seguridad en caso de un 
impacto.

Las SUVs compactas más 
modernas pueden ofrecer más 
seguridad, ya que tienen tamaño 
y peso similares a los de un sedán 
mediano.

 3.- Tecnología de seguri-
dad.- Aunque no es fácil encon-
trar lo más avanzado en tecno-
logías de seguridad en un auto 
usado de cinco o más años, si es 
importante asegurarse de que el 
vehículo elegido para un ‘teena-
ger’ cuente con sistemas básicos 
como control electrónico de es-
tabilidad, que empezó a ser un 
requerimiento oficial para to-
dos los modelos a partir de 2012 

y ayuda a mantener el vehículo 
bajo control en curvas y sobre 
superficies mojadas.

  2.- Transmisión manual.- 
Aunque la mayoría de los nue-
vos conductores no aprenden a 
operar una transmisión manual, 
este sistema de manejo básico, 
sirve también como un elemen-
to de seguridad adicional ya que 
al tener que usar una mano pa-
ra la palanca de cambios y otra 
para controlar el volante, evi-
ta –o por lo menos lo hace más 
complicado-, ponerle atención 
al teléfono celular, una de las 
principales distracciones al vo-
lante entre todos los sectores de 
la población.

  1. Sistemas de asistencia 
al conductor.- Además de los 
sistemas básicos de seguridad 
ya mencionados, los padres que 
buscan un auto para su conduc-
tor adolescente deberían consi-
derar modelos más recientes que 
cuentan con lo más avanzado 
de sistemas de seguridad, como 
control de crucero inteligente, 
alerta y freno automático para 
evitar colisiones frontales, aler-
ta de cambio de carril y alerta de 
punto ciego, entre otros.

Algunos modelos a partir de 
2010 ya cuentan con estos siste-
mas y han sido reconocidos por 
la NHTSA con 4 o 5 estrellas y 
como TOP Safety Pick del Ins-
tituto de Aseguradores y Segu-
ridad en las Carreteras (IIHS).

Les presentamos cinco consejos que usted no debe olvidar

Las SUVs compactas más modernas pueden ofrecer más seguridad 
para los jóvenes que tienen su primer vehículo.                    FOTO: CORTESÍA

A la hora de comprar el primer vehículo para su hijo adolescente debe descartar los autos deportivos 
de alta potencia. Hacerlo puede ser una fórmula para el desastre.                                        FOTO: CORTESÍA

Tenía que llegar el día en que los padres le entreguen la llave del coche de su hija, que así entra al equi-
po de las conductoras adolescentes. Pero hay que tomar una serie de precauciones que resumimos en esta 
nota.                  FOTO: CORTESÍA 

¿Ya compró  
el coche para su  
hijo adolescente?
A la hora de decidir recuerde que el riesgo de sufrir un accidente 
entre los adolescentes es el más alto en comparación con cualquier 
otro grupo de edad.
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BRUNO MAGNI 
ESPECIAL

L
os actores Antonio Banderas, de España, y Alec Bald-
win, protagonizarán una nueva película sobre la vida de 
Ferruccio Lamborghini, el creador de una de las marcas 
de autos deportivos más famosas de la historia.

En dicha película, Banderas interpretará a Lam-
borghini y Alec Baldwin a su legendario rival, Enzo Ferrari. 

Michael Radford será el encargado de dirigir la película la 
cual contará con un guión de Bobby Moresco (“Crash”, “Million 
Dollar Baby”).

El Grupo Ambi de Andrea Iervolino y Monika Bacardi co-
menzaron con el desarrollo de la película en 2015, al adquirir los 
derechos correspondientes.

“La storia ufficiale” (La historia oficial), fue escrita por el hijo 
de Ferruccio, Tonino Lamborghini. 

La película toma la historia de Ferruccio Lamborghini desde 
que fue un constructor de tractores y creador de autos militares 
durante la Segunda Guerra Mundial.

El éxito que alcanzó Lamborghini le dio la oportunidad de 
comprar un Ferrari aunque con algunas fallas.

Al comentársele sobre estas fallas a Enzo Ferrari su respuesta 
fue despectiva, lo que inclinó a Ferruccio a darle una lección y 
crear su propio auto deportivo.

Hablando sobre el proyecto, Tonino Lamborghini dijo: “Mi 
libro ‘Ferruccio Lamborghini. La storia ufficiale’ es el único texto 
que respeta perfectamente la historia real de mi padre”.

“Realmente creo que esta película puede transformar en imá-
genes y palabras la gran humanidad que tuvo Ferruccio y trans-
mitir al público de todo el mundo la personalidad de mi padre: 
un hombre lleno de energía, carisma, y pasión”, indicó Tonino. 

La vida de 
Lamborghini 

al cine

Antonio Banderas (izq.) interpretará a Ferruccio Lamborghini, 
mientras que Alec Baldwin hará el papel de su legendario rival en el 
mundo automotriz, Enzo Ferrari.                        FOTOS: AP

  CON ANTONIO BANDERAS Y ALEC BALDWIN

JAVIER MOTA 
AUTOPROYECTO.COM

E
l primer Lamborghini Centena-
rio en llegar a Estados Unidos fue 
entregado a su privilegiado dueño 
esta semana en el concesionario 
del fabricante italiano en New Port 

Beach, California.
El súper deportivo con motor V12 de 770 

caballos de fuerza es capaz de acelerar de 0 a 
60 millas por hora en 2.8 segundos y alcanzar 
una velocidad máxima de 217 millas por hora. 
Tiene un precio base de $1.9 millones (antes 
de impuestos).

Se trata de uno de los modelos más ex-
clusivos en la historia de Automobili Lam-
borghini ya que solo se fabricarán 20 coupés 
y 20 convertibles para todo el mundo.

Y si todavía estás pensando en ahorrar 
para comprar uno, es demasiado tarde. To-
dos los 40 modelos ya fueron vendidos aún 

antes de ser fabricados en su totalidad.
El Lamborghini Centenario se creó para 

conmemorar los 100 años del nacimiento 
de Ferruccio Lamborghini, el fundador de 
la marca, y representa el compromiso del 
fabricante italiano de hoy con una nueva era 
del diseño y la ingeniería del más alto nivel 
mundial, con la exclusividad que solo Lam-
borghini puede ofrecer.

Lujo y alto desempeño
El modelo entregado esta semana en el 

sur de California luce un exterior brillante en 
terminación de fibra de carbón, con detalles 
en un color de pintura exclusiva llamada Blu 
Nethuns en la parte inferior del vehículo y la 
línea del techo.

En la cabina sigue el mismo diseño, acen-
tuado con detalles en piel negra Nero Ade y 
Alcantara Blu Amon, costuras y bordados 
especiales en color azul en la consola central.

Tras esta primera entrega, las 40 unida-

des del Lamborghini Centenario llegarán a 
las manos de sus dueños alrededor del mun-
do antes del final del año.

Las increíbles cifras de alto desempeño 
del Lamborghini Centenario son posibles 
gracias a la relación peso/poder de apenas 
4.35 libras por caballo de fuerza, ya que el 
total del peso del auto es de solo 3,351 libras.

La tapa del motor es de cristal, lo que per-
mite admirar el motor V12 que es el alma del 
Lamborghini Centenario.

Para el desempeño en curvas, Lam-
borghini ha equipado al auto con dirección 
en las cuatro ruedas y un alerón posterior 
desplegable de manera automática.

Dentro del Lamborghini Centenario 
Roadster encontrarás un sistema de info-
entretenimiento de alta tecnología con pan-
talla touch de 10.1 pulgadas, integración al 
sistema Apple CarPlay, dos cámaras (opcio-
nales para facilitar las maniobras en reversa) 
y sistema de telemetría. 

Vendido en $1,9 millones

Llega primer Lamborghini 
Centenario a EEUU
Fabuloso súper deportivo es uno de los 40 modelos súper exclusivos que puso en venta 
el afamado fabricante italiano.

Con sus puertas “ala de gaviota” desplegadas, el primer Lamborghini Centenario en llegar al país desde Italia se muestra impresionante 
frente al dealer de Newport Beach, California.                               FOTO: LAMBORGHINI
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$19,474

2016 Nissan Rogue S AWD Model Code: 22216

$27,132

2017 Nissan Maxima S   Model Code: 16117

MSRP:  $25,965
Sale Price:  $19,474

MSRP: $33,915
Sale Price: $30,632
Nissan Rebate: -$3,500

DARCARS NISSAN
OF ROCKVILLE

DARCARSnissan.com

DARCARS NISSAN
OF COLLEGE PARK

PRICES INCLUDE ALL REBATES AND INCENTIVES. DARCARS NISSAN DOES NOT INCLUDE COLLEGE GRAD OR MILITARY REBATES IN PRICE! ALL PRICES IN THIS AD INCLUDE FREIGHT!. NMAC BONUS CASH REQUIRE FINANCING THROUGH NMAC WITH APPROVED CREDIT. PRICES EXCLUDE TAX, TAGS 
AND $300 PROCESSING CHARGE, OFFERS EXPIRE 05/31/2017.

DARCARSnissanofcollegepark.com
ROBERTO FERNANDO NUCO EDDIE JORGE LUIS DIEGO JOSE BENITEZ

4
AT THIS
PRICE

4
AT THIS
PRICE

MSRP  $24,520
Sale Price:  $22,140
NMAC Bonus Rebate: -$1,000
Nissan Rebate: -$2,750

$18,390

2017 Nissan Altima 2.5S Model Code:  13117

4
AT THIS
PRICE

VINS:  HC143434, HC144470, HC151483, HC155263

VINS: GW147783, GP724095, GP725062, GP723462

VINS:   HC414268, HC423352, HC408643, HC408347

DOS LOCALIDADES
ROCKVILLE COLLEGE PARK

DARCARS NISSAN

(301) 309-2200
15911 Indianola Drive Rockville, MD 20855

(301) 441-8000
9330 Baltimore Ave. College Park , MD

$26,276

2017 Nissan Murano S AWD Model Code 24017

MSRP: $32,845
Sale Price: $29,776
Nissan Rebate: -$3,500

DARCARS 

VINS:  HN155062, HN155536, HN128563, HN160792

4
AT THIS
PRICE

MSRP:  $19,055
Sale Price:  $17,042
Nissan Rebate: -$2,750

$14,292

2017 Nissan Sentra Model Code:  12017

2016 Nissan Rogue S AWD2016 Nissan Rogue S AWD2016 Nissan Rogue S AWD2016 Nissan Rogue S AWD2016 Nissan Rogue S AWD2016 Nissan Rogue S AWD2016 Nissan Rogue S AWD2016 Nissan Rogue S AWD

4
AT THIS
PRICE

VINS:  HY272410, HY246457, HY245218, HY256279

-25%
OFF

-25%
OFF

-20%
OFF

-25%
OFF

-25%
OFF

-20%
OFF

$25,279

2017 Nissan Leaf S Model Code: 17017

MSRP: $33,705
Sale Price: $29,279
NMAC Bonus Cash Rebate: -$4,000

VINS:   HK701541, HK703423, HK705235, HK703122

4
AT THIS
PRICE

9330 Baltimore Ave. College Park , MD

2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S Model Code:  13117Model Code:  13117

Sale

2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 2017 Nissan Maxima S 

-25
OFF

AT THIS
PRICE

15911 Indianola Drive Rockville, MD 20855 9330 Baltimore Ave. College Park , MD

2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Sentra 2017 Nissan Sentra 2017 Nissan Sentra 2017 Nissan Sentra 2017 Nissan Sentra 2017 Nissan Sentra 2017 Nissan Sentra 2017 Nissan Sentra 2017 Nissan Sentra 2017 Nissan Sentra 2017 Nissan Sentra 2017 Nissan Sentra 2017 Nissan Sentra 2017 Nissan Sentra 2017 Nissan Sentra 2017 Nissan Sentra 2017 Nissan Sentra 2017 Nissan Sentra 2017 Nissan Sentra Model Code:  12017Model Code:  12017

9330 Baltimore Ave. College Park , MD

2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S2017 Nissan Altima 2.5S

SaleMemorial Day
4

AT THIS
PRICE

DARCARS
NISSAN  OF
COLLEGE PARK
AUTOS USADOS

(301) 441-8000
www.DARCARSNissan.com
9330 BALTIMORE AVE.
COLLEGE PARK , MD

Y MUCHO MAS PARA ELEGIR

¡BIENVENIDOS TAX ID!

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA 
PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

(301) 441-8000
9330 BALTIMORE AVE.
COLLEGE PARK , MD

www.DARCARSnissanofcollegepark.com

TRABAJAMOS CON BAJO PAGO INICIAL.

$22,996
SV pickup truck 33k

Nissan Frontier

2016

Stk.P1956

$13,996
LE, sedan, 23k, automatico

Toyota Corolla 

2015

Stk.P1963

$25,996
SXT, SUV, 33K

Dodge Durango

2015

Stk.E1171

$12,996
limited, 43k, LT, sedan

Chevrolet Cruze

2016

Stk.E1170 

$6,996
LE, SUV, ventanas electricas

Toyta Rav4 

2008

Stk.793045B  

$13,456
Limited, sedan, 1 solo dueño

Chrysler 200

2015

Stk.E1180

$14,496
2.4L, sport, sedan, 1 solo dueño

Hyundai Sonata

2016

Stk.E1181

$28,996
van T-250 MED ROOF, mini van,  automatico,
1 solo dueño

Ford Transit 

2017

Stk.P1976

EDDIE JORGE LUIS DIEGO JOSE BENITEZ

$13,996
sedan, EX, automatico, ventanas electricas

Kia Forte 

2016

Stk.782040A

DARCARS
NISSAN  OF
ROCKVILLE
AUTOS USADOS

(301) 309-2200
www.DARCARSNissan.com
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

y... muchos mas para elegir!

PROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRA-
FIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

www.DARCARSnissan.com

(301) 309-2200
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

ANDRES JORDANMAURICIO BRYAN

y... muchos mas para elegir!

PROBLEMAS DE CREDITOPROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMASNO SON PROBLEMASNO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

Ford Super Duty F-250

Automatico, SRW lariat, diesel, 16k,
1 solo dueño

Llamar2015

Stk.747005B

Volkswagen CC 4 Motion 

Sedan, automatico, 64k

$13,9772009

Stk.748023A 

Hyundai Santa Fe 

Sport, suv , automatico

$13,7772013

Stk.741140A

Jeep Patriot 

Sport, SUV, manual

$12,7772014

Stk.748024B

Acura TL

Sedan, automatico, vtec, v6

$9,9772008

Stk.742019A

Pontiac Vibe 

Hatchback, automatico, 1 solo dueño

$9,7772009

Stk.P10235A

Nissan Frontier  

SV, certificado, automatico, pickup truck

$23,7772016

Stk.E1321

Stk.P9843A

Honda Civic

Coupe, ex, 49k, automatico

$11,7772011

Stk.P10204A

Acura TSX 

Special edition, automatico, 12k, sedan

$22,7772014

Stk.P10231
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HISPANIC PR WIRE
NUEVA YORK / ESPECIAL 

L
os reflectores se enfo-
caron en el elegante y 
travieso Toyota C-HR, 
el primer crossover de 
Toyota, cuando hizo 

su debut cinematográfico en la 
alfombra roja de Los Más Bellos, 
la celebración del vigésimo ani-
versario de People en Español, 
que tomó lugar el fin de semana 
pasada en la ciudad de Nueva 
York.

Toyota estrenó el cortome-
traje “Rapunzel”, basado en el 
comercial del nuevo Toyota C-
HR que se transmitirá este lunes 
29 de mayo, en el Día en Memo-
ria de los Caídos en las Guerras 
(Memorial Day). 

Durante la reunión se ofre-
ció a la prensa y a los invitados 
un avance de la película y una 

sesión especial de preguntas y 
respuestas con las estrellas del 
cortometraje, los actores Diego 
Boneta y Lorenza Izzo. 

“En Toyota, nos encanta uti-
lizar formas innovadoras para 
revelar nuestros productos y 
las campañas que los apoyan”, 
afirmó John Myers, gerente de 
Marketing y Comunicaciones de 
Vehículos de Toyota. 

“La celebración de People en 
Español se prestó para resaltar 
la campaña creativa del nuevo 
Toyota C-HR entre nuestros 
invitados hispanos, y nos abrió 
las puertas para exhibir este ve-
hículo crossover, el cual es ele-
gante, vanguardista y divertido 
de manejar, con una avanzada 
tecnología de seguridad están-
dar que ya está a disposición de 
los invitados en concesionarios 
en todo el país”. explicó.

El nuevo Toyota C-HR se 
unió a la acción de la alfombra 

roja en un salón de espejos in-
finitos, ofreciendo una instala-
ción artística y llamativa donde 
se podía apreciar el vehículo de 
cerca, y produciendo un moder-
no selfie GIF para compartir en 
las redes sociales.

Ryan Guzmán entró en la lista 
de Los Más Bellos de este año y 
participó en la presentación del 

Toyota C-HR ayudando al mago 
venezolano Daniel Fernández a 
entrar de manera secreta en el 
evento gracias a la versatilidad 
del vehículo. 

En un área especial de la fiesta 

se presentó al dinámico Toyota 
C-HR con proyecciones de las 
divertidas fotos tomadas en el 
salón de espejos infinitos de la 
alfombra roja. 

Daniel cautivó a los invita-

dos al emerger súbitamente del 
espacioso interior del vehícu-
lo, y conectó inmediatamente 
con las estrellas compartiendo 
asombrosos trucos de magia con 
la ayuda del Toyota C-HR.

La velada del vigésimo ani-
versario culminó con broche de 
oro cuando People en Español 
entregó su premio “Bellos Hall 
of Fame” inaugural a la cantante 
y actriz mexicana Thalía.

“Gracias a nuestra familia 
de editores y lectores, así como 
a nuestros socios como Toyo-
ta, por hacer de esta velada un 
momento clave para la marca 
People en Español”, comentó 
Monique Manso, vicepresidenta 
y directora de Ventas de Marca 
de People en Español.

En el evento se remarcó que 
Toyota ha sido parte del tejido 
cultural en los Estados Unidos 
y Norteamérica desde hace 60 
años, y que está comprometida 
a adelantar una movilidad sos-
tenible de la próxima generación 
a través de sus marcas Toyota y 
Lexus. 

LA CIFRA

33
millones 

 de automóviles y camione-
tas ha ensamblado Toyota en 
Estados Unidos, donde opera 
10 fábricas y emplea directa-
mente a más de 36,000 per-
sonas en sus cerca de 1,500 
concesionarios.

La actriz Lorenza Izzo luce su radiante belleza junto al Toyota C-HR, 
un vehículo que ya incursiona y brilla en el cine.                        FOTO: TOYOTA

El modelo C-HR de Toyota muestra su nuevo diseño que lo hizo merecedor para figurar entre Los Más Be-
llos, en el evento celebrado por el 20 aniversario del concurso de People en Español.             FOTO: TOYOTA

Los actores Lorenza Izzo, Diego Boneta y Ryan Guzmán acompañan al nuevo Toyota C-HR en la 
alfombra roja del evento de People en Español, Los Más Bellos. que se realizó en la ciudad de Nueva York.

FOTO: PR WIRE

Junto a Los Más Bellos de People

Toyota C-HR 
         brilla en el cine
El estilo y la belleza se encuentran con la travesura del crossover 
en la alfombra roja en el estreno del cuento clásico “Rapunzel”.
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JAVIER MOTA
AUTOPROYECTO.COM 

E
l Ford Mustang Classic 
es el coche de colección 
más buscado en Esta-
dos Unidos, según un 
análisis realizado por 

el prestigioso sitio ClassicCars.
com entre los amantes de los 
autos que buscan comprar un 
vehículo clásico en el país.

El estudio determinó que el 
legendario Mustang Classic de 
Ford quedó en primer lugar en 13 

estados, donde los amantes del 
“Pony Car” americano por ex-
celencia buscan principalmente 
modelos de la década de 1960.

El segundo lugar en búsque-
das dentro de ClassicCars.com 
fue el Chevrolet Impala (siete 
estados), seguido por el Che-
vrolet Camaro (5).

El Chevrolet Corvette, el 
Dodge Charger y el Ford Thun-
derbird están en los siguientes 
lugares ya que fueron los favo-
ritos en tres estados cada uno.

El sitio registra unas 330,000 
búsquedas diarias y cuanta con 

más de tres millones de usuarios 
todos los meses.

Por marcas, Ford y Chevro-
let quedaron empatados con 
40 estados cada una. De los 50 
estados, solo Connecticut se 
distinguió por tener a los colec-
cionistas de autos clásicos que 
buscan una marca extranjera: 
Mercedes-Benz.

Y por estilo de autos, los 
‘Muscle Car Americans’ domi-
naron el estudio, seguidos solo 
por las camionetas pick-up en 
West Virginia (Chevrolet 3100) 
y Oklahoma (Ford F1).

Por lo tanto, los autos ameri-
canos fueron los más buscados 
durante el periodo del estudio 
de ClassicCars.com (2016), con 
el Ford Mustang arriba con 3 
millones 736 mil 942 búsquedas 
únicas.

Entre los autos europeos, el 
Volkswagen Bus generó el in-
terés de 240 mil 656 búsquedas, 
y entre los japoneses, el Datsun 
280Z fue el primero con 157 mil 
265.

“La propiedad de un auto de 
colección en perfecto estado, 
particularmente con los mo-

delos americanos y los Muscle 
Cars, sigue siendo una pasión 
para muchos estadounidenses, 
desde los coleccionistas más ex-
pertos, hasta los que compran 
uno por primera vez”, sostuvo 
Roger Falcione, presidente y 
CEO de ClassicCars.com. 

“De hecho, dos de los mo-
delos más buscados -el Ford 
Fairlane y el Dodge Charger-, 
que tuvieron papeles protagó-
nicos en la película ‘The Fate of 
the Furious’, han generado gran 
interés a raíz del estreno que ge-
neró más de 1.000 millones de 

dólares en taquilla en todo el 
mundo”, aseveró.

ClassicCars.com, funda-
da en 2007 tiene su sede en 
Phoenix, Arizona, y cuenta con 
la comunidad de amantes de los 
autos clásicos más grande de 
Estados Unidos, que compran y 
venden sus autos por internet.

La página cuenta con un ca-
tálogo de más de 30,000 autos 
que se ofrecen en venta directa, 
en subastas o a través de conce-
sionarios especializados en todo 
el mundo.

Muscle Car de Ford encabeza lista de autos de colección

Mustang 
Classic es el 
más deseado 
Encuesta lo ubica en primer lugar en trece estados del país, 
seguido por los Chevrolet Impala (7) y Camaro (5).

Con los años se acrecienta la fama del Ford Mustang Classic y es el preferido de los coleccionistas varo-
nes en Estados Unidos y también de bellas admiradoras.                      FOTO: FORD

SHANGHAI, CHINA
AP

E
l fabricante estadouni-
dense General Motors 
(GM) planea lanzar 10 
vehículos eléctricos e 
híbridos en China para 

el 2020, dio a conocer un ejecu-
tivo, a la vez que fabricantes de 
autos agilizan el lanzamiento de 
automóviles alternativos bajo 
presión de Beijing para promo-
ver la industria.

GM comenzará a producir un 
modelo eléctrico en China en los 
próximos dos años, afirmó Matt 
Tsien, presidente de GM China, 
en una conferencia de prensa en 
el expo de autos en Shanghái. 

Agregó que la empresa prevé 
ventas anuales de 150.000 autos 
eléctricos e híbridos en el país 
asiático para el 2020 y posible-
mente venda más de medio mi-
llón para el 2025.

Ford Motor Co., Volk-
swagen AG, Nissan Motor Co. 
y otras automotrices también 
han anunciado planes fuertes 
para fabricar y vender vehícu-
los eléctricos en China, el más 
grande mercado de autos según 
el número de unidades vendidas. 
El mes pasado, General Motors 
Co. develó una versión híbrida 
del Chevrolet Volt para ser fa-
bricado en el país y vendido bajo 
la marca Buick.

El gobierno de China tiene las 

más ambiciosas metas del mun-
do en cuanto a autos eléctricos, 
con la idea de dejar de contami-
nar el ambiente urbano y asu-
mir el liderazgo en una industria 
emergente. 

Beijing también está próxi-
mo a poner en vigor estándares 
de emisión más rigurosos. “En 
los siguientes próximos años, 
hasta el 2020, esperamos lanzar 
al mercado al menos 10 nuevos 
vehículos a base de energía”, 
corroboró Tsien, usando el tér-
mino que usa el gobierno para 
definir a los vehículos eléctricos 
e híbridos.

Todos los vehículos serán 
manufacturados en China, in-
dicó.

GM anuncia oleada de eléctricos e híbridos
En sólo tres años y en China

Un hombre posa frente a un Buick Velite 5  híbrido de General Motors, durante un evento previo al Ex-
po de Shangai 2017 en China.                        FOTO: NG HAN GUAN / AP
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MICHAEL MAROT
INDIANÁPOLIS / AP 

E
l piloto español Fernan-
do Alonso, dos veces 
campeón mundial en 
la Fórmula Uno, inicia 
en la quinta posición 

en su debut en las 500 Millas de 
Indianápolis, que se disputa este 
fin de semana en esta ciudad. 

En la sesión de clasificación 
el domingo 21, Alonso registró 
un promedio de 231.300 mph 
(372.241 kph) en cuatro vueltas, 
después de realizar un cambio 
de motor. 

Alonso fue el primer piloto en 
superar las 231 mph (371.758 kph) 
en todas las cuatro vueltas. Se 
trata de la primera vez que com-
pite en un óvalo. 

“Está demostrando por qué 
es uno de los mejores en el mun-
do”, comentó Alexander Rossi, 
su compañero en el equipo An-
dretti Autosport. 

Rossi terminó con las espe-
ranzas de Alonso de convertirse 
en el primer novato que obtiene 
la posición de privilegio en la pa-
rrilla de salida. 

Durante algunos minutos, 
Alonso estuvo en la cima de la 
IndyCar. 

Como el tercero de los nue-
ve pilotos que intentaban ga-
nar la pole, se convirtió en el 
primero que tuvo todo el fin de 
semana una velocidad superior 
a 231 mph. Esa fue la tanda de 
clasificación más rápida desde 
que el brasileño Helio Castro-
neves obtuvo la ‘pole’ en 2002 
a una velocidad de 231,725 mph 
(372.925 kph). 

Sólo sobrevivió durante un 
intento más. 

Rossi corrió a 231.487 mph 
(372.542 kph) para tomar bre-
vemente la punta. Esa velocidad 
se mantuvo durante un inten-
to más y luego el neozelandés 
Scott Dixon ganó la pole con la 
velocidad más rápida en 21 años: 
232.164 mph (373.632 kph). 

Pero para Alonso, cuyo equi-
po tuvo sólo dos horas para ins-
talar un nuevo motor y preparar 
nuevamente el auto antes de que 
finalizara el tiempo técnico per-
mitido, fue una tarde increíble. 

“Realmente no hay nada que 
decir al respecto porque todo se 
sintió normal”, comentó Alonso 
cuando se le preguntó sobre el 
motor. 

Después de apenas su octavo 
día en un óvalo, Alonso consi-
guió colocarse en la pelea para 
tratar de ganar la carrera este fin 
de semana, con una oportunidad 
de ganar la segunda joya de la 
triple corona en la competencia 
automovilística desde la parte 
central de la segunda fila. 

Clasificación previa
El día anterior, Ed Carpenter 

consiguió el registro más rápi-
do en la sesión de clasificación 
de las 500 Millas de Indianápo-
lis, con un promedio en cuatro 
vueltas de 370,902 kilómetros 
por hora (230,468 mph). 

Carpenter finalizó justo de-
lante del japonés Takuma Sato 
y del neozelandés Scott Dixon, 
ganador de la carrera en 2008. 
Sato fue segundo con un pro-
medio de 370,763 kph (230,382 
mph), mientras que Dixon se 
ubicó tercero con 370,685 kph 
(230,333 mph). 

Ese día, el bicampeón de la 
Fórmula Uno, el español Fer-
nando Alonso, se ubicó séptimo 
con 370,203 kph (230,034 mph). 

La sesión de clasificación se 
vio ensombrecida por el acci-
dente que envió al francés Se-
bastien Bourdais al hospital con 
dolores en la pierna derecha. El 
francés se impactó de frente con 
el muro protector en la segunda 
curva. Había superado los 371,7 
kph (231 mph) en sus dos vueltas 
previas. 

Los pilotos de Chip Ganassi 
Racing y Andretti Autosport se 
quedaron con seis de los prime-
ros nueve puestos. 

Rodeado de periodistas, Fernando Alonso (centro) conversa 
con un miembro de su equipo Andretti Autosport después de calificar 
para las 500 Millas de Indianápolis (Indy 500) del domingo 28.

FOTO: MICHAEL CONROY / AP

Fernando Alonso se prepara antes de una de las exigentes prác-
ticas el lunes 22, previas a la carrera de las 500 Millas de Indianápolis, 
fijada para el domingo 28 de mayo de acuerdo al calendario de la serie 
IndyCar.     FOTO/MICHAEL CONROY

El bólido Honda-Dallara del piloto español Fernando Alonso ruge en la zona de pits del legendario circuito de Indianápolis, durante las prác-
ticas para la gran carrera de las 500 Millas este domingo 28.             FOTO: MICHAEL CONROY / AP

Este domingo cumple su sueño de correr en las 500 Millas de Indianápolis

Alonso: de campeón mundial a novato
Se clasifica en quinto lugar manejando a 
372 kilómetros por hora; es la primera vez 
que compite en un óvalo.

Will Power fue el único 
miembro del Team Peske en 
ingresar a la eliminatoria del 
domingo. Los pilotos de Roger 
Penske han conseguido las cinco 

poles de esta temporada, gracias 
a las tres de Power y dos del bra-
sileño Helio Castroneves. 

En esta previa, el campeón 
defensor Alexander Rossi ter-

minó con el quinto tiempo más 
rápido, al alcanzar un promedio 
de 370,387 kph (230,148). 

Castroneves, cuatro veces 
ganador de las 500 Millas de In-

dianápolis y el colombiano Juan 
Pablo Montoya, dos veces cam-
peón de la carrera, se quedaron 
sin clasificar a la eliminatoria del 
domingo. 



autos&rutasWASHINGTON HISPANIC  2326 de mayo del 2017

Keselowski bloqueara el carril 
interior, pero Busch se aseguró 
de que eso no pasara.

“Esperaba que las llantas 
viejas aguantaran en el inte-
rior”, afi rmó Johnson. “Y que 
quedara bloqueado el interior, 
especialmente para Kyle (Busch) 
porque sabemos lo bueno que es 
en los reinicios, pero no sucedió. 
Se metió por ahí y yo tuve un rei-
nicio decente. El No. 11 (Denny 
Hamlin) patinó las llantas y no 
me dio ningún impulso”.

“Podía ver el millón de dó-
lares a través del parabrisas, 
pero en un par de veces cedí de-

masiado terreno. Manejé este 
Chevy Lowe’s demasiado duro 
en las curvas un par de veces. 
Aprendimos mucho esta noche 
y estaremos de vuelta la próxima 
semana (para la Coca-Cola 600) 
y nos vamos a divertir”, relató.

La preliminar
Uno de los momentos más 

dramáticos de la jornada tuvo 
lugar durante la carrera preli-
minar Monster Open, en la que 
Clint Bowyer y Ryan Blaney ga-
naron las dos primeras etapas, 
respectivamente.

En la etapa fi nal de 10 vueltas, 

el mexicano Daniel Suárez so-
brevivió un espectacular duelo, 
que comenzó cuando Elliott hizo 
contacto con el auto de Landon 
Cassill y lo hizo perder el control 
y el primer puesto.

En el reinicio, Elliott, Suárez 
y Erik Jones pelearon por la pun-
ta casi hasta el fi nal, pero Jones 
quedó fuera de competencia 
cuando trató de adelantar por el 
interior y cayó dentro del césped 
y dañó el frente de su Toyota No. 
77, lo que provocó la última ban-
dera amarilla de la carrera, tras 
la cual Suárez tomó la punta y 
cruzó la meta en primer lugar.

NASCAR.COM       
ESPECIAL

K
yle Busch tomó el 
control de la Monster 
Energy All-Star Race 
en el último reinicio 
a 10 vueltas del fi nal y 

cruzó la meta con 1.274 segun-
dos de ventaja, para lograr su 
primera victoria en la Monster 
Energy NASCAR Cup Series que 
se disputó en el Charlotte Motor 
Speedway.

Busch condujo su Toyota 
Camry No. 19 del equipo Joe 
Gibbs Racing por el carril inte-
rior para superar al Ford No. 2 
de Brad Keselowski y del equipo 
rival Penske, quien iba de líder 
con llantas viejas, al doblar por 
la curva 1.

En las dos siguientes curvas 
adelantó también a Jimmie Jo-
hnson, y se apoderó del liderato 
hasta el fi nal.

Aunque Johnson hizo todo 
lo que pudo para recuperarse 

y llevarse el premio de 1 mi-
llón de dólares, Busch se llevó 
su ansiada primera victoria en 
Charlotte. Mientras tanto, Kyle 
Larson, ganador de las primeras 
dos etapas de 20 vueltas, ade-
lantó a Johnson para quedarse 
con 2do. puesto.

“Nunca habíamos ganado en 
Charlotte en un auto de la Cup 
Series y fi nalmente lo logramos 
esta noche”, exclamó Busch. 
“Gané la All-Star Race. Gané 
el millón. Tenemos muchas ra-
zones para celebrar en grande”, 
añadió.

“No puedo agradecer lo sufi -
ciente a todo el equipo. Al (jefe) 
Adam Stevens y a todos los mu-
chachos en el pit box. Pude con-
fi ar en ellos toda la carrera. Todo 
salió bien esta noche. Quizá no 
tuvimos el auto más rápido, pe-
ro hicimos los ajustes necesarios 
cuando más lo requeríamos. Sa-
camos todo lo que teníamos para 
terminar en este primer puesto. 
Estoy aliviado, emocionado, or-

gulloso, todo a la misma vez”, 
declaró a la prensa.

Johnson pensó que su mejor 
opción de victoria al fi nal era que 

Kyle Busch tiene dos motivos para festejar

Gana la carrera y 
millón de dólares

Kyle Busch celebra la victoria en la carrera All Star, en Concord. Al lado, una réplica gigante del cheque por un 
millón de dólares que recibió tras su primer triunfo en la competencia.     FOTO: MIKE MCCARN / AP

De izquierda a derecha, Chase Elliott, el mexicano Daniel Suárez, Ryan Blaney y Clint Bowyer posan con sus 
trofeos en la etapa de clasifi cación a la serie All-Star de la Copa NASCAR.     FOTO: CHUCK BURTON / AP

Al lado su potente coche Toyota Camry, el piloto Kyle Busch agita la bandera a cuadros tras cruzar la meta en 
primer lugar en la carrera All Star de la NASCAR, en el circuito Charlotte Motor localizado en Concord, Carolina 
del Norte .       FOTO: CHUCK BURTON / AP

Con su Toyota Camry fue el triunfador de la carrera Monster 
Energy All-Star y se llevó codiciado premio.

para la gran fi nal

Los diez pilotos 
clasifi cados 

1. (2) Kyle Busch, Toyota, 70.
2. (1) Kyle Larson, 

Chevrolet, 70.
3. (4) Jimmie Johnson, 

Chevrolet, 70.
4. (5) Kurt Busch, Ford, 70.
5. (10) Jamie McMurray, 

Chevrolet, 70.
6. (3) Kevin Harvick, Ford, 70.
7. (20) Chase Elliott, 

Chevrolet, 70.
8. (12) Joey Logano, Ford, 70.
9. (7) Brad Keselowski, 

Ford, 70.
10. (9) Denny Hamlin, 

Toyota, 66.
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BILL PAGE TOYOTA

www.billpagetoyota.com
* APLICAN RESTRICCIONES, PRECIO A CLIENTES CON CREDITO APROBADO Y CALIFICADO, NO TODOS CALIFICAN.  IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER NO ESTAN INCLUIDOS. CUOTAS MENSUALES BASADAS EN 25% CUOTA INICIAL POR 72 MESES AL 7.9% DE TASAS DE INTERES

RECIBIMOS SU AUTO VIEJO, SIN IMPORTAR LAS CONDICIONES. BIENVENIDOS COMPRADORES POR PRIMERA VEZ

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO,  NO CREDITO, MAL CREDITO,
BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042

(703) 532-8800

VEN A BILL PAGE TOYOTA Y MANEJA HOY TU NUEVO AUTO A CASA!

¡Reducción de precios
POR CONSTRUCCIÓN!

cuota inicial
disponible

$1

JOSEPH
Gerente de Ventas

MITCHEL
(703) 505-1668

ARIEL
(703) 926-0334

GUILLERMO
Ventas

GREGORIO
(571) 356-1944

JOSE
Financiamiento

LUIS
(703) 282-5536

BILL PAGE TOYOTA

Hasta

de reembolso
(en modelos selectos)

$

¡Reducción de precios
POR CONSTRUCCIÓN!

(703) 532-8800
billpagetoyota.com

*PRICES INCLUDE CURRENT MANUFACTURE REBATES. ADDITIONAL FACTORY REBATES SUCH AS RECENT COLLEGE GRADUATE OR MILITARY MAY BE AVAILABLE. ALL VEHICLES ARE SUBJECT TO PRIOR SALE. ALL PRICES ARE SPECIAL INTERNET PRICES ONLY AND CANNOT BE COMBINED WITH ANY OTHER OFFER, PUBLIC OR PRIVATE. ALL FINANCING IS SUBJECT TO APPROVED CREDIT. ALL NEW  VEHICLE PRICES EXCLUDE FREIGHT (CARS $835, SUVs $900 AND FULL-SIZE TRUCKS $1195), TAX, TAGS, AND PROCESSING FEE OF $595. WE MAKE EVERY EFFORT TO PROVIDE ACCURATE INFORMATION, BUT PLEASE VERIFY OPTIONS AND PRICE  BEFORE PURCHASING. WE CANNOT BE HELD LIABLE FOR DATA THAT IS LISTED INCORRECTLY. camry: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2000 DOWN , FIRST $199 PAYMENT 
AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 CAMRY MODEL 2532, MSRP $23,935 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $23,271. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY.  0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL 
SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. BUYERS CAN RECEIVE A $1000 FINANCE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT.  ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION.  FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY.   SEE DEALER FOR DETAILS. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. COROLLA: TAX, TITLE, LICENSE , $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE 
AT SIGNING INCLUDES $1830 DOWN (AFTER APPLICATION OF $750 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES) , FIRST PAYMENT OF $169 AND $0 SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 COROLLA 4 CYLINDER AUTOMATIC MODEL 1852, MSRP $19,800 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $18,821. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE 
MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. RAV4: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2400 DOWN , FIRST $199 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,340 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,003. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE 
AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 HIGHLANDER: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER 
PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2730 DOWN , FIRST $269 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 HIGHLANDER LE MODEL 6948, MSRP $35,080 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $33,672. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND IS SUBJECT 
TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. 0.9% APR FINANCING UP TO 60 
MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT 
TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT 
SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED 
BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO, NO CREDITO, MAL CREDITO,
BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

JOSEPH
Gerente de Ventas

MITCHEL
(703) 505-1668

ARIEL
(703) 926-0334

GUILLERMO
Ventas

GREGORIO
(571) 356-1944

JOSE
Financiamiento

LUIS
(703) 282-5536

NUEVO 2017  COROLLA LE
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NUEVO 2017  CAMRY LE

NUEVO 2017  TUNDRA SR5
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NUEVO 2017  HIGHLANDER LE
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NUEVO 2017  RAV4 LE

NUEVO 2017  SIENNA LE

Financiamiento Disponible
(en modelos selectos)
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