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Demuestre que ama
verdaderamente
a su coche.

Nissan lanza el GT-R
de súper desempeño.

Chevrolet OnStar
cada vez habla
más español.

Se retira Dale Earnhard,
el más popular de
la NASCAR.
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Fiesta inolvidable en Lustine Toyota of Woodbridge

Marco Salinas (con camiseta) junto a su esposa Estefanía y sus dos pequeños hijos, recibe las felicitaciones del Gerente General de Lustine Toyota of Woodbridge, Darío Beltrán, 
luego de adquirir el vehículo “Número 90.000” vendido por ese dealer de autos. Se trata de una Toyota Tacoma 2017 modelo Sport 4x4. Esa compra le valió además conseguir 
excelentes ofertas, casi a precio de costo, de accesorios extras para su camioneta nueva. A la izquierda, Andy Gómez, el vendedor del carro, que también ganó una jugosa bonifi -
cación de su empresa por haber alcanzado la importante cifra.      FOTO: CORTESÍA 8

Venden el auto 
número 90.000
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703-659-8422 - 11101 Fairfax Blvd, Fairfax, VA 22030

TedBrittSmartWheels.com
of Fairfaxof Fairfax

2006 FORD MUSTANG

$7,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 FORD ESCAPE XLT

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 HONDA CR-V EX-L

$15,995 $149$149
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD FUSION SE

$11,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 NISSAN ALTIMA SL

$10,999 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 FORD FUSION SE

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2005 MAZDA MPV VAN

$4,995 $39$39
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2003 FORD FIESTA SE

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2007 NISSAN MAXIMA 3.5 SL

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 NISSAN VERSA 1.8

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 TOYOTA CAMRY LE

$7,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 SUBARU TRIBECA 4X

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 CHEVROLET TRAIL BLAZER 4X4

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2003 CHEVROLET SILVERADO 1500

$7,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 HONDA ODYSSEY EX-L

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 FORD FOCUS SE

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2003 FORD EXPLORER SPORT TRAC

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 FORD C-MAX HYBRID SE

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 HONDA FIT

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 HONDA CIVIC LX

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD ESCAPE S

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD FOCUS SE

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 HYUNDAI SONATA GLS

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 CHEVROLET CRUZE 1LT

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 FORD FIESTA SE

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 TOYOTA PRIUS C ONE

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 NISSAN SENTRA SV

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2016 HYUNDAI ACCENT SE

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 TOYOTA COROLLA LE

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

ACEPTAMOS BICICLETAS, MOTONETAS, MOTOCICLETAS, BOTES, TRUCKS,
CASAS RODANTES, TRENES, BUSES Y CUALQUIER MEDIO DE TRANSPORTE.

PAGOS SON ÚNICAMENTE EJEMPLO Y ESTAN BASADOS EN $3000 PAGO INICIAL Y FINANCIAMIENTO POR 72 MESES AL 2.99% INTERES EN CRÉDITOS APROBADOS. PAGOS EXCLUYEN IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE REGISTRACIÓN, TÍTULO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER 
($689.50). EL VALOR DEL TRADE-IN DE $3000 NO PUEDE SER COMBINADO CON LOS PAGOS DE EJEMPLO PUBLICADOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

$3,000$3,000LE DAMOS
HASTA

LE DAMOS
HASTA

POR SU
AUTO

USADO

POR SU
AUTO

USADO

¡ Pagos desde ¡ Pagos desde al  mes!al  mes!$49$49

G
er

en
te

 G
en

er
al

Jeff Kohl Donnie Tansir JonathanDanGeorgeTreton Frank

(571-)- 344- -0767

48K
Millas

2009 MAZDA 3 I SPORT

$4,995 $39$39
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

50K
Millas

Roberto Zambrano
(703) 547-7037

Español

Cristian
(571) 344-0767

Español

Juan

Español

(703-) 547-- 7037/

Rony

Español
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WASHINGTON HISPANIC      
AP

E
l multimillonario Elon 
Musk, quien es propietario 
de la compañía estadouni-
dense fabricante de llos au-
tos eléctricos Tesla, anun-

ció la creación de una nueva empresa 
que buscará vincular los cerebros hu-
manos con las computadoras.

La fi rma, que se llama Neuralink, 
tratará de desarrollar implantes ce-
rebrales para combatir enfermeda-
des neurológicas y algún día darle a 
los seres humanos la capacidad de 
dominar lo que serán unas compu-
tadoras superinteligentes, expli-
ca un artículo del diario fi nanciero 
Wall Street Journal citando fuentes 
anónimas.

Musk es conocido por su preocu-

pación ante la posibilidad de que la 
inteligencia artifi cial algún día repre-
sente una amenaza a la humanidad. 
En un tuit enviado el pasado martes 
28 de marzo, el empresario tecnoló-
gico dio pocos detalles más allá de 
confi rmar el nombre Neuralink para 
su empresa y de advertir del “riesgo 
existencial” que se corre si el proyec-
to no se intenta.

El emprendedor fundó la empre-

sa de exploración espacial SpaceX –
promotora de los viajes turísticos or-
bitales y abastecedora de repuestos, 
insumos y alimentos para la Estación 
Espacial Internacional-, y cofundó 
Tesla, la empresa de vehículos eléc-
tricos, entre otras. 

Hoy en día, Musk es patrocinador 
de Open A.I., una compañía sin fi nes 
de lucro que se dedica a investigar el 
fenómeno de la inteligencia artifi cial.

De los autos a los implantes cerebrales

Elon Musk, CEO de Tesla Motors Inc., inicia una 
nueva y excitante aventura llamada Neurolink.  
FOTOS: MARCIO JOSÉ SÁNCHEZ / AP
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HISPANIC PR WIRE         
ESPECIAL

L
levar a cabo un sencillo 
mantenimiento pre-
ventivo del vehículo 
ayudará mucho a pro-
teger la inversión en su 

vehículo, sostiene la organiza-
ción sin fi nes de lucro Car Care 

Council, desde su sede central en 
Bethesda, Maryland.

“Comprar un nuevo carro hoy 
en día viene con un precio muy 
alto cuando usted suma el pago 
inicial, los pagos mensuales, y las 
tasas de seguro más altas. Es la 
segunda compra más importante 
que hace una familia después de 
la vivienda”, afi rmó Rich White, 

el director ejecutivo de Car Care 
Council. Explicó que descui-
dar su cuidado puede signifi car 
costos aún más altos en el futu-
ro “en la forma de reparaciones 
más costosas y valor de reventa 
perdido”, 

“Al seguir un plan de cuida-
do de auto proactivo, el auto de 
cualquier marca y tipo debería 

darle por lo menos 200 mil millas 
de rendimiento seguro, confi a-
ble, efi ciente y placentero”, aña-
dió White.

Por ello, el Mes Nacional de 
Cuidado del Auto que se celebra 
en abril debería extenderse por 
todo el año para darle a su auto 
una atención adicional, dijo. 

Sobre este punto, el Car Care 
Council sugiere seguir un plan de 
servicio del vehículo, que empie-
za con guardar una copia gratuita 
de la Guía de Cuidado del Auto 
en la guantera y realizar los pro-
cedimientos de mantenimiento 
rutinario más comunes para que 
su vehículo siga funcionando lo 
mejor posible.

  Revise todos los fl uidos, in-
cluyendo el aceite de motor, y los 
de la dirección asistida, frenos y 
transmisión, así como el limpia-
dor de parabrisas y el anticonge-
lante o el refrigerante.

  Se debe revisar el sistema de 
frenos anualmente e inspeccio-
nar los forros, rotores y tambores 
de freno cada vez que cambia el 

aceite.
  Revise las llantas, inclu-

yendo la presión y banda de ro-
damiento. El desgaste irregular 
indica la necesidad de una alinea-
ción de llantas. Las llantas se de-
ben revisar también en busca de 
abultamientos y superfi cies lisas.

  Revise las mangueras y co-
rreas para asegurarse de que no 
estén agrietadas, quebradizas, 
deshilachadas, o sueltas, y que 
no muestren señales de desgaste 
excesivo. 

  Revise el sistema de ca-
lefacción, ventilación y aire 
acondicionado (HVAC) ya que 
el rendimiento apropiado de la 
calefacción y enfriamiento es 
crítico por razones de confort y 
seguridad interior, como la des-
congelación.

  Revise los limpiaparabrisas 
y la iluminación para que pueda 
ver y ser visto. Asegúrese de que 
todas las luces interiores y exte-
riores estén funcionando bien 
y cambie los limpiaparabrisas 
desgastados para que pueda ver 

claramente cuando hay precipi-
tación.

“Asegúrese de inspeccio-
nar completamente su vehículo 
anualmente, incluyendo hacién-
dole al auto un ajuste y alineación 
de llantas”, recomendó  White. 

“Si en cualquier momento 
piensa que hay un problema, es 
buena idea hacerle de inmedia-
ta antes de que las reparaciones 
menores se conviertan en repa-
raciones más complicadas y cos-
tosas”, manifestó.

Cabe anotar que Car Care 
Council es la fuente de infor-
mación para la campaña de edu-
cación del consumidor “Be Car 
Care Aware” que promueve los 
benefi cios para el consumidor 
de ocuparse regularmente del 
cuidado, el mantenimiento y la 
reparación de su vehículo. 

Para solicitar una copia gra-
tuita de la popular Car Care Gui-
de (Guía de Cuidado del Auto), 
visite el sitio web de educación 
del consumidor del consejo en 
www.carcare.org. 

Tenerlo bien cuidado es lo primero

Con un mantenimiento preventivo, todo auto debería darle 
al menos 200 mil millas de rendimiento seguro y confi able.

Pruebe que Ud.
ama a su coche

Es muy importante revisar las mangueras bajo el capot de su auto, al igual que las correas, para verifi car 
que no muestren señales de desgaste excesivo.      FOTOS: CORTESÍA

El desgaste irregular de las llantas del carro indica la necesidad de una alineación de llantas. Por eso es ne-
cesario revisarlas periódicamente, incluyendo la presión y banda de rodamiento.  FOTOS:CORTESÍA



autos&rutasWASHINGTON HISPANIC 728 de abril del 2017

Nuevo RAV4RAV4Nuevo

Autos Nuevos: 1-888-755-5384
8500 Sudley Rd, Manassas VA, 20155 ¡Miller Toyota Tiene Un Verdadero

Equipo Hispano A Su Servicio!

Will
1-888-755-5384 1-888-755-5384

Carlos Ramos
 866-387-3056
Vladimir Brun

866-362-4641
Mike

866-541-2604
Sergio

Nuevos

PARA VER TODO NUESTRO STOCK VISITENOS EN: www.MillerToyota.com

0%APR por 72 meses* 

¡MAS DE 100 TOYOTAS
CERTIFICADOS DISPONIBLES!

¡VISITE NUESTRO CENTRO
DE SERVICIO Y PARTES! 

Eric Barrios
Manager-Blue Team
703-396-506
888.223.1527

Victor Gamez
Parts Professional
703-396-5061
parts@millertoyota.com

Dimas Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.793.8297

Irvin Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.224.4083

DANNY ULLOA
(571)437-4236 

JOSE (Gte. Finanzas)
(703)335-6227

MANOLO
(818)585-0201

Autos Usados 1-888-771-6952
Usados

www.MillerToyota.com
8500 Sudley Rd,  Manassas VA, 20155

TOYOTA
2017

OFERTA TERMINA EL 05/01/2017. CON CREDITO APROBADO A TRAVES DE TOYOTA FINANCIAL SERVICES. 72 MENSUALIDADES  DE $13.88 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 0% APR, 72 
MENSUALIDADES DE $14.26 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 1.9 APR Y A CAMBIO DE PAGO DE TOYOTA DE REEMBOLSO DE EFECTIVO O OFERTAS ESPECIALES DE LEASE. GRADUADOS DE COLLEGE Y 
REEMBOLSO DE MILITARES NO ESTAN INCLUIDOS EN ESTA OFERTA PERO PUEDE CALIFICAR, VEA A DEALER POR DEATLLES. TODAS LAS VENTAS SON MAS IMPUESTOS, PLACAS Y $640 DE COSTO DE 
PROCESAMIENTO. PRECIOS INCLUYEN FLETES. REEMBOLSOS Y EFECTIVO DE FINANCIAMIENTO SON PAGADOS POR TOYOTA.

TODAS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS Y COSTOS DE PROCESAMIENTO. SUJETO A PRIORIDAD DE VENTA.

$500 �nanciamiento en efectivo
ó $2,000 de reembolso de Toyota* 

Miguel Marcia
Consejero de
Servicios
866.322.9676

SE ACEPTA
TAX ID

COROLLANuevo COROLLANuevo

1.9%APR por 72 meses* 
TOYOTA

2017

$500 �nanciamiento en efectivo
ó $1,750 de reembolso de Toyota* 

Sto
ck 

#M
17

13
43

A

$29,973

2015

Precio Especial 

Ford Explorer Limited

Sto
ck 

#M
17

07
82

A

Hyundai Elantra SE

$6,925

2009

Precio Especial 

Sto
ck 

#M
17

13
46

A
Toyota Avalon Limited

$12,988
Precio Especial 

2010

$4,927

2004

Precio Especial 

Scion Xa Base

Sto
ck 

#M
17

11
17

B

In�niti G35x X

$10,984

2008

Precio Especial 

Sto
ck 

#P
13

44

Toyota Corolla S

$15,981
Precio Especial 

2014

CAMRYNuevo CAMRYNuevo

0%APR por 72 meses* 
TOYOTA

2017

$1,000 �nanciamiento en efectivo
ó $2,500 de reembolso de Toyota* 

Sto
ck 

#M
17

02
23

B

(301)424-1700
PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. NO TODOS CALIFICAN. OFERTAS NO PUEDEN SER COMBINADAS. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($200) Y ENVIO. NO PAGOS HASTA 90 DIAS, Y OTRAS PROMOCIONES, NO TODOS CALIFICAN, APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS.

755 Rockvil le Pike

Rockvil le, MD 20852

of Rockville DARCARSchrys le r jeeprockv i l l e .com

Elias Moncada
(240) 704-2692

Ve
nt

as

Juan Tejera
(301) 792-3772

Ve
nt

as

Daniel Leon

Ve
nt

as

Henry Argueta
(301) 378-6403

Ve
nt

as

$15,450

2013 VOLKSWAGEN GTI
HATCHBACK SEDAN

Stk.732127A

$17,580

2013 KIA SPORTAGE EX
SUV

Stk.718089A

$12,990

2013 CHRYSLER 200
LIMITED SEDAN

Stk.738218A

$22,980

2012 HONDA CIVIC SEDAN
EX-L

Stk.612332A

$10,580

2013 CHEVROLET SONIC
RS

Stk.738198B 

$29,980

2014 RAM 3500 TRADESMAN
PICKUP TRUCK

Stk.789082A

$23,980

2008 FORD 14FT DUMP
TRUCK XLT PICKUP

Stk.689200A

$16,980

2014 JEEP CHEROKEE
LATITUDE SUV

Stk.P1036

$12,450

2013 CHEVROLET MALIBU
ECO SEDAN

Stk.734081A

$16,250

2015 GMC TERRAIN SLE
SUV

Stk.738213A

$17,950

2013 FORD EXPLORER
BASE SUV

Stk.718060A

$22,980

2016 NISSAN NV SV MINI
VAN

Stk.748066A

$12,980

2011 JEEP LIBERTY SPORT
JET SUV

Stk.738144B

$11,980

2014 DODGE DART SXT
SEDAN

Stk.P1020

$11,880

2015 CHRYSLER 200
LIMITED SEDAN

Stk.789122A

$22,980

2014 TOYOTA SIENNA XLE
AAS MINI VAN

Stk.738264A

Fe
ch

a 
d

e 
Ex

p
ir

ac
ió

n
 0

5-
01

-2
01

7
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Víctor caycho      
Washington hispanic      

C
uando Estefani Salinas y 
su esposo Marco firmaron 
el contrato con el que for-
malizaron la compra de la 
camioneta Toyota Tacoma 

2017 Sport 4x4 y de doble cabina que 
habían escogido, escucharon de pronto 
fuertes aplausos y gritos de la gente a 
su alrededor. Era el sábado 1 de abril y 
estaban intrigados por lo que ocurría, 
ya que notaron cómo los empleados y 
otras personas los observaban con ad-
miración y gestos de alegría.

Hasta que se les acercó el Gerente 
General de Lustine Toyota of Wood-
bridge, Darío Beltrán, quien luego de 
saludarlos con un apretón de manos 
les reveló el motivo de la celebración: 
“Congratulaciones señores –les dijo 
sonriente-, ustedes acaban de llevar-
se el vehículo Número 90.000 vendido 
en toda la historia de nuestra tienda”. 

Luego les tomaron fotos junto a sus dos 
pequeños hijos. 

La pareja logró un excelente nego-
cio, superando las demás ofertas del 
concesionario por esa venta tan es-
pecial, y además consiguieron “casi a 
precio de costo” accesorios extras para 
su nuevo coche.

Los esposos Salinas, originarios de 
Bolivia, salieron muy contentos del 
dealer ubicado en el 14227 Jefferson Da-
vis Highway, en plena Ruta 1 del área de 
Woodbridge.

Venta inolvidable
Pero el más feliz de todos era indu-

dablemente Andy Gónez, el vendedor 
de Lustine Toyota of Woodbridge. Con 
23 años de edad, Gómez vendió la ca-
mioneta Tacoma a la familia Salinas y 
cuando terminó la operación sus jefes 
le comunicaron que él había alcanzado 
la venta Número 90.000.

“También se ganó una jugosa re-
compensa en efectivo. Es un joven 

nacido en Woodbridge de padres sal-
vadoreños. Estudia en la universidad 
y vende nuestros autos para ayudar a 
pagar sus estudios. Le correspondió 
vender el auto Número 90.000 de la 
tienda y está súper contento”, afirmó 
Enrique Márquez, Gerente de Ventas. 

Andy empezó a trabajar en Lustine 
Toyota hace apenas tres meses y ya es 
una promesa hecha realidad por el en-
tusiasmo que pone en cada jornada y 
que le ha valido vender cerca de 40 autos 
y camionetas en ese corto lapso. 

Después de conocer el premio ob-
tenido, Gómez dijo es que una parte la 
invertirá llevando a su familia a las pla-
yas de Virginia Beach cuando salga de 
vacaciones en el verano. 

El conteo
Márquez indicó que saber quién 

vendía el auto Número 90.000 “era un 
verdadero reto dentro para el personal 
de vendedores”.

Reveló que el conteo empezó en Lus-

tine Toyota hace 15 años, con un prome-
dio de 6 mil unidades vendidas por año, 
hasta llegar a la histórica cifra alcanzada 
el 1 de abril. 

“Ahora la nueva administración del 

dealer encabezada por Darío Beltrán, 
junto con mi persona y el nuevo núcleo 
de vendedores del dealer, se ha fijado 
una nueva meta, la de vender al menos 
10 mil vehículos cada año”, anunció en 
entrevista ofrecida a Washington His-
panic.

La idea es llegar a las 100.000 unidades 
vendidas el próximo año. “Eso es lo que 
nos proponemos”, aseguró el Gerente 
General Darío Beltrán, el primer hispano 
en llegar a ese alto cargo en la historia de 
Lustine Toyota of Woodbridge.

“Es un objetivo impresionante y pa-
ra alcanzarlo pondremos todo nuestro 
esfuerzo, trabajo y empeño, que se su-
mará al apoyo de nuestros clientes y de 
nuestra comunidad hispana en espe-
cial”, añadió Beltrán. 

Por su parte, Márquez expresó que 
“los compradores hispanos, efectiva-
mente, son el pilar fundamental para 
que hayamos podido llegar a las 90.000 
unidades vendidas, y sin duda serán un 
gran factor para alcanzar las 100.000 
unidades en el año 2018”.

EL DEaLEr 
NUMEro UNo

“Al vender 10 mil vehículos 
cada año, como nos hemos pro-
puesto, seremos el más grande 
dealer de todo el norte de Virgi-
nia”, sostuvo Enrique Márquez, 
gerente de Ventas de Lustine 
toyota of Woodbridge.
“Después, el gran sueño tanto 
del propietario así como del 
gerente general Darío Beltrán y 
el mío en particular, es llegar a 
ser el concesionario número uno 
de toda la costa Este de Estados 
Unidos”, afirmó.

andy Gómez (izq.) saluda a Marco Salinas, quien junto con su esposa Estéfani –sentada al lado de sus dos 
pequeños hijos- compró la camioneta Toyota Tacoma 2017 modelo Sport 4x4, que fue la unidad “Número 
90.000” vendida por el dealer Lustine Toyota of Woodbridge.     Foto: Cortesía

La toyota Tacoma 2017 Sport 4x4 que compró la familia Salinas es una de las camione-
tas preferidas por los compradores hispanos.       Foto:  CortesíaDarío Beltrán (izq.), Gerente General, y Enrique Márquez, Gerente de Ventas de Lustine Toyota of Woodbridge, anuncian su nueva 

meta: llegar a vender el auto “Número 100.000” el próximo año.     Foto: Álvaro ortiz / Washington hispaniC

Fiesta inolvidable en Lustine Toyota of Woodbridge

Venden el auto 
Número 90.000
Concesionario en Virginia alcanza histórica cifra con una Toyota 
Tacoma 2017 Sport 4x4 vendida a una familia hispana.
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JAVIER MOTA
AUTOPROYECTO.COM

C
hevrolet OnStar se co-
munica cada vez más 
en español y se espera 
que los propietarios 
de vehículos Chevro-

let usen más consultores OnStar 
de habla hispana en 2017 que en 
cualquier año anterior, según los 
datos más recientes del servicio 
de asistencia de General Motors.

El año pasado, más de un 
millar de conductores de habla 
hispana que manejan modelos 
Chevrolet en Estados Unidos 
pulsaron el botón azul de OnStar 
cada día, un aumento de 30 por 
ciento comparado con el 2013. 

Chevrolet ha verificado unos 
100.000 usos del botón azul en 

el primer cuatrimestre del 2017, 
y espera que los números sigan 
subiendo en lo que resta del año.

Los asesores de OnStar de 
habla hispana se comunican 
con los conductores en los 50 
estados, con el mayor volumen 
de llamadas localizado en Texas, 
California, Florida, Illinois y 
Arizona.

“Entendemos que no todos 
los propietarios de Chevrolet 
hablan inglés con fluidez o en lo 
absoluto, y no queremos que eso 
sea un obstáculo para ofrecerles 
el mismo servicio que propor-
cionamos a todos los clientes de 
OnStar”, afirmó Terry Inch, di-
rector ejecutivo de Global Con-
nected Customer Experience de 
General Motors (GM). 

“Como resultado, OnStar 
tiene un equipo dedicado de 

consultores que puede ayudar 
a mantener a los clientes que 
hablan español seguros, co-
nectados y listos para el camino 
adelante”, explicó.

El botón azul
Los propietarios de vehículos 

Chevrolet pueden hacer que sus 
solicitudes OnStar sean envia-
das a un asesor de habla hispana 
si así lo prefieren.

Actualmente más de 25,000 
propietarios son dirigidos de 
manera directa a los asesores 
OnStar de habla hispana cuando 
pulsan el botón azul.

Hay dos maneras de regis-
trarse para asistencia en espa-
ñol. Los propietarios pueden 
solicitar a un concesionario que 
los inscriba al momento de la 
compra pulsando el botón azul 

OnStar, y solicitando una llama-
da de bienvenida.

Durante la llamada, el nuevo 
propietario puede solicitar que 
todas las pulsaciones del botón 
azul en el futuro sean enviadas 
directamente al equipo de es-
pañol. 

Los propietarios existentes 
con una cuenta OnStar también 
pueden pulsar el botón azul y 
pedir ser transferidos a un ase-
sor de habla hispana según sea el 
caso, o solicitar que esto se haga 
automáticamente para todas las 
llamadas futuras.

“En general, nuestros datos 
nos indican que los clientes de 
habla hispana están bien infor-
mados sobre la tecnología en el 
vehículo”, expresó Inch. 

“Además de usar los servi-
cios básicos de OnStar, hemos 

visto que los clientes de habla 
hispana son propensos a usar la 
aplicación móvil myChevrolet 
para prender y cerrar sus vehí-
culos a distancia, e incluso revi-
sar los diagnósticos de su auto”, 
añadió.

El Plan Básico OnStar está 
disponible por cinco años en 
todos los vehículos nuevos de 
Chevrolet sin costo alguno.

Cualquier propietario con un 
vehículo equipado desde 2011 o 
modelos más recientes tam-
bién puede recibir tres años del 
Plan Básico de forma gratuita 
al pulsar el botón azul OnStar 
y solicitar “Three Years on Us” 
(Tres Años Corren Por Nuestra 
Cuenta).

El Plan Básico incluye acceso 
a funciones selectas de la apli-
cación móvil myChevrolet, no-

tificaciones de mantenimiento 
del concesionario y diagnóstico 
avanzado.

AYUDAN EN 
TODO

	 Por más de 10 años, 
OnStar ha proporcionado a 
los propietarios un equipo 
que habla español dedica-
do a ayudarles con todo, 
desde direcciones hasta 
servicios de emergencia. 

	 El Plan Básico OnStar 
está disponible por cinco 
años en todos los vehículos 
nuevos de Chevrolet sin 
costo alguno.

Sólo en el primer cuatrimestre del 2017 se han registrado unos 100.000 usos del botón azul  en los Chevy.

OnStar cada vez habla más español
El nuevo propietario de un Chevrolet puede solicitar que todas 
las pulsaciones del botón azul sean enviadas directamente al equipo 
OnStar en español.				                  FOTO: CHEVROLET

Los clientes de habla hispana de ambos sexos son propensos a 
usar la aplicación móvil myChevrolet para prender y cerrar sus vehículos 
a distancia.				                FOTO: CHEVROLET

A los conductores que no hablan con fluidez el inglés se ofrece el 
mismo servicio en español que se proporciona a todos los clientes de 
OnStar.					                  FOTO: CHEVROLET

Importante avance en vehículos Chevrolet
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OurismanChevroletOfBowie.com
16610 Governor Bridge Rd. Bowie, MD 20716
OurismanChevroletOfBowie.com
16610 Governor Bridge Rd. Bowie, MD 20716

CHEVROLET OF BOWIE

SALES
(240) 994-2537

SALES
(240) 400- 1697

Starting MSRP

THE 2017 CRUZE

Starting MSRP

THE 2017 SUBURBAN

Starting MSRP

THE 2017 TAHOE

Starting MSRP

THE 2017 SILVERADO's

Starting MSRP

THE 2017 EXPRESS

Starting MSRP

THE 2017 CITY EXPRESS

PRICES EXCLUDES TAX, TAGS AND PROCESSING FEE OF $300. SEE DEALER TO COMPLETE DETAILS. AUTOS NUEVOS: PAYMENTS BASED ON 20% DOWN, 3.99% APR FOR 84 MONTHS.

... and many more to choose from!

BIENVENIDOS TAX ID!

(301) 262-7600

2013 CHEVROLET CRUZE

4DR SDN AUTO
1LT

Stk. 307338A

PRECIO   $16975

$114 M
E
S

2013 CHEVROLET IMPALA

4DR SDN LTZ

Stk. 236288A

PRECIO   $11660

$127 M
E
S

2014 HYUNDAI SONATA 

 4DR SDN 2.4L 
AUTO GLS

Stk. B3667

PRECIO   $13378

$146 M
E
S

2014 DODGE GRAND CARAVAN 

4DR WGN SXT

Stk. 565321A

PRECIO   $14372

$157 M
E
S

2013 CHEVROLET MALIBU

4DR SDN ECO 
W/1SA

Stk. 173373A

PRECIO   $13988

$152 M
E
S

2013 CHEVROLET MALIBU

4DR SDN LS 
W/1LS

Stk. 156031A 

PRECIO   $10773

$117 M
E
S

2010 TOYOTA FJ CRUISER

4WD 4 puertas,
MAN

Stk. 426219A

PRECIO   $25763

$282 M
E
S

2012 CHEVROLET SONIC

4 PUERTAS,
SEDAN, LTZ 2LZ

Stk. B3656A

PRECIO   $10397

$114 M
E
S

2013 SCION TC

2 PUERTAS, HB, 
MAN, NATL

Stk. B3648A

PRECIO   $12374

$135 M
E
S

2016 CHEVROLET COLORADO

2WD EXT CAB
128.3 WT

Stk. B3684

PRECIO   $25653

$280 M
E
S

PRECIO  $16975

$185 M
E
S

PRECIO  $22405

$244 M
E
S

PRECIO  $29550

$322 M
E
S

PRECIO  $49915

$544 M
E
S

PRECIO  $47215

$515 M
E
S

PRECIO  $27585

$301 M
E
S

PRICES INCLUDES CURRENT MANUFACTURER REBATES AND FACTORY INCENTIVES AVAILABLE. ALL VEHICLES ARE SUBJECT TO PRIOR SALE. ALL FINANCING IS SUBJECT TO APPROVED CREDIT. ALL NEW VEHICLE PRICES EXCLUDE FREIGHT. TAX, TAGS, AND PROCESSING FEE OF $300. PAYMENTS BASED ON 20% DOWN, 3.99% APR FOR 84 MONTHS.

¡No importa, todos califican!

No Credito

Mal Crédito

Bancarrota 

Reposiciones

JOSE SANCHEZ ERICK CENTENO
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Leases are 36- months/12,000 miles/year. Corolla: MSRP $19,800, $1,999 due at signing includes $1,840 down Cap cost $18681. Camry: MSRP $23,935, $2,999 due at signing includes $2,820 down, cap cost $22,891.  RAV4: MSRP $25,940, $2999 due at signing includes $2,800 down, cap cost  $25,793 Sienna: MSRP $33,480, $2999 
due at signing includes $2,700 down cap cost $32,630. Prius: MSRP $21,195, $2,999 due at signing includes  $2,780 down, Cap cost $21,463. Avalon: MSRP $34,115., $2,999 due at signing includes $2,6200 down, cap cost $32,466. All vehicles are subject to prior sale. The internet price is only applicable to this specific vehicle as identified by 
stock number and VIN internet sale price include all manufacture cash back and may require financing through TFS on approved credit. Internet pricing cannot be combined with other offers. All price & payment calculated above are plus tax, tags, $599 processing fee. **Advertised APR on approved credit though TFS. Stock photos are for illustrative purposes. 
Piority Toyota Sprinfield assumes no responsibility for inaccuracies after the purchaser has taken delivery vehicle. Vehicles are not available for export out of continental United States. CollegeGrad/Military rebate not included in internet pricing. These rebates will further reduce the price. Dealer not responsible for errors or omissions. ToyotaCare no cost maintenance 
overs the first 2 years 25,000 mileson new vehicles only. The maintenance beyond 2 years is provided by the dealer. The oil/filter changes or life for pre-owned & certified vehicles are provided by Priority Toyota. See Toyota dealer for details/exclusions. Valid only in continental U.S.and Alaska. Maintenance beyond 2 years/25,000 miles provided by dealer. On 
approved credit thru TFS.no security deposit required. 36-mo/36k mile leases plus tax, tags, $599 processing fee. On approved credit thru TFS. No security deposit required. ***0%/60-months: $16,67/$1,000 financed, on approved creditthru TFS. 1.9%/60-months: $17.48/$1,000 financed, 2.9%/60-months: $17.92/$1,000 financed, 0%/36-months: 
$27.78/$1,000 financed, 0.9%/60-months: $17.05/$1,000 financed, 0.9%/72-months: $14,27/1,000 financed. 0% APR only available on 2016 Corolla’s and Camry’s On approved credit thru TFS. Cannot be combined with any offers. Certified preowned discounts based on original MSRP. See dealer for details. Offers Expires 05.01.17

12-month/12,000 Mile Limited Comprehensive Warranty
7-year / 100,00  Mile Limited Powertrain Warranty!

160-Point Quality Insurance Inspection!
CARFAX Vehicle History Report & More!

EVERY CERTIFIED USED TOYOTA COMES WITH

ENGINE GUARANTEED FOR LIFE

OIL & FILTER CHANGES FOR LIFE

PARTS & SERVICE GUARANTEED FOR LIFE

STATE INSPECTIONS FOR LIFE

TOWING GUARANTEED FOR LIFE

Non-factory limited warranly, good at participating dealerships

PriorityToyotaSpringfield/WashingtonHispanic.com

ASK ABOUT OUR $1000
TOYOTA MILITARY REBATE 

OR OUR  $750 COLLEGE
GRADUATE REBATE!

$3,410 ADDITIONAL VALUE!

ENGINE GUARANTEED FOR LIFE

OIL & FILTER CHANGES FOR LIFE

PARTS & SERVICE GUARANTEED FOR LIFE

STATE INSPECTIONS FOR LIFE

TOWING GUARANTEED FOR LIFE

Non-factory limited warranly, good at participating dealerships

ALL CERTIFIED PREOWNED &
NEW PRIORITY VEHICLES COME

WITH PRIORITIES FOR LIFE

¡BIENVENIDOS TAX ID!
PriorityToyotaSpringfield.com

(703) 269-1400(703) 269-1400

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

$149
PER MONTH LEASE

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2017

COROLLA LE

OR 0% APR FOR 60-MONTH OR $1,750 CASH BACK FROM TOYOTA!

$169
PER MONTH LEASE

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2017

CAMRY LE

OR 0% APR FOR 72-MONTH OR $2,500 CASH BACK FROM TOYOTA!

$309
PER MONTH LEASE

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2017

SIENNA LE

OR 0% APR FOR 60-MONTH OR $2,500 CASH BACK FROM TOYOTA!

$229
PER MONTH LEASE

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2016

PRIUS c TWO

OR 0% APR FOR 72-MONTH OR $2,000 CASH BACK FROM TOYOTA!

$189
PER MONTH LEASE

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2017

RAV4 LE

OR 0% APR FOR 72-MONTH OR $2,000 CASH BACK FROM TOYOTA!

$389
PER MONTH LEASE

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2016

AVALON XLE

OR 0.9% APR FOR 72-MONTH OR $2,000 CASH BACK FROM TOYOTA!

M i l e n a

S A L E S

A l

F I N A N C I A M I E N T O

H e c t o r  

S A L E S

L e o

S A L E S

O l i v e r

S A L E S

W i l l

S A L E S

A d r i a n

S A L E S

C a r l o s

S A L E S

D i e g o

T E A M  M A N A G E R

D a n i e l l a

F I N A N C I A M I E N T O

S t e p h a n i e

A F T E R
M A R K E T

E l v i s

S A L E S

S t a n

S A L E S
M A N A G E R

G u s

S A L E S
M A N A G E R

C a t h e r i n

A F T E R
M A R K E T

Está incluida en nuestro dealership 
¡Felicitaciones!

Garantía absoluta de por vida en motor y
transmisión  mientras el vehículo te pertenezca ¡Sin ningún

 costo par
a tí!

La compra de tu vehículo incluye:

GARANTÍA ABSOLUTA
DE POR VIDA

$6495 2008 Toyota Corolla S
Stk.160870A 4D, sedan $194072013 Toyota Rav4 XLE

Stk.111863 4D sport utility $146942014 Toyota Camry XLE
Stk.111784  4D, sedan

$99982010 Honda Accord LX 2.4
Stk.172282A 4d coupe $309942014 Lexus RX 350

Stk.111833 4D sport utility $175212014 Toyota Prius V
Stk.111914  Station wagon

$159862011 BMW 3 Series 335i xDrive
Stk.164482A 2D coupe $329972014 Mercedes Benz M-Class ML350

Stk.171020A 4D sport utility $222622014 Toyota Sienna LE 7 Pjs
Stk.111883  4D passenger van

$199942011 Toyota Tacoma BASE V6
Stk.111896A 4D doble cab $129972014 Nissan Sentra FE

4D sedan $238992015 Mazda CX-5 Grand Touring
Stk.171365A  4D sport utility

$244912013 Jeep Grand Cherokee Limites
Stk.164329A  4D, sport utility $269892014 Ram 1500 Express

Stk.170702D  4D crew cab $130342015 Toyota Corolla LE
Stk.TR0022  4D, sedan

$182902013 Toyota Avalon XLE
Stk.111783  4D, sedan $138902014 Scion tC

Stk.111839 2D coupe $292902015 Toyota Tacoma Base
Stk.111849  4D access cab

$267872013 Toyota Highlander SE
Stk.111879 4D, sport utility $145152014 Toyota Camry LE

Stk.111853  4D sedan $167562016 Toyota Corolla
Stk.172482A
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HISPANIC PR WIRE 
ESPECIAL

E
l Honda CR-V de 2017, 
el Vehículo Deporti-
vo Utilitario (SUV) de 
más venta en los Es-
tados Unidos, ha ga-

nado la mayor clasificación de 
seguridad como Mejor Opción 
de Seguridad+ del Instituto de 
Seguros para la Seguridad en 
Carreteras (IIHS) cuando está 
equipado con faros delanteros 
LED y Honda Sensing disponi-
ble. 

El modelo ganó una clasifica-
ción de ‘Superior’ por preven-
ción de choque frontal cuando 
está equipado con Honda Sen-

sing, que es estándar en la ver-
sión EX y en versiones superio-
res del CR-V.

El CR-V ganó una alta ca-
lificación de ‘Bueno’ en cinco 
modalidades de prueba de co-
lisión del IIHS, incluida la rigu-
rosa prueba de choque frontal de 
traslapado menor. También re-
cibió una calificación de ‘Acep-
table’ por sus faros delanteros.

Para ganar la distinción de 
Mejor Opción de Seguridad+ de 
2017, el vehículo debe obtener 
una calificación de ‘Bueno’ en 
las pruebas de choque frontal 
de traslapado menor, choque 
frontal de traslapado modera-
do, lateral, fortaleza del techo y 
reposacabezas. 

También debe tener un sis-
tema de prevención de choque 
frontal disponible con una ca-
lificación de ‘Avanzado’ o ‘Su-
perior’ y faros que obtengan 
una calificación de ‘Aceptable’ 
o ‘Bueno’.

Para el año modelo 2017, cua-
tro vehículos de Honda han ga-
nado una clasificación de Mejor 
Opción de Seguridad+, y otros 
tres modelos recibieron una 
clasificación de Mejor Opción 
de Seguridad’ bajo los requeri-
mientos de calificación del Ins-
tituto para 2017, que son más 
estrictos, lo cual sitúa a Honda 
entre los líderes en clasificacio-
nes de seguridad en la industria 
automovilística.

Los modelos clasificados de 
Honda como Mejor Opción de 
Seguridad+ son:

  CR-V con Honda Sensing 
disponible y faros delanteros 
LED. 

  Ridgeline con Honda Sen-
sing disponible y faros delante-
ros LED.

  Sedán Accord con Hon-
da Sensing disponible y faros 
delanteros de halógeno de haz 
proyectado.

   Pilot con Honda Sensing 
disponible y faros delanteros 
LED.

Y los vehículos Honda clasi-
ficados como Mejor Opción de 
Seguridad de 2017 son:

  Cupé Accord con Honda 

Sensing disponible. 
 Cupé Civic con Honda 

Sensing disponible.
  Sedán Civic con Honda 

Sensing disponible.
Los vehículos Honda ofrecen 

una gran variedad de elementos 
de seguridad activos y pasivos, 
entre ellos el paquete Honda 
Sensing de tecnologías avan-
zadas de seguridad y asistencia 
al conductor, que puede ayudar 
a los conductores a evitar una 
colisión o mitigar su severidad. 

Actualmente hay más de 
300,000 vehículos equipados 
con dicho sistema en las carre-
teras de los Estados Unidos, una 
opción disponible en el Civic, el 
Accord, el CR-V, la Pilot y la 

Ridgeline.
Las tecnologías de Honda 

Sensing abarcan desde el Sis-
tema de Mitigación de Colisión 
con Frenado, con Aviso de Co-
lisión Delantera y Mitigación de 
Salida de la Vía, hasta el Aviso de 
Salida del Carril, el Sistema de 
Asistencia para Mantenerse en 
el Carril y el Control de Veloci-
dad Ajustable.

Todos los modelos de Hon-
da de 2017 vienen equipados con 
una cámara de visión posterior 
de ángulo múltiple como equipo 
estándar. 

AVANZADOS 
SISTEMAS

	 Otros equipos de seguri-
dad estándar se han instala-
do en todos los modelos de 
Honda.

	 Ellos son, entre otros, la 
carrocería de Ingeniería de 
Compatibilidad Avanzada; 
la Asistencia a la Estabilidad 
del Vehículo con control de 
tracción; y el Sistema de 
Frenos Antibloqueo (ABS).

	 Asimismo, las tradiciona-
les bolsas de aire laterales 
tipo cortina. bolsas de aire 
delanteras avanzadas; y 
bolsas de aire delanteras 
laterales.

El sedán Accord de Honda alcanzó la máxima calificación de segu-
ridad del Instituto de Aseguradoras para la Seguridad en las Carreteras.	

Las camionetas CR-V de Honda son muy seguras para los pasajeros, incluyendo nuestras queridas mas-
cotas.									                         FOTOS: HONDA

El Honda CR-V es una camioneta con elegante diseño y muy altas ventas para la marca. Además, es muy 
apreciada por la seguridad que ofrecen todos los modelos equipados con el sistema Honda Sensing.		
									                           FOTO: HONDA

Obtiene el más preciado galardón del IIHS

Honda CR-V: 
el más seguro
Instituto de Aseguradoras para la Seguridad en Carreteras lo clasifica 
como la Mejor Opción de Seguridad+
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DARCARS Toyota 
of Silver Spring

PRECIOS INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DE FABRICA MÁS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y PROCESO DEL DEALER $300. OFERTAS EXPIRAN 05/01/2017.

DARCARSToyota.COM

1 888 869 1548DARCARS Toyota 
of Silver Spring

12210 Cherry Hill Road, Silver Spring, Maryland 20904

DARCARSTOYOTA.com

 

Certifi ed Pre-Owned

2011 TOYOTA PRIUS II

$16,900
2012 TOYOTA PRIUS C

$16,900
2012 RAV4 LTD AWD

$18,900
2011 TOYOTA AVALON

$23,900

2012 TOYOTA COROLLA L

$11,900
2010 TOYOTA CAMRY LE

$12,900
2012 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900

2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900

NEW 2014 TOYOTA

SIENNA LE
STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,500)

NEW 2014 TOYOTA

VENZA LE
AWD

STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

RAV4 LE
STARTING FROM

$20,895
(INCLUDES TOYOTA REBATE $500)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS V THREE
STARTING FROM

$23,899
(INCLUDES TOYOTA REBATE OF $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS TWO
STARTING FROM

$20,399
(INCLUDES TOYOTA REBATES OF $1,500)

$17,999STARTING FROM

$29,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

$14,899 $15,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $500)

$18,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $1,500)

(301) 622-0300
1 2 2 1 0  C h e r r y  H i l l  R o a d ,  S i l v e r  S p r i n g ,  M a r y l a n d  2 0 9 0 4

J
U

L
IO

Y
O

U
N

G

C
A

R
L

O
S

L
U

IS
M

E
D

IN
A

L
U

IS
G

A
R

C
IA

J
O

R
G

E

You’re gonna love these deals

DESDEDESDEDESDEDESDE

$16077
(Incluye $1,500 reembolso Toyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

YARIS IA AUTO

1607716077
NUEVO 2017 TOYOTA

YARIS IA AUTOYARIS IA AUTO

1607716077160771607716077160771607716077 ¡Bienvenidos

 Tax ID!

C
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R
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T

E
D

E
 V

E
N

T
A
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$23050DESDE

NUEVO 2017 TOYOTA

(Incluye $2,000 reembolso Toyota y bono).

$23050
NUEVO 2017 TOYOTANUEVO 2017 TOYOTA

$23050$23050
NUEVO 2017 TOYOTA

2305023050
RAV4 LE FWD

23050 $26751DESDE

NUEVO 2017 TOYOTA

(Incluye $2,500 reembolso Toyota y bono).

SIENNA L

$$$$$$26751
NUEVO 2017 TOYOTANUEVO 2017 TOYOTA

(Incluye $1,500 reembolso Toyota).(Incluye $1,500 reembolso Toyota).
YARIS IA AUTO

$20110
(Incluye $2,500 incentivo Toyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

CAMRY LE

$20110
NUEVO 2017 TOYOTA

ienvenidos
DESDE

$17220
(Incluye $1,750 de incentivoToyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

COROLLA LE

17220
(Incluye $1,750 de incentivoToyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

COROLLA LECOROLLA LECOROLLA LE

172201722017220
NUEVO 2017 TOYOTA

17220172201722017220172201722017220
DESDE

MSRP $20,049

MSRP $30,879MSRP $24,184

MSRP $17,915

MSRP $26,209
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AUTOPROYECTO.COM
ESPECIAL

E
l Nissan GT-R Track 
Edition 2017 que com-
pletará la renovación 
total de la gama de mo-
delos de más alto des-

empeño de la marca japonesa, 
tuvo su debut global en el Auto 
Show New York.

Diseñado para entregar el 
mayor poder posible, el Nissan 
GT-R Track Edition 2018 tiene 
varios elementos comunes con 
el Nissan GT-R NISMO, y man-
tiene el poder de 565 caballos de 
fuerza del GT-R Premium (con-

tra los 600 del GT-R NISMO).
El nuevo Nissan GT-R Track 

Edition 2017 incluye refuerzos 
adhesivos y de soldadura en la 
carrocería para mejorar la rigi-
dez, además de la suspensión 
independiente en las cuatro 
ruedas, neumáticos NISMO y 
ajustes exclusivos de la división 
de alta competencia de Nissan. 

Las ruedas son de aluminio 
forjado de 20 pulgadas y el pa-
quete aerodinámico se com-
pleta con un alerón de fibra de 
carbono.

En la cabina del Nissan GT-R 
Track Edition 2017, los acabados 
tienen un diseño exclusivo en 

color rojo y negro con asientos 
de competencia Recaro y una 
panel de instrumentos mini-
malista con solo 11 botones para 
poder controlar todos los sis-
temas del vehículo, junto a una 
pantalla táctil de 8 pulgadas. El 
volante multifuncional lleva pa-
letas para los cambios manuales 
de la transmisión.

Atractivo y útil
A pesar de sus características 

de manejo extremo para la pis-
ta, el Nissan Nissan GT-R Track 
Edition 2017, es un vehículo con 
alto nivel de atractivo visual y 
utilidad para el uso día a día.

Como parte del paquete de 
info-entretenimiento, incluye 
el sistema NissanConnectSM 
con Navigation, acceso a apli-
caciones móviles a través de los 
teléfonos celulares inteligentes, 
que permiten entre otras cosas, 
abrir y cerrar el auto a distancia, 
activar la alarma, pedir ayudar 
de emergencia o monitorear la 
ubicación del vehículo en caso 
de robo y acceso a SiriusXM Ra-
dio (con suscripción adicional) y 
cámara de asistencia para ma-
niobras en reversa.

A primera vista se destaca la 
enorme parrilla con el caracte-
rístico estilo Nissan V-motion, 
que permite mayor entrada de 
aire para enfriar el motor, y un 
marco en cromado mate y nuevo 
diseño en el tejido interior.

La tapa del motor incluye re-
fuerzos adicionales para mejorar 
la estabilidad durante experien-
cias de manejo a alta velocidad. 
El uso de adhesivos de alto des-
empeño (además de puntos de 
soldadura reforzados) ayudan 
a mejorar la rigidez general del 
vehículo, junto a la suspensión 
ajustada con especificaciones 
NISMO.

Al igual que el Nissan GT-R 
Premium, el Nissan GT-R Track 
Edition 2017 está equipado con el 
motor Twin Turbo VR38DETT 
V6 de 3.8 litros que genera 565 
caballos de fuerza, acoplado a la 
transmisión de doble embrague 
y seis cambios, con la opción del 
modo manual para que el con-
ductor controle las velocidades 
a su gusto, sobre todo durante 

manejo en pista. El aceite del di-
ferencial es del mismo nivel de 
los autos de competencia de la 
división NISSAN NISMO Mo-
torsports.

El sistema del tubo de escape 
de titanio y las partes específi-
cas del tren motor son enlaza-
das por un Takumi –ingeniero 
especializado del equipo de alto 
desempeño de NISSAN-, quien 
estampa su firma en cada uno de 
los vehículos que prepara para 
su entrega a los clientes.

El equipo de audio Bose con 
sistema Active Noise Cance-
llation y Active Sound Enhan-
cement es parte del equipo es-
tándar, así como los cristales 
acústicos, que ayuda a eliminar 
los ruidos exteriores.

¿ME LO COMPRO?

	 Tras las presentaciones 
del Nissan GT-R Premium 
y el Nissan GT-R NISMO, el 
tercer modelo de la línea 
saldrá a la venta este vera-
no (bajo proceso de orden 
previa). 

	 Su precio base 
(Manufacturer´s Sugges-
ted Retail Price, MSRP) es 
de $127,990 en los conce-
sionarios certificados para 
el programa Nissan GT-R.

El alerón de fibra de carbono completa el diseño deportivo de la 
nueva Nissan GT-R Track Edition 2017.		                      FOTO: NISSAN

El panel de instrumentos cuenta con una pantalla táctil de 8 pulgadas, y la cabina muestra acabados 
de diseño exclusivo en color rojo y negro, con asientos de competencia Recaro.		          FOTO: NISSAN

La Nissan GT-R Track Edition 2017 tiene una imagen espectacular gracias a su carrocería renovada y sus 
ruedas de aluminio forjado de 20 pulgadas.					                    FOTO: NISSAN

Modelo Track Edition 2017 debuta en el Auto Show New York

Nissan GT-R 
con súper  
desempeño
Presenta un panel de instrumentos con solo 11 botones para poder 
controlar todos los sistemas del vehículo.
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$19,495

2016 Nissan Rogue S AWD Model Code: 22216

$18,995

2017 Nissan NV200 Model Code: 67117

$26,995

2017 Nissan Maxima S   Model Code: 16117

$25,995

2017 Nissan Murano S AWD Model Code 24017 2017 Nissan Maxima S 

MSRP:  $25,965
Sale Price:  $19,995
Nissan Rebate: -$500

MSRP: $22,985
Sale Price:  $20,495
Nissan Rebate: -$1,500

MSRP:  $32,845
Sale Price: $29,495
Nissan Rebate: -$3,500

MSRP:  $33,915
Sale Price: $30,495
Nissan Rebate:  -$3,500

Sale Price: 
Nissan Rebate: -$3,500

Sale Price: 
Nissan Rebate:  -$3,500

DARCARS NISSAN
OF ROCKVILLE

DARCARSnissan.com

DARCARS NISSAN
OF COLLEGE PARK

PRICES INCLUDE ALL REBATES AND INCENTIVES. DARCARS NISSAN DOES NOT INCLUDE COLLEGE GRAD OR MILITARY REBATES IN PRICE! ALL PRICES IN THIS AD INCLUDE FREIGHT!. NMAC BONUS CASH REQUIRE FINANCING THROUGH NMAC WITH APPROVED CREDIT. PRICES EXCLUDE TAX, TAGS 
AND $300 PROCESSING CHARGE, OFFERS EXPIRE 05/01/2017.

DARCARSnissanofcollegepark.com
ROBERTO FERNANDO NUCO EDDIE JORGE LUIS DIEGO JOSE BENITEZ

VINS:   HK701541, HK703423, HK705235, HK703122

VINS:  HN155062, HN155536, HN128563, HN144286

4
AT THIS
PRICE

4
AT THIS
PRICE

4
AT THIS
PRICE

4
AT THIS
PRICE

MSRP:  $19,055
Sale Price:  $17,245
Nissan Rebate: -$3,250

$13,995

2017 Nissan Sentra Model Code:  12017

4
AT THIS
PRICE

VINS:  HY246457, HY245218, HY272410, HY206339

MSRP:  $26,015
Sale Price:  $18,995
Nissan Rebate: -$500

$18,495

2016 Nissan Altima 2.5SR Model Code:  13216

4
AT THIS
PRICE

VINS:  GC288128, GC293756, GC293223, GC292149

VINS: GW147783, GP724095, GP725062, GP723462

 VINS:   HC414268, HC423352, HC408643, HC408347

DOS LOCALIDADES
ROCKVILLE COLLEGE PARK

DARCARS NISSAN

(301) 309-2200
15911 Indianola Drive Rockville, MD 20855

(301) 441-8000
9330 Baltimore Ave. College Park , MD

VINS:  GC288128, GC293756, GC293223, GC292149

AT THIS
PRICE

VINS:  GC288128, GC293756, GC293223, GC292149

2017 Nissan Murano S AWD

VINS:   HK701541, HK703423, HK705235, HK703122

4
AT THIS
PRICE

VINS:   HK701541, HK703423, HK705235, HK703122

DARCARS
NISSAN  OF
ROCKVILLE
AUTOS USADOS

(301) 309-2200
www.DARCARSNissan.com
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

y... muchos mas para elegir!

PROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRA-
FIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

www.DARCARSnissan.com

(301) 309-2200
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

ANDRES JORDANMAURICIO BRYAN

y... muchos mas para elegir!

PROBLEMAS DE CREDITOPROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMASNO SON PROBLEMASNO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

Ford Super Duty F-250

Automatico, SRW lariat, diesel, 16k,
1 solo dueño

Llamar2015

Stk.747005B

Volkswagen Passat

1.8T wolfsburg ed, automatico, 34k

$13,7772015

Stk.E1401

Toyota Tacoma

TRD, sport, 48k, long bed pickup truck

$27,9772014

Stk.747007A

Volkswagen CC 4 Motion 

Sedan, automatico, 64k

$13,9772009

Stk.748023A 

Hyundai Elantra GLS 

Sedan, 22k, 4 puertas

$12,7772013

Stk.741101AStk.P9843A

Honda Civic

Coupe, ex, 49k, automatico

$11,7772011

Stk.P10204A

Toyota Rav4

Limited, SUV, 49k, automatico

$19,7772013

Stk.748047A

Acura TSX 

Special edition, automatico, 12k, sedan

$22,7772014

Stk.P10231

Chrysler 200 

Limited, sedan, 44k

$13,4562015

Stk.E1180

DARCARS
NISSAN  OF
COLLEGE PARK
AUTOS USADOS

(301) 441-8000
www.DARCARSNissan.com
9330 BALTIMORE AVE.
COLLEGE PARK , MD

Y MUCHO MAS PARA ELEGIR

¡BIENVENIDOS TAX ID!

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA 
PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

(301) 441-8000
9330 BALTIMORE AVE.
COLLEGE PARK , MD

www.DARCARSnissanofcollegepark.com

TRABAJAMOS CON BAJO PAGO INICIAL.

$22,996
SV pickup truck 33k

Nissan Frontier

2016

Stk.P1956

$15,996
SE, sedan, automatico, 35k

Toyota Camry 

2015

Stk.P1957

$13,996
LE, sedan, 23k, automatico

Toyota Corolla 

2015

Stk.P1963

$25,996
SXT, SUV, 33K

Dodge Durango

2015

Stk.E1171

$20,777
cargo van, mini van, 28k

Ford Transit

2016

Stk.E1426

$12,996
limited, 43k, LT, sedan

Chevrolet Cruze

2016

Stk.E1170 

$22,996
XLE, SUV, 25k

Toyota Rav4

2016

Stk.P1954

$10,496
Coupe, lx, 38k, automatico

Honda Civic 

2012

Stk.N1638

$12,796
 lx, hybrid. sedan, automatico, 36k

Kia Optima

2013

Stk.070004A

EDDIE JORGE LUIS DIEGO JOSE BENITEZ
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YURI KAGEYAMA
TOKIO , JAPÓN / AP

E
l fabricante de autos 
Toyota presentó una 
estructura robótica de 
soporte diseñada pa-
ra ayudar a caminar a 

personas con parálisis parcial, 
ingresando así a un nuevo campo 
empresarial aparte del estricta-
mente automotriz.

El sistema Welwalk WW-
1000 se compone de una pró-
tesis mecánica motorizada que 
se ajusta por fuera a la pierna 
de una persona, de rodilla para 
abajo, sujetándolo incluso desde 
el muslo. Los pacientes pueden 
practicar caminando con el dis-
positivo robótico en una cinta 
de correr especial que puede 
soportar su peso.

Toyota Motor Corp. hizo una 
demostración del equipamiento 
para la prensa el pasado miérco-
les 12 de abril en su sede de Tokio.

Un centenar de estos siste-
mas se arrendarán a instalacio-
nes médicas en Japón este año, 
indicó la compañía. El servicio 
implica un costo inicial de un 
millón de yenes (9.000 dólares) 
y una cuota mensual de 350.000 
yenes (3.200 dólares).

El dispositivo está diseñado 
para llevarlo en una sola pierna 
y dirigido a pacientes con una 
grave parálisis en un lado del 
cuerpo debido a una apoplejía u 
otros problemas de salud, expli-
có Eiichi Saito, doctor en medi-
cina y vicepresidente ejecutivo 
de la Universidad de la Salud de 
Fujita, que trabajó con Toyota 
para desarrollar el dispositivo.

Las automotrices japonesas 
están desarrollando sistemas 
robóticos para manufactura y 
otros fines, que ya funcionan, y 

otros para el inmediato futuro. 
El humanoide Asimo de Honda 
Motor Co. puede correr y bai-
lar, servir una bebida y mantener 
conversaciones sencillas, mien-
tras que WelWalk es más bien un 
sistema que emplea robótica, en 
lugar de un robot independiente.

En la recuperación
El sistema de Toyota podría 

ser muy útil dado lo habitual 
que es la parálisis producida 
por apoplejías en la envejecida 
población japonesa, señaló Sai-
to. Los pacientes que lo utilizan 
pueden recuperarse más de prisa 
porque el mecanismo ajusta el 

nivel de apoyo necesario mejor 
de lo que podría hacerlo un te-
rapeuta humano.

“Esto ayuda justo lo nece-
sario”, manifestó Saito, expli-
cando que un soporte demasia-
do generoso puede entorpecer 
el progreso en la rehabilitación.

El campo de los sistemas de 
asistencia robótica para caminar 
y rehabilitación está creciendo 
con rapidez. Un exoesquele-
to con batería fabricado por la 
compañía israelí ReWalk Ro-
botics permite a la gente que 
depende de una silla de ruedas 
mantenerse erguida y caminar.

Estos sistemas en los que 

ha ingresado la industria auto-
motriz también pueden ayudar 
a los terapeutas a controlar el 
progreso de un paciente, expre-
só en una entrevista telefónica 
Luke Hares, jefe de tecnología en 
Cambridge Medical Robotics, en 
Gran Bretaña. “Pueden ser mu-
cho más precisos”, señaló. 

Toyota empezó a instalar ro-
bots industriales en los años 80 
y desde entonces se ha valido de 
las tecnologías de producción y 
desarrollo de automóviles para 
avanzar en el campo de los ro-
bots asistentes, acompañantes 
que ofrecen asistencia al tiempo 
que conviven con las personas. 

Una modelo muestra de perfil el Welwalk WW-1000, una es-
tructura robótica para la pierna diseñada para ayudar a personas 
parcialmente paralizadas, en la sede de Toyota Motor Corp. en Tokio, el 
miércoles 12 de abril. 		  FOTO: EUGENE HOSHIKO / AP

En esta vista frontal, la modelo muestra la estructura robótica  
Welwalk WW-1000 construida por Toyota, abrazando toda la pierna 
izquierda, incluyendo el muslo y la rodilla, para ayudarle a caminar a 
pacientes con parálisis parcial.	                FOTO/: EUGENE HOSHIKO / AP

Primer plano del sistema principal y monitor del Welwalk WW-1000 de Toyota, donde se observa cómo 
esa estructura robótica se adosa a la pierna para ayudar a las personas que sufren parálisis parcial. 

FOTO: EUGENE HOSHIKO / AP

Sistema ayuda a pacientes con parálisis parcial

Toyota presenta      
         soporte robótico
Los primeros 100 sistemas que construye el fabricante automotriz se arrendarán a 
instalaciones médicas en Japón este año.



autos&rutasWASHINGTON HISPANIC  1928≠ de abril del 2017



autos&rutas  WASHINGTON HISPANIC20 28 de abril del 2017

JAVIER MOTA
AUTOPROYECTO.COM

H
yundai Motor pre-
sentó sus nuevos 
proyectos dentro 
de la estrategia de 
movilidad durante 

el Auto Show Seul 2017, inclu-
yendo la plataforma Connected 
Car Service Platform (ccSP) re-
cientemente desarrollada para 
la conducción autónoma.

Además, la marca coreana 
presentó innovaciones inteli-
gentes ‘de hiperconexión’ que 
se centran en coordinar los co-
ches a las vidas de los clientes, la 
movilidad y el hogar.

Hyundai asegura que la pla-
taforma ccSP permitirá a los 
clientes conectarse con una va-
riedad de otros servicios de In-
formática y tecnología ofrecidos 
por proveedores de telecomuni-
caciones y servicios globales de 
dispositivos.

Entre los servicios conecta-
dos más destacados se encuen-
tran las operaciones controladas 
por voz “Home to Car” que per-
miten a los conductores arran-
car sus automóviles y abrir o ce-
rrar puertas a través de la voz. 
Mientras tanto, ‘Car to Home’ 
conectan a los clientes con ser-
vicios domésticos inteligentes, 
incluyendo la iluminación, el 
control de clima y los sistemas 
de audio.

“El control de vehículos a 
través de un asistente de voz es 
algo que podría convertirse en 
un lugar común en un futuro 
muy cercano”, comentó Seu-
ng-Ho Hwang, vicepresidente 
ejecutivo y jefe de la División 
de Auto Inteligencia de Hyun-
dai Motor Company. “Estamos 
trabajando con varias compa-
ñías en Corea y alrededor del 
mundo para asegurar que to-
das nuestras plataformas sean 
compatibles y que los clientes de 
Hyundai puedan interactuar con 
la tecnología de una manera que 
nunca antes había sido posible”, 

añadió. Los servicios de conec-
tividad estarán disponibles co-
mercialmente con los servicios 
de “Home to Car” en 2018 y las 
operaciones de ‘Car to Home’ el 
año siguiente.

El auto conectado
Cuatro objetivos princi-

pales mostró Hyundai, las que 
garantizarán que las tecnologías 
inteligentes conectadas pro-
porcionen mayor comodidad y 
eficiencia para los conductores.

1.- Atención Proactiva.– El 
monitoreo regular de la infor-
mación de diagnóstico de un 
vehículo, junto con el análisis 
de Big Data, ayuda a diagnos-
ticar situaciones antes de que 
se conviertan en un problema, 
permitiendo el mantenimiento 
proactivo remoto de vehículos.

2.- Comodidad Inteligente.– 
Con actualizaciones regulares 
del software y las característi-
cas del vehículo, para garantizar 
que los clientes tengan la mayor 
seguridad de sus vehículos.

3.- Eficiencia de costos.- Los 
clientes ahorran costos anali-
zando sus patrones de conduc-
ción y la historia de la economía 
de combustible. Proporciona 
consejos muy precisos de dis-
tancia y rutas recomendadas 
que ofrecen la mejor economía 
de combustible.

4.- Eficiencia conectada.- 
La actualización automática 
del software se hará mientras el 
automóvil se está cargando y se 
monitoreará al conductor cada 
día, proporcionándole orienta-
ción, información o adverten-
cias según sea conveniente. 

Por ejemplo, un servicio de 
verificación del tiempo puede 
entregar información al con-
ductor para aconsejarlo sobre 
el mejor momento para lavar el 
auto.

Primera vista
Los debuts de Hyundai in-

cluyeron el futurista FE Fuel 
Cell Concept, la próxima ge-

neración de vehículos de pila de 
combustible, el Hyundai IONIQ 
Hybrid –que logró un récord de 
velocidad aprobado por la FIA 
de 157.825 millas por hora-, el 
Hyundai i20 Coupe WRC cha-
llenger que compite en el 2017 
FIA World Rally Championship 
(WRC), y el sorprendente pro-
totipo de alto rendimiento N, el 
RN30, que fue presentado por 
primera vez del año pasado en 
el Auto Show de París.

Los visitantes al Auto Show 
Seul 2017 también pudieron 
experimentar un viaje sin con-
ductor a través de simuladores 
de Realidad Virtual (VR) en el 
stand de Hyundai Motor.

 Algunos incluso llegaron a 
realizar una prueba en directo 
para demostrar cómo la con-
ducción autónoma puede en 
un futuro cercano incrementar 
el confort y la seguridad en las 
carreteras.

Gran emoción y aplausos suscitó la presentación del sorprendente prototipo de hidrógeno FE Fuel Cell 
Concept.									                        FOTO: HYUNDAI

En el Auto Show Seúl 2017 el futurista vehículo de hidrógeno FE Fuel Cell Concept, de Hyundai, encontró elogios de la crítica especializada y del 
público asistente. 												            FOTO: HYUNDAI

Sorprendentes innovaciones en Auto Show Seul 2017

Hyundai revela sus vehículos del futuro
A través de la voz ponen en marcha los 
vehículos y conectan a los conductores 
con los servicios domésticos inteligentes.
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de mi salida se convirtió en al-
go importante cuando parecía 
improbable”, indicó. “Como 
saben –añadió-, me perdí las 
últimas carreras del año pasa-
do, y durante ese período pude 
darme cuenta que mi carrera co-
mo piloto quizás podría termi-
nar sin que yo pudiese decidir el 
momento. Por supuesto, uno no 
siempre puede decidir las cosas 
en la vida, y eso es especialmen-
te cierto en el automovilismo”.

Indicó que el 29 de marzo le 
avisó sobre su decisión al dueño 
del equipo Hendrick Motors-

port, Rick Hendrick. Earnhardt 
señaló que esa fue la parte más 
difícil de su decisión.

Earnhardt, de 42 años, se 
ha visto afectado por numero-
sas conmociones cerebrales en 
años recientes, y se perdió la 
segunda mitad de la tempora-
da pasada por una lesión de la 
cabeza. Luego postergó las ne-
gociaciones sobre la renovación 
de su contrato, y ahora manejará 
por última vez cuando termine la 
temporada en noviembre.

“Te mereces todo, todos los 
premios y los reconocimien-

tos”, afi rmó Hendrick. 
Earnhardt ha recibido el pre-

mio al piloto más popular de la 
NASCAR en 14 ocasiones. Tie-
ne 26 triunfos en la serie Cup, 
incluyendo sus dos títulos en la 
Daytona 500.

Earnhardt ha manejado con 
el equipo Hendrick desde 2008, 
después de romper relacio-
nes con Dale Earnhardt Inc., el 
equipo fundado por su padre y 
administrado por su madrastra. 
Su padre del mismo nombre mu-
rió en un accidente en la última 
vuelta de Daytona en 2001.

JENNA FRYER      
CHARLOTTE, CAROLINA DEL 
NORTE / AP

D
ale Earnhardt Jr. anun-
ció el martes 25 de abril 
que se retirará de la 
NASCAR al fi nal de la 
temporada, una deci-

sión que deja a la serie sin uno de 
sus pilotos más populares.

Earnhardt dio a conocer en 
una conferencia de prensa que 
quería “tener la oportunidad 
de retirarme sin presiones ex-
ternas”. Después de perderse 
buena parte de la temporada 
pasada por conmociones cere-
brales, el piloto admitió que ese 
tiempo que estuvo marginado de 
las pistas infl uyó en su decisión 
fi nal.

“Poder decidir el momento 

Uno de los grandes ídolos de la NASCAR

Dale Earnhardt 
anuncia su retiro
de los circuitos

En uno de sus momentos de gloria, Dale Earnhardt recibe la ovación de miles de seguidores tras su victo-
ria en la célebre carrera de las 500 Millas de Daytona, en Daytona Beach, Florida.     FOTO: JOHN RAOUX / AP

Frente a las tribunas abarrotadas de fanáticos, Dale Earnhardt Jr. conduce su poderoso coche Chevrolet 
SS mientras ondea un banderín en el circuito de Daytona, tras su victoria en esa carrera por la serie NASCAR en 
el año 2014.     FOTO: JOHN RAOUX / AP

Con suma tristeza, Dale Earnhardt Jr. anuncia en conferencia de prensa su retiro de la NASCAR, el martes 
25 de abril, en Concord, Carolina del Norte.       FOTO: CHUCK BURTON / AP

Ginger Alsup (izq.) y Sherri Huggins, amigas de Dale Earnhardt Jr., 
besan al piloto luego de su gran triunfo en la carrera por la NASCAR 
Busch Winn-Dixie 250, el 4 de febrero de 2003 en Daytona, Florida       
FOTO: TERRY RENNA / AP

Con 26 triunfos y dos títulos en la Daytona 500, recibió el 
premio al piloto más popular de la NASCAR en 14 ocasiones.
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BRISTOL, TENNESSEE            
ESPECIAL

E
rik Jones tomó la punta a 
20 vueltas del fi nal para 
ganar la Fitzgerald Glider 
Kits 300 de la XFINITY 
Series en el Bristol Motor 

Speedway, donde las lluvias inte-
rrumpieron varias veces la carrera.

Fue la segunda victoria con-
secutiva de Jones en la serie, ya 
que también había ganado la ca-
rrera en Texas hace dos semanas. 

Por su parte, el novato Da-
niel Hemric  se llevó el premio 
de $100,000 de la promoción 
Dash 4 Cash, como el piloto de 
la XFINIITY Series con la mejor 
posición fi nal (5to.).

Jones, quien había ganado la 
competencia el año pasado an-
tes de pasar a la Monster Energy 
NASCAR Cup Series, le arrebató 
el liderazgo a Ryan Blaney, al gol-
pearlo por detrás, luego de dos 
banderas rojas que incluyeron 
una tormenta de lluvia.

Blaney terminó en 2do. lugar 
en el Ford No. 22, seguido por el 
mexicano Daniel Suárez en el To-
yota No. 18 de Joe Gibbs Racing 
y Elliott Sadler en el Chevrolet 
No. 1 JR Motorsports, para com-
pletar el Top 5 junto a Hemric en 
el Chevrolet No. 21 de Richard 
Childress Racing.

Kyle Larson y Hemric gana-
ron las dos primeras etapas de la 
carrera.

Los mejor ubicados
Los 20 conductores mejor 

ubicados entre los 36 participan-
tes en la carrera disputada en el 
circuito Bristol Motor en Bristol, 
Tennessee, el sábado 22 de abril.

1. (4) Erik Jones(i), Toyota, 
300.

2. (9) Ryan Blaney(i), Ford, 
300.

3. (10) Daniel Suárez(i), To-

yota, 300.
4. (17) Elliott Sadler, Chevro-

let, 300.
5. (8) Daniel Hemric #, Che-

vrolet, 300.
6. (6) Ty Dillon(i), Chevrolet, 

300.
7. (1) Kyle Larson(i), Chevro-

let, 300.
8. (13) Brennan Poole, Che-

vrolet, 300.
9. (16) Blake Koch, Chevrolet, 

300.
10. (28) Michael Annett, Che-

vrolet, 300.
11. (30) JJ Yeley, Toyota, 300.
12. (19) William Byron #, Che-

vrolet, 300.
13. (2) Austin Dillon(i), Che-

vrolet, 300.
14. (5) Justin Allgaier, Che-

vrolet, 300.
15. (21) Quin Houff, Chevrolet, 

300.
16. (7) Matt Tifft #, Toyota, 

300.
17. (15) Jeremy Clements, 

Chevrolet, 299.
18. (23) Spencer Gallagher #, 

Chevrolet, 298.
19. (31) Dakoda Armstrong, 

Toyota, 298.
20. (18) Brandon Jones, Che-

vrolet, 297. 

Erik Jones le gana 
incluso a la lluvia
Con su coche Toyota Camry logra la victoria por segunda 
vez consecutiva.

Por la XFinity en Bristol

El piloto Erik Jones celebra en la meta después de ganar la carrera por 
la serie Xfi nity el sábado 22, en Bristol, Tennessi.       FOTO: WADE PAYNE / AP
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BILL PAGE TOYOTA

www.billpagetoyota.com
* APLICAN RESTRICCIONES, PRECIO A CLIENTES CON CREDITO APROBADO Y CALIFICADO, NO TODOS CALIFICAN.  IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER NO ESTAN INCLUIDOS. CUOTAS MENSUALES BASADAS EN 25% CUOTA INICIAL POR 72 MESES AL 7.9% DE TASAS DE INTERES

RECIBIMOS SU AUTO VIEJO, SIN IMPORTAR LAS CONDICIONES. BIENVENIDOS COMPRADORES POR PRIMERA VEZ

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO,  NO CREDITO, MAL CREDITO,
BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042

(703) 532-8800

VEN A BILL PAGE TOYOTA Y MANEJA HOY TU NUEVO AUTO A CASA!

¡Reducción de precios
POR CONSTRUCCIÓN!

cuota inicial
disponible

$1

JOSEPH
Gerente de Ventas

MITCHEL
(703) 505-1668

ARIEL
(703) 926-0334

GUILLERMO
Ventas

GREGORIO
(571) 356-1944

JOSE
Financiamiento

LUIS
(703) 282-5536

BILL PAGE TOYOTA

Hasta

de reembolso
(en modelos selectos)

$

¡Reducción de precios
POR CONSTRUCCIÓN!

(703) 532-8800
billpagetoyota.com

*PRICES INCLUDE CURRENT MANUFACTURE REBATES. ADDITIONAL FACTORY REBATES SUCH AS RECENT COLLEGE GRADUATE OR MILITARY MAY BE AVAILABLE. ALL VEHICLES ARE SUBJECT TO PRIOR SALE. ALL PRICES ARE SPECIAL INTERNET PRICES ONLY AND CANNOT BE COMBINED WITH ANY OTHER OFFER, PUBLIC OR PRIVATE. ALL FINANCING IS SUBJECT TO APPROVED CREDIT. ALL NEW  VEHICLE PRICES EXCLUDE FREIGHT (CARS $835, SUVs $900 AND FULL-SIZE TRUCKS $1195), TAX, TAGS, AND PROCESSING FEE OF $595. WE MAKE EVERY EFFORT TO PROVIDE ACCURATE INFORMATION, BUT PLEASE VERIFY OPTIONS AND PRICE  BEFORE PURCHASING. WE CANNOT BE HELD LIABLE FOR DATA THAT IS LISTED INCORRECTLY. camry: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2000 DOWN , FIRST $199 PAYMENT 
AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 CAMRY MODEL 2532, MSRP $23,935 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $23,271. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY.  0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL 
SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. BUYERS CAN RECEIVE A $1000 FINANCE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT.  ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION.  FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY.   SEE DEALER FOR DETAILS. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. COROLLA: TAX, TITLE, LICENSE , $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE 
AT SIGNING INCLUDES $1830 DOWN (AFTER APPLICATION OF $750 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES) , FIRST PAYMENT OF $169 AND $0 SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 COROLLA 4 CYLINDER AUTOMATIC MODEL 1852, MSRP $19,800 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $18,821. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE 
MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. RAV4: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2400 DOWN , FIRST $199 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,340 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,003. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE 
AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 HIGHLANDER: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER 
PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2730 DOWN , FIRST $269 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 HIGHLANDER LE MODEL 6948, MSRP $35,080 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $33,672. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND IS SUBJECT 
TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. 0.9% APR FINANCING UP TO 60 
MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT 
TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT 
SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED 
BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO, NO CREDITO, MAL CREDITO,
BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

JOSEPH
Gerente de Ventas

MITCHEL
(703) 505-1668

ARIEL
(703) 926-0334

GUILLERMO
Ventas

GREGORIO
(571) 356-1944

JOSE
Financiamiento

LUIS
(703) 282-5536
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NUEVO 2017  CAMRY LE
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Financiamiento Disponible
(en modelos selectos)
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