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HONDA CIVIC Si  tiene debut 
mundial en video.

NISSAN ROGUE  experimenta 
la realidad virtual.

APPLE ENTRA EN LA ERA de 
los coches autónomos

CÓMO PROBAR UN AUTO
Ford nuevo… sin el auto.

Junto a su Gerente General de Ventas, Joseph Fanta (al centro, con camiseta a cuadros), los vendedores hispanohablantes de Bill Page Toyota anuncian gran-
des “ofertas por construcción” para sus vehículos nuevos y usados. En el área adyacente al que ocupan en Falls Church, Virginia, el dealer construye un moderno edificio 
de 4 pisos con estacionamiento techado, y necesitan espacio para parquear los autos nuevos que llegan para la venta cada semana. “Están a precio de regalo, con cero 
por ciento de financiamiento, incentivos de hasta 2,500 dólares y además, con precios a bajo interés para la gente con Tax ID por un acuerdo con grandes ban-
cos”, anunció Fanta.										                       FOTO: ÁLVARO ORTIZ / WASHINGTON HISPANIC

Tremendas ofertas  
por construcción

Bill Page Toyota 
ofrece autos  
“a precios de  
regalo”
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703-659-8422 - 11101 Fairfax Blvd, Fairfax, VA 22030

TedBrittSmartWheels.com
of Fairfaxof Fairfax

2006 FORD MUSTANG

$7,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 FORD ESCAPE XLT

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 HONDA CR-V EX-L

$15,995 $149$149
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD FUSION SE

$11,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 NISSAN ALTIMA SL

$10,999 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 FORD FUSION SE

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2005 MAZDA MPV VAN

$4,995 $39$39
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2003 FORD FIESTA SE

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2007 NISSAN MAXIMA 3.5 SL

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 NISSAN VERSA 1.8

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 TOYOTA CAMRY LE

$7,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 SUBARU TRIBECA 4X

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 CHEVROLET TRAIL BLAZER 4X4

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2003 CHEVROLET SILVERADO 1500

$7,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 HONDA ODYSSEY EX-L

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 FORD FOCUS SE

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2003 FORD EXPLORER SPORT TRAC

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 FORD C-MAX HYBRID SE

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 HONDA FIT

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 HONDA CIVIC LX

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD ESCAPE S

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD FOCUS SE

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 HYUNDAI SONATA GLS

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 CHEVROLET CRUZE 1LT

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 FORD FIESTA SE

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 TOYOTA PRIUS C ONE

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 NISSAN SENTRA SV

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2016 HYUNDAI ACCENT SE

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 TOYOTA COROLLA LE

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

ACEPTAMOS BICICLETAS, MOTONETAS, MOTOCICLETAS, BOTES, TRUCKS,
CASAS RODANTES, TRENES, BUSES Y CUALQUIER MEDIO DE TRANSPORTE.

PAGOS SON ÚNICAMENTE EJEMPLO Y ESTAN BASADOS EN $3000 PAGO INICIAL Y FINANCIAMIENTO POR 72 MESES AL 2.99% INTERES EN CRÉDITOS APROBADOS. PAGOS EXCLUYEN IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE REGISTRACIÓN, TÍTULO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER 
($689.50). EL VALOR DEL TRADE-IN DE $3000 NO PUEDE SER COMBINADO CON LOS PAGOS DE EJEMPLO PUBLICADOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

$3,000$3,000LE DAMOS
HASTA

LE DAMOS
HASTA

POR SU
AUTO

USADO

POR SU
AUTO

USADO

¡ Pagos desde ¡ Pagos desde al  mes!al  mes!$49$49

G
er

en
te

 G
en

er
al

Jeff Kohl Donnie Tansir JonathanDanGeorge Frank

$15,995 $149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149$149
por mes$149
por mes$149
por mes$149$149$149
por mes$149$149$149

o tan
bajo como

sale
price*$11,995 $109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109$109

por mes$109
por mes$109
por mes$109$109$109
por mes$109$109$109

o tan
bajo como

sale
price*$99$99$99$99$99$99$99$99$99$99$99$99$99$99$99$99$99$99$99$99$99$99$99$99$99$99$99

por mes$99
por mes$99
por mes$99$99$99
por mes$99$99$99 $7,995 $69$69$69$69$69$69$69$69$69$69$69$69$69$69$69$69$69$69$69$69$69$69$69$69$69$69

por mes$69
por mes$69$69$69$69
por mes$69$69$69$69
por mes$69o tan

bajo como
sale
price*$6,995 $59$59$59$59$59$59$59$59$59$59$59$59$59$59$59$59$59$59$59$59$59$59$59$59$59$59$59

por mes$59
por mes$59$59$59$59
por mes$59$59$59$59
por mes$59o tan

bajo como
sale
price*

(703-) 547-- 7037/ / (571-)- 344- -0767

48K
Millas

2009 MAZDA 3 I SPORT

$4,995 $39$39
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

50K
Millas

Roberto Zambrano
(703) 547-7037

Español

Cristian
(571) 344-0767

Español

Juan

Español
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“Rápido y Furioso” bate recaudación mundial
Estreno de serie sobre carreras de autos obtiene US$532 millones en Semana Santa

LINDSEY BAHR
AP 

E
l octavo capítulo de 
la serie “Rápido y Fu-
rioso” (“Fast and the 
Furious”), donde los 
protagonistas entablan 

espectaculares duelos de veloci-
dad con sus autos, está por con-
vertirse en el estreno más taqui-

llero de todos los tiempos a nivel 
mundial por encima de “Star 
Wars: The Force Awakens” y 
“Jurassic World”.

“The Fate of the Furious” 
captó el fin Semana Santa en 
todo el mundo la cantidad sin 
precedentes de 532,5 millones 
de dólares gracias a una fuerte 
recaudación en 63 territorios, 
entre ellos China, según pro-

yecciones de Universal Pictures 
difundidas el domingo 16.

Si la cifra es definitiva, reba-
sará por poco a la anterior pelí-
cula de mayores ingresos a nivel 
internacional: “Star Wars: The 
Force Awakens”, que captó en 
su estreno global 529 millones de 
dólares en diciembre de 2015 sin 
incluir a China.

“The Fate of the Furious” se 

convirtió en el estreno de mayo-
res ingresos a nivel internacio-
nal en un fin de semana en toda la 
historia, con una recaudación de 
432,3 millones de dólares. Antes 
de “Star Wars”, el estreno con 
la máxima captación taquillera 
global fue “Jurassic World” con 
316,7 millones de dólares.

“No hubo mercado que no 
tuviera una fuerte recepción” de 

la cinta, declaró Duncan Clark, 
presidente de distribución in-
ternacional de Universal Pic-
tures. “Al margen de la cultura, 
idioma y país que fuera, todo pa-
rece indicar que nos recibieron 
como en casa”.

Sólo en su estreno en China, 
“The Fate of the Furious” cap-
tó la cantidad histórica de 190 
millones de dólares, seguida de 

México con 17,8 millones y Gran 
Bretaña e Irlanda, 17 millones.

En 4.300 salas de cine en Es-
tados Unidos y Canadá, la pe-
lícula captó 100,2 millones de 
dólares, la segunda mejor re-
caudación en la serie y se adue-
ñó con facilidad del primer lugar 
regional aunque muy por debajo 
de los 147 millones del estreno de 
“Furious 7” en 2015.
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VÍCTOR CAYCHO
WASHINGTON HISPANIC

L
os clientes de Bill Page 
Toyota están muy feli-
ces ya que encuentran 
verdaderos precios de 
ocasión por los vehí-

culos que se ofrecen en ese re-
conocido dealer localizado en el 
área de Falls Church, en Fairfax, 
Virginia.

Joseph Fanta, Gerente Ge-
neral de Ventas de Bill Page To-
yota, sonríe en medio de su ati-
borrada oficina. “Como la gente 
puede ver, afuera no tenemos 
mucho espacio para el parqueo 
debido a la construcción del 
nuevo edificio del dealer, y los 
autos para la venta llegan todas 
las semanas. Entonces los ofre-
cemos a precios de regalo, con 
tremendas ofertas para hacer 
espacio”, señala.

Fanta muestra orgulloso la 
maqueta del futuro edificio y 
da a conocer que la obra estará 
concluida a finales de agosto. 
“Mientras tanto, vamos a se-

guir con nuestras ofertas por 
construcción con todo nuestro 
inventario de autos nuevos y 
usados”, afirma.

“Aparte de las grandes re-
bajas ofrecemos cero por cien-
to de financiamiento. También 

financiamiento a bajo interés 
para la gente con Tax ID. Hasta 
hace poco teníamos dos a tres 
bancos que trabajaban con no-
sotros para ese sector, pero con 
alto interés porque eran bancos 
de segunda chance. Pero ahora 

hemos alcanzado un acuerdo 
con bancos grandes para que 
hagan el financiamiento a bajo 
interés con la gente con Tax ID”, 
asevera.

“Esa es una gran noticia para 
nuestros clientes, aquí en Falls 
Church y en todo el Norte de 
Virginia así como en otras zo-
nas con alto porcentaje de inmi-
grantes”. 

“Es decir, si los clientes ha-
cen sus taxes y tienen un núme-
ro de contribuyente ya pueden  
comprar un auto”, expresa en-
tusiasmado Fanta, quien na-
ció en Etiopía aunque muchos 
lo consideran hispano porque 
habla el español perfecto –que 
aprendió en la escuela-, además 
de otros seis idiomas. “Todo el 
mundo me pregunta si soy do-
minicano”, expresa sonriendo.

Fanta tiene una larga tra-
yectoria en Bill Page Toyota, al 
que llegó como vendedor hace 
20 años, para luego ascender a 
gerente hasta llegar a su actual 
cargo. “En esa época sólo te-
níamos de 5 a 6 compradores 

CON DIGNIDAD Y HONESTIDAD
	 Joseph Fanta dirige el siguiente mensaje a los potenciales 

compradores de autos hispanos:

	 “Los invito a que vengan a ver la diferencia. Aquí los tratamos con 
dignidad y honestidad. Nuestro objetivo no es hacer el negocio por 
una sola vez. Nuestro negocio depende del futuro. Una vez que un 
cliente viene a comprar queremos que refiera a sus compañeros de 
trabajo, a sus amigos, a sus vecinos, para que vengan también. Aquí 
encontrarán un amigo, una familia y muchas oportunidades”.

Luis Villatoro, salvadoreño y líder en venta de autos en Bill 
Page Toyota, junto a Cinthya Valcárcel, de la oficina de Servicio al Clien-
te, admiran el interior de un Toyota RAV4 2017, cuyo nuevo diseño atrae 
a muchos clientes y es el preferido de los hispanos. 	       FOTO: Á.ORTIZ / WH

A ritmo acelerado avanza la construcción del nuevo edificio de Bill Page Toyota en el 2923 de Annan-
dale Rd, en Falls Church, Virginia. Tendrá cuatro pisos, incluyendo un sótano y tres niveles así como un parqueo 
de tres pisos totalmente techado. 			                             FOTO: ÁLVARO ORTIZ / WASHINGTON HISPANIC

Joseph Fanta, Gerente General de Ventas de Bill Page Toyota, anuncia grandes ofertas “por construc-
ción” y financiamiento a bajo interés para la gente con Tax ID.		 FOTO: ÁLVARO ORTIZ / WASHINGTON HISPANIC

Bill Page Toyota ofrece autos “a precios de regalo”

Tremendas ofertas por construcción
Grandes rebajas y financiamiento a bajas tasas de interés para compradores con Tax ID, anuncia su Gerente General de Ventas, Joseph Fanta.

hispanos mensuales, entonces 
con un colega español hicimos 
campañas enfocadas en la co-
munidad y ahora alcanzan el 35 
por ciento de nuestras ventas, 
unos 100 compradores hispanos 
cada mes”, indica.

Además de las ofertas que da 
Bill Page Toyota por su propia 
cuenta, Fanta destaca que el fa-
bricante Toyota también otor-
ga incentivos de hasta 2,500 
dólares de reembolso instantá-
neamente. “Es decir, le dan esa 
cantidad al comprador y además 
cero por ciento de financiamien-
to durante seis años. ¡No paga 
ni un centavo para el interés!”, 

exclama.
A todo eso se añaden otras 

ofertas, como mantenimiento 
gratis en autos nuevos duran-
te dos años. “Es decir, no van a 
gastar nada en el cambio de acei-
te y en toda la escala de mante-
nimiento que les demandaría un 
gasto total de 1,700 dólares en 
esos dos años, todo eso se ofre-
ce gratis”, explica. También se 
incluye la asistencia en carrete-
ra si es que el carro tiene algún 
problema, como quedarse sin 
gasolina. “La atención es gratis, 
sólo tienen que llamar a nuestro 
servicio, las 24 horas y toda la 
semana”.
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(301)424-1700
PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. NO TODOS CALIFICAN. OFERTAS NO PUEDEN SER COMBINADAS. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($200) Y ENVIO. NO PAGOS HASTA 90 DIAS, Y OTRAS PROMOCIONES, NO TODOS CALIFICAN, APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS.

755 Rockvil le Pike

Rockvil le, MD 20852

of Rockville DARCARSchrys le r jeeprockv i l l e .com

Elias Moncada
(240) 704-2692

Ve
nt
as

Juan Tejera
(301) 792-3772

Ve
nt
as

Daniel Leon

Ve
nt
as

Henry Argueta
(301) 378-6403

Ve
nt
as

$15,450

2013 VOLKSWAGEN GTI
HATCHBACK SEDAN

Stk.732127A

$17,580

2013 KIA SPORTAGE EX
SUV

Stk.718089A

$12,990

2013 CHRYSLER 200
LIMITED SEDAN

Stk.738218A

$22,980

2012 HONDA CIVIC SEDAN
EX-L

Stk.612332A

$10,580

2013 CHEVROLET SONIC
RS

Stk.738198B 

$29,980

2014 RAM 3500 TRADESMAN
PICKUP TRUCK

Stk.789082A

$23,980

2008 FORD 14FT DUMP
TRUCK XLT PICKUP

Stk.689200A

$16,980

2014 JEEP CHEROKEE
LATITUDE SUV

Stk.P1036

$12,450

2013 CHEVROLET MALIBU
ECO SEDAN

Stk.734081A

$16,250

2015 GMC TERRAIN SLE
SUV

Stk.738213A

$17,950

2013 FORD EXPLORER
BASE SUV

Stk.718060A

$22,980

2016 NISSAN NV SV MINI
VAN

Stk.748066A

$12,980

2011 JEEP LIBERTY SPORT
JET SUV

Stk.738144B

$11,980

2014 DODGE DART SXT
SEDAN

Stk.P1020

$11,880

2015 CHRYSLER 200
LIMITED SEDAN

Stk.789122A

$22,980

2014 TOYOTA SIENNA XLE
AAS MINI VAN

Stk.738264A

Fe
ch

a 
d

e 
Ex

p
ir

ac
ió

n
 0

5-
01

-2
01

7

Nuevo RAV4RAV4Nuevo

Autos Nuevos: 1-888-755-5384
8500 Sudley Rd, Manassas VA, 20155 ¡Miller Toyota Tiene Un Verdadero

Equipo Hispano A Su Servicio!

Will
1-888-755-5384 1-888-755-5384

Carlos Ramos
 866-387-3056
Vladimir Brun

866-362-4641
Mike

866-541-2604
Sergio

Nuevos

PARA VER TODO NUESTRO STOCK VISITENOS EN: www.MillerToyota.com

0%APR por 72 meses* 

¡MAS DE 100 TOYOTAS
CERTIFICADOS DISPONIBLES!

¡VISITE NUESTRO CENTRO
DE SERVICIO Y PARTES! 

Eric Barrios
Manager-Blue Team
703-396-506
888.223.1527

Victor Gamez
Parts Professional
703-396-5061
parts@millertoyota.com

Dimas Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.793.8297

Irvin Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.224.4083

DANNY ULLOA
(571)437-4236 

JOSE (Gte. Finanzas)
(703)335-6227

MANOLO
(818)585-0201

Autos Usados 1-888-771-6952
Usados

www.MillerToyota.com
8500 Sudley Rd,  Manassas VA, 20155

TOYOTA
2017

OFERTA TERMINA EL 05/01/2017. CON CREDITO APROBADO A TRAVES DE TOYOTA FINANCIAL SERVICES. 72 MENSUALIDADES  DE $13.88 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 0% APR, 72 
MENSUALIDADES DE $14.26 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 1.9 APR Y A CAMBIO DE PAGO DE TOYOTA DE REEMBOLSO DE EFECTIVO O OFERTAS ESPECIALES DE LEASE. GRADUADOS DE COLLEGE Y 
REEMBOLSO DE MILITARES NO ESTAN INCLUIDOS EN ESTA OFERTA PERO PUEDE CALIFICAR, VEA A DEALER POR DEATLLES. TODAS LAS VENTAS SON MAS IMPUESTOS, PLACAS Y $640 DE COSTO DE 
PROCESAMIENTO. PRECIOS INCLUYEN FLETES. REEMBOLSOS Y EFECTIVO DE FINANCIAMIENTO SON PAGADOS POR TOYOTA.

TODAS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS Y COSTOS DE PROCESAMIENTO. SUJETO A PRIORIDAD DE VENTA.

$500 �nanciamiento en efectivo
ó $2,000 de reembolso de Toyota* 

Miguel Marcia
Consejero de
Servicios
866.322.9676

SE ACEPTA
TAX ID

COROLLANuevo COROLLANuevo

1.9%APR por 72 meses* 
TOYOTA

2017

$500 �nanciamiento en efectivo
ó $1,750 de reembolso de Toyota* 

TOYOTA
2017

Sto
ck 

#M
17

11
72

A

$14,630

2015

Precio Especial 

Nissan Altima 2.5 S

Sto
ck 

#M
17

03
24

A

Dodge Nitro Heat

$8,997

2011

Precio Especial 

Sto
ck 

#M
17

09
71

A
Hyundai Veracruz GLS

$12,343
Precio Especial 

2010

$7,944

2007

Precio Especial 

Toyota Camry XLE  

Sto
ck 

#M
17

12
52

A

Toyota Sienna LE

$8,977

2010

Precio Especial 

Sto
ck 

#P
12

26

Toyota Corolla LE

$13,499
Precio Especial 

2014

CAMRYNuevo CAMRYNuevo

0%APR por 72 meses* 

TOYOTA
20172017

TOYOTA
2017

TOYOTA
2017

$1,000 �nanciamiento en efectivo
ó $2,500 de reembolso de Toyota* 

Sto
ck 

#M
16

22
10

A
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HISPANIC PR WIRE 
ESPECIAL

L
os totalmente nuevos 
cupé Honda Civic Si y 
sedán Civic Si del 2017 
tuvieron un debut es-
pectacular a princi-

pios de mes en una transmisión 
mundial en video en el canal de 
Honda en YouTube en honda.
us/2017CivicSiReveal. 

El dinámico video presenta 
el estilizado cupé personal de 
dos puertas, y el elegante sedán 
de cuatro puertas. Las dos va-
riantes deportivas del Si están 
diseñadas para los entusiastas 
de este tipo de auto. 

Los nuevos Civic Si saldrán a 
la venta en mayo, con un precio 
de venta al detalle sugerido por 

el fabricante (MSRP) de unos 
$25,000.

“El Honda Civic Si de 2017 es 
nuestro primer Si con turbocar-
gador y fija una nueva referencia 
para compactos deportivos en 
agilidad y manejo de precisión”, 
afirmó Jeff Conrad, vicepresi-
dente principal de la división 
de automóviles de American 
Honda. 

“Al mismo tiempo –añadió-, 
apoya el lanzamiento del Tipo R 
como el capítulo final de nuestra 
épica historia del Civic de la 10ª 
generación”.

Este modelo es impulsado 
por un motor DOHC de 4 ci-
lindros en línea, de inyección 
directa y turbocargador, de 1.5 
litros, con alto rendimiento. El 
tren motriz proporciona una 

nueva y emocionante experien-
cia de manejo, en comparación 
con el Si anterior. 

El Civic Si de 2017 es consi-
derablemente más ligero que el 
modelo de la generación anterior 
y trae una carrocería más rígida, 
con un chasis y componentes de 
la dirección muy mejorados. 

Además, viene con dos op-
ciones de modalidad de manejo: 
Normal y Sport. Desde la Mo-
dalidad Normal estándar, más 
orientada a la comodidad pero 
bien controlada, la Modalidad 
Sport ajusta las características 
de amortiguamiento de la sus-
pensión más la respuesta de la 
dirección y el acelerador para 
una experiencia de manejo más 
afinada y directa.

Estilo deportivo 
Los modelos Si presentan un 

enérgico frente de “ala” negra 
con tomas de aire laterales de 
más tamaño, ruedas de aleación 
de 18 pulgadas y 10 radios con un 
acabado de dos tonos exclusivo 
del modelo, envueltas en neu-
máticos de 235 mm de ancho y 
bajo perfil. 

En la parte posterior, el se-
dán Si trae rejillas de ventilación 
mayores y un alerón que incor-
pora una luz de freno LED. 

El cupé Si mantiene la dis-
tintiva barra de luz a todo lo 
ancho del cupé Civic y agrega 
un prominente alerón posterior 
elevado.

En su interior trae asientos 
deportivos delanteros exclusi-
vos del Si con costuras rojas y 

logos de Si cosidos. Las costu-
ras deportivas rojas se extienden 
hasta las puertas, el volante y la 
bota de cuero de la palanca de 
cambios, con un pomo de alu-
minio. 

Confort interior
Las nuevas variantes del Ci-

vic Si ofrecen detalles de con-
fort y conveniencia de primera, 
a partir del sedán EX-T Civic y el 
cupé EX-T Civic, como:

  Freno electrónico de esta-
cionamiento

    Seguros de las puertas au-
tomáticos

   Control de climatización 
automático de doble zona

  Asientos delanteros cli-
matizados

    Limpiaparabrisas con 

sensores de lluvia
También traen una pantalla 

táctil de Display Audio de 7 pul-
gadas que sirve de centro ner-
vioso para el control del audio, 
la calefacción, la ventilación y 
el aire acondicionado (HVAC) y 
otras funciones. 

El Display Audio está in-
tegrado con las plataformas 
Apple CarPlay y Android Auto, 
proporcionando una integra-
ción fluida de las característi-
cas y las funciones de teléfonos 
inteligentes, incluyendo nave-
gación basada en aplicaciones, 
audio continuo, capacidades de 
búsqueda controlada por voz, 
y acceso a una serie de aplica-
ciones de teléfono inteligente 
aprobadas por Apple o Google.

En su interior los Civic Si 2017 traen asientos deportivos delanteros exclusivos con costuras rojas y logos 
cosidos.									                        FOTO: HONDA

Los Honda Civic Si tienen acceso a una serie de aplicaciones de telé-
fono inteligente aprobadas por Apple o Google.       	                         FOTO; HONDA

El elegante sedán de cuatro puertas del Honda Si (en la foto) y el estilizado cupé personal de dos puer-
tas salen a la venta en mayo, con un precio de venta MSRP de unos $25,000.		                 FOTO: HONDA

Honda lanza sus nuevos cupé y sedán de 2017

Civic Si, debut 
mundial en video
Es el modelo más ágil y de mejor manejo y entre sus detalles 
estándar están Apple Carplay y Android Auto.

SU FABRICACIÓN
	 El cupé y el sedán Civic 

Si de 2017 para el mercado 
de los Estados Unidos se 
producirá en la planta de 
Honda en Ontario, Canadá, 
usando partes de produc-
ción nacional e internacio-
nal. 

	 Su motor se produce en 
Anna, Ohio usando partes 
de producción nacional e 
internacional, en la mayor 
planta de motores de au-
tomóviles en la red de pro-
ducción mundial de Honda.
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JAVIER MOTA        
AUTOPROYECTO.COM

L
a Realidad Virtual Ford 
es un proceso de dise-
ño de vehículos que la 
compañía ya ha comen-
zado a explorar y even-

tualmente llevar la misma tecno-
logía para cambiar la experiencia 
de compra de un auto nuevo.

Según los expertos de prácti-
camente todas las industrias, la 
llegada de la tecnología de reali-
dad virtual cambiará de manera 
fundamental la manera en la que 
vivimos, durante las próximas 
décadas:

Los pacientes se someterán a 
tratamientos de realidad virtual 
y los consumidores entrarán 
en el mundo de los productos o 
servicios en los que están inte-
resados, permitiendo una nueva 
dimensión a la idea de la prueba 

de producto.
“Esto es un auténtico lienzo 

en blanco. Es fácil imaginar que 
alguien que quiere comprar una 
SUV podría experimentar un 
recorrido por las dunas de un 
desierto sin abandonar la como-
didad de su hogar”, explicó Jef-
frey Nowak, jefe de Experiencia 
Digital Global de Ford Motor 
Company. 

“Igualmente, si usted quiere 
adquirir un modelo urbano, po-
dría estar tranquilamente en su 
casa en pijama probando un co-
che en la hora punta de llevar a los 
niños a la escuela… justo después 
de haberles acostado”, continuó.

Hacia el futuro
Los compradores online ya 

pueden probar productos como 
gafas o ropa antes de comprar-
los, o incluso cómo quedaría 
un coche nuevo aparcado en la 

puerta de su casa. Pero, según 
Sheryl Connelly, gerente de Ten-
dencias Globales y de Futuro de 
Ford, pueden acabar viéndose 
sobrepasados por una excesiva 
capacidad de elección.

“Con Internet, los consumi-
dores se enfrentan a abundantes 
opciones entre las que elegir, 
lo que afecta su actitud hacia el 
compromiso”, aseguró Conne-
lly. “Los productos y servicios se 
están adaptando para ajustarse a 
una ‘sociedad de la muestra’ que 
prioriza probar por encima de 
comprar”, añadió.

El mayor desencadenante de 
ventas de vehículos, después de 
los factores relativos al precio de 
compra, es “puramente emocio-
nal” y el Test Drive del vehículo 
puede ser una “primera cita” 
crucial para el comprador y su 
posible próximo auto.

Al permitir a los usuarios 

probar diferentes modelos en un 
lugar y momento que les venga 
bien –y durante todo el tiempo 
que quieran- la realidad virtual 
permitiría también que los usua-
rios tengan una idea mucho más 
clara del auto que quieren, antes 
incluso de pisar un concesiona-
rio. Hasta podría permitir a los 
usuarios experimentar el olor a 
coche nuevo de su vehículo fa-
vorito.

Ford está explorando actual-
mente el potencial de diversas 
tecnologías de realidad virtual 
y aumentada para desplegar ho-
logramas digitales en entornos 
reales que podrían permitir a lo 
largo de la próxima década que 

la gente interactúe con todos los 
aspectos de un producto según 
sus necesidades.

“Prevemos que un día el usua-
rio podría identifi car el modelo 
en el que está interesado, desde el 
color exterior al acabado exacto 
del interior, y el tiempo y lugar 
que les gustaría simular. Ese es-
cenario podría ser recreado a la 
medida”, indicó Nowak. “Real-
mente no hay límite a la cantidad 
de detalle. Las posibilidades son 
ilimitadas”.

En el diseño
Unas instalaciones de última 

generación dentro del estudio 
de diseño de la compañía en Co-

lonia, Alemania, permiten a los 
diseñadores experimentar un ve-
hículo de manera completa sin la 
necesidad de un prototipo físico. 
Esto hace posible que perfeccio-
nen el aspecto de los materiales 
de alta calidad y de los acabados 
de manera más rápida y efi ciente.

Para el nuevo Ford Fiesta, los 
diseñadores pudieron probar 
y confi rmar la ubicación de los 
controles del vehículo, la distri-
bución del panel de instrumentos 
y la posición de los asientos.

“La gente decide en tres mi-
nutos si les gusta o no un pro-
ducto, y ocurre lo mismo con los 
autos”, aseveró Amko Leenarts, 
jefe de Diseño Interior Global. 

Realidad Virtual Ford, un paso más hacia el futuro

Usted puede experimentar un recorrido por las dunas de un desierto 
en una SUV que desea tener sin abandonar su hogar.

A probar un auto 
nuevo… sin el auto

La realidad virtual que se logra con los lentes especiales está entrando con fuerza en las fases de diseño, 
exhibición y venta.      FOTOS: FORD

Ford trabaja para desarrollar una plataforma de realidad virtual que podría mostrar el coche a los clientes 
mediante hologramas de última generación desde casa.  FOTOS:FORD

En el estudio de diseño de Ford en Colonia, Alemania, la realidad virtual permite a los diseñadores probar y 
mejorar el diseño de un vehículo de manera completa mucho antes de tan siquiera haberlo construido.     
FOTOS: FORD
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Leases are 36- months/12,000 miles/year. Corolla: MSRP $19,800, $1,999 due at signing includes $1,840 down Cap cost $18681. Camry: MSRP $23,935, $2,999 due at signing includes $2,820 down, cap cost $22,891.  RAV4: MSRP $25,940, $2999 due at signing includes $2,800 down, cap cost  $25,793 Sienna: MSRP $33,480, $2999 
due at signing includes $2,700 down cap cost $32,630. Prius: MSRP $21,195, $2,999 due at signing includes  $2,780 down, Cap cost $21,463. Avalon: MSRP $34,115., $2,999 due at signing includes $2,6200 down, cap cost $32,466. All vehicles are subject to prior sale. The internet price is only applicable to this specific vehicle as identified by 
stock number and VIN internet sale price include all manufacture cash back and may require financing through TFS on approved credit. Internet pricing cannot be combined with other offers. All price & payment calculated above are plus tax, tags, $599 processing fee. **Advertised APR on approved credit though TFS. Stock photos are for illustrative purposes. 
Piority Toyota Sprinfield assumes no responsibility for inaccuracies after the purchaser has taken delivery vehicle. Vehicles are not available for export out of continental United States. CollegeGrad/Military rebate not included in internet pricing. These rebates will further reduce the price. Dealer not responsible for errors or omissions. ToyotaCare no cost maintenance 
overs the first 2 years 25,000 mileson new vehicles only. The maintenance beyond 2 years is provided by the dealer. The oil/filter changes or life for pre-owned & certified vehicles are provided by Priority Toyota. See Toyota dealer for details/exclusions. Valid only in continental U.S.and Alaska. Maintenance beyond 2 years/25,000 miles provided by dealer. On 
approved credit thru TFS.no security deposit required. 36-mo/36k mile leases plus tax, tags, $599 processing fee. On approved credit thru TFS. No security deposit required. ***0%/60-months: $16,67/$1,000 financed, on approved creditthru TFS. 1.9%/60-months: $17.48/$1,000 financed, 2.9%/60-months: $17.92/$1,000 financed, 0%/36-months: 
$27.78/$1,000 financed, 0.9%/60-months: $17.05/$1,000 financed, 0.9%/72-months: $14,27/1,000 financed. 0% APR only available on 2016 Corolla’s and Camry’s On approved credit thru TFS. Cannot be combined with any offers. Certified preowned discounts based on original MSRP. See dealer for details. Offers Expires 05.01.17

12-month/12,000 Mile Limited Comprehensive Warranty
7-year / 100,00  Mile Limited Powertrain Warranty!

160-Point Quality Insurance Inspection!
CARFAX Vehicle History Report & More!

EVERY CERTIFIED USED TOYOTA COMES WITH

ENGINE GUARANTEED FOR LIFE

OIL & FILTER CHANGES FOR LIFE

PARTS & SERVICE GUARANTEED FOR LIFE

STATE INSPECTIONS FOR LIFE

TOWING GUARANTEED FOR LIFE PriorityToyotaSpringfield/WashingtonHispanic.com

ASK ABOUT OUR $1000
TOYOTA MILITARY REBATE 

OR OUR  $750 COLLEGE
GRADUATE REBATE!

$3,410 ADDITIONAL VALUE!

ENGINE GUARANTEED FOR LIFE

OIL & FILTER CHANGES FOR LIFE

PARTS & SERVICE GUARANTEED FOR LIFE

STATE INSPECTIONS FOR LIFE

TOWING GUARANTEED FOR LIFE

Non-factory limited warranly, good at participating dealerships

ALL CERTIFIED PREOWNED &
NEW PRIORITY VEHICLES COME

WITH PRIORITIES FOR LIFE

¡BIENVENIDOS TAX ID!
PriorityToyotaSpringfield.com

(703) 269-1400(703) 269-1400

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

$149
PER MONTH LEASE

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2017

COROLLA LE

OR 0% APR FOR 60-MONTH OR $1,750 CASH BACK FROM TOYOTA!

$169
PER MONTH LEASE

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2017

CAMRY LE

OR 0% APR FOR 72-MONTH OR $2,500 CASH BACK FROM TOYOTA!

$309
PER MONTH LEASE

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2017

SIENNA LE

OR 0% APR FOR 60-MONTH OR $2,500 CASH BACK FROM TOYOTA!

$229
PER MONTH LEASE

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2016

PRIUS c TWO

OR 0% APR FOR 72-MONTH OR $2,000 CASH BACK FROM TOYOTA!

$189
PER MONTH LEASE

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2017

RAV4 LE

OR 0% APR FOR 72-MONTH OR $2,000 CASH BACK FROM TOYOTA!

$389
PER MONTH LEASE

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2016

AVALON XLE

OR 0.9% APR FOR 72-MONTH OR $2,000 CASH BACK FROM TOYOTA!

M i l e n a

S A L E S

A l

F I N A N C I A M I E N T O

H e c t o r  

S A L E S

L e o

S A L E S

O l i v e r

S A L E S

W i l l

S A L E S

A d r i a n

S A L E S

C a r l o s

S A L E S

D i e g o

T E A M  M A N A G E R

D a n i e l l a

F I N A N C I A M I E N T O

S t e p h a n i e

A F T E R
M A R K E T

E l v i s

S A L E S

S t a n

S A L E S
M A N A G E R

G u s

S A L E S
M A N A G E R

C a t h e r i n

A F T E R
M A R K E T

Está incluida en nuestro dealership 
¡Felicitaciones!

Garantía absoluta de por vida en motor y
transmisión  mientras el vehículo te pertenezca ¡Sin ningún

 costo par
a tí!

La compra de tu vehículo incluye:

GARANTÍA ABSOLUTA
DE POR VIDA
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Let’s Go Places

Financiamiento
Disponible

meses 
(modelos selectos)

ha
sta

 

¡Tomamos los negocios quE otros rechazan!

¡BIENVENIDOS TAX ID!¡BIENVENIDOS TAX ID!

GARANTÍA DE POR VIDA EN:

Motor

Transmisión

Driveaxle

Todas las partes
lubricadas

Garantía con
$0 de costo

Servicio sin costo
2 25,000años millas

ó

Cambio de Aceite y Filtro

Rotación de Llantas

Multiples Puntos de Inspección

Inspección y Ajuste de
Niveles de Fluido

2 AÑOS Ó 25,000 MILLAS LO QUE VENGA PRIMERO. APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALERSHIP PARA COMPLETAR DETALLES.

Transmision de Corriente
de Batería
Protección de Bloqueo
Suministro de Combustible
de Emergencia
Servicio de Neumáticos
El neumático dañado sera reemplazado con su neumático de repuesto

Servicio de Grúa
Hacia el dealership Toyota más cercano (o hacia el dealership
Toyota de tu elección dentro de las 25 millas del dealer
más cercano)

Servicio de Remolque 
Liberación de cualquier area con zanja, lodo, arena o nieve.
El vehículo debe estar inmediatamente adyacente a una carretera
regularmente transitada y capacitada para obtener servicio con
equipo de servicio estandard

24 horas de servicio disponible sin costo
por 2 añosdesde la fecha efectiva
para millas ilimitadas.

Servicio incluye:

NO INCLUYE PARTES Y FLUIDOS, EXCEPTO EMERGENCIA DE ENTREGA DE SUMINISTRO. VÁLIDO ÚNICAMENTE EN CONTINENTE DE 
ESTADOS UNIDOS Y ALASKA.

2 Asistenciaaños

en Carretera

PRECIOS UNICAMENTE PARA CLIENTES CON CREDITO CALIFICADO Y APROBADO, INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DISPONIBLES. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($599) Y GASTOS DE ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

Richard Morataya Oscar Valle

VENTAS

Erick ChairezKatherine Katrina

Dario Beltran

GERENTE GENERAL

Doris Alvarado

FINANCIAMIENTO

Enrique Marquez

GERENTE DE VENTAS

José CuzcoCinthya BonillaEmerita Adorno

ATENCION AL CLIENTE 

Gabriela Martinez

INTRODUCIENDO PROGRAMA DE POR VIDA:  

BUMPER BUMPER2
JUST GOT A NEW BEST FRIEND!

Introducing Lustine’ Lifetime...

Now available with your new Toyota Purchase!
NEVER WORRY ABOUT YOUR VEHICLE AGAIN!

COVERAGE

¡INSPECCIÓN DE
VIRGINIA GRATIS!

L u s t i n e T o y o t a . c o m
14227 Jefferson Davis Highway,  Woodbridge VA 22191

Larry Salamanca Mike CruzCarlos Jovel

(703) 596-8555

SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, 
OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES 
OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY 
PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

HIGHLANDER: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2730 DOWN , FIRST $269 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 HIGHLANDER LE MODEL 6948, MSRP $35,080 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $33,672. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION 
FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND 
IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO 
INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. 0.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO 
QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17.

TAX, TITLE, LICENSE, DEALER FEES AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2100 DOWN , FIRST $199 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,940 AND CAPITALIZED COST OF $25,593. CAPITALIZED COST 
IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE 
CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 4/3/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. 
VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY. TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE 
CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY. LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. EXPIRES 4/3/1.

TAX, TITLE, LICENSE, DEALER FEES AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $1840 DOWN (AFTER APPLICATION OF $1000 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES) , FIRST PAYMENT OF $159 AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 
COROLLA 4 CYLINDER AUTOMATIC MODEL 1852, MSRP $19,800 AND CAPITALIZED COST, OF $18,681. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM 
TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. OFFER IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC 
TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY. TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE 
NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY. LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. EXPIRES 4/3/17.

/36 MOS289$

/36 MOS289$

/36 MOS349$

/36 MOS199$

/36 MOS159$

SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, 
OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES 
OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY 
PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

NEW 2016
TOYOTA TUNDRA

SR5 DBL CAB 4.6L V8

NEW 2017
TOYOTA COROLLA

NEW 2017
TOYOTA SIENNA LE

NEW 2017
TOYOTA RAV4 LE

LEASE FOR

LEASE FOR LEASE FOR

LEASE FOR LEASE FOR

NEW 2017
TOYOTA HIGHLANDER LE

TAX, TITLE, LICENSE, DEALER FEES AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $1720 DOWN (AFTER APPLICATION OF $1500 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES) , FIRST $179 PAYMENT AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE 
AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 CAMRY MODEL 2532, MSRP $23,935 AND CAPITALIZED COST OF $21,791. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE. YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED 
CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. OFFER IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS 
UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR 
COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY. LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. EXPIRES4/3/17.

/36 MOS
$

NEW 2017
TOYOTA CAMRY

LEASE FOR

179
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MARCOS BUREAU        
AUTOPROYECTO.COM   

¿
Te imaginas que en la 
próxima entrega de la 
saga Star Wars (Epi-
sodio VIII), en medio 
de una cruenta batalla 

entre X-Fighters y naves im-
periales apareciera un Nissan 
Rogue realizando mil malaba-
res?

No, tampoco nosotros lo 
imaginamos, pero la firma ja-
ponesa sí lo hizo y por esa ra-
zón, aprovechando la fiebre 
mundial por el lanzamiento 
de “Rogue One: A Star Wars 
Story” en blu-ray, DVD y 
descarga digital lanzará una 
experiencia titulada: “Prueba 
de batalla: Una experiencia de 
realidad virtual de 360 grados 
de Nissan”.

Esta experiencia estará dis-
ponible para su descarga a tra-
vés de una amplia variedad de 
plataformas a partir de primera 
semana de abril, coincidiendo 
con el lanzamiento de la historia 
alterna de Star Wars.

Asimismo, colocará a los afi -
cionados en el centro de un cam-
po de batalla simulado, tomado 
de la película “Rogue One: Una 

historia de Star Wars”, donde 
podrán poner a prueba la tecno-
logía Nissan Intelligent Safety 
Shield Technologies. 

Tanto el frenado de emer-
gencia –en avance con detec-
ción de peatones-, Adverten-
cia de punto ciego y Monitor 
Around View con detección de 
objetos en movimiento, son al-
gunos de los sistemas puestos a 
prueba en este video.

Sobre esta experiencia, Je-
remy Tucker, vicepresidente 
de Comunicación, Marketing 
y Medios de Nissan, comentó: 
“Con esta experiencia, estamos 
poniendo a los afi cionados justo 
en medio de la acción”. 

“Uno de los muchos objeti-

vos que nos propusimos lograr 
a través de la colaboración con 
Lucas Film Ltda. fue involucrar 
a clientes actuales y potencia-
les, y lo hemos hecho a través de 
una variedad de oportunidades 
incluyendo anuncios de televi-
sión, shows de autos y en conce-
sionarios”, añadió.

Adicionalmente, Star Wars 
y los fanáticos de la realidad 
virtual tendrán la oportunidad 
de experimentar efectos visua-
les de calidad cinematográfi ca, 
gracias al trabajo de Industrial 
Light & Magic y al sonido creado 
por Skywalker Sound, dos  em-
presas que han estado detrás de 
la producción de la mítica saga 
cinematográfi ca. 

Nissan Rogue, en la realidad virtual
Cómo experimentar una sensacional prueba de batalla

Con el apoyo de la productora cinematográfi ca Lucas Film Ltda. la marca logra involucrar a clientes actuales y potenciales.

Dos modelos Nissan Rogue One Star Wars Limited Edition, producidos para los fanáticos de la marca y de la realidad virtual en Estados Unidos.    
FOTO: NISSAN

Este Nissan Rogue aparece en medio de una épica batalla intergalác-
tica gracias al lanzamiento de “Rogue One: A Star Wars Story” en blu-ray, 
DVD y descarga digital.    FOTO: NISSAN
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$19,695

2016 Nissan Rogue S AWD Model Code: 22216

$18,995

2017 Nissan NV200 Model Code: 67117

$26,995

2017 Nissan Maxima S   Model Code: 16117

$25,995

2017 Nissan Murano S AWD Model Code 24017

MSRP:  $25,965
Sale Price:  $20,195
Nissan Rebate: -$500

MSRP: $22,985
Sale Price:  $20,495
Nissan Rebate: -$1,500

MSRP:  $32,845
Sale Price: $29,495
Nissan Rebate: -$3,500

MSRP:  $33,915
Sale Price: $30,495
Nissan Rebate:  -$3,500

DARCARS NISSAN
OF ROCKVILLE

DARCARSnissan.com

DARCARS NISSAN
OF COLLEGE PARK

PRICES INCLUDE ALL REBATES AND INCENTIVES. DARCARS NISSAN DOES NOT INCLUDE COLLEGE GRAD OR MILITARY REBATES IN PRICE! ALL PRICES IN THIS AD INCLUDE FREIGHT!. NMAC BONUS CASH REQUIRE FINANCING THROUGH NMAC WITH APPROVED CREDIT. PRICES EXCLUDE TAX, TAGS 
AND $300 PROCESSING CHARGE, OFFERS EXPIRE 05/01/2017.

DARCARSnissanofcollegepark.com
ROBERTO FERNANDO NUCO EDDIE JORGE LUIS DIEGO JOSE BENITEZ CHRISTIAN VILLATORO

VINS:   HK701541, HK703423, HK698224, HK703122

VINS:  HN155062, HN155536, HN128563, HN144286

4
AT THIS
PRICE

4
AT THIS
PRICE

4
AT THIS
PRICE

4
AT THIS
PRICE

MSRP:  $19,055
Sale Price:  $17,645
Nissan Rebate: -$2,750

$14,895

2017 Nissan Sentra S Model Code:  12017

4
AT THIS
PRICE

VINS:  HY246457, HY245218, HY272410, HY206339

MSRP:  $26,015
Sale Price:  $19,095
Nissan Rebate: -$500

$18,595

2016 Nissan Altima 2.5SR Model Code:  13216

4
AT THIS
PRICE

VINS:  GC288128, GC293756, GC293223, GC292149

VINS: GW147783, GP724095, GP725062, GP723462

VINS:   HC414268, HC423352, HC408643, HC408347

DOS LOCALIDADES
ROCKVILLE COLLEGE PARK

DARCARS NISSAN

(301) 309-2200
15911 Indianola Drive Rockville, MD 20855

(301) 441-8000
9330 Baltimore Ave. College Park , MD

DARCARS
NISSAN  OF
ROCKVILLE
AUTOS USADOS

(301) 309-2200
www.DARCARSNissan.com
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

y... muchos mas para elegir!

PROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRA-
FIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

www.DARCARSnissan.com

(301) 309-2200
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

ANDRES JORDANMAURICIO BRYAN

Stk.P9843A

Ford Super Duty F-250

Automatico, SRW lariat, diesel, 16k,
1 solo dueño

Llamar2015

Stk.747005B

Volkswagen Passat

1.8T wolfsburg ed, automatico, 34k

$13,7772015

Stk.E1401

Toyota Corolla

LE, automatico, sedan, 50k

$10,9772011

Stk.640151A 

Toyota Tacoma

TRD, sport, 48k, long bed pickup truck

$27,9772014

Stk.747007A

Nissan NV200 S

Automatico, 1 solon dueño, 11k, s

$16,9772016

Stk.E1403

Volkswagen CC 4 Motion 

Sedan, automatico, 64k

$13,9772009

Stk.748023A 

Nissan Sentra 

2.0 SR, Sedan, 57k

$9,7772012

Stk.646216A

Hyundai Elantra GLS 

Sedan, 22k, 4 puertas

$12,7772013

Stk.741101A

Hyundai Sonata 

2.4L, SE, sedan, 37K, 4 puertas

$13,9772015

Stk.E1368

DARCARS
NISSAN  OF
COLLEGE PARK
AUTOS USADOS

(301) 441-8000
www.DARCARSNissan.com
9330 BALTIMORE AVE.
COLLEGE PARK , MD

Y MUCHO MAS PARA ELEGIR

¡BIENVENIDOS TAX ID!

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA 
PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

(301) 441-8000
9330 BALTIMORE AVE.
COLLEGE PARK , MD

www.DARCARSnissanofcollegepark.com

TRABAJAMOS CON BAJO PAGO INICIAL.

$17,496
SE, SUV, automatico, 22k

Ford Escape

2015

Stk.P1895

$25,996
SXT, SUV, 33K

Dodge Durango 

2015

Stk.E1171

$15,996
SE, sedan, automatico, 35k

Toyota Camry 

2015

Stk.P1957

$13,996
LE, sedan, 23k, automatico

Toyota Corolla 

2015

Stk.P1963

$12,996
limited, 43k, LT, sedan

Chevrolet Cruze

2016

Stk.E1170 

$22,996
XLE, SUV, 25k

Toyota Rav4

2016

Stk.P1954

$17,994
Sport, sedan, 29k

Honda Accord 

2015

Stk.789001A

$10,496
Coupe, lx, 38k, automatico

Honda Civic 

2012

Stk.N1638

$12,796
 lx, hybrid. sedan, automatico, 36k

Kia Optima

2013

Stk.070004A

EDDIE JORGE LUIS DIEGO JOSE BENITEZ CHRISTIAN VILLATORO
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JOAN LOWY                   
AP  

L
a cifra de muertes de peatones 
por atropellamiento está au-
mentando más rápidamente 
que la de automovilistas, y en 
2016 se registraron casi 6.000 

muertes, el total más alto en más de 
dos décadas, según un análisis de da-
tos estatales preliminares publicado la 
semana pasada.

Un incremento en el uso de auto-
móviles debido a la mejoría de la eco-
nomía, a precios más bajos de la gaso-
lina y al hecho de que más gente camina 

para hacer ejercicio disfrutando del 
clima primaveral y por factores am-
bientales, son algunas de las probables 
razones del aumento de aproximada-
mente 11 por ciento en el número de 
muertes de peatones en 2016. 

Las cifras fueron recopiladas para 
la Asociación de Gobernadores para 
la Seguridad en las Carreteras (Gover-
nors Highway Safety Association), la 
cual representa a ofi cinas estatales en-
cargadas de la seguridad en caminos.

Pero los investigadores creen que el 
factor principal podría ser la distrac-
ción de conductores y peatones por 
el uso de teléfonos celulares y otros 

dispositivos electrónicos, aunque eso 
todavía es difícil de confi rmar.

El número de personas que caminan 
o de millaje manejado han aumentado 
sólo pocos puntos porcentuales, y es 
improbable que representen la ma-
yor parte del incremento en la cifra de 
muertes de peatones, subrayó Richard 
Retting, director de seguridad en Sam 
Schwartz Transportation Consultants 
y autor del reporte. 

Por otro lado, el envío de mensajes 
de texto y el uso de dispositivos ina-
lámbricos ha aumentado enormemen-
te, agregó.

“Es el único factor que parece in-

dicar un cambio drástico en la forma 
en que se comporta la gente”, señaló 
Retting.

Las cifras
El reporte está basado en cifras 

de todos los estados y del Distrito de 
Columbia (DC) para los primeros seis 
meses de 2016 y fueron extrapoladas 
para el resto del año. 

Muestra el aumento anual más 
grande tanto en el número como en el 
porcentaje de muertes de peatones en 
los más de 40 años en que se han con-
servado esos registros nacionales; el 
segundo aumento más grande ocurrió 
en 2015. 

La cifra de muertes de peatones 
como un componente del total de 

muertes por accidente automovilís-
tico subió de 11 por ciento en 2006 a 15 
por ciento en 2015.

“Estos datos más recientes mues-
tran que Estados Unidos no está cum-
pliendo con mantener seguros a los 
peatones en nuestros caminos”, ase-
veró Jonathan Adkins, director ejecu-
tivo de la asociación de seguridad. 

Las muertes por accidentes viales 
en general aumentaron 6 por ciento 
en 2016, su nivel más alto en casi una 
década. Esos números borraron las 
mejorías logradas durante la Gran 
Recesión y la recuperación económi-
ca, de acuerdo con cifras publicadas 
el mes pasado por el Consejo Nacional 
de Seguridad, una de las principales 
organizaciones de seguridad en el país.

La creciente práctica de caminatas para hacer ejercicio y por factores ambientales contribuye a las muertes de 
transeúntes en las pistas, según señala un reciente estudio.     FOTOS:CORTESÍA

El cruce de peatones por las pistas, distraídos por el uso del teléfono celular, contribuye al aumento en el número de muertes de esa 
franja poblacional en accidentes de tránsito.    FOTOS:CORTESÍA

En las calles de varias ciudades se han colocado señales de advertencia para evitar el 
cruce de transeúntes usando celulares.     FOTO:CORTESÍA

Distracciones 
de los peatones 
puede ser fatal
Factor principal son las distracciones causadas por el uso de 
celulares y otros dispositivos electrónicos, señalan expertos.

Sobrepasan las muertes entre conductores
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MICHAEL LIEDTKE             
AP

A
pple se unirá a la fuerte competencia en 
diseño de vehículos autónomos, lo que 
presenta la posibilidad de que una com-
pañía que ya transformó la cultura con 
su iPhone, intente hacer lo mismo con 

el transporte.
Apple puso fi n a años de especulación el viernes 

14 de abril, cuando una revelación por parte del De-
partamento de Vehículos Motorizados (DVM) de 
California de que se le otorgó permiso a la compañía 
para iniciar las pruebas de su tecnología de vehícu-
los autónomos en caminos públicos del Estado, hizo 
ofi cial su ingreso tardío en el competido mercado.

El permiso cubre tres vehículos, camionetas 
híbridas Lexus RX 450h modelo 2015, y a seis con-
ductores individuales. La ley de California requiere 
que haya siempre alguien detrás del volante de un 
vehículo autónomo en caso de que algo salga mal.

Apple confi rmó su llegada al mercado de los ve-
hículos autónomos, pero no reveló sus intenciones. 
Sin embargo, su interés en ese tipo de tecnología ha 
quedado al descubierto desde hace tiempo.

La empresa de Cupertino, California, apuntó a 
un comunicado que emitieron en diciembre pasado: 
“Apple está realizando fuertes inversiones en el 

desarrollo de aprendizaje automático y sistemas 
autónomos”.

“Existen muchas aplicaciones potenciales de 
esas tecnologías, incluyendo el futuro de la trans-
portación”, agregó.

Apple emitió ese comunicado después de que 
Steve Kenner, exfuncionario de Ford Motor y actual 
director de integridad de productos en Apple, noti-
fi có a los reguladores federales en una carta sobre el 
interés de la compañía en los vehículos autónomos.

Al igual de otras personas, Apple cree que sus 
vehículos autónomos podrían aliviar los problemas 
de tránsito y salvar a millones de personas que mue-
ren anualmente en accidentes viales provocados 
por conductores ebrios o distraídos.

Además, los vehículos autónomos podrían abrir 
un lucrativo mercado. Y Apple ha buscado desde 
hace tiempo un nuevo éxito, uno que lo lleve más 
allá de sus reconocidos teléfonos, tabletas y com-
putadoras personales.

A pesar de que la popularidad vigente del iPho-
ne ha ayudado a que Apple permanezca como la 
compañía más valiosa del mundo, no ha lanzado un 
producto innovador desde el debut del iPad en 2010.

Desde el iPhone a
los coches sin piloto
Registra vehículos Lexus híbridos  en las primeras pruebas 
de su tecnología en las carreteras de California.

Apple ante un nuevo desafío

Tres camionetas híbridas Lexus RX 450h modelo 
2015 son los primeros vehículos que utiliza Apple co-
mo prototipos en la industria de los coches sin piloto.      
FOTO: AP
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MARCIA DUNN 
AP

L
a luna Encélado de 
Saturno, un pequeño 
mundo oceánico cu-
bierto de hielo, parece 
tener ahora más proba-

bilidades que nunca de albergar 
organismos vivos.

La sonda Cassini de la NASA 
detectó moléculas de hidrógeno 
en los géiseres activos en este sa-
télite, probablemente resultado 
de reacciones químicas entre el 
agua y las rocas en lo profundo 
del mar que podrían generar vida 
microbiana, anunciaron cientí-
ficos el jueves 13.

La agencia espacial y otros 
expertos se apresuraron a in-
dicar que ello no significa que 
haya vida en Encélado, sino que 
podría haber condiciones favo-
rables para su desarrollo.

Hay un océano líquido debajo 
de la superficie de hielo de esta 
luna, que apenas tiene 500 kiló-
metros (300 millas) de diámetro. 
Desde hace tiempo y gracias a 
Cassini, los científicos saben de 
las columnas de vapor de agua 
que son arrojadas desde grietas 
en el polo sur de Encélado. La 
elevada presencia de hidrógeno 
deja entrever que podría haber 
reacciones químicas entre el 
agua cálida y la roca del lecho 
oceánico, a partir de las cuales 
podría surgir vida.

Encuentro cercano
Cassini descubrió el hidró-

geno durante su último acer-
camiento a Encélado en 2015, 
cuando se aproximó más que 
nunca a través de sus columnas 
de vapor y de partículas. Los 
investigadores reportaron que 
el hidrógeno, junto con el dió-
xido de carbono que también se 
encontró, podría significar que 
hay microbios bajo el mar pro-
duciendo metano como lo ha-

cen en las entrañas de nuestros 
propios océanos y vías fluviales.

“Realmente representa un 
hallazgo cumbre para la mi-
sión”, afirmó Linda Spilker, 
científica del proyecto Cassini, 
e hizo notar que la nave lleva 
orbitando Saturno más de una 
década.

“Ahora sabemos que Encé-
lado tiene casi todos los ingre-

dientes que se requerirían para 
mantener la vida tal y como la 
conocemos en la Tierra”, afir-
mó Spilker en una conferencia 
de prensa de la NASA.

Una persona que vio la con-
ferencia, al hacerles preguntas 
a los científicos vía Twitter, 
preguntó si la agencia espacial 
está hablando sobre bacterias o 
algas, o calamares gigantes.

“La mayoría de nosotros nos 
emocionaríamos con cualquier 
forma de vida”, respondió Mary 
Voytek, astrobiólogo de la NA-
SA. 

“Teníamos que comenzar 
con bacterias y, si tenemos 

suerte, tal vez haya algo más”, 
añadió. Los hallazgos fueron 
reportados el jueves 13 en la re-

vista Science por un equipo del 
Instituto de Investigación del 
Suroeste en San Antonio.

SONDA SE DESINTEGRARÁ
	 Lanzada en 1997 y ahora ya con poco combustible, Cassini se 

acerca a su fin. 

	 La nave pasará por el espacio entre Saturno y sus anillos en 
22 ocasiones antes de quedar fuera de control y desintegrarse 
encima de Saturno este septiembre. 

	 Cassini no tiene instrumentos para detectar vida, así que eso 
quedará en manos de una futura misión, observaron los científi-
cos.

La NASA muestra el jueves 13 de abril cómo el agua interactúa con las rocas en el fondo del océano en 
Encélado, una de las lunas del planeta gigante Saturno, produciendo gases de hidrógeno, 

FOTO: NASA/JPL-CALTECH/SOUTHWEST RESEARCH INSTITUTE / AP

En foto tomada por la sonda Cassini de la NASA se pueden apre-
ciar los enormes anillos de Saturno, bajo los cuales orbita Mimas, otra de 
las lunas heladas del lejano planeta.

FOTO: NASA/JPL-CALTECH/SPACE SCIENCE INSTITUTE / AP

Expedición de la NASA logra hallazgo cumbre

Puede haber  
        vida en luna 
de Saturno

Hay microbios bajo el mar helado de Encélado produciendo 
metano como lo hacen en las entrañas de los océanos de la 
Tierra, revelan científicos.
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JEROME PUGMIRE         
SAKHIR, BAHREIN / AP 

S
ebastian Vettel sopor-
tó las furiosas embes-
tidas fi nales de Lewis 
Hamilton y conquistó 
el domingo 16 de abril 

el Gran Premio de Bahrein, con 
lo que el piloto alemán de Ferra-
ri se apoderó en solitario de la 
punta en el campeonato de pi-
lotos de la Fórmula Uno.

Hamilton, de Mercedes, 
ejerció presión casi durante 
cada vuelta en busca de arreba-
tarle el primer puesto a Vettel. 
La carrera terminó antes de que 
el británico alcanzara su obje-
tivo, y su bólido cruzó la meta 
unos siete segundos después del 
Ferrari.

“El auto estuvo realmente 
asombroso”, destacó Vettel. 
“Lewis fue una amenaza hasta 

el fi nal, y con el tráfi co nunca se 
sabe”, añadió.

Vettel y Hamilton estaban 
empatados con una victoria 
por cabeza antes de esta com-
petición. Merced a su segundo 
triunfo en la temporada y al 44to 
en su carrera, el alemán es líder 
de la campaña.

La temporada se reanuda en 
dos semanas, con el Gran Pre-
mio de Rusia, en Sochi.

“Sólo debemos asegurarnos 
de continuar así. Pero por ahora, 
la escudería ha hecho un traba-
jo verdaderamente estupen-
do”, afi rmó Vettel. “Ayer tuve 
un buen presentimiento. Hoy, 
después de un par de vueltas, 
supe que todo estaba encajando 
bien”, continuó.

El otro piloto de Mercedes, 
Valtteri Bottas, ocupó el ter-
cer sitio, tras largar del puesto 
de honor por primera vez en su 

carrera. El fi nlandés ascendió al 
podio por undécima ocasión en 
su vida.

“No pude seguir el ritmo hoy, 
y hay que averiguar las razo-
nes”, indicó Bottas. “La carrera 
de hoy fue bastante complica-
da. Me excedí en mis maniobras 
durante toda la carrera”, reco-
noció.

El cuarto lugar fue para otro 
fi nlandés, Kimi Raikkonen, de 
Ferrari.

Bottas arrancó bien, pero 
Vettel rebasó a Hamilton en la 
primera curva. Las esperanzas 
del británico fueron golpeadas 
también cuando se le desconta-
ron cinco segundos, al comienzo 
de la carrera, como sanción por 
conducir demasiado lento en 
el carril de pits, impidiendo el 
avance de Daniel Ricciardo, de 
Red Bull, quien se quedó con el 
quinto puesto.

“Lo del carril de pits fue mi 
culpa, de verdad. Así que me 
disculpo con mi equipo por 
perder tiempo ahí”, reconoció 
Hamilton. “Intenté con todas 
mis fuerzas alcanzar la punta. 
Seguiremos peleando juntos. 
Perder puntos es defi nitivamen-
te doloroso para el equipo”.

La séptima posición fue para 
el mexicano Sergio Pérez.

“Estoy muy contento, satis-
fecho con el día de hoy, porque 
hicimos el trabajo que necesitá-
bamos, un trabajo perfecto para 
sumar puntos, que es lo impor-
tante”, manifestó Pérez.

Existe respeto mutuo entre 
Hamilton, tres veces campeón 
de la F1, y Vettel, quien se ha 
coronado cuatro veces. El bri-

tánico felicitó al alemán con un 
cálido apretón de manos.

La carrera
Vettel completó las 57 vuel-

tas al circuito de 5,4 kilómetros 
en una hora, 33 minutos y 53 se-
gundos. Triunfó por tercera vez 
en Bahrein, tras conseguirlo con 
Red Bull en 2012 y 2013.

Al percibir que los neumáti-
cos posteriores de Bottas per-
dían agarre, Vettel consideró 
oportuno cambiar los suyos. 
Fue a los pits en la undécima 
vuelta.

Max Verstappen hizo lo pro-
pio una vuelta más tarde. Pero 
poco después, sus frenos falla-
ron, y el bólido terminó estre-
llándose contra un muro, para 

quedar fuera de la competencia.
El holandés de 19 años, quien 

había repuntado del 16to al ter-
cer puesto el fi n de semana an-
terior en China, salió del bólido 
y pateó la valla, en un arranque 
de frustración.

Los dos pilotos de Merce-
des aprovecharon el ingreso del 
auto de seguridad para cambiar 
neumáticos. Pero Hamilton 
cometió entonces el error con 
Ricciardo.

La temperatura fue de 24 
grados centígrados, pero con 
una brisa refrescante a las 6 de 
la tarde, cuando dio inicio la 
competencia.

El español Fernando Alonso 
abandonó la carrera a una vuelta 
del fi nal.

Lewis Hamilton (izq.) se toma la cabeza, algo frustrado por no haber superado a su rival Sebastian Vettel, 
quien celebra el triunfo en Bahrein que lo lleva al primer puesto en el mundial de pilotos de F-1.
FOTO: HASSAN AMMAR / AP

Sebastian Vettel, piloto alemán de Ferrari, celebra en el podio el domingo 16 y muestra el gran trofeo que 
recibió luego de ganar la carrera en Bahrein. FOTO: HASSAN AMMAR / AP

Piloto alemán y su bólido italiano logran resistir los embates de su rival británico durante toda la carrera.

Superan a Hamilton y Mercedes en Gran Premio de Bahrein

Vettel y Ferrari inalcanzables 

El coche italiano Ferrari lidera la competencia en el 
circuito internacional de Sakhir, en Bahrein, y muestra con 
el piloto alemán Sebastian Vettel que es el gran rival de los 
alemanes Mercedes para la temporada de 2017. FOTOS: AP
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S
in poder ocultar una 
sonrisa, Fernando 
Alonso explicó esta 
semana que su entre-
namiento para mane-

jar en la legendaria carrera de las 
500 millas de Indianápolis inclu-
ye estudiar videos antiguos de 
las ediciones anteriores.

El bicampeón mundial de la 
Fórmula Uno competirá por pri-
mera vez con un bólido McLaren 
en la IndyCar el próximo mes, 
cuando se ausentará del GP de 
Mónaco para participar en la 
Indy 500.

Eso significa que el español 
de 35 años no tiene mucho tiem-

po para aprender a manejar un 
vehículo Indy. 

Y además tiene dos carreras 
del campeonato mundial con 
McLaren –en Rusia y España- 
antes de la Indy 500 del 28 de 
mayo.

“He visto mucha IndyCar en 
televisión y por internet, y me 
queda claro que se requiere mu-
cha precisión para manejar tan 
cerca de otros vehículos a 220 
millas por hora (354 kph). Ten-
dré que aprender muy rápido”, 
comentó Alonso en Bahrein. 

“Todavía no me siento cómo-
do pensando o manejando esos 
vehículos, pero tampoco tengo 
miedo a intentarlo”, refirió.

La motivación de Alonso es 
lograr lo que considera como 
una Triple Corona del automo-
vilismo: ganar el GP de Mónaco 
(que ya conquistó), la Indy 500 y 
las 24 horas de Le Mans.

“Si quiero lograr la Triple 
Corona, tengo que dar el primer 
paso este año. Es una situación 
en la que no puedo salir perdien-
do. Es bueno para la Fórmula 

Uno y este gran mercado nor-
teamericano que hemos estado 
buscando durante tantos años”, 
aseguró.

Alonso es considerado uno de 
los mejores pilotos de la F1, aun-
que no ha ganado un título mun-
dial desde 2006. Pero él dice que 
todavía ambiciona convertirse 
en uno de los mejores pilotos de 
la historia.

“Hay dos maneras de ha-
cerlo. La primera es ganar otros 
seis títulos de la F1, uno más que 
Michael (Schumacher), y no 

creo que eso vaya a suceder”, 
dijo Alonso en medio de risas. 
“La segunda es ganar en series 
distintas en años distintos. Ese 
es un gran reto, y es muy inte-
resante”, explicó.

Alonso dijo que todavía 
no sabe cuándo probará en Le 
Mans.

“Tan pronto pueda”, afirmó. 
“No sé si será el próximo año, o 
más adelante”.

Button regresa
El piloto británico Jenson 

Button saldrá de su retiro para 
reemplazar a Fernando Alonso 
en el volante de McLaren en el 
Gran Premio de Mónaco de la 
Fórmula Uno.

El británico de 37 años se re-

tiró al final de la temporada pa-
sada, pero manejará en el puesto 
de Alonso el próximo mes por-
que el español competirá en las 
500 millas de Indianápolis el 28 
de mayo. 

“Estoy entusiasmado por 
volver a la Fórmula Uno por 
una carrera, y no se me ocurre 
un mejor lugar para hacerlo”, 
indicó Button. “Gané esa ca-
rrera en 2009, y es uno de mis 
circuitos favoritos. Es un circui-
to callejero complicado, donde 
un buen piloto puede marcar la 
diferencia, y aunque el McLa-
ren-Honda MCL32 no tuvo un 
buen comienzo de temporada, 
creo que podría desempeñarse 
mejor en Mónaco que en otros 
circuitos más rápidos”, dijo.

POR PRIMERA 
VEZ

	 El fabricante McLaren 
competirá en las 500 
Millas de Indianápolis por 
primera vez en 38 años. 

	 Participará con un chasis 
Dallara DW12, a cargo del 
equipo Andretti Autosport 
encabezado por Michael 
Andretti, un excampeón de 
IndyCar que compitió en la 
F1 con McLaren en 1993. 

	 Andretti tendrá seis 
vehículos en las 500 de 
Indianápolis.

El bólido McLaren con un chasis Dallara DW12 que conducirá Fernan-
do Alonso en el circuito de Indianápolis.			         FOTO: AP

Alexander Rossi fue el vencedor de las 500 Millas de Indianápolis (Indy 500), el año pasado. Fernando 
Alonso quiere llevarse ahora el gran trofeo que se entrega al ganador de la legendaria carrera.	 FOTO: AP

El piloto de McLaren, Fernando Alonso (izquierda), juega tenis de mesa en Shanghai, China. El astro 
español de la Fórmula Uno se está preparando fuertemente para las 500 Millas de Indianápolis.	 FOTO: AP

Piloto español corre el 28 de mayo

Alonso alista
su gran debut 
en la Indy 500
Crece expectativa por primera participación del piloto español 
de la Fórmula Uno en la serie Indy de EEUU.
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DARCARS Toyota 
of Silver Spring

PRECIOS INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DE FABRICA MÁS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y PROCESO DEL DEALER $300. OFERTAS EXPIRAN 04/22/2017.

DARCARSToyota.COM

1 888 869 1548DARCARS Toyota 
of Silver Spring

12210 Cherry Hill Road, Silver Spring, Maryland 20904

DARCARSTOYOTA.com

 

Certifi ed Pre-Owned

2011 TOYOTA PRIUS II

$16,900
2012 TOYOTA PRIUS C

$16,900
2012 RAV4 LTD AWD

$18,900
2011 TOYOTA AVALON

$23,900

2012 TOYOTA COROLLA L

$11,900
2010 TOYOTA CAMRY LE

$12,900
2012 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900

2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900

NEW 2014 TOYOTA

SIENNA LE
STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,500)

NEW 2014 TOYOTA

VENZA LE
AWD

STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

RAV4 LE
STARTING FROM

$20,895
(INCLUDES TOYOTA REBATE $500)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS V THREE
STARTING FROM

$23,899
(INCLUDES TOYOTA REBATE OF $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS TWO
STARTING FROM

$20,399
(INCLUDES TOYOTA REBATES OF $1,500)

$17,999STARTING FROM

$29,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

$14,899 $15,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $500)

$18,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $1,500)

(301) 622-0300
1 2 2 1 0  C h e r r y  H i l l  R o a d ,  S i l v e r  S p r i n g ,  M a r y l a n d  2 0 9 0 4
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You’re gonna love these deals

DESDE

$16077
(Incluye $1,500 reembolso Toyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

YARIS IA AUTO

¡Bienvenidos

 Tax ID!
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$23050DESDE

NUEVO 2017 TOYOTA

(Incluye $2,000 reembolso Toyota y bono).

RAV4 LE FWD

$26751DESDE

NUEVO 2017 TOYOTA

(Incluye $2,500 reembolso Toyota y bono).

SIENNA L

$20110
(Incluye $2,500 incentivo Toyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

CAMRY LE

DESDE

$17220
(Incluye $1,750 de incentivoToyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

COROLLA LE

DESDE

MSRP $20,049

MSRP $30,879MSRP $24,184

MSRP $17,915

MSRP $26,209


	C01_10pg_TWH_04_21_17.pdf
	C02_10pg_TWH_04_21_17
	C03_10pg_TWH_04_21_17
	C04_10pg_TWH_04_21_17
	C05_10pg_TWH_04_21_17
	C06_10pg_TWH_04_21_17
	C07_10pg_TWH_04_21_17
	C08_10pg_TWH_04_21_17
	C09_10pg_TWH_04_21_17
	C10_10pg_TWH_04_21_17
	D01_10pg_TWH_04_21_17
	D02_10pg_TWH_04_21_17
	D03_10pg_TWH_04_21_17
	D04_10pg_TWH_04_21_17
	D05_10pg_TWH_04_21_17
	D06_10pg_TWH_04_21_17
	D07_10pg_TWH_04_21_17
	D08_10pg_TWH_04_21_17
	D09_10pg_TWH_04_21_17
	D10_10pg_TWH_04_21_17

