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Hyundai produce el acero 
para sus automóviles.

Chrysler sorprende con el 
prototipo de minivan Portal.

Ford contrata a Blackberry 
para sus autos del futuro.
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Sedán deportivo es el primero en la lista de Consumer Reports

Gracias a la prueba de conducción de un Toyota Yaris iA 2017 tuvimos la primera oportunidad de manejar este sedán deportivo subcompacto que ahora ocupa un lugar impor-
tante en la línea de modelos de Toyota. Se trata del más reciente miembro de la familia Toyota Yaris, uno de los legados de Scion junto al Toyota 86 y el Toyota Corolla iM. Ahora, 
gracias a que es más audaz e intrépido en su segmento, ocupa el primer lugar entre los Autos Compactos del ‘Top 10 de los Mejores Autos de la revista Consumer Reports 2017’.     
FOTO: TOYOTA 12

Toyota Yaris iA, 
más intrépido
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703-659-8422 - 11101 Fairfax Blvd, Fairfax, VA 22030

TedBrittSmartWheels.com
of Fairfaxof Fairfax

2006 FORD MUSTANG

$7,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 FORD ESCAPE XLT

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 HONDA CR-V EX-L

$15,995 $149$149
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD FUSION SE

$11,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 NISSAN ALTIMA SL

$10,999 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 FORD FUSION SE

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2005 MAZDA MPV VAN 50K

$4,995 $39$39
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2003 FORD FIESTA SE

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2007 NISSAN MAXIMA 3.5 SL

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 NISSAN VERSA 1.8

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 TOYOTA CAMRY LE

$7,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 SUBARU TRIBECA 4X

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 CHEVROLET TRAIL BLAZER 4X4

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2003 CHEVROLET SILVERADO 1500

$7,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 HONDA ODYSSEY EX-L

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2009 MAZDA 3 I SPORT

$4,995 $39$39
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 FORD FOCUS SE

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2003 FORD EXPLORER SPORT TRAC

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 FORD C-MAX HYBRID SE

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 HONDA FIT

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 HONDA CIVIC LX

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD ESCAPE S

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD FOCUS SE

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 HYUNDAI SONATA GLS

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 CHEVROLET CRUZE 1LT

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 FORD FIESTA SE

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 TOYOTA PRIUS C ONE

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 NISSAN SENTRA SV

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2016 HYUNDAI ACCENT SE

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 TOYOTA COROLLA LE

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

ACEPTAMOS BICICLETAS, MOTONETAS, MOTOCICLETAS, BOTES, TRUCKS,
CASAS RODANTES, TRENES, BUSES Y CUALQUIER MEDIO DE TRANSPORTE.

PAGOS SON ÚNICAMENTE EJEMPLO Y ESTAN BASADOS EN $3000 PAGO INICIAL Y FINANCIAMIENTO POR 72 MESES AL 2.99% INTERES EN CRÉDITOS APROBADOS. PAGOS EXCLUYEN IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE REGISTRACIÓN, TÍTULO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER 
($689.50). EL VALOR DEL TRADE-IN DE $3000 NO PUEDE SER COMBINADO CON LOS PAGOS DE EJEMPLO PUBLICADOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

$3,000$3,000LE DAMOS
HASTA

LE DAMOS
HASTA

POR SU
AUTO

USADO

POR SU
AUTO

USADO

¡ Pagos desde ¡ Pagos desde al  mes!al  mes!$49$49

G
er

en
te

 G
en

er
al

Jeff Kohl David Donnie Tansir JonathanCristian - Español
(571) 344-0767

JR Zambrano
(703) 547-7037

DanGeorge Frank

(703-) 547-- 7037/ / (571-)- 344- -0767

48K
Millas
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FRANCFORT, ALEMANIA     
AP

L
a automotriz Daimler AG y 
la proveedora de autopartes 
Bosch Group se han asociado 
para fabricar vehículos autó-
nomos que según ellos podrían 

estar en la calle al inicio de la próxima 
década.

Las compañías combinarían sus es-
pecialidades en la fabricación de autos, 
sensores y software para que la gente 
en un lugar de la ciudad pudiera pedir 
un auto mediante su teléfono celular. 
El vehículo autónomo los recogería y 
llevaría a donde quisieran ir.

Las empresas dijeron que el sistema 
permitiría a la gente aprovechar me-
jor el tiempo que pasan en el vehículo 

y ayudaría a quienes no tienen licencia 
de conductor.

Otras automotrices están realizan-
do investigaciones. BMW, que compite 
con el Mercedes de Daimler en el rubro 
de autos de lujo, se ha asociado con el 
fabricante de chips Intel y con Mobi-
leye, productor de sistemas de ayuda 
al conductor. 

Juntos planean tener 40 vehículos 

autónomos BMW para probar en ca-
rreteras en los próximos meses y BMW 
dice que presentará un vehículo autó-
nomo llamado iNEXT antes de 2021. 

El mes pasado, en el salón del au-
tomóvil de Ginebra, Volkswagen pre-
sentó un vehículo sin volante y asien-
tos enfrentados tipo sofá. Waymo, el 
proyecto de vehículos autónomos de 
Google, está probando vehículos en 

caminos de Estados Unidos con con-
ductores a bordo.

Daimler y Bosch no entraron en de-
talles sobre el proyecto, pero dijeron 
claramente en su comunicado que pre-
sentarán un sistema automático “listo 
para la producción”. Dijeron que apun-
tan a la llamada automatización nivel 5, 
con un vehículo controlado constante-
mente por sensores y software.

Daimler y Bosch harán vehículos autónomos 
La gente podrá pedirlos utilizando su celular
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LAS VEGAS
ESPECIAL

E
l fabricante automotor Fiat Chrysler desveló recientemente 
el prototipo de automóvil que la alianza ítalo-estadouni-
dense ha “concebido por y para los millenials”. 

Este modelo, presentado en el Salón de la Electrónica 
(CES) de Las Vegas, cuenta con componentes modulares, 

se mueve con energía eléctrica y puede adaptarse a la conducción 
autónoma.

Se trata de la vistosa minivan Chrysler Portal, creada por un 
equipo de jóvenes ingenieros del fabricante automotriz, y que se 
pusieron como objetivo cubrir las expectativas de los ‘millenials’ 
–aquellos con edades entre 17 y 35 años-, quienes son un objetivo 
predilecto de numerosas empresas.

Concebido como un vehículo familiar, también podrá adaptarse 
a aplicaciones comerciales, como los coches compartidos o los ser-
vicios de reserva de vehículos con conductor.

Por eso en Las Vegas los directivos de Fiat Chrysler se jactaron 
que la minivan Portal es la apuesta de la firma para sus vehículos del 
futuro. El prototipo será puesto en producción en el plazo más corto 
posible, señalaron fuentes de la industria, aunque Fiat Chrysler no 
adelantó ningún anuncio en ese sentido.

En Las Vegas, esta minivan sorprendió gratamente a la prensa 
especializada y al público juvenil. Es compatible con las tecnologías 
que se supone que busca la generación de los ‘millenials’, que como 
es del dominio público abarca a los nacidos entre inicios de los años 
1980 y los 2000 y que crecieron con la internet.

El ingeniero de Chrysler, Ashley Edgar, reconoció haberse ins-
pirado en la exitosa minivan Pacífica del fabricante, pero aseguró 
que se trata de una nueva plataforma en la que se pone el acento en 
la flexibilidad y la modularidad: “Crece con nosotros, evoluciona 
con nosotros”.

Explicó que, por ejemplo, se pueden añadir asientos suplemen-
tarios si la familia crece con nuevos miembros, y puede usarse en 
“operación semiautónoma”, en la que el conductor puede ceder 
el control al vehículo cuando se dan condiciones determinadas en 
la ruta.

También sostuvo que el vehículo está “diseñado para actuali-
zarse a niveles superiores de autonomía a medida que la tecnología 
evolucione”. 

El Chrysler Portal, para el que aún no se anunciaron planes de 
producción de inmediato, es un vehículo eléctrico de líneas moder-
nas, tanto por fuera –con una carrocería que cuenta con sistema de 
iluminación LED “interactivo”-, como por dentro –con un volante 
que recuerda a la palanca de comando de un avión-, según explicaron 
directivos de la firma.

También es compatible con los teléfonos inteligentes, las table-
tas, las cámaras de fotos y con accesorios de vestimenta inteligentes, 
lo que promete una experiencia “personalizada” para cada pasajeros 
gracias, entre otras cosas, al reconocimiento vocal o facial.

El Chrysler Portal se mantiene como un “simple prototipo” des-
tinado a evaluar la acogida del público, pero algunas de sus ideas 
están “muy cerca” de poder aplicarse a un modelo de producción, 
consideró Ashley Edgar. 

Un corte transversal muestra la amplitud del prototipo de minivan portal. Además, puede añadir asientos suplementarios si la familia crece con 
nuevos miembros.            FOTO: CHRYSLER

El prototipo Chrysler Portal causó excelente impresión en los días de exhibición en el Salón de la Electrónica (CES) de Las Vegas, Nevada.  
              FOTO: CHRYSLER

Automotriz busca conquistar a jóvenes conductores

Chrysler apuesta por el auto Portal
Prototipo eléctrico atrae a los amantes 
de la ecología y también puede adaptarse 
como auto sin conductor.
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Nuevo RAV4RAV4Nuevo

Autos Nuevos: 1-888-755-5384
8500 Sudley Rd, Manassas VA, 20155 ¡Miller Toyota Tiene Un Verdadero

Equipo Hispano A Su Servicio!

Will
1-888-755-5384 1-888-755-5384

Carlos Ramos
 866-387-3056
Vladimir Brun

866-362-4641
Mike

866-541-2604
Sergio

Nuevos

PARA VER TODO NUESTRO STOCK VISITENOS EN: www.MillerToyota.com

0%APR por 72 meses* 

¡MAS DE 100 TOYOTAS
CERTIFICADOS DISPONIBLES!

¡VISITE NUESTRO CENTRO
DE SERVICIO Y PARTES! 

Eric Barrios
Manager-Blue Team
703-396-506
888.223.1527

Victor Gamez
Parts Professional
703-396-5061
parts@millertoyota.com

Dimas Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.793.8297

Irvin Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.224.4083

DANNY ULLOA
(571)437-4236 

JOSE (Gte. Finanzas)
(703)335-6227

MANOLO
(818)585-0201

Autos Usados 1-888-771-6952
Usados

www.MillerToyota.com
8500 Sudley Rd,  Manassas VA, 20155

TOYOTA
2017

OFERTA TERMINA EL 05/01/2017. CON CREDITO APROBADO A TRAVES DE TOYOTA FINANCIAL SERVICES. 72 MENSUALIDADES  DE $13.88 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 0% APR, 72 
MENSUALIDADES DE $14.26 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 1.9 APR Y A CAMBIO DE PAGO DE TOYOTA DE REEMBOLSO DE EFECTIVO O OFERTAS ESPECIALES DE LEASE. GRADUADOS DE COLLEGE Y 
REEMBOLSO DE MILITARES NO ESTAN INCLUIDOS EN ESTA OFERTA PERO PUEDE CALIFICAR, VEA A DEALER POR DEATLLES. TODAS LAS VENTAS SON MAS IMPUESTOS, PLACAS Y $640 DE COSTO DE 
PROCESAMIENTO. PRECIOS INCLUYEN FLETES. REEMBOLSOS Y EFECTIVO DE FINANCIAMIENTO SON PAGADOS POR TOYOTA.

TODAS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS Y COSTOS DE PROCESAMIENTO. SUJETO A PRIORIDAD DE VENTA.

$500 �nanciamiento en efectivo
ó $2,000 de reembolso de Toyota* 

Miguel Marcia
Consejero de
Servicios
866.322.9676

SE ACEPTA
TAX ID

COROLLANuevo COROLLANuevo

1.9%APR por 72 meses* 
TOYOTA

2017

$500 �nanciamiento en efectivo
ó $1,750 de reembolso de Toyota* 

Sto
ck 

#P
13

13

$19,982

2014

Precio Especial 

Toyota RAV4 LE
Sto

ck 
#M

17
10

26
A

Jeep Patriot Latitude

$13,988

2014

Precio Especial 

Sto
ck 

#M
17

09
91

A

Toyota Camry LE

$11,351
Precio Especial 

2011

$7,992

2003

Precio Especial 

Toyota Highlander V6

Sto
ck 

#M
17

13
46

A

Toyota Avalon Limited

$12,988

2010

Precio Especial 

Sto
ck 

#P
13

22

Toyota Corolla S Plus

$15,997
Precio Especial 

2014

CAMRYNuevo CAMRYNuevo

0%APR por 72 meses* 
TOYOTA

2017

$1,000 �nanciamiento en efectivo
ó $2,500 de reembolso de Toyota* 

Sto
ck 

#M
17

07
30

A

(301)424-1700
PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. NO TODOS CALIFICAN. OFERTAS NO PUEDEN SER COMBINADAS. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($200) Y ENVIO. NO PAGOS HASTA 90 DIAS, Y OTRAS PROMOCIONES, NO TODOS CALIFICAN, APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS.

755 Rockvil le Pike

Rockvil le, MD 20852

of Rockville DARCARSchrys le r jeeprockv i l l e .com

Elias Moncada
(240) 704-2692

Ve
nt

as

Juan Tejera
(301) 792-3772

Ve
nt

as

Daniel Leon

Ve
nt

as

Henry Argueta
(301) 378-6403

Ve
nt

as

$15,450

2013 VOLKSWAGEN GTI
HATCHBACK SEDAN

Stk.732127A

$17,580

2013 KIA SPORTAGE EX
SUV

Stk.718089A

$12,990

2013 CHRYSLER 200
LIMITED SEDAN

Stk.738218A

$22,980

2012 HONDA CIVIC SEDAN
EX-L

Stk.612332A

$10,580

2013 CHEVROLET SONIC
RS

Stk.738198B 

$29,980

2014 RAM 3500 TRADESMAN
PICKUP TRUCK

Stk.789082A

$23,980

2008 FORD 14FT DUMP
TRUCK XLT PICKUP

Stk.689200A

$16,980

2014 JEEP CHEROKEE
LATITUDE SUV

Stk.P1036

$12,450

2013 CHEVROLET MALIBU
ECO SEDAN

Stk.734081A

$16,250

2015 GMC TERRAIN SLE
SUV

Stk.738213A

$17,950

2013 FORD EXPLORER
BASE SUV

Stk.718060A

$22,980

2016 NISSAN NV SV MINI
VAN

Stk.748066A

$12,980

2011 JEEP LIBERTY SPORT
JET SUV

Stk.738144B

$11,980

2014 DODGE DART SXT
SEDAN

Stk.P1020

$11,880

2015 CHRYSLER 200
LIMITED SEDAN

Stk.789122A

$22,980

2014 TOYOTA SIENNA XLE
AAS MINI VAN

Stk.738264A

Fe
ch

a 
d

e 
Ex

p
ir

ac
ió

n
 0

5-
01

-2
01

7
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DARCARS Toyota 
of Silver Spring

PRECIOS INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DE FABRICA MÁS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y PROCESO DEL DEALER $300. OFERTAS EXPIRAN 04/17/2017.

DARCARSToyota.COM

1 888 869 1548DARCARS Toyota 
of Silver Spring

12210 Cherry Hill Road, Silver Spring, Maryland 20904

DARCARSTOYOTA.com

 

Certifi ed Pre-Owned

2011 TOYOTA PRIUS II

$16,900
2012 TOYOTA PRIUS C

$16,900
2012 RAV4 LTD AWD

$18,900
2011 TOYOTA AVALON

$23,900

2012 TOYOTA COROLLA L

$11,900
2010 TOYOTA CAMRY LE

$12,900
2012 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900

2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900

NEW 2014 TOYOTA

SIENNA LE
STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,500)

NEW 2014 TOYOTA

VENZA LE
AWD

STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

RAV4 LE
STARTING FROM

$20,895
(INCLUDES TOYOTA REBATE $500)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS V THREE
STARTING FROM

$23,899
(INCLUDES TOYOTA REBATE OF $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS TWO
STARTING FROM

$20,399
(INCLUDES TOYOTA REBATES OF $1,500)

$17,999STARTING FROM

$29,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

$14,899 $15,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $500)

$18,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $1,500)

(301) 622-0300
1 2 2 1 0  C h e r r y  H i l l  R o a d ,  S i l v e r  S p r i n g ,  M a r y l a n d  2 0 9 0 4

JU
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L
U

IS
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A
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C
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JO
R

G
E

You’re gonna love these deals

DESDEDESDEDESDEDESDE

$16077
(Incluye $1,500 reembolso Toyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

YARIS IA AUTO

1607716077
NUEVO 2017 TOYOTA

YARIS IA AUTOYARIS IA AUTO

1607716077160771607716077160771607716077 ¡Bienvenidos

 Tax ID!

C
A

R
L

O
S
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.
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C
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E

R
E
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T

E
D

E
 V
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$23050DESDE

NUEVO 2017 TOYOTA

(Incluye $2,000 reembolso Toyota y bono).

$23050
NUEVO 2017 TOYOTANUEVO 2017 TOYOTA

$23050$23050
NUEVO 2017 TOYOTA

2305023050
RAV4 LE FWD

23050 $26751DESDE

NUEVO 2017 TOYOTA

(Incluye $2,500 reembolso Toyota y bono).

SIENNA L

$$$$$$26751
NUEVO 2017 TOYOTANUEVO 2017 TOYOTA

(Incluye $1,500 reembolso Toyota).(Incluye $1,500 reembolso Toyota).
YARIS IA AUTO

$20110
(Incluye $2,500 incentivo Toyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

CAMRY LE

$20110
NUEVO 2017 TOYOTA

ienvenidos
DESDE

$17220
(Incluye $1,750 de incentivoToyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

COROLLA LE

17220
(Incluye $1,750 de incentivoToyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

COROLLA LECOROLLA LECOROLLA LE

172201722017220
NUEVO 2017 TOYOTA

17220172201722017220172201722017220
DESDE

MSRP $20,049

MSRP $30,879MSRP $24,184

MSRP $17,915

MSRP $26,209

MARCOS BUREAU       
AUTOPROYECTO.COM

L
a primavera ya está aquí 
y con ella, además de las 
fl ores y las vacaciones 
–aunque el clima en el 
área metropolitana de 

Washington DC está tan cam-
biante-, llega un sol muy fuerte 
que si bien nos cae de maravilla, 
también puede dañar la pintura 
de tu coche, sobre todo si éste 
pasa la mayor parte del tiempo 
a la intemperie y no se protege 
adecuadamente.

Así que vamos a aprovechar 
cualquier fi n de semana, sobre 
todo en este mes de Abril, de-
clarado el Mes Nacional de Cui-
dado del Auto, para consentir 
un poco a nuestro fi el amigo de 
cuatro ruedas y equiparnos con 
cera, agua, cubetas, franelas y 
todo lo necesario para esta tarea.

Sabemos que lo primero que 
les puede venir a la mente es la 

técnica utilizada por ‘Daniel 
san’ en la mítica película Karate 
Kid, pero  antes de que se ponga 
a ‘encerar-derecha y quitar-
izquierda’, veamos los pasos 
básicos para realizar esta labor 
de forma adecuada.

1.- Primero, lavar.- El primer 
paso en esta importante tarea 

es lavar perfectamente el auto, 
cuidando que no dejar ningún 
rastro de grasa, lodo o polvo so-
bre la carrocería.

2.- El secreto de lavar bien.-
Utiliza un shampoo especial, no 
utilice detergentes en polvo o lí-
quidos. Si éstos son capaces de 
quitar manchas de grasa y de-

jarla blanca, como la túnica de 
un ángel, imagínese qué le harán 
a la pintura de su auto.

3.- ¿Cuándo y dónde debes 
lavar el auto?.- De preferencia 
lava el vehículo en la mañana, 
cuando acabe de salir el sol. No 
es porque ‘al que madruga Dios 
lo ayuda’, sino simplemente 
porque en ese momento la lá-
mina de la carrocería está fría, 
así que se obtienen mejores re-
sultados.

4.- No lo haga en la noche.- 
No es recomendable lavar tu au-
to  por la noche,  pues se pierde 
mucha visibilidad, necesaria 
para un buen lavado.

5.- Considere la edad de su 
auto.- Si el vehículo es nuevo, 
sólo aplica cera. En cambio, si ya 

tiene unos añitos encima ponga 
cera con propiedades que le ayu-
den a quitar impurezas.

6.- Si ya ha pasado tiempo.-
Si su auto tiene tiempo de no ser 
encerado (más de dos años, por 
ejemplo) es muy probable que 
antes deba sacarle brillo y des-
pués encerar. Si es posible utilice 
cera con tefl ón.

 7.- Llegó el momento de en-
cerar.- Cuando ya esté encerando 
debe hacerlo aplicando una pe-
queña cantidad ayudándose de 
estopa o algodón industrial, y con 
movimientos circulares; de esta 
manera distribuirá mejor la cera.

8.- Cuidado con las piezas 
de plástico.- Evite tener con-
tacto con las piezas de plástico 
o de hule opaco, pues se pueden 

manchar.

9.- Una vez que ha secado.-
Después de que la cera se haya 
secado, se debe formar una capa, 
remuévala usando estopa limpia 
o bien ayudándose con una má-
quina especial que le ayudará a 
lograr mayor brillo.

10.- Se constante, su auto 
se lo agradecerá.- Como regla 
trate de encerar su auto al me-
nos cada seis meses o bien cada 
cuatro, si éste es de uso rudo y 
sale mucho a carretera.

¿Cómo saber si ya es necesa-
rio encerar el auto? Fácil.  Obser-
ve su auto bajo el rayo del sol. Si 
nota que la pintura ya no se ve tan 
brillante como antaño o al pasarle 
la mano detecta ciertas impure-
zas, entonces ya es tiempo de 
poner manos a la obra.

Consejos para los conductores

En el Mes Nacional de Cuidado del Auto tome en cuenta 
los pasos para que su vehículo quede brillando.

10 secretos para 
encerar el coche

Cuando llegue el momento de encerar, hágalo con movimientos circulares, para distribuir mejor la cera.   FOTOS: WH

Para empezar, lave el auto meticulosamente, sacando todo rastro de grasa, lodo o polvo sobre la carrocería.    
FOTOS:WH

Conseguirá darle más brillo al vehículo usando una estopa limpia para remover la capa que se forma des-
pués que la cera se ha secado.     FOTOS: WHABRIL: MES NACIONAL

DE CUIDADO DEL AUTO 

 Cada primavera, el mantenimiento del vehículo es un tema de 
actualidad en todo el país porque abril es el Mes Nacional de 
Cuidado del Auto.

 Este año no será la excepción y Car Care Council comparte los 
benefi cios del mantenimiento rutinario del vehículo por medio 
de su sitio web y plataformas de medios sociales. Para solicitar 
una copia gratuita de la popular Car Care Guide (Guía de Cui-
dado del Auto), visite el sitio de educación del consumidor en 
www.carcare.org.
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CHARMAINE NORONHA            
TORONTO, CANADÁ / AP

L
a corporación Ford 
Motor contratará 
a p r o x i m a d a m e n t e 
400 empleados de la 
compañía de software 

BlackBerry Ltd. como parte de 
nuevas inversiones grandes en 
Canadá que incluyen un centro 
de investigación de comunica-
ción entre vehículos en Ottawa, 
anunció la compañía.

Ford señaló que el centro de 
investigación en Ottawa es par-
te de una inversión de 500 millo-
nes de dólares canadienses (376 
millones de dólares estadouni-
denses). El plan se implementa 
mientras las empresas automo-
trices compiten para asegurar 
talentos de ingeniería a fi n de no 
quedar rezagadas en momentos 
en que los vehículos se vuelven 

cada vez más automatizados y 
conectados entre sí y el mundo 
que los rodea, observaron ana-
listas.

El nuevo Centro de Investi-
gación e Ingeniería en Canadá se 
enfocará en investigación y de-
sarrollo de dispositivos de info-
entretenimiento, módems para 
vehículos, módulos de acceso 
para dispositivos, sistemas de 
asistencia al conductor y vehí-
culos autónomos, señaló Ford. 

Habrá instalaciones adicio-
nales en Waterloo y Oakville, en 
Ontario, así como en Cary, Caro-
lina del Norte, y Sunrise, Florida. 

Será el primer centro de Ford 
en Canadá enfocado en investi-
gación de conectividad y tecno-
logía avanzada.

Ford planea además intensi-
fi car la investigación en sosteni-
bilidad y ahorro de combustible 
en sus operaciones en Windsor 

y Oakville. La empresa dio a 
conocer que contratará aproxi-
madamente 300 ingenieros de 
hardware y software en Canadá 
y 100 ingenieros adicionales en 
Estados Unidos para apoyar el 
trabajo del equipo canadiense.

Sarah McKinney, vocera de 
BlackBerry, confi rmó que 400 
empleados de su compañía se-
rían transferidos, y añadió que 
era parte del “cambio de hard-
ware a software” de la compa-
ñía que se hizo famosa como fa-
bricante de teléfonos celulares 
multifuncionales.

Ford ha dicho que espera te-
ner disponible en 2021 un taxi de 
conducción autónoma. 

El mes pasado, la empresa au-
tomotriz anunció que invertirá 
otros 1.000 millones de dólares 
en cinco años en Argo AI, una 
compañía que fabrica software 
para vehículos autónomos.

Ford anuncia nuevo
centro de tecnología
Contrata 400 talentos de ingeniería de BlackBerry para 
mantenerse al día en la carrera por los autos conectados.

Multimillonaria inversión en Canadá

Justin Trudeau, primer ministro de Canadá, habla en la Planta de Motores Essex de Ford, en Windsor, Ca-
nadá, el jueves 30 de marzo. Ford Motor Co. contratará aproximadamente 400 empleados de la compañía de 
software BlackBerry Ltd., en Canadá.      FOTO:DAVE CHIDLEY-THE CANADIAN PRESS / AP
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(modelos selectos)
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¡Tomamos los negocios quE otros rechazan!

¡BIENVENIDOS TAX ID!¡BIENVENIDOS TAX ID!

GARANTÍA DE POR VIDA EN:

Motor

Transmisión

Driveaxle

Todas las partes
lubricadas

Garantía con
$0 de costo

Servicio sin costo
2 25,000años millas

ó

Cambio de Aceite y Filtro

Rotación de Llantas

Multiples Puntos de Inspección

Inspección y Ajuste de
Niveles de Fluido

2 AÑOS Ó 25,000 MILLAS LO QUE VENGA PRIMERO. APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALERSHIP PARA COMPLETAR DETALLES.

Transmision de Corriente
de Batería
Protección de Bloqueo
Suministro de Combustible
de Emergencia
Servicio de Neumáticos
El neumático dañado sera reemplazado con su neumático de repuesto

Servicio de Grúa
Hacia el dealership Toyota más cercano (o hacia el dealership
Toyota de tu elección dentro de las 25 millas del dealer
más cercano)

Servicio de Remolque 
Liberación de cualquier area con zanja, lodo, arena o nieve.
El vehículo debe estar inmediatamente adyacente a una carretera
regularmente transitada y capacitada para obtener servicio con
equipo de servicio estandard

24 horas de servicio disponible sin costo
por 2 añosdesde la fecha efectiva
para millas ilimitadas.

Servicio incluye:

NO INCLUYE PARTES Y FLUIDOS, EXCEPTO EMERGENCIA DE ENTREGA DE SUMINISTRO. VÁLIDO ÚNICAMENTE EN CONTINENTE DE 
ESTADOS UNIDOS Y ALASKA.

2 Asistenciaaños

en Carretera

PRECIOS UNICAMENTE PARA CLIENTES CON CREDITO CALIFICADO Y APROBADO, INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DISPONIBLES. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($599) Y GASTOS DE ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

Richard Morataya Oscar Valle

VENTAS

Erick ChairezKatherine Katrina

Dario Beltran

GERENTE GENERAL

Doris Alvarado

FINANCIAMIENTO

Enrique Marquez

GERENTE DE VENTAS

José CuzcoCinthya BonillaEmerita Adorno

ATENCION AL CLIENTE 

Gabriela Martinez

INTRODUCIENDO PROGRAMA DE POR VIDA:  

BUMPER BUMPER2
JUST GOT A NEW BEST FRIEND!

Introducing Lustine’ Lifetime...

Now available with your new Toyota Purchase!
NEVER WORRY ABOUT YOUR VEHICLE AGAIN!

COVERAGE

¡INSPECCIÓN DE
VIRGINIA GRATIS!

L u s t i n e T o y o t a . c o m
14227 Jefferson Davis Highway,  Woodbridge VA 22191

Larry Salamanca Mike CruzCarlos Jovel

(703) 596-8555

SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, 
OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES 
OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY 
PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

HIGHLANDER: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2730 DOWN , FIRST $269 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 HIGHLANDER LE MODEL 6948, MSRP $35,080 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $33,672. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION 
FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND 
IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO 
INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. 0.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO 
QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17.

TAX, TITLE, LICENSE, DEALER FEES AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2100 DOWN , FIRST $199 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,940 AND CAPITALIZED COST OF $25,593. CAPITALIZED COST 
IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE 
CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 4/3/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. 
VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY. TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE 
CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY. LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. EXPIRES 4/3/1.

TAX, TITLE, LICENSE, DEALER FEES AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $1840 DOWN (AFTER APPLICATION OF $1000 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES) , FIRST PAYMENT OF $159 AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 
COROLLA 4 CYLINDER AUTOMATIC MODEL 1852, MSRP $19,800 AND CAPITALIZED COST, OF $18,681. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM 
TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. OFFER IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC 
TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY. TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE 
NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY. LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. EXPIRES 4/3/17.

/36 MOS289$

/36 MOS289$

/36 MOS349$

/36 MOS199$

/36 MOS159$

SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, 
OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES 
OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY 
PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

NEW 2016
TOYOTA TUNDRA

SR5 DBL CAB 4.6L V8

NEW 2017
TOYOTA COROLLA

NEW 2017
TOYOTA SIENNA LE

NEW 2017
TOYOTA RAV4 LE

LEASE FOR

LEASE FOR LEASE FOR

LEASE FOR LEASE FOR

NEW 2017
TOYOTA HIGHLANDER LE

TAX, TITLE, LICENSE, DEALER FEES AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $1720 DOWN (AFTER APPLICATION OF $1500 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES) , FIRST $179 PAYMENT AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE 
AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 CAMRY MODEL 2532, MSRP $23,935 AND CAPITALIZED COST OF $21,791. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE. YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED 
CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. OFFER IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS 
UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR 
COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY. LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. EXPIRES4/3/17.

/36 MOS
$

NEW 2017
TOYOTA CAMRY

LEASE FOR

179
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también es estándar, y la panta-
lla táctil de siete pulgadas hacen 
más ameno el entretenimiento 
y permiten amplia conectividad 
con aplicaciones y servicios a 
través de teléfonos inteligentes. 

En materia de seguridad, 
el Toyota Yaris iA 2017 cuenta 
con un avanzado sistema Active 
Safety System que incluye Con-
trol de Estabilidad Dinámico, 

Sistema de Control de Tracción, 
Sistema de Frenos Antibloqueo 
(ABS), Distribución Electrónica 
de la Fuerza de Frenado, Asis-
tencia de Frenado y Sistema de 
sobre-activación del Freno.

Se destaca también el bajo 
nivel de ruidos y vibraciones del 
Toyota Yaris iA, aun cuando el 
motor funciona a altas revolu-
ciones. 

Para ser un subcompacto, y 
teniendo en cuenta su bajo pre-
cio, el Yaris iA impresiona por 
la alta calidad de sus acabados y 
de su sistema de infoentreteni-
miento que, en lo que se refi ere a 
la facilidad de entenderlo y con-
trolarlo, supera ampliamente a 
los que equipan modelos signi-
fi cativamente más caros y so-
fi sticados.

AUTOPROYECTO.COM      
ESPECIAL

E
l Toyota Yaris iA 2017 
es el nuevo sedán del 
fabricante japonés y 
viene a sumarse a la 
versión hatchback del 

mismo modelo, que desde más 
o menos una década hace parte 
del portafolio de la marca.

Esta versión es defi nitiva-
mente una opción de auto muy 
inteligente para la generación 
del nuevo milenio. Es juvenil, 
audaz, intrépido, completo, 
práctico y viene muy bien equi-
pado. Además, también es muy 
importante considerar que este 
auto, muy económico, es la ma-
nera más inteligente de entrar en 
el mundo de alta calidad y con-
fi abilidad de la marca Toyota, 
con un subcompacto muy eco-
nómico en todos los aspectos.

Su estilo es fresco y juvenil, re-

sulta muy divertido para manejar 
y causa una muy grata sensación 
el hecho de que se estaciona con 
mucha facilidad en esa jungla 
urbana en que se han convertido 
nuestras ciudades. Muchos con-
sideran el Toyota Yaris iA como 
el “primer auto” perfecto en la 
vida de tantos jóvenes de la ge-
neración del nuevo milenio, y de 
verdad logra salirse del conjunto 
de los demás en su clase.

El Toyota Yaris iA 2017, vie-

ne impulsado por un motor de 4 
cilindros que entrega 106 caba-
llos de potencia. La transmisión 
puede ser automática o manual, 
ambas de seis velocidades. El 
Yaris iA es uno de los vehícu-
los de Toyota, no híbridos, con 
mejores resultados de efi ciencia 
en cuanto a consumo de com-
bustible.

Según la EPA, logra recorrer 
30 millas en la ciudad y 39 en la 
autopista, con cada galón de ga-
solina. Con la transmisión auto-
mática, los resultados son de 32 
millas por galón en las calles y 40 
en las carreteras.

Además, ya viene estándar 
con prácticamente todo lo que 
uno puede necesitar, por ejem-
plo: Apertura remota sin llave, 
ruedas de aleación, puertos 
USB, sistema pre-colisión a baja 
velocidad, cámara retrovisora y 
controles en el volante.

La tecnología Bluetooth, que 

LA CIFRA

$17,200
dólares  

  es el precio básico con el 
que comienzan los precios 
del Toyota Yaris iA.

Es el ganador de su segmento en la lista de Consumer Reports

Toyota Yaris iA, 
el más intrépido

Entre las características dominantes del Toyota Yaris iA el Yaris se encuentran su alto rendimiento cuan-
do se maneja, con un promedio de 32 millas por galón de gasolina en ciudad y 40 millas en carretera.     
FOTO: TOYOTA

En la cabina del Yaris iA destaca su tecnología inalámbrica Bluetooth estándar y una pantalla táctil de siete 
pulgadas con navegación disponible que facilitan el entretenimiento y te mantienen conectado.     FOTO: TOYOTA

El interior del Yaris iA cuenta con la tradicional comodidad de los Toyota, cuyos asientos están tapizados 
con colores juveniles y atractivos.      FOTO: TOYOTA

Por sus líneas audaces y su diseño práctico y deportivo 
está dirigido a la generación del nuevo milenio.
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DARCARS
NISSAN  OF
ROCKVILLE
AUTOS USADOS

(301) 309-2200
www.DARCARSNissan.com
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

y... muchos mas para elegir!

PROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRA-
FIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

www.DARCARSnissan.com

(301) 309-2200
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

ANDRES JORDANMAURICIO BRYAN

Stk.P9843A

Ford Super Duty F-250

Automatico, SRW lariat, diesel, 16k,
1 solo dueño

Llamar2015

Stk.747005B

Volkswagen Passat

1.8T wolfsburg ed, automatico, 34k

$13,7772015

Stk.E1401

NISSAN NV200 S

Automatico, 1 solon dueño, 11k, s

$16,9772016

Stk.E1403

Ram Promaster City 

Wagon, city mini van, automatico, 18k,
1 solo dueño

$15,9772016

Stk.E1383

Mazda Mazda 3

3i, SV, sedan, automatico, 1 solo dueño

$13,7772015

Stk.E1371

Volkswagen CC 4 Motion 

Sedan, automatico, 64k

$13,9772009

Stk.748023A 

Nissan sentra 

2.0 SR, Sedan, 57k

$9,7772012

Stk.646216A

Hyundai Elantra GLS 

Sedan, 22k, 4 puertas

$12,7772013

Stk.741101A

Hyundai Sonata 

2.4L, SE, SEDAN, 37K, 4 puertas

$13,9772015

Stk.E1368

HISPANIC PR WIRE
ESPECIAL

E
ncabezada por las ca-
mionetas que alcanza-
ron un mes de ventas 
récord y respaldada 
por el mantenimiento 

de las cifras de ventas de auto-
móviles, la División Honda ganó 
1.8 por ciento en marzo. 

Tanto las camionetas CR-
V como las HR-V mantuvie-
ron sus buenas rachas y ambas 
destrozaron con dos dígitos sus 
propios récords para marzo, 
mientras que la Ridgeline tam-
bién contribuyó notablementw, 
señaló la corporación American 
Motors. 

En cuanto a los automóviles 
para pasajeros, el Fit tuvo un 
aumento de 6.1 por ciento y el 
Civic alcanzó ventas superiores 
a 31,000 unidades. Por su parte, 
el Accord tuvo un mes de marzo 
sólido con 26,824 nuevos com-
pradores.  

El reporte destaca que las 
camionetas Honda tuvieron las 

mejores ventas de su historia 
para un mes de marzo, ganando 
12.6 por ciento gracias a ventas 
de 61,975 unidades.

La CR-V encabezó las ga-
nancias de las camionetas con 
un récord para marzo de 32,872 
vehículos, un aumento de 23 por 
ciento.

La HR-V fijó un nuevo récord 
para marzo, con un aumento de 
19.6 por ciento posibilitado por 
ventas de 7,653 unidades.

Las ventas de la Ridgeline so-
brepasaron las 3,700 unidades 
en marzo.

Gracias a otro mes sólido con 
ventas de casi 32,000 unidades, 
el Civic fue fácilmente el auto-
móvil para pasajeros más ven-
dido en Estados Unidos a nivel 
minorista en el primer trimestre 
de 2017

“Muchos fabricantes de au-
tomóviles están buscando seña-
les de estabilidad del mercado 
según los consumidores conti-
núan dando preferencia a las ca-
mionetas y los SUV”, señaló Jeff 
Conrad, vicepresidente senior 

y gerente general de la División 
Honda. 

“Pero los automóviles toda-
vía son una opción atractiva para 
muchos, especialmente cuando 
se tiene la fórmula correcta. El 
Civic es un magnífico ejemplo de 
esto”, indicó.

También Acura 
Mientras tanto, las sólidas 

ventas de camionetas Acura –la 
otra marca de American Hon-
da-, continuaron marcando el 
ritmo de la compañía, incluso 
cuando se prepara para el lanza-
miento del MDX Sport Hybrid.

Esta MDX es la tercera y más 
reciente entrega de la tecnología 
Sport Hybrid de alto rendimien-
to de la marca, junto con el súper 
auto Acura NSX y el modelo RLX 
Sport Hybrid. 

Además, el 11 de abril, un re-
mozado y considerablemente 
mejorado TLX 2018 fue revela-
do en Nueva York, con lo cual 
línea de sedanes también habla 
el lenguaje del diseño inspirado 
en Acura Precision Concept. 

En las ventas de marzo

Marca logra las mejores cifras de su historia en Estados Unidos, 
con un aumento del 8,4 por ciento.

Camionetas Honda 
rompen otro récord

La popular camioneta Honda CR-V superó el mejor mes de ventas en marzo con relación al mismo mes 
del año anterior con un aumento de 23 por ciento.                     FOTO: HONDA
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AUTOPROYECTO.COM 
ESPECIAL

E
l acero Hyundai es un 
elemento que afec-
ta decisivamente a la 
seguridad, compor-
tamiento y eficiencia 

energética de un automóvil, 
por lo que Hyundai Motor hace 
años decidió tomar el control de 
este vital elemento y construir 
su propia siderúrgica.

El fabricante coreano es el 
único del mundo que produce 
su propio acero para la fabri-
cación de sus vehículos, y esto 
se traduce en grandes ventajas 
para todos sus modelos.

El acero Hyundai forma par-

te del ADN de la marca, hasta el 
punto de que ha inspirado el di-
seño de la nueva imagen de fa-
milia de sus modelos.

El nuevo Hyundai i30, que 

fue presentado en el Auto Show 
de Ginebra y en mercados como 
el de Estados Unidos corres-
ponde al Hyundai Elantra, que 
ya luce esta herencia en una de 

sus partes más representativas: 
la parrilla delantera. Su diseño 
con efecto cascada representa 
el movimiento descendente del 
acero fundido cuando se vierte, 
y la sucesión de elementos inte-
riores representa calderos con 
acero fundido en su interior.

Tomar el control 
Hyundai comprendió ha-

ce más de una década que para 
cumplir las cada vez más es-
trictas normas de emisiones 
contaminantes, y marcar nue-
vos estándares en seguridad y 
comportamiento dinámico de 

sus vehículos, necesitaba dis-
poner del mejor acero: sólido, 
de alta resistencia, ligero y a un 
precio razonable. El conglome-
rado coreano Hyundai ya era un 
importante productor de acero 
estructural para construcción.

En 2006 dio un paso más y se 
embarcó en la construcción de 
unos altos hornos para producir 
acero virgen de alta calidad para 
automóviles, barcos y bienes de 
consumo.

La primera de las ventajas 
de fabricar el acero con el que 
construye  sus automóviles es la 
capacidad de control de la ca-

lidad y los precios. Además, se 
asegura un suministro adecuado 
para las crecientes demandas de 
producción.

Otra de las ventajas es el de-
sarrollo de productos específi-
cos para la industria del auto-
móvil, sobre todo aceros ligeros 
y de alta resistencia.

En el centro desarrollo de 
Hyundai Steel en Dangjin ase-
guran que “fabricamos nues-
tro propio acero no sólo por el 
precio, sino porque lo conside-
ramos una ventaja estratégica 
para controlar la calidad de los 
vehículos que producimos”.

CÓMO BENEFICIA AL HYUNDAI I30

	 El	Hyundai	i30 de Nueva Generación, se beneficia de todas las 
ventajas del acero de Hyundai.

	 La	cantidad de acero avanzado de alta resistencia casi se ha 
duplicado respecto a la anterior generación y es ahora de 53%. 

 En	el	I30	de Nueva Generación se ha reducido el peso de la ca-
rrocería en 61 libras (28 kg) en comparación con su predecesor, y 
se ha aumentado la rigidez en 22%, con una elevada absorción de 
energía de impacto. 

Uno de los primeros i30 producidos con el propio acero de Hyundai es presentado por bellas anfitrionas 
en el Salón de París en 2013.                    FOTO: MICHEL EULER / AP

Los hornos trabajan al máximo en la planta Hyundai Special Steel, en Corea del Sur, cuyo acero utiliza 
Hyundai Motor para construir sus automóviles, con el que logra su capacidad para controlar mejor la calidad y 
los precios.                 FOTO: HYUNDAI

Una modelo con indumentaria de piloto posa junto al nuevo Hyundai Elantra i30 presentado en la sede 
de la compañía automotriz en Seúl, Corea del Sur.  El vehículo tiene como particularidad que la parrilla delan-
tera tenga un ‘efecto cascada’, como el movimiento descendente del acero fundido cuando se vierte.

FOTO: AHN YOUNG-JOON / AP

Único fabricante con siderúrgica propia

Acero Hyundai, 
la mejor receta 
para sus autos
Desde hace siete años produce acero virgen de alta calidad para 
coches, barcos y bienes de consumo.
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JOHN PYE
MELBOURNE, AUSTRALIA / 
AP 

E
n temporadas recientes 
de la Fórmula Uno, te-
ner un físico musculoso 
no ha sido una exigen-
cia para los pilotos, que 

se han enfocado en el gimnasio 
en mejorar su resistencia. Pero 
ahora que los bólidos son más 
grandes y potentes, los pilotos 
han tenido que realizar ciertos 
ajustes.

“Cuando manejas el vehí-
culo parece que estuvieses en 
una montaña rusa muy rápida 
y espectacular, es mucho más 
exigente que antes”, afirmó el 
piloto de Renault, Nico Hulken-
berg, antes del Gran Premio de 
China, segundo carrera de la 
temporada este fin de semana. 
“¡Ahora tienes que batallar con 
el vehículo!”, añadió.

“Las llantas te permiten exi-
girlo al máximo en cada vuelta, 
así que puedes manejar al límite. 
Es mucho más trabajo y mucho 
más exigente. Hay muchos ele-
mentos nuevos, pero el deporte 
sigue siendo el mismo”, explicó.

Lewis Hamilton está acos-
tumbrado a manejar al límite y 
ha ganado tres títulos mundia-
les, así que siempre está listo 
para cada nueva prueba.

“Como pilotos de automo-
vilismo, uno quiere manejar los 
vehículos más rápidos del mun-
do, y creo que uno siempre quie-
re ir más rápido”, dijo la estrella 
de Mercedes. “Los vehículos son 
más veloces que el año pasado. 
Es un gran reto poder sacarle 
el máximo a esa velocidad en la 
pista, y ese aspecto más físico es 
como debería ser la F1”.

Hamilton, campeón mundial 
con Mercedes en 2014 y 2015 y 
subcampeón el año pasado, se-
ñaló que se considera un atleta 
como cualquier otro.

“La F1 debería ser el deporte 
más exigente al físico en todo 
el automovilismo”, expresó el 
británico. “En los últimos años 
no ha sido así, no ha sido tan 
exigente como para lo que nos 
entrenamientos, y era relativa-
mente fácil para nosotros. Aho-
ra tienes que exigirte al máximo, 
y eso me gusta”, consideró.

La F1 cambió sus reglas para 
tener llantas más anchas, mejor 
carga aerodinámica y más car-
ga de combustible. Eso significa 
que los bólidos son más pesados, 
pero también más rápidos.

Los neumáticos, que son 25% 
más anchos, tienen más agarre y 
son más duraderos, lo que per-
mite a los pilotos tomar las cur-
vas más rápido.

Toto Wolff, jefe de Merce-

des, aseguró que Hamilton y su 
compañero Valtteri Bottas es-
tán en condición física ideal para 
sacar provecho de los cambios.

“Es emocionante para ellos, 
porque estos vehículos nuevos 
son un verdadero reto físico”, 
indicó. “Ambos sintieron en las 
pruebas que la fuerza centrífuga 
es tremenda, y están entusias-

mados con este reto”.
El alemán Sebastian Vettel, 

cuatro veces campeón mundial, 
cree que su Ferrari es el automó-
vil más rápido que haya mane-
jado.

“La mejor sensación es la ve-
locidad en las curvas, creo que 
estamos al nivel de hace 10 años, 
o quizás más rápidos”, dijo. “Es 

fabuloso tener esa sensación 
de que estás en el vehículo más 
rápido que jamás hayas mane-
jado”.

Vettel es uno de los pilotos 
que han trabajado para incre-
mentar la fuerza en el cuello y los 
hombros, para poder lidiar con 
la mayor carga aerodinámica.

Daniel Ricciardo, de Red 

Bull, dijo que ha trabajado en el 
gimnasio para aguantar la carga 
mayor de los vehículos.

“El físico es más importante 
este año”, dijo. 

“Todos hicimos nuestro 
trabajo en las vacaciones. Es 
divertido concentrarse más en 
el entrenamiento físico todas las 
semanas”.

Pilotos deben ser atletas para soportar el tremendo esfuerzo

El físico se impone en la F-1
Las competencias son ahora mucho más exigentes y demandan a los conductores más tiempo en el gimnasio.

Con las nuevas normas que rigen en esta temporada de la Fór-
mula Uno, “parece que estuvieses en una montaña rusa muy rápida y 
espectacular, es mucho más exigente que antes”, a la hora de conducir, 
señala Nico Hulkenberg, piloto de Renault.  FOTO: AP

Lewis Hamilton (izq.), de Gran Bretaña, quien da un salto tras ganar un Gran Premio, y Sebastian Vettel, de Alemania, dos grandes pilotos, 
ambos excampeones mundiales de la F-1. Vettel reveló que trabaja para incrementar la fuerza en el cuello y los hombros.                    FOTO: AP
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OurismanChevroletOfBowie.com
16610 Governor Bridge Rd. Bowie, MD 20716
OurismanChevroletOfBowie.com
16610 Governor Bridge Rd. Bowie, MD 20716

CHEVROLET OF BOWIE

SALES
(240) 994-2537

SALES
(240) 400- 1697

Starting MSRP

THE 2017 CRUZE

Starting MSRP

THE 2017 SUBURBAN

Starting MSRP

THE 2017 TAHOE

Starting MSRP

THE 2017 SILVERADO's

Starting MSRP

THE 2017 EXPRESS

Starting MSRP

THE 2017 CITY EXPRESS

PRICES EXCLUDES TAX, TAGS AND PROCESSING FEE OF $300. SEE DEALER TO COMPLETE DETAILS. AUTOS NUEVOS: PAYMENTS BASED ON 20% DOWN, 3.99% APR FOR 84 MONTHS.

... and many more to choose from!

BIENVENIDOS TAX ID!

(301) 262-7600

2013 CHEVROLET CRUZE

4DR SDN AUTO
1LT

Stk. 307338A

PRECIO   $16975

$114 M
E
S

2013 CHEVROLET IMPALA

4DR SDN LTZ

Stk. 236288A

PRECIO   $11660

$127 M
E
S

2014 HYUNDAI SONATA 

 4DR SDN 2.4L 
AUTO GLS

Stk. B3667

PRECIO   $13378

$146 M
E
S

2014 DODGE GRAND CARAVAN 

4DR WGN SXT

Stk. 565321A

PRECIO   $14372

$157 M
E
S

2013 CHEVROLET MALIBU

4DR SDN ECO 
W/1SA

Stk. 173373A

PRECIO   $13988

$152 M
E
S

2013 CHEVROLET MALIBU

4DR SDN LS 
W/1LS

Stk. 156031A 

PRECIO   $10773

$117 M
E
S

2010 TOYOTA FJ CRUISER

4WD 4 puertas,
MAN

Stk. 426219A

PRECIO   $25763

$282 M
E
S

2012 CHEVROLET SONIC

4 PUERTAS,
SEDAN, LTZ 2LZ

Stk. B3656A

PRECIO   $10397

$114 M
E
S

2013 SCION TC

2 PUERTAS, HB, 
MAN, NATL

Stk. B3648A

PRECIO   $12374

$135 M
E
S

2016 CHEVROLET COLORADO

2WD EXT CAB
128.3 WT

Stk. B3684

PRECIO   $25653

$280 M
E
S

PRECIO  $16975

$185 M
E
S

PRECIO  $22405

$244 M
E
S

PRECIO  $29550

$322 M
E
S

PRECIO  $49915

$544 M
E
S

PRECIO  $47215

$515 M
E
S

PRECIO  $27585

$301 M
E
S

PRICES INCLUDES CURRENT MANUFACTURER REBATES AND FACTORY INCENTIVES AVAILABLE. ALL VEHICLES ARE SUBJECT TO PRIOR SALE. ALL FINANCING IS SUBJECT TO APPROVED CREDIT. ALL NEW VEHICLE PRICES EXCLUDE FREIGHT. TAX, TAGS, AND PROCESSING FEE OF $300. PAYMENTS BASED ON 20% DOWN, 3.99% APR FOR 84 MONTHS.

¡No importa, todos califican!

No Credito

Mal Crédito

Bancarrota 

Reposiciones

JOSE SANCHEZ ERICK CENTENO
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$7,9502011

Ford Fiesta

St
k.

26
43

7B

$12,4502009

Toyota Rav4

St
k.

23
56

8A

$10,9502007

Dodge Ram 1500

St
k.

56
76

A

$8,9502009

Toyota Corolla

St
k.

26
81

2A

$7,4502010

Toyota Corolla

St
k.

23
81

6A

$12,4952011

Toyota Sienna

St
k.

26
88

3A

$12,9502013

Chevrolet Equinox

St
k.

26
93

3A

$12,7502013

Toyota Corolla

St
k.

P4
76

6

$10,9952014

Nissan Sentra 

St
k.

26
45

8A

$9,4952010

Toyota Corolla

St
k.

27
12

4A

$11,4952013

Toyota Corolla

St
k.

P4
78

6

$11,9502015

Hyundai Sonata

St
k.

P4
75

5

BILL PAGE TOYOTA

www.billpagetoyota.com
* APLICAN RESTRICCIONES, PRECIO A CLIENTES CON CREDITO APROBADO Y CALIFICADO, NO TODOS CALIFICAN.  IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER NO ESTAN INCLUIDOS. CUOTAS MENSUALES BASADAS EN 25% CUOTA INICIAL POR 72 MESES AL 7.9% DE TASAS DE INTERES

RECIBIMOS SU AUTO VIEJO, SIN IMPORTAR LAS CONDICIONES. BIENVENIDOS COMPRADORES POR PRIMERA VEZ

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO,  NO CREDITO, MAL CREDITO,
BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042

(703) 532-8800

VEN A BILL PAGE TOYOTA Y MANEJA HOY TU NUEVO AUTO A CASA!

¡Reducción de precios
POR CONSTRUCCIÓN!

cuota inicial
disponible

$1

JOSEPH
Gerente de Ventas

MITCHEL
(703) 505-1668

ARIEL
(703) 926-0334

GUILLERMO
Ventas

GREGORIO
(571) 356-1944

JOSE
Financiamiento

LUIS
(703) 282-5536

BILL PAGE TOYOTA

Hasta

de reembolso
(en modelos selectos)

$

¡Reducción de precios
POR CONSTRUCCIÓN!

(703) 532-8800
billpagetoyota.com

*PRICES INCLUDE CURRENT MANUFACTURE REBATES. ADDITIONAL FACTORY REBATES SUCH AS RECENT COLLEGE GRADUATE OR MILITARY MAY BE AVAILABLE. ALL VEHICLES ARE SUBJECT TO PRIOR SALE. ALL PRICES ARE SPECIAL INTERNET PRICES ONLY AND CANNOT BE COMBINED WITH ANY OTHER OFFER, PUBLIC OR PRIVATE. ALL FINANCING IS SUBJECT TO APPROVED CREDIT. ALL NEW  VEHICLE PRICES EXCLUDE FREIGHT (CARS $835, SUVs $900 AND FULL-SIZE TRUCKS $1195), TAX, TAGS, AND PROCESSING FEE OF $595. WE MAKE EVERY EFFORT TO PROVIDE ACCURATE INFORMATION, BUT PLEASE VERIFY OPTIONS AND PRICE  BEFORE PURCHASING. WE CANNOT BE HELD LIABLE FOR DATA THAT IS LISTED INCORRECTLY. camry: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2000 DOWN , FIRST $199 PAYMENT 
AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 CAMRY MODEL 2532, MSRP $23,935 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $23,271. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY.  0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL 
SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. BUYERS CAN RECEIVE A $1000 FINANCE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT.  ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION.  FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY.   SEE DEALER FOR DETAILS. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. COROLLA: TAX, TITLE, LICENSE , $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE 
AT SIGNING INCLUDES $1830 DOWN (AFTER APPLICATION OF $750 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES) , FIRST PAYMENT OF $169 AND $0 SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 COROLLA 4 CYLINDER AUTOMATIC MODEL 1852, MSRP $19,800 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $18,821. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE 
MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. RAV4: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2400 DOWN , FIRST $199 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,340 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,003. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE 
AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 HIGHLANDER: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER 
PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2730 DOWN , FIRST $269 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 HIGHLANDER LE MODEL 6948, MSRP $35,080 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $33,672. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND IS SUBJECT 
TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. 0.9% APR FINANCING UP TO 60 
MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT 
TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT 
SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED 
BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO, NO CREDITO, MAL CREDITO,
BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

JOSEPH
Gerente de Ventas

MITCHEL
(703) 505-1668

ARIEL
(703) 926-0334

GUILLERMO
Ventas

GREGORIO
(571) 356-1944

JOSE
Financiamiento

LUIS
(703) 282-5536

NUEVO 2017  COROLLA LE
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NUEVO 2017  CAMRY LE

NUEVO 2017  TUNDRA SR5
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NUEVO 2017  HIGHLANDER LE
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NUEVO 2017  RAV4 LE

NUEVO 2017  SIENNA LE

Financiamiento Disponible
(en modelos selectos)
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