
El fabricante Toyota no se ha quedado con los brazos cruzados,  ante la avalancha de nuevos autos y camionetas anunciados por sus principales competi-
dores en el mercado automotriz de Estados Unidos. Esta semana, Toyota anunció el regreso de su Corolla Hatchback, o simplemente Hatch, que llega totalmente reno-
vado este verano a sus concesionarios en el país y como versión de 2019. Una presentación previa en el reciente Salón del Automóvil de Nueva York cautivó a 
los asistentes y a la crítica especializada.											          FOTO: TOYOTA 

autosG
U

IA

30 de marzo del 2018 	        	                                                       www.washingtonhispanic.com/autos 	                                                WASHINGTON HISPANIC

Washington   
Maryland  

Virginia

FORD INVENTA app que busca 
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en auto con sus mascotas.

PARALIZAN COCHES sin piloto 
por accidente fatal.
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Vuelve el Hatch

Toyota presenta el Corolla 2019
totalmente nuevo
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ACEPTAMOS BICICLETAS, MOTONETAS, MOTOCICLETAS, BOTES, TRUCKS,
CASAS RODANTES, TRENES, BUSES Y CUALQUIER MEDIO DE TRANSPORTE.

PAGOS Y $89 DOWN PAYMENT EXCLUYEN IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE REGISTRACIÓN, TÍTULO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER ($689.50). PAGOS SON ÚNICAMENTE EJEMPLO Y ESTAN BASADOS EN $2000 PAGO INICIAL Y FINANCIAMIENTO POR 72 MESES AL 2.99% INTERES EN CRÉDITOS APROBADOS. VALOR DEL TRADE-IN ($3000) NO PUEDE SER COMBINADO CON LOS PAGOS DE EJEMPLO PUBLICADOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS

CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

COBERTURA DE POR VIDA EN:

2007 JEEP WRANGLER X 4X4

$129$129por
mes$13,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2012 FORD EXPEDITION LIMITED 4X4

$169$169por
mes$17,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2012 HONDA ACCORD EXL 3.5 FWD

$129$129por
mes$13,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2012 VOLKSWAGEN GTI DSG FWD

$109$109por
mes$11,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2013 FORD EXPLORER XLT 4X4

$179$179por
mes$18,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2012 MERCEDES SPRINTER 2500

$219$219por
mes$22,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 CHEVROLET COLORADO Z71 4X4 4DOOR CREW CAB

$209$209por
mes$21,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 FORD F-150XL 8'BED

$229$229por
mes$23,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 FORD TRANSIT CONNECT XLT

$159$159por
mes$16,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2014 HONDA CIVIC LX FWD

$119$119por
mes$12,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 FORD ESCAPE SE 4X4

$149$149por
mes$15,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 HONDA CIVIC LX FWD

$124$124por
mes$13,477 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 NISSAN ALTIMA 2.5S  FWD

$139$139por
mes$14,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 NISSAN ROGUE SV AWD

$169$169por
mes$17,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 TOYOTA RAV4 LE AWD

$179$179por
mes$18,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2016 HYUNDAI ELANTRA SE FWD

$109$109por
mes$11,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2016 JEEP PATRIOT LATTITUDE FWD

$144$144por
mes$15,495 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2016 TOYOTA COROLLA LE FWD

$129$129por
mes$13,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2017 DODGE CARAVAN SXT FED

$189$189por
mes$19,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2010 FORD EXPEDITION LIMITED 4X4

$129$129por
mes$13,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.
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Jeff Kohl
DanGeorge FrankIrvin Flores

11101 Fairfax Blvd, Fairfax, VA 22030

TedBrittSmartWheels.com
 

Cristian Thien Vo James

703 591-1 400(703-)- 591 1400

(571-)- 344- -0767

Donnie

2007 BMW 530XI AWD

$89$89por
mes$9,999 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2011 NISSAN SENTRA 2.0 SL FWD

$59$59por
mes$6,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2012 GMC TERRAIN SLE-1 4X4

$98$98por
mes$10,895 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2014 FORD FOCUS S FWD

$79$79por
mes$8,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

SALE

2016 FORD TRANSIT CONNECT XL

$179$179por
mes$18,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

11k
millas
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AUTOPROYECTO.COM
ESPECIAL

L
a “App Ford para en-
contrar estaciona-
miento” es un invento 
considerado genial y 
que busca entre otras 

cosas eliminar el estrés derivado 
de la búsqueda de espacios libres 
en garajes abarrotados en todo 
el mundo.

Ese problema podría conver-
tirse en cosa del pasado gracias 
al trabajo de los ingenieros de 
Ford y la nueva tecnología de 
“estacionamiento colaborati-
vo” que ya se está probando en 
las calles –y en los parkings- de 
Milton Keynes, en el Reino Uni-

do y recientemente en España.
Según los resultados de un 

estudio comisionado por Ford 
en las ciudades más congestio-
nadas del mundo, los conduc-
tores pueden pasar en promedio 
más de 24 horas cada año, sólo 
dando vueltas en busca de plazas 
de estacionamiento.

La nueva tecnología de la App 
Ford, muestra un mapa “crowd-
sourcing” con aportaciones in-
dividuales de plazas libres de es-
tacionamiento, específicamente 
en garajes públicos.

“Entendemos cuánto tiempo 
y estrés innecesario consume la 
búsqueda de plazas de estacio-
namiento en ciudades y pue-
blos”, observó Christian Ress, 

supervisor de Conducción Au-
tomatizada en Europa del de-
partamento de Investigación e 
Ingeniería Avanzada.

“Con nuestra investigación 
en materia de ‘estacionamien-
to colaborativo’, vemos una 
oportunidad de devolverle ese 
tiempo perdido a los conducto-
res, ayudándoles a disfrutar de 
desplazamientos más felices, 
saludables y eficientes”, agregó.

UK Autodrive
Ford es uno de los socios de 

este proyecto de “estaciona-
miento colaborativo”, así como 
de otras tecnologías “vehículo 
a infraestructura” que forman 
parte del proyecto UK Autodri-

ve, un programa patrocinado 
por el gobierno británico con un 
presupuesto anual de 22 millo-
nes de euros que lleva las tecno-
logías del vehículo conectado y 
de conducción autónoma desde 
el circuito de pruebas a las calles.

Se espera que esta tecnolo-
gía pueda ayudar a que sea más 
fácil aparcar en las ciudades 
europeas, una empresa cada 
vez más complicada. La idea 
tendrá sin duda gran repercu-
sión en Estados Unidos, donde 
el estacionamiento en algunas 
de sus ciudades es un verdadero 
suplicio para los conductores.

Las plazas libres
El “estacionamiento colabo-

	 Mi Concesionario: Al elegir al concesionario favorito, los 
usuarios podrán ver los horarios de apertura y formas de con-
tacto de manera rápida y fácil.

	 Mis vehículos: Esta característica permite a los usuarios al-
macenar información importante sobre su vehículo Ford, desde 
su estado y detalles de garantía hasta el estado del tráfico en 
directo (si tiene un vehículo equipado con SYNC 3). Para añadir 
su vehículo, tan solo tienen que introducir su Número de Identi-
ficación de Vehículo (VIN).

	 Destinos: Esta funcionalidad permitirá buscar distintos 
puntos de interés, tales como cafeterías, restaurantes o incluso 
cajeros automáticos y enviar automáticamente dichos destinos 
al Navegador de tu vehículo equipado con SYNC 3 y AppLink.

	 Parking: Permite encontrar fácilmente la mejor plaza de esta-
cionamiento al mejor precio. Podrás ver también su disponibili-
dad, horarios y calificaciones.

	 Combustible: Podrás buscar tu gasolinera idónea por precio 
o cercanía, pudiendo filtrar adicionalmente por marca o tipo de 
combustible (disponible a finales de octubre).

	 Asistentes FordPass: Un servicio exclusivo de FordPass con-
sistente en una atención personalizada a los usuarios FordPass.

	 Beneficios: Los usuarios pueden obtener beneficios y recom-
pensas por formar parte de la comunidad FordPass.

CÓMO FUNCIONAN

Con el “estacionamiento colaborativo” se pondrá fin a la pérdida de horas acumulada para poder estacionar en los edificios de parqueo de 
muchas grandes ciudades. La iniciativa introducida en Europa muy pronto estará en EEUU.					                 FOTO: FORD

La nueva tecnología presentada por App Ford tiene como objetivo ayudar a que sea más fácil aparcar 
en las ciudades. Presenta los lugares más cercanos para parquear y también los precios.	                        FOTO: FORD

La consideran un invento genial de Ford

Nueva app  
busca dónde 
estacionarnos
Iniciativa tecnológica es una oportunidad de devolverle a los 
conductores el tiempo que pierden en esa tarea.

rativo” utiliza datos de los sen-
sores de estacionamiento de los 
vehículos que están utilizando 
los espacios del edificio del es-
tacionamiento.

Estos informan al mapa que 
muestra las plazas que pueden 
estar libres y también incorpo-
ra datos de los propios sistemas 
de seguimiento de los parkings 

y garajes.
Anteriormente, como par-

te del proyecto UK Autodrive, 
Ford y otros socios han presen-
tado sistemas que avisan cuan-
do los vehículos de servicios de 
emergencia necesitan abrirse 
paso y cuando los coches ocultos 
que tenemos por delante frenan 
de manera repentina.
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NUEVA YORK
ESPECIAL

¡
Llegando a lo grande a la 
Gran Manzana! Por pri-
mera vez en América del 
Norte, el vehículo peque-
ño más reciente, elegante 

y tecnológicamente avanzado 
de Toyota, el totalmente nuevo 
Corolla Hatchback 2019, hizo su 
debut en el Salón Internacional 
del Automóvil de Nueva York. 

No se deje engañar por sus 
pequeñas dimensiones, porque 
el hatchback, tanto en la cate-
goría SE como en la XSE, está 
destinado a causar una tremen-
da impresión. 

Su larga lista de caracterís-
ticas estándar incluyen Entune 
3.0 con conectividad para Apple 
CarPlay y Amazon Alexa; una 
suspensión modificada con afi-
nación deportiva y la platafor-
ma Nueva Arquitectura Global 
de Toyota (Toyota New Global 
Architecture, TNGA). 

El Corolla Hatchback en-
cuentra inmediato éxito con los 
conductores que valoran auten-
ticidad, utilidad, practicidad y 
estilo.

¿Pequeño? En todo caso, es 
un pequeño gigante, dicen sus 
admiradores.

Estilo indomable
El Corolla Hatchback tiene 

un fuerte atractivo entre el pú-
blico conocedor. Sus diseñado-
res han creado una forma que es 
simultáneamente distintiva, di-
námica, muscular y sofisticada 
en cada una de las facetas de este 
cupé deportivo.

Es más bajo, más ancho y 

más largo que su predecesor, el 
Corolla iM. También tiene vías 
más anchas de ruedas delantera 
y posterior, y una mayor distan-
cia entre ejes.

Su capó queda dos pulgadas 
más bajo que antes, lo cual posi-
bilita excelente visibilidad hacia 
adelante para los pasajeros. 

Los faros delanteros LED, 
delgados, con dos haces y en for-
ma de J acentúan la parte frontal, 
tanto por su elegancia como por 
su iluminación precisa. 

Su nuevo estilo posterior ar-
ticula el énfasis general del Co-
rolla Hatchback en una presen-
cia atlética. La diferenciación 
entre las versiones SE y XSE 
es marcada. Ambas categorías 
reciben luces delanteras y pos-
teriores LED, difusor posterior 
cromado y ruedas de aleación. 

El XSE sube la apuesta con 
ruedas de 18 pulgadas, luces pa-
ra niebla LED, borde cromado de 
la rejilla frontal y un innovador 
sistema de iluminación frontal 

adaptativa (AFS) disponible. 

Cálido interior
Sencilla. Cálida. Acogedora. 

Sensual. Descripciones como 
éstas inspiraron los esfuerzos 
de los diseñadores al visualizar 
la cabina del Corolla Hatchback. 
Desde sus acogedores asientos 
deportivos, los pasajeros delan-
teros tienen al frente un panel 
de instrumentos puro que otor-
ga una sensación de amplitud y 
armonía.

Además de ser más ancha, 
la consola central también es 
más larga para dar cabida a una 
mayor variedad de preferencias 
físicas y de confort para los pa-
sajeros. Delante de la palanca de 
cambios tiene una bandeja cen-
tral para artículos pequeños co-
mo un teléfono inteligente o una 
billetera, o cuando está equipa-
da, sirve como el área para carga 
de dispositivos inalámbricos Qi. 
En la caja de la consola central 
cabe perfectamente un teléfono 
inteligente de 5.5 pulgadas.

Otro punto a destacar es que 
el Corolla Hatchback propor-
ciona un viaje tranquilo y ci-
vilizado. El zumbido del grupo 
propulsor y el ruido de la carre-
tera han sido eliminados gracias 
a la mejora de las eficiencias del 
grupo propulsor, además del uso 
generalizado de materiales que 
absorben el sonido. 

	 El Corolla Hatchback 
viene estándar con TSS 
2.0, la segunda generación 
de Toyota Safety Sense 
(TSS). 

	 También cuenta con 
sistema de precolisión con 
detección de peatón; con-
trol de crucero con radar 
dinámico para toda veloci-
dad y Alerta de salida del 
carril con asistencia en la 
dirección, entre otros.

SEGURIDAD 
MEJORADA Dos unidades del Toyota Corolla Hatchback listos para entrar a la carretera en sus extensas pruebas antes de salir al mercado automotriz 

este verano en Estados Unidos.										              FOTO: TOYOTA

Este verano y totalmente renovado en su versión 2019

Vuelve el  
Toyota  
Corolla 
Hatchback
Llega a EEUU con un diseño dinámico y nuevo motor que le 
proporcionan más potencia y ahorro en combustible.

El panel de instrumentos muestra una pantalla táctil multimedia de 8 pulgadas en alta resolución estándar. La panta-
lla en el conjunto del centro proporciona acceso a los controles del audio, la navegación, teléfono inteligente y las aplicacio-
nes de Entune 3.0.					       				                               FOTO: TOYOTA



autos&rutasWASHINGTON HISPANIC 730 de marzo del 2018

DARCARS.com

DARCARS Toyota 
of Silver Spring (301) 622-0300
1 2 2 1 0  C h e r r y  H i l l  R o a d ,  S i l v e r  S p r i n g ,  M a r y l a n d  2 0 9 0 4

*0% AND 0.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 AT 0%, AND $17.05 AT 0.9% FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. **BUYERS CAN RECEIVE A $500 FINANCE CASH 
INCENTIVE FROM TOYOTA ON RAV4 OR CAMRY IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT. ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION. FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL 
SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. ***PURCHASERS CAN RECEIVE $750 CASH BACK FROM TOYOTA ON HIGHLANDER (EXCLUDES HYBRIDS), $1000 CASH BACK FROM TOYOTA ON RAV4 AND COROLLA, UP TO $1250 CASH BACK FROM TOYOTA ON TUNDRA CREW MAX (EXCLUDES TRD PRO) OR CAN APPLY CASH BACK TO DOWN PAYMENT. †ALL LEASES OFFERS: OFFER AVAILABLE ON 
APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES. CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES. NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. HIGHLANDER DUE AT SIGNING INCLUDES $2,560 DOWN (AFTER APPLICATION OF $750 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA 
FINANCIAL SERVICES), FIRST $339 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. EXAMPLE BASED ON 2018 HIGHLANDER LE MODEL 6948, MSRP $35,535 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $33,311. 4RUNNER DUE AT SIGNING INCLUDES $2,620 DOWN, FIRST $379 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. EXAMPLE BASED ON 2018 4RUNNER 4WD SR5 V6 MODEL 8664, MSRP 
$37,470 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $36,074. LEASES DO NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END. EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION. YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA 
FINANCIAL SERVICES. ALL OFFERS: OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY. DELIVERY MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/31/18 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT 
BE COMBINED. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. OFFERS END 04/02/2018. ††TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED SERVICE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. VALID ONLY IN THE CONTINENTAL U.S. AND ALASKA.

†††

*1.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS, 0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AND UP TO 60 MONTHS AND 0.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE 
TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 60 
MONTHLY PAYMENTS OF $17.48 FOR EACH $1000 BORROWED AT 1.9%. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 AND 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH 
$1000 BORROWED AT 0%. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED AT %0.9. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. **BONUS CASH OFFERS: 
CUSTOMERS CAN RECEIVE $500 BONUS CASH FROM TOYOTA (EXCLUDES HIGHLANDER HYBRID MODELS). ON FINANCE CONTRACTS WILL FIRST BE APPLIED TO THE 
DOWN PAYMENT; ON LEASES, INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TOWARD THE AMOUNT DUE AT LEASE SIGNING, WITH REMAINDER TO REDUCE CAPITALIZED COST. 
***CUSTOMERS CAN RECEIVE UP TO $2,250 TOTAL CASH ALLOWANCE ON NEW 2017 TUNDRAS. THAT INCLUDES UP TO $1,750 CASH BACK FROM TOYOTA, WHICH 
VARIES BY MODEL (EXCLUDES TRD PRO MODEL), AND $500 BONUS CASH FROM TOYOTA. ON FINANCE CONTRACTS WILL FIRST BE APPLIED TO THE DOWN PAYMENT; 
ON LEASES, INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TOWARD THE AMOUNT DUE AT LEASE SIGNING, WITH REMAINDER TO REDUCE CAPITALIZED COST. †PURCHASERS CAN 
RECEIVE $2000 CASH BACK FROM TOYOTA ON COROLLA OR CAN APPLY CASH BACK TO DOWN PAYMENT. ††BUYERS CAN RECEIVE A $500 FINANCE CASH INCENTIVE 
ON CAMRY FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. INCENTIVE 
WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT. ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION. FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED 
CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. SEE DEALER FOR DETAILS. ALL OFFERS: VEHICLE MUST BE TAKEN FROM 
DEALER STOCK BY 10/31/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. SEE DEALER FOR DETAILS. OFFERS MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED 
OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN 
WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY. ALL OFFERS END 10/31/17. †††TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 
25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE 
PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. VALID ONLY IN THE CONTINENTAL U.S. 
AND ALASKA. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.

NEW 20l7 COROLLA

NEW 20l7 TACOMA

NEW 20l7 TUNDRA
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NEW 20l8 CAMRY
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*1.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS, 0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AND UP TO 60 MONTHS AND 0.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE 
TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 60 
MONTHLY PAYMENTS OF $17.48 FOR EACH $1000 BORROWED AT 1.9%. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 AND 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH 
$1000 BORROWED AT 0%. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED AT %0.9. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. **BONUS CASH OFFERS: 
CUSTOMERS CAN RECEIVE $500 BONUS CASH FROM TOYOTA (EXCLUDES HIGHLANDER HYBRID MODELS). ON FINANCE CONTRACTS WILL FIRST BE APPLIED TO THE 
DOWN PAYMENT; ON LEASES, INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TOWARD THE AMOUNT DUE AT LEASE SIGNING, WITH REMAINDER TO REDUCE CAPITALIZED COST. 
***CUSTOMERS CAN RECEIVE UP TO $2,250 TOTAL CASH ALLOWANCE ON NEW 2017 TUNDRAS. THAT INCLUDES UP TO $1,750 CASH BACK FROM TOYOTA, WHICH 
VARIES BY MODEL (EXCLUDES TRD PRO MODEL), AND $500 BONUS CASH FROM TOYOTA. ON FINANCE CONTRACTS WILL FIRST BE APPLIED TO THE DOWN PAYMENT; 
ON LEASES, INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TOWARD THE AMOUNT DUE AT LEASE SIGNING, WITH REMAINDER TO REDUCE CAPITALIZED COST. †PURCHASERS CAN 
RECEIVE $2000 CASH BACK FROM TOYOTA ON COROLLA OR CAN APPLY CASH BACK TO DOWN PAYMENT. ††BUYERS CAN RECEIVE A $500 FINANCE CASH INCENTIVE 
ON CAMRY FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. INCENTIVE 
WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT. ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION. FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED 
CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. SEE DEALER FOR DETAILS. ALL OFFERS: VEHICLE MUST BE TAKEN FROM 
DEALER STOCK BY 10/31/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. SEE DEALER FOR DETAILS. OFFERS MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED 
OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN 
WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY. ALL OFFERS END 10/31/17. †††TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 
25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE 
PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. VALID ONLY IN THE CONTINENTAL U.S. 
AND ALASKA. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.
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Nuevo TACOMATACOMANuevo

Autos Nuevos: 1-888-755-5384
8500 Sudley Rd, Manassas VA, 20155 ¡Miller Toyota Tiene Un Verdadero

Equipo Hispano A Su Servicio!

Nuevos Usados

PARA VER TODO NUESTRO STOCK VISITENOS EN: www.MillerToyota.com

¡MAS DE 100 TOYOTAS
CERTIFICADOS DISPONIBLES!

¡VISITE NUESTRO CENTRO
DE SERVICIO Y PARTES! 

Victor Gamez
Parts Professional
703-396-5061
parts@millertoyota.com

Dimas Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.793.8297

Irvin Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.224.4083

DANNY ULLOA
(571)437-4236 

JOSE (Gte. Finanzas)
(703)335-6227

MANOLO
(818)585-0201

Autos Usados 1-888-771-6952

www.MillerToyota.com
8500 Sudley Rd,  Manassas VA, 20155

TOYOTA
2017

OFFER ENDS 04/02/2018.  ON APPROVED CREDIT THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  60 MONTH 0% APR IS $16.67 PER $1000 FINANCED, 72 MONTH 0.9% APR IS $13.38 PER $1000 FINANCED, 72 
MONTH 1.9%  APR IS $14.26 PER $1000 FINANCED AND ARE IN LIEU OF TOYOTA PAID CASH REBATES OR SPECIAL LEASES.   COLLEGE GRAD AND MILITARY REBATES ARE NOT INCLUDED IN THIS OFFER BUT 
YOU MAY QUALIFY, SEE DEALER FOR DETAILS.  ALL SALES ARE PLUS TAXES, TAGS, $640 PROCESSING FEE.  PRICES INCLUDE FREIGHTS. REBATES AND FINANCE CASH PAID BY TOYOTA.

TODAS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS Y COSTOS DE PROCESAMIENTO. SUJETO A PRIORIDAD DE VENTA.

Miguel Marcia
Consejero de
Servicios
866.322.9676

SE ACEPTA
TAX ID

COROLLANuevo COROLLANuevo

0.9%APR por 72 meses* 

TOYOTA
2018

ó $1,500 reembolso de Toyota* 

CAMRYNuevo CAMRYNuevo

0%APR por 60 meses* 
y $500 �nanciamiento en efectivo* 

TOYOTA
2018

1.9% APR por 72 month*
ó $750 reembolso de Toyota*  

Will
1-888-755-5384 1-888-755-5384

Carlos Ramos
 866-387-3056
Vladimir Brun

866-362-4641
Mike

866-541-2604
Sergio

866-407-2045
Stephen Polo
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$12,918

2011

Precio Especial 

Mercedes-Benz C-Class C 300
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Toyota Camry SE

$13,820
Precio Especial 

2014
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Toyota Corolla LE

$15,409

2015

Precio Especial 
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Scion tC Base

$11,861
Precio Especial 

2015

$16,419

2010

Precio Especial 

Toyota 4Runner SR5
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Nissan Sentra FE+ S

$9,175

2013

Precio Especial 
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GLOUCESTER 
NEW JERSEY
AP

U
n hombre de Nueva Jersey que se 
embriagó en Virginia Occidental 
y que pidió por error a Uber que 
lo llevara a su estado natal por 
una tarifa de 1.635 dólares será 

reembolsado por una empresa de entrega 
de alimentos a domicilio.  Jamie Giovinaz-
zo, fundador de Eat Clean Bro en Freehold, 
Nueva Jersey, anunció que la empresa pa-
gará la tarifa para agradecer a Kenny Bach-
man por no conducir en estado de ebriedad. 
Añadió que la decisión de Bachman ayudó a 
mantener la seguridad en la ruta.

Bachman pensaba ir a la casa donde se 

alojaba cerca de la Universidad de West Vir-
ginia. Se durmió en el auto y al despertar ya 
llevaba dos horas en camino hacia su casa en 
Gloucester County, un viaje de 300 millas 
(más de 450 kilómetros). 

Bachman había pedido donaciones a tra-
vés del sitio GoFundMe para pagar la tarifa. 
Esos fondos irán en adelante a la organiza-
ción Madres Contra los Conductores Ebrios. 

Le pagarán tarifa de $1,600 que cobró Uber
Final feliz para un pasajero ebrio

Kenny Bachman, ya puede sonreir después de la odisea que vivió.
FOTO: CORTESÍA.

CHICAGO 
AUTOPROYECTO.COM 

E
l fabricante Volvo ce-
lebró el viernes 23 de 
marzo el Día de los Ca-
chorros (#nationalpu-
ppyday) con la publi-

cación de la encuesta “Perros, 
autos y los conductores que los 
aman”, en la que se reveló que un 
35 por ciento de los conductores 
‘millennials’ –aquellos nacidos 
entre los años 1980 y 2000- via-
jan preocupados cuando llevan 
a sus mascotas a bordo.

Entre todos los sectores de la 

población, un 24 por ciento de 
los propietarios de mascotas de-
claró que los dejan en casa por la 
misma preocupación que tienen 
de falta de seguridad en el auto.

La encuesta fue realizada por 
Volvo Cars, Harris Interactive y 
Harris Poll y es la primera de una 
serie de estudios de investiga-
ción para explorar la cambiante 
relación de los conductores con 
sus automóviles.

“Nuestra encuesta reveló 
que los dueños de las mascotas 
quieren viajar más con ellos, 
pero sin preocupaciones”, se-
ñaló Jim Nichols, gerente de 

Comunicaciones de Productos 
y Tecnología de la compañía au-
tomotriz sueca. 

“Volvo es el único fabricante 
que ha estado desarrollando re-
jillas protectoras para los perros 
en sus vehículos durante los úl-
timos 20 años para mantenerlos 
dentro del espacio reservado pa-
ra ellos en caso de un accidente”, 
añadió Nichols. La mayoría de 
los 2,000 adultos que participa-
ron en la encuesta realizada por 
internet –de los cuales 1,342 son 
dueños de mascotas-, dijeron 
que la falta de información sobre 
la seguridad es su preocupación 

principal.

No hay auto perfecto para los 
perros

Otros datos que se revelaron 
en la encuesta incluyen:

 La mayoría de los esta-
dounidenses (69%) dijo que las 
mascotas son “miembros de la 
familia”. 

 El 97% de los dueños de 
mascotas manejan llevándolos 
en sus vehículos, pero muchos 
lo hacen con prácticas inseguras 
que incluyen:

 El 48% no tiene equipo de 
seguridad para sus perros. 

 El 41% lleva al perro en el 
asiento delantero.

 Un 23% sujeta a sus perros 
con los cinturones de seguridad 
del auto.

 Solo 5% tiene sistemas de 
seguridad adicionales para sus 
mascotas.

 De los dueños de mascotas 
que los dejan en casa –un 38% 
de los millennials y 24% de los 
conductores en general-, lo ha-
cen por la falta de seguridad en 
sus autos. 

 El 46% dijo que los fabri-
cantes de autos no incluyen sufi-
cientes accesorios de seguridad 

para proteger a sus mascotas. 
 Un 71% de los dueños de 

mascotas coinciden en que los 
fabricantes de autos deberían 
incluir más sistemas de protec-
ción en sus modelos.

Volvo Car USA expandió 
recientemente su presencia en 
la comunidad de las mascotas 
a través de una sociedad con la 
Petfinder Foundation. Mediante 
esa acción, por cada Volvo que 
se venda en Estados Unidos el 
fabricante hará una donación 
para promover la adopción de 
mascotas y apoyar a los servicios 
de rescate de las mismas. 

Muy cómoda esta mascota canina junto a la rejilla protectora en una camioneta Volvo. El fabricante do-
na $10 por cada accesorio para mascotas que vende, a The Petfinder Foundation.	                         FOTO: VOLVO

Los accesorios para los cachorros que acostumbran viajar en el auto son diseñados para darles la máxi-
ma seguridad ante la eventualidad de un choque o un giro a alta velocidad.		                    FOTO: VOLVO

Volvo presenta reveladora encuesta

Los ‘milennials’ y sus mascotas
En el Día Nacional de los Cachorros dan a conocer preocupación de los conductores cuando llevan a sus mascotas en el auto.
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VENTAS

Dario Beltran

GERENTE GENERAL

Doris Alvarado

FINANCIAMIENTO

Enrique Marquez

GERENTE DE VENTAS

Cinthya BonillaEmerita Adorno

ATENCION AL CLIENTE 

Gabriela Martinez

LustineToyota.com
14227 Je�erson Davis Highway, Woodbridge VA 22191

(703) 596-8555

Richard MoratayaJosé Cuzco Andy GómezNico Tinoco Adonis Hernandez Roger Jaldin Yony Lopez Victor Sevilla Jonathan Portillo (JR) John Rodriguez Jennifer Chávez Carlos Jovel Larry Salamanca

PRECIOS UNICAMENTE PARA CLIENTES CON CREDITO CALIFICADO Y APROBADO, INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DISPONIBLES. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($599) Y GASTOS DE ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. AX, TITLE, LICENSE, DEALER FEES AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2610 DOWN, FIRST PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,460 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,186. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES 
$650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 09/05/2017 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH 
OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. FINANCING AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP 
PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND 
UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. PURCHASERS CAN RECEIVE CASH BACK FROM TOYOTA OR CAN APPLY TO DOWN PAYMENT. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. 
ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS.

Let’s Go Places

of Woodbridge

2014 TOYOTA TRUCK
4RUNNER TRAIL PREMIUM

Automatico
1 solo dueño

Stk. 8Y2597A

$31580

2015 toyota tundra

4WD, SR5,
Automatico,
1 solo dueño

Stk. PWW9516

$35499

2016 HYUNDAI SONATA

Hybrid SE,
1 solo dueño

Stk. 8F2297A

$14498

2017 HYUNDAI SANTA FE

Sport 2.4L,
1 solo dueño

Stk. PFW9525

$16656

2017 INFINITI Q50

3.0t Premium,
automatico,
1 solo dueño

Stk. 7C1286A

$28498

2016 FORD FIESTA

SE, 1 Solo
dueño,
automatico

Stk. 8E2249A

$10677

2016 TOYOTA COROLLA

LE, Automatico, 
1 solo dueño

Stk. 8M2525B

$11480

2017 CHEVROLET TRAX

LS, Automatico, 
1 Sólo dueño

Stk. 8H2479A

$15998

2017 TOYOTA YARIS iA

Base,
1 solo dueño

Stk. PWW9564

$12997

2017 LINCOLN MKZ

Automatico
1 solo dueño,
Select

Stk. PFW9559

$21898

2016 TOYOTA YARIS

LE, Automatico
1 solo dueño

Stk. PWW9565

$11997

2016 HYUINDAI ACCENT

SE, 
Automatico, 
4 puertas

Stk. 8C2333A

$13420

Cada vehículo
certificado viene con:

160 Points de Inspección de Calidad 

CARFAX Reporte del Historial del Vehículo 

... y mucho más! 

12 Meses / 12,000 millas   Garantía Total Limitada 

7 Años / 100,000 Millas  Garantía Limitada
del Tren de Potencia

¡ INSPECCIÓN DE VIRGINIA GRATIS!

NEW 2018 TOYOTA RAV 4

OR $189
PER MOnth

36MONTHS

$2,799
DUE AT SIGNING

NEW 2018 TOYOTA SIENNA

OR

OR

$399
PER MOnth

36MONTHS

$2,799
DUE AT SIGNING

NEW 2018 TOYOTA COROLLA

$1500
CASH BACK

OR OR

$1500
CASH BACK

OR
$500

CASH BACK

OR

0%

60 MONTHS
$169
PER MOnth

36MONTHS

$2,399
DUE AT SIGNING

36MONTHS

$2,799
DUE AT SIGNING

36MONTHS

$2,799
DUE AT SIGNING

NEW 2018 TOYOTA CAMRY

OR $219
PER MOnth

NEW 2018 TOYOTA TACOMA

$299
PER MOnth

TOYOTA SAFETY SENSE™ (TSS)

Juntos podemos hacer el camino más seguro!
• El Sistema Pre-Colisión (Detector de vehículos y peatones)
• El Asistente de Manejo en Carril c/ función
   de Asistencia en Volante
• Luces Altas Automáticas 
• Control Automático de la Velocidad con Radar Dinámico

para obtener

más detalles!

APR
financing
for

1.9%

60 MONTHS

APR
financing
for

0%

60 MONTHS

APR
financing
for 0.9%

60  MONTHS

APR
financing
for

0%

60 MONTHS

APR
financing
for

. . . . .  y muchos más para elegir! 

+500 Toyota
Finance Cash

+500 Toyota
Finance Cash

SOMOS EL DEALER #1 EN LA COSTA ESTE
ESPECIALIZADOS EN TAX ID!

 

BUMPER BUMPER2
JUST GOT A NEW BEST FRIEND!

Introducing Lustine’ Lifetime...

Now available with your new Toyota Purchase!
NEVER WORRY ABOUT YOUR VEHICLE AGAIN!

COVERAGE

MOTOR

TRANSMISIÓN

SISTEMA DE EJE INSPECCIONES ESTATALES

TODAS LAS PARTES
LUBRICADAS

GARANTÍA CON
$0 DE COSTO

GARANTÍA DE POR VIDA EN:
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DETROIT
ESPECIAL 

E
l Ford Fusion 2019 con 
el sistema Co-Pilot360 
Driver-Assist y con 
mayor autonomía hí-
brida de Plug-In está 

en exhibición en el Auto Show 
New York y es el primer modelo 
de la marca que incluye dichas 
avanzadas tecnologías como 
parte del equipo estándar.

El Ford Co-Pilot360 incluye 
sistemas de frenado de emer-
gencia automático con detec-
ción de peatones, detector de 
punto ciego y mantenimiento 
de carril, así como cámara de 
retroceso posterior y luz alta 
automática.

El modelo básico, Ford Fu-
sion SE, es impulsado por el 
motor EcoBoost de 1,5 litros y 
en niveles de equipamiento su-
periores. 

Se prevé que el nuevo modelo 
híbrido de plug-in Fusion Ener-
gi, totalmente eléctrico, tenga 
una autonomía de hasta 25 millas 
por galón de gasolina. Esto es, 
casi 20 por ciento mayor que el 
modelo actual, según la medi-
ción estimada por la Agencia de 
Protección del Medio Ambiente 
(EPA).

Las versiones Ford Fusion 
Titanium y Ford Fusion Hybrid 
incluyen aún más tecnologías 
como parte del equipo estándar, 
entre ellos el control de cruce-
ro adaptativo con ‘stop and go’ 
–que apaga el motor automáti-

camente cuando el vehículo se 
detiene y lo arranca en cuanto 
el conductor levanta el pie del 
pedal del freno-, y un sistema de 
navegación avanzado.

Asistencia al conductor
Desde el nivel más básico 

Ford Fusion S hasta el Fusion 
Energi Titanium, todas las ver-
siones vienen equipadas con 
las tecnologías de asistencia al 
conductor Ford Co-Pilot360 

Protect.
El frenado automático de 

emergencia ayuda a reducir la 
gravedad o evitar accidentes 
con otros vehículos y peatones 
que podrían cruzarse acciden-
talmente frente al camino del 
automóvil.

El sistema de información del 
punto ciego estándar con alerta 
de tráfico cruzado para cada Fu-
sion usa un radar para detectar 
vehículos circundantes, pro-

porcionando alertas si se detec-
tan vehículos que se aproximan 
sin ser vistos desde ningún lado.

Para ayudar a evitar la salida 
del carril, el sistema de mante-
nimiento de carril estándar hace 
vibrar el volante y puede aplicar 
un par de torsión adicional en 
el volante para ayudar a man-
tener el automóvil centrado en 
el carril.

 El sistema Ford Co-Pi-
lot360 Assist incluye también 

navegación activada por voz y 
SiriusXM Traffic y Travel Link. 

 SYNC 3 con pantalla táctil 
LCD de 8 pulgadas es ahora es-
tándar para los modelos Fusion 
SE y superiores.

 La navegación por pantalla 
táctil activada por voz con capa-
cidad de pellizcar para ampliar, 
además de SiriusXM Traffic y 
Travel Link, son estándar para 
los Fusion Hybrid SEL, Fusion 
Titanium y Fusion V6 Sport. 

   Los modelos Fusion SE 
y los anteriores mencionados 
ahora incluyen un módem 4G 
LTE incorporado estándar que 
proporciona Wi-Fi para hasta 10 
dispositivos.

 Además, SYNC 3 con la 
aplicación Ford + Alexa ofre-
ce acceso a las habilidades de 

Alexa, como agregar elementos 
a una lista de compras o repro-
ducir música. 

  La nueva compatibilidad 
con Waze ayudará a los conduc-
tores a evitar los puntos de trá-
fico problemáticos. Los coman-
dos y la funcionalidad de Ford 
+ Alexa y Waze pueden variar 
según el teléfono inteligente y 
el software requerido.

Además, los ingenieros de 
Ford diseñaron una nueva ba-
tería de iones de litio de 9,0 kilo-
vatios/hora refrigerada por aire 
que ofrece una mayor capacidad 
de energía sin ningún cambio en 
el tamaño físico del paquete de 
baterías.

El nuevo Ford Fusion 2019 
saldrá a la venta este verano, tras 
su debut en el Auto Show York.  

ALTA CAPACIDAD DE RECARGA

	 Ford estima que el Fusion Energi 2019 permitirá potencial-
mente que hasta 80 por ciento de los clientes plug-in conduz-
can sus viajes diarios típicos solo con la electricidad. 

	 El soporte de recarga eléctrica se hará en el hogar y el lugar 
de trabajo, asumiendo que el vehículo esté completamente 
recargado diariamente en casa y en el trabajo.

	 Incluso sin recargas en el lugar de trabajo, Ford estima que 
aproximadamente el 48 por ciento de los clientes híbridos plug-
in podrían llegar y salir de sus trabajos únicamente con energía 
eléctrica. 

	 Dicha estimación se basa en datos de MyFordMobile recopi-
lados desde más de 19 millones de viajes únicos en 23,000 vehí-
culos eléctricos con baterías Ford y vehículos eléctricos híbridos 
plug-in.

Gracias al sistema Ford Co-Pilot360 el conductor del Fusion es asistido en el frenado de emergencia 
automático con detección de peatones, entre otras tecnologías de seguridad.		  FOTO: FORD

Desde el Fusion S (en la foto), el nivel básico del popular sedán de Ford, hasta el Fusion Energi Titanium, 
todas las versiones vienen equipadas con las tecnologías de asistencia al conductor Ford Co-Pilot360 Protect.	
									                               FOTO: FORD 

Con sistemas Co-Pilot360 Driver-Assist y Plug-in Hybrid

Ford Fusion 
nos trae súper 
tecnologías
Todos los modelos de 2019 vienen con lo mejor en niveles de 
seguridad para el conductor, los pasajeros y los peatones.
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TOM KRISHER Y JACQUES 
BILLEAUD
TEMPE, ARIZONA / AP

E
ra la posibilidad más 
temida: un accidente 
fatal que entorpeciese 
el desarrollo de los ve-
hículos autónomos. 

El accidente del domingo 18 
de marzo por la noche en Tempe 
fue el primero fatal que involu-
cra a un vehículo totalmente au-
tónomo. Se trataba de un Volvo 
que funcionaba por su cuenta 
a pesar de que estaba presente 
un conductor humano cuando 
atropelló a Elaine Herzberg, de 
49 años y quien caminaba por 
la calle con una bicicleta, fuera 
del cruce para peatones, según 
la policía. 

Investigaciones de las agen-
cias de seguridad dieron un pri-

mer reporte donde señalan que 
posiblemente fue un error del 
piloto, pero prosiguen las rigu-
rosas pesquisas.

El accidente hizo realidad 
los pronósticos más agoreros y 
podría tener serias con-
secuencias para esta 
nueva tecnología 
en momentos en 
que numerosas 
c o m p a ñ í a s , 
incluidas Ford 
y General Mo-
tors, se afanan 
por producir au-
tos sin piloto. 

Uber suspendió 
de inmediato todas las 
pruebas que llevaba a cabo 
desde hace meses en Phoenix, 
Pittsburgh, San Francisco y 
Toronto. 

El sargento de la policía de 

Tempe, Ronald Elcock, dijo que 
no se ha atribuido el accidente a 
nadie, pero exhortó a los tran-
seúntes a que crucen por los pa-
sos peatonales.

Dijo en una conferencia de 
prensa que el vehículo 

de Uber avanzaba a 
65 kilómetros (40 

millas) por hora 
cuando atrope-
lló a Helzberg. 

Ni la mujer 
ni el chofer en 
el auto dieron 

muestras de es-
tar impedidos de 

algún modo. 
“La transeúnte no 

estaba en el carril de peato-
nes, fue a mitad de la cuadra”, 
reveló Elcock. “Fue atropellada 
apenas se interpuso en el carril 
del auto”. 

La imagen de los vehículos 
autónomos quedará marcada 
seguramente por episodios co-
mo el de Tempe, según Bryant 
Walker Smith, profesor de leyes 
de la Universidad de Carolina del 
Sur que estudia los autos que 
funcionan por su cuenta. Desta-
ca que tal vez el accidente era in-
evitable y que ni el vehículo ni el 
chofer humano pudieron hacer 
nada por impedir la fatalidad. 

De un modo u otro, el acci-
dente podría empañar la imagen 
de la tecnología y generar más 
regulaciones, según Smith. 

Algo inevitable
Los promotores de los vehí-

culos autónomos equipados con 
sensores de todo tipo y sofisti-
cadas computadoras dicen que 
reducirán significativamente 
la cantidad de muertos en ac-

cidentes de tráfico. En Estados 
Unidos hubo más de 40.000 
muertes el año pasado y el 94 
por ciento fueron causadas por 
errores humanos, según cifras 
del gobierno. 

Los vehículos autónomos no 
beben, no se duermen y no se 
distraen. Pero tienen sus fallas 
y muchos entendidos sospe-
chaban que un accidente fatal 
era algo inevitable. 

“Los autos autónomos de-
ben preocuparnos”, dijo Smith. 
“Pero los conductores humanos 
deben aterrorizarnos”, advirtió. 

El gobernador de Arizona 
Doug Ducey, que fijó pocas re-
gulaciones para estos vehículos 
en un esfuerzo por atraer a Uber 
a su estado, envió sus condo-
lencias a la familia de Herzberg 
y sostuvo que la seguridad era la 
máxima prioridad. 

El accidente fatal, no obstan-
te, no es el primero que registra 
un vehículo autónomo de Uber. 
En marzo del 2017 una camione-
ta de Uber se volcó, también en 
Tempe. No hubo lesiones serias 
y se atribuyó el accidente el con-
ductor de otro auto. 

La muerte de Herzberg es la 
primera que involucra un ve-
hículo autónomo, pero no la 
primera generada por un auto 
con algunas propiedades au-
tónomas. El conductor de un 
Tesla Modelo S falleció en el 
2016 cuando su vehículo, que 
funcionaba con su sistema de 
piloto automático, chocó contra 
un camión en la Florida. 

Las autoridades dijeron que 
una distracción del conductor 
causó el accidente y que limita-
ciones de diseño habían incidido 
también. 

La misma cámara de video registra cuando la víctima, una mujer ciclista, cruza delante del SUV autóno-
mo de Uber por una zona oscura en una carretera de Tempe, Arizona, sin tomar la precaución de hacerlo por la 
franja peatonal. 						                  FOTO: TEMPE POLICE DEPARTMENT / AP

Investigadores recogen pruebas después del accidente fatal en el que se vio involucrado este SUV Volvo 
de Uber. El accidente podría demorar el desarrollo de la tecnología para estos autos.         FOTO: ABC-15.COM / AP

Esta toma por una cámara de video de la policía de Tempe, Arizona, el 18 de marzo, muestra la escena 
momentos antes de que una SUV de Uber atropelle a una mujer. Se observa al sorprendido conductor que de-
bía intervenir en caso de emergencia.				                  FOTO: TEMPE POLICE DEPARTMENT / AP

Serio tropiezo de los autos sin piloto

Accidente fatal 
paraliza servicio 
con autónomos
Al parecer hubo un error involuntario del conductor que estaba 
dentro del vehículo. Víctima no cruzaba por el carril peatonal.

TOME NOTA: 
Los vehículos 

autónomos no
beben, no se duer-

men y no se dis-
traen. Pero todavía 

tienen sus 
fallas…
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HISPANIC PR WIRE
ESPECIAL

E
l Accord Híbrido 2018 
empezó a llegar a los 
concesionarios del 
país desde el viernes 
23 de marzo, como la 

más reciente incorporación a la 
creciente cartera de vehículos 
eléctricos del fabricante Honda. 

Orgulloso de su potencia, 
espacio interior y espacio de 
carga, el Accord Híbrido de 
próxima generación encarna el 
singular enfoque al proceso de 
electrificación: condensar en un 
vehículo sofisticado y accesible 
el más fácil desempeño a la hora 
de manejar junto a la eficiencia 
y las características premium. 

Y llega con una variedad 
más amplia de sedanes híbri-
dos, ahora en cinco versiones: 
Hybrid, EX (nuevo), EX-L, EX-L 
Navi (nuevo) y Touring. 

Mejor aún, el nuevo Accord 
Híbrido es más accesible gra-
cias al precio de venta inicial 
de $25,100 (excluyendo $890 
por destino y manejo), cifra que 
refleja una reducción de $4,505 
en comparación con el modelo 
anterior. 

A pesar de su precio inicial 
menor, el Accord Híbrido no 
deja de ofrecer una larga lista de 
equipamiento estándar, como 
llantas de aleación ligera de 17 
pulgadas, faros delanteros (lu-
ces bajas) y luces posteriores 
LED.

Asimismo, trae control de 
climatización de doble zona, en-
trada sin llave Smart Entry con 
arranque al presionar un botón 

y el altamente reconocido con-
junto Honda Sensing de tecno-
logías avanzadas de seguridad y 
asistencia al conductor.

La potencia del Accord Hí-
brido 2018 se debe a un motor de 
tiempos Atkinson y un motor 
de propulsión eléctrica capaz 
de producir en total 212 caballos 
de fuerza. Como en modelos an-
teriores, el sistema bimotor del 
Accord funciona sin necesidad 
de una transmisión automática 
convencional.

Más espacioso
El Accord Híbrido 2018 vie-

ne con una unidad de potencia 

inteligente (IPU) 32 por ciento 
más pequeña que ahora se en-
cuentra instalada debajo del piso 
posterior y no en el maletero, lo 
que permite incluir otro asiento 
posterior. Así, brinda el mismo 
espacio para pasajeros y carga 
y la misma flexibilidad que los 
autos similares que operan con 
combustible convencional. 

En resumen, el Accord Hí-
brido 2018 es líder en su clase 
en espacio de carga (16.7 pies 
cúbicos), espacio interior (122.3 
pies cúbicos) y en espacio entre 
los asientos delanteros y poste-
riores (40.4 pulgadas), al tiempo 
que reduce su tamaño en con-

junto.
El más nuevo Accord Híbri-

do ahora forma parte de una lí-
nea en expansión de vehículos 
eléctricos Honda que incluye la 
serie Clarity (Clarity Fuel Cell, 
Clarity Electric y Clarity Plug-
In Hybrid) y el próximo sedán 
híbrido compacto Insight 2019. 

El nuevo Accord Híbrido se 
suma al Accord 1.5T y al 2.0T 
en su galardonada línea de dé-
cima generación, que ha sido 
nombrado “Mejor Sedán de los 
Estados Unidos” por la revista 
Car and Driver y, en enero fue el 
ganador del premio Auto Nor-
teamericano del Año 2018. 

HECHOS EN EEUU

	 El popular modelo Accord Híbrido 2018 que se destina al mer-
cado norteamericano se fabrica con partes de producción nacio-
nal e internacional de manera exclusiva en la planta automotriz 
de Honda en Marysville, Ohio, junto con el Accord 1.5T y el Accord 
2.0T. 

	 Su tren motriz híbrido, incluido el motor Atkinson de tiempos 
de 2.0L, se produce en la cercana planta de motores en Anna, 
Ohio, la mayor planta para la fabricación de motores de Honda. 

	 La unidad de potencia inteligente (IPU), donde se encuentra 
el paquete de batería híbrida, también se ensambla en la planta 
automotriz de Marysville. 

	 Más de 11 millones de los 13 millones de Accords adquiridos 
por compradores estadounidenses en los últimos 41 años han 
sido fabricados en EEUU desde que Honda iniciara el ensambla-
do de autos en Marysville, Ohio, en noviembre de 1982. 

La alta eficiencia y las características Premium se unen en el Honda Accord Híbrido, la versión eléctrica del 
Auto Norteamericano del Año 2018 elegido en el Auto Show Detroit en enero pasado.	                  FOTO: HONDA

Híbrido de Honda llega totalmente renovado

Nuevo look 
para el Honda 
Accord  2018  
Auto Norteamericano del Año debuta en versión híbrida con mejor 
espacio interior, mayor potencia y bajo costo inicial.

Su precio de venta inicial de $25,100 (además de $890 por destino y manejo) refleja una reducción de 
$4,505 en comparación con el modelo anterior. 					                     FOTO: HONDA

Ahora los Honda Accord híbridos tienen el mejor espacio de carga 
en su clase.				                            FOTO: HONDA
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NISSAN  OF
ROCKVILLE

(301) 309-2200
DARCARS.com
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

... y muchos mas para elegir!

PROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRA-
FIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

NISSAN FRONTIER

SV, 4 Puertas 1 solo dueño

$18,1772015

NISSAN NV200

Compact Cargo S

$16,6772017

NISSAN FRONTIER

PRO-4X Manual, Pickup Truck, Cuero

$17,7772013

Stk.847001A

BMW 5 SERIES 535I

xDrive Sedan

$26,5772014

Stk.P10497

AUDI Q3 2.0T 

Premium Plus SUV

$21,9772015

Stk.F0608A

INFINITI Q50

2.0t, AWD, Automatico, 1 sólo dueño

$26,5772017

NISSAN VERSA

Manual, S, Sedan, 4 puertas

$8,6772015

NISSAN PATHFINDER

SV, SUV, Automatico

$20,6772016

MAZDA MAZDA 6I

 Touring, automatico, sedan

$15,9772015
RAM PROMASTER

Cargo Van, Mini VAn, FWD

$20,3772017

Stk.E1563

$19,977
2 Puertas, Navegacion, automatico

2017

MINI HARDTOP

$28,977
4 puertas, Navegación

2015

MERCEDES BENZ E-CLASS

Stk.E1564

Stk.N2488Stk.N2478

Stk.P10522 Stk.P10516

Stk.746156A

Stk.740119A Stk.P10527

ROCKVILLE COLLEGE PARK

DOS LOCALIDADES
DARCARS NISSAN

(301) 309-2200
15911 Indianola Drive Rockville, MD 20855

(301) 441-8000
9330 Baltimore Ave. College Park , MD 20740

2018 NISSAN SENTRA: EXCLUDES TAXES, TAGS, FREIGHT ($885), PROCESSING FEE $300, ACQ FEE $595 AND 1ST PAYMENT. 4 OR MORE AT THIS PRICE. VIN#JY218808, JY218878 2018 NISSAN ALTIMA S: EXCLUDES TAXES, TAGS, FREIGHT ($885), PROCESSING FEE $300, ACQ FEE $595 AND 1ST PAYMENT. 4 OR 
MORE AT THIS PRICE. VIN#JC100812, JC109577 2018 NISSAN ROGUE S: EXCLUDES TAXES, TAGS, FREIGHT ($975), PROCESSING FEE $300, ACQ FEE $595 AND 1ST PAYMENT. 4 OR MORE AT THIS PRICE. VIN#JC721595, JP515895 2018 NISSAN LEAF SV: EXCLUDES TAXES, TAGS, FREIGHT ($975), PROCESSING FEE 
$300, ACQ FEE $595 AND 1ST PAYMENT. 4 OR MORE AT THIS PRICE. VIN#JC300918, JC300863. SEE DEALER FOR DETAILS.

4
AT THIS
PRICE 4

AT THIS
PRICE

4
AT THIS
PRICE

4
AT THIS
PRICE

¡GRAN VENTA DE PRIMAVERA!
DARCARS NISSAN ROCKVILLE & DARCARS NISSAN COLLEGE PARK

Model#12018
Model#13018

Model#17118
Model#22018

NUEVO 2018
NISSAN SENTRA SV

$129MES

36 MESES 12,000
MILLAS $999 INICIAL
VIN#JY218808, JY218878

NUEVO 2018
NISSAN ROGUE S

$189MES

36 MESES 12,000
MILLAS $999 INICIAL
VIN#JC721595, JP515895

NUEVO 2018
NISSAN LEAF SV

$329MES

36 MESES 12,000
MILLAS $999 INICIAL
VIN#JC300918, JC300863

NUEVO 2018
NISSAN ALTIMA S

$179MES

36 MESES 12,000
MILLAS $999 INICIAL
VIN#JC100812, JC109577

DARCARS.com

NISSAN  OF
COLLEGE PARK  

(301) 441-8000
DARCARS.com
9330 BALTIMORE AVE.
COLLEGE PARK , MD 20740

¡BIENVENIDOS TAX ID!

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA 
PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

TRABAJAMOS CON BAJO PAGO INICIAL

$13,996
LX, Automatico

2014

Stk.P2090

HONDA ACCORD

$23,885
SL, SUV, AUTOMATICO, Navegacion,
1 solo dueño, cuero

2015

Stk.N1919

NISSAN MURANO

$14,996
PREMIUM, Sedan, Navegacion, automatico

2015

Stk.P2084

TOYOTA COROLLA S 

$19,996
LE, SUV, Automatico, 1 solo dueño, wireless

2017

Stk.P2100

TOYOTA RAV4 

$34,994
Cuero, Sedan, Automatico, SUV,
Navegación, 1 sólo dueño

2017

Stk.P2097

NISSAN ARMADA

$23,996
Cargo SV, RWD, 1 SOLO DUEÑO

2017

Stk.P2094

NISSAN NV

$27,996
TRD, PRO Pickup Truck

2015

Stk.P2085

TOYOTA TACOMA

$29,996
SR5 SUV, Automatico

2016

Stk.N2026

TOYOTA 4RUNNER

$26,496
Sedan, Automatico

2015

Stk.X0033

LEXUS ES 350 350  

$20,995
S, SUV, Automatico

2015

Stk.N1920

NISSAN MURANO 

$17,996
Sport 2.4L, SUV

2017

Stk.P2095

HYUNDAI SANTA FE

$17,996
EX, Sedan automático 

HONDA CIVIC 

2017

Stk.P2091

... y muchos mas para elegir!
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(301)424-1700
PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. NO TODOS CALIFICAN. OFERTAS NO PUEDEN SER COMBINADAS. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($200) Y ENVIO. NO PAGOS HASTA 90 DIAS, Y OTRAS PROMOCIONES, NO TODOS CALIFICAN, APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS.

755 Rockvil le Pike

Rockvil le, MD 20852

of Rockville

$23,395

2016 JEEP GRAND CHEROKEE
LAREDO SUV

Stk.738382A

$43,685

2017 CHEVROLET
SUBURBAN LT Sedan

Stk.E1550

$16,592

2012 BMW 3 SERIES
328i xDRIVE

Stk.832146A

$19,693

2015 CHRYSLER TOWN &
COUNTRY TOURING

Stk.N2518

$22,995

2015 JEEP GRAND CHEROKEE
LAREDO

Stk.838063A

$16,395

2015 JEEP RENEGADE
LATITUDE

Stk.834034A

$19,492

2011 CHEVROLET
CAMARO 1SS Coupe

Stk.N2535

$20,592

2016 HONDA
CIVIC

Stk.834101B

$22,891

2017 HONDA
ACCORD

Stk.832118B

$29,595

2015 JEEP GRAND CHEROOKEE
OVERLAND SUV

Stk.838155A

$27,325

2016 JEEP GRAND CHEROKEE
LAREDO SUV

Stk.N2447

$28,985

2016 JEEP WRANGLER

Stk.G0197

$31,385

2016 LEXUS RC 300
ALL WD

Stk.738261A

$22,893

2011 FORD F-150
XLT

Stk.832113A

$26,565

2015 FORD EDGE
TITANIUM

Stk.818085A

$29,794

2016 SUBARU OUTBACK
3.6R Limited

Stk.N24100 

DARCARS.com

STOCK #587003, 851014 $0 SECURITY DEPOSIT, 36 MONTHS, 10K MILES/YR. ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMER THROUGH CHRYSLER CAPITAL $2999 DUE AT SIGNING. PLUS TAX, TAGS, FREIGHT AND 
$300 DEALER PROCESSING CHARGE. INCLUDES ALL APPLICABLE REBATES. NOT ALL CUSTOMER WILL QUALIFY FOR ALL REBATES. SEE DEALER FOR DETAILS. ENDS 4/2/18.

STOCK #204091, 832129 $0 SECURITY DEPOSIT, 36 MONTHS, 10K MILES/YR. ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMER THROUGH CHRYSLER CAPITAL $2999 DUE AT SIGNING. PLUS TAX, TAGS, FREIGHT AND 
$300 DEALER PROCESSING CHARGE. INCLUDES ALL APPLICABLE REBATES. NOT ALL CUSTOMER WILL QUALIFY FOR ALL REBATES. SEE DEALER FOR DETAILS. ENDS 4/2/18.

STOCK #818059 $0 SECURITY DEPOSIT, 36 MONTHS, 10K MILES/YR. ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMER THROUGH CHRYSLER CAPITAL $2999 DUE AT SIGNING. PLUS TAX, TAGS, FREIGHT AND $300 DEALER 
PROCESSING CHARGE. INCLUDES ALL APPLICABLE REBATES. NOT ALL CUSTOMER WILL QUALIFY FOR ALL REBATES. SEE DEALER FOR DETAILS. ENDS 4/2/18.

STOCK #789051 $0 SECURITY DEPOSIT, 39 MONTHS, 10K MILES/YR. ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMER THROUGH CHRYSLER CAPITAL $2999 DUE AT SIGNING. PLUS TAX, TAGS, FREIGHT AND $300 DEALER 
PROCESSING CHARGE. INCLUDES ALL APPLICABLE REBATES. NOT ALL CUSTOMER WILL QUALIFY FOR ALL REBATES. SEE DEALER FOR DETAILS. ENDS 4/2/18.

$269  

NEW 2018 DODGE DURANGO SXT AWD

New 2018 DODGE CHALLENGER SXT

/MONTH
36 MO. LEASE
10K MILES/YR
$2,999 DOWN

$185  

/MONTH
36 MO. LEASE
10K MILES/YR
$2,999 DOWN

NEW 2017 RAM 1500 CREW CAB
LARAMIE 4X4

$399  

/MONTH
39 MO. LEASE
10K MILES/YR
$2,999 DOWN

NOW ONLY 

New 2018 CHRYSLER PACIFICA 
TOURING PLUS

$209  

/MONTH
39 MO. LEASE
10K MILES/YR
$2,999 DOWN

NOW ONLY 

New 2018 JEEP WRANGLER UNLIMITED SPORT 4X4
OR JEEP CHEROKEE LATITUD PLUS 4X4

$179  

/MONTH
39 MO. LEASE
10K MILES/YR
$2,999 DOWN

NOW ONLY 

JUSTIN BERGMAN 
AP

L
ewis Hamilton ha ga-
nado el título de pilo-
tos de la Fórmula Uno 
en tres de los últimos 
cuatro años, pero el 

piloto de Mercedes afirmó tras 
el arranque de la temporada con 
el Gran Premio de Australia que 
cree que este año podría ser “uno 
de los más competitivos” de ese 
deporte. 

Sebastian Vettel, de Ferra-
ri, que presionó al británico la 
temporada pasada, este domin-
go ganó la primera carrera de la 
temporada 2018. 

Y Hamilton indicó que los 
aficionados a la F1 estarán “sor-
prendidos de qué tan competi-
tivos” serán en adelante Daniel 
Ricciardo y Max Verstappen, de 
Red Bull, después de dejar atrás 
un frustrante e inconstante 2017. 

“Hay mucho entusiasmo en 
torno a nuestro equipo”, decla-
ró Hamilton. “me emociona ver 
cómo todos nos prendemos al 
momento de entrenar”. 

Para Mercedes, el entusias-
mo al inicio de cada temporada 
es algo muy merecido: El equi-
po ha dominado la Fórmula Uno 
desde 2014, llevándose cuatro 
campeonatos de escudería con-
secutivos y 63 de un total de 79 

carreras. 
Pero Ferrari demostró que 

puede desafiar a Mercedes du-
rante gran parte de la campaña 
pasada –Vettel de hecho estu-
vo por encima de Hamilton a lo 
largo de 12 carreras antes que el 
piloto de Mercedes se fuera al 
frente de forma definitiva en el 
Gran Premio de Italia. 

El alemán dijo que si bien si-

gue creyendo que Hamilton es el 
favorito para ganar de nuevo el 
título este año, su equipo tiene 
razones para sentir confianza. 
Lo que le sirvió para ganar la 
primera carrera del año.

“Nuestro auto es grandioso, 
hay mucho por lo cual sentirse 
ansioso”, afirmó. “General-
mente por este punto uno no 
sabe en dónde se encuentran los 

otros. Es por eso que resulta un 
poco inútil venir y decir que uno 
va a arrasar con todos con base 
en las pruebas. Pienso que todos 
estamos en buen estado. Podría-
mos estar en mejores condicio-
nes, pero siempre es así”. 

Pero tanto para Hamilton co-
mo para Vettel las estadísticas 
no son primordiales. Al menos 
no tan temprano en la tempo-

rada. 
“Es el arranque de una larga 

temporada”, subrayó Hamilton, 
tras su sorpresiva derrota en 
Australia. “Uno no piensa real-
mente sobre lo que podría ser, 
en el sentido de igualar a otros”. 

Y no hay que descartar a Red 
Bull. Después de un desastroso 
2017 en el que el equipo lidió con 
problemas de motor y Ricciar-
do y Verstappen se combinaron 
para no terminar 13 carreras, la 
escudería llega a una nueva tem-
porada con la esperanza de me-
terse en la pelea por las victorias. 

“Pienso que el auto, a com-
paración del año pasado, defi-

nitivamente tuvo grandes me-
jorías”, observó Verstappen, de 
20 años y que la campaña pasada 
cerró fuerte con dos triunfos y 
un cierre de segundo lugar en sus 
últimas seis carreras. 

“Desde mi perspectiva per-
sonal, contamos con un auto 
potente, pero hay que esperar a 
ver qué tan bueno es nuestro pa-
quete en general en las próximas 
competencias”, sostuvo.

Ricciardo dijo que “sin duda 
nuestra preparación va a hacer 
más divertido cada Gran Pre-
mio en esta temporada y vere-
mos hasta dónde nos lleva esa 
diversión”.

LA OTRA COMPETENCIA

	 Lewis Hamilton y Sebastian Vettel tienen algo más 
por qué competir este año.

	 Es una oportunidad de igualar al ex piloto argentino Juan 
Manuel Fangio en el segundo lugar de la lista de campeona-
tos de todos los tiempos. 

	 Ambos pilotos se encuentran empatados con cuatro títu-
los, uno menos que los cinco de Fangio. 

	 El alemán Michael Schumacher, siete veces campeón 
mundial de la F-1, encabeza la lista con siete. 

	 Pero tanto para Hamilton como para Vettel, las estadís-
ticas no son primordiales. Al menos no tan temprano en la 
temporada. 

Parten los bólidos de la F-1 por el Gran Premio de Australia, primera del calendario 2018, el domingo 25 
de marzo. Lewis Hamilton afirma que hay mucho entusiasmo en torno a su equipo Mercedes.	 FOTO: AP

El piloto británico Lewis Hamilton, izquierda, de Mercedes, ríe junto a su rival Sebastian Vettel, de 
Ferrari, en una rueda de prensa ofrecida luego de disputarse el Gran Premio de Australia de la Fórmula Uno en 
Melbourne, que ganó el piloto alemán.					                       FOTO: RICK RYCROFT / AP

Campeón mundial confía en revalidar el título

Hamilton: “Es 
el arranque 
de una  larga 
temporada”
Después de la derrota en Australia, el piloto británico vaticina que el 
campeonato de la F-1 será “muy competitivo”.
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MELBOURNE, AUSTRALIA / 
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S
ebastian Vettel ganó su 
tercer Gran Premio de 
Australia el domingo 
25 al aprovechar una 
oportuna intervención 

del auto de seguridad para tomar 
la ventaja y posteriormente con-
tener el embate de su rival Lewis 
Hamilton, en el dramático inicio 
de la temporada de la Fórmula 
Uno. 

Fue el podio 100 en la trayec-
toria del alemán de la escudería 
Ferrari, en su carrera número 
200 en la Fórmula Uno. Vettel 
se convierte en el cuarto piloto 
en alcanzar el podio en al menos 
100 competencias, uniéndose a 
Hamilton, Michael Schumacher 
y Alain Prost. 

Vettel cruzó la meta cinco 
segundos por delante de Hamil-
ton, quien realizó varios inten-
tos por alcanzar al Ferrari pero 
no pudo conseguir el rebase en el 
estrecho circuito de Albert Park 
y se conformó con la segunda 
posición con su Mercedes. 

“Aún no estamos donde que-
remos. Se siente bien, pero creo 
que podemos mejorar y enton-
ces podremos ser capaces de 
mostrarnos en las clasificacio-
nes y en la carrera”, comentó el 

ganador. 
Kimi Raikkonen, de Ferrari, 

finalizó tercero y le negó la opor-
tunidad a Daniel Ricciardo, de 
Red Bull, de convertirse en el 
primer piloto australiano en al-
canzar el podio en su país natal. 

El español Fernando Alon-
so, de McLaren, sorprendió 
con una sólida actuación que 
lo llevó al quinto lugar después 
de contener al Red Bull de Max 

Verstapppen, quien finalizó en 
el sexto puesto. 

Momento decisivo
Hamilton lideró las prime-

ras 20 vueltas antes de ingresar 
a fosos y permitirle a Vettel to-
mar temporalmente la punta. La 
carrera dio un vuelco cuando los 
pilotos de Haas Kevin Magnus-
sen y Romain Grosjean tuvieron 
complicadas paradas en los pits 

a mitad de la competencia. 
Ambos pilotos gozaban de 

sólidas actuaciones y se en-
contraban en el cuarto y quinto 
puestos, respectivamente, pero 
sus vehículos comenzaron a fa-
llar y emanar humo con diferen-
cia de dos vueltas entre los inci-
dentes.  El vehículo de seguridad 
virtual ingresó a pista mientras 
se retiraba el auto de Grosjean 
del circuito y Vettel aprove-
chó el momento para cambiar 
neumáticos. Salió de pits justo 
delante de un confundido Ha-
milton, quien se comunicó con 
su equipo para preguntar lo que 
acababa de pasar. 

“¿Por qué no me dijeron que 
Vettel estaba en pits? preguntó 
el británico. 

“Pensamos que estábamos a 
salvo, pero obviamente algo sa-
lió mal”, respondió la escudería. 

Una vez que reinició la carre-
ra, Hamilton se mantuvo cerca 
del Ferrari de Vettel, colocándo-
se menos de un segundo detrás 
del alemán durante más de 10 
vueltas, pero no pudo encontrar 
espacio suficiente para un reba-
se. Una vez que el triunfo lució 
fuera de alcance, Hamilton bajó 
el ritmo para conservar su motor 

para la próxima fecha. 
“No es necesario decirlo, 

pero tuvimos un poco de suer-
te con la aparición del auto de 
seguridad”, reconoció Vettel. 
“Sin duda fue la clave para ga-
nar”, continuó. 

Después de la carrera, Ha-
milton dijo que aún no entendía 
exactamente qué fue lo que su-
cedió. 

“Hice todo lo que creo que 
debía hacer”, señaló. 

Nico Hulkenberg, de Ren-

ault, terminó séptimo justo de-
lante del otro piloto de Merce-
des, Valterri Bottas, quien chocó 
durante la clasificación y partió 
desde la 15ta posición después de 
ser sancionado por cambiar su 
transmisión. 

Stoffel Vandoorne, de McLa-
ren, finalizó noveno, seguido del 
español Carlos Sainz, de Ren-
ault. 

El mexicano Sergio Pérez, de 
Force India, concluyó en el 11er 
lugar. 

Rueda a rueda: Sebastian Vettel, de Ferrari, defiende a toda 
costa el primer lugar ante el embate de su rival Lewis Hamilton, de Mer-
cedes,  en las últimas vueltas del Gran Premio de Australia. 

FOTO: ASANKA BRENDON RATNAYAKE / AP

El piloto de la escudería italiana Ferrari, Sebastian Vettel, de 
Alemania, saluda a la multitud mientras cruza la línea final del circuito 
en Melbourne para ganar el Gran Premio de Australia de la F-1, el domin-
go 25. 			                 FOTO: ASANKA BRENDON RATNAYAKE / AP

Sebastian Vettel (centro), del equipo Ferrari, levanta el trofeo tras su victoria del domingo 25 en el GP 
de Australia, junto a su compañero Kimi Raikkonen (derecha) y Lewis Hamilton, en Melbourne.                FOTO: AP

Fulminante victoria sobre Hamilton en GP de Australia

La suerte le da la mano a Vettel
Con su bólido Ferrari aprovecha un incidente de otros dos pilotos y sorprende al piloto británico de la escudería Mercedes.

Fue una verdadera sorpresa 
ver lo rápido que fueron los 
Ferrari, las velocidades que 
alcanzaban en las rectas. 
Obviamente han mejorado 
su potencia”.
LEWIS HAMILTON
piloto de Mercedes y 
actual campeón mundial 
de la F-1, después de la 
carrera en Melbourne.

NASCAR LATINO 
ESPECIAL

J
ohn Hunter Nemechek lo-
gró el lunes 26 su primera 
victoria de la temporada 
de la NASCAR Camping 
World Truck Series, tras 

dos días de espera por la lluvia 
y la nevada que cayeron sobre el 
Martinsville Speedway, el sába-
do 24 y el domingo 25 de marzo.

El piloto de la Chevrolet No. 8 
de NEMCO, lideró solo 31 de las 
250 vueltas de la Alpha Energy 
Solutions 250, tras tomar el con-
trol en el último reinicio para lo-
grar su 6ta. victoria en la Truck 
Series y la primera en el óvalo de 
0.526 millas.

Kyle Benjamin fue segundo 
en su debut en la serie al volante 
de la Toyota No. 54, seguido por 
Brett Moffitt, Grant Enfinger y 
Noah Gragson para completar 
el Top 5.

Benjamin alcanzó a Neme-
chek casi al final en la curva 4, 
pero no tuvo suficiente veloci-
dad para adelantarlo y llevarse 
la victoria.

Ben Rhodes, quien arran-

có desde la Pole Position, ganó 
las dos primeras etapas y lideró 
135 de las 250 vueltas, pero tuvo 
problemas en su última parada 
a pits, lo que le costó la posibili-
dad de lograr la victoria. Al final, 
terminó en el puesto 12.

Resultados (10 primeros pi-
lotos)

 1. (8) John H. Nemechek(i), 
Chevrolet, 250.

 2. (4) Kyle Benjamin(i), To-
yota, 250.

 3. (7) Brett Moffitt, Toyota, 

250.
 4. (3) Grant Enfinger, Ford, 

250.
 5. (11) Noah Gragson, To-

yota, 250.
 6. (9) Myatt Snider #, Ford, 

250.
 7. (16) Timothy Peters, 

Ford, 250.
 8. (13) Harrison Burton, To-

yota, 250.
 9. (15) Austin Hill, Chevro-

let, 250.
 10. (12) Justin Haley, Che-

vrolet, 250.

Lluvia y nevada en Martinsville

John Hunter Nemechek (8) cruza la línea final de la carrera en 
Martinsville,Virginia, al timón de su Chevrolet número 8. 	

El piloto John H. Nemechek celebra su victoria en la carrera por la serie Camping World Truck de NASCAR, 
en el circuito de Martinsville, Virginia, el lunes 26.				                           FOTOS: MATT BELL / AP

Gana en Virginia… 
dos días después
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