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EEUU REVISA EL CONTROL de 
eficiencia de combustibles.

Ahora, “toque cubano” en nue-
vos DISEÑOS DE NISSAN.

CON UN CHEVROLET SS, Ryan 
Newman gana en Phoenix.

Si llegó su reembolso… recuerde  
SU AUTOMÓVIL.

Uno de los concesionarios de autos más importantes del área metropolitana es Lustine Toyota of Woodbridge, localizado en la estratégica Ruta 1, 14227 
Jefferson Davis Hwy, en Woodbridge, Virginia. Tanto el Gerente General Darío Beltrán (al centro, de camisa), como el Gerente de Ventas de autos nuevos, Enrique Már-
quez, así como un amplio equipo de vendedores hispanos –quienes saludan al público frente al edificio del dealer-, tienen como objetivo asistir a todos los clientes de la 
comunidad hispana, sin importar su estatus migratorio. No sólo les abren el camino para financiar la compra de su auto nuevo o usado con el apoyo de varios bancos sino 
también ofrecen importantes programas y garantías para el vehículo que adquieren y les ayudan a consolidar o reconstruir su crédito.    
                          FOTO: ÁLVARO ORTIZ / WASHINGTON HISPANIC

Aquí los hispanos 
salen con su carro

Lustine Toyota 
of Woodbridge anuncia 
más ofertas  
y promociones
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703-659-8422 - 11101 Fairfax Blvd, Fairfax, VA 22030

TedBrittSmartWheels.com
of Fairfaxof Fairfax

(571) 344-0767

2007 HONDA ODYSSEY EX-L

$7,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 HONDA CR-V LX 4X4

$15,995 $149$149
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 CHEVROLET CRUZE LT

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 FORD C-MAX SEL ENERGI

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 HONDA ACCORD EXL

$15,995 $149$149
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2004 FORD F-350 EXT CAB 4X4

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2007 FORD RANGER XL REG CAB

$5,995 $49$49
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2004 DODGE DAKOTA SLT 4 PUERTAS

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 FORD RANGER SPORT EXT CAB

$9,999 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 FORD ESCAPE XLT

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 MAZDA 3 TOURING

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 HYUNDAI SONATA GLS

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 HONDA CIVIC LX

$11,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 VOLVO S60 T5

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 NISSAN ALTIMA SL

$10,999 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 FORD FUSION SE

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2005 MAZDA MPV VAN 50K

$6,999 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 NISSAN ROGUE SV

$9,999 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 FORD FOCUS SE

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 TOYOTA PRIUS PLUG

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD FUSION SE

$11,899 $108$108
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 HONDA CIVIC LX

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 HONDA FIT

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2001 LEXUS RX-300 4X4

$5,495 $44$44
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 CHEVROLET SONIC

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 TOYOTA COROLLA LE

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 TOYOTA PRIUS C

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2016 FORD FIESTA SE

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2016 HYUNDAI ELANTRA SE

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 CHEVROLET EQUINOX LT

$10,999 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

ACEPTAMOS BICICLETAS, MOTONETAS, MOTOCICLETAS, BOTES, TRUCKS,
CASAS RODANTES, TRENES, BUSES Y CUALQUIER MEDIO DE TRANSPORTE.

G
er

en
te

 G
en

er
al

Jeff Kohl

David Donnie Tansir JonathanCristian - Español
(571) 344-0767

Dan George Frank

MANTENIMIENTO GRATIS INCLUYE ACEITE, LUBRICACIÓN Y CAMBIO DE FILTRO CADA 7500 MILLAS O DOS VECES AL AÑO POR 24 MESES. IMPUESTOS Y CARGOS DE DESHECHO SON ADICIONALES. PUEDEN HABER CARGOS ADICIONALES POR ACEITE SINTÉTICO Y/O MOTORES DIÉSEL. VEHÍCULOS HÍBRIDOS O ELECTRÓNICOS 
PUEDEN SER ADICIONAL. VALOR DE GASOLINA GRATIS HASTA $500 Y DEBE SER UTILIZADO DURANTE UN AÑO A PARTIR DE LA COMPRA.  VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

TedBrittSmartWheels.com
of Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfax

¡Unicamente éste fin de semana!

$3,000$3,000LE DAMOS
HASTA

LE DAMOS
HASTA

POR SU
AUTO

USADO

POR SU
AUTO

USADO

¡ Pagos desde ¡ Pagos desde al  mes!al  mes!$49$49

y un año de
gasolina gratis

Dos años de
mantenimiento

gratis
y
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JEROME PUGMIRE 
PARÍS, FRANCIA / AP 

E
l retiro de su acérrimo 
compañero y rival Ni-
co Rosberg tal vez haga 
que a Lewis Hamilton le 
cueste más recuperar el 

cetro de la Fórmula Uno.
Rosberg anunció su retiro in-

mediatamente después de con-
sagrarse campeón, superando 
finalmente a Hamilton y po-

niendo fin a una fuerte rivalidad 
entre los pilotos de Mercedes.

Resta por verse cómo reac-
ciona Hamilton al iniciarse este 
domingo 24 la campaña del 2017 
con el Gran Premio de Australia 
sin Rosberg a su lado y tal vez sin 
el aura de imbatibilidad que te-
nían los Mercedes con esos dos 
pilotos.

El finlandés Valtteri Bottas, 
que corría con Williams, fue 
contratado para reemplazar a 
Rosberg. Es un piloto tranqui-

lo, que se cree podría llevarse 
bien con el temperamental Ha-
milton.

Hamilton y Rosberg tenían 
una relación muy tensa, pero 
Rosberg hacía que Hamilton 
rindiese al máximo para no que-
dar atrás.

Por más que no ganó el títu-
lo, Hamilton vivió algunos de los 
mejores momentos de su carrera 
la temporada pasada y hay quie-
nes piensan que eso no hubiese 
sucedido si no tenía a Rosberg 

acicateándolo.
Rosberg se llevó 22 victorias, 

mientras que Bottas todavía no 
trepó a lo alto del podio y nunca 
terminó más arriba del cuarto 
lugar en el campeonato.

Hay quienes creen que si 
Bottas, supuestamente el único 
que puede hacerle sombra a Ha-
milton por correr con Mercedes, 
no está a la altura, el desempeño 
de Hamilton podría decaer.

Y quienes mejores posibili-
dades de ganar protagonismo 

Este domingo 24, con el Gran Premio de Australia

Vuelve la magia de la Fórmula 1

Nadie sabe quién tiene el 
mejor auto a esta altura, 
pero es obvio que Ferrari es 
mucho más fuerte que la 
temporada pasada”.
MAX VERSTAPPEN
piloto de Ferrari y revela-
ción en la temporada de 
la F1 en 2016.

Lewis Hamilton, el piloto británico de Mercedes, durante un cambio de neumáticos en las pruebas de pretemporada en Montmelo, Barce-
lona, buscará recuperar el título que le arrebató Nico Rosberg el año pasado.     FOTO: FRANCISCO SECO / AP

Valtteri Bottas, piloto finlandés de la escudería Mercedes, puede 
ser una de las atracciones en la temporada 2017 de la Fórmula 1 que se 
inicia este domingo 24.                     FOTO: FRANCISCO SECO / AP

Lewis Hamilton quiere recuperar el título, pero quizás sea una tarea más difícil ahora que no está su archirrival Nico Rosberg.

tendrían serían Sebastian Vettel 
con Ferrari y los Red Bull de Max 
Verstappen y Daniel Ricciardo.

Vettel, quien se coronó cam-
peón cuatro veces, ansía darle 
a Ferrari su primer título desde 
el que obtuvo su actual compa-
ñero de equipo Kimi Raikkonen 
en el 2007.

Verstappen es un prodigio 
de 19 años que hizo historia el 
año pasado como el piloto más 
joven en ganar una carrera y el 
más joven en lograr la pole po-
sition. Tiene enorme talento y 
es arrojado. 

Para los apostadores, Mer-
cedes mantendrá su dominio.
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JILL COLVIN
YPSILANTI, MICHIGAN / AP 

E
l presidente Donald Trump 
anunció que su gobierno vol-
verá a evaluar las normas vi-
gentes sobre el uso efi ciente 
de combustibles en autos y 

camiones, lo que revierte estándares 
ambientales que su predecesor Barack 
Obama había adoptado y que, según 
Trump, están sofocando el crecimien-
to económico.

El mandatario reveló su plan duran-
te un discurso en un centro de pruebas 
automotrices cerca de Detroit, tras 
conversar sobre el tema durante una 
mesa redonda del American Center for 
Mobility (Centro Estadounidense para 
la Movilidad), con ejecutivos y trabaja-
dores de la industria automotriz.

“Esto va a ser una nueva era para los 
empleos estadounidenses y la creación 

de puestos de trabajo”, sostuvo el pre-
sidente.

Durante el gobierno de Obama, la 
Agencia de Protección Ambiental (EPA, 
por sus siglas en inglés) promulgó una 
ley que requiere que una amplia gama de 
autos y camionetas rindan un promedio 
de 36 millas por galón bajo condiciones 
regulares para el 2025.

Se prevé que el anuncio de Trump, 
que si bien no tiene efecto inmediato, 
establezca la pauta para que se creen 
estándares de efi ciencia más relajados 
o menos exigentes en el consumo de 
combustible, y dé pie a pleitos legales 
con organizaciones ambientales y es-
tados como California, que tienen sus 
propios estándares de emisión de con-
taminantes para los conductores.

“Estos estándares son costosos para 
los fabricantes de autos y la gente esta-
dounidense”, indicó el administrador 
de la EPA, Scott Pruitt, quien prometió 

una “revisión integral” que “ayudará a 
que nos aseguremos que este programa 
sea bueno para los consumidores y bue-

no para el medio ambiente”.
La decisión de reabrir la revisión 

requiere que la EPA determine, a más 
tardar en abril del 2018, si es que los es-
tándares establecidos para el periodo 
2022-2025 son apropiados o no. Si la 
agencia determina que no son apropia-
dos, presentará una nueva propuesta el 
próximo año.

La Alianza de Fabricantes de Auto-
móviles, que representa una docena de 
las mayores automotrices, incluidas 
General Motors, Ford, Fiat Chrysler y 
Toyota, elogió la decisión de Trump. 
Destacó que el presidente está crean-
do una oportunidad para funcionarios 

federales y estatales con el fi n de que 
“lleguen a un resultado coordinado y 
bien razonado basado en la información 
mejor y más reciente”.

Organizaciones ambientales seña-
laron que Trump y su equipo tienen la 
intención de relajar los niveles de kilo-
metraje por cada litro de gasolina esta-
blecidos por Obama.

“Si ellos tienen éxito, pagaremos 
más por la gasolina, dependeremos más 
del petróleo de países malos, aumentará 
el défi cit comercial y contaminaremos 
la atmósfera de nuestros hijos”, indicó 
Dan Becker, director de la Campaña 
Clima Seguro.

Durante una mesa redonda en el American Center of Mobility, el presidente Donald Trump (izq.) hace uso de la palabra el miércoles 
15. A su lado (de izq. a der.), el presidente de sindicato de trabajadores automotrices (UAW), Dennis Williams, el CEO de Ford Motor, 
Mark Fields, y el administrator de EPA, Scott Pruitt.     FOTO: EVAN VUCCI / AP

Con el lema “Compre (productos) estadounidenses. Contrate estadounidenses” en 
una pancarta colocada en la pared, trabajadores automotrices escuchan el discurso del 
presidente Donald Trump en el municipio de Ypsilanti, Michigan, el miércoles 15.   
FOTO: EVAN VUCCI / AP

El presidente Donald Trump saluda al 
público mientras habla en el American 
Center for Mobility, en el municipio de 
Ypsilanti, Michigan.   FOTO:  AP

El presidente Donald Trump (derecha) recibe indicaciones de Mary Barra, presiden-
ta y CEO de General Motors (GM), mientras pasan frente a un auto Chevrolet que es 
probado como vehículo autónomo, en el American Center of Mobility, localizado en la 
ciudad de Ypsilanti Township, Michigan. Con ellos están (de izq. a der.), el  administra-
dor de la EPA, Scott Pruitt y el gobernador de Michigan, Rick Snyder.    FOTO:  AP

Anuncia el presidente Trump en Ciudad del Motor

Controles en autos y camiones serán menos exigentes, afi rma en reunión 
de la industria automotriz.

A revisión normas 
para uso efi ciente 
de combustibles
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Nuevo RAV4RAV4Nuevo

Autos Nuevos: 1-888-755-5384
8500 Sudley Rd, Manassas VA, 20155 ¡Miller Toyota Tiene Un Verdadero

Equipo Hispano A Su Servicio!

Will
1-888-755-5384 1-888-755-5384

Carlos Ramos
 866-387-3056
Vladimir Brun

866-362-4641
Mike

866-541-2604
Sergio

Nuevos

PARA VER TODO NUESTRO STOCK VISITENOS EN: www.MillerToyota.com

1.9%APR por 72 meses* 

¡MAS DE 100 TOYOTAS
CERTIFICADOS DISPONIBLES!

¡VISITE NUESTRO CENTRO
DE SERVICIO Y PARTES! 

Eric Barrios
Manager-Blue Team
703-396-506
888.223.1527

Victor Gamez
Parts Professional
703-396-5061
parts@millertoyota.com

Dimas Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.793.8297

Irvin Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.224.4083

DANNY ULLOA
(571)437-4236 

JOSE (Gte. Finanzas)
(703)335-6227

MANOLO
(818)585-0201

Autos Usados 1-888-771-6952
Usados

www.MillerToyota.com
8500 Sudley Rd,  Manassas VA, 20155

TOYOTA
2017

OFERTA TERMINA EL 04/03/2017. CON CREDITO APROBADO A TRAVES DE TOYOTA FINANCIAL SERVICES. 72 MENSUALIDADES  DE $13.88 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 0% APR, 72 
MENSUALIDADES DE $14.26 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 1.9 APR Y A CAMBIO DE PAGO DE TOYOTA DE REEMBOLSO DE EFECTIVO O OFERTAS ESPECIALES DE LEASE. GRADUADOS DE COLLEGE Y 
REEMBOLSO DE MILITARES NO ESTAN INCLUIDOS EN ESTA OFERTA PERO PUEDE CALIFICAR, VEA A DEALER POR DEATLLES. TODAS LAS VENTAS SON MAS IMPUESTOS, PLACAS Y $640 DE COSTO DE 
PROCESAMIENTO. PRECIOS INCLUYEN FLETES. REEMBOLSOS Y EFECTIVO DE FINANCIAMIENTO SON PAGADOS POR TOYOTA.

TODAS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS Y COSTOS DE PROCESAMIENTO. SUJETO A PRIORIDAD DE VENTA.

ó $2,000 de reembolso de Toyota* 

Miguel Marcia
Consejero de
Servicios
866.322.9676

SE ACEPTA
TAX ID

YARIS iANuevo YARIS iANuevo

0%APR por 72 meses* 
TOYOTA

2017

20172017

TOYOTA

ó $1,500 de reembolso de Toyota* 

TOYOTA
2017

Sto
ck 

#P
11

11
A

$14,751

2010

Precio Especial 

Ford Flex Limited

1S
toc

k #
M1

71
18

7A

Nissan Path�nder LE

$16,977

2010

Precio Especial 

Sto
ck 

# M
17

04
18

A

Lexus Es 350 350

$16,941
Precio Especial 

2010

$6,602

2008

Precio Especial 

Toyota Yaris S 

Sto
ck 

#P
12

91

Toyota Corolla S Plus

$13,422

2014

Precio Especial 

Sto
ck 

#P
12

92

Toyota Camry SE 2014.5

$16,458
Precio Especial 

2014

CAMRYNuevo CAMRYNuevo

0%APR por 72 meses* 

TOYOTA
20172017

TOYOTA
2017

TOYOTA
2017

$1,000 �nanciamiento en efectivo
ó $2,500 de reembolso de Toyota* 
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(301)424-1700
PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. NO TODOS CALIFICAN. OFERTAS NO PUEDEN SER COMBINADAS. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($200) Y ENVIO. NO PAGOS HASTA 90 DIAS, Y OTRAS PROMOCIONES, NO TODOS CALIFICAN, APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS.

755 Rockvil le Pike

Rockvil le, MD 20852

of Rockville DARCARSchrys le r jeeprockv i l l e .com

Elias Moncada
(240) 704-2692

V
en

ta
s

Juan Tejera
(301) 792-3772

V
en

ta
s

Daniel Leon

V
en

ta
s

Henry Argueta
(301) 378-6403

V
en

ta
s

Model KLTM74. Includes all current Chrysler Capital incentives. Financing through Chrysler capital and subject to credit approval. 42 months, 10K 
MILES/YR. $2999 due at signing, $0 security deposit. Plus 1stpayment, tax, tags, and $300 dealer processing fee.

NEW 2017 JEEP GRAND CHEROKEE
LAREDO 4X4 MSRP $35,250

$30,950
$299 42 mo. lease

10K miles/yr.
$2,999 due at signing 

/MONTH

BUY FOR

STOCK #611061. includes current manufacture rebates and incentives (Le. National Rebates, Military, Recent college Grad, retuming Lessee, Finance bonus Cash) some 
of which may require financing though Chrysler Capital and therefore are subject to credit approva. Plus ta, tags, freight and $300 dealer processing fee. 

CREW CAB

2017 RAM 1500 SLT 4X4

12,000 /OFF

$23,424

2010 Jeep
Wrangler Unlimited Rubicon
SAVE: $2,571

Stk.732031A

$21,163

2012 Toyota
Tundra
SAVE: $2,832

Stk.633149B

$13,253

2013 Chrysler
200
SAVE: $1,742

Stk.612251A

$12,694

2013 Dodge
Grand Caravan SXT
SAVE: $2,301

Stk.683553A

$18,704

2010 Jeep Wrangler
Sport Suv
SAVE: $3,291

Stk.732108A

$12,385

2016 Dodge Dark
Sxt Sedan
SAVE: $4,601

Stk.612260A

$28,195

2014 Toyota Sienna
XLE Mini Van
SAVE: $4,800

Stk.718053A

$13,165

2015 Chrysler 200
Limited Sedan
SAVE: $1,830

Stk.789122A

$27,444

2014 Bmw 4 Series
428i Coupe
SAVE: $1,916

Stk.787024B

$30,995

2016 Dodge
Challenger Rt Coupe

Stk.P10281

$33,902

2013 Land Rover
Range Rover Evoque Dynamic
Premium
SAVE: $3,093

Stk.734012A

$10,994

2013 Nissan
Sentra SV
SAVE: $3,001

Stk.686097A

$27,393

2014 Bmw
X3 XDrive 28i
SAVE: $3,602

Stk.689005A 

$12,983

2014 Dodge
Dart SXT
SAVE: $2,012

Stk.P1020

$33,388

2014 Jeep Wrangler
Unlimited Rubicon
SAVE: $2,907

Stk.689112A

$18,823

2015 Jeep
Reneagade Limited
SAVE: $2,172

Stk.633120A

$39,663

2015 Lexus
RX 450h
SAVE: $5,332

Stk.G0152

$10,995

2015 Nissan
Versa S
SAVE: $3,000

Stk.633149A

$23,513

2015 Subaru
Legacy 3.6R Limited
SAVE: $3,482

Stk.732060A

$32,763

2016 GMC
Sierra 1500 SLE
SAVE: $4,232

Stk.689062A

VÍCTOR CAYCHO
WASHINGTON HISPANIC 

C
on el experto lideraz-
go de Darío Beltrán, 
Gerente General del 
concesionario de au-
tos Lustine Toyota of 

Woodbridge, Enrique Márquez 
forma parte del equipo de ejecu-
tivos de esa compañía que están 
decididos a ofrecer lo mejor pa-
ra los compradores de autos en 
general, y de manera especial a 
los miembros de la comunidad 
hispana del área metropolitana 
de Washington.

Márquez, quien es origina-
rio de El Salvador, es el Gerente 
de Ventas de Autos Nuevos de 
Lustine Toyota of Woodbridge 
desde 2013.

 Con entusiasmo, dice que 
dos de cada tres clientes que lle-
gan a comprar un vehículo en ese 
establecimiento son hispanos.

“Sabemos que todos traba-
jamos fuerte en Estados Unidos 
y que nos gusta tener buenas 
propiedades.  A nuestros po-
tenciales clientes les decimos 
que no tengan temor de que 
aquí les vayan a negar un carro 
porque tal vez no tienen pape-
les o les falta dinero para el pago 
inicial.  Podemos conseguirle el 
seguro y venderles el vehículo 
a todas esas personas sin im-

portar su estatus migratorio.  
Tenemos conexiones bancarias 
que valen la pena y por eso es que 
la comunidad hispana viene en 
altos números a nuestra tienda”, 
explica Márquez.

Además, menciona que la 
mayoría de los vehículos se 
ofrecen con cero por ciento de 
financiamiento y buenos reem-

bolsos, que incluso llegan hasta 
3,500 dólares, gracias al apoyo 
de muchos bancos. 

Dichos reembolsos llegan en 
el caso de un auto Toyota Coro-
lla a $1,500, en un Camry a $2,250 
y en un Avalon a los $3,500. 

“Incluso tenemos reembol-
sos adicionales si el cliente es un 
militar o si se trata de un recién 

graduado”, añade.
Márquez empezó a trabajar 

en Lustine Toyota of Wodbrid-
ge en 2008, en ventas, y de allí 
pasó por las áreas de servicio al 
cliente y finanzas hasta llegar a 
su actual cargo.

Con relación al elevado volu-
men de clientela hispana en ese 
dealer destaca que el personal 

hispano les ofrece importante 
ayuda. 

“Desde el Gerente General 
y también yo como Gerente de 
Ventas de autos nuevos, tene-
mos personal hispano califica-
do en ventas, financiamiento, 
mantenimiento y en práctica-
mente todas las áreas del con-
cesionario”, señala.

Atractivas ofertas
Márquez menciona algunas 

de las ventajas que reciben los 
compradores de vehículos del 
concesionario:  

 Una garantía de por vida del 
carro: “Que no demanda ningún 
costo al cliente, no importa las 
millas que haya alcanzado o los 
años que lo tenga desde su com-
pra, ese vehículo está garantiza-
do con nosotros. Lo único que 
se requiere es tener un mante-
nimiento del auto con Toyota”.

 El Plan Toyota Care: “Con-
siste en un mantenimiento com-
plementario gratis por dos años 
o 25 mil millas. Cubre cambio 
de aceite, rotación de llantas, 
filtros, llenado de todos los lí-
quidos que el vehículo necesita 
y se proporciona asistencia en la 
carretera las 24 horas”.

 La garantía “Bumper to 
Bumper for Life”: “Cubre el 
sistema eléctrico completo del 
vehículo, desde el aire acon-
dicionado hasta el sunroof y el 
sistema de navegación”. 

 Auto for Life: “Una garan-
tía que se ofrece de por vida en 
motor, trasmisión, sistema ABS 
y lubricación de partes internas. 

“Tenemos una excelente co-
bertura, y la verdad es que nos 
hace muy competitivos y por eso 
consideramos muy difícil que 
alguien nos gane en este nego-
cio”, sostiene Márquez.

Afirman gerente general y gerente de ventas de Lustine Toyota of Wodbridge

Aquí ningún 
hispano 
se queda sin 
un carro
Se ofrece ayuda a los clientes sin importar su estatus migratorio, 
con atractivas ofertas y garantías para sus vehículos.

Enrique Márquez, Gerente de Ventas de Autos Nuevos de Lustine 
Toyota of Woodbridge, asegura que sus ofertas y garantías “nos hacen 
muy competitivos y es por eso muy difícil que alguien nos gane un nego-
cio”.         FOTO: ÁLVARO ORTIZ / WASHINGTON HISPANIC

Un Toyota Camry híbrido se exhibe en el salón de ventas de Lustine 
Toyota of Woodbridge. Es uno de los preferidos por los hispanos, junto 
con los modelos Corolla, RAV4 y Tacoma, además de la minivan Sienna 
y la camioneta Highlander.       FOTO: ÁLVARO ORTIZ / WASHINGTON HISPANIC

Darío Beltrán (derecha), Gerente General de Lustine Toyota of Woodbridge, da un apretón de manos a 
Enrique Márquez, Gerente de Ventas de Autos Nuevos. Ambos tienen como objetivo dar la mejor atención a los 
compradores hispanos.     FOTO: ÁLVARO ORTIZ / WASHINGTON HISPANIC
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HISPANIC PR WIRE
ESPECIAL

A
unque usted puede 
estar pensando en 
maneras de derro-
char su reembolso 
de impuestos, el Car 

Care Council recomienda algo 
más práctico: invertir parte de 
ese dinero en el cuidado de su 
auto y cosechar los beneficios 
económicos.

“Según el Servicio de Im-
puestos Internos (IRS), el reem-
bolso de impuestos promedio es 
más de $3,100. Al simplemente 
asignar una parte de este reem-
bolso al mantenimiento y ser-
vicio de su vehículo, obtendrá 
importantes dividendos en se-
guridad y confiabilidad”, señaló 
Rich White, director ejecutivo 
del Car Care Council. 

“Los beneficios derivados del 

cuidado del auto no terminan 
ahí. Su vehículo funcionará de 
manera más eficiente, ahorrará 
dinero en la gasolina, y su vida 
útil se extenderá al posponer el 
gasto elevado de comprar un au-
tomóvil nuevo”, añadió.

Con el cuidado adecuado, el 
vehículo típico debería rendir un 
funcionamiento seguro y con-
fiable de 200,000 millas como 
mínimo. Los procedimientos 
de mantenimiento y las repara-
ciones de rutina más comunes 
incluyen controlar el aceite, los 
filtros y líquidos, las correas y 
mangueras, los frenos, los neu-
máticos y el sistema HVAC. 

El Car Care Council, organi-
zación sin fines de lucro, tam-
bién recomienda una puesta a 
punto y alineación de ruedas 
anual.

Para ayudarle a sacar el ma-
yor provecho de la inversión en 

su vehículo y proteger su valor 
a largo plazo, visite el sitio web 
del Car Care Council en www.
carcare.org e inscríbase en el 
programa de servicio persona-
lizado gratuito.

Esta institución es la fuente 
de información para la campa-
ña de educación del consumi-
dor “Be Car Care Aware” (Esté 
consciente del cuidado de su au-
to), que promueve los beneficios 
para el consumidor de ocuparse 
regularmente del cuidado, el 
mantenimiento y la reparación 
de su vehículo. 

Para obtener las últimas no-
ticias relacionadas con el cuida-
do de su auto, visite nuestro sitio 
en http://media.carcare.org. 
Para solicitar una copia gratuita 
de la popular Car Care Guide (La 
Guía de Cuidado del Auto), visi-
te el sitio de educación del con-
sumidor en www.carcare.org. 

De recibir un cuidado regular y adecuado en el taller, un vehículo típico logra un funcionamiento seguro 
y confiable de 200,000 millas como mínimo.             FOTO: CORTESÍA

La mejor inversión para el conductor

Destine una parte de la suma que reciba para el mejor mantenimiento 
de su coche y no se arrepentirá.

¿Llegó su reembolso?
acuérdese de su auto
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LEASES ARE 36- MONTHS/12,000 MILES/YEAR. COROLLA: MSRP $19,800, $1,999 DUE AT SIGNING INCLUDES $1,840 DOWN CAP COST $18681. CAMRY: MSRP $23,935, $2,999 DUE AT SIGNING INCLUDES $2,820 DOWN, CAP COST $22,891.  RAV4: MSRP $25,940, $2999 DUE AT SIGNING INCLUDES $2,800 DOWN, CAP COST  $25,793 SIENNA: MSRP $33,480, $2999 DUE AT SIGNING INCLUDES $2,700 DOWN CAP 
COST $32,630. PRIUS: MSRP $21,195, $2,999 DUE AT SIGNING INCLUDES  $2,780 DOWN, CAP COST $21,463. AVALON: MSRP $34,115., $2,999 DUE AT SIGNING INCLUDES $2,6200 DOWN, CAP COST $32,466. ALL VEHICLES ARE SUBJECT TO PRIOR SALE. THE INTERNET PRICE IS ONLY APPLICABLE TO THIS SPECIFIC VEHICLE AS IDENTIFIED BY STOCK NUMBER AND VIN INTERNET SALE PRICE INCLUDE ALL MANUFACTURE 
CASH BACK AND MAY REQUIRE FINANCING THROUGH TFS ON APPROVED CREDIT. INTERNET PRICING CANNOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS. ALL PRICE & PAYMENT CALCULATED ABOVE ARE PLUS TAX, TAGS, $599 PROCESSING FEE. **ADVERTISED APR ON APPROVED CREDIT THOUGH TFS. STOCK PHOTOS ARE FOR ILLUSTRATIVE PURPOSES. PIORITY TOYOTA SPRINFIELD ASSUMES NO RESPONSIBILITY FOR INACCURACIES 
AFTER THE PURCHASER HAS TAKEN DELIVERY VEHICLE. VEHICLES ARE NOT AVAILABLE FOR EXPORT OUT OF CONTINENTAL UNITED STATES. COLLEGEGRAD/MILITARY REBATE NOT INCLUDED IN INTERNET PRICING. THESE REBATES WILL FURTHER REDUCE THE PRICE. DEALER NOT RESPONSIBLE FOR ERRORS OR OMISSIONS. TOYOTACARE NO COST MAINTENANCE OVERS THE FIRST 2 YEARS 25,000 MILESON NEW VEHICLES 
ONLY. THE MAINTENANCE BEYOND 2 YEARS IS PROVIDED BY THE DEALER. THE OIL/FILTER CHANGES OR LIFE FOR PRE-OWNED & CERTIFIED VEHICLES ARE PROVIDED BY PRIORITY TOYOTA. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS/EXCLUSIONS. VALID ONLY IN CONTINENTAL U.S.AND ALASKA. MAINTENANCE BEYOND 2 YEARS/25,000 MILES PROVIDED BY DEALER. ON APPROVED CREDIT THRU TFS.NO SECURITY DEPOSIT REQUIRED. 
36-MO/36K MILE LEASES PLUS TAX, TAGS, $599 PROCESSING FEE. ON APPROVED CREDIT THRU TFS. NO SECURITY DEPOSIT REQUIRED. ***0%/60-MONTHS: $16,67/$1,000 FINANCED, ON APPROVED CREDITTHRU TFS. 1.9%/60-MONTHS: $17.48/$1,000 FINANCED, 2.9%/60-MONTHS: $17.92/$1,000 FINANCED, 0%/36-MONTHS: $27.78/$1,000 FINANCED, 0.9%/60-MONTHS: $17.05/$1,000 FINANCED, 0.9%/72-MONTHS: 
$14,27/1,000 FINANCED. 0% APR ONLY AVAILABLE ON 2016 COROLLA’S AND CAMRY’S ON APPROVED CREDIT THRU TFS. CANNOT BE COMBINED WITH ANY OFFERS. CERTIFIED PREOWNED DISCOUNTS BASED ON ORIGINAL MSRP. SEE DEALER FOR DETAILS. OFFERS EXPIRES 4.03.17

12-month/12,000 Mile Limited Comprehensive Warranty
7-year / 100,00  Mile Limited Powertrain Warranty!

160-Point Quality Insurance Inspection!
CARFAX Vehicle History Report & More!

EVERY CERTIFIED USED TOYOTA COMES WITH

ENGINE GUARANTEED FOR LIFE

OIL & FILTER CHANGES FOR LIFE

PARTS & SERVICE GUARANTEED FOR LIFE

STATE INSPECTIONS FOR LIFE

TOWING GUARANTEED FOR LIFE

ASK ABOUT OUR $1000
TOYOTA MILITARY REBATE 

OR OUR  $750 COLLEGE
GRADUATE REBATE!

$3,410 ADDITIONAL VALUE!

ENGINE GUARANTEED FOR LIFE

OIL & FILTER CHANGES FOR LIFE

PARTS & SERVICE GUARANTEED FOR LIFE

STATE INSPECTIONS FOR LIFE

TOWING GUARANTEED FOR LIFE

Non-factory limited warranly, good at participating dealerships

ALL CERTIFIED PREOWNED &
NEW PRIORITY VEHICLES COME

WITH PRIORITIES FOR LIFE

¡BIENVENIDOS TAX ID!

PriorityToyotaSpringfield.com

$3,410 ADDITIONAL VALUE!
Non-factory limited warranly, good at participating dealerships

(703) 269-1400(703) 269-1400

¡Felicitaciones!
La compra de tu vehículo incluye garantía de 
por vida en motor y transmisión mientras el 

vehículo te pertenezca, sin ningún costo para tí. 
También cali�cas para mejoras mecánicas o de 

fábrica como la protección..... preguntar por 
detalles.

(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400(703) 269-1400

¡Felicitaciones!
La compra de tu vehículo incluye 
por vida

vehículo te pertenezca, 
También cali�cas para mejoras mecánicas o de 

fábrica como la protección..... preguntar por 

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

$159
PER MONTH LEASE

¡BIENVENIDOS TAX ID!

159
PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2017
COROLLA LE

OR 0% APR FOR 60-MONTH OR $1,750 CASH BACK FROM TOYOTA!

$179
PER MONTH LEASE

¡BIENVENIDOS TAX ID!

179
PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2017
CAMRY LE

OR 0% APR FOR 72-MONTH OR $2,500 CASH BACK FROM TOYOTA!

$299
PER MONTH LEASE

OR 0% APR FOR 60-MONTH OR $1,750 CASH BACK FROM TOYOTA!

299
PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2017
SIENNA LE

OR 0% APR FOR 48-MONTH OR $2,000 CASH BACK FROM TOYOTA!

$219
PER MONTH LEASE

OR 0% APR FOR 72-MONTH OR $2,500 CASH BACK FROM TOYOTA!

219
PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2016
PRIUS c TWO

OR 0% APR FOR 72-MONTH OR $2,000 CASH BACK FROM TOYOTA!

$199
PER MONTH LEASE

OR 0% APR FOR 48-MONTH OR $2,000 CASH BACK FROM TOYOTA!

199
PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2017
RAV4 LE

OR 0% APR FOR 60-MONTH OR $2,000 CASH BACK FROM TOYOTA!

$379
PER MONTH LEASE

OR 0% APR FOR 72-MONTH OR $2,000 CASH BACK FROM TOYOTA!

379
PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2016
AVALON XLE

OR 0% APR FOR 72-MONTH OR $2,000 CASH BACK FROM TOYOTA!

M i l e n a

S A L E S

A l

F I N A N C I A M I E N T O

H e c t o r  

S A L E S

L e o

S A L E S

O l i v e r

S A L E S

W i l l

S A L E S

A d r i a n

S A L E S

C a r l o s

S A L E S

D i e g o

T E A M  M A N A G E R

C a t h e r i nD a n i e l l a

F I N A N C I A M I E N T O

S t e p h a n i e

A F T E R
M A R K E T

A F T E R
M A R K E T

E l v i s

S A L E S

S t a n

S A L E S
M A N A G E R

G u s

S A L E S
M A N A G E R
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DARCARS Toyota 
of Silver Spring

PRECIOS INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DE FABRICA MÁS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y PROCESO DEL DEALER $300. OFERTAS EXPIRAN 03/31/2017.

DARCARSToyota.COM

1 888 869 1548DARCARS Toyota 
of Silver Spring

12210 Cherry Hill Road, Silver Spring, Maryland 20904

DARCARSTOYOTA.com

 

Certifi ed Pre-Owned

2011 TOYOTA PRIUS II

$16,900
2012 TOYOTA PRIUS C

$16,900
2012 RAV4 LTD AWD

$18,900
2011 TOYOTA AVALON

$23,900

2012 TOYOTA COROLLA L

$11,900
2010 TOYOTA CAMRY LE

$12,900
2012 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900

2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900

NEW 2014 TOYOTA

SIENNA LE
STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,500)

NEW 2014 TOYOTA

VENZA LE
AWD

STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

RAV4 LE
STARTING FROM

$20,895
(INCLUDES TOYOTA REBATE $500)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS V THREE
STARTING FROM

$23,899
(INCLUDES TOYOTA REBATE OF $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS TWO
STARTING FROM

$20,399
(INCLUDES TOYOTA REBATES OF $1,500)

$17,999STARTING FROM

$29,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

$14,899 $15,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $500)

$18,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $1,500)

(301) 622-0300
1 2 2 1 0  C h e r r y  H i l l  R o a d ,  S i l v e r  S p r i n g ,  M a r y l a n d  2 0 9 0 4
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You’re gonna love these deals

DESDEDESDEDESDEDESDEDESDEDESDE

$16067
(Incluye $1,500 reembolso Toyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

YARIS IA AUTO

1606716067
NUEVO 2017 TOYOTA

YARIS IA AUTOYARIS IA AUTO

1606716067160671606716067160671606716067 ¡Bienvenidos

 Tax ID!
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$23001DESDE

NUEVO 2017 TOYOTA

(Incluye $2,000 reembolso Toyota y bono).

$23001
NUEVO 2017 TOYOTANUEVO 2017 TOYOTA

$23001$23001
NUEVO 2017 TOYOTA

2300123001
RAV4 LE FWD

$27170DESDE

NUEVO 2017 TOYOTA

(Incluye $2,000 reembolso Toyota y bono).

SIENNA L

$27170
NUEVO 2017 TOYOTANUEVO 2017 TOYOTA

(Incluye $1,500 reembolso Toyota).(Incluye $1,500 reembolso Toyota).
YARIS IA AUTO

DESDE

$20100
(Incluye $2,500 incentivo Toyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

CAMRY LE

$20100
NUEVO 2017 TOYOTA

ienvenidos
DESDE

$17210
(Incluye $1,750 de incentivoToyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

COROLLA LE

17210
(Incluye $1,750 de incentivoToyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

COROLLA LECOROLLA LECOROLLA LE

172101721017210
NUEVO 2017 TOYOTA

17210172101721017210172101721017210
DESDE

MSRP $20,049

MSRP $30,879MSRP $24,184

MSRP $17,915

MSRP $26,209
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OurismanChevroletOfBowie.com
16610 Governor Bridge Rd. Bowie, MD 20716
OurismanChevroletOfBowie.com
16610 Governor Bridge Rd. Bowie, MD 20716

CHEVROLET OF BOWIE

JOSE SANCHEZ
SALES 

ERICK CENTENO
SALES

Starting MSRP

THE 2017 CRUZE

Starting MSRP

THE 2017 SUBURBAN

Starting MSRP

THE 2017 TAHOE

Starting MSRP

THE 2017 SILVERADO's

Starting MSRP

THE 2017 EXPRESS

Starting MSRP

THE 2017 CITY EXPRESS

PRICES EXCLUDES TAX, TAGS AND PROCESSING FEE OF $300. SEE DEALER TO COMPLETE DETAILS. AUTOS NUEVOS: PAYMENTS BASED ON 20% DOWN, 3.99% APR FOR 84 MONTHS.

... and many more to choose from!

BIENVENIDOS TAX ID!

2013 CHEVROLET CRUZE

4DR SDN AUTO
1LT

Stk. 307338A

2013 CHEVROLET IMPALA

4DR SDN LTZ

Stk. 236288A

2013 CHEVROLET MALIBU

4DR SDN ECO 
W/1SA

Stk. 173373A

2013 CHEVROLET MALIBU

4DR SDN LS 
W/1LS

Stk. 156031A 

2014CHEVROLET CRUZE 

 4DR SDN AUTO 
LS

Stk. 151830A

2014 DODGE GRAND CARAVAN 

4DR WGN SXT

Stk. 565321A

2014 FORD FOCUS

5DR HB SE

Stk. 264697A

2014 HYUNDAI SONATA 

 4DR SDN 2.4L 
AUTO GLS

Stk. B3667
2014 SUBARU IMPREZA

SEDAN 4DR 
AUTO 2.0I

Stk. B3656

2015 CHEVROLET CRUZE 

4DR SDN AUTO 
2LT

Stk. R3681

(301) 262-7600

PRECIO   $16975

$114 M
E
S

PRECIO   $11660

$127 M
E
S

PRECIO   $14480

$158 M
E
S

PRECIO   $14715

$160 M
E
S

PRECIO   $13378

$146 M
E
S

PRECIO   $10945

$119 M
E
S

PRECIO   $14372

$157 M
E
S

PRECIO   $13988

$152 M
E
S

PRECIO   $10773

$117 M
E
S

PRECIO   $11956

$130 M
E
S

PRECIO  $16975

$185 M
E
S

PRECIO  $22405

$244 M
E
S

PRECIO  $29550

$322 M
E
S

PRECIO  $49915

$544 M
E
S

PRECIO  $47215

$515 M
E
S

PRECIO  $27585

$301 M
E
S

PRICES INCLUDES CURRENT MANUFACTURER REBATES AND FACTORY INCENTIVES AVAILABLE. ALL VEHICLES ARE SUBJECT TO PRIOR SALE. ALL FINANCING IS SUBJECT TO APPROVED CREDIT. ALL NEW VEHICLE PRICES EXCLUDE FREIGHT. TAX, TAGS, AND PROCESSING FEE OF $300. PAYMENTS BASED ON 20% DOWN, 3.99% APR FOR 84 MONTHS.

¡No importa, todos califican!

No Credito

Mal Crédito

Bancarrota 

Reposiciones

parte en Toyota.
La conexión de Albaisa con Japón 

empezó mucho antes: de niño se fami-
liarizó con artistas y arquitectos japo-
neses como Isamu Noguchi y Kenzo 
Tange por infl uencia de su padre, un 
arquitecto que se radicó en Miami tras 

el triunfo de la revolución de Fidel Cas-
tro en los años 50.

Albaisa se siente orgulloso de su 
herencia. El año pasado viajó a Cuba 
con un Infi niti Q60S rojo para que fuese 
fotografi ado en las pintorescas calles de 
la isla por la revista Fortune.

Total innovación
La elegancia latina del diseñador 

encaja perfectamente en el enfoque 
innovador de Nissan en comparación 
con otras marcas japonesas.

“Las casas automotrices japonesas 
tienen fama de ser medio insípidas, 
aburridas, por así decirlo”, expresó 
Hans Greimel, editor de Asia de Auto-
motive News.

“Eso está cambiando gradualmente. 
Y a la vanguardia de ese cambio siem-
pre ha estado Nissan. Siempre ofrecen 
algo extra en sus diseños. Son un poco 
más osados, más anticonvencionales”, 
indicó.

El propio Albiasa admite que los 
autos japoneses eran vistos como algo 
seco, pero dice que eso ya no es así. El 
nombre en código que se empleó con 
el QX70 durante la etapa de diseño fue 
“el chita biónico”, para transmitir a los 
diseñadores una imagen de agilidad, 
masculinidad y avanzada tecnología.

“La cultura japonesa no es aburri-
da. Es hermosa. Innovadora. Refl exi-
va, introvertida, pero receptiva del 
mundo exterior al mismo tiempo. Y 
nosotros tenemos que hacer autos con 
esas características”, comentó. “Si eso 
es considerado aburrido, entonces no 
estamos haciendo las cosas bien. Mi 
trabajo es hacer que los autos japone-
ses refl ejen la belleza y la innovación 
de Japón.

YURI KAGEYAMA          
ATSUGI, TOKIO / AP

L
os innovadores diseños de Nis-
san tienen un toque cubano.

Alfonso Albaisa, el nuevo 
jefe del departamento de di-
señadores de la fi rma japone-

sa, se inspira en las culturas de Estados 
Unidos, Japón y Cuba para hacer dise-
ños de una elegancia desconocida hasta 
ahora en Nissan, pero que empieza a ser 
reconocida en todo el mundo a medida 
que la casa automotriz se expande, se-
gún los entendidos.

Estadounidense, hijo de cubanos, que 
ha trabajado en los diseños de los mo-
delos Q30 y Q60 de Infi niti –la marca de 
lujo de Nissan-, Albaisa fue promovi-
do la semana pasada a vicepresidente y 
director de diseño de Nissan Motor Co.

Las obras de arte japonesas y sus raí-
ces cubanas son algunas de las infl uen-
cias que inspiran el trabajo de Albaisa, 
al que algunos le ven una cierta poesía 
juguetona.

“Para mí un auto es como un sue-
ño, algo más que tuercas y tornillos”, 
declaró Albaisa en una reciente entre-

vista en el Centro Técnico de Nissan 
en Atsugi, en las afueras de Tokio. “Es 
un refl ejo de nuestro sueño de volar, de 
movernos”, indicó.

Las casas automotrices prestan cada 
vez más atención al diseño para atraer 
clientes en una industria en la que el 
rendimiento, la seguridad y el kilome-
traje tienden a ser buenos en la mayoría 
de las marcas.

Antes de su última promoción, Al-
baisa fue vicepresidente corporativo y 
director de diseños de Infi niti.

El Infi niti Q50, presentado este mes 
en el Salón Internacional de Automóvi-
les de Ginebra, tiene un delicado inte-
rior, con terminados a mano, como los 
bordes de un tablero en un material que 
parece madera.

Albaisa transmite su pasión por ese 
tipo de trabajo artesanal, que los japo-
neses llaman “monozukuri”.

Este hijo de cubanos de 52 años, que 
estudió en el Pratt Institute, empezó a 
trabajar para Nissan en Estados Unidos 
en 1988, una década antes de que la casa 
japonesa se fusionase con la francesa 
Renault.

Esa asociación entre Nissan y Ren-

ault --cuyo presidente es Carlos Ghosn, 
un francés nacido en Brasil y con ascen-
dencia libanesa-- contribuye a darle a 
Nissan un toque más internacional que 
el de otras empresas japonesas: la mitad 
de sus diez ejecutivos más altos no son 
japoneses, comparado con una quinta 

EL RETO DE LOS 
AUTÓNOMOS

   Alfonso Albaisa cree que los 
autos autónomos y la inteligencia 
artifi cial pueden ofrecer más oportu-
nidades creativas. 

   Como ejemplo señaló que los 
espejos a ambos lados pueden que-
dar obsoletos pronto, lo mismo que 
las ideas acerca de cuánto vidrio se 
puede usar también.

Alfonso Albaisa, nuevo jefe de diseño de Nissan, posa junto a un prototipo de Infi niti, 
la marca de lujo de esa casa automotriz, el 27 de febrero en el Centro Técnico de la em-
presa, en Atsuki, cerca de Tokio. SHIZUO KAMBAYASHI / AP

Junto a un modelo Q60 de Infi niti, la marca de lujo de Nissan, el nuevo jefe de diseño 
de Nissan, Alfonso Albaisa, ofrece una entrevista en la sede de la empresa en Atsuki, 
cerca de Tokio.      FOTO: SHIZUO KAMBAYASHI / AP

Alfonso Arbaisa se inspira en la cultura de la isla para que los vehículos de esa marca tengan una “cierta poesía juguetona”.

Nuevo jefe de diseñadores es Alfonso Arbaisa

“Toque cubano”  en diseños de Nissan
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COLLEGE PARK & ROCKVILLE, MD — Ms. Robin Stein, 
General Manager of DARCARS Nissan of College Park and  
Eddie Morataya, General Manager of DARCARS Nissan 
Rockville, stunned area residents today by announcing that, 
due to popular demand, DARCARS Nissan will bring back the 
$3,500† CASH FOR CLuNKERS one more time.  In 2009 many 
Americans took advantage of the CASH FOR CLuNKERS† 
event by trading in their old cars, trucks, and S.U.V.’s for a newer 
more fuel efficient means of transportation with a guaranteed 
$3,500 trade allowance for their vehicle. Stein confirms “IT’S 
BACK” as the DARCARS NISSAN’S CASH FOR CLuNKERS† 
event will be held for FIVE days ONLY, this Friday through 
Tuesday, regardless of weather conditions.

Stein offers a simple explanation for this spectacular sales 
event, “The program that stimulated the economy in the summer 
of 2009, giving consumers a once in a lifetime opportunity to 
trade up from their old, worn down vehicles and get into a newer, 
more dependable means of transportation is back.”

DARCARS NISSAN OF COLLEGE PARK AND DARCARS 
NISSAN ROCKVILLE HAVE BEEN SELECTED AS THE 
ONLY LOCATIONS IN THE REGION RENEWING THE 
GuARANTEE OF $3,500† CASH FOR CLuNKERS TRADE 
IN. While many Americans took advantage of this program in 
2009, some missed out on the incredible savings due to a rapid 
depletion of inventories. We are proud to bring this program back 
to our customers in College Park and Rockville for a limited time 
only. The customers that missed out on the incredible savings 
eight years ago have been demanding for a return of the program 

and now “IT’S BACK!”
There will be many pre-owned vehicles to choose from 

including trade-ins, lease turn-ins, specially purchased vehi-
cles, company cars as well as NEW Nissan cars and trucks. 
Morataya goes on to mention, “DARCARS Nissan Rockville and 
DARCARS Nissan of College Park are grateful for all the commu-
nity support we’ve received over the years. We could ship these 
vehicles off to auction, but we’d rather give back to the commu-
nity and pass the savings on to our customers. I can assure you, 
if you want to get a great deal on the vehicle of your dreams, you 
won’t want to miss this event.” 

DARCARS Nissan of College Park and DARCARS Nissan  
Rockville believe in helping those individuals with credit chal-
lenges get back on their feet again. Everyone is welcome and 
special lenders will be on site to provide funding for those who 
feel there may be something negatively affecting their credit sit-
uation. Representatives will be on hand for immediate approval 
and release of these ‘insider’ deals.

Many of the pre-owned vehicles offered are late model vehi-
cles with low mileage and balance of factory warranty remaining.  
Auto shoppers can choose from many pre-owned makes and 
models including Nissan, Honda, RAM, Jeep, Infiniti. Chevrolet, 
Mercedes-Benz, GMC, Ford, Hyundai, Subaru, Toyota and more. 
Plus there will be many NEW Nissan models also avail-
able during this sales event. To ensure that everyone can take 
advantage of great deals, prices will be clearly marked on wind-
shields. All you’ll need to do is pick a vehicle. It’s that simple.

During the 5-day event, all trades are welcome, paid 
for or not1. You don’t want to miss the unique opportunity to 
obtain a brand New Nissan or newer vehicle than you currently 
own; pre-owned or car, truck, van or sport utility with an unbe-
lievably low down payment!” Stein also reminds customers that 
the event is first-come, first-served, so it’s critical to come early 
to have the best chance of getting the vehicle of your choice.

AUTOMOTIVE SECTION  D-5

“DARCARS Nissan of College Park
and DARCARS Nissan Rockville 

will give you $3,500† for your trade-in,  
regardless of condition 

PuSH IT. PuLL IT. TOW IT.
during this 5 day sales event!”

—Robin Stein, GM

*All vehicles are subject to prior sale. All prices exclude tax, tags, freight and $300 dealer 
processing charge and after $3,500 Cash For Clunker Incentive, W.A.C. Dealer participation 
affects final negotiated price. See dealer for full details. Not all buyers will qualify.

*2016 Nissan Versa, VINS: GL880733, GL860741, GL871441, GL860121, $0 down, $139 per 
month @2.99% APR for 72 months WAC. MSRP $15,055. Sale Price $14,220. Minus $1,500 
Nissan Rebate. Final Selling Price $9,220 after $3,500 DARCARS Nissan CFC incentive.

***2017 Nissan Sentra, VINS: HY246457, HY245218, HY256279, HY272410, $0 down, $189 per 
month @2.99% APR for 72 months WAC. MSRP $19,055. Sale Price $18,190. Minus $2,250 
Nissan Rebate. Final Selling Price $13,305 after $3,500 DARCARS Nissan CFC incentive.

*** 2016 Nissan Rogue, VINS: GP710886, GP711187, GW147783, GP725062, $0 down, $269 
per month @2.99% APR for 72 months WAC. MSRP $25,965. Sale Price $22,125. Minus $750 
Nissan Rebate. Final Selling Price $17,875 after $3,500 DARCARS Nissan CFC incentive.

**** 2017 Nissan Altima, VINS: HN332350, HC144470, HN332261, HN332812, $0 down, $259 
per month @2.99% APR for 72 months WAC. MSRP $24,380. Sale Price $23,515. Minus $2,250 
Nissan Rebate and $1,000 NMAC Bonus Rebate. Final Selling Price $16,765 after $3,500 
DARCARS Nissan CFC incentive.

†3.500 Cash For Clunkers guarantee towards the purchase of any new or pre-owned vehicle 
in stock, limit one trade-in per customer; individuals only, no retailers or brokers, this is not 
a government program, not affiliated with the federal CARS (Car Allowance Rebate System) 
program, See dealer for details. All advertised prices assume $3,500 trade-in.

1Trading in a vehicle will not eliminate your debt. Negative equity will be added to any 
purchase or lease.

We reserve the right to correct any typographical errors. ©2017 The Premier Group. All 
Rights Reserved

“We will give you $3,500 for your trade-in, no matter the condition!” 
Going on Now, for 5 Days Only, this Friday through Tuesday!

If you missed out on the “Cash For Clunkers” 
Event in 2009, you have one more opportunity, 
for 5 days  only, to take advantage of this spe-
cial offer, this:

Friday - Saturday
9:00am – 9:00pm

Sunday
11:00am – 7:00pm

Monday - Tuesday
9:00am – 9:00pm

Hurry for Best Selection and Great Savings!

DARCARS NISSAN OF COLLEGE PARK
9330 Baltimore Avenue • College Park • (301) 441-8000 

DarcarsNissanOfCollegePark.com

DARCARS NISSAN ROCKVILLE
15911 Indianola Drive • Rockville • (301) 309-2200 

DarcarsNissan.com

CASH FOR CLuNKERS
$3,500 FOR ANY TRADE† 

PuSH IT, PuLL IT,  TOW IT OR DRIVE IT HERE.

Some examples of the over 150 vehicles 
available on our pre-owned lots are:

F	
2012 CHEVY CRuzE ECO - $99 MONTHLY

Stock# G71616A1, $0 Down, $99 per month, for 72 mos @ 4.99% 
W.A.C. Selling price $9,700 after $3,500 CFC incentive. 

F	
2013 FIAT 500 SPORT - $129 MONTHLY

Stock# 643002A, $0 Down, $129 per month, for 72 mos @ 4.99% 
W.A.C. Selling price $11,550 after $3,500 CFC incentive.

F	
2010 TOYOTA COROLLA - $169 MONTHLY

Stock# E1163A, $0 Down, $169 per month, for 60 mos @ 4.99% 
W.A.C. Selling price $12,500 after $3,500 CFC incentive.

F	
2015 CHEVY SPARK LT - $139 MONTHLY

Stock# P1955, $0 Down, $139 per month, for 72 mos @ 4.99% 
W.A.C. Selling price $12,175 after $3,500 CFC incentive.

Only $269 per month with Cash For Clunkers***

NeW 2016 NISSAN ROGuE
Only $189 per month with Cash For Clunkers**

NeW 2017 NISSAN SENTRA S

Only $139 per month with Cash For Clunkers*

NeW 2016 NISSAN VERSA S NeW 2016 NISSAN ALTIMA 2.5

Only $259 per month with Cash For Clunkers****
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NASCAR.COM 
AVONDALE, ARIZONA  
 ESPECIAL

C
uando se anunció al 
ganador de la Cam-
ping World 500 el 
domingo en Phoenix, 
quizá hubo alguien 

que pensó que era otro momento 
con Warren Beatty recibiendo el 
sobre equivocado en la ceremo-
nia de los Oscars.

Pero, no. En esta ocasión, 
no hubo errores. Ryan Newman 
fue el inesperado ganador de la 
cuarta carrera de la tempora-
da Monster Energy NASCAR 
Cup Series 2017, al volante del 
Chevrolet SS No. 31 de Richard 
Childress Racing, con lo que 
este equipo rompió una sequía 
de victorias que empezó en 2013.

Ryan y su equipo de pits de-
cidieron quedarse en la pista 
para las últimas dos vueltas del 
tiempo extra en el Phoenix In-
ternational Raceway. 

De esta manera, en el reinicio 
adelantó a Ricky Stenhouse Jr. 
(quien también eligió quedarse 
en pista y eventualmente termi-
nó 4to.), para cruzar la meta por 
delante de Kyle Larson (quien sí 
había entrado a pits para cam-
biar llantas) e hizo contacto con 
Stenhouse Jr. en la vuelta 313.

Fue la 18va. victoria en la ca-
rrera de Newman, su segunda en 
Phoenix y la primera desde que 
ganó la Brickyard 400 el 28 de 
julio de 2013, cuando manejaba 
para Stewart-Haas Racing. 

“Ya había perdido la cuenta”, 
admitió Newman sobre la racha 
de carreras sin victorias (127). 
“Fue una decisión arriesgada del 
jefe de equipo Luke Lambert. Yo 
pedí dos llantas y él dijo que íba-
mos sin cambios”, relató. 

“He ganado más carreras sin 
llantas que las que he ganado con 
llantas nuevas. Estoy orgulloso 
del equipo. Tuvimos un auto 

Chevrolet muy competitivo to-
do el día y lo pudimos mantener 
fuera de los problemas hasta el 
final”, mencionó al recibir el 
premio. Lambert entró a la sala 
de conferencias y lo primero que 
dijo fue: “Esto es un gran alivio”, 
algo con lo que coincidió New-
man.

“Esta victoria es excelente 
por muchas razones”, señaló 
Newman. “Ha sido la racha sin 
victorias más larga que he te-
nido. Fue una batalla dura, una 
carrera dura, cuatro años muy 
duros”, prosiguió.

Newman encabezó al grupo 
de tres pilotos que eligieron no 
entrar a pits luego de que Joey 
Logano, quien había arrancado 
desde la Pole Position, se estrelló 
tras sufrir una llanta pinchada en 
su Ford No. 22 en la curva 1, lo 
que provocó la octava y última 
bandera amarilla de la carrera.

Stenhouse y Martin Truex Jr. 
reiniciaron con llantas viejas  en 
2do. y 3er. puestos, respectiva-
mente, con Larson en 4to. lugar, 
pero con llantas nuevas del lado 
derecho del auto, para reiniciar 
desde la lado exterior de la pista 
en su Chevrolet No. 42 de Chip 
Ganassi Racing.

Todo iba bien, hasta que Lar-
son hizo contacto con el auto de 
Stenhouse Jr. en la curva 1.

“Sí, toqué el auto de Ricky y 
me fui de lado con lo que mata-
mos la oportunidad de avanzar 
(en la curva 2)  y permitimos que 
Newman se escapara”, indicó 
Larson, quien añadió: “…quizá 
debí haber ido por el lado exte-
rior y quedarme cerca de New-
man. Ojalá hubiera hecho eso”.

El mexicano Daniel Suárez 
logró su mejor resultado hasta 
ahora en la Monster Energy Cup 
Series con el 7mo. puesto , se-
guido por Erik Jones, por lo que 
ambos lograron su primer Top 
10 en sus carreras dentro de la 
máxima serie.

Ryan Newman (31) conduce su poderoso coche Chevrolet SS hacia la 
victoria durante la carrera por la serie NASCAR en el circuito de Phoenix, 
en Arizona.                                                           FOTO: RALPH FRESO / AP

El momento de la largada por la corona de la serie NASCAR en 
Phoenix, con los coches liderados por Joey Logano (izq.), quien obtuvo la 
Pole, y Kyle Larson (derecha), el domingo 19 en el circuito internacional 
de Phoenix de Arizona.                               FOTO: RALPH FRESO / AP

Ryan Newman celebra en el podio junto a los trofeos que recibió por su sorprendente victoria en el circuito internacional de Phoenix, el domin-
go 19 en Avondale, Arizona.                       FOTO: RALPH FRESO / AP

Ryan Newman se lleva la corona de la NASCAR en Phoenix

Lo arriesgó todo para ganar
Corredor logra romper una racha de cuatro 
años sin victorias en la serie automovilística 
más popular del país.
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BILL PAGE TOYOTA

Hasta

de reembolso
(en modelos selectos)

$

¡Reducción de precios
POR CONSTRUCCIÓN!

(703) 532-8800
billpagetoyota.com

*PRICES INCLUDE CURRENT MANUFACTURE REBATES. ADDITIONAL FACTORY REBATES SUCH AS RECENT COLLEGE GRADUATE OR MILITARY MAY BE AVAILABLE. ALL VEHICLES ARE SUBJECT TO PRIOR SALE. ALL PRICES ARE SPECIAL INTERNET PRICES ONLY AND CANNOT BE COMBINED WITH ANY OTHER OFFER, PUBLIC OR PRIVATE. ALL FINANCING IS SUBJECT TO APPROVED CREDIT. ALL NEW  VEHICLE PRICES EXCLUDE FREIGHT (CARS $835, SUVs $900 AND FULL-SIZE TRUCKS $1195), TAX, TAGS, AND PROCESSING FEE OF $595. WE MAKE EVERY EFFORT TO PROVIDE ACCURATE INFORMATION, BUT PLEASE VERIFY OPTIONS AND PRICE  BEFORE PURCHASING. WE CANNOT BE HELD LIABLE FOR DATA THAT IS LISTED INCORRECTLY. camry: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2000 DOWN , FIRST $199 PAYMENT 
AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 CAMRY MODEL 2532, MSRP $23,935 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $23,271. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY.  0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL 
SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. BUYERS CAN RECEIVE A $1000 FINANCE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT.  ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION.  FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY.   SEE DEALER FOR DETAILS. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. COROLLA: TAX, TITLE, LICENSE , $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE 
AT SIGNING INCLUDES $1830 DOWN (AFTER APPLICATION OF $750 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES) , FIRST PAYMENT OF $169 AND $0 SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 COROLLA 4 CYLINDER AUTOMATIC MODEL 1852, MSRP $19,800 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $18,821. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE 
MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. RAV4: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2400 DOWN , FIRST $199 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,340 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,003. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE 
AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 HIGHLANDER: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER 
PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2730 DOWN , FIRST $269 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 HIGHLANDER LE MODEL 6948, MSRP $35,080 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $33,672. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND IS SUBJECT 
TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. 0.9% APR FINANCING UP TO 60 
MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT 
TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT 
SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED 
BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO, NO CREDITO, MAL CREDITO,
BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

JOSEPH
Gerente de Ventas

MITCHEL
(703) 505-1668

ARIEL
(703) 926-0334

MUSTAPHAGUILLERMO
Ventas

GREGORIO
(571) 356-1944

JOSE
Financiamiento

LUIS
(703) 282-5536

NUEVO 2017  COROLLA LE
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NUEVO 2017  CAMRY LE

NUEVO 2017  TUNDRA SR5
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NUEVO 2017  HIGHLANDER LE

$199LE
AS

E
FO

R

36
 m

on
th

s 

NUEVO 2017  RAV4 LE

NUEVO 2017  SIENNA LE

Financiamiento Disponible
(en modelos selectos)

$7,9502011

Ford Fiesta

St
k.

26
43

7B

$12,4502009

Toyota Rav4

St
k.

23
56

8A

$11,3502011

Toyota Rav4

St
k.

26
63

9A

$12,9892007

Dodge Ram 1500

St
k.

56
76

A

$8,9502009

Toyota Corolla

St
k.

26
81

2A

$7,9502010

Toyota Corolla

St
k.

23
81

6A

$9,4952010

Toyota Corolla

St
k.

27
12

4A

$13,9502012

Acura TSX

St
k.

23
18

9A

$11,4952013

Toyota Corolla

St
k.

26
72

6A

$11,4952013

Toyota Corolla

St
k.

P4
78

6

$12,4952015

Hyundai Sonata

St
k.

P4
75

5

$12,4952011

2015 Nissan Altima

St
k.

56
59

C

BILL PAGE TOYOTA

www.billpagetoyota.com
* APLICAN RESTRICCIONES, PRECIO A CLIENTES CON CREDITO APROBADO Y CALIFICADO, NO TODOS CALIFICAN.  IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER NO ESTAN INCLUIDOS. CUOTAS MENSUALES BASADAS EN 25% CUOTA INICIAL POR 72 MESES AL 7.9% DE TASAS DE INTERES

RECIBIMOS SU AUTO VIEJO, SIN IMPORTAR LAS CONDICIONES. BIENVENIDOS COMPRADORES POR PRIMERA VEZ

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO,  NO CREDITO, MAL CREDITO,
BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042

(703) 532-8800

VEN A BILL PAGE TOYOTA Y MANEJA HOY TU NUEVO AUTO A CASA!

¡Reducción de precios
POR CONSTRUCCIÓN!

cuota inicial
disponible

$1

JOSEPH
Gerente de Ventas

MITCHEL
(703) 505-1668

ARIEL
(703) 926-0334

MUSTAPHAGUILLERMO
Ventas

GREGORIO
(571) 356-1944

JOSE
Financiamiento

LUIS
(703) 282-5536
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