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NISSAN ROGUE Hybrid 2017, 
súper eficiente y ahorrador.

Toyota, Porsche y Chevrolet, 
LÍDERES EN REVENTA.

EXCELENTES VENTAS de la 
minivan Chrysler Pacifica.

Crean color ‘Rojo con Alma’ 
para el MAZDA CX-5.

No hay dudas que Honda se acaba de llevar las palmas como el mejor comercial presentado por algunos fabricantes de autos durante la transmisión televisada del 
Super Bowl que se cumplió el domingo pasado en su edición número 51 en Houston, Texas. Superó limpiamente a los de Mercedes-Benz, Hyundai y Kia. Esta vez, Honda 
promovió su popular crossover CR-V 2017, en un comercial de 60 segundos que usó anuarios con fotografías de nueve personajes famosos, los cuales cobran vida y alien-
tan a la gente a seguir sus sueños, una manera de recordar al público el slogan que esa corporación ha tenido desde hace 15 años, “El poder de los sueños”. La 
idea es impulsar aún más las fuertes ventas del CR-V lanzado en enero en Estados Unidos.       FOTO: HONDA

CR-V: el poder de 
los sueños

Honda causa 
impacto en el  
Super Bowl
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of Fairfaxof Fairfax

TedBrittSmartWheels.comTedBrittSmartWheels.com
11101 Fairfax Blvd, Fairfax, VA 22030

(703) 659-8422

PAGOS SON ÚNICAMENTE EJEMPLO Y ESTAN BASADOS EN $2000 PAGO INICIAL Y FINANCIAMIENTO POR 72 MESES AL 2.99% INTERES EN CRÉDITOS APROBADOS. PAGOS EXCLUYEN IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE REGISTRACIÓN, TÍTULO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER ($689.50). EL VALOR DEL TRADE-IN DE $3000 NO 
PUEDE SER COMBINADO CON LOS PAGOS DE EJEMPLO PUBLICADOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

ACEPTAMOS BICICLETAS, MOTONETAS, MOTOCICLETAS, BOTES, TRUCKS,
CASAS RODANTES, TRENES, BUSES Y CUALQUIER MEDIO DE TRANSPORTE.

Colillas de cheque..... No necesita
Factura de teléfono..... No necesita
Estados de cuenta bancario..... No necesita
Social Security..... No necesita
Visa..... No necesita

Tax ID........ Ok
Empleado independiente...  Ok
ReposeSiones....... Ok
Foreclosure....... Ok
Bancarrota...... Ok

No importa la condición
empujalo, jalalo, remolcalo!

No importa el año, modelo y millaje!
Hasta125% del valor de KBB*
Lo que sea mejor!ó

•TODOS Califican  •TODAS Las aplicaciones de crédito son aceptadas

Aceptamos
TAX ID

$3000$3000

GRAN
VENTA
GRAN
VENTA

POR TU TRADE IN

de reducción
DE INVENTARIO

of Fairfaxof Fairfax
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Jeff Kohl

David Donnie Tansir JonathanCristian - Español
(571) 334 0767

Dan George Frank

2003 MITSUBISHI EVO LANCER

$19,995 $199$199
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD FOCUS HATCHBACK SE FWD

$9,995 $95$95
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 TOYOTA PRIUS C FWD

$9,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD ESCAPE SE FWD

$11,995 $119$119
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 JEEP COMPASS LIMITED 4X4

$13,995 $139$139
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 FORD FUSION SE

$12,995 $129$129
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 HONDA CIVIC EX

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 TOYOTA CAMRY LE

$12,995 $129$129
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 TOYOTA COROLLA

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 HONDA ACCORD EX

$12,995 $129$129
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD TRANSIT CONNECT

$16,995 $169$169
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2005 FORD F-150 LARIAT 4 PUERTAS

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2009 GMC YUKON XL SLT 4X4

$14,995 $149$149
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 FORD E-150 CARGO VAN

$9,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 TOYOTA RAV-4 XLE 4X4

$16,995 $169$169
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 FORD F-150 4X4

$17,995 $179$179
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 HONDA ACCORD LX

$12,995 $129$129
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 HONDA CIVIC LX

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 HONDA CR-V 4X4

$14,995 $149$149
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 TOYOTA COROLLA LE

$11,995 $119$119
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2016 HYUNDAI ELANTRA SE

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 CHEVROLET MALIBU LT

$7,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 HONDA CR-V LX FWD

$8,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 CHEVROLET SONIC LS

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2007 DODGE CHARGER R T

$8,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2007 NISSAN MAXIMA 3.5 SL

$7,495 $74$74
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 ACURA TSX navegacion

$6,895 $68$68
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 FORD EXPLORER EDDIE BAUER 4X4

$9,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 HONDA CIVIC EX-L

$7,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 FORD C-MAX SE

$9,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*
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PRECIOS BASE

Nissan Rogue 
SV FWD Hybrid $26,240 USD

Nissan Rogue 
SL FWD Hybrid $31,160 USD

Nissan Rogue 
SV AWD Hybrid $27,590 USD

Nissan Rogue 
SL AWD Hybrid $32,510 USD

JAVIER MOTA     
AUTOPROYECTO.COM    

L
a Nissan Rogue Hybrid 
2017, que ofrecerá un 
rendimiento de hasta 35 
millas por galón de ga-
solina, saldrá a la venta 

esta primavera con un precio 
base que arranca en los $26,240.

Esta versión ultra efi ciente de 
una de las SUV compactas más 
populares del mercado, es im-
pulsada por el motor de gasolina 
de cuatro cilindros y 2.0 litros 
que genera 141 caballos de fuerza 
y va acoplado al sistema de doble 
embrague inteligente y la batería 
de ion-litio para un total de 176 
caballos de fuerza y 144 libras de 
torsión por pie lineal.

La versión híbrida también 
cuenta con el sistema Start/Stop 
que apaga el motor en cuanto el 
vehículo se detiene y lo arran-
ca automáticamente cuando el 
conductor levanta el pie del pe-
dal del freno para maximizar el 
rendimiento de gasolina y el sis-
tema de regeneración de energía 
mediante el sistema de frenos.

El motor base de la Nissan 
Rogue regular es el cuatro cilin-
dros y 2.5 litros que genera 170 
caballos de fuerza.

El modelo con motor de ga-
solina se ofrecerá en tres versio-
nes –S, SV y SL-, cada una con 
la opción de tracción delantera 
o en las cuatro ruedas, mientras 
que la Nissan Rogue Hybrid 
tendrá dos versiones, SV y SL, 

y con tracción delantera o en las 
cuatro ruedas.

Esta segunda generación de la 
Nissan Rogue no solo incluye un 
nuevo ‘look’ totalmente renova-
do sino que además cuenta ahora 
con el sistema de tecnologías de 
seguridad Nissan Safety Shield.

La única diferencia entre la 
versión regular y la híbrida es 
que ésta última no cuenta con la 
confi guración opcional de una 
tercera fi la de asientos, con lo 

que tiene capacidad para hasta 
siete pasajeros, debido a que 
el espacio que ocupa la batería 
no permite la instalación de los 
sistemas EZ Flex Seating Sys-
tem y el Divide-N-Hide Cargo 
System.

La Nissan Rogue Hybrid 
2017, que saldrá a la venta en 
la primavera, se fabrica en las 
plantas de Smyrna, Tennessee; 
Kyushu, Japón; y Busan, Corea 
del Sur.

Rogue Hybrid, más ahorrador
Modelo de Nissan ya tiene precio

Nuevo SUV compacta tiene una potencia de 141 HP y es súper efi ciente: rinde 35 millas por galón de combustible.

El sistema Start/Stop del nuevo Nissan Rogue Hybrid 2017 apaga el motor cuando el vehículo se detiene y lo 
arranca cuando el conductor levanta el pie del pedal del freno, lo que aumenta su efi ciencia.      FOTO:  NISSAN

Debido al espacio para la batería la Nissan Rogue Hybrid 2017 no cuenta con la confi guración opcional de una 
tercera fi la de asientos con siete pasajeros, como lo tiene la Rogue regular.       FOTO:NISSAN
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DARCARS Toyota 
of Silver Spring

PRECIOS INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DE FABRICA MÁS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y PROCESO DEL DEALER $300. OFERTAS EXPIRAN 02/15/2017.

DARCARSToyota.COM

1 888 869 1548DARCARS Toyota 
of Silver Spring

12210 Cherry Hill Road, Silver Spring, Maryland 20904

DARCARSTOYOTA.com

 

Certifi ed Pre-Owned

2011 TOYOTA PRIUS II

$16,900
2012 TOYOTA PRIUS C

$16,900
2012 RAV4 LTD AWD

$18,900
2011 TOYOTA AVALON

$23,900

2012 TOYOTA COROLLA L

$11,900
2010 TOYOTA CAMRY LE

$12,900
2012 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900

2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900

NEW 2014 TOYOTA

SIENNA LE
STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,500)

NEW 2014 TOYOTA

VENZA LE
AWD

STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

RAV4 LE
STARTING FROM

$20,895
(INCLUDES TOYOTA REBATE $500)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS V THREE
STARTING FROM

$23,899
(INCLUDES TOYOTA REBATE OF $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS TWO
STARTING FROM

$20,399
(INCLUDES TOYOTA REBATES OF $1,500)

$17,999STARTING FROM

$29,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

$14,899 $15,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $500)

$18,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $1,500)

(301) 622-0300
1 2 2 1 0  C h e r r y  H i l l  R o a d ,  S i l v e r  S p r i n g ,  M a r y l a n d  2 0 9 0 4
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You’re gonna love these deals

$20338
DESDE

(Incluye $2,250 incentivo Toyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

CAMRY LE

2033820338
Incluye $2,250 incentivo Toyota).

2033820338 $23481
DESDE

NUEVO 2017 TOYOTA

(Incluye $1,500 reembolso Toyota y bono).

23481
Incluye $1,500 reembolso Toyota y bono).

2348123481
RAV4 LE FWD

DESDE

$1745017450174501745017450
(Incluye $1,500 de incentivoToyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

COROLLA LE

17450
DESDE

$14510 $
COROLLA LE

145101451014510
(Incluye $1,500 reembolso Toyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

YARIS IA 6MT

¡BIENVENIDOS TAX ID!¡BIENVENIDOS TAX ID!¡BIENVENIDOS TAX ID!¡BIENVENIDOS TAX ID!
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Nuevo RAV4RAV4Nuevo

Autos Nuevos: 1-888-755-5384
8500 Sudley Rd, Manassas VA, 20155 ¡Miller Toyota Tiene Un Verdadero

Equipo Hispano A Su Servicio!

Will
1-888-755-5384 1-888-755-5384

Carlos Ramos
 866-387-3056
Vladimir Brun

866-362-4641
Mike

866-541-2604
Sergio

Nuevos

PARA VER TODO NUESTRO STOCK VISITENOS EN: www.MillerToyota.com

E N  M A N A S S A S ,  V A .

0%APR por 60 meses* 

¡MAS DE 100 TOYOTAS
CERTIFICADOS DISPONIBLES!

¡VISITE NUESTRO CENTRO
DE SERVICIO Y PARTES! 

Eric Barrios
Manager-Blue Team
703-396-506
888.223.1527

Victor Gamez
Parts Professional
703-396-5061
parts@millertoyota.com

Dimas Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.793.8297

Irvin Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.224.4083

DANNY ULLOA
(571)437-4236 

JOSE (Gte. Finanzas)
(703)335-6227

MANOLO
(818)585-0201

Autos Usados 1-888-771-6952
Usados

Sto
ck 

#P
11

81

$18,727

2014

Precio Especial 

Toyota Camry SE

1S
toc

k #
P1

21
2

Toyota Highlander Limited

$28,755

2013

Precio Especial 

www.MillerToyota.com
8500 Sudley Rd,  Manassas VA, 20155

TOYOTA
2017

OFERTA TERMINA EL 2/28/2017. CON CREDITO APROBADO A TRAVES DE TOYOTA FINANCIAL SERVICES. 72 MENSUALIDADES  DE $13.88 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 0% APR, 60 MENSUALIDADES 
DE $16.67 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL .9 APR Y A CAMBIO DE PAGO DE TOYOTA DE REEMBOLSO DE EFECTIVO O OFERTAS ESPECIALES DE LEASE. GRADUADOS DE COLLEGE Y REEMBOLSO DE 
MILITARES NO ESTAN INCLUIDOS EN ESTA OFERTA PERO PUEDE CALIFICAR, VEA A DEALER POR DEATLLES. TODAS LAS VENTAS SON MAS IMPUESTOS, PLACAS Y $545 DE COSTO DE PROCESAMIENTO. 
PRECIOS INCLUYEN FLETES. REEMBOLSOS Y EFECTIVO DE FINANCIAMIENTO SON PAGADOS POR TOYOTA.

TODAS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS Y COSTOS DE PROCESAMIENTO. SUJETO A PRIORIDAD DE VENTA.

ó $1,500 de reembolso de Toyota* 

E N  M A N A S S A S ,  V A .

Miguel Marcia
Consejero de
Servicios
866.322.9676

SE ACEPTA
TAX ID

YARISNuevo YARISNuevo

0%APR por 72 meses* 
TOYOTA

2017

20172017

TOYOTA

ó $1,500 de reembolso de Toyota* 

TOYOTA
2017

Sto
ck 

#P
11

95
Toyota RAV4 XLE

$23,168
Precio Especial 

2015

Sto
ck 

#M
17

07
48

A

$42,841

2015

Precio Especial 

Toyota Tundra Limited
1S

toc
k #

M1
61

19
1B

Honda CR-V EX

$17,808

2013

Precio Especial 

Sto
ck 

#P
12

16

Toyota Sienna LE 8 Passenger

$22,110
Precio Especial 

2014

60 meses 0% APR a $16.67 por $1,000 �nanciado.

CAMRYNuevo CAMRYNuevo

0%APR por 72 meses* 

TOYOTA
20172017

TOYOTA
2017

TOYOTA
2017

$1,000 �nanciamiento en efectivo
ó $2,250 de reembolso de Toyota* 
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AUTOGUÍA 
ESPECIAL

P
ara promover su mo-
delo CR-V, Honda 
usó anuarios en un 
comercial de 60 se-
gundos transmitido 

durante el segundo periodo del 
Super Bowl número 51, y que in-
cluyó fotografías de nueve per-
sonajes famosos: Amy Adams, 
Steve Carell, Viola Davis, Missy 
Elliott, Tina Fey, Earvin “Ma-
gic” Johnson, Jimmy Kimmel, 
Stan Lee y Robert Redford. 

Durante el comercial, los re-
tratos cobran vida y alientan a la 
gente a seguir sus sueños, lo que 
representa un guiño al eslogan 
que Honda ha tenido desde hace 
15 años, “El poder de los sueños”.

Las fotografías son real-
mente las de los anuarios de 
estos famosos, pero las páginas 
que los rodean fueron creadas 
por la agencia RPA, según dio a 
conocer Honda. Algunos de los 
diálogos fueron improvisados 
durante la filmación en vez de 
seguir el guión. Por ejemplo, a 
Carell se le ocurrió el nombre de 
“Darryl” al dirigirse al retrato 
junto al suyo.

Lo significativo es que el vi-
deo ‘Honda Power of Dreams’ 
sirvió para presentar la nueva 
generación de la popular SUV 
CR-V, junto a una colección de 
varias de las mayores estrellas 
del mundo en el cine, la televi-
sión, la música, los deportes y 
hasta los cómics.

El anuncio de un minuto ti-

tulado “Yearbooks” (Anuarios), 
llevó a los espectadores al pa-
sado a través de un vistazo a los 
sueños en la escuela superior 
de varias celebridades antes de 
que fueran famosas, y el espíritu 
que los impulsó a realizar esos 
sueños.

Al cumplir los 20 años del 
modelo CR-V, Honda quiere 
recordar a los televidentes “El 
Poder de los Sueños”, y cómo ha 
inspirado la evolución del vehí-
culo hasta convertirse en la SUV 
de mayor venta en la nación.

‘Power of Dreams’ es una 
creencia que impulsa todo lo 
que Honda crea y se refiere a la 

imaginación de los grandes sue-
ños, junto con la determinación 
de hacer esos sueños realidad.

El fabricante reunió a toda 
esa gama de celebridades para 
presentar a la Honda CR-V 2017, 
20 años después que la popular 
SUV debutó en el Super Bowl 
XXXI. Cada celebridad habla 
de sus viajes hacia el éxito, re-
flejados en sus fotos del anuario 
de la escuela superior. Del mis-
mo modo que la Honda CR-V 
fue una vez ‘el nuevo chico del 
barrio’ antes de convertirse en 
la SUV más vendida, todas las 
estrellas que aparecen en “Year-
books” comenzaron con un sue-

ño y la decisión de lograrlo.
“Desde su lanzamiento en 

1997, la Honda CR-V ha fijado 
la norma de la eficiencia, el ca-
rácter práctico y la diversión 
de manejar, y se ha convertido 
en un favorito de los clientes, 
alcanzando las mejores ventas 
en las dos últimas décadas”, 
indicó Susie Rossick, vicepre-
sidenta adjunta de Honda Auto 
Marketing. “Para celebrar esta 
CR-V en su quinta generación, 
queríamos compartir historias 
inspiradoras que dieran vida a 
lo que queremos decir cuando 
hablamos sobre ‘El Poder de los 
Sueños”, afirmó.

LOS OTROS COMPETIDORES

	 Hyundai, “Operation Better”:	El	fabricante	surcoreano	con-
vocó	al	director	Peter	Berg	para	filmar	y	editar	este	comercial	de	
90	segundos	durante	el	juego	y	se	transmitió	también	después	
del	partido.

 Mercedes-Benz, “Easy Driver “: Ha	pasado	mucho	tiempo	
desde	que	la	película	“Easy	Rider”	de	1969	fue	llevada	a	la	gran	
pantalla.	Para	dirigirse	a	la	generación	‘baby	boomer’,	Mercedes-
Benz	convocó	a	los	hermanos	Coen	para	dirigir	este	comercial	
que	incluye	la	clásica	canción	“Born	to	be	Wild”.	En	él,	unos	mo-
tociclistas	en	un	bar	se	enfurecen	cuando	sus	motocicletas	que-
dan	atrapadas	por	un	auto	hasta	que	se	dan	cuenta	que	se	trata	
de	Peter	Fonda	manejando	un	Mercedes-Benz	AMG	Roadster.	
El	comercial	de	30	segundos	fue	transmitido	durante	el	último	
periodo	del	Super	Bowl.

	 Kia, “Hero’s Journey”:	Melissa	McCarthy	es	convocada	para	
salvar	ballenas,	árboles	y	el	hielo	de	los	polos	con	efectos	de-
sastrosos.	El	comercial	de	Kia	de	60	segundos	promueve	el	uso	
eficiente	de	combustible	de	su	auto	Niro	2017.

Honda impacta con ‘Anuarios’ en el Super Bowl

CR-V, el poder 
de los sueños 
al Super Bowl
Las mayores estrellas del cine, la televisión, la música y los deportes 
cobran vida para alentar a los conductores.

La imagen de la quinta generación de su modelo CR-V, el más vendido de su tipo en el país, fue promo-
vida en el comercial de Honda que se presentó exitosamente en el Super Bowl en Houston, el domingo 5 de 
febrero.                        FOTO: HONDA

Los retratos de ‘Anuarios’ cobran vida y alientan a la gente a seguir sus sueños, en el impactante comer-
cial de Honda.                       FOTO: HONDA

El CR-V en su interior, con un diseño y materiales totalmente reno-
vados, busca mantenerse en el primer lugar de ventas de SUVs en Esta-
dos Unidos.                           FOTO: HONDA
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HISPANIC PR WIRE  
ESPECIAL 

M
azda Motor Cor-
poration creó un 
nuevo color pa-
ra carrocerías, el 
Soul Red Crystal 

(Cristal Rojo Alma), para sim-
bolizar su diseño KODO, Alma 
del Movimiento. 

El nuevo color debutó en el 
totalmente nuevo Mazda CX-
5, que este mes salió a la venta 
en Japón, antes de extenderse a 
modelos nuevos y ya estrena-
dos.

Con la creencia de que “el co-
lor es un elemento de la forma”, 
Mazda se ha enfocado en crear 
colores que realzan la belleza. 

El Soul Red Crystal es una 
versión avanzada del Soul Red 
(Rojo Alma) que equilibra la 
energía vibrante y la intensidad 
con una profundidad y un brillo 
claros. Tiene un 20 por ciento 
más de saturación de color y 50 
por ciento más de profundidad 
que el Soul Red, para una trans-

parencia más fresca y lustrosa.
La pintura retiene una es-

tructura simple de tres niveles, 
compuesta por capas claras, 
translúcidas y refl ectoras, pero 
representa una evolución de la 
tecnología de pintura Takumi-
nuri de Mazda. Takuminuri da 
a los vehículos de producción 
en serie un acabado preciso de 
alta calidad que da la impresión 
de haber sido pintado a mano 
por un maestro artesano. Se ha 
usado anteriormente con el Soul 
Red y el Machine Gray (Gris Má-
quina).

La capa translúcida de la nue-
va pintura presenta un pigmen-
to rojo de alta saturación, recién 
desarrollado, para lograr un rojo 
más intenso. Además de las esca-
mas de aluminio muy delgadas y 
de gran brillo, la capa refl ectora 
trae escamas que absorben la luz 
y que intensifi can las áreas co-
loreadas y permiten lograr una 
profundidad del color que an-
teriormente requería dos capas.

Las escamas de aluminio se 
hicieron de un tamaño unifor-

me, se mejoró la consistencia de 
la pintura y se usó una técnica 
para reducir el volumen de la 
pintura durante el proceso de 
secado. Esto da lugar a un reves-
timiento uniforme y liso del alu-
minio y de las escamas que ab-
sorben la luz en la carrocería del 
auto, y a un control más preciso 
del refl ejo de la luz, produciendo 
un color considerablemente más 
profundo y más vívido.

Esta tecnología de estruc-
tura de capas combina el color 
y la funcionalidad, permitien-
do a Mazda aplicar el Soul Red 
Crystal, un color de diseñador 
que usualmente requeriría más 
capas, en los mismos talleres de 
pintura que respetan el medio 
ambiente donde se producen sus 
colores de carrocería habituales.

Con la creencia de que “el co-
lor es un elemento de la forma”, 
Mazda seguirá creando nuevos 
colores y tecnologías de pintu-
ra, y esforzándose por ser una 
marca que mantiene una fuer-
te conexión emocional con sus 
clientes.

Nuevo color para la carrocería

Mazda presenta 
un rojo con alma

La tecnología de pintura Takuminuri da a los vehículos Mazda CX-5 2017 un acabado preciso de alta calidad 
que da la impresión de haber sido pintado a mano.      FOTO: MAZDA

DARCARS
NISSAN  OF
ROCKVILLE
AUTOS USADOS

(301) 309-2200
www.DARCARSNissan.com
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

Y MUCHO MAS PARA ELEGIR

PROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRA-
FIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

www.DARCARSnissan.com

(301) 309-2200
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

ANDRES JORDANMAURICIO BRYAN

Stk.P9843A

Y MUCHO MAS PARA ELEGIR

PROBLEMAS DE CREDITOPROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMASNO SON PROBLEMASNO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

Stk.P9843A

Nissan Altima

2.5 S, coupe, 48k, cuero, sunroof

$12,9772012

Stk.641444A

In�niti FX35

AWD, cuero, automatico, SNR,92K

$14,9772008

Stk.648252A

Honda Civic 

Sedan, LX-S, spoiler, 28k, sedan

$11,9772010

Stk.641342A

Hyundai Elantra

SE sedan, automatico, 27k, 1 solo dueño

$12,7772014

Stk.740024A

Ford Focus

SE, sedan, 19k, 1 solo dueño

$12,7772014

Stk.746038A

Nissan Path�nder

$12,9772008

Stk.749527A

Toyota Sienna

XLE, AAS 68K, cuero, mini van

$20,7772014

Stk.649506A

Toyota Rav4 

XLE, SUV, automatico, 1 solo dueño

$17,7772013

Stk.P10087A

Nissan Murano 

SL navegación, suv, automatico, 60k

$18,9772012

Stk.748026A

El Soul Red Crystal simboliza el diseño KODO y se usará 
en el totalmente nuevo CX-5.
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Javier Mota                  
Autoproyecto.com

L
os Premios Autos 2017 con Me-
jor Valor de Reventa, creada 
por los expertos de Kelley Blue 
Book (KBB.com), reconocie-
ron a Toyota y Porsche como 

las mejores marcas.
Esos son los resultados del análisis 

sobre el valor residual que tendrán los 
autos tras cinco años de propiedad.

Toyota recuperó el No. 1 entre las 
marcas consideradas no de lujo –ya lo 
había ganado en 2014-, mientras que 
Porsche lo logró entre las marcas de 
lujo por primera vez, con tres de sus 
modelos en el No. 1 en sus respectivas 
categorías.

Las dos marcas, tienen también los 
mejores programas de venta de Autos 
Usados Certificados en toda la industria.

Otros fabricantes que se destacaron 

en las 22 categorías analizadas fueron 
General Motors con nueve modelos de 
sus marcas Chevrolet y GMC; Honda 
con cuatro y Subaru, que el año pasado 
fue la marca No. 1 en general, también 
con cuatro categorías.

Lexus, que el año pasado fue No. 1 
entre las marcas de lujo, recibió cuatro 
premios de 1er. lugar en cuatro cate-
gorías, y es la única otra marca de lujo 
reconocida, además de Porsche.

En su 15ta. edición, los Premios Au-
tos 2017 con Mejor Valor de Reventa de 
Kelley Blue Book, basan sus resultados 
en las proyecciones del Kelley Blue Book 
Official Residual Value Guide, cuyos re-
sultados analizan millones de transaccio-
nes de compra-venta en Estados Unidos.

Los modelos reconocidos reciben 
mejor puntuación en base a su precio 
inicial de venta (MSRP) y el precio de 
venta tras cinco años de uso.

Los modelos de bajo volumen de 
producción con precio inicial de más 
de $60,000 no están incluidos en la lista, 
con excepción de los eléctricos, los de-
portivos y los de alto desempeño.

Los resultados
En Autos 2017 con Mejor Valor de 

Reventa

  Crossovers & SUVs
2017 Porsche Cayenne
2017 Porsche Macan

  Sedanes & Coupes
2017 Porsche 911

2017 Porsche Panamera
2017 Porsche 718 Boxster
2017 Porsche 718 Cayman

  Crossovers & SUVs
2017 Toyota 4Runner
2017 Toyota Highlander
2017 Toyota Land Cruiser
2017 Toyota RAV4
2017 Toyota Sequoia

  Sedanes & Coupes
2017 Toyota 86
2017 Toyota Avalon
2017 Toyota Camry
2017 Toyota Corolla
2017 Toyota Yaris iA

  Híbridos & Plug-In Hybrids
2017 Toyota Avalon Hybrid
2017 Toyota Camry Hybrid
2017 Toyota Highlander Hybrid
2017 Toyota Prius
2017 Toyota Prius c
2017 Toyota Prius Prime
2017 Toyota Prius v
2017 Toyota RAV4 Hybrid

  Minivan
2017 Toyota Sienna

  Pickup Trucks
2017 Toyota Tacoma Double Cab
2017 Toyota Tundra Double Cab

  Hatchbacks
2017 Toyota Corolla iM
2017 Toyota Yaris

el toyota Land Cruiser 2017 es uno de los modelos de la marca que soportan todos los 
terrenos y que ocupó el primer lugar en el premio al Mejor Valor de Reventa de Kelley Blue 
Book para los crossovers o SUVs que no son de lujo.      Foto: toyota

entre los autos sedanes o cupés, el Toyo-
ta 86 ocupó el primer lugar.  Foto:toyota

el Porsche Cayenne 2017 impulsó a la marca alemana a ocupar el lugar número uno 
en valor de reventa entre los crossover o SUVs de lujo.   Foto:Porsche

Toyota y Porsche,
líderes en reventa

Son las marcas de 2017 con mejor valor 

También destacan varios modelos de Chevrolet, GMC, Honda y Subaru.
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DETROIT 
ESPECIAL

L
a Chrysler Pacifica 2017 
ha ingresado con éxito 
al mercado estadouni-
dense por sus exce-
lentes ventas en los 

últimos meses. Es el preferido 
de muchos por su motor V6 de 
3.6 litros que genera 287 caba-
llos de fuerza. También destaca 
la versión híbrida de conexión, 
la Pacifica Hybrid 2017.

Cuando en 1984 la antigua 
Chrysler Corporation introdu-
jo el novedoso concepto de un 
vehículo de transporte familiar 
alto tipo minivan, quedó claro 
rápidamente que el nuevo coche 
iba a tener un éxito en ventas 
significativo.

El modelo enfrentó muy bien 

a sus competidores, ya que el 
público optó desde ese entonces 
por versiones muy bien equipa-
das de la popular minivan. Así 
fue como en 1990 introdujo una 
tercera versión de la minivan, la 
Chrysler Town & Country. 

Chrysler consiguió su ‘ga-
llina de los huevos de oro’, que 
les serviría muy bien por varias 
décadas. En 2016, Chrysler pre-
sentó el reemplazo de la Town & 
Country, a la que bautizó como 
la Chrysler Pacifica 2017.

Se trata de una minivan con 
tres filas de asientos y puede 
contar con ocho plazas como 
máximo. Además tiene un buen 
número de novedades tecnoló-
gicas, evidentes en una serie de 
pantallas distribuidas en su in-
terior. Una de 7 pulgadas como 
cuadro de instrumentos, una de 

8.4 pulgadas en el sector central, 
y dos adicionales de 10 pulgadas 
destinadas al entretenimiento 
de los pasajeros que viajan en la 
segunda fila del vehículo.

La nueva minivan cuenta 
además con triple techo solar, 
asientos eléctricos con regu-
lación de temperatura, clima-
tizador independiente en las 
distintas plazas, puertas y por-
tón posterior de accionamiento 
eléctrico, control crucero adap-
tativo y LED en las ópticas. 

La nueva Chrysler Pacifica 
cuenta con avances que no dejan 
de lado los niveles de seguridad, 
como la inclusión de sistemas 
de alerta en cambio de carril, 
detector de objetos en ángulos 
muertos, y también un asistente 
de aparcamiento.

Modelo 2-17 tiene triple techo solar y asientos eléctricos 
con regulación de temperatura.

Chrysler Pacifica 
entra con buen pie

La minivan Chrysler Pacifica 2017 cuenta con muchas novedades tecnológicas y atrae muchos compra-
dores por contar con ocho plazas como máximo.                FOTO: CHRYSLER

Exitosas ventas a nivel nacional
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BILL PAGE TOYOTA

NUEVO 2017  TACOMA

NUEVO 2017  CAMRY

NUEVO 2017  TUNDRA

NUEVO 2017  HIGHLANDER

NUEVO 2017  COROLLA

NUEVO 2017  RAV4

NUEVO 2017  SCION 86

Hasta

de reembolso
(en modelos selectos)

$

NUEVO 2017  SIENNA

¡Reducción de precios
POR CONSTRUCCIÓN!

(703) 532-8800
www.billpagetoyota.com
*PRICES INCLUDE CURRENT MANUFACTURE REBATES. ADDITIONAL FACTORY REBATES SUCH AS RECENT COLLEGE GRADUATE OR MILITARY MAY BE AVAILABLE. ALL VEHICLES ARE SUBJECT TO PRIOR SALE. ALL PRICES ARE SPECIAL INTERNET PRICES ONLY AND CANNOT BE COMBINED WITH ANY OTHER OFFER, PUBLIC OR PRIVATE. ALL FINANCING IS SUBJECT TO APPROVED 
CREDIT. ALL NEW  VEHICLE PRICES EXCLUDE FREIGHT (CARS $835, SUVs $900 AND FULL-SIZE TRUCKS $1195), TAX, TAGS, AND PROCESSING FEE OF $595. WE MAKE EVERY EFFORT TO PROVIDE ACCURATE INFORMATION, BUT PLEASE VERIFY OPTIONS AND PRICE  BEFORE PURCHASING. WE CANNOT BE HELD LIABLE FOR DATA THAT IS LISTED INCORRECTLY. 

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042

JOSEPH
Gerente de Ventas

MITCHEL
(703) 505-1668

ARIEL
(703) 926-0334

GUILLERMO
Ventas

GREGORIO
(571) 356-1944

JOSE
Financiamiento

LUIS
(703) 282-5536

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO, NO CREDITO, MAL CREDITO,
BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

Financiamiento Disponible
(en modelos selectos)

$5,4502006

Toyota Camry

St
k.

.2
38

30
A

$5,9502003

Toyota Corolla

St
k.

26
31

2A

$7,9502006

Toyota Sienna

St
k.

26
29

5A

$6,4502005

Toyota Sienna

St
k.

23
80

5A

$7,4502009

Toyota Matrix

St
k.

26
30

7A

$6,9502010

Ford Escape

St
k.

23
52

4A

$9,9502007

Toyota Sienna

St
k.

26
26

9A

$12,4502009

Toyota Rav4

St
k.

23
56

8A

$11,4502011

Toyota Rav4

St
k.

26
63

9A

$11,9502013

Honda Civic

St
k.

P4
76

0

$6,9502007

Toyota Camry

St
k.

26
35

9A

$5,9502006

Nissan Maxima

St
k.

23
83

2A

BILL PAGE TOYOTA

www.billpagetoyota.com
* APLICAN RESTRICCIONES, PRECIO A CLIENTES CON CREDITO APROBADO Y CALIFICADO, NO TODOS CALIFICAN.  IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER NO ESTAN INCLUIDOS. CUOTAS MENSUALES BASADAS EN 25% CUOTA INICIAL POR 72 MESES AL 7.9% DE TASAS DE INTERES

RECIBIMOS SU AUTO VIEJO, SIN IMPORTAR LAS CONDICIONES. BIENVENIDOS COMPRADORES POR PRIMERA VEZ

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO,  NO CREDITO, MAL CREDITO,
BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042

(703) 532-8800

VEN A BILL PAGE TOYOTA Y MANEJA HOY TU NUEVO AUTO A CASA!

¡Reducción de precios
POR CONSTRUCCIÓN!

cuota inicial
disponible

$1

JOSEPH
Gerente de Ventas

MITCHEL
(703) 505-1668

ARIEL
(703) 926-0334

GUILLERMO
Ventas

GREGORIO
(571) 356-1944

JOSE
Financiamiento

LUIS
(703) 282-5536
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