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Ford Raptor Assault
adrenalina total en
el desierto.

Impresionante Batimóvil 
Lego con 20.000 HP. 

Nissan Rogue AWD 2017
con la mejor tecnología.

3

10
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Sedán de Toyota busca seguir dominando el mercado

En medio de enorme expectativa entre los representantes de la prensa especializada mundial, Toyota presenta el sedán compacto Camry 2018 en el reciente Auto Show Detroit 
2017. El nuevo modelo muestra rasgos de diseño frescos y totalmente renovados, un ingrediente indispensable para mantenerse en el gusto del público cuando las ventas en el 
segmento de los sedanes compactos se encuentra muy reñido. Este sedán compacto se muestra ahora más grande y más atlético que nunca.     FOTO:CARLOS OSORIO / AP 6

Camry 2018, más atlético



autos&rutas  WASHINGTON HISPANIC2 3 de febrero del 2017

of Fairfaxof Fairfax

TedBrittSmartWheels.comTedBrittSmartWheels.com
11101 Fairfax Blvd, Fairfax, VA 22030

(703) 659-8422

PAGOS SON ÚNICAMENTE EJEMPLO Y ESTAN BASADOS EN $2000 PAGO INICIAL Y FINANCIAMIENTO POR 72 MESES AL 2.99% INTERES EN CRÉDITOS APROBADOS. PAGOS EXCLUYEN IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE REGISTRACIÓN, TÍTULO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER ($689.50). EL VALOR DEL TRADE-IN DE $3000 NO 
PUEDE SER COMBINADO CON LOS PAGOS DE EJEMPLO PUBLICADOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

ACEPTAMOS BICICLETAS, MOTONETAS, MOTOCICLETAS, BOTES, TRUCKS,
CASAS RODANTES, TRENES, BUSES Y CUALQUIER MEDIO DE TRANSPORTE.

Colillas de cheque..... No necesita
Factura de teléfono..... No necesita
Estados de cuenta bancario..... No necesita
Social Security..... No necesita
Visa..... No necesita

Tax ID........ Ok
Empleado independiente...  Ok
ReposeSiones....... Ok
Foreclosure....... Ok
Bancarrota...... Ok

No importa la condición
empujalo, jalalo, remolcalo!

No importa el año, modelo y millaje!
Hasta125% del valor de KBB*
Lo que sea mejor!ó

•TODOS Califican  •TODAS Las aplicaciones de crédito son aceptadas

Aceptamos
TAX ID

$3000$3000

GRAN
VENTA
GRAN
VENTA

POR TU TRADE IN

de reducción
DE INVENTARIO

of Fairfaxof Fairfax

G
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te
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Jeff Kohl

David Donnie Tansir JonathanCristian - Español
(571) 334 0767

Dan George Frank

2003 MITSUBISHI EVO LANCER

$19,995 $199$199
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD FOCUS HATCHBACK SE FWD

$9,995 $95$95
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 TOYOTA PRIUS C FWD

$9,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD ESCAPE SE FWD

$11,995 $119$119
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 JEEP COMPASS LIMITED 4X4

$13,995 $139$139
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 FORD FUSION SE

$12,995 $129$129
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 HONDA CIVIC EX

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 TOYOTA CAMRY LE

$12,995 $129$129
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 TOYOTA COROLLA

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 HONDA ACCORD EX

$12,995 $129$129
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD TRANSIT CONNECT

$16,995 $169$169
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2005 FORD F-150 LARIAT 4 PUERTAS

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2009 GMC YUKON XL SLT 4X4

$14,995 $149$149
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 FORD E-150 CARGO VAN

$9,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 TOYOTA RAV-4 XLE 4X4

$16,995 $169$169
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 FORD F-150 4X4

$17,995 $179$179
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 HONDA ACCORD LX

$12,995 $129$129
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 HONDA CIVIC LX

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 HONDA CR-V 4X4

$14,995 $149$149
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 TOYOTA COROLLA LE

$11,995 $119$119
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2016 HYUNDAI ELANTRA SE

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 CHEVROLET MALIBU LT

$7,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 HONDA CR-V LX FWD

$8,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 CHEVROLET SONIC LS

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2007 DODGE CHARGER R T

$8,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2007 NISSAN MAXIMA 3.5 SL

$7,495 $74$74
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 ACURA TSX navegacion

$6,895 $68$68
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 FORD EXPLORER EDDIE BAUER 4X4

$9,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 HONDA CIVIC EX-L

$7,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 FORD C-MAX SE

$9,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*
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MARCOS BUREAU    
ESPECIAL    

M
ás allá del Nissan 
VMotion 2.0 o de 
la nueva Honda 
Odissey, uno de 
los modelos que 

literalmente se llevó las palmas 
durante la edición más reciente 
del Auto Show de Detroit fue el 
Batimóvil Lego, una imponente 
pieza que no puede ser catalo-
gada de otra forma, más que: 
sorprendente.

Pero no se trata de cualquier 
modelo Lego que podrías armar 
cualquier tarde de sábado en la 
comodidad de tu casa, sino de 
un ejemplar que mide 5 pies de 
largo y que consta de un “mo-
tor” de 20 mil caballos de fuerza 
(HP). Sí, así de impresionante es 
el Batimóvil Lego.

Diseñado por Chevrolet y por 
estudiantes de la escuela Cody 
Rouge, ubicada en la zona de 
Dearborn, en los suburbios de 
Detroit, el Batimóvil Lego fue 
creado a tamaño real (escala 1:1) 
para promocionar el próximo 
estreno de “Lego Batman: la 
película”. Sus medidas son im-
presionantes: 16.40 pies de lar-
go, 8.9 de ancho y 7.26 de alto. 
Su peso es de 1,695 libras.

No, no fue un juego crear este 
Batimóvil Lego. Para diseñarlo se 
necesitaron 222 horas. De hecho, 
los creativos detrás de este enor-
me juguete afi rman que se requi-
rieron 1,833 horas (más de dos me-
ses y medio) para ensamblar las 
casi 345 mil bloques de plástico.

Se utilizaron bloques de 17 
colores distintos. Estos fueron 

montados sobre una estructura 
de aluminio de 167 libras. Che-
vrolet se encargó de diseñar una 
fi cha técnica para este modelo, 
con números tan fi cticios como 
increíbles.

La lista de “características” 
de este Batimóvil Lego incluye 
un motor de 60.2 litros, de 100 
cilindros en V, y con un una po-
tencia de 20 mil caballos de fuer-
za; propulsión adicional vía un 
cohete, capacidad de remolque 
de 54 toneladas y un bajísimo 
precio de 48 millones de dólares.

Seguramente Ole Kirk Chris-
tiansen, quien fundó la empresa 
Lego allá por 1932 nunca se ima-
ginó el alcance que iban a tener 
sus mundialmente famosos blo-
ques de plástico que pueden ser 
ensamblados. Para quienes no 
lo sepan, luego de ser fundada, 
Lego se dedicó casi exclusiva-
mente a construir juguetes de 
madera. 

El nombre LEGO es una 
abreviatura de dos palabras da-
nesas, leg godt (cuyo signifi cado 
es “Jugar Bien”).

Batimóvil Lego con ‘motor’ de 20 mil HP
Espectacular presentación en Auto Show Detroit 2017

Se requirieron más de dos meses y medio para ensamblar las cientos de miles de piezas del juguete.

El enorme juguete Batimóvil Lego en tamaño menor, para su venta al público.      FOTO:  LEGO

El Batimóvil Lego en tamaño real, de 16.40 pies de largo, fue creado 
para promocionar el próximo estreno de “Lego Batman: la película”. Lo 
diseñaron Chevrolet y estudiantes de la escuela Cody Roug, de Detroit.       
FOTO:CHEVROLET
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JAVIER MOTA 
AUTOPROYECTO.COM

L
a Nissan Rogue SL 
AWD 2017 es la versión 
más avanzada y lujosa 
de la nueva generación 
de una de las crosso-

vers más exitosas del segmento 
de más rápido crecimiento en el 
mercado de Estados Unidos y el 
resto del mundo.

Desde su debut en el nuevo 
Auto Show de Miami, donde 
fue la estrella de las presenta-

ciones, la Nissan Rogue llamó 
la atención por su nuevo look y 
una larga lista de tecnologías de 
seguridad de última generación 
integradas en el programa Nis-
san Safety Shield.

Al igual que las generacio-
nes anteriores, la Nissan Rogue 
2017 cuenta con la configuración 
opcional de una tercera fila de 
asientos, con lo que tiene capa-
cidad para llevar hasta siete pa-
sajeros, junto a una excepcional 
capacidad de carga y flexibilidad 
gracias a los sistemas EZ Flex 

Seating System y el Divide-N-
Hide Cargo System.

Otra de las grandes nove-
dades para 2017 es la expansión 
de la línea de modelos, con la 
versión híbrida y la opción de 
tracción en dos o cuatro ruedas, 
por primera vez en la historia del 
modelo.

Además, cuenta con motor 
de gasolina, con 170 caballos 
de fuerza y 175 libras de torsión 
por pie lineal, alcanza un rendi-
miento de 25 millas en ciudad, 
32 en carretera y 27 de promedio 

combinado.
La Nissan Rogue SL AWD 

2017 de esta prueba de conduc-
ción venía equipada con el mo-
tor de gasolina –que también se 
ofrece en las versiones S y SV-, 
cada una con la opción de trac-
ción delantera o en las cuatro 
ruedas, mientras que la Nissan 
Rogue Hybrid tendrá dos ver-
siones, SV y SL, y tracción de-
lantera o en las cuatro ruedas 
(disponibilidad de ventas por 
anunciar).

En el caso de la versión híbri-
da, que saldrá a la venta al final 
del 2017, el motor de 2-0 litros 
va conectado a uno eléctrico con 
30kW de potencia y a la transmi-
sión automática Xtronic, con lo 
que alcanzará un rendimiento de 
gasolina de 33 millas por galón 
en ciudad, 35 en carretera y 34 
combinado, para el modelo con 
tracción delantera, según los 
cálculos de Nissan. El modelo 
con tracción en las cuatro rue-
das, alcanzaría un rendimiento 
de 31 millas por galón en ciudad, 
34 en carretera y 33 de prome-
dio combinado. Con todas es-
tas mejoras, y especialmente 
con los detalles de lujo y gran 

tecnología en la cabina como lo 
comprobamos durante una se-
mana de manejo en Miami, Nis-
san seguramente prolongará su 
racha de tres años consecutivos 
de aumento de ventas desde que 
fue rediseñada para su segunda 
generación en 2014.

Los motores
Las opciones de tren motor 

incluyen el estándar de gasolina, 
cuatro cilindros y 2.5 litros que 
genera 170 caballos de fuerza, 
y el sistema híbrido con motor 
de gasolina de 2.0 litros que 
genera 141 caballos de fuerza y 
va acoplado al sistema de doble 

embrague inteligente y la batería 
de ion-litio para un total de 176 
caballos de fuerza y 144 libras de 
torsión por pie lineal.

La versión híbrida también 
cuenta con el sistema Start/Stop 
que apaga el motor en cuanto el 
vehículo se detiene y lo arran-
ca automáticamente cuando el 
conductor levanta el pie del pe-
dal del freno para maximizar el 
rendimiento de gasolina y el sis-
tema de regeneración de energía 
mediante el sistema de frenos.

La Nissan Nissan Rogue 2017 
se asamblea en las plantas de 
Smyrna, Tennessee, Kyushu, 
Japón y Busan, Corea del Sur.

PRECIOS BASE PARA LA NISSAN 
ROGUE 2017

	 	Rogue	S	FWD				$23,820	USD	
	Rogue	SV	FWD				$25,240	USD	
	Rogue	SL	FWD				$29,960	USD	
	Rogue	S	AWD				$25,170	USD	
	Rogue	SV	AWD				$26,590	USD	
	Rogue	SL	AWD				$31,310	USD	
	Rogue	Hybrid	FWD				Por	anunciar	
	Rogue	Hybrid	AWD				Por	anunciar	

Más	el	cargo	de	distribución	y	entrega	de	$940.

Hasta el malecón de Miami fue llevado el Rogue SL AWD 2017, modelo con el cual el fabricante 
Nissan espera prolongar su racha de tres años consecutivos de récords de ventas, que se inició en el 2014.

FOTO: NISSAN

Los Nissan Rogue 2017 cuentan con la configuración opcional de una tercera fila de asientos, con lo que su 
capacidad llega hasta siete pasajeros.                       FOTO: NISSAN

Nissan presenta modelo Rogue SL AWD 2017

Un crossover 
con  súper 
tecnología
Lujoso coche fue la estrella en el último Auto Show de Miami.
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Nuevo RAV4RAV4Nuevo

Autos Nuevos: 1-888-755-5384
8500 Sudley Rd, Manassas VA, 20155 ¡Miller Toyota Tiene Un Verdadero

Equipo Hispano A Su Servicio!

Will
1-888-755-5384 1-888-755-5384

Carlos Ramos
 866-387-3056
Vladimir Brun

866-362-4641
Mike

866-541-2604
Sergio

Nuevos

PARA VER TODO NUESTRO STOCK VISITENOS EN: www.MillerToyota.com

E N  M A N A S S A S ,  V A .

0%APR por 60 meses* 

¡MAS DE 100 TOYOTAS
CERTIFICADOS DISPONIBLES!

¡VISITE NUESTRO CENTRO
DE SERVICIO Y PARTES! 

Eric Barrios
Manager-Blue Team
703-396-506
888.223.1527

Victor Gamez
Parts Professional
703-396-5061
parts@millertoyota.com

Dimas Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.793.8297

Irvin Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.224.4083

DANNY ULLOA
(571)437-4236 

JOSE (Gte. Finanzas)
(703)335-6227

MANOLO
(818)585-0201

Autos Usados 1-888-771-6952
Usados

Sto
ck 

#M
16

19
69

B

$10,844

2008

Precio Especial 

Lincoln MKX Base

1S
toc

k #
M1

70
64

5A

Toyota Yaris Base

$5,938

2008

Precio Especial 

www.MillerToyota.com
8500 Sudley Rd,  Manassas VA, 20155

TOYOTA
2017

OFERTA TERMINA EL 2/28/2017. CON CREDITO APROBADO A TRAVES DE TOYOTA FINANCIAL SERVICES. 72 MENSUALIDADES  DE $13.88 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 0% APR, 60 MENSUALIDADES 
DE $16.67 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL .9 APR Y A CAMBIO DE PAGO DE TOYOTA DE REEMBOLSO DE EFECTIVO O OFERTAS ESPECIALES DE LEASE. GRADUADOS DE COLLEGE Y REEMBOLSO DE 
MILITARES NO ESTAN INCLUIDOS EN ESTA OFERTA PERO PUEDE CALIFICAR, VEA A DEALER POR DEATLLES. TODAS LAS VENTAS SON MAS IMPUESTOS, PLACAS Y $545 DE COSTO DE PROCESAMIENTO. 
PRECIOS INCLUYEN FLETES. REEMBOLSOS Y EFECTIVO DE FINANCIAMIENTO SON PAGADOS POR TOYOTA.

TODAS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS Y COSTOS DE PROCESAMIENTO. SUJETO A PRIORIDAD DE VENTA.

ó $1,500 de reembolso de Toyota* 

E N  M A N A S S A S ,  V A .

Miguel Marcia
Consejero de
Servicios
866.322.9676

SE ACEPTA
TAX ID

YARISNuevo YARISNuevo

0%APR por 72 meses* 
TOYOTA

2017

20172017

TOYOTA

ó $1,500 de reembolso de Toyota* 

TOYOTA
2017

Sto
ck 

#M
16

19
81

A

Toyota Corolla LE

$15,963
Precio Especial 

2016

Sto
ck 

#M
17

03
19

A

$17,434

2013

Precio Especial 

Nissan Juke NISMO

1S
toc

k #
M1

62
22

2B

Chevrolet Camaro Base

$5,910

1998

Precio Especial 

Sto
ck 

#M
17

08
21

A

Toyota RAV4 Sport

$13,904
Precio Especial 

2010

60 meses 0% APR a $16.67 por $1,000 �nanciado.

CAMRYNuevo CAMRYNuevo

0%APR por 72 meses* 

TOYOTA
20172017

TOYOTA
2017

TOYOTA
2017

$1,000 �nanciamiento en efectivo
ó $2,250 de reembolso de Toyota* 

(301)424-1700
PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. NO TODOS CALIFICAN. OFERTAS NO PUEDEN SER COMBINADAS. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($200) Y ENVIO. NO PAGOS HASTA 90 DIAS, Y OTRAS PROMOCIONES, NO TODOS CALIFICAN, APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS.

755 Rockvil le Pike

Rockvil le, MD 20852

of Rockville DARCARSchrys le r jeeprockv i l l e .com

Elias Moncada
(240) 704-2692

Ve
nt
as

Juan Tejera
(301) 792-3772

Ve
nt
as

Henry Argueta
(301) 378-6403

Ve
nt
as

¡BIENVENIDOS TAX ID! COMPRAMOS AUTOS USADOS

Honda Civic

$13,2232
0

1
4

Stk.686015A
Chevrolet Camaro

$19,0142
0

1
4

Stk.414062A

Ford Mustang

$21,4152
0

1
4

Stk.632318A

Toyota Tundra

$21,9912
0

1
2

Stk.633149B

Nissan Maxima

$12,9942
0

1
0

Stk.612285A

Dodge Charger

$13,5522
0

1
3

Stk.738050B

Jeep Grand Cherokee

$28,5932
0

1
3

Stk.538362A

Lexus ES 350 

$25,7142
0

1
4

Stk.681059A

Dodgge Journey

$11,7842
0

1
3

Stk.783006A
Jeep Wrangler

$28,7522
0

1
3

Stk.732044A

Jeep Grand Cherokee

$25,9932
0

1
2

Stk.738085A

Chrysler Town & Country

$8,8042
0

0
8

Stk.538446B

Jeep Grand Cherokee

$23,6732
0

1
2

Stk.738100A

BMW M3

$27,6542
0

0
9

Stk.638233A

BMW X1

$20,4652
0

1
4

Stk.732019A

Nissan Versa

$12,1722
0

1
5

Stk.633149A

Acura TSX

$9,5932
0

0
7

Stk.732021A
Ford F-150

$24,5152
0

1
2

Stk.638141B

Chrysler 200

$9,6232
0

1
3

Stk.P9836A

Ford Escape

$17,5442
0

1
3

Stk.N2133

Model KLTM74. Includes all current Chrysler Capital incentives. Financing through Chrysler capital and subject to credit approval. 42 months, 10K 
MILES/YR. $2999 due at signing, $0 security deposit. Plus 1stpayment, tax, tags, and $300 dealer processing fee.

NEW 2016 JEEP GRAND CHEROKEE
LAREDO 4X4 MSRP $35,250

$30,950
$299 42 mo. lease

10K miles/yr.
$2,999 due at signing 

/MONTH

BUY FOR

¡BIENVENIDOS TAX ID!

Model KLTM74. Includes all current Chrysler Capital incentives. Financing through Chrysler capital and subject to credit approval. 42 months, 10K 
MILES/YR. $2999 due at signing, $0 security deposit. Plus 1stpayment, tax, tags, and $300 dealer processing fee.

BUY FOR

GRAND CHEROKEE

Model KLTM74. Includes all current Chrysler Capital incentives. Financing through Chrysler capital and subject to credit approval. 42 months, 10K STOCK #611061. includes current manufacture rebates and incentives (Le. National Rebates, Military, Recent college Grad, retuming Lessee, Finance bonus Cash) some 
of which may require financing though Chrysler Capital and therefore are subject to credit approva. Plus ta, tags, freight and $300 dealer processing fee. 
STOCK #611061. includes current manufacture rebates and incentives (Le. National Rebates, Military, Recent college Grad, retuming Lessee, Finance bonus Cash) some 

CREW CAB

2016 RAM 1500 SLT 4X4

12,000 /OFF
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MARCOS BUREAU    
ESPECIAL     

L
a octava generación del que ha 
sido el sedán más vendido en 
Norteamérica durante déca-
da y media fue revelada en la 
más reciente edición del Auto 

Show Detroit 2017.
El exterior del Toyota Camry 2018 

muestra rasgos de diseño frescos y to-
talmente renovados, un ingrediente 
indispensable para mantenerse en el 
gusto del público en un momento en el 
cual el segmento de los sedanes com-
pactos está muy reñido.

Los detalles que apreciamos en un 
video del Toyota Camry 2018, nos con-
fi rman que el nuevo modelo presenta 
cambios concisos con respecto a la 
generación precedente: Una carroce-
ría montada en la Nueva Arquitectura 

Global de Toyota (TNGA), gracias a lo 
cual el nuevo Camry se aprecia mucho 
más grande y atlético.

Uno de los puntos más destacados 
de la TNGA es que provee un centro de 
gravedad más bajo, gracias al cual, To-
yota Camry 2018 presume manejo más 
deportivo.

A nivel estético, este sedán com-
pacto luce una parrilla de dos piezas y 
un capó que fue rediseñado y que ahora 
luce más atlético.

Asimismo, la altura total fue re-
ducida, al tiempo que el espacio para 
los pasajeros es más amplio. La sec-
ción posterior también fue objeto de 

un rediseño total, incluyendo nuevos 
conjuntos ópticos y elegantes detalles 
cromados.

Cuando llegue a los pisos de venta, 
Toyota Camry 2018 estará disponible 
en cuatro versiones: LE, XLE, SE y XSE. 
Los modelos tope de gama tendrán a su 
disposición nuevos rines deportivos de 
aleación en 19 pulgadas, alerón, fascia 
delantera deportiva, tomas de aire la-
terales y algunos otros detalles distin-
tivos.

Comodidad interior
La cabina del Toyota Camry 2018 

presume instrumentos orientados ha-
cia el conductor, así como materiales 
de mayor calidad, comparados con el 
de la versión precedente. Asimismo, los 
asientos delanteros son más amplios.

A nivel de infoentretenimiento, To-
yota Camry 2018 oferta nueva interfaz 
Human Machine Interface (HMI), que 
provee información a través de tres 
pantallas interconectadas: Head Up 
Display a color de 10 pulgadas; una 

pantalla de información múltiple de 7 
pulgadas en el panel de instrumentos, y 
una pantalla de audio con navegación de 
8 pulgadas, así como el panel de control 
HVAC (calefacción, ventilación y aire 
acondicionado) integrado en la consola 
central.

Será de serie el nuevo sistema mul-
timedia Entune 3.0 de Toyota, que in-
cluye navegación, App Suite Connect y 
Remote Connect.

Motorización
En cuanto a motorización, Toyota 

Camry 2018 contará con tres opciones 
de motor, incluyendo un nuevo V6 de 
3.5 litros con inyección de combustible 
D-4S.

Un escalón abajo tenemos otro im-
pulsor de nueva generación, de 2.5 li-
tros,  4 cilindros en línea, acoplado a la 
nueva transmisión automática Direct-
Shift de 8 velocidades (8AT) y la nueva 
generación del Sistema Híbrido de To-
yota (THS II) acoplado a la transmisión 
CVT.

Asientos delanteros más amplios e instrumentos orientados hacia el conductor, así 
como materiales de mayor calidad destacan en el nuevo Toyota Camry 2018.     FOTO:  TOYOTA

También fue presentado el Toyota Camry NASCAR 2018, de competición, en el Auto 
Show Detroit 2017.    FOTO:  CARLOS OSORIO / AP

Akio Toyoda, presidente de Toyota, presenta en el Auto Show de Detroit 2017 el totalmente renovado sedán compacto Camry 2018, 
que entra en su octava generación. Ahora luce una parrilla de dos piezas y un capó rediseñado y que luce más grande y atlético.   
FOTO: TOYOTA

Sedán de Toyota listo para seguir dominando en EEUU

Camry 2018, más
grande y atlético
Asistentes al último Auto Show de Detroit presencian 
modernizado diseño del sedán más vendido de la marca.

MAYOR SEGURIDAD

 En cuanto a seguridad, Toyota Camry 2018 ofrece un amplio abanico de siste-
mas.

 Incluyen el Toyota Safety Sense P (TSS-P), sistemas Pre-Colisión con Detector 
de Peatones (PCS con PD), Control Automático de la Velocidad con Radar Diná-
mico (DRCC) de velocidad completa, Asistente de Manejo en Carril con Asisten-
cia de Dirección (LDA con SA) y Luces Altas Automáticas (AHB). 

 Ciertos modelos también vienen con Monitor de Punto Ciego (BSM) con Alerta 
de Cruce Posterior (RCTA) estándar.
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Javier Mota               
Autoporoyecto.com

C
on más de 2 millones 
de Toyotas fabricados 
en Norteamérica en 
2016, la marca japone-
sa logró otro año de ré-

cords en uno de los mercados más 
importantes del mundo, donde 
registró un aumento de 4.4 por 
ciento.

En total, las operaciones de 
Toyota en Norte América repor-
taron una producción total de 2 
millones 124 mil 608 vehículos 
de las marcas Toyota y Lexus, 
contra 2 millones 35 mil 28 del 
año anterior, lo que equivale a 
cuatro vehículos cada minuto, si 
sus plantas hubieran estado en 
operación constante los 364 días 
del año (bisiesto).

Desde que inició sus ope-
raciones en la región en 1986, 
Toyota ha producido más de 30 
millones de vehículos.

El crecimiento logrado en 
2016 fue impulsado entre otras 
cosas por la estabilidad del pre-
cio de la gasolina en Estados Uni-
dos, la creciente popularidad de 
las SUVs y crossovers, además de 
las camionetas pick up.

“Nuestro éxito es impulsado 
por el talento y dedicación de los 
hombres y mujeres que trabajan 
día a día en nuestras plantas de 
manufactura aquí en Estados 
Unidos”, indicó Jim Lentz, pre-
sidente y CEO de Toyota Motor 
North America (TMNA). “Cada 
parte de cada vehículo que sale 
de nuestras líneas de producción 

refleja nuestro compromiso con 
la seguridad, calidad, valor, pero 
sobre todo, nuestra pasión para 
superar siempre la expectativas 
de nuestros consumidores”, ex-
plicó.

Además del record de pro-
ducción, Toyota celebró otros 
hitos en 2016 en sus plantas de 
producción en América del Nor-
te.

   Cambridge, Ontario – 30 
años

   Georgetown, Kentucky – 
30 años

    Princeton, Indiana – 20 
años

   Buffalo, West Virginia – 
20 años

    Huntsville, Alabama – 15 
años

Y para asegurar un creci-
miento continuo en la región, 
Toyota Motor North America 
inició en noviembre pasado la 
construcción de su 15ta. planta 

de la zona en Apaseo El Gran-
de, Guanajuato, México, donde 
espera iniciar la producción del 
Toyota Corolla en 2019.

La corporación emplea direc-
tamente a más de 44,000 perso-
nas y produce 13 modelos para su 
venta en la región y exportación a 
otros mercados: Avalon, Camry, 
Corolla, Highlander, RAV4, Se-
quoia, Sienna, Tacoma, Tundra, 
Lexus RX 350, Lexus ES 350, Yaris 
y Yaris iA.

Más de 2 millones 
de Toyotas hacen 
en Norteamérica
Fabricante sobrepasa las 30 millones de unidades hechas 
desde 1986 en sus plantas de EEUU y Canadá.

Nuevo récord anual de fabricación en 2016

operarios dan los toques finales a un Toyota Corolla, el popular modelo fabricado en 
la planta Toyota Motor Manufacturing, Mississippi, Inc. (TMMMS).     Foto: toyota

Camionetas Sequoias en plena producción final en  la planta Toyota Motor Manufacturing, Indiana, Inc. 
(TMMI), donde también se construyen los modelos Highlander y Sienna.      Foto:toyota

Producción de vehículos toyota 
en norteamérica en 2016

  planta de producción       /       modelo               /     2016  /  2015

  toyota motor manufacturing, Kentucky, Inc. (tmmK)    
    Avalon                                             43,800     56,928
    Avalon Hybrid                                   7,098     12,159
    camry                                           366,302     332,588
    camry Hybrid                                 34,157     32,811
    Venza                                               5,821     19,094
    eS 350                                            43,588     4,088

  toyota motor manufacturing, Indiana, Inc. (tmmI)                       
    Highlander                                  222,578     192,905
    Highlander Hybrid                             6,935     5,422
    Sequoia                                           20,441     22,842
    Sienna                                           151,905     154,478

  toyota motor manufacturing, mississippi, Inc. (tmmmS)    
    corolla                                          182,025     190,514

  toyota motor manufacturing, texas, Inc. (tmmtX)    
    tacoma                                        127,884     110,911
    tundra                                         133,767     121,999

  Subaru Indiana Automotive, Inc. (SIA)    
    camry                                            35,945     79,843

  toyota motor manufacturing canada, Inc. (tmmc)    
    corolla                                          237,553     252,362
    rX 350                                         105,887     87,974
    rX 350 Hybrid                                 7,931     8,076
    rAV4                                            250,345     242,311

  toyota motor manufacturing de Baja california (tmmBc)    
   tacoma                                            97,145     82,328

  mazda motor manufacturing de mexico S.A. de c.V. (mmVo)    
   toyota yaris / yaris iA                        43,501     25,395

  producción total de vehículos    
Gran total                                   2,124,608    2,035,028
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PRECIOS UNICAMENTE PARA CLIENTES CON CREDITO CALIFICADO Y APROBADO, INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DISPONIBLES. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($599) Y GASTOS DE ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

Let’s Go Places

Richard Morataya Mathew Kistler Gerson Alvarado Oscar Valle Andres Merlos

VENTAS

Erick Chairez Sergio ChavezAngelica Bravo Julie Ball Katherine Katrina

Dario Beltran

GERENTE GENERAL

Doris Alvarado

FINANCIAMIENTO

Enrique Marquez

GERENTE DE VENTAS

José Cuzco

Cinthya BonillaEmerita Adorno

ATENCION AL CLIENTE 

Gabriela Martinez

INTRODUCIENDO PROGRAMA DE POR VIDA:  INTRODUCIENDO PROGRAMA DE POR VIDA:  

BUMPER BUMPER2
JUST GOT A NEW BEST FRIEND!

Introducing Lustine’ Lifetime...

Now available with your new Toyota Purchase!
NEVER WORRY ABOUT YOUR VEHICLE AGAIN!

COVERAGE

¡INSPECCIÓN DE
VIRGINIA GRATIS!

Financiamiento
Disponible
Financiamiento
DisponibleDisponible

meses 
(modelos selectos)
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L u s t i n e T o y o t a . c o m
14227 Jefferson Davis Highway,  Woodbridge VA 22191

NEW 2016
TOYOTA TUNDRA SR5 DBL CAB 4.6L V8

1.9 60%
APR FOR

/MO.
FOR
36 MOS.

NEW 2017
TOYOTA HIGHLANDER LE

0 36%
APR FOR

/MO.
LEASE

FOR 289$ FOR
36 MOS.

NEW 2016
TOYOTA RAV4 LE FWD

0 60%
APR FOR

/MO.199LEASE
FOR $ FOR

36 MOS.

NEW 2017
TOYOTA CAMRY LE

0 72%
APR M

OS
.

FOR

/MO.199 FOR
36 MOS.

NEW 2016
TOYOTA COROLLA LE

0 72%
APR FOR

/MO.169LEASE
FOR $ FOR

36 MOS.

TOYOTA HIGHLANDER 289 FOR
36 MOS.

NEW 2017
TOYOTA SIENNA LE

0 60%
APR FOR

/MO.
FOR
36 MOS.289

36 MOS.

/MO.
FOR
36 MOS.

FOR
36 MOS.349

TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2000 DOWN , FIRST $199 PAYMENT AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 CAMRY MODEL 2532, MSRP $23,935 AND CAPITALIZED COST, 
WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $23,271. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  
CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY.  0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS 
THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. BUYERS CAN RECEIVE A $1000 FINANCE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA IN 
ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT.  ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION.  FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS THROUGH 
TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY.   SEE DEALER FOR DETAILS. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

TAX, TITLE, LICENSE , $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $1830 DOWN (AFTER APPLICATION OF $750 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES) , FIRST PAYMENT OF $169 AND $0 SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 COROLLA 4 CYLINDER AUTOMATIC MODEL 1852, MSRP $19,800 
AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $18,821. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE 
CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17.  0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 
BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2400 DOWN , FIRST $199 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,340 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,003. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION 
FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER 
STOCK BY 1/3/1. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2730 DOWN , FIRST $269 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 HIGHLANDER LE MODEL 6948, MSRP $35,080 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $33,672. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND 
ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND IS SUBJECT 
TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED 
FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. 0.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED 
BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

TAX, TITLE, LICENSE, , $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2650 DOWN , FIRST $349 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 TUNDRA MODEL 8341, MSRP $37,345 AND CAPITALIZED COST, 
WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $36,113. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  
CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 . 1.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL 
SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.48 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF 
$32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF 
$.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY 
PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

¡Tomamos los negocios
quE otros rechazan!

GARANTÍA DE POR VIDA EN:

Motor

Transmisión

Driveaxle

Todas las partes
lubricadas

Garantía con
$0 de costo

Servicio sin costo
2 25,000años millas

ó

Cambio de Aceite y Filtro

Rotación de Llantas

Multiples Puntos de Inspección

Inspección y Ajuste de
Niveles de Fluido

2 AÑOS Ó 25,000 MILLAS LO QUE VENGA PRIMERO. APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALERSHIP PARA COMPLETAR DETALLES.

Transmision de Corriente
de Batería
Protección de Bloqueo
Suministro de Combustible
de Emergencia
Servicio de Neumáticos
El neumático dañado sera reemplazado con su neumático de repuesto

Servicio de Grúa
Hacia el dealership Toyota más cercano (o hacia el dealership
Toyota de tu elección dentro de las 25 millas del dealer
más cercano)

Servicio de Remolque 
Liberación de cualquier area con zanja, lodo, arena o nieve.
El vehículo debe estar inmediatamente adyacente a una carretera
regularmente transitada y capacitada para obtener servicio con
equipo de servicio estandard

24 horas de servicio disponible sin costo
por 2 añosdesde la fecha efectiva
para millas ilimitadas.

Servicio incluye:

NO INCLUYE PARTES Y FLUIDOS, EXCEPTO EMERGENCIA DE ENTREGA DE SUMINISTRO. VÁLIDO ÚNICAMENTE EN CONTINENTE DE 
ESTADOS UNIDOS Y ALASKA.

2 Asistenciaaños

en Carretera
2 Asistenciaaños

en Carretera
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MARCOS BUREAU 
AUTOPROYECTO.COM

L
os propietarios de una 
Ford F-150 Raptor 
ahora tendrán la opor-
tunidad de aprender un 
poco más sobre las ca-

racterísticas de esta impresio-
nante camioneta con la Raptor 
Assault.

Al mismo tiempo podrán ex-
traerle todo el rendimiento po-
sible, gracias a este programa de 

entrenamiento proporcionado 
por los expertos de la compañía 
y llamado Ford Performance Ra-
cing School (FPRS).

Lo mejor de todo es que las 
clases no sólo serán teóricas, 
sino también prácticas, y éstas 
se llevarán a cabo fuera del pa-
vimento, concretamente en el 
desierto de Utah.

Esta es la forma como Ford y 
Ford Performance ofrecen a to-
dos los propietarios de una Ford 
F-150 Raptor 2017 la posibilidad  

de un programa de instrucción 
único, en un ambiente seguro y 
proporcionado por instructores 
profesionales. El programa Rap-
tor Assault se suma al popular 
GT350 Track Attack, al ST Octa-
ne Academy y al RS Adrenaline 
Academy, sistemas similares 
que ofrece la FPRS.

El programa Raptor Assault 
promete sumergir a los propie-
tarios de una Ford F-150 Raptor 
2017 en un mundo de adrenalina, 
explotando al máximo las carac-

terísticas de rendimiento y ma-
nejo de esta camioneta.

La prueba
Las clases teóricas incluyen 

un repaso a las características 
generales de la camioneta, se-
guido de un curso intensivo don-
de camioneta y conductor de-
safiarán los terrenos desérticos, 
subiendo por terrenos pedrego-
sos, carreras a campo traviesa, 
conducción a altas velocidades 
en asfalto, descenso y frenado, 

siempre poniendo en práctica 
las características dinámicas de 
la Ford F-150 Raptor 2017 y sus 
seis modos de conducción. El 
objetivo es que los propietarios 
de la F-150 Raptor entiendan las 
capacidades de rendimiento de 
su vehículo y prueben sus habi-
lidades de conducción, mientras 
se divierten.

Ford Performance Racing 
School provee las camionetas 
F-150 Raptor, así como los im-
plementos de seguridad nece-

sarios para todos los alumnos. 
Si tu nivel de adrenalina es muy 
alto, entonces puedes optar por 
tomar un curso opcional a bor-
do de un Ford Mustang GT en 
el Utah Motorsports Campus, 
sede de la FPRS.

El costo de transportación 
y hospedaje corren por cuenta 
de cada propietario. Desayuno 
y lunch sí están incluidos. Si 
deseas mayores informes, pue-
des visitar el sitio web oficial de 
Raptor Assault.

Otro Ford Assault sortea los caminos de tierra y rocas en el desierto de Utah.                       FOTO: FORD
Los conductores de la nueva Ford F-150 Raptor Assault explotan al máximo las características de rendi-
miento y manejo de esta camioneta.                        FOTO: FORD

El programa Ford Performance Racing School se desarrolla en un ambiente seguro y proporcionado 
por instructores profesionales de Ford.                       FOTO: FORD

Ford Raptor Assault en espectacular programa

Adrenalina  
total en pleno 
desierto
Conductores conocen el rendimiento de su vehículo y prueban sus 
habilidades al timón, mientras se divierten.
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M
azda Motor Cor-
poration anunció 
en el último Salón 
del Automóvil de 
Los Ángeles que 

ofrecerá el motor diesel limpio 
SKYACTIV-D 2.2 en el flamante 
Mazda CX-5 para América del 
Norte a partir de la segunda mi-
tad de 2017. Será el primer mo-
delo de Mazda con motor diesel 
en el mercado norteamericano, 
donde espera ingresar con fuer-
za atrayendo a más conductores 
que admiran la marca.

El SKYACTIV-D 2.2 que se 
instalará en el flamante CX-5 
para América del Norte ofrece 
una experiencia de manejo de al-
to torque y acelera libremente 
a altas revoluciones por minuto 
(RPM). Cumplirá los estrictos 
parámetros de emisiones de la 
región, y hará del flamante CX-

5 uno de los vehículos más efi-
cientes en términos de consumo 
de combustible de su clase. 

El motor adopta también las 
tecnologías exclusivas Natu-
ral Sound Smoother y Natural 
Sound Frequency Control, que 
reducen el golpeteo del diesel, 
reemplazándolo con un sonido 
más suave y placentero.

“Estamos seguros de que este 
motor ofrece una nueva opción 
inteligente para los conducto-
res norteamericanos que de-
sean tanto desempeño como 
economía de combustible”, 

afirmó Akira Marumoto, vice-
presidente ejecutivo y director 
representante de Mazda.

Al brindar placer de manejo 
y un destacado desempeño am-
biental para todos los clientes, 
Mazda aspira a enriquecer la vida 
de las personas y convertirse en 
una marca con la que los clientes 
sienten una conexión emocional.

Para obtener más informa-
ción sobre el flamante 2017 CX-
5, usted puede visitar la Sala de 
Prensa online de Mazda en Insi-
de Mazda, en http://insidema-
zda.mazdausa.com/newsroom

A la venta en el segundo semestre

Mazda CX-5, ahora 
con un motor diesel

con su motor diesel, el Mazda 
CX-5 mejora su rendimiento en 
consumo de combustible.       
Foto: Mazda

Nuevo modelo destaca por su importante ahorro de combustible 
y debuta en exhibición automotriz en Los Ángeles.
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DETROIT, MICHIGAN
ESPECIAL 

F
iat Chrysler informó 
que invertirá 1.000 
millones de dólares a 
sus fábricas para crear 
2.000 nuevos empleos 

y sumar tres nuevos Jeep, inclu-
yendo una camioneta pickup.

La compañía informó que 
pospondrá la modernización 
de una planta en Warren, un 
suburbio de Detroit, Michi-
gan, para iniciar la fabricación 
del nuevo Jeep Wagoneer y el 
Grand Wagoneer, dos camione-
tas deportivas de gran tamaño. 
Una armadora en Toledo, Ohio, 
también recibirá nuevo equipa-
miento para la construcción de 

una nueva pickup Jeep.
El anuncio es la continuación 

de los esfuerzos por incremen-
tar la producción de camionetas 
deportivas y camiones de ma-
yor poder y tamaño mientras la 
compañía se aleja del negocio de 
los autos pequeños y medianos.

Los consumidores en la na-
ción están cambiando cada vez 
más sus preferencias hacia los 
vehículos urbanos deportivos 
(SUVs) y camionetas pickup 
desde los modelos sedán en los 
últimos años.

El anuncio se produce en 
momentos en que el residente 
electo de Estados Unidos, Do-
nald Trump, ha advertido con 
aplicar fuertes impuestos sobre 
los vehículos importados a Esta-

dos Unidos desde México.

Nueva estrategia
En un mundo donde estamos 

viendo camionetas Bentley, 
y próximamente modelos top 
de BMW, Rolls-Royce y hasta 
Lamborghini, lo menos que se 
puede esperar es que las marcas 
de lujo también empiecen a subir 
su nivel.

Jeep está haciendo su parte 
y reviviendo el icónico nombre 
de Wagoneer que vendrá en dos 
prestigiosas versiones, la nor-
mal y la Grand Wagoneer. Am-
bas de estas versiones estarán 
por encima de cualquier otro 
modelo ofrecido por la marca, 
es decir que la Grand Cherokee 
dejará de ser su auto insignia.

La Wagoneer fue presentada 
a las agencias de la marca a fines 
de 2016, pero el anuncio oficial 
se dio ‘con bombos y platillos’ 
en el reciente Auto Show de De-
troit 2017. 

De momento sabemos que la 
Wagoneer utilizará la platafor-
ma de la Cherokee, tendrá tres 
filas de asientos, y será más lu-
josa que cualquier otro auto de 
la marca. Lógicamente no po-
demos esperar que la camioneta 
compita en el mercado de súper 
lujo, más bien el rival que FCA 
tiene en mente es la Range Rover 
y otras camionetas semejantes.

De igual manera se espera 
que el rango de motores sea si-
milar a lo ofrecido a la compe-
tencia, posiblemente ofreciendo 

desde un V6 diesel hasta un V8 
de alta potencia. Muchos espe-
ran ansiosamente la posibilidad 
de una Wagoneer Hellcat.

La llegada de la Wagoneer 
al mercado será en 2018, casi 30 
años después de que ésta fue sa-
cada de los concesionarios.

PODRÍA COSTAR $100,000

 El anuncio de Jeep se considera una jugada audaz que 
pondrá a prueba nuevamente la elasticidad de una marca que 
inició su vida vendiendo camiones del ejército en la II Guerra 
Mundial y que hasta ahora ha logrado mantener la lealtad de 
los conductores fanáticos de los todoterreno. 

 Sobre la base de los precios del Range Rover –el rival de los 
nuevos modelos-, un Jeep de lujo podría costar $100,000.

 Este modelo podría contribuir a apuntalar los márgenes en 
tanto la empresa madre Fiat Chrysler Automobiles NV escinde 
a la lucrativa Ferrari SpA.

Fiat Chrysler anuncia nuevo modelo insignia de la marca

Tres nuevas 
Jeep vienen al 
mercado
Wagoneer y Grand Wagoneer serán las camionetas más lujosas de 
la marca; también crean nueva pickup.

La nueva Jeep Wagoneer entra en producción y tendrá un diseño más deportivo.                     FOTO: JEEP Moderno interior de la Jeep Grand Wagoneer, con lo último en tecnología automotriz.                         FOTO: JEEP 

La nueva Jeep Grand Wagoneer tendrá tres filas de asientos, y será más lujosa que cualquier otro auto de 
la marca. Se fabricará como modelo 2018 para ser vendida como el nuevo modelo insignia de la marca en lugar 
de la Grand Cherokee.                                    FOTO: AP
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BRUNO MAGNI
AUTOPROYECTO.COM 

D
espués de que McLa-
ren perdiera con Mer-
cedes-Benz el patro-
cinio de TAG Heuer, 
ha comenzado una 

nueva relación con Richard Mi-
lle, quien ha creado el reloj RM 
50-03, el cual tiene un precio y 
un funcionamiento increíbles.

Aunque TAG Heuer no pro-
duce relojes que por estándar 
son baratos, ninguno de sus 
modelos nuevos se acerca en 
precio al RM 50-03 Tourbillon 
Split Seconds Chronograph Ul-
tralight McLaren F1, el cual fue 
presentado en el Salón Interna-
tional de la Haute Horlogerie, el 
cual podríamos llamar el “Salón 
de Ginebra de la relojería”.

En dicho evento también vi-
mos otra colaboración de mar-

cas de auto y una casa relojera, 
pero en ese caso el producto 
creado por Bentley y Breitling 
fue digital mientras que en el 
caso de Richard Mille y McLa-
ren el reloj es una pieza creada 
artesanalmente.

Esto es claro cuando men-
cionamos que el aparato es un 
tourbillon, es decir que todo el 
mecanismo dentro del estuche 
gira a razón de una revolución 
por minuto, anulando así los 
efectos de la gravedad sobre la 
precisión de éste.

Además de eso la pieza cuen-
ta con una función de cronógra-
fo de fracciones de segundo para 
medir tiempos de vuelta, una re-
serva de energía de 70 horas, y 
un sensor de torsión para evitar 
darle cuerda de más.

Al puro estilo de la Formula 
1, Richard Mille y McLaren han 
utilizado materiales súper lige-
ros como el titanio y la fibra de 

carbono además del grafeno.
Éste último nano-material, 

que es seis veces más ligero y 
200 más resistente que el ace-
ro, fue descubierto en 2004 en 
la Universidad de Manchester y 
le valió a los dos profesores que 
lo encontraron un Premio Nobel 
en Física.

Con el uso de dichos mate-
riales el mecanismo pesa tan 
solo 7 gramos, mientras que el 
reloj completo es 40 gramos más 
ligero que un huevo o una pelota 
de tenis.

El precio del RM 50-03, limi-
tado a 75 piezas, es de 1 millón 
de dólares o lo que es igual: un 
McLaren P1 antes de impuestos.

Para los amantes de las pie-
zas de tiempo esto no debe de ser 
sorprendente ya que cada reloj 
de Richard Mille se vende en un 
promedio de 100,000 dólares y 
cada tourbillon por encima del 
medio millón de dólares.

Pieza artesanal se denomina RM 50-03 Tourbillon Split Seconds 
Chronograph Ultralight McLaren F1.

Dos vistas del ultra exacto reloj tourbillon de McLaren. que utiliza materiales súper ligeros como el tita-
nio, la fibra de carbono y el grafeno.              FOTO: MCLAREN

Reloj McLaren vale
un millón de dólares

Fabricante de autos presenta increíble modelo
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JOHN ANTCZAK
LOS ÁNGELES / AP

E
lon Musk ha pasado de 
mirar a las estrellas a 
idear un proyecto para 
la Tierra. Bajo tierra, al 
parecer.

Solo semanas después de 
escribir en Twitter “el tráfico 
me está volviendo loco” y “voy 
a construir una máquina para 
perforar un túnel y empezar a 
excavar”, el fundador de SpaceX 
y Tesla anunció que esto está a 
punto de suceder.

“Excitantes avances en 
lo relativo al túnel”, tuiteó el 
miércoles 25 de enero. “Planeo 

empezar a excavar en un mes o 
así”, continuó.

Sus enigmáticas declara-
ciones generaron especulacio-
nes sobre otra fantástica idea 
de transporte de Musk, quien 
construye cohetes orbitales 
con su empresa Space Explo-
ration Technologies, más co-
nocida como SpaceX, con sede 
en Hawthorne, California, cerca 
del aeropuerto internacional de 
Los Ángeles (LAX).

Pero los tuits no dejan claro 
su plan para el túnel.

Los mensajes de Musk en la 
red social no ofrecieron pistas 
sobre las dimensiones de la in-
fraestructura, a donde irá y si 

será para sus autos eléctricos 
Tesla, para trenes de metro, para 
su futurista “hyperloop” o para 
algo totalmente diferente.

Otro tuit indicó que el punto 
de inicio estaría “al otro lado de 
mi mesa en SpaceX. Crenshaw 
(Boulevard) y la autopista 105, 
que está a 5 minutos de LAX”.

No hubo respuesta inmediata 
a un correo electrónico de The 
Associated Press pidiendo co-
mentarios al gerente interino 
de la ciudad de Hawthorne, que 
también es el director de obras 

públicas y el ingeniero de la lo-
calidad. No se han mencionado 
ninguno de los requisitos bási-
cos de un proyecto de infraes-
tructuras de esta envergadura, 
como informes de impacto am-
biental, audiencias públicas, 
informes geotécnicos, estudios 
de infraestructuras subterrá-
neas ya existentes o de ruidos y 
vibraciones.

Estas obras suelen requerir 
años de planificación y enor-
mes máquinas que pesan cientos 
de miles de kilos (libras). Hace 

unos años, cuando la firma Tra-
ylor Brothers Inc. se embarcó en 
una obra para enlazar líneas de 
transporte subterráneo del con-
dado de Los Ángeles, señaló que 
sólo completar una ‘tuneladora’ 
tomaría unos ocho meses.

Musk tampoco especificó 
si el “tráfico” que le molestaba 
era el enjambre de vehículos que 
circula por el lado oeste de Los 
Angeles, el acceso al estaciona-
miento de SpaceX o un internet 
masificado. Sí utilizó la palabra 
“aburrido”. Tres veces.

DETROIT, MICHIGAN
AP 

H
onda está en conver-
saciones con Google 
para instalar la tec-
nología de conduc-
ción autónoma de la 

compañía estadounidense en los 
vehículos japoneses.

Honda dijo que la colabo-
ración con la unidad de Google 
llamada Waymo permitiría a los 

investigadores aprender sobre 
integración de sensores, soft-
ware y computadoras.

La compañía automotriz 
agregó que si se llega a un acuer-
do, proporcionaría a Waymo 
vehículos modificados aptos 
para manejar la tecnología. 

Los autos Honda se unirían 
a la flota de Waymo que incluye 
camionetas todo terreno Lexus 
y minivans Pacifica de Chrysler.

Honda ha dicho que pretende 

tener vehículos autónomos en 
las carreteras alrededor de 2020.

La potencial asociación sería 
la más reciente en una oleada de 
acuerdos entre empresas de los 
sectores tecnológico y auto-
motriz para fabricar vehículos 
autónomos.

Google ha estado trabajan-
do en software y sensores des-
de 2009 y ha estado probando 
carros autónomos en caminos 
públicos durante varios años.

Autónomos le quitan el 
sueño a Honda y Google

Continúan conversaciones sobre Waymo

El modelo Waymo une a Google y Honda en el campo de los vehículos sin piloto.                  FOTO: GOOGLE

Otra idea fantástica de Elon Musk

Máquina abre  
túnel…  ¿para 
aliviar el tráfico?
Promotor de autos eléctricos Tesla y de viajes de turismo espacial se 
embarca en enigmática tarea.

Elon Musk, el magnate de los autos eléctricos Tesla y de los vuelos espaciales para turistas, ofrece 
una conferencia de prensa en el interior de una cápsula SpaceX Dragon V2 antes de su viaje a la Estación Espa-
cial Internacional.       FOTO: JAE C. HONG / AP

Elon Musk, el visionario esta-
dounidense y CEO de Tesla Mo-
tors Inc.FOTO: RICH PEDRONCELLI / AP
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DARCARS
NISSAN  OF
ROCKVILLE
AUTOS USADOS

(301) 309-2200
www.DARCARSNissan.com
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

Y MUCHO MAS PARA ELEGIR

PROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRA-
FIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

www.DARCARSnissan.com

(301) 309-2200
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

ANDRES JORDANMAURICIO BRYAN

Stk.P9843A

Mazda Mazda 3 

Mazda 3i, navegación, grand touring, sedan

$15,7772015

Stk.647518B

Nissan Altima

2.5 S, coupe, 48k, cuero, sunroof

$12,9772012

Stk.641444A

In�niti FX35

AWD, cuero, automatico, SNR,92K

$14,9772008

Stk.648252A

Honda Civic 

Sedan, LX-S, spoiler, 28k, sedan

$11,9772010

Stk.641342A

Hyundai Elantra

SE sedan, automatico, 27k, 1 solo dueño

$12,7772014

Stk.740024A

Ford Focus

SE, sedan, 19k, 1 solo dueño

$12,7772014

Stk.746038A

BMW 3 Series

328i xDriver, automatico, 62k, sedan

$14,2772011

Stk.648294A

Toyota Rav4 

XLE, SUV, automatico, 1 solo dueño

$17,7772013

Stk.P10087A

Nissan Murano 

SL navegación, suv, automatico, 60k

$18,9772012

Stk.748026A

JAVIER MOTA 
AUTOPROYECTO.COM

L
a línea de modelos Mer-
cedes-AMG 43, agrega 
un nuevo nivel de po-
tencia y lujo a la amplia 
gama de vehículos de 

alto desempeño.
Se trata de nueve modelos 

equipados con el motor V6 Bi-
Turbo de 3.0 litros con un rango 
de potencia de 362 a 396 caballos 
de fuerza y 384 libras de torsión 
por pie lineal con la transmi-
sión automática de nueve cam-
bios 9-G Tronic y el sistema de 
tracción en las cuatro ruedas 
4MATIC en todos los casos, con 
excepción del Mercedes-AMG 
SLC43 Roadster, que tiene trac-
ción posterior.

Esta nueva oferta de modelos 
es parte de la estrategia de creci-
miento de Mercedes-Benz para 
atraer a un nuevo grupo de con-
ductores en una gama de precios 
y potencia intermedia entre la 
gama básica y la de alto desem-
peño AMG.

Además del motor y la trans-
misión, los nueve modelos de la 
nueva gama AMG 43 incluyen las 
tecnologías AMG Ride Control, 
que adapta la resistencia de los 
amortiguadores en tres fases, 
el AMG Dynamic Select, que 
permite seleccionar hasta cin-
co modos diferentes de manejo 
–ECO, Comfort, Sport Sport + 
e Individual-, y el Programa de 
Control Electrónico de Estabili-
dad (ESP), también de tres fases.

Todas estas tecnologías, 
permiten elevar la experiencia 
de manejo de cada uno de estos 
modelos a un nivel superior, en 
comparación con la línea regu-
lar de Mercedes-Benz, sin tener 
que pagar los precios de la gama 
Mercedes-AMG.

Para ilustrar la estrategia de 
precios, tomamos como ejemplo 
a la familia de modelos de la nue-
va Mercedes-Benz Clase E, en 
el cual se observa un incremen-
to de $20,250 entre el modelo 
regular y el AMG-43. El precio 
del Mercedes-AMG E63 Sedan 
2018, aumentaría en una cifra 

similar, es decir a alrededor de 
los $92,400.

 Mercedes-Benz E300 RWD 
Sedan 2017 -$52,150

Mercedes-Benz E300 
4MATIC Sedan 2017 -$54,650

  Mercedes-AMG E43 Sedan 
2017 – $72,400

 Mercedes-AMG E63 Sedan 
2018 – Precio por anunciar en el 
verano 2017

 Mercedes-AMG E63S Se-
dan 2018 – Precio por anunciar 
en e verano 2017

Mercedes-Benz E400 
4MATIC Wagon, 2017 – $62,300

 *Más el cargo de distribución 
y entrega

En cada una de las nueve va-
riantes de la gama AMG43, los 
precios tienen una escala pro-
porcional similar.

Mercedes-AMG C43 Cabriolet 
2017

El Mercedes-AMG C43 2017 
es el auto perfecto para disfrutar 
de la potencia de los 362 caballos 
de fuerza del motor AMG V6 Bi-
Turbo de 3.0 litros y el placer de 
conducir a todo lujo al aire libre.

El precio base del Mercedes-
Benz C300 Cabrio con tracción 
posterior es de $50,900, que 
aumenta a $52,900 con el sis-
tema 4MATIC, mientras que el 
AMG C43 Cabrio empieza en los 
$60,400.

Mercedes-AMG C43 Coupe
El Mercedes-AMG C43 Cou-

pe tiene las mismas característi-
cas del tren motor que el resto de 
los modelos de la clase C43, pero 
con la carrocería que destaca su 
espíritu deportivo.

Con el motor AMG V6 BiTur-
bo de 3.0 litros y sus 362 caballos 
de fuerza, acelera de 0 a 60 millas 
por hora en 4.6 segundos y al-
canza velocidad máxima de 130 
millas por hora.

Mercedes-AMG C43 Sedán
El Mercedes-AMG C43 Se-

dán eleva las prestaciones de 
uno de los modelos más popula-
res de Mercedes-Benz en todo el 
mundo, con la comodidad de sus 
cuatro puertas y elegante estilo 

de la nueva generación de se-
danes que debutó con el S Class 
hace tres años, pero sigue siendo 
mejorada con cada modelo que 
sale al mercado.

Para los que busquen el 
máximo poder posible, Merce-
des-AMG ofrece la versión top 
de la gama con el AMG C63 Se-
dán con su motor V8 BiTurbo de 
4.0 litros que genera 503 caballos 
de fuerza.

Mercedes-AMG E43 Sedan
El nuevo miembro de la fa-

milia Mercedes-Benz E Class es 
también el más poderoso de la 
nueva familia AMG 43.

Está equipado con el mismo 
motor AMG V6 BiTurbo de 3.0 
litros, pero modificado para al-

canzar 396 caballos de fuerza. Al 
igual que el resto de los modelos 
AMG 43 cuenta con el sistema de 
tracción posterior AMG Perfor-
mance 4MATIC.

Mercedes-AMG GLC43 Coupe
La Mercedes-AMG GLC43 

Coupe combina la utilidad de 
una SUV de lujo con un diseño 
netamente deportivo, que le 
ofrece al conductor una posición 
de manejo elevada y la posibili-
dad de manejo off-road.

Este modelo de la nueva fa-
milia AMG 43 tiene el motor 
AMG V6 BiTurbo de 3.0 litros 
que genera 362 caballos de fuer-
za, acoplado a la transmisión 
AMG 9G-TRONIC de nueve 
cambios, que permite un manejo 

enérgico cuando así lo desee el 
conductor, al tiempo que mejora 
el rendimiento de gasolina.

Mercedes-AMG GLC43 SUV
La versión más tradicional de 

esta SUV Mercedes-Benz cam-
bia de personalidad con las me-
joras del programa Mercedes-
AMG 43. Este nuevo modelo es 
de la más alta gama de la fami-
lia GLC y se sitúa entre la SUV 
compacta Mercedes-Benz GLA 
y la Mercedes-Benz GLE.

Está equipada con el motor 
AMG V6 BiTurbo de 3.0 litros 
que genera 362 caballos de fuer-
za, acoplado a la transmisión 
AMG 9G-TRONIC de nueve 
cambios.

Mercedes-AMG GLE43 Coupe
La Mercedes-AMG GLE43 

Coupe tiene un diseño exterior 
que nos recuerda al renovado 
Mercedes-Benz S Class Coupé, 
con líneas puramente deporti-
vas adaptadas a la carrocería de 
una SUV.

Al igual que el resto de las 
SUVs de la nueva familia Mer-
cedes-AMG 43, es impulsada 
por el motor AMG V6 BiTurbo 
de 3.0 litros que genera 362 ca-
ballos de fuerza, acoplado a la 
transmisión AMG 9G-TRONIC 
de nueve cambios.

Mercedes-AMG cuenta con 
una versión con motor V8 Bi-
Turbo de 5.7 litros que desarrolla 
una impresionante potencia de 
577 caballos de fuerza.

Presenta nueve potentes modelos AMG 43

Mercedes eleva su nivel de lujo
Nueva estrategia de la marca busca atraer a un nuevo grupo de conductores con su gama de precios.

Las nuevas tecnologías de los Mercedes-Benz AMG 43, en este caso el convertible Cabriolet 2017, permiten elevar la experiencia de mane-
jo de cada uno de sus modelos a un nivel superior.                      FOTO: MERCEDES-BENZ

La cabina del Mercedes-AMG E43 Sedan es sencillamente espectacular.  FOTO: MERCEDES-BENZ

Con la comodidad de sus cuatro puertas y elegante estilo, el modelo Mercedes-AMG E43 Sedán eleva 
las prestaciones de uno de los modelos más poderosos y populares de Mercedes-Benz en todo el mundo.

FOTO: MERCEDES-BENZ
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DARCARS Toyota 
of Silver Spring

PRECIOS INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DE FABRICA MÁS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y PROCESO DEL DEALER $300. OFERTAS EXPIRAN 02/15/2017.

DARCARSToyota.COM

1 888 869 1548DARCARS Toyota 
of Silver Spring

12210 Cherry Hill Road, Silver Spring, Maryland 20904

DARCARSTOYOTA.com

 

Certifi ed Pre-Owned

2011 TOYOTA PRIUS II

$16,900
2012 TOYOTA PRIUS C

$16,900
2012 RAV4 LTD AWD

$18,900
2011 TOYOTA AVALON

$23,900

2012 TOYOTA COROLLA L

$11,900
2010 TOYOTA CAMRY LE

$12,900
2012 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900

2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900

NEW 2014 TOYOTA

SIENNA LE
STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,500)

NEW 2014 TOYOTA

VENZA LE
AWD

STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

RAV4 LE
STARTING FROM

$20,895
(INCLUDES TOYOTA REBATE $500)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS V THREE
STARTING FROM

$23,899
(INCLUDES TOYOTA REBATE OF $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS TWO
STARTING FROM

$20,399
(INCLUDES TOYOTA REBATES OF $1,500)

$17,999STARTING FROM

$29,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

$14,899 $15,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $500)

$18,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $1,500)

(301) 622-0300
1 2 2 1 0  C h e r r y  H i l l  R o a d ,  S i l v e r  S p r i n g ,  M a r y l a n d  2 0 9 0 4
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You’re gonna love these deals

$20338
DESDE

(Incluye $2,250 incentivo Toyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

CAMRY LE

2033820338
Incluye $2,250 incentivo Toyota).

2033820338 $23481
DESDE

NUEVO 2017 TOYOTA

(Incluye $1,500 reembolso Toyota y bono).

23481
Incluye $1,500 reembolso Toyota y bono).

2348123481
RAV4 LE FWD

DESDE

$1745017450174501745017450
(Incluye $1,500 de incentivoToyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

COROLLA LE

17450
DESDE

$14510 $
COROLLA LE

145101451014510
(Incluye $1,500 reembolso Toyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

YARIS IA 6MT

¡BIENVENIDOS TAX ID!¡BIENVENIDOS TAX ID!¡BIENVENIDOS TAX ID!¡BIENVENIDOS TAX ID!
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