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MICHAEL SCHUMACHER cele-
bra en familia sus 50 años. 14

Fabricante lanza 
modelo Police

Interceptor  
Utility 2020

Con mayor nivel de seguridad y un motor que le da extraordinaria potencia y velocidad, el nuevo Ford Police Interceptor Utility 2020 
permite que el motor se apague por períodos prolongados, alimentando el equipo eléctrico del vehículo a través de su batería híbrida de iones 
de litio. Este es un coche híbrido que sirve aún mejor a los Departamentos de Policía de toda la nación.    FOTO: FORD MOTOR

Ford híbrido 
a favor de la ley
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DETROIT 
ESPECIAL 

E
l SUV 100 por ciento 
eléctrico Infiniti QX 
Inspiration Concept, 
que tendrá su debut 
en el próximo Auto 

Show Detroit 2019, nos dará 
una idea más clara sobre la 
dirección en que la división 
de lujo de Nissan ve su propio 
futuro.

Se trata de un modelo que 
combina la utilidad de un 
SUV con la ingeniería para 
un desempeño de alto nivel 
totalmente electrificada y 
el lenguaje de diseño Infiniti 
creado bajo la dirección del 
cubano Alfonso Aibaisa, cu-
ya fama ha llegado a los más 
altos centros de diseño en la 
industria automotriz.

Gracias al tren motor 
eléctrico y la plataforma para 
colocar el paquete de bate-
rías debajo de la cabina, los 

diseñadores de Infiniti logra-
ron crear un amplio espacio 
estilo lounge, inspirado en la 
elegancia y sensualidad japo-
nesa, conservando siempre el 
nuevo DNA de la marca.

Los paneles de la cabina 
del Infiniti QX Inspiration 
Concept son hechos a mano, 
usando técnicas artesanales 
tradicionales en Japón, con 
materiales de la más alta ca-
lidad, siguiendo el principio 
“omotenashi”, a través del 
cual ofrece un ambiente aco-

gedor y conectado para cum-
plir con todas las necesidades 
de los ocupantes.

Nueva era
“El Infiniti QX Inspiration 

Concept marca el principio de 
una nueva era para Infiniti y da 
una idea de a dónde nos que-
remos dirigir como marca”, 
explicó Albaisa. 

“El uso de nuevas tecno-
logías nos ha dado la oportu-
nidad de evolucionar nues-
tra filosofía de diseño y este 

nuevo vehículo comunica en 
una forma serena la fuerza de 
nuestro poder”, añadió.

El nuevo prototipo de In-
finiti será presentado en el 
Cobo Center de Detroit el 
venidero lunes 14 de enero las 
11:40 AM, Hora del Este.

El año pasado en el Auto 
Show Paris 2018, Infiniti pre-
sentó el Infiniti Project Black 
S, para mostrar las posibili-
dades de implementación de 
la tecnología motriz híbrida 
inspirada en la Fórmula 1 en 

un automóvil de producción.
Basado en el coupé depor-

tivo Infiniti Q60 y desarro-
llado en colaboración con el 
equipo Renault Sport Formula 
One Team, el Project Black S 
fusiona una tecnología híbri-
da de alto rendimiento con el 
motor VR30 V6 biturbo de 3.0 
litros.

El proyecto forma parte de 
la estrategia de electrificación 
de toda la gama de modelos 
Infiniti, prevista a partir del 
2021. 

El Infiniti QX Inspiration Concept se basa en la elegancia y sensualidad japonesa, conservando 
siempre el nuevo DNA de la marca.                           FOTO: INFINITI

Un ambiente lujoso, acogedor, conectado y futurista, para cumplir con todas las necesidades de 
los ocupantes, es lo que ofrece el Infiniti QX Inspiration Concept.                          FOTO: INFINITI

Modelo QX Inspiration Concept llega al Detroit Auto Show

Debuta el nuevo Infiniti eléctrico
Prototipo de la división de lujo de Nissan se estrena este lunes 14 de enero en medio de gran expectativa.
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ROGER JALDIN
(703) 625-0984

(703) 968-6600
www.PohankaAcura.com
13911 Lee Jackson Memorial Highway

Chantilly, VA 20151

* PRECIOS MAS PLACAS, IMPUESTOS, CARGOS DE PROCESO DEL DEALER ($599) Y CARGOS DE ENVIO. PRECIOS INCLUYEN TODOS LOS INCENTIVOS Y REEMBOLSOS DE FABRICA.  UNICAMENTE PARA 
CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS, NO TODOS CALIFICAN. CUOTAS DE LEASE BASADA EN 2015 ACURA ILX POR 36 MESES, NO DEPOSITO DE SEGURO, $2,499 AL MOMENTO DE FIRMAR, PRIMERA 
MENSUALIDAD DEBE PAGARSE AL MOMENTO DE FIRMAR CONTRATO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. 

POHANKA ACURA
EL DEALER ACURA MÁS GRANDE DEL MUNDO 

POR 14 AÑOS CONSECUTIVOS!

POHANKA ACURA
EL DEALER ACURA MÁS GRANDE DEL MUNDO 

POR 14 AÑOS CONSECUTIVOS!

... Y MUCHOS MÁS PARA ELEGIR!
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MAZDA CX-5 TOURING

TISH
(571) 471-1308

*World’s Largest Acura Dealer based on 20104-2018 AHM New Acura Volumen Sales. *World’s Largest Acura Dealer based on 20104-2018 AHM New Acura Volumen Sales.

*World’s Largest Acura Dealer based on 20104-2018 AHM New Acura Volumen Sales. *World’s Largest Acura Dealer based on 20104-2018 AHM New Acura Volumen Sales.

TOM KRISHER 
AP

L
as ventas de vehícu-
los nuevos en todo 
el país subieron 0,3 
por ciento en 2018 en 
comparación con las 

del año previo, para un total 
de 17,27 millones de unidades, 
poniendo de relieve la fortale-
za de la economía.

El incremento ocurrió pese 
al alza en las tasas de interés, 
un mercado bursátil inesta-
ble, y aumentos en los precios 
de los automóviles y camiones 
que obligaron a algunos com-
pradores a alejarse del merca-
do de vehículos nuevos.

Los analistas de la indus-
tria y los fabricantes de autos 
señalaron que la fortaleza que 
muestra la economía en sus 
indicadores básicos impulsó 
las ventas, y que deberá man-
tenerlas cerca de sus máximos 
históricos durante 2019.

“Las condiciones econó-

micas en Estados Unidos son 
favorables y deberían seguir 
manteniendo las ventas de 
vehículos al nivel actual o cer-
ca de él”, consideró Emily Ko-
linski Morris, economista en 
jefe de Ford, después de que la 
empresa y otras automotrices 
dieron a conocer sus cifras de 
ventas el jueves 3de enero.

El que las ventas de autos 
estén cerca de su récord de 
17,55 millones alcanzado en 
2016 da testimonio de lo bien 
que está la economía, sostu-
vo Mark Zandi, economista 
en jefe de Moody’s Analytics. 
El mercado laboral, señaló, 
ha creado nuevos puestos de 
trabajo, y el crecimiento de los 
salarios se ha acelerado.

“Eso es fundamental para 
vender cualquier cosa”, afir-
mó. “Si hay muchos empleos y 
la gente está recibiendo mejo-
res sueldos, comprarán más”.

La tasa de desempleo es 
de 3,7%, su nivel más bajo en 
49 años, y se presume que la 

economía creció cerca del 3% 
el año pasado, lo que sería su 
mejor desempeño en más de 
una década. 

Los consumidores, el prin-
cipal motor económico, están 
gastando más libremente. La 
Reserva Federal elevó su ta-
sa principal cuatro veces en 
2018, pero se espera que este 
año sólo la suba en dos oca-
siones.

Las ventas de autos tam-
bién se vieron favorecidas por 
los precios bajos de la gasolina 
y el incremento en el valor de 
las viviendas, dijo Zandi.

Todo ello significa que es 
muy probable que las perso-
nas sigan comprando autos 
nuevos este año aun cuando 
sean más caros. El sitio de co-
tización de autos Edmunds.
com calcula que el precio 
promedio de los vehículos 
nuevos alcanzó un récord de 
35.957 dólares en diciembre, 
cerca de 2% más alto que el 
año previo.

Colocaciones en todo 2018 suben 0,3 por ciento y todo hace 
prever que alcanzarán máximos históricos en 2019.

Aumentaron ventas 
de vehículos nuevos

La trabajadora Brenda Hedland toma una imagen del primer Chevrolet Cruze en salir de la línea 
de ensamblaje en la fábrica de GM en Lordstown, Ohio.                          FOTO: AMY SANCETTA / AP

Muestra fortaleza de la industria
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Nuevo HIGHLANDERHIGHLANDERNuevo

Autos Nuevos: 1-888-755-5384
8500 Sudley Rd, Manassas VA, 20155 ¡Miller Toyota Tiene Un Verdadero

Equipo Hispano A Su Servicio!

Nuevos Usados

PARA VER TODO NUESTRO STOCK VISITENOS EN: www.MillerToyota.com

¡MAS DE 100 TOYOTAS
CERTIFICADOS DISPONIBLES!

¡VISITE NUESTRO CENTRO
DE SERVICIO Y PARTES! 

Victor Gamez
Parts Professional
703-396-5061
parts@millertoyota.com

Dimas Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.793.8297

Irvin Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.224.4083

DANNY ULLOA
(571)437-4236 

JOSE (Gte. Finanzas)
(703)335-6227

MANOLO
(818)585-0201

Autos Usados 1-888-771-6952

www.MillerToyota.com
8500 Sudley Rd,  Manassas VA, 20155

TOYOTA
2019

OFERTA TERMINA EL 02/04/19. (*)$1500 CUSTOMER CASH APPLIES TO SEDAN MODELS ONLY. CON CREDITO APROBADO A TRAVES DE TOYOTA  FINANCIAL SERVICES  Y A CAMBIO DE PAGO DE TOYOTA DE 
REEMBOLSO DE  EFECTIVO O OFERTAS ESPECIALES DE LEASE. GRADUADOS DE COLLEGE Y REEMBOLSO  DE MILITARES NO ESTAN INCLUIDOS EN ESTA OFERTA PERO PUEDE CALIFICAR, VEA  A DEALER POR DEATLLES. 
TODAS LAS VENTAS SON MAS IMPUESTOS, PLACAS Y $640  DE COSTO DE PROCESAMIENTO. PRECIOS INCLUYEN FLETES. REEMBOLSOS Y  EFECTIVO DE FINANCIAMIENTO SON PAGADOS POR TOYOTA.

TODAS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS Y COSTOS DE PROCESAMIENTO. SUJETO A PRIORIDAD DE VENTA.

Miguel Marcia
Consejero de
Servicios
866.322.9676

COROLLANuevo COROLLANuevo
TOYOTA

2019

TACOMANuevo TACOMANuevo
TOYOTA

2019

$1,500 reembolso de Toyota

$1,500 reembolso de Toyota*

$1,000 reembolso de Toyota
Excludes TRD Pro.

  

Will
1-888-755-5384 1-888-755-5384

Carlos Ramos
 866-387-3056
Vladimir Brun

866-362-4641
Mike

866-541-2604
Sergio

866-407-2045
Stephen Polo
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SE ACEPTA
TAX ID

JAVIER MOTA 
AUTOPROYECTO.COM

E
l Ford Police Inter-
ceptor Utility 2020 
es el nuevo vehículo 
diseñado para los 
Departamentos de 

Policía de toda la nación, el 
cual se beneficia de un tren 
motor híbrido.

Con esta nueva opción 
verde, Ford –que ya acapara 
casi dos tercios (67 por ciento) 
de las ventas de vehículos para 
la policía en Estados Unidos-, 
cree que ha encontrado la cla-
ve para seguir contribuyendo 
al mejor trabajo de la comuni-
dad policial, gracias a la mejor 
eficiencia y altos niveles de 
seguridad, todo lo cual con-
tribuye al ahorro de recursos 
de los departamentos y de los 
contribuyentes.

Cuando salga a la venta 
en el transcurso de este año, 
se unirá a las versiones Poli-
ce Responder Hybrid Sedan, 
F-150 Police Responder, Ex-
pedition SSV, F-150 SSV, 
Transit PTV y SSV Plug-In 
Hybrid Sedan, la línea espe-
cializada más completa de la 
industria.

La tecnología híbrida es 
ideal para el cumplimiento de 
la ley no solo por la posibili-
dad de ahorros significativos 
en el gasto de gasolina sino 
también en los costos duran-

te el tiempo de inactividad. 
Estos últimos son específicos 
para este tipo de trabajo, ya 
que cuando los vehículos de 
la policía permanecen esta-
cionados dentro de una jor-
nada de vigilancia, el motor 
de gasolina convencional de-
be funcionar continuamente 
para alimentar la iluminación 
de emergencia, radios, com-
putadoras y otros equipos 
eléctricos a bordo.

El tren motriz híbrido del 
Ford Police Interceptor Uti-
lity 2020 permite que el mo-
tor se apague por períodos 
prolongados, alimentando el 
equipo eléctrico a través de 
su batería híbrida de iones de 
litio, ayudando a lograr re-
ducciones significativas en el 
uso de combustible y las emi-
siones contaminantes.

Además del híbrido con 
motor de gasolina v6 de 3.3 
litros, Ford lo ofrece también 
con motores EcoBoost de 3,0 
litros y V6 de 3,3 litros. 

Con este tren motor, el 
rendimiento de gasolina es-
timado por la Agencia de Pro-
tección al Medio Ambiente 
(EPA) es de 24 millas por galón 
en ciudad, 41 por ciento mejor 
en comparación con el actual 
Police Interceptor Utility, 
equipado con motor de gaso-
lina V6 de 3.7 litros.

Estas proyecciones indi-
can que cada Ford Police In-

terceptor Utility 2020 aho-
rraría entre $3,500 y $5,700, 
lo que equivaldría a un ahorro 
total de entre $118 millones y 
$193 millones, si se toma en 

cuenta la cifra de vehículos si-
milares con motor de gasolina 
que se vendieron en Estados 
Unidos en 2017.

Manejo veloz
Además de la eficiencia, 

este nuevo vehículo policial 
ya demostró su gran capaci-
dad de manejo.

Durante las pruebas rea-
lizadas recientemente por la 
Policía Estatal de Michigan, la 
Ford Police Interceptor Uti-
lity 2020 registró los tiempos 
más rápidos en aceleración 
de 0 a 100 millas por hora, la 
vuelta más rápida, la vuelta 
promedio más rápida y la ve-
locidad máxima más alta de 
137 millas por hora, en compa-
ración con los vehículos utili-
tarios de la policía competiti-
vos probados, incluyendo los 
equipados con motor V8.

Los únicos registros más 
rápidos fueron los del Ford 
Police Interceptor Utility con 
un motor EcoBoost V6 de 3.0 
litros. Y en las pruebas rea-
lizadas por el Departamento 
del Sheriff del Condado de Los 
Ángeles, el nuevo Police In-
terceptor Utility 2020 híbri-
do superó al modelo saliente 
con motor de gasolina V6 de 
3,7 litros en la prueba de ace-
leración de 0 a 60 millas por 
hora por 1.1 segundos y en la 
de 0 a 100 millas por hora por 
4,7 segundos.  

DESEMPEÑO DE ALTO NIVEL

	 Como otros modelos híbridos	de	Ford,	el	énfasis	de	la	
ingeniería		del	Ford	Police	Interceptor	Utility	2020	no	solo	
se	centra	en	la	eficiencia,	sino	en	el	desempeño	de	más	alto	
nivel,	con	una	larga	lista	de	equipos	de	seguridad	específi-
cos	para	los	agentes	de	la	ley.	

	 Por ejemplo, la	plataforma	sobre	la	que	se	fabrica	se	
diseñó	alrededor	de	su	batería	de	iones	de	litio.

	 De esa manera, no	interfiere	con	el	área	de	carga	y	me-
jora	el	espacio	útil	en	toda	la	cabina,	donde	va	instalado	el	
equipo	de	comunicación,	defensa,	iluminación	y	conectivi-
dad.	

Los Ford Police Interceptor Utility 2020 pueden mantener el motor apagado por períodos pro-
longados, alimentando el equipo eléctrico a través de su batería híbrida de iones de litio, lo cual genera 
ahorros significativos.       FOTO: FORD

Dos agentes de la ley salen satisfechos luego de una prueba de conducción del Ford Police Interceptor Utility 2020, que ha demos-
trado una gran capacidad de manejo, potencia y velocidad.                  FOTO: FORD

Presenta versión Police Interceptor Utility 2020

Ford híbrido a favor de la ley
Fabricante lanza unidades con mejor  
eficiencia y altos niveles de seguridad para 
los Departamentos de Policía del país.
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BIENVENIDOS TAX ID!
NOSOTROS SOSTENEMOS O MEJORAMOS CUALQUIER PRECIO ANUNCIADO!
NECESITAS UN AUTO? ...VEN CON NOSOTROS PRIMERO!

A March Hodge Pohanka Company

ofC H A N T I L LY
Honda

Visita a nuestros representantes hispanos para obtener
estos precios. Te ofrecemos área para niños y sillas

con masajes en nuestras nuevas y amplias instalaciones!

(703) 349-4913
HondaOfChantilly.com

41 75 Stonecroft Boulevard Chantilly, VA 20151

No se necesita cita para mantenimiento, ofrecemos transporte gratis!

INSPECCIÓN DE VA Y CARWASH GRATIS DE POR VIDA!

* *
$0

 SA
LD

O 
AL

 FI
RM

AR
 / 

36
 M

ES
ES

 LE
AS

E. 
DU

RA
NT

E L
OS

 SI
GU

IEN
TE

S 3
5 M

ES
ES

. A
PL

ICA
N 

RE
ST

RI
CC

IO
NE

S, 
VI

SI
TA

R D
EA

LE
R P

AR
A 

CO
MP

LE
TA

R D
ET

AL
LE

S.

ED
DI

E 
LÓ

PE
Z

SALES

XI
O

M
AR

A 
LE

IV
A

SA
LE

S

SALES

GL
AD

YS
 G

U
ER

RA

SALES

RO
M

IN
A

SALES

AL
O

N
SO

SALES

ED
W

IN
   F

U
EN

TE
S 

SERVICE

CROSSTOUR EX
 $12,359

S
tk.H

C
JE

10
4

0
2

5
A

2012 HONDA

iQ
 $6,779

S
tk.H

C
JA

0
5

4
2

6
3

A

2012 SCION

OPTIMA SX TURBO
 $12,999

S
tk

.H
C

JA
179

2
14

A

2015 KIA

CIVIC LX
 $13,529

S
tk

.H
P

18
4

75

2015 HONDA

ACCORD EX-L
 $15,228

S
tk

.H
C

JH
6

9
0

6
4

3
A

2015 HONDA

ACCORD SPORT
$16,678

S
tk

.H
C

JH
6

8
7

5
8

2
A

 

2016 HONDA



11 de enero del 2019

autosG
U

IA

www.washingtonhispanic.com/autos

Washington   
Maryland  

Virginia

autos&rutas 911 de enero del 2019

Doris Alvarado

FINANCIAMIENTO

VENTAS

Dario Beltran

GERENTE GENERAL/
VICE PRESIDENTE

Enrique Marquez

GERENTE DE VENTAS

Cinthya BonillaEmerita Adorno

ATENCION AL CLIENTE 

Gabriela Martinez

LustineToyota.com
14227 Je�erson Davis Highway, Woodbridge VA 22191

(703) 596-8555

Darwin Matamoros Jonathan NativiChristian Guardado Alejandro GuzmanJosé CuzcoNico Tinoco Adonis Hernandez

Kevin Flores

Carlos Jovel Larry Salamanca

PRECIOS UNICAMENTE PARA CLIENTES CON CREDITO CALIFICADO Y APROBADO, INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DISPONIBLES. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($599) Y GASTOS DE ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. AX, TITLE, LICENSE, DEALER FEES AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2610 DOWN, FIRST PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,460 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,186. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE 
INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 09/05/2017 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR 
SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. FINANCING AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED 
CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS 
ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. PURCHASERS CAN RECEIVE CASH BACK FROM TOYOTA OR CAN APPLY TO DOWN PAYMENT. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY 
BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS.

Let’s Go Places

of Woodbridge

. . . . .  y muchos más para elegir! 

 

BUMPER BUMPER2
JUST GOT A NEW BEST FRIEND!

Introducing Lustine’ Lifetime...

Now available with your new Toyota Purchase!
NEVER WORRY ABOUT YOUR VEHICLE AGAIN!

COVERAGE

MOTOR

TRANSMISIÓN

SISTEMA DE EJE INSPECCIONES ESTATALES

TODAS LAS PARTES
LUBRICADAS

GARANTÍA CON
$0 DE COSTO

GARANTÍA DE POR VIDA EN:

Pedro Velasquez

GERENTE DE PISO GERENTE DE PISO

• Mal crédito

• No crédito

• Bancarrota
 No hay problema,
 todos son bienvenidos!

12 Meses / 12,000 millas   Garantía Total Limitada 

7 Años / 100,000 Millas  Garantía Limitada
del Tren de Potencia
160 Points de Inspección de Calidad 

CARFAX Reporte del Historial del Vehículo 

... y mucho más! 

Cada vehiculo certificado viene con...:

NEW 2019 TOYOTA COROLLA

$199
PER MOnth

36MONTHS

$2,799
DUE AT SIGNING

1.9 %
72 MONTHS

APR
financing
for OR

1.9 % 3000
cash back72 MONTHS

NEW 2018 TOYOTA RAV 4

$249
PER MOnth

36MONTHS

$2,999
DUE AT SIGNING

APR
financing
for OR OR

0.9 % 1500
cash back60 MONTHS

NEW 2019 TOYOTA TUNDRA

$329
PER MOnth

36MONTHS

$3,699
DUE AT SIGNING

APR
financing
for OR OR

NEW 2019 TOYOTA SIENNA

$399
PER MOnth

36MONTHS

$3,099
DUE AT SIGNING

1.9 %
72 MONTHS

APR
financing
for

OR

2.9 % 1000
cash back60 MONTHS

NEW 2019 TOYOTA CAMRY

$229
PER MOnth

36MONTHS

$2,999
DUE AT SIGNING

APR
financing
for OR OR

1000
cash back

OR

1500
cash back

OR

TOYOTA SAFETY SENSE™ (TSS)

Juntos podemos hacer el camino más seguro!
• El Sistema Pre-Colisión (Detector de vehículos y peatones)
• El Asistente de Manejo en Carril c/ función
   de Asistencia en Volante
• Luces Altas Automáticas 
• Control Automático de la Velocidad con Radar Dinámico

para obtener

más detalles!

2015 TOYOTA COROLLA S
Stk.PH10340A

$13426

2014 TOYOTA VENZA

LE,
automatico

Stk.PF10260

$16523

2015 TOYOTA xB 686 Parklan

Edition,
Automatico

sTKPH10360

$17488

2003 CADILLAC CTS

Automatico,
3.2L.

Stk.9F4644A

$6999
2016 CHEVROLET CAMARO

LT, Automatico,
1 solo dueño

Stk.8H4301A

$17899

2013 MINI COOPER COOPER S
Stk.8Y4104A

$11999
2016 TOYOTA COROLLA S

SE, Special
Edition Pkg

Stk.PH10337

$16872

2016 NISSAN FRONTIER

Manual, S

 Stk.PF10278A

$17147

2017 TOYOTA YARIS iA

Base,
automatico,
1 solo dueño

Stk.9C3737A

$13161

2017 FORD MUSTANG

v6, automatico,
1 solo dueño

Stk.9F4166A

$17057

2012 TOYOTA CAMRY

SE,
Automatico

Stk.PH10359

$13988
2016 TOYOTA COROLLA LE 

$12980

Stk.9C3617A

#
Somos el
dealer 
en la costa este

Especializados

TAX ID!en

AÑO NUEVO
OFERTAS DE
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$229
36 months, 12K/year

$0 total due at signing

2018   ACCORD SEDAN LX CVT

Featured Special Lease $199
36 months, 12K/year

$0 total due at signing

Featured Special Lease

2018   CR-V CVT AWD LX 

$319
Featured Special Lease

$349
Featured Special Lease

Featured Special Lease

HONDA ACCORD EX
2010

$7,167Stk.AA175533

HONDA ACCORD
2012

$9,693Stk.CA136862

NISSAN ROGUE AWD
2012

$11,312Stk.CW364611

FORD FOCUS SE
2012

$6,920Stk.CL271034

TOYOTA COROLLA LE 
2011

$8,490Stk.BC552075

LEXUS ES 330 
2005

$7,575Stk.55131892

TOYOTA CAMRY SE
2016

$15,998Stk.GU187525

HYUNDAI ELANTRA
2013

$10,422Stk.DH336463 

2013 LEXUS IS 250
2013

$19,698Stk.D5188977

ACURA MDX AWD
2016

$31,990Stk.GB044418

CHEVROLET TAHOE 4WD 
2016

$48,950Stk.GR369856

KIA SORENTO AWD 
2016

$20,661Stk.GG009589

Honda
Dulles

... y muchos más para elegir!

AutoNationHondaDulles.com
Robert

GRAL SALES MANAGER 
Nancy

FINANCIAMIENTO
Luis Caycho

SALES
Jorge

GRTE DE SERVICIO
Alice Rodriguez

SALES

(571) 357-3961 21715 Auto World Cir. | Sterling, VA 20166

$0 DOWN, PLUS SALES TAX, TAG, TITLE, PROCESSING FEE OF $699, FIRST PAYMENT, BANK ACQUISITION FEE OF $595.

SALES TAX OR OTHER TAXES, TAG, TITLE, REGISTRATION FEES, GOVERNMENT FEES AND ELECTRONIC FILING FEE, AND $699 DEALER PROCESSING FEE IS NOT INCLUDED IN QUOTED PRICE. 

Jorge
VENTAS

(5
71

) 2
43

-9
18

7

36 months, 12K/year
$0 total due at signing

2019    ODYSSEY 9 SPEED AUTO LX  

36 months, 12K/year
$0 total due at signing

2019   CIVIC SEDAN LX CVT

Luis Camacho
FINANCIAMIENTO

$199 Pe
r m

on
th

Pe
r m

on
th Pe

r m
on

th

Pe
r m

on
th

Pe
r m

on
th

36 months, 12K/year
$0 total due at signing

2019   PILOT LX AWD

John Colon
GENERAL MANAGER

Oscar
SERVICIO

PRICES DOES NOT INCLUDE TAXES, TAGS, FEES OR OTHER CHARGES. ACTUAL DEALER PRICING MAY VARY. VISIT DEALER FOR MORE INFORMATION AND COMPLETE DETAILS.

Carlos.Mendez@FairfaxKia.com

Carlos Méndez
SALES CONSULTANT
(703) 899-3096

ACEPTAMOS TAX ID!
MAL CRÉDITO           NO CRÉDITO

NO HAY PROBLEMA... TODOS SON BIENVENIDOS! 

$0 DOWN!

/mes$99

Based on approved credit
$0 

(Autos Nuevos)

Contamos con un Director de Financiamiento con más 
de 20 años de experiencia ayudando a la comunidad 

hispana, no dudes en comunicarte directamente...

Frank Torres
(301) 455-0627

¡ESTAMOS AQUÍ PARA AYUDARTE!

Mensualidades
tan bajas

desde
MONTHLY PAYMENTS STARTING AS LOW AS $99, BASED ON $5,000 DOWN FOR 75 MONTHS. PLUS TAX, TAGS AND $799 PROCESSING FEE.

Más de 300 autos usados disponibles!

(703) 934-8877
FairfaxKia.com

10601 Fairfax Boulevard, Fairfax, VA 22030

ALL NEW

2019 OPTIMA

2019

STINGER

FINANCIAMIENTO
DISPONIBLE

TOM KRISHER
AP

L
as acciones del fabri-
cante estadouniden-
se de automóviles 
eléctricos y paneles 
solares Tesla Inc. ca-

yeron la semana pasada des-
pués de que la compañía baja-
ra los precios de sus vehículos 
en 2.000 dólares y anunciara 
cifras de ventas del cuarto tri-
mestre que no alcanzaron los 
pronósticos de Wall Street.

La compañía sostuvo en 
una declaración antes de que 
abrieran los mercados que 
vendió más de 245.000 seda-
nes y camionetas el año pa-
sado, casi la misma cantidad 
que la suma de todos los años 
previos combinados. Todo un 
éxito.

Sin embargo, también 
agregó que reducirá en 2.000 

dólares los precios de sus tres 
vehículos para ayudar a sus 
clientes a enfrentar la elimi-
nación gradual de los créditos 
fiscales federales a los vehícu-
los eléctricos. 

A partir del 1 de enero, el 
crédito federal para los com-
pradores de vehículos Tesla 
disminuyó de 7.500 dólares 
a 3.750 dólares. Este año el 
crédito se eliminará de forma 
gradual.

Las entregas de la com-
pañía para todo el año coin-
cidieron con los cálculos de 
Wall Street, pero sus cifras 
del cuarto trimestre estuvie-
ron abajo de las expectativas. 

Tesla dijo que entregó 
90.700 vehículos de octu-
bre a diciembre, debajo de 
los 92.000 que esperaban los 
analistas encuestados por el 
proveedor de datos FactSet. 
Tesla dijo que las entregas del 

cuarto trimestre fueron un 8 
por ciento más altas que su 
máximo anterior en el tercer 
trimestre de 2018.

Las acciones de Tesla 
caían más de 8 por ciento en 
las primeras operaciones del 
miércoles 2 de enero, a 304,69 
dólares.

Las ventas de la compañía 
con sede en Palo Alto, Califor-
nia, incluyeron casi 146.000 
del modelo más económico, el 
Model 3, y otros 99.000 de los 
más costosos, el sedán Model 
S y la camioneta SUV Model 
X. El Model 3 tiene un costo 
inicial de 35.000 dólares, pero 
todavía no puede comprarse 
por menos de 45.000 dólares.

La empresa dijo que pro-
dujo casi 87.000 vehículos en 
el último trimestre del año, 8 
por ciento arriba de su récord 
trimestral previo, en el tercer 
trimestre. 

Señala que medida es para ayudar a sus clientes a enfrentar 
la eliminación gradual de los créditos fiscales federales.

Vehículos eléctricos Tesla se exhiben al público en un dealer de Chicago. Las ventas de dicho fa-
bricante estadounidense se mantuvieron altas en el 2018 pero al parecen empieza a desacelerar. 

FOTO: TERESA CRAWFORD / AP

Gran sorpresa en la industria

Tesla baja $2.000 
precio de sus autos
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La camioneta ligera Honda CR-V 2019 alcanzó un récord mensual histórico en diciembre, al 
superar las 42,000 unidades vendidas.                             FOTO: HONDA

Más de 42,000 unidades en diciembre

Honda CR-V 
rompe récords 
en sus ventas
Suben colocaciones de camionetas ligeras en Honda y Acura.  
En autos el Civic y el Accord se mantienen a la vanguardia.

HISPANIC PR WIRE
ESPECIAL  

E
l fabricante Honda 
cerró sólidamen-
te el año 2018 con 
ganancias tanto en 
automóviles como 

en camionetas en diciembre. 
Así logró sobreponerse a más 
de cuatro meses de produc-
ción perdidos debido a una 
inundación que provocó la 
paralización de la planta au-
tomotriz de Celaya, en Mé-
xico, y estuvo muy cerca de 
implantar una nueva marca 
de ventas anuales.

Las ventas de camionetas 
establecieron nuevos récords 
mensual y anual, encabezadas 

por la CR-V que estableció un 
récord histórico para solo un 
mes, con 42,079 unidades en 
diciembre, una ganancia de 
13.8 por ciento. Además, el Pi-
lot fijó una nueva marca anual, 
eclipsando su récord anterior 
en más de 7,000 unidades.

El sedán Accord tuvo un 
sólido aumento de 29.4 por 
ciento con 28,627 unidades 
vendidas en diciembre.

Las ventas de vehículos 
eléctricos constituyeron nue-
vos récords de ventas men-
sual y anual, con colocaciones 
de 6,899 vehículos en diciem-
bre, el sexto mes consecutivo 
superior a las 5,000 unidades.  

El Civic continuó su su-
premacía como el vehículo 

Número Uno a nivel mino-
rista en el país por tercer año 
consecutivo y el noveno año 
consecutivo como el vehículo 
compacto Número Uno tam-
bién a nivel minorista.

El Honda Pilot fue el SUV 
de más rápido crecimiento en 
el segmento en 2018 y contri-
buyó a que Honda alcanzara 
un récord de ventas de camio-
netas ligeras por cuarto año 
consecutivo.

“En 2018, aprovechamos 
el continuo desplazamien-
to del consumidor hacia las 
camionetas ligeras, algo que 
contribuyó a otro año récord 
para nuestros negocios de 
camionetas ligeras de Hon-
da y Acura”, afirmó Henio 

Arcangeli Jr., vicepresidente 
de la división de Automóviles 
de American Honda. “Ade-
más de nuestro éxito con las 
camionetas ligeras, nuestro 
negocio de automóviles de 
pasajeros también registró 
otro año sólido, donde el Ci-
vic retuvo su corona en 2018 
como el vehículo compacto 
más vendido a nivel minorista 
durante nueve años consecu-
tivos y el Accord alcanzó los 
precios de transacción más 
altos en el segmento de me-
diano tamaño”, dijo. 

“Seguimos optimistas res-
pecto al negocio de automóvi-
les de pasajeros y esperamos 
que el 2019 sea otro año mag-
nífico para todas las líneas de 

Honda y Acura”, concluyó.

También Acura
Acura fue una de las pocas 

marcas de lujo que tuvo un 
aumento de ventas (+2.8%) 
en 2018 y registró récords 
para el RDX y las camionetas 
ligeras, lo cual condujo a una 
nueva cuota de mercado y a la 
primera ganancia anual de la 
marca desde 2014.

Las camionetas Acura es-
tablecieron un nuevo récord 
mensual de ventas, con una 
ganancia de 17.5% gracias a 
ventas de 12,786 unidades

El RDX ganó 42.2% para 
implantar una nueva marca 
para diciembre con ventas 
de 6,838 unidades, el séptimo 

récord mensual consecutivo 
para el modelo y el segundo 
mejor mes de su historia.

La MDX tuvo ventas de 
5,948 unidades en diciembre, 
lo cual ayudó al modelo a al-
canzar su séptimo año con-
secutivo con ventas anuales 
de más de 50,000 vehículos.

Los sedanes ILX y RLX 
ganaron en diciembre, con 
incrementos de 10.7% para el 
ILX y de 16.1% para el RLX.

Al entrar en diciembre, el 
RDX ocupaba el puesto nú-
mero 1 en ventas minoristas en 
el segmento en 2018, el núme-
ro 2 entre los SUV de lujo más 
vendidos y la posición número 
3 entre todos los vehículos de 
lujo más vendidos.

El auto compacto Honda Civic 2019 mantiene la supremacía como el vehículo Número Uno a 
nivel minorista en el país por tercer año consecutivo.                         FOTO: HONDA

El Acura RDX 2019 tuvo sus mejores ventas para un año completo y también el mes de diciembre, 
su segundo mejor mes histórico.                           FOTO: ACURA
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NUEVO 2019  SIENNA LE

$3199 Due at Signing 
36 months 

$239LE
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NUEVO 2018  CAMRY LE

p
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$2799 Due at Signing  
36 months 

NUEVO 2019  COROLLA LE
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$2999 Due at Signing 
36 months 

BILL PAGE TOYOTA

*PRICES INCLUDE CURRENT MANUFACTURE REBATES. ADDITIONAL FACTORY REBATES SUCH AS RECENT COLLEGE GRADUATE OR MILITARY MAY BE AVAILABLE. ALL VEHICLES ARE SUBJECT TO PRIOR SALE. ALL PRICES ARE SPECIAL INTERNET PRICES ONLY AND CANNOT BE COMBINED WITH ANY OTHER OFFER, PUBLIC OR PRIVATE. ALL FINANCING IS SUBJECT TO APPROVED CREDIT. ALL NEW  VEHICLE PRICES EXCLUDE FREIGHT (CARS $835, SUVs $900 AND FULL-SIZE TRUCKS $1195), TAX, TAGS, AND PROCESSING FEE OF $595. WE MAKE EVERY EFFORT TO PROVIDE ACCURATE INFORMATION, BUT PLEASE VERIFY OPTIONS AND PRICE  BEFORE PURCHASING. WE CANNOT BE HELD LIABLE FOR DATA THAT IS LISTED INCORRECTLY. camry: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2000 DOWN , FIRST $199 PAYMENT AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE 
END.  EXAMPLE BASED ON 2017 CAMRY MODEL 2532, MSRP $23,935 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $23,271. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY.  0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. BUYERS CAN 
RECEIVE A $1000 FINANCE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT.  ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION.  FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY.   SEE DEALER FOR DETAILS. COROLLA: TAX, TITLE, LICENSE , $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $1830 DOWN (AFTER APPLICATION OF $750 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES) , FIRST PAYMENT OF $169 AND $0 SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 COROLLA 4 CYLINDER AUTOMATIC MODEL 1852, MSRP $19,800 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY 
VARY BY DEALER, OF $18,821. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY.  0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY.  RAV4: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2400 DOWN , FIRST $199 PAYMENT, 
AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,340 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,003. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY.  0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. 
NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 HIGHLANDER: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2730 DOWN , FIRST $269 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 HIGHLANDER LE MODEL 6948, MSRP $35,080 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $33,672. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN 
FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. 0.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS 
THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM 
TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY.  0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, 
OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY.  0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLES MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 01/31/2018.
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$3099 Due at Signing36 months
$3299 Due at Signing 

36 months 

36 months 

NUEVO 2018   TACOMA

$2699 Due at Signing

Hasta

de reembolso
(en modelos selectos)

Financiamiento Disponible
(en modelos selectos)

0% 3000 NUEVO 2018  RAV4 LE

BUEN CREDITO, NO CREDITO, MAL CREDITO, BANCARROTA...
NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE

¡BIENVENIDOS
TAX ID!

www.BillPageToyota.com
2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042(703) 532-8800

DIEGO GARCIA
Gte de Ventas

JOSEPH
Gte de Ventas

MITCHEL
(703) 505-1668

ARIEL
(703) 926-0334

OLIVERCINTHIA 
Gte Servicio al Cliente

ELVIS
Financiamiento 

GUILLERMO
(571) 351-9195

GREGORIO
(571) 356-1944

JOSE
Financiamiento

LUIS
(703) 282-5536

* APLICAN RESTRICCIONES, PRECIO A CLIENTES CON CREDITO APROBADO Y CALIFICADO, NO TODOS CALIFICAN.  IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER NO ESTAN INCLUIDOS. CUOTAS MENSUALES BASADAS EN 25% CUOTA INICIAL POR 72 MESES AL 7.9% DE TASAS DE INTERES

RECIBIMOS SU AUTO VIEJO, SIN IMPORTAR LAS CONDICIONES. BIENVENIDOS COMPRADORES POR PRIMERA VEZ

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO,
NO CREDITO, MAL CREDITO,

BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

VEN A BILL PAGE TOYOTA Y MANEJA
HOY TU NUEVO AUTO A CASA!

cuota inicial
disponible

$1

$7,7002010

HONDA ACCORD LX

St
k.

32
07

8A

$28,8002013

JEEP WRANGLER UNLIMITED SAHARA

St
k.

59
93

A

$18,5002013

TOYOTA HIGHLANDER SE

St
k.

60
68

A

$7,5002005

NISSAN TITAN LE

St
k.

32
20

1A

$9,9952010

TOYOTA COROLLA LE

St
k.

P5
25

9

$14,4952016

HONDA CIVIC LX

St
k.

31
34

0A

$26,4502016

JEEP WRANGLER UNLIMITED SPORT 

St
k.

31
17

3A

$17,4502017

NISSAN TITAN S

St
k.

60
18

A

$18,2502017

2017 TOYOTA RAV4 LE

St
k.

P5
28

8

$26,5002016

CHEVROLET COLORADO LT

St
k.

P5
17

7A

$21,9002016

TOYOTA SIENNA LE

St
k.

P5
22

1

$18,9952017

HYUNDAI SONATA LIMITED

St
k.

30
62

6A

DIEGO GARCIA
Gte de Ventas

JOSEPH
Gte de Ventas

MITCHEL
(703) 505-1668

ARIEL
(703) 926-0334

OLIVERCINTHIA 
Gte Servicio al Cliente

ELVIS
Financiamiento 

GUILLERMO
(571) 351-9195

GREGORIO
(571) 356-1944

JOSE
Financiamiento

LUIS
(703) 282-5536

BILL PAGE TOYOTA

www.BillPageToyota.com
2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042(703) 532-8800
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Michael Schumacher con el amor de su vida, su esposa Corinna Schumacher, quien lo acom-
pañó en sus momentos de triunfo y ahora permanece a su lado en el duro proceso de recuperación.

FOTO: DANIEL MAURER / AP

El piloto alemán Michael Schumacher celebra en octubre de 2006 su victoria en el Gran Premio 
de China de la Fórmula Uno, en el circuito de Shanghai. El 3 de enero cumplió 50 años y todos lo recuer-
dan por su conducta ejemplar dentro y fuera de los circuitos.   FOTO: GREG BAKER / AP

Mientras mantiene su prolongado proceso de recuperación

El gran “Schumi” cumple 50 años
Se desconoce actual estado de salud del siete veces campeón mundial de la Fórmula Uno tras gravísimo accidente en 2003.

GLAND, SUIZA 
ESPECIAL

E
l 3 de enero el súper 
campeón de la Fór-
mula Uno, Michael 
Schumacher, cum-
plió 50 años, y lo hi-

zo 6 años después del grave 
accidente que sufrió cuando 
esquiaba con su hijo adoles-
cente en los Alpes.

Desde ese trágico momen-
to, ocurrido el 29 de diciem-
bre de 2013, poco se sabe del 
estado actual de “Schumi” –
como lo conocían sus fans-, 
a expreso pedido de su fami-
lia y en especial de su esposa 
Corinna.

Solo se conoce que se re-
cupera en su casa de Suiza, 
convertida en un hospital.

La familia de Michael 
Schumacher ha lanzado una 
app oficial para dar las gracias 
a los aficionados por el gran 
apoyo que reciben y celebrar 
así con él todos los éxitos con-
seguidos. 

Jean Todt, el presidente 
de la Federación Internacio-
nal del Automovilismo (FIA), 
comentó en muchas ocasio-
nes que le visita todas las se-
manas, e incluso reveló que 
ha visto más de una carrera de 
Fómula Uno junto a él. Es uno 
de los pocos que tiene permi-
tida la visita al “Kaiser”.

Otro de los hombres que 
más le ha conocido es Luca 
Cordero di Montezemolo, 
el presidente de Ferrari en la 
época en la que Schumacher 
consiguió cinco de sus siete 
títulos mundiales: de 2000 a 
2004. Los otros dos, en 1994 
y 1995, fueron con la escudería 
Benetton.

Para Montezemolo, Schu-
macher ha sido el mejor pilo-
to de F1 de todos los tiempos. 
Hace unos días, di Monteze-
molo concedió una entrevis-
ta a un diario italiano donde 
afirmó lo siguiene: “Vi cómo 
Michael ayudaba a los jóvenes 
ingenieros, que aprendieron 
de él, de su ejemplo. Era un 
hombre de equipo al cien por 
cien. Fue piloto de Ferrari 

GLAND, SUIZA 
AP

L
a familia de Mi-
chael Schumacher 
pidió compren-
sión mientras si-
gue manteniendo 

en privado los detalles de la 
salud del siete veces cam-
peón de la Fórmula Uno an-
tes de su 50mo cumpleaños.

En un comunicado pu-
blicado en Facebook el 
miércoles 2 de enero, un día 
antes de su cumpleaños, la 
familia dijo: “Pueden es-
tar seguros de que está en 
las mejores manos y que 
estamos haciendo todo lo 
humanamente posible pa-
ra ayudarlo. Por favor en-
tiendan si estamos siguien-
do los deseos de Michael y 
manteniendo en privado un 
tema tan sensible como la 
salud, como siempre lo he-
mos hecho”.

El ex campeón de la F1 
sufrió heridas graves en 
la cabeza en un accidente 
mientras esquiaba con su 
hijo Mick en los Alpes Fran-
ceses el 29 de diciembre de 

2013.
Schumacher se pegó en 

el lado derecho de la cabeza 
con una roca, que provocó 
que el casco se abriera. 

Los médicos trabaja-
ron para remover coágu-
los de sangre del cerebro, 
pero algunos se quedaron 
ahí debido a que estaban 
incrustados a mucha pro-
fundidad.

 La condición del piloto 
alemán se estabilizó luego 
de que lo colocaron en un 
coma inducido, del cual 
posteriormente salió.

“Michael puede estar 
orgulloso de lo que ha lo-
grado, ¡y nosotros tam-
bién lo estamos!”, señaló 
la familia en el comunica-
do. “Es por eso por lo que 
recordamos su éxito con la 
exhibición de la Colección 
Privada de Michael Schu-
macher en Colonia, publi-
cando sus recuerdos en las 
redes sociales y siguiendo 
con sus obras de caridad a 
través de la Fundación Keep 
Fighting. Queremos recor-
dar y celebrar sus victorias, 
sus récords y su retiro”. 

CELEBRAN  
CUMPLEAÑOS  EN  

TOTAL PRIVACIDAD

A PEDIDO DE LA FAMILIA

desde 1996 hasta 2006, y no 
se podrá encontrar ni una 
sola polémica en contra de 
la escudería. No encontrará 
su propia polémica contra 
la compañía. Schumi ha si-
do siempre un hombre muy 
emotivo y sabía cómo gestio-
nar esa emotividad… a veces 
parecía ser más del sur...”

El mejor piloto
Recientemente, Michael 

Schumacher fue elegido co-
mo el mejor piloto de todos 
los tiempos de la escudería 

italiana, en una encuesta rea-
lizada por la revista F1 Racing. 
Aparece por delante de Kimi 
Raikkonen y Gilles Villeneu-
ve. 

Miles de lectores partici-
paron en la votación y Schu-
macher fue el más popular, 
registrando más del 50% de 
los votos. 

Entre los pilotos de F1 ac-
tuales, Fernando Alonso fue 
el sexto más votado, mientras 
que Sebastian Vettel fue 10º y 
Felipe Massa, 12º.
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... y muchos más para elegir! 
*Monthly payments based on 20% down, 2.99% APR for 72 months. Plus tax, tags and $699 processing fee. See your dealer for the latest information.

New 2018

Chrysler 300
MSRP STARTING AT

$28,995*

New 2018

Dodge Charger

MSRP STARTING AT  $28,495*

New 2018

Dodge Durango

MSRP STARTING AT  $29,995*

New 2018

Dodge Grand Caravan

MSRP STARTING AT  $25,995*

New 2018

Ram 1500

MSRP STARTING AT  $27,095*

New 2018

Ram 2500

MSRP STARTING AT  $32,545*

New 2018

Ram ProMaster City

MSRP STARTING AT  $23,495*

New 2018

Jeep Cherokee

MSRP STARTING AT  $23,995*

New 2018

Jeep Renegade

MSRP STARTING AT  $18,750*

New 2018

Jeep Grand Cherokee

MSRP STARTING AT  $30,595*

New 2018

Chrysler
Pacifica

MSRP STARTING AT

$26,995*

LustineDodgeJeep.net
14211 Jefferson Davis Hwy. Woodbridge, VA 22191 (703) 810-7051

MOTOR

TRANSMISIÓN

SISTEMA DE EJE

TODAS LAS PARTES
LUBRICADAS

INSPECCIONES ESTATALES

GARANTÍA CON
$0 DE COSTO

GARANTÍA DE POR VIDA EN:

POR SU
AUTO

USADO $99MENSUALIDADES
desde0     Down

Payment 
$             $3000

HASTA

En
riq

ue
 M

ar
qu

ez

Gerente de Ventas Nico Tinoco
(703) 225-9530

José Cuzco
(347) 563-6396

Carlos Jovel
(703) 975-4010

Larry Salamanca
(571) 991-5336

Alejandro Guzman
(703) 953-0123

Darwin Matamoros
(703) 855-7062

Christian Guardado
(202) 855-2529

$473

2015 RAM LONGHORN TRUCK 
Stk.PSW0152

por
mes$47,300 sale

price*

$159

2016 DODGE DART SXT 
Stk.8U5557A

por
mes$15,995 sale

price*

$173

2016 CHRYSLER 300
Stk.8L4946A

por
mes$17,300 sale

price*

$279

2014 RAM 1500 BIG HORN TRUCK CREW CAB
Stk.9W6481A

por
mes$27,995 sale

price*

$369

2017 CHEVROLET LT SUV 
Stk.PAW0133

por
mes$36,900 sale

price*

$379

2017 CHEVROLET SILVERADO 1500 LT 
Stk.8JD5130B

por
mes$37,995 sale

price*

$265

2017 FORD F-150 XLT
Stk.PAW0094

por
mes$26,500 sale

price*

$239

2016 DODGE DURANGO SXT SUV
Stk.8JG5827A

por
mes$23,900 sale

price*

$164

2015 CHRYSLER TOWN & COUNTRY TOURING
Stk.PSW0231

por
mes$16,400 sale

price*

$328

2016 TOYOTA TACOMA LIMITED
Stk.9S6179A

por
mes$32,800 sale

price*

$275

2017 CHRYSLER PACIFICA TOURING L PLUS VAN 
Stk.PSW0163

por
mes$27,500 sale

price*

$129

2017 CHEVROLET MALIBU LS
Stk.9CC6480A

por
mes$12,900 sale

price*

$646

2017 RAM 3500 LIMITED
StkPSW0153

por
mes$64,600 sale

price*

$253

2017 TOYOTA SIENNA XLE 
Stk.PAW0090

por
mes$25,300 sale

price*

$312

2018 CHRYSLER PACIFICA LIMITED
Stk.PGW0174

por
mes$31,200 sale

price*

$153

2014 CHEVROLET CAMARO LS
Stk.9JH5904A

por
mes$15,300 sale

price* $218

2014 DODGE CHALLENGER COUPE
Stk.9W6404B

por
mes$21,800 sale

price*

$178

2016 HONDA ACCORD EX-L
Stk.9JB6400A 

por
mes$17,800 sale

price*

$379

2017 DODGE DURANGO CITADEL SUV
Stk.PSW0124

por
mes$37,900 sale

price*

$207

2017 HONDA ACCORD SPORT SE
Stk.8JD5214A

por
mes$20,700 sale

price*

$206

2018 BUICK ENCORE SPORT
Stk.7N4107A

por
mes$20,600 sale

price*

$329

2018 HONDA ODYSSEY EX-L
Stk.9U6160A

por
mes$32,900 sale

price*

$392

2019 CHEVROLET CAMARO SS COUPE 
Stk.8JR5162A

por
mes$39,200 sale

price*

Jackie Monge
Atención al Cliente

Blanca Ojeda
Servicio al Cliente

Yethxci Paz-Lopez
Servicio al Cliente

Damaris Avalos
Accounting

$289

2015 JEEP GRAND CHEROKEE ALTITUDE SUV 
Stk.PSW0232

por
mes$28,900 sale

price*

#
Somos el
dealer en la

costa este

Especializados

TAX ID!en

gran venta
AÑO NUEVO! 

de
¡
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