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0% APR POR
   60 MESES** 
0% APR POR
   60 MESES** 

PRECIOS Y PAGOS INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSO DE FABRICA Y EXCLUYEN REEMBOLSOS PARA MILITARES ($1,000) Y GRADUADOS DE COLLEGE ($750). EXCLUYE TAXES, PLACAS Y $300 DE COBRO DE PROCESAMIENTO. 0% DE FINANCIAMIENTO HASTA 60 MESES PARA COMPRADORES CALIFICADOS A TRAVES DE 
TOYOTA FINANCIAL SERVICES. EL TOTAL FINANCIADO NO PUEDE EXCEDER EL MSRP MAS OPCIONES, IMPUESTOS Y COSTOS DE LICENCIA. 0% POR 60 MESES RESULTA EN PAGOS DE $16.67 POR CADA $1000 PRESTADOS. OFERTA DEL APR NO ES VALIDOS CON EFECTIVO DE RETORNO. VER A DEALER POR DETALLES 
COMPLETOS. VER A DEALER POR DETALLES COMPLETOS. EXPIRA 06/02/16.

¡Gran Selección
de 2016 Toyota

Tacomas y Tundras!

Especiales
de Junio!

www.355toyota.com

15625 Frederick Rd
(Ruta 355), Rockville, MD

GUSTAVOJORGE SANTIAGO SELORM ALEX DELMER EMMANUELPEDRO

1-888-835-8347

$16,390

NUEVO 2016 COROLLA L
4 CILINDROS, 4 PUERTAS, MANUAL

DESPUÉS DE $1,500 DE REEMBOLSO TOYOTA

#670434
#670435

M
A

A
P 

ID
: 5

97
95

4

$20,790

2016 CAMRY LE
AUT, 4 CILINDROS

DESPUÉS DE $2,000 DE REEMBOLSO TOYOTA

#672431
#672434

NUEVO

M
A

A
P 

ID
: 1

52
10

72 2016 HIGHLANDER LE SUV
4X2, 4 Cyl, Auto, 4 door, base

#663218
#663108

M
A

A
P 

ID
: 2

17
60

8

$29,990

NUEVO 2016 RAV4 LE FWD 
4 CILINDROS, AUT

$23,690

#664437
#664525

DESPUÉS DE $1,250 DE REEMBOLSO TOYOTA

M
A

A
P 

ID
: 6

52
54

7 
 

DESPUÉS DE $500 DE REEMBOLSO TOYOTA

NUEVO 2016 SCION IA
4DR, AUTO, 4DR

#654093
#654069

$16,590

$O 
PAGO INICIAL

2016 TACOMA SR
Truck Access Cab, 4x2 Auto

$21,990

#667139

NUEVO

M
A

A
P 

ID
: 7

92
11

5 

14

La clave más 
importante 

al comprar un 
auto nuevo

10

6
La importancia de colocar ahora 
las LLANTAS DE VERANO.

VUELVE A LA TV el programa 
de autos más visto .

NASCAR EVOCA al campeón de 
box Muhammad Ali.

Si el auto nuevo no se conecta fácilmente al amado smartphone, o no cuenta con integración a sistemas como Apple CarPlay, los potenciales compradores se irán del 
concesionario. según los resultados de un estudio. Tomarán esa decisión más allá del diseño, el precio, el consumo de gasolina e incluso la experiencia de manejo. Ante 
este hallazgo, el fabricante Nissan comprende la importancia del desarrollo de sistemas de información y entretenimiento de última generación en crossovers 
como la Rogue 2017 (en la foto), la popular Juke y la X-Trail.								           	             FOTO: NISSAN

Súper conectado
con un smartphone

15
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of Fairfaxof Fairfax
www.TedBrittSmartWheels.comwww.TedBrittSmartWheels.com
11101 Fairfax Blvd, Fairfax, VA 22030

(703) 591-1400 (866) 874-8521G
er

en
te

 G
en
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al

Jeff Kohl

2013 FORD C-MAX ENERGI SEL

$9,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD FOCUS SE

$10,495 $104$104
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 FORD FOCUS SE

$9,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 HONDA CIVIC EX

$11,995 $119$119
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

$10,995 $109$109
por mes

2013 TOYOTA PRIUS

o tan
bajo como

sale
price*

2015 HYUNDAI ELANTRA SE

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 HYUNDAI ACCENT GLS

$9,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

$0 CUOTA INICIAL EN CREDITOS APROBADOS UNICAMENTE Y NO PUEDE SER COMBINADO CON NINGUNA OTRA OFERTA. PRECIOS LISTADOS NO PUEDEN SER COMBINADOS CON NINGUNA OTRA OFERTA. TRADE-IN VALUADO EN $3000 NO PUEDE SER COMBINADO CON NINGUNA OTRA OFERTA. PRECIOS Y MENSUALIDADES LISTADOS 
EXCLUYEN IMPUESTOS, PLACAS Y GASTOS DE PROCESO ($689.50). FOTOS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS UNICAMENTE. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

David Donnie Alvaro - Español TJCristian - Español DanWilly - Español George Frank

2013 TOYOTA CAMRY SE

$12,995 por mes
o tan

bajo como
sale
price* $129$129

2015 NISSAN VERSA NOTE SV

$9,995 por mes
o tan

bajo como
sale
price* $99$99

2014 HYUNDAI SONATA GLS

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2009 LINCOLN MKZ

$6,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2005 FORD EXPLRER EDDIE BAUER 4X4

$6,499 $64$64
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2006 JEEP WRANGLER 4X4

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 INFINITI G35X

$8,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2009 FORD F-150 XL

$4,994 $49$49
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 FORD FIESTA SE

$9,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 HONDA ODYSSEY EXL

$11,995 $119$119
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 HYUNDAI VELOSITER

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2004 NISSAN SENTRA SV

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 CHEVROLET CRUZE LT

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 CHRYSLER 200 TOURING

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 TOYOTA COROLLA S

$10,995 o tan
bajo como

sale
price* $109$109

2011 FORD E150 CARGO VAN

$11,995 $119$119
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

ACEPTAMOS BICICLETAS, MOTONETAS, MOTOCICLETAS, BOTES, TRUCKS,
CASAS RODANTES, TRENES, BUSES Y CUALQUIER MEDIO DE TRANSPORTE.

Colillas de cheque..... No necesita
Factura de teléfono..... No necesita
Estados de cuenta bancario..... No necesita
Social Security..... No necesita
Visa..... No necesita

Tax ID........ Ok
Empleado independiente...  Ok
ReposeSiones....... Ok
Foreclosure....... Ok
Bancarrota...... Ok

ACEPTAMOS BICICLETAS, MOTONETAS, MOTOCICLETAS, BOTES, TRUCKS,
CASAS RODANTES, TRENES, BUSES Y CUALQUIER MEDIO DE TRANSPORTE.

Visa..... No necesita

$3000Te ofrecemos $3000
por tu trade in

No importa la condición
empujalo, jalalo, remolcalo!

No importa el año, modelo y millaje!
Hasta125% del valor de KBB*
Lo que sea mejor!ó

•TODOS Califican  •TODAS Las aplicaciones de crédito son aceptadas

Aceptado
TAX ID

$0 Cuota Inicial

2006 FORD ESCAPE XLT 4X4

$6,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

70K
Millas2004 FORD EXPLORER XLT 4X4

$5,499 $54$54
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

90K
Millas 2008 NISSAN SENTRA

$6,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

80K
Millas
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(301)424-1700
PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. NO TODOS CALIFICAN. OFERTAS NO PUEDEN SER COMBINADAS. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($200) Y ENVIO. NO PAGOS HASTA 90 DIAS, Y OTRAS PROMOCIONES, NO TODOS CALIFICAN, APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS.

Henry Argueta
(301) 378-6403

755 Rockvil le Pike

Rockvil le, MD 20852

of Rockville DARCARSchrys le r jeeprockv i l l e .com

De
pt

o. 
Hi

sp
an

o

JOSE - Gerente
Jorge Devine Elias Santiago Blanco

Model KLTM74. Includes all current Chrysler Capital incentives. Financing through Chrysler capital and subject to credit approval. 36 months, 10K 
MILES/YR. $2995 due at signing, $0 security deposit. Plus 1stpayment, tax, tags, and $300 dealer processing fee. end 5/31/16

STOCK #611061. includes current manufacture rebates and incentives (Le. National Rebates, Military, Recent college Grad, retuming Lessee, Finance bonus Cash) some 
of which may require financing though Chrysler Capital and therefore are subject to credit approva. Plus ta, tags, freight and $300 dealer processing fee. Ends 5/31/2016

2016 Jeep Cherokee
LATITUDE

$89 36 meses lease
$2,995 saldo al firmar 

DEPOSITO
DE SEGURO

$0 

/MES

STOCK #611061. includes current manufacture rebates and incentives (Le. National Rebates, Military, Recent college Grad, retuming Lessee, Finance bonus Cash) some 

CREW CAB

2016 RAM 1500 SLT 4X4

12,000$ /OFF

RAM 1500
Stk.689023B

$35,8892
0

1
5

VOLKSWAGEN ROUTAN
Stk.67945

$12,8892
0

0
9

NISSAN 370Z
Stk.532318A

$25,8852
0

0
9

TOYOTA RAV4
Stk.616002C 

$11,9952
0

0
8

HONDA CIVIC
Stk.667104B

$13,9952
0

0
8

TOYOTA CAMRY
Stk.686061A

$16,8852
0

1
3

INFINITI G37
Stk.538731A

$29,4552
0

1
3

FORD  F-150
Stk.718006A

$23,9952
0

1
3

CHEVROLET SONIC
Stk.686082A

$11,8852
0

1
3

ACURA TL
Stk.683032A

$26,8852
0

1
3

TOYOYA RAV4
Stk.638017A

$18,9952
0

1
2

MITSUBISHI OUTLANDER
Stk.538657A

Llamar2
0

1
2

DODGE CHALLENGER
Stk.680044A

$14,8852
0

1
1

INFINITI G37
Stk.632245A

$17,8852
0

1
0

VOLKSWAGEN MALIBU
Stk.632244A

$18,8852
0

1
5

JEEP PATRIOT LATITUDE
Stk.634172A

$19,9952
0

1
5

RAM 1500
Stk.N2037

Llamar2
0

1
4

JEEP GRAND CHEROKEE
Stk.689053B

$30,2252
0

1
4

HONDA CR-V

$14,9952
0

1
0

Stk.632184B

AUDI S4

$47,8852
0

1
6

Stk.689071A

G
er

en
te

 d
e 

Ve
nt

as

Ve
nt

as

Ve
nt

as

Fi
na

nc
ia

m
ie

nt
o
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DARCARS
NISSAN  OF
ROCKVILLE
AUTOS USADOS

(301) 309-2200
www.DARCARSNissan.com
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

Y MUCHO MAS PARA ELEGIR

PROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

$21,977 2012

Automatico, sv, certificado, pickup truck,
automatico, 1 sólo dueño

Nissan Frontier 

Stk. P9762

Sport, SUV, automatico, 27k,1 sólo dueño

Hyndai Santa Fe  

$20,9772015

Stk.  E1146

Nissan Versa 

SV, hatchback, automatico, certificado, 
1 sólo dueño, 35k

$11,9772015

Stk. 11977

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRA-
FIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

www.DARCARSnissan.com

(301) 309-2200
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

ANDRES LUISMAURICIO

$12,9772014

se, sedan, automatico, 24k, 1 sólo dueño

Ford Focus 

Stk. 646002A

$ 29,977 2013

Mitsubishi Lancer 

Evolution, MR, edition, sedan, automatico,
40k, 1 sólo dueño

Stk.P9760A

$16,9772015

Mazda Mazda 3i 

Stk.E1168

Sport, sedan, automatico, 26k, 1 sólo dueño

$37,9772014
Limited, navegacion, SUV, 24K, 1 sólo dueño

Toyota Highlander

Stk.  548090A 

SE, sedan, automatico, 36k, 1 sólo dueño

Hyundai Elantra

$12,9772014

Stk.  E1152

$14,9772015

Automatico, 33k, 1 sólo dueño, wolfsburg ed, 
sedan, 1.8T

Volkswagen Passat 

Stk. E1138

JAVIER MOTA
AUTOPROYECTO.COM

L
a ‘conectividad al 
smartphone’ es uno 
de los nuevos factores 
clave a la hora de elegir 
un auto nuevo, según 

los resultados de un estudio, 
más allá del diseño, el precio, el 
consumo de gasolina e incluso la 
experiencia de manejo.

En pocas palabras, si el auto 
nuevo no se conecta fácilmente 
a su amado smartphone, o no 
cuentan con integración a sis-
temas como Apple CarPlay, los 
potenciales compradores se irán 
del concesionario.

El estudio, con el que el fabri-
cante Nissan busca comprender 
la importancia del desarrollo de 
sistemas de información y en-
tretenimiento de última genera-
ción en crossovers como la Ro-
gue, el Juke y el X-Trail, reveló 
entre otras cosas, lo siguiente:

  28% de los compradores de 
autos nuevos prioriza la conec-
tividad del vehículo por encima 
de otras prestaciones como el 
consumo de gasolina.

  13% no compraría un auto 

que no disponga de conexión a 
Internet.

  20% se cambiaría a otra 
marca para conseguir mejor 
conectividad. 

  Esa cifra se eleva al 41% en 
el caso de los conductores que 
pasan más de 20 horas a la se-
mana en su auto.

A raíz del estudio, Nissan ha 
realizado una inversión impor-
tante para garantizar que los te-
léfonos se integren sin interrup-
ciones, un aspecto vital en un 

momento en el que la demanda 
de datos y descargas aumenta.

En Europa, la iniciativa está 
liderada por Patrick Keenan, que 
en Nissan es conocido como “el 
hombre de los 40 teléfonos“.

“Los autos de hoy en día tie-
nen un ciclo de vida de cinco o 
seis años antes de que salga una 
versión nueva, pero un teléfono 
móvil solo estará en el mercado 
durante menos de dos años an-
tes de ser sustituido”, sostuvo 
Patrick. “Hacer que los autos y 

los teléfonos estén siempre co-
nectados es lo más importante 
de mi trabajo”, añadió.

La prioridad de Patrick es 
garantizar que Nissan siempre 
vaya un paso por delante de la 
competencia en términos de 
tecnología para el consumidor.

Su equipo trabaja con una red 
de contactos industriales para 
predecir las tecnologías futu-
ras, y también garantiza que el 
último hardware y software del 
cuadro de mandos de los Nissan 

funcione con la gran mayoría de 
teléfonos existentes y antiguos.

Patrick trabaja en el Centro 
Técnico Europeo de Nissan en 
Cranfield, Gran Bretaña, y los 
cajones de su despacho están 
llenos de docenas de teléfonos 
que usa para desarrollar y afi-
nar la conectividad. Durante su 
trabajo para definir los vehículos 
Nissan del futuro, realiza y reci-
be cientos de llamadas de prueba 
al día.

“Mi trabajo es asegurar que 
ninguna persona que entre en un 
concesionario Nissan en cual-
quier lugar de Europa tenga que 
salir porque el coche que quiere 
comprar no se conecta con su 
teléfono”, indicó Patrick.

La próxima frontera
La Conducción Autónoma 

forma parte del panorama auto-
movilístico del futuro, y Nissan 
ya se está posicionando como lí-
der mundial en esta tecnología 
emergente.

El programa “ProPilot 1.0” 
(conducción autónoma por un 
solo carril en autopista) debuta-
rá  en las carreteras europeas en 
el Nissan Qashqai durante 2017.

En la complejidad de este 
nuevo sistema, es vital contar 
con un nivel sobresaliente de 
conectividad e integración de 
datos.

Patrick Keenan forma parte 
de un equipo global de ingenie-
ros del fabricante Nissan que 
está trabajando en el desarrollo 
de arquitecturas de vehículo 
conectadas, cuya máxima prio-
ridad es la seguridad y la fiabi-
lidad.

En la crossover Juke de Nissan se ha priorizado el desarrollo de 
sistemas de información y entretenimiento de última generación.
					                           FOTO: NISSAN

Los fabricantes de vehículos  comprenden que la conectividad al Internet es un aspecto vital, en un mo-
mento en el que la demanda de datos y descargas aumenta. FOTO: NISSAN

Como ocurre en su modelo  e-NV200, Nissan garantiza que el último hardware y software del cuadro de 
mandos funcione con la gran mayoría de teléfonos existentes.   			                   FOTO: NISSAN

La Clave Número 1 al elegir un auto nuevo

Cuál tiene la 
mejor  conexión 
al smartphone
Un alto porcentaje de compradores prioriza este factor por 
encima de otros como el consumo de gasolina.

Nissan trabaja 
para ir siempre 

un paso por 
delante de la 

competencia en 
este campo.
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CAMRYNuevo CAMRYNuevo

Autos Nuevos: 1-888-755-5384
8500 Sudley Rd, Manassas VA, 20155 ¡Miller Toyota Tiene Un Verdadero

Equipo Hispano A Su Servicio!

Will
1-888-755-5384 1-888-755-5384

Carlos Ramos
703-396-5037

Jose Zelaya Miguel Marcia
Consejero de 

Servicios 703-396-5036
Vladimir Brun

(703)638-2249
Mike

(540)222-8313
Sergio

Nuevos

PARA VER TODO NUESTRO STOCK VISITENOS EN: www.MillerToyota.com

SIENNANuevo SIENNANuevo

0% por 60 meses* 

E N  M A N A S S A S ,  V A . E N  M A N A S S A S ,  V A .

0% por 72 meses* 

¡MAS DE 100 TOYOTAS
CERTIFICADOS DISPONIBLES!

¡VISITE NUESTRO CENTRO
DE SERVICIO Y PARTES! 

Eric Barrios
Manager-Blue Team
703-396-506
888.223.1527

Victor Gamez
Parts Professional
703-396-5061
parts@millertoyota.com

DANNY ULLOA
(571)437-4236 

JOSE (Gte. Finanzas)
(703)335-6227

MANOLO
(818)585-0201

Autos Usados 1-888-771-6952
Usados

TOYOTA
2016

Sto
ck

 #M
16

04
20

B

$9,408

2010

Precio Especial 
Toyota Corolla LE

Sto
ck

 #M
16

07
47

B

Dodge Avenger SXT

$12,992

2013

Precio Especial 

Sto
ck

 #P
98

34

Ford Edge SEL

$19,973
Precio Especial 

2013

Sto
ck

  #
M1

61
47

6A

$17,932

2008

Precio Especial 
Hummer H3 Luxury

 St
oc

k  
#P

98
26

Scion xD Base

$12,989

2013

Precio Especial 

Toyota RAV4 XLE

$20,849
Precio Especial 

Sto
ck

  #
M1

60
62

1A

2015

www.MillerToyota.com
8500 Sudley Rd,  Manassas VA, 20155

ó $1,500 de reembolso de Toyota*

ó $1,000 de reembolso de Toyota*

Nuevo COROLLACOROLLANuevo

0.9% por 72 meses* 

TOYOTA
2016

TOYOTA
2016

OFERTA TERMINA EL 07/05/2016. CON CREDITO APROBADO A TRAVES DE TOYOTA FINANCIAL SERVICES. AL 0% APR, 60 MENSUALIDADES  DE $16.67 POR CADA $1000 FINANCIADOS, AL 1.9% APR 
POR 60 MESES ES $17.50 POR CADA $1000 PRESTADOS AL 0.9% APR, 72 MENSUALIDADES DE $13.88 POR CADA $1000 FINANCIADOS Y A CAMBIO DE PAGO DE TOYOTA DE REEMBOLSO DE EFECTIVO 
O OFERTAS ESPECIALES DE LEASE. GRADUADOS DE COLLEGE Y REEMBOLSO DE MILITARES NO ESTAN INCLUIDOS EN ESTA OFERTA PERO PUEDE CALIFICAR, VEA A DEALER POR DEATLLES. TODAS LAS 
VENTAS T LEASES SON MAS IMPUESTOS, PLACAS Y $545 DE COSTO DE PROCESAMIENTO. PRECIOS INCLUYEN FLETES. REEMBOLSOS Y EFECTIVO DE FINANCIAMIENTO SON PAGADOS POR TOYOTA.

234

28

234

15

Frederick
Leesburg

Miller Toyota

Suddley Rd

TODAS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS Y COSTOS DE PROCESAMIENTO. SUJETO A PRIORIDAD DE VENTA.

ó $2,000 de reembolso de Toyota* 
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AUTOPROYECTO.COM
ESPECIAL  

L
legó la hora de poner las llantas 
de verano y revisar la presión 
del aire para asegurarse de que 
el periodo del año durante el 
cual más se maneja transcu-

rra sin sorpresas desagradables en las 
carreteras.

Según estudios de Bridgestone, el 
fabricante de neumáticos más grande 
del mundo, alrededor de 43 por ciento 
de los conductores cambia a los neu-
máticos de invierno para las estacio-
nes frías, con grandes diferencias por 
regiones.

El uso general de neumáticos de in-
vierno está en aumento, en cierta par-
te debido a los imprevisibles inviernos 
que hemos vivido en los últimos años, 
pero también debido a nuevas regula-
ciones de seguridad vial.

El análisis realizado por Bridges-
tone muestra que los conductores 
que transportan a sus familias, prin-
cipalmente padres, son el grupo que 
más cambia a neumáticos de invierno 
cada año. Sin embargo, a pesar de la 
certidumbre que hay acerca de que los 
neumáticos de invierno no rinden de 
forma adecuada en clima templado, un 
sorprendente número de conductores 
no se molestan en cambiar a neumáti-
cos de verano.

Marcan la diferencia
Con sus componentes especiales 

y el diseño de su banda de rodadura, 
los neumáticos de invierno están di-
señados para permanecer blandos y 
fl exibles en condiciones de frio, pro-
porcionando tracción y agarre a bajas 
temperaturas en superfi cies secas, 
mojadas y heladas.

Pero a medida que la temperatura 
aumenta, los neumáticos de invier-
no pierden estos benefi cios, el agarre 
disminuye y la banda de rodadura 
comienza a desgastarse más rápida-
mente.

Por otro lado, las llantas de verano 
utilizan un compuesto más duro que 
ayuda a que no se conviertan en más 
blandos y resbaladizos en vías “cáli-
das”.

Ante temperaturas más altas, los 
neumáticos de verano proporcionan un 
mejor rendimiento que los neumáticos 
de invierno en todo tipo de terreno, par-
ticularmente en el frenado y la manipu-
lación, resistencia al desgaste, resisten-

cia al rodado y ahorro de combustible.
Las pruebas más recientes mues-

tran que el rendimiento entre los 
neumáticos de verano e invierno en 
términos de frenado y conducción en 
temperaturas más cálidas pueden va-
riar entre 30% y 8% respectivamente, 
dependiendo de las condiciones de la 
vía y de la temperatura.

En climas húmedos, con una tem-
peratura ambiente sobre 30 grados 
Celsius (90 grados Fahrenheit), un 
vehículo equipado con neumáticos de 
verano de buena calidad tiene una dis-
tancia de frenado hasta 30% menor que 
la de un vehículo equipado con neumá-
ticos de invierno. En algunas condi-

ciones, esta diferencia puede incluso 
igualar dos veces la longitud del coche.

Para ver la diferencia de rendimien-
to entre los neumáticos de verano y 
los de invierno echa un vistazo a los 
siguientes vídeos: Frenado en seco, 
Frenado en mojado y Eslalon.

Ahorra dinero y salva vidas
Por otra parte, el cambio de llantas 

de invierno a las de verano no queda 
completo sin la revisión total de las 
llantas para ver si están gastadas, tie-
nen la presión de aire adecuada o si 
necesitan alineación.

Según una encuesta nacional reali-
zada por la Rubber Manufacturers As-

sociation (Asociación de Fabricantes 
de Goma), solamente 17 por ciento de 
los conductores se considera “sufi -
cientemente inteligentes con las llan-
tas” y sabe la forma correcta de revisar 
la presión del aire.

“Las llantas que no están bien infl a-
das y que se usan mucho con el tiempo 
se desgastan de una forma dispareja, 
lo cual crea un peligro de seguridad, 
por no mencionar el gasto adicional, ya 
que las llantas gastadas hay que cam-
biarlas más rápidamente”, consideró 
Rich White, director ejecutivo del Car 
Care Council (Concilio del Cuidado del 
Auto). “Las llantas bien infl adas no so-
lo mantienen su seguridad en la vía, 
sino que además mejoran el millaje y 
el rendimiento”, añadió.

El Car Care Council recomienda 
que los dueños de vehículos revisen 
mensualmente la presión de todas las 
llantas, incluida la de repuesto, y con 
más frecuencia en la temporada de frío. 
Las llantas se deben infl ar al nivel de 
presión recomendado, se deben rotar 
cada 6,000 millas para que el desgaste 
sea uniforme y se deben reemplazar si 
están gastadas o dañadas.

La prueba del centavo es una forma 
popular y simple de revisar la banda de 
rodadura de la llanta. Si ve la cabeza de 
Lincoln por encima de la banda de ro-
dadura, es hora de cambiar las llantas. 
Además, se debe revisar la banda de 
rodadura para ver si tiene un desgaste 
desigual o irregular, así como cortes o 
daños en los costados.

“Las llantas son tan importantes 
para la seguridad que su estado no se 
puede tomar a la ligera”, continuó 
White. “Revisar periódicamente el ba-
lance de las llantas y la alineación de las 
ruedas reducirá el desgaste y mejorará 
el manejo”, sentenció.

En es esquema se observa las bandas de rodadura de los neumáticos Bridgestone de verano (izquierda), que en esta época caluro-
sa son más efi cientes en frenado y duración que la rodadura de los neumáticos de invierno de la misma marca (derecha).   
FOTO: AUTOPROYECTO

Los neumáticos de verano como los que utiliza este BMW proporcionan un mejor rendimiento que los 
neumáticos de invierno en todo tipo de terreno.     FOTO: AUTOPROYECTO

Para un agarre seguro

Son más resistentes al desgaste y al rodado, frenan mejor 
y además originan buen ahorro de combustible.

Ya es hora de 
poner las llantas 
de verano
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PRECIOS UNICAMENTE PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS.  PRECIOS INCLUYEN TODOS LOS INCENTIVOS Y REEMBOLSOS. VER DEALER PARA DETALLES. PRECIOS EXCLUYEN IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER. OFERTAS NO PUEDEN SER COMBINADAS.  FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS 
ILUSTRATIVOS. EL MILLAGE PROMEDIO PUEDE VARIAR DEPENDIENDO DE LAS CONDICIONES DEL VEHICULO Y DE LOS HABITOS Y CONDICIONES DEL CONDUCTOR.  

of Bowie

RICHARD
GERENTE DE VENTAS

PATRICIA
(301) 867-6182

V
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SULMA
(301) 867-6182

2 2 0 0  C r a i n  H i g h w a y ,  B o w i e ,  M D  2 0 7 1 6

888 230-3602
www.nissanofbowie.com
ABIERTO LUNES A VIERNES 9AM A 9PM, SÁBADO 9AM A 6PM, DOMINGO 12AM A 5PM.
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$2000 garantizados por su Trade      No cuota inicial         Cuotas tan bajas como $99 mensuales        Mal Credito, No credito, No Hay Problema.

PREMIUM
DE POR VIDACUIDADO

SOLO NISSAN OF BOWIE TIENE Pregunta por nuestros programas de:

DE POR VIDA
CAMBIOS DE

ACEITE & FILTROS 

EXTENDIDA
GARANTIA DE 6 AÑOS

Ó 100K MILLAS 

DE POR VIDA
CAR WASH EN

CUALQUIER MOMENTO 

DE POR VIDA
SERVICIO DE
TRASLADO

Un paquete exclusivo de Nissan of Bowie como ningun otro. Nuestro compromiso de por vida para su total satisfacción.

¡Está todo
Incluido!¡Está todo
Incluido!

NISSAN OF BOWIE

Un paquete exclusivo de Nissan of Bowie como ningun otro. Nuestro compromiso de por vida para su total satisfacción.DE POR VIDA

 ¡ACEPTAMOS
TAX ID!

2015
Versa

2015
NV Cargo

Modelo 
#NFK705350

2016
NV Passenger

Modelo
#NFN852706

2016
Altima 2.5 S

Modelo
#13115

2016
Maxima

Modelo
#16116

D
E

S
D

E$17,995

D
E

S
D

E $16,995 D
E

S
D

E $17,999D
E

S
D

E $ 28,995

H
A

S
TA $3,000

D
ES

D
E $ 9,995

Modelo
#23015

Modelo
#29115

descuento

garantizados por su Trade   No cuota inicial

995995995 NV Cargo17 999
000 NV Passenger000

2015
NV Cargo999

000
 Mal Credito, No credito, No Hay Problema.

17,999,999
Cuotas tan bajas como $99 mensuales        Mal Credito, No

Modelo 
#NFK705350

D
E

S
D

E $1728,995,995
No cuota inicial         Cuotas tan bajas como

Modelo
#16116

16 D
E

S
D

E $28995,995

2016
Rogue S FWD
W/ Bluetooth, Rearview Monitor

2015
Versa

7,

995
995,995

Nissan 350Z
2004

$10,285STK. NM910505A

Nissan Maxima
2014

$26,976STK. NC901365A

Toyota Rav4
2014

$21,646STK. NT652188A

Ram 1500 SLT
2012

$21,949STK. NN852642A

Chrysler 200
2011

$10,752STK. NP620965A

Nissan Frontier
2011

$20,963STK. N724

Nissan Sentra
2014

$12,039STK. NY332064B

Toyota Sienna
2015

$22,947STK. N1597

2013

$20,889

Infiniti G37x

STK. N1573

Toyota Tundra
2008

$17,314STK. N1568A
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GARANTÍA DE POR VIDA EN:

Motor

Transmisión

Driveaxle

Todas las partes
lubricadas

Garantía con
$0 de costo

Servicio sin costo
2 25,000años millas

ó

Cambio de Aceite y Filtro

Rotación de Llantas

Multiples Puntos de Inspección

Inspección y Ajuste de
Niveles de Fluido

2 AÑOS Ó 25,000 MILLAS LO QUE VENGA PRIMERO. APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALERSHIP PARA COMPLETAR DETALLES.

Transmision de Corriente
de Batería
Protección de Bloqueo
Suministro de Combustible
de Emergencia
Servicio de Neumáticos
El neumático dañado sera reemplazado con su neumático de repuesto

Servicio de Grúa
Hacia el dealership Toyota más cercano (o hacia el dealership
Toyota de tu elección dentro de las 25 millas del dealer
más cercano)

Servicio de Remolque 
Liberación de cualquier area con zanja, lodo, arena o nieve.
El vehículo debe estar inmediatamente adyacente a una carretera
regularmente transitada y capacitada para obtener servicio con
equipo de servicio estandard

24 horas de servicio disponible sin costo
por 2 añosdesde la fecha efectiva
para millas ilimitadas.

Servicio incluye:

NO INCLUYE PARTES Y FLUIDOS, EXCEPTO EMERGENCIA DE ENTREGA DE SUMINISTRO. VÁLIDO ÚNICAMENTE EN CONTINENTE DE 
ESTADOS UNIDOS Y ALASKA.

2 Asistenciaaños

en Carretera

(703) 596-8555
L u s t i n e T o y o t a . c o m

14227 Jefferson Davis Highway,
Woodbridge VA 22191

PRECIOS UNICAMENTE PARA CLIENTES CON CREDITO CALIFICADO Y APROBADO, INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DISPONIBLES. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($599) Y GASTOS DE ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

Let’s Go Places

Richard Morataya

VENTAS

Larry Salamanca

VENTAS

Dario Beltran

GERENTE GENERAL

Doris Alvarado

F INANC IAM IENTO

Emerita Adorno

AFTER MARKET

Enrique Marquez

GERENTE DE VENTAS

José Cuzco

GERENTE DE VENTAS

Anthony Vargas

VENTAS

Mike Cruz

VENTAS

Edwin Perez

VENTAS

Fabio Guzman

VENTAS

Carlos Jovel

VENTAS

INTRODUCIENDO PROGRAMA DE POR VIDA:  

BUMPER BUMPER2
JUST GOT A NEW BEST FRIEND!

Introducing Lustine’ Lifetime...

Now available with your new Toyota Purchase!
NEVER WORRY ABOUT YOUR VEHICLE AGAIN!

COVERAGE

GERENTE DE VENTAS

Danny Vasquez

Financiamiento
Disponible meses 

(modelos selectos)
hasta 

¡INSPECCIÓN DE
VIRGINIA GRATIS!

¡Tomamos los
negocios quE

 otros rechazan!

Nico Tinoco

VENTAS

0.9%APR
FOR 72 MOS

NEW 2016 TOYOTA
COROLLA

FOR 36 MOS

LEASE FOR

139$
/MO

NEW 2016 TOYOTA
COROLLA LE

0.9%APR
FOR 72 MOS FOR 36 MOS

/MO

NEW 2016 TOYOTA
CAMRY

LEASE FOR

169$

NEW 2016 TOYOTA
CAMRY LE

0%APR
FOR 60 MOS

NEW 2016 TOYOTA
RAV4

FOR 36 MOS

LEASE FOR

189$
/MO

NEW 2016 TOYOTA
RAV4 LE FWD

Event!
¡BIENVENIDOS TAX ID!¡BIENVENIDOS TAX ID!

1.9%APR
FOR 60 MOS

NEW 2016 TOYOTA
 TUNDRA

0%APR
FOR 60 MOS

/MO

NEW 2016 TOYOTA
SIENNA

LEASE FOR

279$

NEW 2016 TOYOTA
SIENNA LE FWD

FOR 36 MOS

NEW 2016 TOYOTA
TACOMA

FOR 36 MOS

LEASE FOR

269$
/MO

SR5 4X4 DBL CAB V6
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JILL LAWLESS    
LONDRES / AP 

“
Top Gear” nunca es 
modesto. Si fuera un 
auto, sería un modelo 
despampanante de ca-
rreras.

El programa automovilístico 
de la BBC regresa a la TV tras la 
explosiva salida de su presenta-
dor Jeremy Clarkson y su nuevo 
presentador Chris Evans lo cali-
fi ca como “una bomba nuclear”.

Su mezcla de chacoteo con 
mucha testosterona, consejos 
para consumidores y acrobacias 
automovilísticas en locaciones 
lejanas lo convirtieron en un 
éxito visto por 350 millones de 
personas alrededor del mundo, 
según cifras de la BBC.

La fórmula de “Top Gear”, 
afi nada a lo largo de los años 
bajo el mando del descarado 
Clarkson, ha generado éxito y 
controversia por igual. Clark-
son y sus amigos presentadores 
dejaron el programa el año pa-
sado, después de que Clarkson 
golpeó a un productor en un 
pleito fuera del set (después se 
disculpó y pagó daños). Aho-
ra el programa regresa bajo la 
conducción de Evans y el actor 
Matt LeBlanc, quien deja atrás 
el papel de Joey Tribbiani en la 
serie “Friends”.

“Cuando comencé quería 
que mi carrera me llevara a lu-
gares exóticos”, contó LeBlanc 
durante una entrevista en Lon-
dres. “Y terminé en un edifi cio 
de Burbank sin ventanas por 12 
años”, añadió.

Ahora compensa esta situa-
ción. Al fi lmar la temporada de 
seis episodios de “Top Gear” 
viajó con el equipo de produc-
ción a Marruecos, Sudáfrica, 
Italia, Kazajistán, Estados Uni-
dos y el llamativo puerto inglés 
de Blackpool. LeBlanc condujo 
en las dunas del desierto marro-
quí y compitió con Evans por el 
peligroso Sani Pass de Sudáfri-
ca, entre varias experiencias al 
volante.

En el nuevo “Top Gear”, que 
se estrenó el domingo 5 de junio 
en Gran Bretaña y el lunes 6 en 
BBC America, LeBlanc y Evans 
están acompañados por la pilo-
to alemana Sabine Schmitz, el 
especialista en deportes auto-
movilísticos Eddie Jordan, los 
periodistas de automovilismo 
Chris Harris y Rory Reid y el pi-
loto anónimo The Stig.

Hay competencia
Clarkson y sus excompañe-

ros James May y Richard Ham-
mond se mudaron a la platafor-
ma de televisión de Amazon para 
el programa rival “The Grand 
Tour”, que debutará más ade-
lante este año.

Evans se dijo relajado por 
la competencia y reconoció a 
Clarkson y sus colegas por fu-
sionar el periodismo automo-
vilístico y el espíritu salvaje del 
rock and roll.

“Tomaron las partes que 
componen un programa so-
bre autos y dijeron ‘OK, pode-
mos construir esto, o podemos 
construir una bomba nuclear’’’, 
expresó. “Y ensamblaron un 

programa sobre autos que era 
una bomba nuclear. Y estaban 
a punto de detonarla pero ya no 
están ahí, así que tenemos que 
hacerlo nosotros”.

Clarkson, un enemigo de la 
rectitud política, solía generar 
encabezados con sus insultos 
contra los ciclistas, los ambien-
talistas y los vegetarianos, así 

como sus declaraciones insen-
sibles sobre numerosos países y 
nacionalidades.

Todo esto convirtió a “Top 
Gear” en un referente cultural, 

por lo que el nuevo programa 
está bajo un gran escrutinio en 
Gran Bretaña. En los tabloides 
surgieron encabezados cuando 
LeBlanc fue fi lmado derrapan-
do su auto cerca del memorial de 
Cenotaph dedicado a los caídos 
en guerra. También hubo repor-
tes de que LeBlanc y Evans no 
se llevan bien, lo cual el dúo ha 
negado vehementemente.

“La pasamos genial y espe-
ramos que eso se perciba en la 
pantalla”, aseguró LeBlanc.

“He estado involucrado en 
proyectos con situaciones de 
mucha presión, así que para mí 
no es nada nuevo. Cuando dejan 
de hablar de ti es cuando debes 
preocuparte”, prosiguió.

Clarkson era una fi gura po-
larizadora y Evans reconoce 
que el programa tiene algunos 
“puentes que tender”. Una de-
seada visita a la fábrica de Tesla 
requeriría de algo de diploma-
cia: la fábrica de autos eléctricos 
demandó a la BBC por difama-
ción luego que Clarkson vapu-
leó el desempeño de su modelo 
Roadster.

Evans dijo que los nuevos 
presentadores tendrán un en-
foque menos ideológico que el 
combativo Clarkson.

“Si no es bueno diremos que 
no es bueno, pero si es un buen 
carro también lo diremos”, pro-
metió. 

LeBlanc señaló que él sim-
plemente quiere conducir cual-
quier tipo de vehículo, pequeño 
o grande, de gasolina o eléctrico.

“Si tiene ruedas, cuenten 
conmigo”, concluyó.

Su teleaudiencia se calcula en 350 millones 
de personas y hay expectativa por los nuevos 
presentadores Matt LeBlanc y Chris Evans.

El actor Marc LeBlanc, de EEUU, copresentador de Top Gear, tiene la responsabilidad de mantener la enorme 
audiencia del programa automovilístico de la BBC.    FOTO: RODERICK FOUNTAIN-BBC AMERICA / AP

El presentador Chris Evans (derecha), charla con el copresentador de Top Gear y actor estadounidense Matt LeBlanc mientras se preparan para 
el primer reto en Londres de la nueva temporada del programa de autos más visto a nivel mundial.   FOTO: MARK YEOMAN-BBC AMERICA / AP

La mejor
serie de
autos en TV

Vuelve ‘Top Gear’ a la BBC 
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1-888-835-83471-888-835-8347
ABIERTO LOS DOMINGOS 11 a 7 PM

TAX ID
Bienvenido

Autos
Usados

ALFONSO

¿No crédito?  ¡Aquí aceptamos todas las aplicaciones!

www.355toyota.com
15625 Frederick Rd (Ruta 355), Rockville, MD

301-340-0900

2014 Ford Fiesta SE Sedan
#E1173

$10,990

2015 Nissan Sentra SV
Sedan, #E1194

$13,690

2015 Toyota Camry LE Sedan
#N2006

$16,890

2014 Nissan Versa SV Sedan, 
#E1162 $11,8902006 Honda Civic Sdn LX

Sedan #677549A $8,290 2014 Ford Focus SE Sedan
#664357A

$11,990 2013 Scion tC Coupe
#654082A

$12,990

2013 Toyota Camry LE Sedan
#F0204

$15,890

2013 Scion tC Coupe
#672268A $14,490 2014 Honda Civic Sedan

LX Sedan #670184C
$14,490 2015 Hyundai Sonata 2.4L

SE Sedan #E1116
$14,790

2013 Infiniti EX37 Journey
SUV, 672220B $22,2902013 Toyota Camry LE 

Sedan #F0202 $15,490

2015 Nissan Altima 2.5 S
Sedan #E1113 $15,290

2013 Honda CR-V EX-L 
SUV, 664299A

$22,290

CESAR

DARCARS Toyota 
of Silver Spring

TODOS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO DEL DEALER $300. FINANCIAMIENTO ESPECIAL BASADO EN CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. NO TODAS LAS OFERTAS PUEDEN SER COMBINADAS. FECHA DE EXPIRACION 06/14/2016.

DARCARSToyota.COM

1 888 869 1548DARCARS Toyota 
of Silver Spring

12210 Cherry Hill Road, Silver Spring, Maryland 20904

DARCARSTOYOTA.com

 

Certifi ed Pre-Owned

2011 TOYOTA PRIUS II

$16,900
2012 TOYOTA PRIUS C

$16,900
2012 RAV4 LTD AWD

$18,900
2011 TOYOTA AVALON

$23,900

2012 TOYOTA COROLLA L

$11,900
2010 TOYOTA CAMRY LE

$12,900
2012 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900

2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900

NEW 2014 TOYOTA

SIENNA LE
STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,500)

NEW 2014 TOYOTA

VENZA LE
AWD

STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

RAV4 LE
STARTING FROM

$20,895
(INCLUDES TOYOTA REBATE $500)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS V THREE
STARTING FROM

$23,899
(INCLUDES TOYOTA REBATE OF $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS TWO
STARTING FROM

$20,399
(INCLUDES TOYOTA REBATES OF $1,500)

$17,999STARTING FROM

$29,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

$14,899 $15,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $500)

$18,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $1,500)

(301) 622-0300
1 2 2 1 0  C h e r r y  H i l l  R o a d ,  S i l v e r  S p r i n g ,  M a r y l a n d  2 0 9 0 4
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You’re gonna love these deals

$20564
DESDE

(Incluye $2,000 reembolso Toyota).

NUEVO 2016 TOYOTA

CAMRY LE

25unidadesen stock.

25unidadesen stock.

22unidadesen stock.

22unidadesen stock.

$23648
DESDE

NUEVO 2016 TOYOTA

(Incluye $750 reembolso Toyota).

RAV4 LE FWD

9unidadesen stock.

9unidadesen stock.

DESDE

$16140
(Incluye $1,500 reembolso Toyota).

NUEVO 2016 TOYOTA

COROLLA L

DESDE

$13999
(Incluye $750 reembolso Scion).

NUEVO 2016

SCION IA

¡BIENVENIDOS TAX ID!

AUTOMATICO
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Fiat Chrysler en 
la fl ota de Google 

Como vehículos autónomos

DETROIT        
AP  
 

F
iat Chrysler y Google 
anunciaron esta se-
mana que colaborarán 
para aumentar a más 
del doble la fl otilla de 

vehículos autónomos de Goo-
gle con 100 camionetas Chrysler 
Pacifi ca.

Las compañías dijeron que 
ingenieros de Chrysler colabo-
rarán con Google para instalar 
sensores y software para que las 
camionetas puedan conducirse 
por sí solas.

Los nuevos vehículos son ne-
cesarios para la expansión de las 
pruebas de Google en situacio-
nes reales. Google dice que será 
la propietaria de las camionetas 
híbridas y que no va a licenciar 
su tecnología a Fiat Chrysler ni 
a otra compañía. Ambas compa-
ñías quedan además en libertad 
para colaborar con otros.

El aumento en el número de 
vehículos es necesario ahora que 
Google expandirá sus pruebas 
reales en cuatro ciudades, in-

cluyendo Mountain View, Ca-
lifornia; Austin, Texas; Kirkla-
nd, Washington y el área de 
Phoenix. Google pondrá las ca-
mionetas a prueba inicialmente 
en su pista privada de California, 
pero eventualmente saldrán a 
los caminos públicos.

Es la primera vez que Goo-
gle trabaja directamente con 
una compañía automotriz en la 
instalación de sensores y com-
putadoras. Las 100 camionetas 
recientemente rediseñadas ten-
drán una “construcción única” 
para la tecnología autónoma de 
Google, señaló Fiat Chrysler 
(FCA por sus siglas en inglés) en 
un comunicado. Ambas empre-
sas tendrán ingenieros en una 
locación cerca de Detroit para 
trabajar en los vehículos.

“La oportunidad de colabo-
rar estrechamente con los inge-
nieros de FCA acelerará nues-

tros esfuerzos de desarrollar un 
vehículo completamente autó-
nomo que haga más seguros los 
caminos”, indicó John Krafcik, 
director del proyecto de Google.

El proyecto actual de Google, 
que lleva siete años y que ahora 
pertenece al llamado Laborato-
rio X de Alphabet Inc –la empre-
sa matriz de Google- cuenta con 
21 camionetas Lexus modifi ca-
das para su conducción autóno-
ma, además de 33 automóviles 
pequeños.

Fiat Chrysler recibe de bra-
zos abiertos la oportunidad de 
poner a prueba la tecnología 
de Google. La armadora ítalo-
estadounidense también cuenta 
con la pericia de manufactura y 
las fábricas de las que Google 
carece.

Google se ha fi jado la meta 
de sacar al público los vehículos 
autónomos antes del año 2020.

El modelo Chrysler Pacífi ca 
formará parte de la fl ota de ve-
hículos autónomos de Google.     
FOTO:CHRYSLER
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NASCAR.COM
ESPECIAL

L
ake Pond, Pensilva-
nia.- Kyle Larson ganó 
su primera carrera de 
la NASCAR Series esta 
temporada, cuando la 

competencia Pocono Green 250 
fue dada por terminada tras so-
lo 54 vueltas debido a la intensa 
lluvia sobre el circuito Pocono 
Raceway. 

El piloto de Chip Ganassi Ra-
cing lideró 27 vueltas antes de 
que la NASCAR ordenara de-
tener las acciones, tras un poco 
más de la mitad de la carrera, 
que estaba programada para 

100 vueltas.
Erik Jones, quien ha ganado 

dos carreras esta temporada en 

la Xfinity Series, arrancó desde 
la Pole Position al volante del 
Toyota No. 20 de Joe Gibbs Ra-

cing, terminó en 2do. puesto, 
seguido por los pilotos Ty Di-
llon, Kyle Busch y Joey Logano 
para completar el Top 5. Elliott 
Sadler, Paul Menard, Brandon 
Jones, Daniel Suárez y Alex 
Bowman completaron el Top 10.

La XFINITY Series regresa a 
la acción este fin de semana en el 
Michigan International Speed-
way para la Menards 250 pre-
sentada por Valvoline (sábado 
11 de junio, a la 1:30 PM, Este por 
FOX Sports 1, MRN, SiriusXM 
NASCAR Radio). 

En su debut
Por primera vez desde su de-

but en 1982, la NASCAR Xfinity 
Series debutó en el Pocono Ra-
ceway. Los pilotos que se ganan 
un nombre en la NASCAR, junto 
a algunos veteranos de la NAS-
CAR Sprint Cup Series buscaron 
la victoria en la primera Pocono 

Green 250.
Pocono es la única pista de la 

serie con solo tres curvas, cada 
una inspirada en diferentes pis-
tas. La Curva 1 tiene peralte de 
14 grados, tal como la del Tren-
ton Speedway; la Curva 2 tiene 
8 grados de peralte, tal como el 
Indianapolis Motor Speedway 
y la Curva 3 está inspirada en el 
Milwaukee Mile, con seis grados 
de peralte.

Además de eso, los pilotos 
que corrieron en la pista de Pen-
silvania se enfrentaron en tres 
rectas con diferentes distancias, 
todo los cual se combinó para 
formar el “Tricky Triangle”. La 
recta frontal tiene 3,470 pies y 
se conecta con la recta posterior 
de 3,055 pies y la lateral de 1,780, 
lo que completa la distancia de 
2.5 millas.

“Estoy entusiasmado por 
volver a Pocono”, declaró antes 

de la carrera Elliott Sadler, quien 
al final debió contentarse con la 
sexta ubicación.

Sadler, junto a Joey Logano y 
Kyle Busch, eran los únicos pilo-
tos que habían ganado carreras 
en esa pista. 

“Ganamos la carrera inau-
gural de la NASCAR Camping 
World Truck Series en 2010 y por 
eso pensé que podíamos ganar 
si hacíamos las mismas cosas en 
la carrera de la XFINITY Series, 
pero no resultó”, añadió Sad-
ler, explicando que “ésta es una 
pista complicada porque las tres 
curvas son muy diferentes”. 

“Hicimos unas pruebas la 
semana pasada en busca de una 
ventaja para saber cómo sería la 
carrera. Tenemos muchos faná-
ticos en esta área y fuimos con 
todo para tratar de ofrecer un 
gran show para nuestra gente”, 
explicó.

Al timón de su veloz bólido Chevrolet, Kyle Larson se dirige en primer lugar rumbo a la meta durante la 
serie Xfinity de la NASCAR en el circuito de Pocono. 			                  FOTO: MATT SLOCUM / AP

Muy feliz, Kyle Larson (derecha) juega con su hijo Owen y el tro-
feo después de la premiación en el circuito Pocono de Long Pond, Pen-
silvania. 				                           FOTO: MATT SLOCUM / AP

Kyle Larson posa con el trofeo después de su victoria en la Carrera 
NASCAR Xfinity en el circuito Pocono Raceway, el sábado 4, en Long 
Pond, Pensilvania. La competencia de 100 vueltas debió ser recortada a 
54 vueltas por una torrencial lluvia. FOTO: MATT SLOCUM / AP

ASI LLEGARON 
A LA META  
EN LA POCONO 
GREEN 250

	 Pilotos	
(Los 10 primeros)

	 1. (4) Kyle Larson,  
Chevrolet, 53. 
2. (1) Erik Jones,  
Toyota, 53. 
3. (8) Ty Dillon,  
Chevrolet, 53. 
4. (2) Kyle Busch, 	
Toyota, 53. 
5. (5) Joey Logano,  
Ford, 53. 
 6. (6) Elliott Sadler,  
Chevrolet, 53. 
7. (7) Paul Menard,  
Chevrolet, 53. 
8. (14) Brandon Jones,  
Chevrolet, 53. 
9. (3) Daniel Suarez, 	
Toyota, 53. 
10. (10) Alex Bowman, 	
Chevrolet, 53.

Por la Copa Pocono Green 250

Kyle Larson gana 
   a pesar de la lluvia
Carrera de la serie NASCAR  Xfinity en circuito de Pensilvania tuvo que ser 
recortada de 100 vueltas a sólo 54.
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2008 NISSAN ROGUE SL AWD

$9,995
Stk. 629168B

2012 LEXUS GX460

$31,590
Stk. 629141A

2013 TOYOTA COROLLA

$12,995
Stk. E1133

2013 TOYOTA PRIUS

$16,995
Stk. 626130A

2015 KIA FORTE

$12,995
Stk. 629169B

2014 FORD FOCUS

$10,995
Stk. E1131

301-309-3900

15401 FREDERICK ROAD ROCKVILLE, MD 20855

DARCARSVOLVO.COMCristela Daniel

EN DARCARS VOLVO OF ROCKVILLE!

PROBLEMAS DE CRÉDITO
NO ES PROBLEMA

TAX I.D
NO CREDITO
MAL CRÉDITO
BANCARROTA
FACTURAS MEDICAS

EJECUCIONES
HIPOTECARIAS
COLECCIONES
REPOSECIONES
CARGOS VENCIDOS

APROBADO

APROBADO

APROBADO

APROBADO

APROBADO

APROBADO

APROBADO

APROBADO

APROBADO

APROBADO

NASCAR.COM
ESPECIAL

M
uhammad Ali, el legendario tres 
veces campeón de box de los pesos 
completos, quien murió el viernes 3 
de junio a los 74 años, tuvo contacto 
directo con la NASCAR, especial-

mente con el miembro del Salón de la Fama, Bill 
Elliott.

En 2001, el Dodge No. 9 de Elliott llevó la ima-
gen de “The Greatest” (El Más Grande) para el 
equipo de Ray Evernham. El auto fue presentado 
en el Bristyon Motor Speedway y luego el 10 de 
junio de 2001 en el circuito internacional de Mi-
chigan, cuando Ali vivía en dicho estado.

El diseño del auto fue para promover a las Olim-
piadas Especiales y el programa de becas para las 
minorías patrocinado por Dodge con el apoyo de 
la NASCAR.

Ali llegó ese día a la pista ante la ovación de los 
pilotos, los mecánicos, los ejecutivos y miles de 
fanáticos.

“Si tuviera un auto tan rápido como éste saldría 
a la pista a correr contra ti”, le dijo Ali a Elliott, 
según un reporte del diario Daily Press, de Virgi-
nia. Ali no corrió, pero sí dio la esperada orden de 
salida de la carrera.

La sociedad dejó una huella profunda en Chase 
Elliott, quien como Laila, la hija de Ali, siguió los 
pasos de su padre. 

Homenaje al más grande campeón de box

NASCAR evoca 
a Muhammad Ali

El piloto Bill Elliott, de la NASCAR,  posa al lado del Dodge Nro. 9 con la imagen del campeón de box 
Muhammad Ali y con el que participó en junio de 2001 en el circuito de Michigan. Ali era un fanático de la serie 
automovilística y dio la orden de largada de la carrera en el circuito de Michigan. 		                FOTO: NASCAR
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www.billpagetoyota.com
* APLICAN RESTRICCIONES, PRECIO A CLIENTES CON CREDITO APROBADO Y CALIFICADO, NO TODOS CALIFICAN.  IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER NO ESTAN INCLUIDOS. CUOTAS MENSUALES BASADAS EN 25% CUOTA INICIAL POR 72 MESES AL 7.9% DE TASAS DE INTERES

GREGORIO
Ventas

JOSE
Financiamiento

LUIS
Ventas

RECIBIMOS SU AUTO VIEJO, SIN IMPORTAR LAS CONDICIONES. BIENVENIDOS COMPRADORES POR PRIMERA VEZ

cuota inicial

disponible
$1

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO,  NO CREDITO, MAL CREDITO,
BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042

(703) 532-8800

BILL PAGE TOYOTA
NO NECESITAS ESPERAR POR EL RETORNO DE TUS IMPUESTOS,

VEN A BILL PAGE TOYOTA Y MANEJA
HOY TU NUEVO AUTO A CASA!

$21,9502013

Toyota Sienna

St
k.

45
02

$19,9502014

Toyota Rav4

St
k.

P4
47

8

$18,9502012

Toyota Rav4

St
k.

P4
47

0

$18,9502010

Toyota Tacoma

St
k.

23
24

4A
 

$24,9502015

2015 Nissan Xterra

St
k.

55
57

A

$11,4952010

Toyota Corolla

St
k.

P4
50

1

$11,3502011

Toyota Corolla

St
k.

22
82

5A

$10,4952012

Toyota Corolla

St
k.

22
56

6A

$16,9502012

Toyota Rav4

St
k.

22
97

4A

$14,8662013

Toyota Yaris

St
k.

22
54

1A

$12,9502013

Volkswagen Beetle

St
k.

P4
46

6

$10,9502012

Volkswagen Jetta

St
k.

22
90

1A

(703) 532-8800
www.billpagetoyota.com

*PRICES INCLUDE CURRENT MANUFACTURE REBATES. ADDITIONAL FACTORY REBATES SUCH AS RECENT COLLEGE GRADUATE OR MILITARY MAY BE AVAILABLE. ALL VEHICLES ARE SUBJECT TO PRIOR SALE. ALL PRICES ARE SPECIAL INTERNET PRICES ONLY AND CANNOT BE COMBINED WITH ANY OTHER OFFER, PUBLIC OR PRIVATE. ALL FINANCING IS SUBJECT TO APPROVED 
CREDIT. ALL NEW  VEHICLE PRICES EXCLUDE FREIGHT (CARS $835, SUVs $900 AND FULL-SIZE TRUCKS $1195), TAX, TAGS, AND PROCESSING FEE OF $595. WE MAKE EVERY EFFORT TO PROVIDE ACCURATE INFORMATION, BUT PLEASE VERIFY OPTIONS AND PRICE  BEFORE PURCHASING. WE CANNOT BE HELD LIABLE FOR DATA THAT IS LISTED INCORRECTLY. 

JOSEPH
Gerente

MIGUEL
Ventas

MITCHEL
(703) 505-1668

ARIEL
(703) 926-0334

NUEVO 2016 CAMRYNUEVO 2016 CAMRYNUEVO 2016 SCION FR-S

NUEVO 2016 SIENNA

NUEVO 2016 COROLLA 

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042

NUEVO 2016 RAV4

NUEVO 2016 HIGHLANDERNUEVO 2016 TUNDRA

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO,
NO CREDITO, MAL CREDITO,

BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

NUEVO 2016 NUEVO 2016 TUNDRA

Hasta

de reembolso
(en modelos selectos)

$

BILL PAGE TOYOTABILL PAGE TOYOTABILL PAGE TOYOTABILL PAGE TOYOTA

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO,

¡Siempre te ofrecemos precios especiales! ¡Siempre te ofrecemos 
Financiamiento
Disponible

(en modelos selectos)

Financiamiento
Disponible

SCION FR-S
NUEVO 2016 COROLLA

BANCARROTA...

¡Siempre te ofrecemos precios especiales! ¡Siempre te ofrecemos 
Financiamiento

NUEVA 2016 TACOMANUEVA 2016 TACOMA
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