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VETTEL se aleja del británico 
Hamilton en la F-1.

HONDA Y ACURA con nuevos 
récords de venta.

UN FORD MUSTANG alcanza 
800 caballos de fuerza.
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YA VIENEN 60 nuevos modelos 
de autos eléctricos. 3

La RAV4 2019 totalmente nueva de Toyota ingresa conducida por una dama durante la presentación de esta crossover compacta, entre aplau-
sos y muchos elogios, en el reciente Salón Internacional del Automóvil en Nueva York. Sorprendió sobre todo por su diseño súper robusto y atlético pero 
además porque ofrece una experiencia de manejo sin igual. Trae un motor de 4 cilindros que con el sistema híbrido de Toyota ofrece más potencia y más 
millas por galón. En cuanto a conectividad, viene con la tecnología de Verizon, Amazon Alexa y es compatible con Apple CarPlay.          FOTO: AP

Toyota RAV4,
súper atlética

Modelo 2019 tiene 
debut a lo grande
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ACEPTAMOS BICICLETAS, MOTONETAS, MOTOCICLETAS, BOTES, TRUCKS,
CASAS RODANTES, TRENES, BUSES Y CUALQUIER MEDIO DE TRANSPORTE.

PAGOS Y $89 DOWN PAYMENT EXCLUYEN IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE REGISTRACIÓN, TÍTULO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER ($689.50). PAGOS SON ÚNICAMENTE EJEMPLO Y ESTAN BASADOS EN $2000 PAGO INICIAL Y FINANCIAMIENTO POR 72 MESES AL 2.99% INTERES EN CRÉDITOS APROBADOS. VALOR DEL TRADE-IN ($3000) NO PUEDE SER COMBINADO CON LOS PAGOS DE EJEMPLO PUBLICADOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS

CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

COBERTURA DE POR VIDA EN:

2007 JEEP WRANGLER X 4X4

$129$129por
mes$13,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2012 FORD EXPEDITION LIMITED 4X4

$169$169por
mes$17,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2012 HONDA ACCORD EXL 3.5 FWD

$129$129por
mes$13,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2012 VOLKSWAGEN GTI DSG FWD

$109$109por
mes$11,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2013 FORD EXPLORER XLT 4X4

$179$179por
mes$18,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2012 MERCEDES SPRINTER 2500

$219$219por
mes$22,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 CHEVROLET COLORADO Z71 4X4 4DOOR CREW CAB

$209$209por
mes$21,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 FORD F-150XL 8'BED

$229$229por
mes$23,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 FORD TRANSIT CONNECT XLT

$159$159por
mes$16,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2014 HONDA CIVIC LX FWD

$119$119por
mes$12,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 FORD ESCAPE SE 4X4

$149$149por
mes$15,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 HONDA CIVIC LX FWD

$124$124por
mes$13,477 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 NISSAN ALTIMA 2.5S  FWD

$139$139por
mes$14,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 NISSAN ROGUE SV AWD

$169$169por
mes$17,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 TOYOTA RAV4 LE AWD

$179$179por
mes$18,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2016 HYUNDAI ELANTRA SE FWD

$109$109por
mes$11,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2016 JEEP PATRIOT LATTITUDE FWD

$144$144por
mes$15,495 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2016 TOYOTA COROLLA LE FWD

$129$129por
mes$13,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2017 DODGE CARAVAN SXT FED

$189$189por
mes$19,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2010 FORD EXPEDITION LIMITED 4X4

$129$129por
mes$13,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.
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Jeff Kohl
DanGeorge FrankIrvin Flores

11101 Fairfax Blvd, Fairfax, VA 22030

TedBrittSmartWheels.com
 

Cristian Thien Vo James

(703-)- 591 1400

(571-)- 344- -0767

Donnie

2007 BMW 530XI AWD

$89$89por
mes$9,999 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2011 NISSAN SENTRA 2.0 SL FWD

$59$59por
mes$6,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2012 GMC TERRAIN SLE-1 4X4

$98$98por
mes$10,895 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2014 FORD FOCUS S FWD

$79$79por
mes$8,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2016 FORD TRANSIT CONNECT XL

$179$179por
mes$18,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

11k
millas
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JAVIER MOTA 
AUTOPROYECTO.COM

L
a lista de los 5 mejo-
res autos eléctricos 
de 2018 obviamente 
no incluye todos los 
modelos disponi-

bles en Estados Unidos, pero 
es una prueba más de que el 
tan publicitado Tesla Model 
3 enfrenta una competencia 
que es cada vez mejor y más 
variada.

Además de los cuatro ri-
vales directos que incluimos 

en este Top 5 podríamos ha-
ber agregado al Kia Soul EV, al 
Ford Focus Electric, el Hyun-
dai IONIQ Electric, el Honda 
Clarity Electric, el FIAT 500e 
y al smart fortwo electric.

Y si ampliamos el espectro 
de los modelos electrificados 
con sistema híbrido y Plug-
in Hybrid, la lista crecería 
con el Chevrolet Volt, el To-
yota Prius Prime, el Audi A3 
Sportback e-tron, el Ford C-
Max, el resto de los miembros 
de las familias Honda Clarity 
y Hyundai IONIQ, el Kia Niro 

e incluso los modelos impul-
sados por celdas de hidróge-
no como el Toyota Mirai y el 
Hyundai Tucson Fuel Cell.

En menos de dos años, la 
gama de modelos electrifica-
dos en Estados Unidos cre-
cerá a más de 60 opciones, 
con nuevas propuestas de 
los grandes fabricantes co-
mo Volkswagen, Mercedes-
Benz, Porsche y Audi.

Mientras llegan, te pre-
sentamos los principales da-
tos de esta prestigiosa lista.

Tesla Model 3 tiene una colosal competencia

Llega oleada 
de 60 autos 
eléctricos
Publicamos la relación de los 5 mejores modelos de vehículos 
electrificados que circulan actualmente en el país.

1.- BMW i3 2018

2.- Chevrolet Bolt EV 2018

3.- Nissan LEAF 2018 4.- Tesla Model 3 2018 5.- Volkswagen e-Golf 2018

	 Rango máximo por carga 
de batería: 114 millas (180 
con el ‘range extender’)

	 Tiempo de carga de bate-
ría: 5 horas a 220V

	 Rendimiento de gasolina 
equivalente (MPGe): 129 
ciudad / 106 carretera

	 Batería: 33.2 kWh ion litio	

	 Precio Base (MSRP): 
94Ah $44,450 / 94Ah s 
$47,650 / 94Ah w/Ran-
ge Extender $48,300 / 
94Ah sw/Range Extender 
$51,500

	 Rango máximo por carga 
de batería: 238 millas

	 Tiempo de carga de bate-
ría: 9 horas 30 minutos a 
220V

	 Rendimiento de gasolina 
equivalente (MPGe): 128 
ciudad / 110 carretera

	 Batería: 60 kWh 350 V 
ion-litio

	 Precio Base (MSRP): 
LT $36,620 / Premier 
$40,905

	 Rango máximo por carga 
de batería: 125 millas

	 Tiempo de carga de bate-
ría: 5 horas 30 minutos a 
220V

	 Rendimiento de gasolina 
equivalente (MPGe): 126 

ciudad / 111 carretera

	 Batería: 35.8 kWh 323 V 
ion litio

	 recio Base (MSRP): SE 
$30,495 / Limited Edition 
$33,795 / SEL Premium 
$36,995

	 Rango máximo por carga 
de batería: De 220 a 310 
millas

	 Tiempo de carga de bate-
ría: 12 horas a 220V

	 Rendimiento de gasolina 
equivalente (MPGe): 130 

ciudad / 136 carretera

	 Batería: 80.5-kWh ion-
litio

	 Precio Base (MSRP): 
Standar $35,000 / Long 
Range $44,000

	 Rango máximo por carga 
de batería: 151 millas

	 Tiempo de carga de bate-
ría: 8 horas a 220V

	 Rendimiento de gasolina 
equivalente (MPGe): 112 

de promedio combinado

	 Batería: 40 kWh ion-litio

	 Precio Base (MMSRP): S 
$29,990 / SV $32,490 / 
SL $36,200
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www.billpagetoyota.com
* APLICAN RESTRICCIONES, PRECIO A CLIENTES CON CREDITO APROBADO Y CALIFICADO, NO TODOS CALIFICAN.  IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER NO ESTAN INCLUIDOS. CUOTAS MENSUALES BASADAS EN 25% CUOTA INICIAL POR 72 MESES AL 7.9% DE TASAS DE INTERES

RECIBIMOS SU AUTO VIEJO, SIN IMPORTAR LAS CONDICIONES. BIENVENIDOS COMPRADORES POR PRIMERA VEZ

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO,
NO CREDITO, MAL CREDITO,

BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042

(703) 532-8800

VEN A BILL PAGE TOYOTA Y MANEJA
HOY TU NUEVO AUTO A CASA!

cuota inicial
disponible

$1

$15,9952014

Honda Accord LX

St
k.

29
72

8A

$17,1502013

Mazda CX-9

St
k.

P4
98

1

$6,9952005

Toyota Corolla LE

St
k.

29
40

2A

$12,4752015

Toyota Corolla LE

St
k.

P4
96

1

$11,4502006

Toyota Highlander

St
k.

30
16

1A
 

$10,4952006

Subaru B6 Tribeca

St
k.

29
43

7A

$8,4952004

Toyota Highlander

St
k.

P4
96

2A

$10,4952006

Subaru B9 Tribeca

St
k.

29
43

7A

$12,6502011

Honda CR-V LX

St
k.

29
86

3A

$9,9952014

Ford Focus Titanium

St
k.

29
87

7A

$12,7502016

Toyota Corolla LE

St
k.

P5
05

5

DIEGO GARCIA
Gte de Ventas

JOSEPH
Gte de Ventas

MITCHEL
(703) 505-1668

ARIEL
(703) 926-0334

OLIVERGUILLERMO
(571) 351-9195

GREGORIO
(571) 356-1944

JOSE
Financiamiento

LUIS
(703) 282-5536

BILL PAGE TOYOTA

$12,8902015

Toyota Corolla LE

St
k.

P5
00

3

$399LE
A

SE
FO

R

p
er

 m
o

n
th

NUEVO 2018  SIENNA LE

$2799 Due at Signing 
36 months 

$219LE
A

SE
FO

R

NUEVO 2018  CAMRY LE

p
er

 m
o

n
th

$2799 Due at Signing  
36 months 

NUEVO 2018  COROLLA LE

$169LE
A

SE
FO

R

p
er

 m
o

n
th

$2899 Due at Signing 
36 months 

BILL PAGE TOYOTA

(703) 532-8800
BillPageToyota.com

*PRICES INCLUDE CURRENT MANUFACTURE REBATES. ADDITIONAL FACTORY REBATES SUCH AS RECENT COLLEGE GRADUATE OR MILITARY MAY BE AVAILABLE. ALL VEHICLES ARE SUBJECT TO PRIOR SALE. ALL PRICES ARE SPECIAL INTERNET PRICES ONLY AND CANNOT BE COMBINED WITH ANY OTHER OFFER, PUBLIC OR PRIVATE. ALL FINANCING IS SUBJECT TO APPROVED CREDIT. ALL NEW  VEHICLE PRICES EXCLUDE FREIGHT (CARS $835, SUVs $900 AND FULL-SIZE TRUCKS $1195), TAX, TAGS, AND PROCESSING FEE OF $595. WE MAKE EVERY EFFORT TO PROVIDE ACCURATE INFORMATION, BUT PLEASE VERIFY OPTIONS AND PRICE  BEFORE PURCHASING. WE CANNOT BE HELD LIABLE FOR DATA THAT IS LISTED INCORRECTLY. camry: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2000 DOWN , FIRST $199 PAYMENT AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  
EXAMPLE BASED ON 2017 CAMRY MODEL 2532, MSRP $23,935 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $23,271. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY.  0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. BUYERS CAN RECEIVE A 
$1000 FINANCE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT.  ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION.  FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY.   SEE DEALER FOR DETAILS. COROLLA: TAX, TITLE, LICENSE , $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $1830 DOWN (AFTER APPLICATION OF $750 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES) , FIRST PAYMENT OF $169 AND $0 SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 COROLLA 4 CYLINDER AUTOMATIC MODEL 1852, MSRP $19,800 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, 
OF $18,821. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY.  0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY.  RAV4: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2400 DOWN , FIRST $199 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. 
DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,340 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,003. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY.  0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. 
VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 HIGHLANDER: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2730 DOWN , FIRST $269 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 HIGHLANDER LE MODEL 6948, MSRP $35,080 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $33,672. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND 
IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. 0.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL 
FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE 
FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY.  0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 
ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY.  0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLES MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 01/31/2018.

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042
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Gte de Ventas

JOSEPH
Gte de Ventas

MITCHEL
(703) 505-1668

ARIEL
(703) 926-0334

GUILLERMO
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GREGORIO
(571) 356-1944
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NUEVO 2018   TACOMA

$2799 Due at Signing
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de reembolso
(en modelos selectos)

Financiamiento Disponible
(en modelos selectos)

0% 3000
NUEVO 2018  RAV4 LE

BUEN CREDITO, NO CREDITO, MAL CREDITO, BANCARROTA...
NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE

¡BIENVENIDOS
TAX ID!

OLIVER
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TOM KRISHER
AP

L
as autoridades am-
bientales de Estados 
Unidos anunciaron 
la semana pasada 
que reducirán la ri-

gurosidad de las normativas 
de emisiones para coches y 
camiones, alegando que la 
fecha límite dispuesta por el 
expresidente Barack Obama 
era inapropiada y las disposi-
ciones fijadas eran “demasia-
do rigurosas”. 

La Agencia de Protección 
Ambiental (EPA por sus siglas 
en inglés) dio a conocer que ha 
completado una revisión que 
atañe a los vehículos modelos 
de 2022 a 2025, pero no men-
cionó detalles específicos so-
bre las nuevas normativas que 
dijo darán a conocer próxima-
mente. 

Las disposiciones actua-
les de la EPA prevén que los 
nuevos vehículos tengan un 
rendimiento de 36 millas por 
galón de combustible para 
2025. Este rendimiento es 10 
millas por galón superior al de 
la normativa actual. 

La EPA y al Administra-

ción Nacional de Seguridad 
del Tráfico en las Carreteras 
de Estados Unidos (NHTSA) 
elaborarán en conjunto las 
nuevas normativas. 

Pro y contra
Los fabricantes de vehí-

culos aplaudieron la decisión 

del lunes 2 de abril porque en 
su opinión los requisitos ac-
tuales habrían costado a la in-
dustria miles de millones de 
dólares y subido el precio de 
las unidades debido al costo 
de desarrollar la tecnología 
necesaria. 

“Fue la decisión correcta 

y apoyamos a la Administra-
ción por procurar un esfuerzo 
sustentado en información así 
como un programa nacional 
único en su labor para finalizar 
las futuras normativas”, sos-
tuvo en un comunicado Gloria 
Bergquist, vicepresidenta de 
comunicación y relaciones 
públicas de la Alianza de Fa-
bricantes de Automóviles de 
la nación. 

“Agradecemos que la Ad-
ministración trabaje en la 
búsqueda de alternativas tan-
to para mejorar la economía 
de combustible como man-
tener los vehículos nuevos 
asequibles a más estadouni-
denses”, añadió. 

Por su parte, los ambienta-
listas advirtieron que reducir 
la rigurosidad a las normati-
vas encarecerá el llenado de 
los tanques de los vehículos en 
todo el país. 

“Nadie está ansioso por 
comprar un vehículo que ten-
ga un peor rendimiento en el 
consumo de gasolina y arroje 
más contaminación por el es-
cape”, destacó Fredd Krupp, 
presidente del Fondo de De-
fensa Ambiental. 

Krupp explicó que “dise-

ñar y construir vehículos más 
eficientes en relación a su cos-
to contribuyó a que los fabri-
cantes se recuperaran de las 
profundidades de la recesión 
y será crucial para la compe-
titividad de Estados Unidos 
en el mundo en los próximos 
años”. 

La rigurosidad en los es-
tándares de rendimiento de 
los motores de automóviles y 
en los límites de contamina-
ción fue un pilar en los planes 
de la administración del pre-

sidente Barack Obama para 
combatir el cambio climático. 

Los fabricantes de auto-
móviles habían solicitado que 
el gobierno relaje los estánda-
res actuales, impuestos por el 
gobierno anterior. 

Los ecologistas sostienen 
que ya existe tecnología para 
aumentar el rendimiento de 
millas por galón de combus-
tible a los motores de los au-
tomóviles y que incorporarla 
a los coches permitirá ahorrar 
dinero a los conductores. 

Nuevo SIENNASIENNANuevo

Autos Nuevos: 1-888-755-5384
8500 Sudley Rd, Manassas VA, 20155 ¡Miller Toyota Tiene Un Verdadero

Equipo Hispano A Su Servicio!

Nuevos Usados

PARA VER TODO NUESTRO STOCK VISITENOS EN: www.MillerToyota.com

¡MAS DE 100 TOYOTAS
CERTIFICADOS DISPONIBLES!

¡VISITE NUESTRO CENTRO
DE SERVICIO Y PARTES! 

Victor Gamez
Parts Professional
703-396-5061
parts@millertoyota.com

Dimas Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.793.8297

Irvin Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.224.4083

DANNY ULLOA
(571)437-4236 

JOSE (Gte. Finanzas)
(703)335-6227

MANOLO
(818)585-0201

Autos Usados 1-888-771-6952

www.MillerToyota.com
8500 Sudley Rd,  Manassas VA, 20155

TOYOTA
2018

OFERTA TERMINA EL 04/30/2018. CON CREDITO APROBADO A TRAVES DE TOYOTA FINANCIAL SERVICES. 60 MENSUALIDADES  DE $16.67 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 0.9% APR, 72 
MENSUALIDADES DE $13.88 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL .9 APR, 72 MENSUALIDADES DE $14.26 POR CADA $1000  FINANCIADOS AL 1.9 APR   Y A CAMBIO DE PAGO DE TOYOTA DE REEMBOLSO DE 
EFECTIVO O OFERTAS ESPECIALES DE LEASE. GRADUADOS DE COLLEGE Y REEMBOLSO DE MILITARES NO ESTAN INCLUIDOS EN ESTA OFERTA PERO PUEDE CALIFICAR, VEA A DEALER POR DETALLES. TODAS 
LAS VENTAS SON MAS IMPUESTOS, PLACAS Y $640 DE COSTO DE PROCESAMIENTO. PRECIOS INCLUYEN FLETES. REEMBOLSOS Y EFECTIVO DE FINANCIAMIENTO SON PAGADOS POR TOYOTA.

TODAS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS Y COSTOS DE PROCESAMIENTO. SUJETO A PRIORIDAD DE VENTA.

Miguel Marcia
Consejero de
Servicios
866.322.9676

SE ACEPTA
TAX ID

COROLLANuevo COROLLANuevo

0.9%APR por 72 meses* 

TOYOTA
2018

ó $1,500 reembolso de Toyota* 

CAMRYNuevo CAMRY Gas&HybridNuevo

0.9%APR por 60 meses* 
y $500 �nanciamiento en efectivo* 

TOYOTA
2018

0.9% APR por 60 month*
ó $500 reembolso de Toyota*  

Will
1-888-755-5384 1-888-755-5384

Carlos Ramos
 866-387-3056
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866-362-4641
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866-541-2604
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PREVÉN ENFRENTAMIENTO 
LEGAL

	 Es probable que el cambio de los estándares actuales 
establezca un largo enfrentamiento legal con California, 
que actualmente tiene el poder de establecer sus propios 
estándares de contaminación y kilometraje y no quiere que 
cambien. 

	 Alrededor de una decena de otros estados siguen las re-
glas de California. 

	 Juntos, todos estos estados representan más de un tercio 
de los vehículos vendidos en el país. 

	 Actualmente los estándares federales y de California son 
los mismos. 

Scott Pruitt, Administrador de la Agencia de Protección Am-
biental (EPA), entidad que dictó medidas contra la contaminación 
menos rigurosas que las que están vigentes para la fabricación de 
vehículos en EEUU.			                   FOTO: BEN MARGOT / AP

Como todos los días, la congestión vehicular causa enorme polución en las autopistas, de las 
grandes ciudades, como aquí en el Puente Queensboro, en Nueva York. Los reguladores ambientales 
anunciaron medidas menos rigurosas sobre estándares de emisiones para autos y camionetas.

FOTO: FRANK FRANKLIN II / AP

Varios vehículos hacen fila en una gasolinera. Las autoridades ambientales anunciaron el 
lunes 2 de abril que suavizarán las normativas de emisiones para vehículos y camiones. 

FOTO: DAVID GOLDMAN / AP

Gobierno suaviza normas de emisiones vehiculares

Gran alivio para las automotrices
Aplauden la decisión y aseguran que evita alza de precios vehiculares. Ambientalistas advierten posible alza de la gasolina.
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NUEVA YORK
ESPECIAL	

N
o se escatimó nin-
gún esfuerzo para 
el debut mundial 
de la RAV4 2019 
totalmente nueva 

de Toyota. El vehículo que 
creó el segmento de los ve-
hículos utilitarios deportivos 
(SUV) compactos debutó en 
su quinta generación en el re-
ciente Salón Internacional del 
Automóvil que tuvo su sede en 
Nueva York. 

Año tras año, Toyota fue 

tomando en cuenta los apor-
tes de conductores y conce-
sionarios y ahora se ven los 
resultados. Durante los últi-
mos cinco años, el volumen de 
ventas de la RAV4 se duplicó, 
lo que demuestra lo atractivo 
del segmento y cómo ha cre-
cido su popularidad. 

Actualmente, esta crosso-
ver ocupa el puesto número 
uno entre los vehículos To-
yota de mayor venta, además 
de ser el vehículo más vendido 
del país fuera de la categoría 

camionetas.
Independientemente de 

su clase, todas las RAV4 son 
una opción ganadora, ya sea 
para explorar la ciudad, ir un 
fin de semana al campo o dar 
una vuelta en la pista. Cuan-
do esté disponible a fines de 
este año (seguida de los mo-
delos híbridos a comienzos de 
2019), la nueva RAV4 buscará 
mantenerse como “la número 
uno”, tanto entre los vehícu-
los de la marca Toyota como 
de todo el segmento.

En las carreteras
Los diseñadores pensa-

ron en elementos de diseño 
de aventura y refinamiento 
para conducir esta crosso-
ver sin importar el tiempo ni 
el lugar. Se hizo maximizó la 
presencia de un SUV compac-
to manteniendo altos niveles 
de delicadeza y elegancia por 
dentro y por fuera.

Con un frente más fuerte, 
un perfil más dinámico y atlé-
tico a los que se suman ruedas 
de 19 pulgadas disponibles, la 

RAV4 está lista para enfrentar 
cualquier ruta y en todo mo-
mento.

Además, incorpora una 
suspensión posterior opti-
mizada que ofrece la amorti-
guación ideal para el manejo, 
un nivel de ruido mínimo en el 
interior y el máximo confort. 

Los ingenieros trabajaron 
alrededor de cuatro años pa-
ra perfeccionar cada aspecto 
del desempeño, la estabili-
dad y la comodidad al andar 
de la RAV4. El objetivo final 
era simple: diseñar una ex-
periencia de manejo segura y 
natural.

XSE Hybrid
Para aquellos que prefieren 

una dinámica de conducción 
más deportiva, la XSE Hybrid 
está lista con la fusión perfec-
ta entre deportivo y utilitario. 
La XSE es una adición total-

mente nueva a la familia de 
híbridos de la RAV4.

Los detalles en negro en la 
parte delantera, las cubiertas 
de los espejos, los protecto-
res de los guardabarros y los 
faldones inferiores le dan a la 
XSE Hybrid un aspecto de-
portivo. 

Además, las RAV4 Hy-
brids son las únicas que vie-
nen con faros delanteros pro-
yectores LED a cada lado de 
la parrilla (en la versión XLE 
y superiores) para una fuente 
de luz más brillante, nítida y 
con el ángulo ideal.

En cuanto al desempeño, 
es realmente superior, tanto 
por su potencia y como por 
su aceleración mejoradas: 
en todas las RAV4 Hybrid los 
conductores pueden disfru-
tar de un ahorro superior de 
combustible, además de una 
mayor potencia y aceleración.

ULTRA  
SEGURIDAD

	 La RAV4 2019 ofrece 
a los conductores y 
pasajeros tecnología de 
seguridad en su versión 
estándar para ayudar a 
que dicho fabricante esté 
más cerca de alcanzar 
el objetivo de “ninguna 
víctima en accidentes de 
tránsito”. 

	 Viene estándar con la 
segunda generación del 
sistema Toyota Safety 
Sense (TSS). 

	 El paquete de seguri-
dad actualizado agrega 
nuevas tecnologías y 
funciones de seguridad 
activa que aumentan la 
protección.

Verdaderas capacidades todoterreno muestra la nueva To-
yota RAV4 1019, con las opciones del Sistema de Ajuste al Terreno, 
entre otras tecnologías que ofrecen seguridad al conductor. Este 
nuevo modelo se exhibió en el Salón Internacional del Automóvil, 
en Nueva York.			          FOTO: MARK LENNIHAN / AP

En el Auto Show de Nueva Yorktambién debutó la versión híbrida deportiva XSE Hybrid de la 
RAV4 2019 de Toyota.						                           FOTO: TOYOTA

Yoshikazu Saeki (izq.), ingeniero en jefe de Toyota, y Jack Hollis, presidente de Toyota Motor North 
America, presentan el Toyota RAV4 2019, el miércoles 28 de marzo en el Auto Show New York 2018.

FOTO: MARK LENNIHAN / AP

Ahora más atlética y rendidora

RAV4 2019, 
un debut a lo 
grande en NY
Nueva imagen busca mantener a la popular crossover en el 
puesto número uno de ventas de Toyota en EEUU.
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HISPANIC PR WIRE 
ESPECIAL

H
enio Arcangeli, Jr., 
vicepresidente se-
nior de la División 
de Automóviles y 
gerente general de 

Ventas de Honda se mostró 
entusiasmado esta semana, 
al conocerse las altas cifras de 
ventas que batieron un nue-
vo récord el pasado mes para 
dicho consorcio automotriz.

“La extensa línea de ca-
mionetas de Honda ayudó a la 
marca a establecer un nuevo 
récord de ventas para marzo, 
al tiempo que los automóviles 
Honda continúan aportando 
su contribución a pesar de las 
fuerzas actuales imperantes 
en el mercado”, mencionó.

“La marca Acura –dijo 
luego, refiriéndose a la divi-
sión de lujo de Honda-, en-
tregó otro desempeño sólido 
de ventas en marzo con el 
TLX y el RDX a la cabeza, con 
aumentos de ventas de dos 

dígitos sobre una base inte-
ranual”. 

Explicó que “aunque las 
ventas de sedanes de lujo de 
mediano tamaño siguen en-
frentando por ahora viento en 
contra, el TLX sigue ganando 
cuota del mercado y superan-
do en ventas a sus más desta-
cados competidores”.

En Honda
La División Honda es-

tableció un nuevo récord de 
ventas totales de vehículos en 
marzo gracias al Accord que 
continuó ganando terreno, al 
Civic que fijó un nuevo récord 
para el mes y a las camionetas 
ligeras “que sentaron varios 
nuevos puntos de referencia”, 
dijo Arcangeli.

Las ventas de la marca 
Honda representaron un nue-
vo récord para marzo, ganan-
do 2.6% con ventas de 128,855 
unidades

Destacó que el Accord tu-
vo ventas que superaron las 
24,000 unidades para el mes, 

“un ascenso con respecto al 
mes anterior, compitiendo en 
un segmento en declive domi-
nado por grandes incentivos”.

Las camionetas tuvieron 
un espectacular salto en las 
ventas, con la Pilot, que au-
mentó 42.4% gracias a las co-
locaciones de 14,158 vehícu-

los; y el Odyssey, que tuvo un 
incremento de 27.8% debido 
a las transacciones de 9,873 
unidades.

La HR-V también disfru-
tó de su mejor mes de marzo, 
con un aumento de 1.3% po-
sibilitado por ventas de 7,753 
vehículos.

Finalmente, el popular Ci-
vic ganó 3.4% con ventas de 
32,584 unidades.

División Acura
Por su parte, las ventas de 

la marca Acura también au-
mentaron considerablemen-
te, nada menos que 15.7%. 

Los sedanes disfrutaron de 
importantes ganancias, im-
pulsadas principalmente por 
ventas récord del TLX y un 
mes sólido para el RDX.

Las ventas totales de au-
tomóviles Acura aumentaron 
35.2% en marzo, al tiempo que 
las camionetas ganaron 6.4% 
para el mes. Pero fue el TLX 
el modelo que jugó un papel 
protagónico para Acura, re-
gistrando ventas récord en 
marzo de 4,014 unidades, un 
aumento de 42.6% con res-
pecto a marzo de 2017. 

El modelo deportivo V6 A-
Spec ha desatado nuevo inte-
rés en el TLX, y este mes llega 
al mercado un nuevo modelo 
A-Spec de 4 cilindros lo que 
puede darle otro impulso.

La RDX también disfrutó 
de ventas robustas en marzo 
con un aumento de 16.7% po-
sibilitado por ventas de 4,398 
unidades. Ahora la marca de-
posita sus expectativas en la 
totalmente nueva RDX 2019 
que sale en este verano.

El lujoso sedan Acura TLX obtuvo sus mejores ventas históri-
cas para marzo, llamando la atención por su tremendo salto de 43 
por ciento en sus colocaciones ese mes.	                 FOTO: HONDA-ACURA

La camioneta Honda Pilot aumentó sus ventas en 42.4 por ciento en marzo, con 14,158 vehículos adquiridos en las últimas cuatro 
semanas.				                         								             FOTO: HONDA

El popular sedán Honda Civic se consolida en el primer lugar en ventas con nada menos que 
32,584 unidades colocadas en marzo.					                          FOTO: HONDA

Establecen récords de ventas totales en marzo

Honda y Acura, salto espectacular

Las dos marcas de American Honda logran impresionantes colocaciones en camionetas y también en automóviles.
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(703) 968-6600www.PohankaAcura.com
13911 Lee Jackson Memorial Highway

Chantilly, VA 20151

* PRECIOS MAS PLACAS, IMPUESTOS, CARGOS DE PROCESO DEL DEALER ($599) Y CARGOS DE ENVIO. PRECIOS INCLUYEN TODOS LOS INCENTIVOS Y REEMBOLSOS DE FABRICA.  UNICAMENTE PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS, NO TODOS CALIFICAN. CUOTAS DE LEASE BASADA 
EN 2015 ACURA ILX POR 36 MESES, NO DEPOSITO DE SEGURO, $2,499 AL MOMENTO DE FIRMAR, PRIMERA MENSUALIDAD DEBE PAGARSE AL MOMENTO DE FIRMAR CONTRATO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. 

Maydel Gomez Molina
Celular (202) 590-6522

POHANKA ACURA
EL DEALER ACURA MÁS GRANDE DEL MUNDO 

POR 14 AÑOS CONSECUTIVOS!

POHANKA ACURA
EL DEALER ACURA MÁS GRANDE DEL MUNDO 

POR 14 AÑOS CONSECUTIVOS!

..... y muchos más para elegir!
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HONDA CIVIC LX

†††

*1.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS, 0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AND UP TO 60 MONTHS AND 0.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE 
TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 60 
MONTHLY PAYMENTS OF $17.48 FOR EACH $1000 BORROWED AT 1.9%. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 AND 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH 
$1000 BORROWED AT 0%. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED AT %0.9. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. **BONUS CASH OFFERS: 
CUSTOMERS CAN RECEIVE $500 BONUS CASH FROM TOYOTA (EXCLUDES HIGHLANDER HYBRID MODELS). ON FINANCE CONTRACTS WILL FIRST BE APPLIED TO THE 
DOWN PAYMENT; ON LEASES, INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TOWARD THE AMOUNT DUE AT LEASE SIGNING, WITH REMAINDER TO REDUCE CAPITALIZED COST. 
***CUSTOMERS CAN RECEIVE UP TO $2,250 TOTAL CASH ALLOWANCE ON NEW 2017 TUNDRAS. THAT INCLUDES UP TO $1,750 CASH BACK FROM TOYOTA, WHICH 
VARIES BY MODEL (EXCLUDES TRD PRO MODEL), AND $500 BONUS CASH FROM TOYOTA. ON FINANCE CONTRACTS WILL FIRST BE APPLIED TO THE DOWN PAYMENT; 
ON LEASES, INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TOWARD THE AMOUNT DUE AT LEASE SIGNING, WITH REMAINDER TO REDUCE CAPITALIZED COST. †PURCHASERS CAN 
RECEIVE $2000 CASH BACK FROM TOYOTA ON COROLLA OR CAN APPLY CASH BACK TO DOWN PAYMENT. ††BUYERS CAN RECEIVE A $500 FINANCE CASH INCENTIVE 
ON CAMRY FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. INCENTIVE 
WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT. ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION. FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED 
CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. SEE DEALER FOR DETAILS. ALL OFFERS: VEHICLE MUST BE TAKEN FROM 
DEALER STOCK BY 10/31/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. SEE DEALER FOR DETAILS. OFFERS MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED 
OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN 
WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY. ALL OFFERS END 10/31/17. †††TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 
25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE 
PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. VALID ONLY IN THE CONTINENTAL U.S. 
AND ALASKA. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.

NEW 20l7 COROLLA

NEW 20l7 TACOMA

NEW 20l7 TUNDRA

*

**

**
*

***

†

NEW 20l8 CAMRY

*

 *

††

†††

*1.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS, 0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AND UP TO 60 MONTHS AND 0.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE 
TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 60 
MONTHLY PAYMENTS OF $17.48 FOR EACH $1000 BORROWED AT 1.9%. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 AND 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH 
$1000 BORROWED AT 0%. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED AT %0.9. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. **BONUS CASH OFFERS: 
CUSTOMERS CAN RECEIVE $500 BONUS CASH FROM TOYOTA (EXCLUDES HIGHLANDER HYBRID MODELS). ON FINANCE CONTRACTS WILL FIRST BE APPLIED TO THE 
DOWN PAYMENT; ON LEASES, INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TOWARD THE AMOUNT DUE AT LEASE SIGNING, WITH REMAINDER TO REDUCE CAPITALIZED COST. 
***CUSTOMERS CAN RECEIVE UP TO $2,250 TOTAL CASH ALLOWANCE ON NEW 2017 TUNDRAS. THAT INCLUDES UP TO $1,750 CASH BACK FROM TOYOTA, WHICH 
VARIES BY MODEL (EXCLUDES TRD PRO MODEL), AND $500 BONUS CASH FROM TOYOTA. ON FINANCE CONTRACTS WILL FIRST BE APPLIED TO THE DOWN PAYMENT; 
ON LEASES, INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TOWARD THE AMOUNT DUE AT LEASE SIGNING, WITH REMAINDER TO REDUCE CAPITALIZED COST. †PURCHASERS CAN 
RECEIVE $2000 CASH BACK FROM TOYOTA ON COROLLA OR CAN APPLY CASH BACK TO DOWN PAYMENT. ††BUYERS CAN RECEIVE A $500 FINANCE CASH INCENTIVE 
ON CAMRY FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. INCENTIVE 
WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT. ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION. FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED 
CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. SEE DEALER FOR DETAILS. ALL OFFERS: VEHICLE MUST BE TAKEN FROM 
DEALER STOCK BY 10/31/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. SEE DEALER FOR DETAILS. OFFERS MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED 
OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN 
WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY. ALL OFFERS END 10/31/17. †††TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 
25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE 
PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. VALID ONLY IN THE CONTINENTAL U.S. 
AND ALASKA. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.

NEW 20l7 COROLLA

NEW 20l7 TACOMA

NEW 20l7 TUNDRA

*

**

**
*

***

†

NEW 20l8 CAMRY

*

 *

††
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$3,410 ADDITIONAL VALUE!

ENGINE GUARANTEED FOR LIFE

OIL & FILTER CHANGES FOR LIFE

PARTS & SERVICE GUARANTEED FOR LIFE

STATE INSPECTIONS FOR LIFE

TOWING GUARANTEED FOR LIFE

Non-factory limited warranly, good at participating dealerships

ALL CERTIFIED PREOWNED &
NEW PRIORITY VEHICLES

COME WITH PRIORITIES FOR LIFE

PriorityToyotaSpringfield.com

703-269-1400703-269-1400

LEASES ARE 36-MONTHS/12,000 MI/YR. COROLLA: MSRP $19,800, $3,699 DUE AT SIGNING. CAMRY: MSRP $23,935, $3,699 DUE AT SIGNING. RAV4: MSRP $25,940, $3,699 DUE AT SIGNING. SIENNA: MSRP $33,480, $3,999 DUE AT SIGNING. PRIUS MSRP $21,035, $3,599 DUE AT SIGNING. HIGHLANDER: MSRP $35,080, $3,999 DUE AT SIGNING. ALL VEHICLES SUBJECT TO PRIOR SALE. INTERNET PRICE IS ONLY APPLICABLE TO THIS SPECIFIC VEHICLE AS IDENTIFIED BY STOCK NUMBER AND VIN. INTERNET SALE PRICES INCLUDE 
ALL MANUFACTURER CASH BACK AND MAY REQUIRE FINANCING THRU TFS ON APPROVED CREDIT. INTERNET PRICING CANNOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS. ALL PRICES & PAYMENTS CALCULATED ABOVE PLUS TAX, TAGS, $899 PROCESSING FEE. ADVERTISED APR ON APPROVED CREDIT THROUGH TFS. STOCK PHOTOS ARE FOR ILLUSTRATIVE PURPOSES.  PRIORITY TOYOTA SPRINGFIELD ASSUMES NO RESPONSIBILITY FOR INACCURACIES AFTER THE PURCHASER HAS TAKEN DELIVERY OF VEHICLE. VEHICLES ARE NOT AVAILABLE 
FOR EXPORT OUT OF CONTINENTAL UNITED STATES. COLLEGE GRAD/MILITARY REBATE NOT INCLUDED IN INTERNET PRICING. THESE REBATES WILL FURTHER  REDUCE THE PRICE. DEALER NOT RESPONSIBLE FOR ERRORS OR OMISSIONS. TOYOTACARE NO COST MAINTENANCE COVERS THE FIRST 2 YEARS 25,000 MILES ON NEW VEHICLES ONLY. NO CHARGE OIL CHANGES BEYOND 2 YEARS IS PROVIDED BY THE DEALER. OIL AND FILTER CHANGES FOR LIFE FOR PRE-OWNED & CERTIFIED VEHICLES ARE PROVIDED BY PRIORITY TOYOTA. 
SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. VALID  ONLY IN CONTINENTAL U.S. AND ALASKA. MAINTENANCE BEYOND 2 YEARS/ 25,000 MILES PROVIDED BY DEALER. ON APPROVED CREDIT THRU TFS. NO SECURITY DEPOSIT REQUIRED. 0% / 60-MONTHS: $16.67/ $1,000 FINANCED, 0% / 72-MONTHS: $13.89/$1,000 FINANCED, 0% / 48-MONTHS: $17.48/$1,000 FINANCED. CERTIFIED PREOWNED DISCOUNTS BASED ON ORIGINAL MSRP.  MUST SIGN “CUSTOMER BONUS CASH” FORM. ALL OFFERS EXPIRE 4.30.2018.

¡BIENVENIDOS TAX ID!

12-month/12,000 Mile Limited Comprehensive Warranty
7-year / 100,00  Mile Limited Powertrain Warranty!

160-Point Quality Insurance Inspection!
CARFAX Vehicle History Report & More!

EVERY CERTIFIED USED TOYOTA COMES WITH

ENGINE GUARANTEED FOR LIFE

OIL & FILTER CHANGES FOR LIFE

PARTS & SERVICE GUARANTEED FOR LIFE

STATE INSPECTIONS FOR LIFE

TOWING GUARANTEED FOR LIFE

Non-factory limited warranly, good at participating dealerships

PriorityToyotaSpringfield/WashingtonHispanic.com

ASK ABOUT OUR $1000
TOYOTA MILITARY REBATE 

OR OUR  $750 COLLEGE GRADUATE REBATE!

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

Está incluida en nuestro dealership 
¡Felicitaciones!

Garantía absoluta de por vida en motor y
transmisión  mientras el vehículo te pertenezca ¡Sin ningún

 costo par
a tí!

La compra de tu vehículo incluye:

GARANTÍA ABSOLUTA
DE POR VIDA

M i l e n a

S A L E S

H e c t o r  

S A L E S

L e o

S A L E S

W i l l

S A L E S

A n t h o n y

S A L E S

C a r l o s

S A L E S

S t e p h a n i e

A F T E R
M A R K E T

K a t h e r i n e

A F T E R
M A R K E T

S t e p h a n i e

A F T E R
M A R K E T

E l v i s

S A L E S

D a v i d  E n c i s o

F I N A N C E

S t a n

S A L E S
M A N A G E R

C a t h e r i n

F I N A N C E

$139
PER MONTH LEASE

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2018

COROLLA LE

OR 0% APR FOR 60-MONTH OR $1,500 CASH BACK FROM TOYOTA!

$369
PER MONTH LEASE

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2018

SIENNA LE

OR 0.9% APR FOR 60-MONTH OR $500 CASH BACK FROM TOYOTA!

$159
PER MONTH LEASE

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2018

RAV4 LE

OR 0% APR FOR 60-MONTH OR $1,500 CASH BACK FROM TOYOTA!

$249
PER MONTH LEASE

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2018

PRIUS c TWO

OR 0% APR FOR 60-MONTH OR $1,500 CASH BACK FROM TOYOTA!

$249
PER MONTH LEASE

BRAND-NEW 2018

HIGHLANDER

OR GET $1,000 CASH BACK FROM TOYOTA!

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

$189
PER MONTH LEASE

BRAND-NEW 2018

CAMRY LE

OR 0% APR FOR 60-MONTH OR $500 TOYOTA FINANCE CASH!

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

$158842005 FORD F-350SD
Stk.181703a Lariat, 4d, Crew Cab

$189912007 TOYOTA TACOMA
Stk.171161A PreRunner V6, 4D, Double Cab

$99482008 LEXUS RX 400h
Stk.175058C  FWD, Automatico

$75272009 TOYOTA PRIUS
Stk.181432B Base, 4D, Sedan

$67502004 HARLEY-DAVIDSON
Stk.DX4809A

$29002004 SUZUKI INTRUSER MOTOR CYCLE
Stk.171245C

$273002013 TOYOTA 4RUNNER
Stk.181148A SR5, 4D, Sport utility

$179652015 NISSAN MURANO SV
Stk.DX5606A SV, 4D, Sport utility

$137352015 SCION tC
Stk.120194 Base, 2D, Coupe.jpg

$113952012 TOYOTA RAV4
Stk.180841A Limited, 4D, Sport Utility

G u s t a v o

S A L E S

Visita a nuestros representantes hispanos para obtener
estos precios. Te ofrecemos área para niños y sillas

con masajes en nuestras nuevas y amplias instalaciones!

Eddie
López

(703) 349-4913

Xiomara
Leiva

(703) 349-4913

(703) 349-4913
HondaOfChantilly.com

41 75 Stonecroft Boulevard Chantilly, VA 20151

No se necesita cita para mantenimiento, ofrecemos transporte gratis!

WE WILL MEET OR BEAT ANY ADVERTISED PRICE
NEED A CAR?.... CALL US FIRST!!

* *$0 saldo al firmar / 36 meses lease. Durante los siguientes 35 meses. Aplican restricciones, visitar dealer para completar detalles.

INSPECCIÓN DE VA Y CARWASH GRATIS DE POR VIDA!

Frances
Mercado

(703) 349-4913

Jorge
Sanchez

(703) 349-4913

A March Hodge Pohanka Company

ofC H A N T I L LY
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VENTAS

Dario Beltran

GERENTE GENERAL

Doris Alvarado

FINANCIAMIENTO

Enrique Marquez

GERENTE DE VENTAS

Cinthya BonillaEmerita Adorno

ATENCION AL CLIENTE 

Gabriela Martinez

LustineToyota.com
14227 Je�erson Davis Highway, Woodbridge VA 22191

(703) 596-8555

Richard MoratayaJosé Cuzco Andy GómezNico Tinoco Adonis Hernandez Roger Jaldin Yony Lopez Jonathan Portillo (JR) John Rodriguez Jennifer Chávez Carlos Jovel Larry Salamanca

PRECIOS UNICAMENTE PARA CLIENTES CON CREDITO CALIFICADO Y APROBADO, INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DISPONIBLES. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($599) Y GASTOS DE ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. AX, TITLE, LICENSE, DEALER FEES AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2610 DOWN, FIRST PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,460 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,186. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES 
$650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 09/05/2017 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH 
OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. FINANCING AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP 
PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND 
UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. PURCHASERS CAN RECEIVE CASH BACK FROM TOYOTA OR CAN APPLY TO DOWN PAYMENT. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. 
ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS.

Let’s Go Places

of Woodbridge

2014 TOYOTA TRUCK
4RUNNER TRAIL PREMIUM

Automatico
1 solo dueño

Stk. 8Y2597A

$31580

2015 toyota tundra

4WD, SR5,
Automatico,
1 solo dueño

Stk. PWW9516

$33500

2016 HYUNDAI SONATA

Hybrid SE,
1 solo dueño

Stk. 8F2297A

$14498

2017 HYUNDAI SANTA FE

Sport 2.4L,
1 solo dueño

Stk. PFW9525

$16656

2017 INFINITI Q50

3.0t Premium,
automatico,
1 solo dueño

Stk. 7C1286A

$27900

2016 FORD FIESTA

SE, 1 Solo
dueño,
automatico

Stk. 8E2249A

$9400

2016 TOYOTA COROLLA

LE, Automatico, 
1 solo dueño

Stk. 8M2525B

$11480

2017 CHEVROLET TRAX

LS, Automatico, 
1 Sólo dueño

Stk. 8H2479A

$15500

2017 TOYOTA YARIS iA

Base,
1 solo dueño

Stk. PWW9564

$13420

2017 CHEVROLET SUBURBAN

LT, Automatico, 
1 solo dueño

Stk. PWW9492

$41000

2018 TOYOTA C-HR

XLE,
Automatico,
1 solo dueño

Stk. 8HR1999A

$19500

2016 TOYOTA YARIS

LE, Automatico
1 solo dueño

Stk. PWW9565

$11997

Cada vehículo
certificado viene con:

160 Points de Inspección de Calidad 

CARFAX Reporte del Historial del Vehículo 

... y mucho más! 

12 Meses / 12,000 millas   Garantía Total Limitada 

7 Años / 100,000 Millas  Garantía Limitada
del Tren de Potencia

¡ INSPECCIÓN DE VIRGINIA GRATIS!

NEW 2018 TOYOTA RAV 4

OR $189
PER MOnth

36MONTHS

$2,799
DUE AT SIGNING

NEW 2018 TOYOTA SIENNA

OR

OR

$399
PER MOnth

36MONTHS

$2,799
DUE AT SIGNING

NEW 2018 TOYOTA COROLLA

$1500
CASH BACK

OR OR

$1500
CASH BACK

OR
$500

CASH BACK

OR

0%

60 MONTHS
$169
PER MOnth

36MONTHS

$2,899
DUE AT SIGNING

36MONTHS

$2,799
DUE AT SIGNING

36MONTHS

$2,799
DUE AT SIGNING

NEW 2018 TOYOTA CAMRY

OR $219
PER MOnth

NEW 2018 TOYOTA TACOMA

$299
PER MOnth

TOYOTA SAFETY SENSE™ (TSS)

Juntos podemos hacer el camino más seguro!
• El Sistema Pre-Colisión (Detector de vehículos y peatones)
• El Asistente de Manejo en Carril c/ función
   de Asistencia en Volante
• Luces Altas Automáticas 
• Control Automático de la Velocidad con Radar Dinámico

para obtener

más detalles!

APR
financing
for

0%

36 MONTHS

APR
financing
for

0%

60 MONTHS

APR
financing
for

0.9%

60 MONTHS

APR
financing
for

. . . . .  y muchos más para elegir! 

+500 Toyota
Finance Cash

0.9%

60 MONTHS

APR
financing
for

+500 TFS 
APR SUBVENTION CASH+500 Toyota

Finance Cash

SOMOS EL DEALER #1 EN LA COSTA ESTE
ESPECIALIZADOS EN TAX ID!

 

BUMPER BUMPER2
JUST GOT A NEW BEST FRIEND!

Introducing Lustine’ Lifetime...

Now available with your new Toyota Purchase!
NEVER WORRY ABOUT YOUR VEHICLE AGAIN!

COVERAGE

MOTOR

TRANSMISIÓN

SISTEMA DE EJE INSPECCIONES ESTATALES

TODAS LAS PARTES
LUBRICADAS

GARANTÍA CON
$0 DE COSTO

GARANTÍA DE POR VIDA EN:
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El eCall, como el de este BMW, puede reconocer un accidente y activar una llamada de emergen-
cia automática. También el conductor puede hacerlo manualmente, apretando el botón.        FOTO: BMW

BRUSELAS
AP

D
esde el 1 de abril, 
todos los nuevos 
autos que se fabri-
quen en la Unión 
Europea deberán 

estar equipados con un siste-
ma que llama a los servicios de 

emergencia en caso de sufrir 
un accidente. 

El sistema eCall “tiene el 
potencial de salvar muchas 
vidas acortando el periodo 
de reacción de los servicios 
de emergencia”, explicó Erik 
Jonnaert, secretario general 
de la asociación de automo-
trices ACEA. 

Sensores colocados en el 
vehículo transmiten su ubi-
cación, la hora exacta y la di-
rección en la que viajaba en el 
momento del accidente. 

El sistema eCall fue apro-
bado por las 28 naciones del 
bloque en 2015 y el periodo 
de transición venció el 31 de 
marzo. 

Todos los autos nuevos 
con aviso de accidentes

Ordena la Unión Europea

MARCOS BUREAU 
AUTOPROYECTO.COM

P
ara todos aquellos 
que están anhe-
lando que llegue 
el Shelby GT500 
les tenemos noti-

cias: Hay una versión de 800 
caballos de fuerza que está 
disponible ya y se llama Ford 
Mustang LFP Hellion.

El Ford Mustang LFP He-

llion es obra de Ohio Lebanon 
Ford Performance, una agen-
cia donde cuentan con exper-
tos en tuning que saben cómo 
sacarle el jugo a los coches de 
Ford. Este dealer ya nos ha-
bía sorprendido hace algunos 
meses con un Mustang GT cu-
ya potencia rondaba los 1,200 
caballos de fuerza.

Por un precio mucho me-
nor de lo que costará el nuevo 
Shelby GT500, Ohio Lebanon 

Ford te ofrece el Mustang LFP 
Hellion, una versión súper 
modificada que toma como 
base la sexta generación del 
‘pony’. 

Gracias a una serie de 
modificaciones, este modelo 
presume un motor que recibe 
un doble sistema de turbo.

El Ford Mustang LFP He-
llion, cuya presentación fue 
anunciada en el Auto Show de 
Detroit celebrado a inicios del 

año, recibe, además del twin 
turbo, otras interesantes no-
vedades. 

Entre ellas, válvulas de 
descarga y bomba de aceite de 
alto desempeño, intercooler, 
inyectores más grandes, in-
dicadores N-Gauge, repro-
gramación de la computado-
ra, transmisión reforzada y 
escape con tubería de mayor 
diámetro.

Todo lo anterior tiene co-

mo resultado una potencia 
de 800 caballos de fuerza, 
una cifra que, de acuerdo con 
Ohio Lebanon Ford puede 
llegar hasta los 1200 hp con 
algunas modificaciones más. 
Lo mejor de todo es que este 
paquete tiene un costo rela-
tivamente económico de tan 
sólo $51,995.

¿Nada mal, verdad? De-
finitivamente un precio muy 
razonable si consideramos 

el costo que tendrá el nuevo 
Shelby GT500 que llegará en 
algún momento de este año.

Si ya te estás animando a 
comprar este ‘pony’ te reco-
mendamos darte prisa, por-
que de acuerdo con la página 
oficial de Ohio Lebanon Ford 
sólo tienen 70 autos en stock. 

El tiempo promedio de es-
pera para tener en tus manos 
el Ford Mustang LFP Hellion 
oscila entre 7 a 9 semanas. 

Paquete tiene un costo de $51,995, relativamente económico si lo comparamos con el próximo Shelby GT500.

Este Mustang logra 800 HP

Presentan poderosa versión Ford LFP Hellion

La tradicional silueta de este Ford Mustang LFP Hellion rojo combina con los aros y neumáticos 
negros que le dan una espectacular imagen.			                       FOTOS: FORD-LFP HELLION

El Ford Mustang LFP Hellion es mostrado con todo su poder guardado en el motor. La sigla LFP 
corresponde a Lebanon Ford Performance, encargada de las modificaciones de este ‘pony’.	
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Maribel Rosales
Sales - (678) 360-8494

Juan Salazar
Sales 

Marvin Guzman
Sales 

Ludwig Arana
Finance

(301) 949-4060
11250 Veirs Mill Road Wheaton, MD 20902

...Y MUCHOS MÁS PARA ELEGIR!
*MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y $300 GASTOS DE PROCESO DEL DEALER (NO REQUERIDO POR LEY). FOTOS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS Y POSIBLEMENTE NO REFLEJEN EL VEHICULO PUBLICADO. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. MENSUALIDADES BASADAS EN 30% CUOTA INICIAL, 7.9% TASA DE INTERES POR 72 MESES.

Aceptamos su auto viejo...
Empujelo, remolquelo,

jalelo, arrastrelo... Llame ya!!!

Lindsay Ford 
  Dice si!

Si.... si.... si!!

Tax ID
Sin crédito
Empresa nueva con bajos intereses!

TODO EL PROCESO DE LA COMPRA DE TU AUTO EN TU IDIOMA, 
PREGUNTA POR NUESTRO EQUIPO HISPANO! 

www.LindsayFord.com
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HYUNDAI SANTA FE

20
12

LIMITED, SUV, 
AUTOMATICO $13,991

S
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71

72
9A

FORD CMAX 

20
16

ENERGI SEL, 
HATCHBACK, 
1 SOLO DUEÑO $14,800 

S
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16
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FORD ESCAPE

20
13

SE, SUV, AUTOMATICO

$10,300

S
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P

52
57

 

FORD FUSION 

20
15

ENERGI, SE, LUXURY 
SEDAN, 1 SOLO DUEÑO $15,621

S
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72

B
 

JEEP COMPASS

20
14

SPORT SUV, 
AUTOMATICO $11,995

S
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23
1A

FORD F-150 

20
18

XLT, TRUCK, 1 SÓLO 
DUEÑO, CERTIFICADO $29,900

S
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P

52
78

FORD TRANSIT SONNECT

20
16

XLT, WAGON, 
1 SOLO DUEÑO $20,400

S
tk

.F
P

53
07

FORD FUSION

20
17

SE SEDAN, 
1 SOLO DUEÑO $13,800

S
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70

33
3A

FORD FOCUS 

20
16

SE, SEDAN, 
AUTOMATICO, 
1 SOLO DUEÑO $12,400

S
tk

.F
71

41
6A

 

FORD EXPLORER

20
15

XLT, SUV, 
1 SOLO DUEÑO, 
CERTIFICADO $12,372

S
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.F
P

52
83

FORD EDGE

20
14

SEL, SUV, 
1 SOLO DUEÑO $18,800

S
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80

44
8

NISSA ALTIMA 

20
13

WILLY WHEELER SUV, 
MANUAL, 
1 SOLO DUEÑO $11,900

S
tk

.F
P

52
61

FORD F-150

20
15

XLT, TRUCK, 
AUTOMATICO $29,499

S
tk

.F
P

52
50

FORD EDGE 

20
14

SEL, SUV, 
AUTOAMTICO,
1 SÓLO DUEÑO

S
tk

.F
P

53
35

 

TOYOTA CAMRY 

20
15

LE, SEDAN, 
AUTOMATICO, 
1 SOLO DUEÑO $14,900

You’ll Love It At Lindsay

$19,396
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HISPANIC PR WIRE 
BETHESDA, MARYLAND 
ESPECIAL 

S
i usted pudiera elegir 
a una celebridad de 
la TV nocturna para 
trabajar en su auto, 
hay una buena pro-

babilidad de que su nombre 
de pila sea Jimmy. En una 
encuesta de más de 20,000 
propietarios de vehículos en 
todo el país, los resultados 
muestran que Jimmy Kimmel 
y Jimmy Fallon encabezan la 
lista, dio a conocer la organi-
zación sin fines de lucro Car 
Care Council.

“Abril es el mes del cuida-
do automotriz nacional y con 
la fiabilidad, que es un factor 
muy decisivo para escoger a 
los profesionales de mante-
nimiento y reparación, pen-
sábamos que sería divertido 
preguntarles a los dueños de 
vehículos en qué presentador 
de la TV nocturna tendrían 
más confianza para trabajar 
en sus autos”, manifestó Rich 
White, director ejecutivo de la 
referida organización. 

“A medida que llegaban 
los resultados, los dos Jimmy 
estaban codo con codo, pe-
ro al final, Kimmel derrotó a 
Fallon para el título de ‘más 
confiable’ para trabajar en mi 
auto”, añadió.

La encuesta, realizada por 
IMR Inc., una compañía de 
investigación del mercado 
automotriz, entrevistó a más 
de 22,000 propietarios de 
automóviles en todo el país 
a quienes se preguntó qué 

celebridad de un programa 
nocturno les ofrece más con-
fianza de trabajar en su auto. 
Los resultados finales fueron 
los siguientes:

  Jimmy Kimmel 27.6%
  Jimmy Fallon 27.4%
  Stephen Colbert 19.6%
  Trevor Noah	 14.3%
 James Corden 11.2%

White agradeció a la firma 
IMR Inc. por haber donado 
espacio valioso en su estudio 
trimestral de consumo sobre 
el mantenimiento de autos. 
“De esa manera, ayudan al 
Car Care Council a atraer la 
atención en el mes de cuida-
do automotriz nacional y los 
beneficios que trae ocuparse 

regularmente del cuidado, el 
mantenimiento y la repara-
ción de su vehículo”, indicó 
White.

Bill Thompson, presidente 
de IMR, reveló que “nos di-
vertimos muchísimo traba-
jando con el consejo en este 
proyecto”. 

Dijo que se trató de una 
pregunta realmente diverti-
da para añadir a sus habituales 
encuestados. “Según el ele-

vado número que respondió, 
estaban ansiosos por expresar 
su opinión sobre su presenta-
dor favorito de un programa 
nocturno. Fuimos observan-

do los resultados mientras 
llegaban casi todos los días”, 
explicó Thompson.

Taller automotriz
Además de las preferen-

cias de celebridades, el Car 
Care Council recomienda 
hacer seis preguntas senci-
llas para ayudar a identificar 
el taller de autos apropiado 
para encargarse de uno de sus 
activos más valiosos, su auto.

 ¿Emplea el negocio a 
técnicos con certificación 
ASE? Los credenciales y afi-
liaciones son indicadores del 
profesionalismo y compro-
miso de la gerencia a la capa-
citación y educación.

 ¿Están el taller y la sala 
de espera del cliente limpios y 
organizados? La limpieza y la 
organización son indicadores 
de un negocio bien adminis-
trado.

 ¿Se saluda y se trata a los 
clientes de una forma amis-
tosa y respetuosa? Muchos 
negocios de reparación de 
autos sobresalen en el área 
de servicio y satisfacción del 
cliente. Una llamada sencilla 
al taller para obtener infor-
mación sobre sus servicios le 
dará una idea de cómo tratan 
a sus clientes.

 ¿Ofrece el negocio un es-
timado del costo por escrito? 
El negocio debe preparar un 
estimado por escrito y pedirle 
su firma antes de comenzar a 
reparar su auto.

 ¿El negocio ofrece una 
garantía? La mayoría de los 
negocios de reparación de au-
tos ofrece una garantía para 
piezas y trabajo, y la garantía 
se formaliza generalmente 
por escrito o publicándola en 
el área de espera.

 ¿Tiene el negocio una 
lista de clientes satisfechos o 
referencias que está dispuesto 
a darle?

 Clientes satisfechos y 
recomendaciones de fami-
liares, amigos o vecinos son 
muy útiles para encontrar un 
buen taller. Muchas instala-
ciones de reparación de autos 
también tienen sitios web de 
su compañía que vale la pena 
verificar ya que incluyen con 
frecuencia testimonios e in-
formación adicional sobre el 
negocio.

Si usted desea solicitar una copia 
de la popular Car Care Guide
 (Guía de Cuidado del Auto),  

visite el sitio de educación 
 del consumidor del consejo en 

www.carcare.org.

Jimmy Kimmel (izq.) y Jimmy Fallon encabezan la lista de estrellas de la televisión nocturna más confiables para examinar los 
vehículos. Así lo determina la encuesta entre propietarios de autos efectuada por IMR Inc., una compañía de investigación del mercado 
automotriz, para Car Care Council.									                          FOTOS: AP

Gracioso apunte sobre la encuesta realizada por el Mes Nacional de Cuidado del Automóvil que 
se celebra en abril. Abajo, los resultados con el apretado final para los dos Jimmy, Kimmel y Fallon.

ILUSTRACIÓN: IMR, INC. Y CAR CARE COUNCIL

Lanzan reto para los conductores

¿Confiaría su 
auto a estas 
celebridades?
Estrellas de los programas de la TV nocturna son clasificadas en 
función de su fiabilidad para trabajar en sus vehículos.
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*Starting at price refers to the base model, optional equipment not included. A more expensive model may be shown. Plus tax, tags, $1,495 PDI and $699 processing fee. See your dealer for the latest information. Offers expires 03/31/2018.

LustineDodgeJeep.net
14211 Jefferson Davis Hwy. Woodbridge, VA 22191 (703) 810-7051

Blanca Ojeda
Servicio al Cliente

Brenda Diaz
Atención al Cliente

Maria Castro
Atención al Cliente

Ana Alfaro
Atención al Cliente

Jose Escobar
Sales

571-238-5628

Carlos Mendez
Sales

571-533-9911

Damaris Avalos
Accounting

17 CHEVROLET CRUZE
Premier, Automatico

S
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9
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4

$173 month

16 DODGE GRAND CARAVAN SXT 
SXT, 1 sólo dueño, certificado, auto

S
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W
9

8
30

$186 month

13 GMC SIERRA 
2500HD, Denali, automatico,43k

S
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W
9

72
8

$611 month

15 DODGE JOURNEY
SE, Automatico, 1 solo dueño

S
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8
A

$161 month

14 KIA OPTIMA
LX, Automatico, 50k

S
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C
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6
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$200 month

17 FORD F-150
Automatico, 1 solo dueño, V6

S
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9
0

2

$373 month

15 VOLKSWAGEN GOLF TSI S 
Automatico

 S
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4
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6
A

$156 month

14 HONDA PILOT
LX, Automatico, v6

S
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4
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A

 

$224 month

17 FORD FUSION 
SE, Automatico, 1 solo dueño

S
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3

$184 month

16 JEEP PATRIOT SPORT
Sport, 1 sólo dueño, CERTIFICADO

S
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12
38

$165 month

16 JEEP COMPASS
Sport, 1 sólo dueño, CERTIFICADO

S
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8
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0

$165 month

14 SUBARU LEGACY 
2.5i Premium, Automatico

S
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6
A

$131 month

17 JEEP PATRIOT 
1 sólo dueño, automatico

S
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5

$205 month

17 HYUNDAI TUCSON
ECO, Automatico, 1 solo dueño

S
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7A

$248 month

16 RAM 1500
Big horn, automatico, 1 sólo dueño

S
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$340 month

17 FORD FUSION
SE, Automatico, 4cyl 
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$210 month

15 DODGE GRAND CARAVAN
American Value PKG, 1 solo dueño
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$170 month

15 MAZDA CX-5
Grand Touring, Automatico, 1 solo dueño

S
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4
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A

$244 month

15 RAM 1500
Express, Automatico, 1 solo dueño

S
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$285 month

15 TOYOTA RAV4
LE, 1 Solo dueño, automatico, 4CYL
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$248 month

16 DODGE CHALLENGER
RT, Scat Pack, Manual
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$403 month

16 FORD F-150
Lariat, 1 solo dueño, Automatico, v6

S
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5
0
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A

$498 month

17 CHRYSLER 200
LX, Automatico, 1 sólo dueño

S
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G
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8
7

$250 month

....... and many more to choose from!
*Monthly payments based on 20% down, 3.9% APR for 72 months. Plus tax, tags, $1,495 PDI and $699 processing fee. See your dealer for the latest information.

New 2018

Chrysler 300
MSRP STARTING AT

$28,995*

New 2018

Dodge Charger

MSRP STARTING AT  $28,495*

New 2018

Dodge Durango

MSRP STARTING AT  $29,995*

New 2018

Dodge Grand Caravan

MSRP STARTING AT  $25,995*

New 2018

Ram 1500

MSRP STARTING AT  $27,095*

New 2018

Ram 2500

MSRP STARTING AT  $32,545*

New 2018

Ram ProMaster City

MSRP STARTING AT  $23,495*

New 2018

Jeep Cherokee

MSRP STARTING AT  $24,395*

New 2018

Jeep Wrangler

MSRP STARTING AT  $26,995*

New 2018

Jeep Grand Cherokee

MSRP STARTING AT  $30,595*

New 2018

Chrysler
Pacifica

MSRP STARTING AT

$26,995*

Miguel Salcedo
Sales

703-376-7008

María Ramos
Atención al Cliente

Natalia Daza
 Atención al Cliente 

14 DODGE CHARGER SE, 
Automatico, 1 sólo dueño

S
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$205 month
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NUEVA YORK 
ESPECIAL

T
ras los recientes lan-
zamientos de su im-
pactante sedán in-
signia LS y su vehí-
culo utilitario de lujo 

RXL con tres filas de asientos, 
Lexus abre una nueva puerta 
a la marca con el totalmente 
nuevo vehículo crossover de 
lujo compacto UX.  Con su 
debut en Norteamérica en la 
edición 2018 de la Feria Au-
tomovilística de Nueva York, 
este modelo introduce un di-
seño nuevo y atrevido, nuevos 
y ultra eficientes sistemas de 
propulsión e innovadoras ca-
racterísticas de lujo. 

“El primer Lexus UX de la 
historia ha sido diseñado para 
el explorador urbano moder-
no que busca una interpre-
tación refrescante, contem-
poránea y dinámica de lo que 
significa conducir un auto de 

lujo”, declaró Chika Kako, 
vicepresidenta ejecutiva de 
Lexus International e inge-
niera principal del UX. 

“Diseñamos el UX para 

captar la atención de compra-
dores de 30 a 40 años que bus-
can no solamente lo nuevo y lo 
emocionante, sino también lo 
que es relevante para su estilo 
de vida”, añadió.

El Lexus UX 2019 se ofre-
cerá en dos opciones de sis-
tema de propulsión: 

   El UX 200 con tracción 
delantera, que introduce un 
nuevo motor de cuatro ci-
lindros y 2.0 litros acoplado 
a una nueva transmisión va-
riable continua de cambio 
directo.

 Y el híbrido UX 250h, 
que utiliza una versión de ci-
clo Atkinson del mismo motor 
de gasolina de 2.0 litros con un 
nuevo sistema de conducción 
híbrido de cuarta generación 
y eAWD.

Nueva forma de 
conseguirlo

Cuando el UX salga a la 
venta en diciembre de 2018, 
habrá una nueva opción apar-
te de los procesos habituales 
de compra y arrendamiento. 

En efecto, por primera 
vez en la historia de Lexus, se 
ofrecerá el UX mediante un 
sistema de suscripción. Los 
detalles se anunciarán en fe-
cha más cercana a la fecha de 
salida a la venta de esta lujosa 
crossover compacta de Lexus.

Por otro lado, el UX deja 
una profunda impresión en 
un segmento caracterizado 
por temas de SUV conven-
cionales. Sus dimensiones 
contribuyen a una marcha 
estable y uniforme y a un ma-
yor espacio para los pasajeros, 

y además le permiten manio-
brar con facilidad para entrar 
a los convenientes espacios 
de estacionamiento con el 
letrero de “solamente para 
compactos”.

Mucha economía  
Un cautivante desempe-

ño y una elevada eficiencia de 
consumo de combustible son 
las tarjetas de presentación 
del nuevo motor de cuatro 
cilindros en línea y 2.0 litros 
del UX 200. 

Aportando un máximo de 
168 caballos de fuerza a las 
ruedas delanteras, el nuevo 
motor emplea avanzadas tec-
nologías para alcanzar máxi-
ma eficiencia de casi 40 por 
ciento, un valor excepcional 
para un motor de vehículo de 
pasajeros.

No hay que olvidar que 
Lexus introdujo el primer 
vehículo híbrido de lujo del 
mundo hace 15 años, y la marca 
continúa siendo el líder en ese 
aspecto. El UX 250h 2019 re-
salta esa posición con un sis-
tema de propulsión híbrido de 
nueva generación que aporta 
un cautivador desempeño y 
una ejemplar eficiencia en el 
consumo de combustible.

Este modelo construido 
para Estados Unidos estará 
dotado de eAWD, que agrega 
un motor eléctrico al eje pos-
terior.

 La distribución de poten-
cia entre los ejes delantero 
y posterior se optimiza au-
tomáticamente al acelerar, 
agarrar curvas o conducir 
por superficies resbaladizas, 
hecho que lo hace muy seguro.

TECNOLOGÍAS CONECTADAS

	 Para los conductores de hoy, estar conectados en la 
carretera es esencial, y el UX lo facilita con varias caracterís-
ticas de tecnología estándares.

	 Lexus se encuentra entre los primeros fabricantes de 
automóviles de lujo que ofrecen integración con Alexa de 
Amazon, por lo cual los conductores de UX le pueden pedir 
a Alexa que reproduzca música y medios, que lea libros de 
Kindle, y que controle aparatos del hogar inteligentes, entre 
otros pedidos.

	 Todos los modelos UX también contarán con funcionali-
dad telefónica Apple CarPlay como característica estándar. 

Diseñado para el explorador urbano moderno

Lexus UX 
con un diseño 
más atrevido
Es el primer auto de lujo compacto que ofrecerá un novedoso 
plan tipo suscripción aparte del tradicional proceso de compra.

La cabina del Lexus UX 200, desde donde se controla la 
potencia de este SUV compacto, proyectado en 176 caballos de 
fuerza en total, y un consumo estimado en 38 millas por galón de 
combustible.				                 FOTO: LEXUSLos Lexus UX 200 versión 2019 tienen una marcha estable y uniforme, un mayor espacio para los 

pasajeros, y además permiten maniobrar con facilidad para parquear en zonas estrechas.	 FOTO: LEXUS

El lujoso Lexus UX 200 2019 tuvo su primera presentación mundial en el Auto Show Internacio-
nal Ginebra 2018, en la capital suiza. Se trata de un SUV compacto que combina alta tecnología con un 
estilo deportivo.					                        FOTO: CYRIL ZINGARO-KEYSTONE / AP
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Diseñado para el explorador urbano moderno
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TOM KRISHER 
AP 

A
l pie de los montes 
Blue Ridge hay una 
enorme fábrica que 
se ha convertido 
insólitamente en 

víctima de la creciente gue-
rra comercial entre Estados 
Unidos y China. 

La planta cerca de Spar-
tanburg, Carolina del Sur, 
pertenece a la automotriz 
alemana BMW, la que expor-
ta más vehículos a China que 
cualquier otra automotriz en 
el país. 

La planta fabrica los SUV 
de lujo, codiciados por los 
chinos pudientes por su pres-
tigio alemán y confiabilidad 
que supera las de las marcas 
chinas. Uno de cada cuatro 
vehículos que sale de su línea 
de montaje va a parar a China. 

Ahora esos 87.000 vehí-
culos podrían estar sujetos 
a aranceles adicionales que 
sumarían decenas de miles 
de yuan a sus ya elevados 
precios. 

La disputa comercial en-
tre Estados Unidos y China se 
intensificó la semana pasada 
cuando el gobierno de Donald 
Trump dio a conocer la lista 
de productos importados de 
China por valor de 50.000 

millones de dólares a los que 
impondría aranceles de 25 
por ciento en represalia por el 
presunto robo de propiedad 
intelectual. 

China respondió inmedia-
tamente con la amenaza de 
imponer tarifas a productos 
estadounidenses por valor de 
50.000 millones de dólares, 
incluidos los autos. 

Si los dos cumplen con sus 
amenazas, las fábricas alema-
nas de autos de lujo sufrirán 

las mayores consecuencias. 
Situación diferente a la de las 
automotrices estadouniden-
ses y japonesas, que producen 
la mayor parte de lo que ven-
den en China en el propio país 
oriental. 

Además de la fábrica BMW 
en Carolina del Sur, una plan-
ta de Mercedes en Tuscaloosa 
County, Alabama, envía has-
ta 75.000 modelos GLE y GLE 
SUV a China. 

Kristen Dziczek, vicepre-

sidente del instituto de es-
tudios del Centro de Inves-
tigación Automotriz en Ann 
Arbor, Michigan, sostiene 
que una guerra comercial con 
China podría obligar a BMW, 
Mercedes y otros a repensar 
dónde fabrican, lo cual podría 
significar la pérdida de em-
pleos en el corazón del apoyo 
a Trump. 

Alivio chino
El mismo martes 10, el pre-

sidente de China, Xi Jinping, 
prometió reducir los arance-
les a la importación de autos 
y mejorar la protección de la 
propiedad intelectual.

 Se trata de posibles con-
cesiones que buscarían aliviar 
la disputa cada vez más seria 
con Estados Unidos sobre 
comercio y tecnología. Los 
inversionistas temen que las 
tensiones puedan retrasar la 
recuperación de la economía 
global. 

“La apertura de puertas en 
China no se cerrará sino que 
se abrirá más”, prometió Xi 
en el Foro de Boao para Asia, 
celebrado en la isla de Hainan, 
en el sur del país. 

Beijing “reducirá signifi-
cativamente” los aranceles 
a las importaciones de autos 
este año y aliviará las restric-
ciones a la propiedad extran-
jera en la industria automotriz 
“tan pronto como sea posi-
ble”, agregó.

El presidente de China, Xi Jinping, habla en una conferencia 
de negocios en Boao, en el sur de la provincia china de Hainan, el 
martes 10, donde prometió una importante reducción de los im-
puestos por la importación de autos.		                     FOTO: AP

Una operaria de la planta automotriz de Tuscaloosa, en Alabama, coloca autopartes en la línea 
de montaje de los lujosos Mercedes-Benz. La guerra comercial entre Estados Unidos y China afectaría 
mucho a los fabricantes de autos de lujo como Mercedes y BMW. 

FOTO: GARY COSBY JR.-THE TUSCALOOSA NEWS / AP

Las ventas del BMW X 3, un SUV de lujo del fabricante alemán, una de cuyas unidades sale de la 
planta de montaje de Spartanburg, en Carolina del Sur, pueden sufrir serias consecuencias por el en-
frentamiento comercial entre Estados Unidos y China. 

FOTO: MICHAEL JUSTUS-THE SPARTANBURG HERALD-JOURNAL / AP

Por guerra comercial entre China y EEUU

Autos 
alemanes, 
víctimas  
insólitas
Si ambos países cumplen con sus amenazas, las fábricas BMW y 
Mercedes en EEUU sufrirán las mayores consecuencias.
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(703) 889-3700
...y muchos más para elegir!

PriorityNissanChantilly.com

14840 Stonecroft Center Ct  Chantilly, VA 20151
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ls.2017 Nissan Sentra

S 
MSRP:$19,435
PRECIO DIFERENCIA: $8,053
COMPRA: $11,382   O  LEASE POR 

Stock #L377660

POR 36 MESES
ó  0% APR POR 60 MESES

$ 99 /MES

2018 Nissan Rogue
S
MSRP:$26,050
PRECIO DIFERENCIA: $5,210
COMPRA: $20,840   O  LEASE POR

Stock #L451462

POR 36 MESES

$ 169 /MES

2018 Nissan Altima
2.5 S
MSRP:$24,650
PRECIO DIFERENCIA: $4,930
COMPRA: $19,720   O  LEASE POR

Stock #L118463

POR 36 MESES
ó  0% APR POR 36 MESES

$ 199 /MES

Bienvenidos Tax ID!hasta 60 meses
APR0%*

(New cars only, select models on approved credit)

Mal crédito
No credito
No hay problema!

Inspección estatal 
de por vida.*

Partes y servicios 
garantizados de por vida.*

Motor garantizado de por vida
Garantía no de fábrica limitada
en concesionarios participantes

Cambio de aceite y filtro de por vida.*

Servicio de grúa de por vida.*

Lavado de auto 
con servicios de por vida.*

Sistema de eje, transmisión
 y suspensión, garantizados 
de por vida .*(autos usados) En la compra de tu auto, obtén lo 

siguiente sin ningún costo adicional:

0% APR on select New Nissan Models with approved credit.  Offers cannot be combined.  Sale price includes manufacturer rebates/incentives and excludes $899 processing fee, freight, taxes and tags. Lease payments 
for 36 months and 12k miles per year,  excludes $595 acquisition fee, $899 processing fee, freight, taxes and tags. First months payment due at signing. With approved credit. Sale price applies to in-stock units only. 
PRIORITY'S FOR LIFE NOT AVAILABLE ON ALL VEHICLES.  SEE DEALER FOR DETAILS. Monthly payment based on 30% down, 3.9% APR for 72 months.

2015 MITSUBISHI OUTLANDER

Sport, ES, SUV, 4WD,
Automatico, 1 solo dueño

St
k.

D8
16

16
4A

 

$ 153M
E

S

2009 NISSAN MAXIMA

$ 109

St
k.

L3
72

94
7A

Sedan, FWD,
Automatico M

E
S

2009 TOYOTA CAMRY 

$ 109LE, Sedan, FWD, 
Automatico

St
k.

L1
01

69
6A

M
E

S

2014 NISSAN JUKE

$ 142SV, SUV, FWD, Auto., 
1 solo dueño

St
k.

  L
10

90
58

A

M
E

S

2003 DODGE RAM 2500

$ 153SLT, Truck, 4WD, 
Manual

St
k.

  L
56

00
15

A

M
E

S

2010 ACURA TSX

$ 1092.4 Sedan, FWD, 
Automatico.

St
k.

  P
02

18
05

A

M
E

S

2012 FORD MUSTANG 

$ 98V6 Coupe, RWD, Manual,
 1 sólo dueño

St
k.

  L
45

52
02

A

M
E

S

2012 NISSAN FRONTIER

$ 207SL, Truck, 4WD,
Automatico

St
k.

  P
03

18
13

M
E

S

2016 FORD TAURUS

$ 2074 Puertas, automatico,
Sedan

St
k.

  L
51

18
08

A

M
E

S

2015 HONDA PILOT

$ 306WX-L, SUV, 4WD, 
Automatico

St
k.

p1
01

72
5

M
E

S

2015 TOYOTA PRIUS C TWO 

$ 164Hatchback, FWD,
Automatico

St
k.

 D
50

60
43

A

M
E

S

2014 NISSAN JUKE NISMO

$ 207Loaded,  1 sólo dueño, 
Certificado

St
k.

 L
90

58
96

B

M
E

S

NASCAR LATINO
FORT WORTH, TEXAS  / 
ESPECIAL

E
n una carrera en la 
que dos de los me-
jores pilotos de la 
Monster Energy 
NASCAR Cup Series 

pelearon hasta el final para 
llevarse la bandera a cuadros, 
Kyle Busch contuvo a duras 
penas a Kevin Harvick para 
ganar la O’Reilly Auto Parts 
500 en el Texas Motor Speed-
way.

Perseguido por Harvick 
durante 23 vueltas después del 
reinicio en la vuelta 312 de las 
334 pactadas, Busch condujo 
el Toyota No. 18 de Joe Gibbs 
Racing para cruzar la meta con 

0.300 segundos por delante 
del Ford No. 4 de Harvick y 
Stewart-Haas Racing.

La clave de la victoria de 
Busch fue hacer una carre-
ra sin errores en las últimas 
vueltas.

“(Harvick) probablemen-
te fue un poco más rápido en 
general, por lo que me aseguré 
de hacer lo correcto y mante-
nerme enfocado para hacer lo 
necesario para bloquearlo lo 
suficiente”, comentó Busch.

Harvick reconoció el tra-
bajo de Busch a la hora de 
proteger el carril interior y 
al evitar errores al final de la 
carrera.

“Kyle fue suficientemente 
bueno donde pudo para ma-
nejar limpiamente”, puntua-

lizó Harvick. 
“No fuimos lo suficien-

temente buenos detrás de él, 
como cuando estábamos al 
frente. Su auto fue suficiente-
mente rápido y a veces haces 
lo necesario y no es suficien-
te”, agregó.

Fue la primera victoria 
de Busch esta temporada, su 
tercera en Texas y la 44 de su 

carrera en la serie, con lo que 
empató al miembro del Salón 
de la Fama, Bill Elliott, en el 
puesto 16 de toda la historia.

“Se siente muy bien”, dijo 
Busch. “Siempre que puedes 
ganar en una pista que quizá 
no es tu favorita o donde no 
lo haces tan bien, definiti-
vamente significa más que 
otras”.

En cadena
Harvick tuvo que supe-

rar una serie de obstáculos y 
necesitó un pequeño milagro 
para terminar en segundo lu-
gar.

El campeón de la tempora-
da 2014 ganó la primera etapa 
bajo bandera amarilla, tras 
lograr una ventaja de casi 12 
segundos, pero luego la perdió 
ante Busch en la vuelta 86.

Eso fue apenas el inicio de 
sus problemas, Cuando entró 
a pits en 9no. lugar en la vuel-
ta 129, perdió ocho puestos 
cuando una de las tuercas de 
las llantas bloqueó el sistema 
hidráulico para levantar el au-
to. Luego, en la vuelta 136 per-
dió una vuelta al entrar otra 
vez a pits por una llanta suelta. 

Sin embargo, para la vuelta 
278, Harvick ya estaba de re-
gresi en el segundo lugar tras 
adelantar a Erik Jones, quien 
terminó 4to., y una bandera 
amarilla le dio la oportunidad 
de acercarse a Busch.

Sin embargo, Busch se 
adelantó lo suficiente en el 
reinicio de la vuelta 312 y se 
mantuvo ahí hasta el final.

Jamie McMurray fue 3ro., 
en su mejor final en el Chevro-
let No. 1 de Chip Ganassi Ra-
cing desde su segundo lugar 
en Talladega en mayo pasado. 
Para Jones, el 4to., lugar fue el 
mejor resultado de su carrera.

Ryan Blaney se recuperó 

de problemas con los frenos 
para terminar 5to. y comple-
tar el Top 5. 

Con este resultado, Busch 
aumentó a 38 puntos su ven-
taja sobre Logano en la Cla-
sificación de Pilotos. Blaney 
quedó 3ro. a 51 puntos del lí-
der.

LOS  
RESULTADOS

	 (Los 10 primeros de un total 
de 37 pilotos)

	 1. (8) Kyle Busch, Toyota, 
334. 
2. (2) Kevin Harvick, 
Ford, 334. 
3. (24) Jamie McMu-
rray, Chevrolet, 334. 
4. (21) Erik Jones, Toyo-
ta, 334. 
5. (4) Ryan Blaney, Ford, 
334. 
6. (7) Joey Logano, Ford, 
334. 
7. (1) Kurt Busch, Ford, 
334. 
8. (15) Darrell Wallace 
Jr.  Chevrolet, 334. 
9. (3) Clint Bowyer, Ford, 
334. 
10. (33) William Byron, 
Chevrolet, 334.

	 Promedio de velocidad del 
ganador: 141.714 mph.

Al estilo de Texas, con su sombrero de vaquero y disparando dos 
pistolas de fogueo, Kyle Busch (18) celebra su victoria por la copa 
NASCAR en Fort Worth, Texas, el domingo 8. 	                    FOTO: AP

El mejor premio: Kyle Busch recibe en brazos a su hijo Brexton 
Locke, que se lanzó para felicitarlo tras su triunfo el domingo 8 en 
Fort Worth, Texas. 		                 	             FOTO: LARRY PAPKE / AP

Al timón de su coche Toyota, Kyle Busch cruza la meta en primer lugar tras una durísima carrera en el circuito Fort Worth, en Texas, 
por la serie NASCAR. 									          FOTO: LARRY PAPKE / AP

Soporta tenaz persecución por la NASCAR en Texas

Kyle Busch ahora imparable
La clave fue no cometer ningún error  
con su coche Toyota para doblegar a su 
durísimo rival Kevin Harvick y su Ford.
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2006 HONDA ODYSSEY 

 EX-L

Stk. K180295A

$6999

2007 TOYOTA SIENNA LE
Stk. K180256A

$8991

2010 NISSAN XTERRA 

OFF-ROAD

Stk. K170543A

$9991
2011 KIA SORENTO EX

Stk. P2250A

$7999

2013 NISSAN ROGUE
Stk. K170650A

$6991

2014 TOYOTA RAV4 XLE
Stk. P2288A

$16999
2015 ACURA TLX TECH

Stk. P2295

$20991

2015 HYUNDAI ELANTRA
Stk. P2285

$10991

2016 NISSAN ROGUE SV
Stk. K170513A

$17991

PRICES DOES NOT INCLUDE TAXES, TAGS, FEES OR OTHER CHARGES. ACTUAL DEALER PRICING MAY VARY. VISIT DEALER FOR MORE INFORMATION AND COMPLETE DETAILS.

... Y MUCHOS MÁS PARA ELEGIR!

Carlos.Mendez@FairfaxKia.com

Carlos Méndez
SALES CONSULTANT
(703) 899-3096

ACEPTAMOS TAX ID!
MAL CRÉDITO           NO CRÉDITO

NO HAY PROBLEMA... TODOS SON BIENVENIDOS! 

(703) 934-8877
FairfaxKia.com

10601 Fairfax Boulevard, Fairfax, VA 22030

JEROME PUGMIRE 
AP

C
laire Williams se 
tentó con descor-
char una botella de 
champán y otros 
equipos de la Fór-

mula Uno reaccionaron fa-
vorablemente tras conocer 
los planes del dueño Liberty 
Media para su futuro. 

Las iniciativas más impor-
tantes son reducir los costos 
de participación y el buscar 
que los motores sean más ba-
ratos y ruidosos. 

Liberty, un conglomerado 
estadounidense, tomó el con-
trol de la F1 tras el reinado de 
40 años de Bernie Ecclestone. 
El director de competencia de 
la F1, Ross Brawn, presentó el 
viernes 6 la visión que tienen 
los propietarios para después 
de 2020, cuando las actuales 
reglas –el llamado Acuerdo 
Concordia- expirarán 

La F1 quiere motores que 
sean más baratos, ruidosos 
y potentes, pero también 
quiere que sean más fiables 
para reducir las sanciones en 
la competencia. Los nuevos 
motores tienen que ser más 
atractivos para las nuevas 
marcas –como Aston Martin- 
que contemplan insertarse en 
el deporte.  La apuesta de la 
F1 es que la reducción del im-
pacto de la tecnología y darle 
más énfasis a la “habilidad del 
piloto” ayudará a alcanzar ese 
objetivo. 

“He salido muy positiva 
tras la reunión. Todos está-
bamos esperanzados en un 
cambio con los nuevos dueños 
y presentaron un cambio”, 
declaró Williams, la número 
dos de su escudería. “Para un 
equipo como el nuestro, en 
base a lo que presentaron, ha 
sido muy bueno para noso-
tros. Salgo con la idea de que 
debemos descorchar algo de 
champaña”. 

Andy Palmer, el presiden-
te de Aston Martin, también 
reaccionó a favor. 

“Hemos quedado muy 
complacidos con los anun-
cios”, tuiteó Palmer. “Es-

tas propuestas de cambio se 
alinean a los requisitos que 
necesita Aston Martin para 
entrar al deporte como su-
ministrador de motores. Este 
es un paso muy positivo en la 
dirección correcta”. 

Pero las tensiones no han 
desaparecido del todo. 

Toto Wolff, el jefe de Mer-
cedes, advirtió previamente 
que los equipos deben ofre-
cer un frente unido ante las 
amenazas de Ferrari de reti-
rarse del deporte. Sergio Mar-
chionne, director ejecutivo de 
Ferrari, se ha manifestado en 
contra de tener motores más 
sencillos. 

Optimismo en los equipos

El piloto de Mercedes, Lewis Hamilton, se prepara para salir 
de la zona de boxes durante la sesión de entrenamientos libres del 
Gran Premio de Bahrein en Sakhir, el viernes 6.  FOTO: LUCA BRUNO / AP

Aplauden cambios 
en la Fórmula Uno

JEROME PUGMIRE 
SAKHIR, BAHREIN / AP

C
on lo justo, Sebas-
tian Vettel conser-
vó la delantera para 
llevarse el triunfo en 
un dramático Gran 

Premio de Bahrein, partien-
do de la pole el domingo 8 y 
extendiendo su ventaja en el 
campeonato sobre Lewis Ha-
milton.  Pese a ello, el tercer 
lugar obtenido por Hamilton 
tuvo sabor a victoria, pues 
había largado desde la novena 
posición. El segundo puesto 
fue para su compañero de la 
escudería Mercedes, Valtteri 
Bottas. 

Hamilton subió al podio 
gracias a que Ferrari arruinó 
el segundo cambio de neumá-
ticos de Kimi Raikkonen. Uno 
de sus neumáticos posterio-
res no fue ajustado adecua-
damente y, ante la prisa por 
regresar a la carrera, Raikko-
nen golpeó con su auto a un 
mecánico del equipo. 

Ferrari informó que el 
mecánico fue trasladado a un 

hospital con una fractura de 
pierna. 

Vettel, el otro piloto de Fe-
rrari, estuvo a punto de perder 
un duelo con Bottas en la últi-
ma vuelta, pero hizo una cru-
cial maniobra para bloquear 
el paso y ganó por apenas seis 
décimas de segundo. 

“Las últimas cinco vueltas 
fueron realmente difíciles”, 
reconoció el alemán. “No 
tenía el control. Pensé que 
Valtteri me alcanzaría. Cuidé 
los neumáticos y funcionó, a 
duras penas”, dijo. 

Vettel había conquistado 
el Gran Premio de Australia, 
que puso en marcha la tempo-
rada hace dos semanas. 

Bottas mejoró después 
de un decepcionante octavo 
lugar en Australia. Pero sabe 
que pudo haber conquistado 
algo más. 

“Terminé muy enojado”, 
declaró el finlandés. “Sabía 
que habría una oportunidad al 
final. Pero no fue suficiente”. 

Vettel suma ahora dos 
victorias consecutivas en el 
campeonato y selló su 49no 

triunfo en su competencia 
número 200. 

Aunque Hamilton redujo 
al mínimo posible el daño por 
una sanción que lo relegó en la 
parrilla de largada, está aho-
ra 17 puntos debajo de Vettel, 
tras apenas dos carreras. El 

británico no ha conseguido el 
primer lugar en cinco compe-
ticiones. 

El último piloto que se lle-
vó las dos primeras carreras 
de la temporada y que no ter-
minó coronándose fue Keke 
Rosberg en 1982. 

Red Bull tuvo un espantoso 
desempeño. Daniel Ricciardo 
y Max Verstappen se retiraron 
antes de tiempo. 

La cuarta posición fue pa-
ra el francés Pierre Gasly, de 
Toro Rosso. 

El mexicano Sergio Pérez 

llegó en el 16to sitio. Origi-
nalmente se había ubicado 
duodécimo, pero se le pena-
lizó con 30 segundos, tras un 
incidente con el neozelandés 
Brendon Harley.

LA SANCIÓN A LEWIS
 Las posibilidades de 

triunfo de Lewis Hamilton en 
el Gran Premio de Bahrein se 
vinieron abajo, luego que el 
piloto británico fue sanciona-
do el viernes 6 por un cambio 
imprevisto en la caja de velo-
cidades.

 El piloto de Mercedes 
cayó cinco lugares en la pa-
rrilla de largada a raíz de la 
infracción.

 Los pilotos deben usar 
la misma caja de velocidades 
durante seis carreras conse-
cutivas, antes de que se les 
permita emplear otra. 

  Con gran esfuerzo, el 
domingo logró remontar 
desde el noveno lugar y llegó 
tercero, pero su máximo rival 
Sebastian Vettel, de Ferra-
ri, aumentó su ventaja por el 
mundial de pilotos de F-1. 

En el podio, Sebastian Vettel alza el trofeo que recibió tras su victoria en el Gran Premio de 
Bahrein. Es el segundo triunfo consecutivo del piloto de Ferrari. Aplaude el británico Lewis Hamilton, 
quien llegó en tercer lugar.						      FOTO: LUCA BRUNO / AP	

Centellas vuelan del coche Ferrari de Sebastian Vettel (al centro), momentos después de la parti-
da en la carrera del domingo 8 por el Gran Premio de Bahrein que ganó el piloto alemán. 

FOTO: LUCA BRUNO / AP

El piloto alemán Sebastian Vettel, de Ferrari, cruza la meta para ganar el Gran Premio de Bahrein de la Fórmula Uno, seguido por el finlandés Valtteri Bottas, de la escudería Mercedes, que llegó en segun-
do lugar, y por su compañero de equipo Lewis Hamilton, en el Circuito Internacional en Sakhir, Bahrein, el domingo 8.		  FOTO: GIUSEPPE CACACE / AP

Alemán saca 17 puntos de ventaja a Hamilton

Vettel gana 
en una final 
electrizante
En la última vuelta del GP de Bahrein cierra el paso de Valtteri 
Bottas y vence por apenas seis décimas de segundo.
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