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BENTLEY PRODUCE auto  
eléctrico de súper lujo.

ELON MUSK:  De los autos a los 
cohetes espaciales.

Reaparece el legendario 
CHEVY CORVETTE 1957.

Cuándo cambiar su auto por 
OTRO MÁS NUEVO.

El fabricante Ford trae su nuevo modelo Ford Focus RS 2017, modelo que aquí se exhibe en el reciente Auto Show de Bruselas y al que recientemente someti-
mos a una exigente prueba de manejo donde se pudo disfrutar intensamente cada segundo, gracias a la potencia de los 350 caballos de fuerza que impulsan 
a este verdadero cohete. Hay que tomar en cuenta que su motor Ecoboost es el mismo del Ford Mustang.		    FOTO: GEERT VANDEN WIJNGAERT / AP

Ford Focus RS, 
un cohete real

Como para disfrutar 
su manejo  
cada segundo
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703-659-8422 - 11101 Fairfax Blvd, Fairfax, VA 22030

TedBrittSmartWheels.com
of Fairfaxof Fairfax

(571) 344-0767

2007 HONDA ODYSSEY EX-L

$7,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 FORD ESCAPE XLT

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 HONDA CR-V EX-L

$15,995 $149$149
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD FUSION SE

$11,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 NISSAN ALTIMA SL

$10,999 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 FORD FUSION SE

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2005 MAZDA MPV VAN 50K

$6,999 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2003 FORD FIESTA SE

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 SUBARU TRIBECA 4X

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 CHEVROLET TRAIL BLAZER 4X4

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2003 CHEVROLET SILVERADO 1500

$7,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 HONDA ODYSSEY EX-L

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2009 MAZDA 3 I SPORT

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 FORD FOCUS SE

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2003 FORD EXPLORER SPORT TRAC

$6,995 $59$59
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 FORD C-MAX HYBRID SE

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 HONDA FIT

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 HONDA CIVIC LX

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD ESCAPE S

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD FOCUS SE

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 HYUNDAI SONATA GLS

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 CHEVROLET CRUZE 1LT

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 FORD FIESTA SE

$8,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 TOYOTA PRIUS C ONE

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 NISSAN SENTRA SV

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2016 HYUNDAI ACCENT SE

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2006 FORD MUSTANG GT

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 BMW 328 Xi

$9,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 TOYOTA COROLLA LE

$10,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 CHEVROLET EQUINOX LT

$10,999 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

ACEPTAMOS BICICLETAS, MOTONETAS, MOTOCICLETAS, BOTES, TRUCKS,
CASAS RODANTES, TRENES, BUSES Y CUALQUIER MEDIO DE TRANSPORTE.

G
er

en
te

 G
en

er
al

Jeff Kohl

David Donnie Tansir JonathanCristian - Español
(571) 344-0767

Dan George Frank

PAGOS SON ÚNICAMENTE EJEMPLO Y ESTAN BASADOS EN $3000 PAGO INICIAL Y FINANCIAMIENTO POR 72 MESES AL 2.99% INTERES EN CRÉDITOS APROBADOS. PAGOS EXCLUYEN IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE REGISTRACIÓN, TÍTULO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER ($689.50). EL VALOR DEL TRADE-IN DE $3000 NO PUEDE SER COMBINADO CON LOS PAGOS DE EJEMPLO PUBLICADOS. VISITAR DEALER PARA 
COMPLETAR DETALLES. MANTENIMIENTO GRATIS INCLUYE ACEITE, LUBRICACIÓN Y CAMBIO DE FILTRO CADA 7500 MILLAS O DOS VECES AL AÑO POR 24 MESES. IMPUESTOS Y CARGOS DE DESHECHO SON ADICIONALES. PUEDEN HABER CARGOS ADICIONALES POR ACEITE SINTÉTICO Y/O MOTORES DIÉSEL. VEHÍCULOS HÍBRIDOS O ELECTRÓNICOS PUEDEN SER ADICIONAL. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

TedBrittSmartWheels.com
of Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfaxof Fairfax

¡Unicamente éste fin de semana!

$3,000$3,000LE DAMOS
HASTA

LE DAMOS
HASTA

POR SU
AUTO

USADO

POR SU
AUTO

USADO

¡ Pagos desde ¡ Pagos desde al  mes!al  mes!$49$49

gratisDos años 
de mantenimiento 
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BRUNO MAGNI        
AUTOPROYECTO.COM   

U
na de las grandes sor-
presas del reciente 
Auto Show de Gine-
bra 2017 fue el Bent-
ley EXP 12 Speed 6e, 

el auto concepto con el cual la 
marca inglesa nos muestra su 
interés en entrar al creciente 
mercado de los autos totalmente 
eléctricos.

A pesar de que la estadouni-
dense Tesla es considerada una 
marca de lujo, una de las percep-
ciones públicas de este tipo de 
autos es que son “económicos” 
o de bajo costo. Con el EXP 12 
Speed 6e, Bentley busca romper 

esos paradigmas y demostrar 
que el lujo extremo, la calidad y 
el alto desempeño, no están pe-
leados con los autos totalmente 
electrifi cados.

Es decir que podemos tener 
las ventajas del torque instan-
táneo, la carga rápida, y un ran-
go amplio en un auto como el 
Bentley.

La estética del auto está muy 
inspirada en el EXP10 Speed 6 
que todos queremos ver llegue 
a la producción.

Esta vez la marca inglesa ha 
añadido varios toques para dis-
tinguir al auto como eléctrico y 
le ha quitado el techo para vol-
verlo aún más exclusivo.

La parrilla delantera cuenta 

con una estructura compleja en 
3D y un número 6 que se ilumi-
na cuando el auto está andando 
y los espejos laterales han sido 
sustituidos por cámaras con un 
diseño inspirado en el fuselaje de 
aviones.

Uno de los toques que más 
gusta es el interior forrado en 
piel roja que le da una aparien-
cia retro, ya que en vez de ser la 
piel perfecta cuenta con algunas 
marcas que la hacen ver como si 
fuera una costosa antigüedad y 
no nueva.

En contraste se encuentra 
una consola central hecha to-
talmente de un display OLED 
curvo donde se pueden mane-
jar todas las funciones del auto. 
Igualmente el pasajero cuenta 
con un panel de control donde 
tiene acceso a funciones como 
correo electrónico, redes socia-
les, y entretenimiento.

Ninguna información se ha 
revelado sobre las especifi ca-
ciones del tren motriz eléctrico 
que propulsa al Bentley EXP 12 
Speed 6e.

Únicamente se han limitado 
a decir que en caso de no contar 
con una estación de cargado rá-
pido, el auto podrá ser enchufa-
do a un socket AC auxiliar me-
diante el punto de carga detrás 
de la placa posterior.

El primer auto que será lan-
zado al público como parte de la 
estrategia de electrifi cación de 
Bentley será la Bentayga PHEV 
en 2018. Esperamos que para ese 
entonces haya una estrategia 
más concreta sobre la produc-
ción del EXP12 Speed 6e.

Bentley eléctrico de súper lujo
Presentan primer modelo EXP12 Speed 6e

Es el primer vehículo de su tipo que produce la legendaria marca británica.

La consola central del Bentley eléctrico está hecha totalmente de un display OLED curvo. Incluso el pasajero 
cuenta con un panel de control con acceso a correo electrónico, redes sociales y entretenimiento.     FOTO: BENTLEY

Este Bentley eléctrico es un coche de ensueño, donde la parrilla delantera tiene una estructura compleja en 
3D y un número 6 que se ilumina cuando el auto está andando. Además, le ha quitado el techo para volverlo aún 
más exclusivo.     FOTO: BENTLEY
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MARCOS BUREAU 
AUTOPROYECTO.COM

E
n esta nota les damos 
las cinco razones o 
argumentos de mayor 
peso para que ustedes 
se animen a cambiar su 

auto “viejito” por uno de modelo 
más reciente.

Aunque los modelos clásicos 
son muy atractivos es un hecho 
que muchos de ellos ya no son 
aptos para la vida diaria.

Y tomando en cuenta que 
prácticamente todos los fabri-
cantes ofrecen programas de 
Autos Usados Certificados, no 
existe razón alguna para explo-
rar el mercado de segunda mano.

Continúa leyendo estas bre-
ves recomendaciones para co-
nocer todos los detalles.

1.- Un coche más seguro.- 
La relación entre lo “viejo” de 
un auto y la posibilidad de sufrir 
un accidente es muy alta, y esta 
realidad la podemos evitar si op-

tamos por comprar un vehículo 
nuevo. Un coche nuevo es más 
seguro, ya que está desarrolla-

do con los avances tecnológicos 
más recientes, los cuales prote-
gen mejor a los ocupantes. Ade-

más, incorporan los sistemas de 
seguridad más modernos.

2.- Ayudas al Medio Am-
biente.- Las emisiones conta-
minantes de los vehículos anti-
guos son más altas que las de los 
nuevos, ya que éstos cada son 
vez más eficientes en cuanto a 
consumo y emiten menos con-
taminantes. Hoy día, un vehícu-
lo nuevo emite un 30 por ciento 
menos de dióxido de carbono 
(CO2) a la atmósfera comparado 
con un coche con más de 10 años 
de antigüedad.

3.- Ahorrarás más.- Los co-
ches con más de 12 años de vida 
se descomponen más seguido y 
su mantenimiento es más ca-
ro, ya que es necesario cambiar 
piezas importantes para su buen 
funcionamiento, tales como fre-
nos, amortiguadores o la banda 
de distribución, entre muchas 
otras cosas. La probabilidad de 
que un auto nuevo se descom-
ponga es relativamente baja y si 
a esto le sumamos que los moto-
res actuales son más eficientes y 
consumen menos combustible, 

sin duda esto se traduce en un 
ahorro para el bolsillo del con-
sumidor.

4.- Un coche más cómodo.- 
Asientos más confortables, cli-
mas inteligentes, sistemas de 
asistencia al conductor y mu-
chas otras cosas más, hacen la 
vida más cómoda y agradable al 
dueño de un auto nuevo.

5.- Tendrás un coche más 
inteligente.- La tecnología 
avanza a pasos agigantados y el 
auto es uno de los que más se ha 
beneficiado, razón por la cual los 
fabricantes lanzan al mercado 
coches atiborrados de tecnolo-
gías modernas.

 Por ejemplo, el dueño de un 
auto nuevo puede conectar-
se a Internet, utilizar teléfo-
no de manos libres para evitar 
accidentes, consultar su co-
rreo electrónico o acceder a su 
smartphone a través de aplica-
ciones como CarPlay de Apple o 
Android Auto de Google.

Les damos cinco razones para decidirse

Siempre un coche nuevo es más seguro, como este Nissan Sentra 2017 (izq.) que se exhibe junto al 
Nissan GT-R 2017 en el reciente Auto Show de Detroit. Sus avances tecnológicos protegen mejor a los ocupan-
tes que los de generaciones anteriores.					                FOTO: PAUL SANCYA / AP

Piense que la probabilidad de que un auto nuevo se descomponga, como en el caso de un Ford Fusion 
2017 por ejemplo, es relativamente baja.					        	                      FOTO: FORD

Por qué cambiar 
tu automóvil por 
uno más nuevo
Muchos le “agarran cariño” al coche que compraron hace años pero 
saben que ya le viene causando dolores de cabeza.
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Nuevo RAV4RAV4Nuevo

Autos Nuevos: 1-888-755-5384
8500 Sudley Rd, Manassas VA, 20155 ¡Miller Toyota Tiene Un Verdadero

Equipo Hispano A Su Servicio!

Will
1-888-755-5384 1-888-755-5384

Carlos Ramos
 866-387-3056
Vladimir Brun

866-362-4641
Mike

866-541-2604
Sergio

Nuevos

PARA VER TODO NUESTRO STOCK VISITENOS EN: www.MillerToyota.com

0%APR por 72 meses* 

¡MAS DE 100 TOYOTAS
CERTIFICADOS DISPONIBLES!

¡VISITE NUESTRO CENTRO
DE SERVICIO Y PARTES! 

Eric Barrios
Manager-Blue Team
703-396-506
888.223.1527

Victor Gamez
Parts Professional
703-396-5061
parts@millertoyota.com

Dimas Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.793.8297

Irvin Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.224.4083

DANNY ULLOA
(571)437-4236 

JOSE (Gte. Finanzas)
(703)335-6227

MANOLO
(818)585-0201

Autos Usados 1-888-771-6952
Usados

www.MillerToyota.com
8500 Sudley Rd,  Manassas VA, 20155

TOYOTA
2017

OFERTA TERMINA EL 05/01/2017. CON CREDITO APROBADO A TRAVES DE TOYOTA FINANCIAL SERVICES. 72 MENSUALIDADES  DE $13.88 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 0% APR, 72 
MENSUALIDADES DE $14.26 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 1.9 APR Y A CAMBIO DE PAGO DE TOYOTA DE REEMBOLSO DE EFECTIVO O OFERTAS ESPECIALES DE LEASE. GRADUADOS DE COLLEGE Y 
REEMBOLSO DE MILITARES NO ESTAN INCLUIDOS EN ESTA OFERTA PERO PUEDE CALIFICAR, VEA A DEALER POR DEATLLES. TODAS LAS VENTAS SON MAS IMPUESTOS, PLACAS Y $640 DE COSTO DE 
PROCESAMIENTO. PRECIOS INCLUYEN FLETES. REEMBOLSOS Y EFECTIVO DE FINANCIAMIENTO SON PAGADOS POR TOYOTA.

TODAS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS Y COSTOS DE PROCESAMIENTO. SUJETO A PRIORIDAD DE VENTA.

$500 �nanciamiento en efectivo
ó $2,000 de reembolso de Toyota* 

Miguel Marcia
Consejero de
Servicios
866.322.9676

SE ACEPTA
TAX ID

COROLLANuevo COROLLANuevo

1.9%APR por 72 meses* 
TOYOTA

2017

$500 �nanciamiento en efectivo
ó $1,750 de reembolso de Toyota* 

TOYOTA
2017

Sto
ck 

#P
13

09

$27,644

2011

Precio Especial 

Toyota Tacoma Base V6

Sto
ck 

#M
17

10
73

A

Kia Sorento EX

$18,977

2013

Precio Especial 

Sto
ck 

#M
17

11
72

A

Nissan Altima 2.5 S

$14,934
Precio Especial 

2015

$8,628

2009

Precio Especial 

Toyota Camry SE

Sto
ck 

#M
17

07
21

A

Toyota Corolla LE

$8,951

2009

Precio Especial 

Sto
ck 

#M
17

12
05

A

Toyota RAV4 Limited

$21,538
Precio Especial 

2014

CAMRYNuevo CAMRYNuevo

0%APR por 72 meses* 

TOYOTA
20172017

TOYOTA
2017

TOYOTA
2017

$1,000 �nanciamiento en efectivo
ó $2,500 de reembolso de Toyota* 

Sto
ck 

#M
17

10
25

A
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DETROIT
ESPECIAL

U
na prueba de mane-
jo del Ford Focus RS 
2017 permitió disfru-
tar de los 350 caballos 
de fuerza del motor 

EcoBoost que comparte nada 
más y nada menos que con el 
Ford Mustang.

Y como si la potencia pura 
no fuera suficiente incentivo 
para ponerse al volante de este 
hatchback 100 por ciento depor-
tivo, se trata del primer modelo 
de la línea Ford RS equipado con 
modos seleccionables de con-
ducción, que incluyen el primer 
Drift Mode de la industria, que 
permite realizar un derrapaje 
controlado en sobreviraje, así 
como el control de arrancada 
Launch Control.

El motor EcoBoost de cuatro 
cilindros y 2.3 litros fue desarro-
llado por la división Ford Per-
formnace, tomando como base 
el  EcoBoost 2.3 que debutó en 
el nuevo Ford Mustang, con un 
aumento de 10 por ciento de po-
tencia, lo que le da un impresio-
nante poder tomando en cuenta 
la reducción de las dimensiones 
y el peso.

Además cuenta con la tec-
nología de tracción total con 

control de torsión vectorial di-
námico, un innovador sistema 
que ayuda a ofrecer un nuevo 
nivel de manejo y disfrute del 
conductor ya que combina una 
tracción y un agarre especiales 
con una agilidad y velocidad en 
curva que no tienen compara-
ción.

El aumento de potencia se 
logró gracias a un nuevo turbo 
compresor de doble entrada y 
baja inercia con un compresor 
más grande que ofrece un flujo 
de aire significativamente ma-
yor.

La respiración del motor 
también se ha mejorado, así co-
mo un sistema de escape de alto 
rendimiento y gran calibre.

A la refrigeración del motor 
también se le ha dado la máxima 
prioridad, y los ingenieros han 
creado un espacio adicional 
dentro de la parte delantera del 
vehículo para alojar un radiador 
significativamente mayor –el 
más grande jamás montado en 
un Focus- que proporciona el 
nivel de refrigeración exigido 
para la conducción intensa en 
pistas de competencia.

El meticuloso trabajo de cali-
bración garantiza que la unidad 
de potencia ofrezca una exce-
lente capacidad de respuesta a 
bajas revoluciones y un potente 
empuje, subiendo con fuerza 
en la gama alta hasta el lími-
te máximo de revoluciones de 
6,800 rpm.

Para completar la obra de ar-
te, los ingenieros de Ford Per-
formance afinaron el sistema del 
tubo de escape para que ofrezca 
un sonido de carácter gratifi-
cante y deportivo durante la 
conducción a buen ritmo, con 
los borboteos y detonaciones 
distintivos y que son toda una 
firma RS.

Ford demostró por primera 
vez el poder y desempeño de es-
te nuevo Focus RS en el Festival 
of Speed Goodwood 2015, en el 
Reino Unido, donde la estrella 
mundial del Rallycross y las Gin-

canas, Ken Block, abordó la fa-
mosa subida en cuesta al volante 
de una unidad prototipo.

En la exigente prueba rea-
lizada hace pocos días, por su-
puesto, no se logró igualar la ca-
lidad de esa prueba de Ken Block, 
pero sí se pudo disfrutar inten-

samente cada segundo en que la 
potencia de los 350 caballos de 
fuerza impulsa este verdadero 
cohete de bolsillo.

Ficha Técnica
El coche Ford Focus RS 2017 

que probamos tiene las siguien-

tes características.
  Motor: EcoBoost Turbo-

cargado de 4 cilindros y 2.3 li-
tros.

  Transmisión: Manual de 
seis cambios.

   Potencia: 350 caballos de 
fuerza.

   Tracción: 4 ruedas.

  Aceleración 0 a 60 MPH: 
4.6 segundos

  Velocidad máxima: 165 mi-
llas por hora

  Rendimiento de gasolina: 
19 mpg en ciudad / 25 mpg en 
carretera.

  Llantas: 19” de diámetro, 
8” de ancho

PRECIO Y 
COMPETIDORES

	 El precio base (MSPR) 
del Ford Focus RS 2017 
empieza a partir de 
$36,120. 

	 Sus competidores 
directos son: Volkswagen 
Golf GTI ($25,815 – 
$36,015), Subaru WRX 
STI ($36,015 – $40,815), 
MINI Cooper Convertible 
S / JCW ($30,450 – 
$36,450).

El tablero de instrumentos del Focus RS 2017 trae obviamente 
la tecnología de más alto nivel. Además, su interior es muy cómodo para 
el conductor y los pasajeros en este modelo deportivo en tamaño com-
pacto.					                               FOTO: FORD

Vista posterior del Ford Focus 2017, el último modelo de la marca 
que destaca por su impresionante poder derivado de la reducción de sus 
dimensiones y peso.					    FOTO: FORD

El nuevo Ford Focus RS 2017 muestra en las pistas un impresionante poder y velocidad, gracias a su motor Ecoboost unido a la reducción de las 
dimensiones y el peso.										           	              FOTO: FORD

Probamos el popular modelo compacto 2017

Ford Focus RS, como un cohete
Cuenta con el mismo motor del Mustang 
y además es el primero en equipar modos 
seleccionables de conducción.
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Let’s Go Places

Financiamiento
Disponible

meses 
(modelos selectos)

ha
sta

 

¡Tomamos los negocios quE otros rechazan!

¡BIENVENIDOS TAX ID!¡BIENVENIDOS TAX ID!

GARANTÍA DE POR VIDA EN:

Motor

Transmisión

Driveaxle

Todas las partes
lubricadas

Garantía con
$0 de costo

Servicio sin costo
2 25,000años millas

ó

Cambio de Aceite y Filtro

Rotación de Llantas

Multiples Puntos de Inspección

Inspección y Ajuste de
Niveles de Fluido

2 AÑOS Ó 25,000 MILLAS LO QUE VENGA PRIMERO. APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALERSHIP PARA COMPLETAR DETALLES.

Transmision de Corriente
de Batería
Protección de Bloqueo
Suministro de Combustible
de Emergencia
Servicio de Neumáticos
El neumático dañado sera reemplazado con su neumático de repuesto

Servicio de Grúa
Hacia el dealership Toyota más cercano (o hacia el dealership
Toyota de tu elección dentro de las 25 millas del dealer
más cercano)

Servicio de Remolque 
Liberación de cualquier area con zanja, lodo, arena o nieve.
El vehículo debe estar inmediatamente adyacente a una carretera
regularmente transitada y capacitada para obtener servicio con
equipo de servicio estandard

24 horas de servicio disponible sin costo
por 2 añosdesde la fecha efectiva
para millas ilimitadas.

Servicio incluye:

NO INCLUYE PARTES Y FLUIDOS, EXCEPTO EMERGENCIA DE ENTREGA DE SUMINISTRO. VÁLIDO ÚNICAMENTE EN CONTINENTE DE 
ESTADOS UNIDOS Y ALASKA.

2 Asistenciaaños

en Carretera

PRECIOS UNICAMENTE PARA CLIENTES CON CREDITO CALIFICADO Y APROBADO, INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DISPONIBLES. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($599) Y GASTOS DE ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

Richard Morataya Oscar Valle

VENTAS

Erick ChairezKatherine Katrina
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INTRODUCIENDO PROGRAMA DE POR VIDA:  

BUMPER BUMPER2
JUST GOT A NEW BEST FRIEND!

Introducing Lustine’ Lifetime...

Now available with your new Toyota Purchase!
NEVER WORRY ABOUT YOUR VEHICLE AGAIN!

COVERAGE

¡INSPECCIÓN DE
VIRGINIA GRATIS!

L u s t i n e T o y o t a . c o m
14227 Jefferson Davis Highway,  Woodbridge VA 22191

Larry Salamanca Mike CruzCarlos Jovel

(703) 596-8555

SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, 
OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES 
OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY 
PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

HIGHLANDER: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2730 DOWN , FIRST $269 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 HIGHLANDER LE MODEL 6948, MSRP $35,080 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $33,672. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION 
FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND 
IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO 
INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. 0.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO 
QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17.

TAX, TITLE, LICENSE, DEALER FEES AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2100 DOWN , FIRST $199 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,940 AND CAPITALIZED COST OF $25,593. CAPITALIZED COST 
IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE 
CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 4/3/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. 
VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY. TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE 
CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY. LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. EXPIRES 4/3/1.

TAX, TITLE, LICENSE, DEALER FEES AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $1840 DOWN (AFTER APPLICATION OF $1000 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES) , FIRST PAYMENT OF $159 AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 
COROLLA 4 CYLINDER AUTOMATIC MODEL 1852, MSRP $19,800 AND CAPITALIZED COST, OF $18,681. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM 
TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. OFFER IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC 
TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY. TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE 
NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY. LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. EXPIRES 4/3/17.
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SIENNA: TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, 
OF $32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES 
OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY 
PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

NEW 2016
TOYOTA TUNDRA

SR5 DBL CAB 4.6L V8

NEW 2017
TOYOTA COROLLA

NEW 2017
TOYOTA SIENNA LE

NEW 2017
TOYOTA RAV4 LE

LEASE FOR

LEASE FOR LEASE FOR

LEASE FOR LEASE FOR

NEW 2017
TOYOTA HIGHLANDER LE

TAX, TITLE, LICENSE, DEALER FEES AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $1720 DOWN (AFTER APPLICATION OF $1500 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES) , FIRST $179 PAYMENT AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE 
AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 CAMRY MODEL 2532, MSRP $23,935 AND CAPITALIZED COST OF $21,791. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE. YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED 
CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. OFFER IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS 
UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR 
COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY. LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. EXPIRES4/3/17.
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JAVIER MOTA                
AUTOPROYECTO.COM

L
a sociedad Ford PACE 
(Asociación para Un 
Medio Ambiente Más 
Limpio) es parte del 
compromiso de Ford de 

crear un mundo mejor, a medida 
que la manufactura de sus vehí-
culos continúa haciéndose más 
ecológica.

Mientras que muchas de las 
prácticas de sostenibilidad ya se 
han implementado en los sitios 
de fabricación de la compañía, 
Ford Motor Company ha am-
pliado el programa ahora para 
incluir herramientas que ayuden 
a los proveedores a reducir las 
emisiones de dióxido de carbono 
y los desechos, además de ayu-
dar a que el consumo de agua y 
energía sea más efi ciente.

“Como empresa, es impor-
tante que fabriquemos produc-
tos de calidad y minimizamos el 
impacto en el medio ambiente 
haciendo las cosas de la ma-

nera correcta”, sostuvo Mary 
Wroten, Gerente Principal de 
Sostenibilidad de la Cadena de 
Suplidores de Ford. 

Prácticas compartidas
Como parte de PACE, Ford 

ofrece las mejores prácticas y 
herramientas de monitoreo para 
ayudar a sus proveedores a rea-
lizar un seguimiento y alcanzar 
sus propias metas de sostenibi-
lidad.

A cambio, los proveedores 
informan sobre su progreso 
medioambiental y comparten 
sus mejores prácticas propias. 
Ya los proveedores participan-
tes están en camino de ahorrar 
un estimado de 550 millones 
de galones de agua durante los 
próximos cinco años –sufi ciente 
para llenar 837 piscinas olímpi-
cas-, de acuerdo con los datos 
recogidos en 2016.

Sin embargo, la lucha por 
la sostenibilidad no se limita al 
agua.

Gracias a los proveedores 

actuales que participan en PA-
CE, las emisiones de carbono 
podrían reducirse en cerca de 
500,000 toneladas métricas 
en todo el mundo durante los 
próximos cinco años. Eso equi-
vale a eliminar las emisiones de 
carbono de más de 50.000 ho-
gares al año.

Hacia la perfección
Reconociendo que la sosteni-

bilidad es un compromiso conti-
nuo, Ford está proporcionando a 
los proveedores un conjunto de 
herramientas PACE, con más de 
350 prácticas líderes en cuatro 
categorías: energía, agua, emi-
siones al aire y residuos.

Mientras que varían en esfuer-
zo, las prácticas principales inclu-
yen optimizar la operación de la 
torre de enfriamiento, la reduc-
ción del uso de aire comprimido 
en las operaciones de fabricación 
y la eliminación de los sistemas de 
enfriamiento de una sola pasada.

Además de los proyectos de 

mayor escala, incluso las prác-
ticas principales más simples, 
como la sustitución de bombillas 
incandescentes con bombillas 
LED, también ayudará a con-
servar valiosos recursos.

También entre las prácticas 
líderes de Ford se encuentran la 
Búsqueda de Tesoros Energé-
ticos (Energy Treasure Hunts), 
que permiten a los proveedores 
utilizar expertos en sus propias 
instalaciones para identifi car 
oportunidades adicionales para 
ahorrar recursos. 

Operando en 38 países, el 
proveedor de Ford DENSO par-
ticipa en PACE desde que el pro-
grama comenzó en el año 2014.

“Estamos en serio acerca 
de proteger vidas, preservar el 
planeta y compartir las mejores 
prácticas con Ford, que ayuda 
aún más a esa misión de sostener 
el medio ambiente a nivel mun-
dial”, señaló Jim Laney, gerente 
principal de Seguridad, Salud y 
Medio Ambiente de DENSO en 
Norteamérica.

Ford PACE, por un mundo mejor
El programa incluye herramientas que ayuden a los proveedores a reducir las emisiones de dióxido de carbono.

Compromiso ambiental con la población

La Búsqueda de Tesoros Energéticos del Programa PACE le permite al fabricante Ford utilizar expertos en las propias instalaciones 
de sus proveedores para identifi car más oportunidades para ahorrar recursos.     FOTOS :FORD 

El programa PACE no solo ayuda a conducir mejor sino también incluye herramientas 
que sirven a los proveedores de Ford a reducir las emisiones de dióxido de carbono y los 
desechos contaminantes.   FOTOS : FORD

La sustitución de bombillas incandescentes con bombillas LED en los vehículos Ford también ayudará a 
conservar valiosos recursos.  FOTOS :FORD 

GRACIAS AL PROGRAMA PACE, EL ETHISPHERE INSTITUTE HA SELECCIONADO AL FABRICANTE FORD 
EN SU LISTA DE “LAS COMPAÑIAS MÁS ÉTICAS DEL MUNDO” POR OCTAVO AÑO CONSECUTIVO.
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BOB CHRISTIE  
Y JOSH HOFFNER
PHOENIX, ARIZONA / AP 

E
l accidente en que un 
vehículo autónomo de 
Uber se volcó en un su-
burbio de Phoenix sirve 
de alerta sobre los retos 

que enfrentan esos coches en 
Arizona, un estado que ha he-
cho todo lo posible para atraer 
a la compañía con promesas de 
mínimas regulaciones guberna-
mentales.

La culpa del choque del vier-
nes 24 de marzo fue atribuida al 
chofer de un vehículo que via-
jaba en dirección opuesta y que 
viró a la izquierda delante del 
vehículo de Uber, que llevaba 
dos choferes de pruebas. 

Nadie sufrió heridas severas 
y el chofer del otro coche está 
acusado de una violación de 
tránsito.

Pero las imágenes del coche 
de Uber volteado tuvieron gran 
repercusión en medios sociales.

Uber respondió suspendien-
do brevemente sus pruebas de 

coches autónomos en sus tres 
localidades –Arizona, San 
Francisco y Pittsburgh- mien-
tras investigaba el incidente.

El programa de vehículos 
autónomos de Uber está siendo 
lanzado en medio de interro-
gantes sobre cuánta regulación 
gubernamental debe haber so-
bre asuntos como accidentes, 
seguros y cuándo el chofer debe 
tomar el control del vehículo.

La compañía tuvo un proble-
mático lanzamiento en Califor-
nia –incluyendo coches lleván-
dose luces rojas- que culminó 
con una confrontación entre 
Uber y los reguladores estatales, 
que demandaron más transpa-
rencia y reportes.

El gobernador de Arizona, 
Doug Ducey, aprovechó la opor-
tunidad y usó la falta de regula-
ciones en el estado para atraer 
a Uber, que decidió enviar más 
de una decena de sus vehículos 
autónomos al área de Phoenix.

“Quizás California no los 
quiere, pero Arizona sí”, indicó 
Ducey, que dio su primer viaje 
como pasajero de un vehículo 

autónomo de Uber el mes pa-
sado.

La vocera de Uber, Taylor 
Patterson, afirmó que la com-
pañía está operando más de una 
decena de los 21 vehículos que ha 
registrado en Arizona. Algunos 
recogen a pasajeros.

En Arizona, compañías como 
Uber necesitan solamente póli-
zas de seguro de responsabilidad 
mínima para operar vehículos 
autónomos.

 No tienen el requerimiento 
de registrar accidentes como el 
del viernes ni de reportar infor-
mación al estado.

Eso significa que los vehícu-
los autónomos en pruebas son 
tratados esencialmente como 
cualquier otro coche.

El portavoz de Ducey, Daniel 
Scarpinato, mencionó en una 
entrevista el 3 de marzo que los 
coches son seguros y que hay su-
ficiente supervisión bajo las re-
glas actuales para automóviles.

“Hay un chofer en el coche. 
La regulación del estado es: No 
puede haber coches sin chofe-
res”, expresó.

Vehículo de Uber termina volcado

Acusado viró a la izquierda delante del coche autónomo y lo 
sancionan por violación de tránsito.

Conductor choca 
a un auto sin piloto

Un vehículo autónomo de Uber aparece volcado tras una colisión con otro coche en Tempe, Arizona, el 
viernes 24 de marzo. 				                        FOTO: DEPARTAMENTO DE POLICÍA DE TEMPE / AP
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marina hace justo un año después 
de efectuar una travesía para la 
NASA hasta la estación espacial.

SpaceX restauró y efectuó 
pruebas con su cohete de 4,5 
metros (15 pies) que tiene sus 
nueve motores originales.

El jueves 30, el vehículo logró 
otro descenso vertical en el mar 
una vez que transportó al espa-
cio al satélite de la compañía SES 
de Luxemburgo.

SES obtuvo un descuento 
por aceptar la utilización de un 
cohete recuperado, pero no dijo 
cuánto.

SpaceX permitió a SES ob-
servar toda la preparación del 
cohete para la nueva misión, 
señaló Martin Halliwell, direc-
tor de tecnología.

Récord de ventas
Simultáneamente, demos-

trando la gran versatilidad de 
Elon Musk, el fabricante Tesla 
Inc. –de la cual es copropieta-
rio-, entregó una cifra récord 
de 25.000 vehículos durante su 
primer trimestre, un aumento 
de 69 por ciento en compara-
ción al mismo período del año 
pasado, informó el fabricante 
de autos eléctricos el domingo 
2 de abril.

De acuerdo con Tesla, fueron 
entregados cerca de 13.450 autos 
Model S y unas 11.550 camione-
tas deportivas Model X.

La automotriz agregó que a 
fi nales del trimestre otros 4.650 
vehículos serán enviados a 
clientes, y esas unidades serán 
incluidas en las entregas del se-
gundo trimestre.

La producción en el primer 
trimestre sumó 25.418 vehícu-
los, también un récord, aseveró.

Testa reportó sus primeras 
ganancias en tres años en el 
tercer trimestre de 2016, pero a 
eso le siguió una pérdida de 121 
millones en el último trimestre 
de ese año. Los analistas espe-
ran que reporte otra pérdida en 
el primer trimestre.

MARCIA DUNN    
CABO CAÑAVERAL, FLORIDA / 
AP

S
paceX lanzó el jueves 
30 de marzo su primer 
cohete reutilizable, 
considerado en me-
dios científi cos como 

el avance más grande a la fecha 
entre sus planes para reducir 
costos y agilizar los vuelos es-
paciales.

El Falcon 9 despegó del Cen-
tro Espacial Kennedy, en Flori-
da, con un satélite de telecomu-
nicaciones a bordo.

Era la primera vez que el fun-
dador de SpaceX, Elon Musk –
quien también es el propietario 
de la compañía estadounidense de 
autos eléctricos Tesla-, intentaba 
hacer volar un cohete que ya había 

efectuado una misión orbital.
La nave descendió sobre la 

marca pintada en una platafor-
ma marina después del despe-
gue, frente a la costa oriental de 
Florida.

Musk describió la misión co-

mo un “hito increíble en la his-
toria del espacio”.

“Esto será una enorme revo-
lución en los vuelos espaciales”, 
agregó.

La primera etapa de este co-
hete se posó sobre la plataforma 

CARACTERÍSTICAS DEL FALCON 9

 El Falcon 9 es un cohete de dos etapas impulsado por oxígeno líquido 
(LOX) y queroseno para cohetes (RP-1) densifi cado, fabricado por Spa-
ceX. 

 Su versión actual, el Falcon 9 Full Thrust, tiene una carga útil de 22.800 
kg a órbita baja terrestre y de 8.300 kg a órbita de transferencia geosín-
crona. 

 La primera etapa demostró el jueves 30 que es capaz de aterrizar para 
ser reutilizada, ya sea volviendo a tierra o sobre una barcaza. 

 Con este cohete SpaceX planea ofrecer servicios de lanzamiento de 
satélites, transporte de carga y astronautas a la Estación Espacial Interna-
cional, y reducir considerablemente los costos. 

Visionario Elon Musk revoluciona vuelos espaciales

De los autos Tesla 
al cohete reutilizable 

El cohete reutilizable Falcon 9 de SpaceX listo para despegar del Centro Espacial Kennedy en Titusville, Flo-
rida, el jueves 30 de marzo.      FOTO: SPACEX / AP

Elon Musk, presidente y CEO de SpaceX, y de Tesla Motors, da un 
apretón de manos a Martin Halliwell, de la compañía SES, en el Centro 
Espacial Kennedy.      FOTO: RED HUBER-ORLANDO SENTINEL / AP

Entre los autos eléctricos producidos por Tesla Motors que más se vendieron en el primer trimestre del 
año estuvo el Model S, con unas 13.450 unidades, todo un récord para el fabricante estadounidense.       
FOTO: RICHARD VOGEL / AP

Propietario estadounidense de SpaceX y de Tesla Motors 
marca un hito increíble en la conquista del espacio.
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JOHN PYE         
AP 
 

L
a Fórmula 1 está lista pa-
ra su segunda carrera, 
el 9 de abril, esta vez en 
Shanghai, China, con 
la esperanza de que las 

nuevas normas produzcan autos 
más rápidos y una competición 
más ajustada. Las previsiones 
para el campeonato dieron las 
primeras sorpresas en el comien-
zo del curso en la primera carrera 
por el Gran Premio de Australia.

El principal favorito era el pi-
loto de Mercedes, Lewis Hamil-
ton, pero el vencedor fue el ale-
mán Sebastian Vettel, de Ferrari, 
quien relegó a su rival al segundo 
puesto.

El británico venía de ganar 10 
grandes premios la temporada 
pasada y estuvo cerca de ganar 
su cuarto campeonato del mundo 

en la temporada 2016, pero su-
frió una ajustada derrota ante su 
compañero Nico Rosberg, que 
logró un tercer título consecu-
tivo para Mercedes antes de re-
tirarse.

Aunque Hamilton dice que 
quiere que más pilotos compi-
tan por el título e incluso apos-
tó acertadamente a que Ferrari 
sería la escudería más rápida en 
Australia, ya tiene la vista puesta 
en una victoria en Shanghai.

“No creo que (ningún) equipo 

haya ganado dos veces seguidas 
con cambios en la regulación”, 
explicó Hamilton durante la pri-
mera rueda de prensa ofi cial an-
tes de la carrera por el Gran Pre-
mio de China. “De modo que ese 
es nuestro objetivo como equipo. 
Estamos aquí para ganar. Esta-
mos aquí para hacer lo que no ha 
hecho nadie”, añadió.

El piloto de Ferrari, Sebastian 
Vettel –quien logró la victoria 
el domingo 26 en Australia-, 
ya había ganado cuatro cam-

peonatos seguidos entre 2010 y 
2013 con Red Bull, de modo que 
sabe lo que es estar en el lugar de 
Hamilton. 

“Obviamente Mercedes ha 
estado en una forma muy, muy 
fuerte los últimos tres años e in-
cluso con cambios en las normas 
y regulaciones, si el equipo es 
fuerte construirán un auto fuer-
te al año siguiente, hagan lo que 
hagan”, comentó Vettel. 

Gran progreso
“Obviamente –sentenció el 

vencedor de Melbourne-, con-
forme avance la temporada estoy 
seguro de que los autos harán un 
gran progreso”.

Ferrari tuvo buenos resulta-
dos en los ocho días de pruebas de 
pretemporada y Hamilton pre-
dijo que Vettel y el excampeón 
Kimi Raikkonen tendrían los 
bólidos más rápidos en las pri-
meras sesiones de la temporada. 

Y acertó, al menos en Australia.
“Veo a Ferrari como los más 

rápidos en este momento y defi -
nitivamente son los favoritos”, 
comentó Hamilton, que esta 
temporada tiene como compa-
ñero en Mercedes al expiloto de 
Williams, Valtteri Bottas. 

“Es interesante verlo, Se-
bastian (Vettel) suele ser más 
rimbombante. Veo que intenta 
ser discreto. Pero obviamente su 
ritmo fue fabuloso en la carrera”, 
continuó.

Hamilton dijo que no puede 
opinar sobre la velocidad de los 
Red Bull, señalando que esta-
ban “bastante retrasados” y no 
ha visto grandes mejoras en sus 
vehículos.

Piden cambios
“Para nosotros los pilotos, al 

no estar en Mercedes también 
queremos ver cambios. Inclu-
so el hecho de tener más autos 

luchando por la victoria lo hace 
más emocionante”, afi rmó Da-
niel Ricciardo, piloto de Red Bull.

Hamilton quiere que se hagan 
cambios en las normas con más 
frecuencia para que los vehícu-
los sean cada vez más rápidos y 
la competición más “animada”.

Eso es algo en lo que están de 
acuerdo los pilotos mejor clasi-
fi cados.

Si Hamilton “gana una carre-
ra contra cuatro de nosotros, en 
lugar de quizá sólo ante su com-
pañero de equipo, la recompensa 
también es mayor”, señaló Ric-
ciardo, quien no alcanzó un buen 
rendimiento en el GP de Austra-
lia el domingo 26.

“Si puedes ganar contra 
más... esa sensación de auto-
rrealización es mayor. Ferrari 
mostró un buen ritmo. Si pue-
de lograr más avances, en cierto 
modo abre el campeonato a largo 
plazo”, sentenció.

DARCARS
NISSAN  OF
ROCKVILLE
AUTOS USADOS

(301) 309-2200
www.DARCARSNissan.com
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

y... muchos mas para elegir!

PROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRA-
FIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

www.DARCARSnissan.com

(301) 309-2200
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

ANDRES JORDANMAURICIO BRYAN

Stk.P9843A

y... muchos mas para elegir!

PROBLEMAS DE CREDITOPROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMASNO SON PROBLEMASNO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

Stk.P9843A

Hyundai Elantra

SE sedan, automatico, 27k, 1 solo dueño

$12,7772014

Stk.740024A

Honda CR-V 

EX, SUV, 77k

$12,7772009

Stk.P10177A

Subaru Outback 

2.5 limited pwr moon wagon, automatico,
1 solo dueño

$12,9772011

Stk.640364A

Toyota Highlander 

Plus, s automatico, 47k

$19,9772013

Stk.N2234

Ford Super Duty F-250

Automatico, SRW lariat, diesel, 16k,
1 solo dueño

Llamar2015

Stk.747005B

Volkswagen Passat

1.8T wolfsburg ed, automatico, 34k

$13,7772015

Stk.E1401

NISSAN NV200 S

Automatico, 1 solon dueño, 11k, s

$16,9772016

Stk.E1403

Ram Promaster City 

Wagon, city mini van, automatico, 18k,
1 solo dueño

$15,9772016

Stk.E1383

Mazda Mazda 3

3i, SV, sedan, automatico, 1 solo dueño

$13,7772015

Stk.E1371

EN BUSCA DE MÁS VELOCIDAD

   Las regulaciones piden neumáticos más anchos, fomentar el 
aerodinamismo, aumentar los depósitos de combustible y aumentar 
la carga aerodinámica. 

   Se espera que todas esas novedades hagan más rápidos los nue-
vos vehículos más pesados.

Fernando Alonso (izq.), piloto español de McLaren, y el piloto británico de Mercedes, Lewis Hamilton, ríen 
durante una rueda de prensa donde opinaron sobre los cambios producidos en las competencias en la actual 
temporada de la F-1. FOTO: RICK RYCROFT / AP

Pilotos son partidarios de ver más cambios, a fi n de que las competencias sean más animadas para el público.

Un análisis antes de la segunda carrera en China

Fórmula 1  gana en velocidad y calidad

Nico Hulkenberg, el piloto de Renault 
para la Fórmula Uno, durante su presenta-
ción a la prensa en Shanghai, China, donde 
se corre este domingo 9 el Gran Premio de 
China, y luego haciendo girar su vehículo a 
gran velocidad. 
FOTOS: RICK RYCROFT Y ANDY BROWNBILL / AP



autos&rutasWASHINGTON HISPANIC 157 de abril del 2017

OurismanChevroletOfBowie.com
16610 Governor Bridge Rd. Bowie, MD 20716

CHEVROLET OF BOWIE

SALES
(301) 278-6521

SALES
(240) 400- 1697

Starting MSRP

THE 2017 CRUZE

Starting MSRP

THE 2017 SUBURBAN

Starting MSRP

THE 2017 TAHOE

Starting MSRP

THE 2017 SILVERADO's

Starting MSRP

THE 2017 EXPRESS

Starting MSRP

THE 2017 CITY EXPRESS

PRICES EXCLUDES TAX, TAGS AND PROCESSING FEE OF $300. SEE DEALER TO COMPLETE DETAILS. AUTOS NUEVOS: PAYMENTS BASED ON 20% DOWN, 3.99% APR FOR 84 MONTHS.

... and many more to choose from!

BIENVENIDOS TAX ID!

(301) 262-7600

2013 CHEVROLET CRUZE

4DR SDN AUTO
1LT

Stk. 307338A

PRECIO   $16975

$114 M
E
S

2013 CHEVROLET IMPALA

4DR SDN LTZ

Stk. 236288A

PRECIO   $11660

$127 M
E
S

2014 HYUNDAI SONATA 

 4DR SDN 2.4L 
AUTO GLS

Stk. B3667

PRECIO   $13378

$146 M
E
S

2014 DODGE GRAND CARAVAN 

4DR WGN SXT

Stk. 565321A

PRECIO   $14372

$157 M
E
S

2013 CHEVROLET MALIBU

4DR SDN ECO 
W/1SA

Stk. 173373A

PRECIO   $13988

$152 M
E
S

2013 CHEVROLET MALIBU

4DR SDN LS 
W/1LS

Stk. 156031A 

PRECIO   $10773

$117 M
E
S

2010 TOYOTA FJ CRUISER

4WD 4 puertas,
MAN

Stk. 426219A

PRECIO   $25763

$282 M
E
S

2012 CHEVROLET SONIC

4 PUERTAS,
SEDAN, LTZ 2LZ

Stk. B3656A

PRECIO   $10397

$114 M
E
S

2013 SCION TC

2 PUERTAS, HB, 
MAN, NATL

Stk. B3648A

PRECIO   $12374

$135 M
E
S

2016 CHEVROLET COLORADO

2WD EXT CAB
128.3 WT

Stk. B3684

PRECIO   $25653

$280 M
E
S

PRECIO  $16975

$185 M
E
S

PRECIO  $22405

$244 M
E
S

PRECIO  $29550

$322 M
E
S

PRECIO  $49915

$544 M
E
S

PRECIO  $47215

$515 M
E
S

PRECIO  $27585

$301 M
E
S

PRICES INCLUDES CURRENT MANUFACTURER REBATES AND FACTORY INCENTIVES AVAILABLE. ALL VEHICLES ARE SUBJECT TO PRIOR SALE. ALL FINANCING IS SUBJECT TO APPROVED CREDIT. ALL NEW VEHICLE PRICES EXCLUDE FREIGHT. TAX, TAGS, AND PROCESSING FEE OF $300. PAYMENTS BASED ON 20% DOWN, 3.99% APR FOR 84 MONTHS.

¡No importa, todos califican!

No Credito

Mal Crédito

Bancarrota 

Reposiciones

JOSE SANCHEZ ERICK CENTENO

MARCOS BUREAU
AUTOPROYECTO.COM 

T
odos los conocedores 
estarán de acuerdo 
con nosotros que este 
Chevrolet Corvette 
1957 es uno de los más 

raros Corvettes jamás construi-
dos en la historia de la industria 
automotriz.

El prototipo 1957 del Che-
vrolet Corvette Super Sport 
construido para el célebre es-
pectáculo Motorama de Gene-
ral Motors (GM) de los años ‘50, 
después de permanecer oculto 
a la vista del público durante 
seis décadas, fue develado el 12 
de marzo en el 22  anual Amelia 
Island Concours d’Elegance.

Luego de haber participado 
en el magno evento Motorama, 
el Chevrolet Corvette fue vendi-
do a Ralph Poole, de Albuquer-
que, Nuevo México. 

Sin embargo, el actual pro-
pietario es John Baldwin, quien 

adquirió este raro y muy cotiza-
do modelo en 1996.

Sobre su preciada alhaja de 
cuatro ruedas, Baldwin comen-
tó: “Hemos estado trabajando 
en la puesta a punto del Che-
vrolet Corvette 1957 Super Sport 
durante las últimas semanas y 
funciona perfectamente bien, 
aunque cuando tiene más de 
cincuenta años a cuestas. Estoy 
realmente muy emocionado”.

Con mucha historia
Este Chevrolet Corvette 1957 

de edición especial debutó en el 
Salón del Automóvil de Nueva 
York, que tuvo lugar en el Wal-
dorf Astoria y luego fue presen-
tado en el Chicago Auto Show. 

Lo más sorprendente es que 
no había sido visto por el público 
durante los últimos 60 años. Ba-
jo su capó se oculta el legendario 
motor 283CI que desarrolla 283 
caballos de fuerza. Se trata de 
una máquina de bloque pequeño 
V8, fuel injection, que manda su 
poder al piso gracias a una trans-

misión de tres velocidades.
Por su parte, Bill Warner, 

presidente y fundador del Ame-
lia Island Concours d’Elegance 
comentó: “Este Corvette único 
es prácticamente desconocido. 
Fue nada menos que el coche 
que apareció en la portada de la 
revista Speed Age, en junio de 
1957. Luego prácticamente  des-
apareció y permaneció oculto 
durante muchos años. Sin du-
da, en el Amelia Island Concours 
d’Elegance 2017 este es el tipo de 
presentaciones que más esperá-
bamos”.

Amelia Island Concours 
d’Elegance es un evento muy ex-
clusivo que reúne anualmente, 
en un mismo lugar, a algunos de 
los mejores automóviles clásicos 
de todos los tiempos, así como 
modelos recientes que desta-
quen por sus características, así 
como autos deportivos.  

Además, en este evento se 
llevan a cabo millonarias su-
bastas de auténticas joyas au-
tomotrices.

Los Corvette 1957 son muy cotizados en las exhibiciones automotrices, aunque el que mostramos no es el 
gran prototipo Super Sport.							        FOTO: CHEVROLET

El modelo Chevrolet Corvette 1957 es admirado hace seis años en la subasta organizada por Barrett-
Jackson en Las Vegas, Nevada.					                    FOTO: JULIE JACOBSON / AP

El recientemente restaurado prototipo Corvette Super Sport 1957 es conducido para el gran desfile en 
el 22 evento anual “Amelia Island Concours d’Elegance”, donde cosechó la admiración del jurado y de miles de 
espectadores.								                    FOTO: CORTESÍA

Seis décadas después entusiasma a sus admiradores

Vuelve el súper Corvette 1957
Alhaja Chevrolet de cuatro ruedas desfila en el Amelia Island Concours d’Elegance, junto a otros modelos de rancio abolengo.
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DARCARS Toyota 
of Silver Spring

PRECIOS INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DE FABRICA MÁS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y PROCESO DEL DEALER $300. OFERTAS EXPIRAN 04/17/2017.

DARCARSToyota.COM

1 888 869 1548DARCARS Toyota 
of Silver Spring

12210 Cherry Hill Road, Silver Spring, Maryland 20904

DARCARSTOYOTA.com

 

Certifi ed Pre-Owned

2011 TOYOTA PRIUS II

$16,900
2012 TOYOTA PRIUS C

$16,900
2012 RAV4 LTD AWD

$18,900
2011 TOYOTA AVALON

$23,900

2012 TOYOTA COROLLA L

$11,900
2010 TOYOTA CAMRY LE

$12,900
2012 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900

2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900

NEW 2014 TOYOTA

SIENNA LE
STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,500)

NEW 2014 TOYOTA

VENZA LE
AWD

STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

RAV4 LE
STARTING FROM

$20,895
(INCLUDES TOYOTA REBATE $500)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS V THREE
STARTING FROM

$23,899
(INCLUDES TOYOTA REBATE OF $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS TWO
STARTING FROM

$20,399
(INCLUDES TOYOTA REBATES OF $1,500)

$17,999STARTING FROM

$29,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

$14,899 $15,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $500)

$18,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $1,500)

(301) 622-0300
1 2 2 1 0  C h e r r y  H i l l  R o a d ,  S i l v e r  S p r i n g ,  M a r y l a n d  2 0 9 0 4
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You’re gonna love these deals

DESDEDESDEDESDEDESDE

$16077
(Incluye $1,500 reembolso Toyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

YARIS IA AUTO

1607716077
NUEVO 2017 TOYOTA

YARIS IA AUTOYARIS IA AUTO

1607716077160771607716077160771607716077 ¡Bienvenidos

 Tax ID!
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$23050DESDE

NUEVO 2017 TOYOTA

(Incluye $2,000 reembolso Toyota y bono).

$23050
NUEVO 2017 TOYOTANUEVO 2017 TOYOTA

$23050$23050
NUEVO 2017 TOYOTA

2305023050
RAV4 LE FWD

23050 $26751DESDE

NUEVO 2017 TOYOTA

(Incluye $2,500 reembolso Toyota y bono).

SIENNA L

$$$$$$26751
NUEVO 2017 TOYOTANUEVO 2017 TOYOTA

(Incluye $1,500 reembolso Toyota).(Incluye $1,500 reembolso Toyota).
YARIS IA AUTO

$20110
(Incluye $2,500 incentivo Toyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

CAMRY LE

$20110
NUEVO 2017 TOYOTA

ienvenidos
DESDE

$17220
(Incluye $1,750 de incentivoToyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

COROLLA LE

17220
(Incluye $1,750 de incentivoToyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

COROLLA LECOROLLA LECOROLLA LE

172201722017220
NUEVO 2017 TOYOTA

17220172201722017220172201722017220
DESDE

MSRP $20,049

MSRP $30,879MSRP $24,184

MSRP $17,915

MSRP $26,209
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