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FERNANDO ALONSO se alista 
para 24 Horas de Le Mans.
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4
TOYOTA Y HONDA encabezan 
ventas de automóviles.

ELIGEN A UN BUGATTI como “El 
Mejor Entre los Mejores”.

Toyota presenta su nuevo robot 
humanoide T-HR3.

6

12

El consorcio ítalo-estadounidense Fiat-Chrysler desveló la camioneta RAM 1500 del 2019, que competirá directamente con la Ford F-150 y la Che-
vrolet Silverado, a quienes se propone destronar de los puestos 1 y 2, respectivamente, de su categoría. La pickup RAM 1500 viene más resistente y fuerte pero al mismo 
tiempo 225 libras más ligera, gracias a la utilización de acero de súper resistencia, tanto en el chasis como en la cabina. Entre sus cualidades se encuentran su 
alta durabilidad y toda la tecnología de los modelos similares. Y si también desea llevar su equipo para esquiar en la nieve, no hay problema.	 FOTO: RAM

RAM 2019 
con súper acero 

Fiat-Chrysler presenta totalmente renovada pickup
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ACEPTAMOS BICICLETAS, MOTONETAS, MOTOCICLETAS, BOTES, TRUCKS,
CASAS RODANTES, TRENES, BUSES Y CUALQUIER MEDIO DE TRANSPORTE.

PAGOS Y $89 DOWN PAYMENT EXCLUYEN IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE REGISTRACIÓN, TÍTULO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER ($689.50). PAGOS SON ÚNICAMENTE EJEMPLO Y ESTAN BASADOS EN $2000 PAGO INICIAL Y FINANCIAMIENTO POR 72 MESES AL 2.99% INTERES EN CRÉDITOS APROBADOS. VALOR DEL TRADE-IN ($3000) NO PUEDE SER COMBINADO CON LOS PAGOS DE EJEMPLO PUBLICADOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS

CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

COBERTURA DE POR VIDA EN:

2016 CHRYSLER TOWN&COUNTRY

$179$179por
mes$18,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 FORD TRANSIT CONNECT TITANIUM

$159$159por
mes$16,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2011 JEEP GRAND CHEROKEE AWD

$129$129por
mes$13,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2017 DODGE CARAVAN SXT FWD

$169$169por
mes$17,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2016 JEEP PATRIOT SPORT

$109$109por
mes$11,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 HONDA CIVIC LX FWD

$109$109por
mes$11,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2014 HONDA CIVIC EX FWD

$129$129por
mes$13,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2011 NISSAN ROGUE KROM AWD BLACK

$89$89por
mes$9,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.
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Cristian Thien Vo James

703 591-1 400703 591-1 400703 591-1 400(703-)- 591 1400

Ge
re

nt
e G

en
er

al
Ge

re
nt

e G
en

er
al

Jeff Kohl
DanGeorge FrankIrvin Flores

11101 Fairfax Blvd  Fairfax  VA 22030

TedBrittSmartWheels.com

Cristian Thien Vo James

(571-)- 344- -0767

2006 TOYOTA TUNDRA

$79$79por
mes$8,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2006 BMW 750I  LOADED DARK

$69$69por
mes$7,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2006 MAZDA 3i sport

$39$39por
mes$4,995 sale

price*

2006 MAZDA 3i sport
Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2008 CHRYSLER 300C AWD LT

$74$74por
mes$8,495 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2008 FORD EDGE LIMITED AWD

$89$89por
mes$9,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2011 FORD EDGE SEL AWD

$79$79por
mes$8,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2014 FORD ESCAPE FWD

$99$99por
mes$10,987 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2014 NISSAN ALTIMA  2.5S FWD

$99$99por
mes$10,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 FORD FOCUS SE FWD

$79$79por
mes$8,999 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 FORD FUSION SE

$99$99por
mes$10,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2015 TOYOTA PRIUS

$89$89por
mes$9,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2016 CHRYSLER 200 LIMITED FED

$99$99por
mes$10,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2016 FORD FOCUS SE FWD

$89$89por
mes$9,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2016 NISSAN SENTRA SV FWD

$99$99por
mes$10,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2016 NISSAN VERSA NOTE SV FWD

$79$79por
mes$8,999 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2017 HONDA CROSSTOUR EX-L 4X4

$89$89por
mes$9,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

2017 HYUNDAI ELANTRA SE FWD

$99$99por
mes$10,995 sale

price*

Cobertura de Motor
Reemplazo de Windshield
Servicio de Préstamo Complementario

Reemplazo de Batería 
Inspección del Estado de Virginia
Llenado de Nitrógeno 

EN TODOS LOS VEHÍCULOS NUEVOS Y USADOS
CON MENOS DE 100,000 MILLAS! Algunas restricciones podrían aplicar, consultar a un representante de ventas para obtener más detalles.

$3,000$3,000 0     $43Down
Payment al 

mes

desde
POR SU AUTO USADOLE DAMOS HASTA

Donnie

PRESIDENT’S DAY 
SPECIALS!
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¡No importa,
todos califican!

No Credito

Mal Crédito

Bancarrota 

Reposiciones

¡No Hay
Problema!

... and many more to choose from!
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(703) 259-8166
Sales Consultant

DARWUIN CAMPOS

Service Advisor

ABEL URIAS

Finance Manager

DIANNA RIOS

Sales Consultant

JOSUE GARCIA

JimMcKayChevrolet.com
3509 University Dr. - Fairfax, VA 22030

PRICES INCLUDES CURRENT MANUFACTURER REBATES AND FACTORY INCENTIVES AVAILABLE. ALL VEHICLES ARE SUBJECT TO PRIOR SALE. ALL FINANCING IS SUBJECT TO APPROVED CREDIT. ALL NEW VEHICLE PRICES EXCLUDE FREIGHT. TAX, TAGS, AND PROCESSING FEE OF $300. PAYMENTS BASED ON 20% DOWN, 3.99% APR FOR 84 MONTHS.

BIENVENIDOS
TAX ID! Artículo 7

Artículo 11
Artículo 13

Bancarrota

No Green Card? No Hay Problema!!!
No Visa? No Hay Problema!!!

No Colillas de Cheque? 
No Hay Problema!!!

Nuevo empleo? No Hay Problema!!!
Le pagan en efectivo por su trabajo?

No Hay Problema!!!
Recién se mudo de residencia? 

No Hay Problema!!!

2014 HONDA PILOT 
Stk. 60088A

$343M
ES

EX-L, SUV,
5 Vel. automaticas

2017 CHEVROLET CRUZE 
Stk. SP9448

$221M
ES

LT,
Sedan, 1 solo 
dueño, 6 vel. autom.

3.2 Prestige Quattro
SUV, 6 Vel. 
automaticas

2011 AUDI Q5 
Stk. SP9299

$292M
ES LT, LT1, Crew Cab, 

6 Vel. auto.

2014 CHEVROLET SILVERADO 1500
Stk. SP9468

$427M
ES

LT, 3LT, Sedan, 1 
solo dueño, 6 vel. 
automaticas

2014 CHEVROLET MALIBU
Stk. 60147A

$197M
ES

FWD, SUV, 6 Vel. 
Automaticas

2014 FORD ESCAPE TITANIUM
Stk. 60161A

$220M
ES

XLS, Sedan, 
Automatico

2007 TOYOTA AVALON
Stk. 60137A

$110M
ES

Xdrive Sedan, 6 
Velocidades 
automaticas

2009 BMW 3 SERIES 328I
Stk. 10283A

$158M
ES

LE, Sedan, 4 
Velocidades 
automaticas

2013 TOYOTA COROLLA
Stk. 10294A

$116M
ES

LT, SUV, 1 solo 
dueño, Automatico

2014 CHEVROLET TAHOE
Stk. 50433A 

$585M
ES EX, Minivan, 

Automatico

2014 HONDA ODYSSEY 
Stk. 10481A

$276M
ES

1 Solo Dueño, 
SuperCrew

2017 FORD F-150 
Stk. SP9456

$474M
ES

2014 BUICK VERANO CONVENIENCE GROUP 
Stk. 10287A

$209M
ES

6 Vel. automaticas, 
4 Ptas

2013 VOLKSWAGEN 
Stk. 10337A

$204M
E

SGTI
Base Hatchback

2017 DODGE GRAND CARAVAN
Stk. SP9465

$324M
E

SGT, Minivan, 1 solo 
dueño

2014 CHEVROLET SUBURBAN
Stk. 50384A

$490M
E

S1500 LTZ SUV, 6 
Vel. Automáticas.

2017 FORD FUSION 
Stk. 10545A

$253M
E

SSE, Sedan,
6 vel. automaticas, 
1 solo dueño

2017 NISSAN ROGUE
Stk. SP9430

$282M
E

SSV, AWD, SUV, 1 
sólo dueño

2016 NISSAN ALTIMA 
Stk. SP9372

$284M
E

S3.5 SL,
Navegación, V6, 
Sedan

$ 301 $ 515M
E

S

$ 322M
E

S

Starting MSRP 28,285

The 2018 Silverado’s The 2018 Cargo Express
Starting MSRP $31,295

The 2017 Tahoe
Starting MSRP 47,215

M
E

S

¡Compramos
tu auto!

En Jim McKay estamos cortos en inventario 

No necesitas comprar 
Nosotros compramos tu auto...

Cualquier marca
Cualquier modelo
Cualquier año
Cualquier condición 
Cualquier millaje

¡llama
ahora!

2013 GMC TERRAIN DENALI

$248M
ES

AWD, SUV, 6 
Velocidades 
automaticas

Stk. SP9389A
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BRUNO MAGNI     
AUTOPROYECTO.COM 

L
a esperada lista de “Los 10 
Autos Más Vendidos en Enero 
del 2018”, que se dio a conocer 
esta semana, es el principio de 
la carrera que reconocerá al 

auto más vendido del año, y un buen 
comienzo puede darse si se establece 
la ventaja sufi ciente para coronarse al 
fi nal del 2018. 

Nuevos modelos se han afi anzado en 
las posiciones más altas, aunque como 
usted puede verifi car la competencia en 
los primeros puestos continúa siendo 
entre marcas japonesas.

Tal como se anticipaba, las ventas de 
autos siguen cayendo. En comparación 
con el mes de enero de 2017 se ha comer-
cializado 10 por ciento menos de unida-
des. Un dato interesante es que las ventas 
totales de autos en Estados Unidos du-
rante el mes de enero de 2018 son signifi -
cativamente menores que el número total 
de Toyota RAV4 vendidas en todo 2017.

Todo ello se debe a que por diversas 

razones las preferencias de los consu-
midores estadounidenses han girado 
marcadamente hacia las grandes ca-
mionetas, SUVs y crossovers media-
nas, en lugar de los autos.

Un punto muy importante a desta-
car es que las armadoras japonesas y 
coreanas dominaron el top de los autos 
más vendidos durante el primer mes del 
2018. Dos modelos de Toyota, dos de 
Honda y dos de Nissan ocupan los seis 
primeros puestos. La coreana Hyundai 
entra a la pelea con su modelo Elantra, 
y ocupa la séptima ubicación. 

Otro hecho importante: los dos mo-
delos de Autos que ocupan los primeros 
puestos (Camry y Civic) superaron las 
ventas de enero del año pasado, al igual 
que los dos modelos de Nissan y tam-
bién el de Hyundai.

Asimismo, las marcas estadouni-
denses Ford y Chevrolet se resisten a 
quedarse atrás e inclusive esta última 
marca pone a dos de sus modelos de se-
danes preferidos, Cruze y Malibu, en la 
privilegiada lista que aquí publicamos 
en orden descendente. 

10.- Chevrolet Malibu
Unidades vendidas en enero 2018: 7,553
Unidades vendidas en enero 2017: 8,377
Diferencia: -9.80%

9.- Ford Fusion
Unidades vendidas en enero 2018: 10,352
Unidades vendidas en enero 2017: 15,515
Diferencia: -33.30%

8.- Chevrolet Cruze
Unidades vendidas en enero 2018: 10,858
Unidades vendidas en enero 2017: 
19,949
Diferencia: -45.60%

7.- Hyundai Elantra
Unidades vendidas en enero 2018: 14,017
Unidades vendidas en enero 2017: 13,185
Diferencia: 6.30%

6.- Honda Accord
Unidades vendidas en enero 2018: 17,677
Unidades vendidas en enero 2017: 19,536
Diferencia: -9.50

5.- Nissan Sentra
Unidades vendidas en enero 2018: 17,731
Unidades vendidas en enero 2017: 13,444
Diferencia: 31.90%

4.- Nissan Altima
Unidades vendidas en enero 2018: 20,185
Unidades vendidas en enero 2017: 18,931
Diferencia: 6.60% 

3.- Toyota Corolla
Unidades vendidas en enero 2018: 
21,407
Unidades vendidas en enero 2017: 21,567
Diferencia: -0.70%

2.- Honda Civic
Unidades vendidas en enero 2018: 23,749
Unidades vendidas en enero 2017: 23,095
Diferencia: 2.80% 

1.- Toyota Camry
Unidades vendidas en enero 2018: 24,638
Unidades vendidas en enero 2017: 20,313
Diferencia: 21.30%

Las ventas del modelo Civic de Honda fueron impresionantes en enero y se colocó en 
el segundo lugar de ventas en enero.    FOTO:HONDA

Las preferencias por el auto Nissan Altima también fueron elevadas y llevaron a ese 
modelo al cuarto puesto entre los 10 autos más vendidos en enero.     FOTO:  NISSAN

Toyota Camry, el sedán de mayor venta en Estados Unidos, conserva el primer puesto a pesar de la increíble 
arremetida de los Honda Civic.      FOTO:  TOYOTA

El popular Ford Fusion saca la cara por las marcas estadounidenses y ocupa el noveno puesto en esta lista.    
FOTO:  FORD

Toyota Camry y Honda Civic a la cabeza

Otros modelos Toyota, Honda, Nissan, Hyundai, Chevrolet y Ford 
están en la lista que se reveló esta semana.

Los 10 Autos 
más vendidos
en enero



autos&rutasWASHINGTON HISPANIC  516 de febrero del 2018



autos&rutas  WASHINGTON HISPANIC6 16 de febrero del 2018

†††

*1.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS, 0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AND UP TO 60 MONTHS AND 0.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE 
TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 60 
MONTHLY PAYMENTS OF $17.48 FOR EACH $1000 BORROWED AT 1.9%. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 AND 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH 
$1000 BORROWED AT 0%. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED AT %0.9. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. **BONUS CASH OFFERS: 
CUSTOMERS CAN RECEIVE $500 BONUS CASH FROM TOYOTA (EXCLUDES HIGHLANDER HYBRID MODELS). ON FINANCE CONTRACTS WILL FIRST BE APPLIED TO THE 
DOWN PAYMENT; ON LEASES, INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TOWARD THE AMOUNT DUE AT LEASE SIGNING, WITH REMAINDER TO REDUCE CAPITALIZED COST. 
***CUSTOMERS CAN RECEIVE UP TO $2,250 TOTAL CASH ALLOWANCE ON NEW 2017 TUNDRAS. THAT INCLUDES UP TO $1,750 CASH BACK FROM TOYOTA, WHICH 
VARIES BY MODEL (EXCLUDES TRD PRO MODEL), AND $500 BONUS CASH FROM TOYOTA. ON FINANCE CONTRACTS WILL FIRST BE APPLIED TO THE DOWN PAYMENT; 
ON LEASES, INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TOWARD THE AMOUNT DUE AT LEASE SIGNING, WITH REMAINDER TO REDUCE CAPITALIZED COST. †PURCHASERS CAN 
RECEIVE $2000 CASH BACK FROM TOYOTA ON COROLLA OR CAN APPLY CASH BACK TO DOWN PAYMENT. ††BUYERS CAN RECEIVE A $500 FINANCE CASH INCENTIVE 
ON CAMRY FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. INCENTIVE 
WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT. ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION. FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED 
CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. SEE DEALER FOR DETAILS. ALL OFFERS: VEHICLE MUST BE TAKEN FROM 
DEALER STOCK BY 10/31/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. SEE DEALER FOR DETAILS. OFFERS MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED 
OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN 
WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY. ALL OFFERS END 10/31/17. †††TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 
25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE 
PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. VALID ONLY IN THE CONTINENTAL U.S. 
AND ALASKA. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.

NEW 20l7 COROLLA

NEW 20l7 TACOMA

NEW 20l7 TUNDRA

*

**

**
*

***

†

NEW 20l8 CAMRY

*

 *

††

†††

*1.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS, 0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AND UP TO 60 MONTHS AND 0.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE 
TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 60 
MONTHLY PAYMENTS OF $17.48 FOR EACH $1000 BORROWED AT 1.9%. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 AND 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH 
$1000 BORROWED AT 0%. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED AT %0.9. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. **BONUS CASH OFFERS: 
CUSTOMERS CAN RECEIVE $500 BONUS CASH FROM TOYOTA (EXCLUDES HIGHLANDER HYBRID MODELS). ON FINANCE CONTRACTS WILL FIRST BE APPLIED TO THE 
DOWN PAYMENT; ON LEASES, INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TOWARD THE AMOUNT DUE AT LEASE SIGNING, WITH REMAINDER TO REDUCE CAPITALIZED COST. 
***CUSTOMERS CAN RECEIVE UP TO $2,250 TOTAL CASH ALLOWANCE ON NEW 2017 TUNDRAS. THAT INCLUDES UP TO $1,750 CASH BACK FROM TOYOTA, WHICH 
VARIES BY MODEL (EXCLUDES TRD PRO MODEL), AND $500 BONUS CASH FROM TOYOTA. ON FINANCE CONTRACTS WILL FIRST BE APPLIED TO THE DOWN PAYMENT; 
ON LEASES, INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TOWARD THE AMOUNT DUE AT LEASE SIGNING, WITH REMAINDER TO REDUCE CAPITALIZED COST. †PURCHASERS CAN 
RECEIVE $2000 CASH BACK FROM TOYOTA ON COROLLA OR CAN APPLY CASH BACK TO DOWN PAYMENT. ††BUYERS CAN RECEIVE A $500 FINANCE CASH INCENTIVE 
ON CAMRY FROM TOYOTA IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. INCENTIVE 
WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT. ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION. FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED 
CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. SEE DEALER FOR DETAILS. ALL OFFERS: VEHICLE MUST BE TAKEN FROM 
DEALER STOCK BY 10/31/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. SEE DEALER FOR DETAILS. OFFERS MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED 
OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN 
WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY. ALL OFFERS END 10/31/17. †††TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 
25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE 
PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. VALID ONLY IN THE CONTINENTAL U.S. 
AND ALASKA. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.

NEW 20l7 COROLLA

NEW 20l7 TACOMA

NEW 20l7 TUNDRA

*

**

**
*

***

†

NEW 20l8 CAMRY

*

 *

††

††

*0% AND 0.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP 
PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 AT 0%, AND $17.05 AT 0.9% FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL 
BUYERS WILL QUALIFY. **BUYERS CAN RECEIVE A $500 FINANCE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA ON RAV4 OR CAMRY IN ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF 
VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT. ONE INCENTIVE PER 
FINANCE TRANSACTION. FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS 
WILL QUALIFY. ***PURCHASERS CAN RECEIVE $750 CASH BACK FROM TOYOTA ON HIGHLANDER (EXCLUDES HYBRIDS), $1000 CASH BACK FROM TOYOTA ON RAV4 
AND COROLLA, UP TO $1250 CASH BACK FROM TOYOTA ON TUNDRA CREW MAX (EXCLUDES TRD PRO) OR CAN APPLY CASH BACK TO DOWN PAYMENT. †ALL LEASES 
OFFERS: OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES. CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR 
AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES. NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. HIGHLANDER DUE AT SIGNING INCLUDES 
$2,560 DOWN (AFTER APPLICATION OF $750 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES), FIRST $339 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. 
EXAMPLE BASED ON 2018 HIGHLANDER LE MODEL 6948, MSRP $35,535 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $33,311. 4RUNNER DUE AT SIGNING 
INCLUDES $2,620 DOWN, FIRST $379 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. EXAMPLE BASED ON 2018 4RUNNER 4WD SR5 V6 MODEL 8664, MSRP $37,470 AND 
CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $36,074. LEASES DO NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END. EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE 
AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION. YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS 
FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES. ALL OFFERS: OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE 
SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY. DELIVERY MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/31/18 AND IS SUBJECT TO 
AVAILABILITY. LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. OFFERS END 1/31/18. 
††TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED SERVICE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC 
TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. VALID ONLY IN THE CONTINENTAL U.S. AND ALASKA.

***

NEW 20l8 RAV4

NEW 20l8 COROLLA NEW 20l8 TUNDRA CREW MAXNEW 20l7 TACOMA

NEW 20l8 CAMRY

NEW 20l8 HIGHLANDER NEW 20l8 4RUNNER
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*

**

*
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†
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JAVIER MOTA 
AUTOPROYECTO.COM

M
ichael Manley, je-
fe de la marca RAM 
desde octubre de 
2015, nos presen-
ta “Las 10 Mejores 

Cualidades de la RAM 1500 de 
2019” y las razones por las que 
confía plenamente en que la 
marca seguirá creciendo como 
lo ha estado haciendo desde que 
tomó el puesto.

Manley es uno de los ejecuti-
vos más importantes del Grupo 
FIAT Chrysler (FCA) y cuando 
tomó la responsabilidad de la 
marca RAM ya estaba al frente 
de Jeep, la división de negocios 
más rentable para el grupo.

En el Auto Show Detroit 2018 
también presentó la nueva Jeep 
Cherokee 2019, que recién había 
debutado hace cinco años. Pero 
dado al rápido crecimiento del 
segmento de los SUV medianos, 
Jeep decidió actualizarla con lo 
más avanzado de la tecnología 
de seguridad, comunicación, 
entretenimiento y conectividad.

Y ahora, con el rediseño de 
la RAM 1500 2019, que compite 
directamente con la Ford F-150 y 
la Chevrolet Silverado, entregó 
una camioneta más resistente, 
fuerte y 225 libras más ligera, 
gracias a la utilización de acero 
de alta resistencia, tanto en el 
chasis como en la cabina.

Tan solo en el chasis, los in-
genieros de RAM lograron redu-
cir el peso en 100 libras, y además 
mejoraron la protección de los 
ocupantes con la incorporación 
de una estructura de absorción 
de impactos frontales y a un sin-
gular sistema de bloqueadores 
de neumáticos que dirigen los 
rines hacia fuera de la cabina en 
caso de colisión.

Asimismo, ahora tienen has-
ta 12,700 libras de capacidad de 
remolque (aproximadamente 20 
por ciento más que la generación 
actual) y el área de carga creció 

también en 22 por ciento.
El tren motor de la nueva 

RAM 1500 2019 incluye el nuevo 
sistema semi-híbrido eTorque 
que viene acoplado tanto al mo-
tor Pentastar V6 de 3.6 litros y 
305 caballos de fuerza, como al 
HEMI V8 de 5.7 litros y 395 HP.

El sistema e-Torque com-
bina un motor-generador por 
correa con un paquete de bate-
rías de 48 voltios, que se encar-
gan de gestionar las funciones 
start/stop, la entrega de torque 
de corta duración y la recupe-
ración de la energía de frenado.

Las 10 razones
Manley nos recibió al final de 

tres largas jornadas de presenta-

ciones, conferencias de prensa 
y entrevistas individuales en el 
Auto Show de Detroit, pero el 
cansancio no parece estar en su 
ADN y cuando le preguntamos 
por qué considera que la RAM 
1500 2019 es la mejor pick up del 
mercado, casi saltó del asiento, 
se acomodó en la orilla de la silla 
y respondió con gran entusias-
mo:

En cuestión de remolcar, la renovada RAM 1500 2019 es la más 
poderosa de su tipo, a pesar de que su carrocería es más ligera que la del 
2018.						      FOTO: RAM

El interior de la RAM 1500 de 2019 ha sido rediseñado con los mejores materiales. No hay otro modelo 
como esta renovada pickup fuera del segmento de lujo.				                         FOTO: RAM

Con esta RAM 1500 de 2019 usted podrá desafiar todos los caminos y lograr la experiencia de manejo más cómoda. Por si fuera poco, tiene una 
mayor capacidad de remolque, que llega a 12,700 libras. 								                         FOTO: RAM

FIAT-Chrysler pone lo mejor en su pickup RAM 2019

Es más ligera y súper poderosa
Revelan cualidades de la renovada 
 camioneta que ahora utiliza acero de 
 alta resistencia en el chasis y en la cabina.

¿Estás listo?
1.- Número 1: RAM siempre 

ha sido el innovador en el seg-
mento de las pick up. Tenemos 
un diseño único. Si miras de 
lejos y ves la líneas de nuestros 
principales competidores y les 
quitas los emblemas, son muy 
similares. De hecho, Chevrolet 
tiene un comercial de televisión 
en el que pretenden que es una 
Ford y resulta que es una Chevy. 

Yo no quiero ser eso.
2.- Tengo la cabina más si-

lenciosa en el segmento.
3.- Tengo la experiencia de 

manejo más cómoda.
4.- Tengo una suspensión 

posterior de cinco enlaces. Y 
además suspensión de aire, lo 
que significa que puedes balan-
cear cualquier tipo de carga que 
pongas en la camioneta.

5.- Tengo el mejor interior. 
No puedes conseguir un interior 

como éste fuera del segmento de 
lujo.

6.- Tengo una pantalla de 12 
pulgadas. Cuando hacemos los 
planes de negocio sobre estas 
cosas, hacemos estimados sobre 
la aceptación de cada configura-
ción, ya he aumentado el esti-
mado original tres veces. Ha sido 
recibida increíblemente bien.

7.- Tengo toda la tecnología 
que tiene el resto.

8.- Tengo las camionetas 

más durables en el mercado.
9.- Tengo el mayor nivel de 

lealtad en el segmento de las ca-
mionetas 1500.

10.- Excepto esas cosas, so-
mos iguales.

RAM ha estado casi siempre 
en el tercer lugar de ventas de-
trás de la Ford F-150 y la Che-
vrolet Silverado, pero en 2017, 
estuvo en 2do. lugar durante tres 
meses. “Planeo seguir crecien-
do”, agregó Manley.
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(301)424-1700
PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. NO TODOS CALIFICAN. OFERTAS NO PUEDEN SER COMBINADAS. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($200) Y ENVIO. NO PAGOS HASTA 90 DIAS, Y OTRAS PROMOCIONES, NO TODOS CALIFICAN, APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS.

755 Rockvil le Pike

Rockvil le, MD 20852

of Rockville DARCARSchrys le r jeeprockv i l l e .com

Juan Tejera
(301) 792-3772

Ve
nt
as

Manuel Leon

Ve
nt
as

Henry Argueta
(301) 378-6403

Ve
nt
as

$12,399

2014 CHEVROLET CRUZE
LTZ Sedan

Stk.N2435

$34,595

2016 AUDI TT Coupe

Stk.881012A

$24,595

2016 JEEP GRAND CHEROKEE
LAREDO SUV

Stk.738382A

$30,285

2016 TOYOTA HIGHLANDER
XLE Sedan

Stk.P2427

$44,995

2017 CHEVROLET
SUBURBAN LT Sedan

Stk.E1550

$23,895

2017 FORD TRANSIT VAN
Minivan

Stk.E1556

$16,650

2012 CHEVROLET
SILVERADO 1500 LT

Stk.N2446

$33,894

2016 LEXUS RC 300
ALL WD

Stk.738261A

$13,894

2010 CHEVROLET
TAHOE LT

Stk.738177A

$10,892

2012 MINI COOPER

Stk.838173B

$13,891

2014 DODGE
AVENGER RT

Stk.883103A

$13,791

2014 HYUNDAI
SONATA LIMITED

Stk.818107A 

$23,891

2011 FORD F-150
XLT

Stk.832113A

$27,493

2015 FORD EDGE
TITANIUM

Stk.818085A

$30,892

2016 SUBARU OUTBACK
3.6R Limited

Stk.N24100 

$11,793

2014 TOYOTA
COROLLA S

Stk.884019A

Nuevo TACOMATACOMANuevo

Autos Nuevos: 1-888-755-5384
8500 Sudley Rd, Manassas VA, 20155 ¡Miller Toyota Tiene Un Verdadero

Equipo Hispano A Su Servicio!

Nuevos Usados

PARA VER TODO NUESTRO STOCK VISITENOS EN: www.MillerToyota.com

¡MAS DE 100 TOYOTAS
CERTIFICADOS DISPONIBLES!

¡VISITE NUESTRO CENTRO
DE SERVICIO Y PARTES! 

Victor Gamez
Parts Professional
703-396-5061
parts@millertoyota.com

Dimas Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.793.8297

Irvin Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.224.4083

DANNY ULLOA
(571)437-4236 

JOSE (Gte. Finanzas)
(703)335-6227

MANOLO
(818)585-0201

Autos Usados 1-888-771-6952

www.MillerToyota.com
8500 Sudley Rd,  Manassas VA, 20155

TOYOTA
2017

OFERTA TERMINA EL 02/28/2018. CON CREDITO APROBADO A TRAVES DE TOYOTA FINANCIAL SERVICES. 72 MENSUALIDADES  DE $13.88 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 0 .9% APR,72 
MENSUALIDADES DE $14.26 POR CADA $1000  FINANCIADOS AL 1.9 APR   Y A CAMBIO DE PAGO DE TOYOTA DE REEMBOLSO DE EFECTIVO O OFERTAS ESPECIALES DE LEASE. GRADUADOS DE COLLEGE Y 
REEMBOLSO DE MILITARES NO ESTAN INCLUIDOS EN ESTA OFERTA PERO PUEDE CALIFICAR, VEA A DEALER POR DEATLLES. TODAS LAS VENTAS SON MAS IMPUESTOS, PLACAS Y $640 DE COSTO DE 
PROCESAMIENTO. PRECIOS INCLUYEN FLETES. REEMBOLSOS Y EFECTIVO DE FINANCIAMIENTO SON PAGADOS POR TOYOTA.

TODAS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS Y COSTOS DE PROCESAMIENTO. SUJETO A PRIORIDAD DE VENTA.

Miguel Marcia
Consejero de
Servicios
866.322.9676

SE ACEPTA
TAX ID

COROLLANuevo COROLLANuevo

0.9%APR por 72 meses* 

TOYOTA
2018

ó $1,500 reembolso de Toyota* 

CAMRYNuevo CAMRYNuevo

0.9%APR por 72 meses* 
y $500 �nanciamiento en efectivo* 

TOYOTA
20182018

y $500 �nanciamiento en efectivo* 

TOYOTA
2018

TOYOTA
2018

1.9% APR por 72 month*
ó $500 reembolso de Toyota*  

Will
1-888-755-5384 1-888-755-5384

Carlos Ramos
 866-387-3056
Vladimir Brun

866-362-4641
Mike

866-541-2604
Sergio

866-407-2045
Stephen Polo

TOYOTA
2017

Sto
ck 

#M
18

02
89

A

$9,575

2008

Precio Especial 

Toyota RAV4 Sport 4WD

Sto
ck 

#M
18

07
59

A

Toyota Camry SE FWD 4D Sedan

$10,984
Precio Especial 

2012

Sto
ck 

# P
16

21
A

Toyota Highlander Base Plus V6 AWD

$16,375

2013

Precio Especial 

Sto
ck 

#P
16

83
Toyota Corolla LE FWD 4D Sedan

$13,831
Precio Especial 

2015

$16,244

2016

Precio Especial 

Honda Accord LX FWD 4D Sedan

Sto
ck 

#P
16

78

Sto
ck 

#P
16

34
A

Toyota Camry LE FWD 4D Sedan

$7,267

2007

Precio Especial 

NuevosNuevosNuevosNuevosNuevosNuevosNuevosNuevosNuevos
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HISPANIC PR WIRE
ESPECIAL

E
l fabricante American 
Honda Motor Co., Inc. 
(AHM) reveló esta se-
mana las ventas de ene-
ro, que ascendieron a 

un total combinado de 104,542 
vehículos Honda y Acura, con 
una ligera disminución del 1.7 
por ciento en comparación con 
enero del 2017. 

Las ventas de la División 
Honda llegaron a 95,634 unida-
des, y las colocaciones de sólo 
los automóviles Honda fueron 
de 45,224 unidades en el mismo 
mes. En lo que a los camiones se 
refiere hubo una pequeña dis-
minución del 1.8 por ciento por 

limitaciones del inventario y se 
obtuvo una venta de 50,410 uni-
dades. 

En cuanto a las ventas totales 
de la División Acura registraron 
una caída del 
3.2 por cien-
to en enero, 
con la ven-
ta de 8,908 
u n i d a d e s . 
Sin embar-
go, las ven-
tas de auto-
móviles de 
esta marca 
ganaron 9.3 
por ciento 
con la venta de 2,979 vehículos.

La compañía informó tam-
bién que luego de un año récord 

para los camiones Honda, el 
SUV Pilot continuó mostrando 
gran solidez en el mercado dado 
que una mejor provisión permi-
tió un aumento del 61.8 por cien-

to, mientras que el 
modelo HR-V re-
gistró una ganan-
cia de dos dígitos. 

El sedán Ci-
vic obtuvo una 
notoria ganancia 
durante el mes, 
mientras que las 
ventas totales 
de automóviles 
quedaron un poco 
detrás en compa-

ración con enero del 2017.
Las ventas de Pilot aumen-

taron un 61.8 por ciento con la 

venta de 11,619 unidades en ene-
ro, su quinto mes de aumento 
consecutivo.

HR-V marcó un nuevo ré-
cord en enero, y ganó un firme 
10 por ciento en ventas de 6,259 
unidades para el mes, y continuó 
como uno de los segmentos más 
fuertes en venta de vehículos.

Las ventas de Civic aumen-
taron 2.8 por ciento en enero, 
mientras que el completamente 
nuevo Accord comienza a ganar 
impulso con la recientemente 
lanzada campaña nacional de 
marketing.

“Con una oferta de produc-
tos sólida y fresca, confiamos en 
la competitividad que caracteri-
za a nuestros productos en cada 
uno de sus segmentos”, sostu-

vo Henio Arcangeli, Jr.,  gerente 
general de Ventas de Honda.

Modelos Acura 
Luego de un diciembre fuerte 

–su mejor mes del 2017- las ven-
tas de la División Acura tuvieron 
relativamente pocos cambios en 
enero. No obstante, los automó-
viles Acura se diferenciaron de 
la tendencia a la baja en las ven-
tas de los sedán de lujo con una 
ganancia del 9.3 por ciento para 
el mes. 

Encabezadas por TLX e im-
pulsadas por el recientemente 
renovado RLX, las ventas de 
automóviles Acura aumentaron 
un 9.3 por ciento con la venta de 
2,979 unidades en el primer mes 
del año.Luego de los aplausos 

conseguidos en los salones de 
exposición automotriz que ge-
neró el TLX A-Spec, sus ventas 
ganaron un 13.2 por ciento en 
enero.

“Encabezados por el TLX 
A-Spec, nos complace ver que 
nuestros esfuerzos con los se-
danes Acura son redituables si 
consideramos lo desafiante que 
es el mercado de los automóviles 
de lujo”, declaró Jon Ikeda, vice-
presidente y gerente general de 
Ventas de Acura. 

“Estamos ansiosos por mos-
trar el Prototipo RDX 2019 en el 
Auto Show de Chicago en estos 
días, en momentos en que el 
circuito de ferias automotrices 
llega a uno de los mercados más 
fuertes de Acura”, indicó. 

Los Acura TLX de la marca de autos de lujo del fabricante Honda mostró en enero que sus preferencias con-
tinúan en alza.								        FOTO: HONDA-ACURA

El crossover Honda HR-V ratificó su popularidad en el primer mes del 2018, con altas ventas que impulsa-
ron las ganancias de la marca.							                              FOTO: HONDA

La camioneta Honda Pilot obtuvo en enero pasado un aumento de 61.8 por ciento en sus colocaciones 
durante ese mes.								         FOTO: HONDA

Camionetas y autos Honda exitosos en enero

Pilot y HR-V 
con nuevos 
récords
El sedán Civic aumenta 2.8%, muy cerca de su récord anual histórico. 
Ventas de autos Acura rinden excelentes ganancias.

LA CIFRA

11,619 
unidades  

 del Honda Pilot fueron ven-
didas en enero, su quinto mes 
de aumento consecutivo.
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$3,410 ADDITIONAL VALUE!

ENGINE GUARANTEED FOR LIFE

OIL & FILTER CHANGES FOR LIFE

PARTS & SERVICE GUARANTEED FOR LIFE

STATE INSPECTIONS FOR LIFE

TOWING GUARANTEED FOR LIFE

Non-factory limited warranly, good at participating dealerships

ALL CERTIFIED PREOWNED &
NEW PRIORITY VEHICLES

COME WITH PRIORITIES FOR LIFE

PriorityToyotaSpringfield.com

703-269-1400703-269-1400

LEASES ARE 36-MONTHS/12,000 MI/YR. COROLLA: MSRP $19,800, $3,699 DUE AT SIGNING. CAMRY: MSRP $23,935, $3,699 DUE AT SIGNING. RAV4: MSRP $25,940, $3,699 DUE AT SIGNING. SIENNA: MSRP $33,480, $3,999 DUE AT SIGNING. PRIUS MSRP $21,035, $3,599 DUE AT SIGNING. HIGHLANDER: MSRP $35,080, $3,999 DUE AT SIGNING. ALL VEHICLES SUBJECT TO PRIOR SALE. INTERNET PRICE IS ONLY APPLICABLE TO THIS SPECIFIC VEHICLE AS IDENTIFIED BY STOCK NUMBER AND VIN. INTERNET SALE PRICES INCLUDE 
ALL MANUFACTURER CASH BACK AND MAY REQUIRE FINANCING THRU TFS ON APPROVED CREDIT. INTERNET PRICING CANNOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS. ALL PRICES & PAYMENTS CALCULATED ABOVE PLUS TAX, TAGS, $699 PROCESSING FEE. ADVERTISED APR ON APPROVED CREDIT THROUGH TFS. STOCK PHOTOS ARE FOR ILLUSTRATIVE PURPOSES.  PRIORITY TOYOTA SPRINGFIELD ASSUMES NO RESPONSIBILITY FOR INACCURACIES AFTER THE PURCHASER HAS TAKEN DELIVERY OF VEHICLE. VEHICLES ARE NOT AVAILABLE 
FOR EXPORT OUT OF CONTINENTAL UNITED STATES. COLLEGE GRAD/MILITARY REBATE NOT INCLUDED IN INTERNET PRICING. THESE REBATES WILL FURTHER  REDUCE THE PRICE. DEALER NOT RESPONSIBLE FOR ERRORS OR OMISSIONS. TOYOTACARE NO COST MAINTENANCE COVERS THE FIRST 2 YEARS 25,000 MILES ON NEW VEHICLES ONLY. NO CHARGE OIL CHANGES BEYOND 2 YEARS IS PROVIDED BY THE DEALER. OIL AND FILTER CHANGES FOR LIFE FOR PRE-OWNED & CERTIFIED VEHICLES ARE PROVIDED BY PRIORITY TOYOTA. 
SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. VALID  ONLY IN CONTINENTAL U.S. AND ALASKA. MAINTENANCE BEYOND 2 YEARS/ 25,000 MILES PROVIDED BY DEALER. ON APPROVED CREDIT THRU TFS. NO SECURITY DEPOSIT REQUIRED. 0% / 60-MONTHS: $16.67/ $1,000 FINANCED, 0% / 72-MONTHS: $13.89/$1,000 FINANCED, 0% / 48-MONTHS: $17.48/$1,000 FINANCED. CERTIFIED PREOWNED DISCOUNTS BASED ON ORIGINAL MSRP.  MUST SIGN “CUSTOMER BONUS CASH” FORM. ALL OFFERS EXPIRE 2.28.2018.

¡BIENVENIDOS TAX ID!

12-month/12,000 Mile Limited Comprehensive Warranty
7-year / 100,00  Mile Limited Powertrain Warranty!

160-Point Quality Insurance Inspection!
CARFAX Vehicle History Report & More!

EVERY CERTIFIED USED TOYOTA COMES WITH

ENGINE GUARANTEED FOR LIFE

OIL & FILTER CHANGES FOR LIFE

PARTS & SERVICE GUARANTEED FOR LIFE

STATE INSPECTIONS FOR LIFE

TOWING GUARANTEED FOR LIFE

Non-factory limited warranly, good at participating dealerships

PriorityToyotaSpringfield/WashingtonHispanic.com

ASK ABOUT OUR $1000
TOYOTA MILITARY REBATE 

OR OUR  $750 COLLEGE GRADUATE REBATE!

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

Está incluida en nuestro dealership 
¡Felicitaciones!

Garantía absoluta de por vida en motor y
transmisión  mientras el vehículo te pertenezca ¡Sin ningún

 costo par
a tí!

La compra de tu vehículo incluye:

GARANTÍA ABSOLUTA
DE POR VIDA

$149
PER MONTH LEASE

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2018

COROLLA LE

OR 0% APR FOR 60-MONTH OR $1,500 CASH BACK FROM TOYOTA!

$329
PER MONTH LEASE

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2017

SIENNA LE

OR 1.9% APR FINANCING AVAILABLE FOR UP TO 60-MONTH!

$179
PER MONTH LEASE

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2018

RAV4 LE

OR 0% APR FOR 60-MONTH OR $1,000 CASH BACK FROM TOYOTA!

$249
PER MONTH LEASE

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

BRAND-NEW 2018

PRIUS c TWO

OR 0% APR FOR 60-MONTH OR $1,500 CASH BACK FROM TOYOTA!

$309
PER MONTH LEASE

BRAND-NEW 2018

HIGHLANDER

OR GET $750 CASH BACK FROM TOYOTA!

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

$189
PER MONTH LEASE

BRAND-NEW 2018

CAMRY LE

OR 0% APR FOR 60-MONTH OR $500 TOYOTA FINANCE CASH!

PRIORITY
T O Y O T A

S P R I N G F I E L D

M i l e n a

S A L E S

H e c t o r  

S A L E S

L e o

S A L E S

W i l l

S A L E S

A n t h o n y

S A L E S

C a r l o s

S A L E S

S t e p h a n i e

A F T E R
M A R K E T

K a t h e r i n e

A F T E R
M A R K E T

E l v i s

S A L E S

D a v i d  E n c i s o

F I N A N C E

S t a n

S A L E S
M A N A G E R

C a t h e r i n

F I N A N C I A M I E N T O

$39261999 TOYOTA COROLLA
 Stk.181159A LE, 4D, Sedan

$76382011 MAZDA MAZDA 3i
 Stk.180859A 4D, Sedan, Sport

$69282012 HONDA CIVIC
 Stk.175062A LX, 4D, Sedan

$245772012 TOYOTA 4RUNNER
Stk.DX5640A SR5, 4D, Sport Utility, certificado

$169382013 HONDA ACCORD
Stk.DX5335A 2D, Coupe, EX-L

$265972013 MERCEDES BENZ M-CLASS ML 350
Stk.180555A 4D, Sport Utility, 4Matic

$209512013 TOYOTA TACOMA
Stk.176308A CERTIFICADO 4D, Double Cab

$98822013 TOYOTA YARIS
Stk.181025A CERTIFICADO 3D, Hatchback, LE

$167922014 HONDA CR-V
 Stk.176152B LX,4D, Sport Utility Automatico,

FWD 1 Solo dueño

$148532015 TOYOTA CAMRY
Stk.120131 CERTIFICADO LE, 4D, Sedan
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VENTAS

Dario Beltran

GERENTE GENERAL

Doris Alvarado

FINANCIAMIENTO

Enrique Marquez

GERENTE DE VENTAS

Cinthya BonillaEmerita Adorno

ATENCION AL CLIENTE 

Gabriela Martinez

LustineToyota.com
14227 Je�erson Davis Highway, Woodbridge VA 22191

Enrique Marquez

GERENTE DE VENTAS

LustineToyota.com
14227 Je�erson Davis Highway, Woodbridge VA 22191

(703) 596-8555

Richard MoratayaJosé Cuzco Andy GómezNico Tinoco Adonis Hernandez Roger Jaldin Yony Lopez Victor Sevilla Oscar HernandezJennifer Chávez Carlos Jovel Larry Salamanca

PRECIOS UNICAMENTE PARA CLIENTES CON CREDITO CALIFICADO Y APROBADO, INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DISPONIBLES. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($599) Y GASTOS DE ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. AX, TITLE, LICENSE, DEALER FEES AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2610 DOWN, FIRST PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,460 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,186. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES 
$650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 09/05/2017 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH 
OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. FINANCING AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP 
PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND DEALER FEES. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND 
UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. PURCHASERS CAN RECEIVE CASH BACK FROM TOYOTA OR CAN APPLY TO DOWN PAYMENT. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 7/5/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. DEALER FEES ARE EXTRA. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. 
ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS.

Let’s Go Places

of Woodbridge

2015 HYUNDAI SONATA 

2.4L, SE,
Automatico,
1 solo dueño

Stk. 8HR2615A

$9989

2015 TOYOTA SIENNA 

LE, Automatico, 
1 solo dueño

Stk. PWW9487

$21002

2017 FORD FUSION 

SE, Automatico, 
1 solo dueño

Stk. PFW9524 

$15826

2017 HONDA ACCORD 

Hybrid EX-L,
Automatico,
1 solo dueño

Stk. 7V9859A

$27314

2012 FORD FOCUS

SE, Automatico, 
4 puertas

Stk. 8H2458A

$7999

2014 CHEVROLET MALIBU

LT,
Automatico

Stk. PWW9493B

$12429

2016 HONDA ODYSSEY

EX, Automatico, 
1 solo dueño

Stk. 8F2466A

$25977

2015 NISSAN ROGUE 

Select S,
Automatico,
1 solo dueño

Stk. 8C2230A

$13800

2016 TOYOTA COROLLA

L, Automatico
1 solo dueño

Stk. 8F2340A

$13946

2015 HYUNDAI SONATA 
Stk. 8HR2615A

2015 TOYOTA SIENNA 
Stk. PWW9487

2012 FORD FOCUS
Stk. 8H2458A

2014 CHEVROLET MALIBU
Stk. PWW9493BStk. 8C2230A

Cada vehículo
certificado viene con:

2012 FORD FOCUS2015 NISSAN ROGUE 
Stk. 8C2230A

Cada vehículo
certificado viene con:

160 Points de Inspección de Calidad 

CARFAX Reporte del Historial del Vehículo 

... y mucho más! 

12 Meses / 12,000 millas   Garantía Total Limitada 

7 Años / 100,000 Millas  Garantía Limitada
del Tren de Potencia

2016 SCION iA 

Manual,
1 solo dueño.

Stk. 8F2144A

$10999

¡ INSPECCIÓN DE VIRGINIA GRATIS!

NEW 2018 TOYOTA RAV 4

OR $209
PER MOnth

36MONTHS

$2,999
DUE AT SIGNING

NEW 2018 TOYOTA SIENNA

OR

OR

$399
PER MOnth

36MONTHS

$2,799
DUE AT SIGNING

NEW 2018 TOYOTA COROLLA

$1500
CASH BACK

OR OR

$1000
CASH BACK

OR

$500
CASH BACK

OR

0%

60 MONTHS
$179
PER MOnth

36MONTHS

$2,599
DUE AT SIGNING

36MONTHS

$2,799
DUE AT SIGNING

36MONTHS

$2,999
DUE AT SIGNING

NEW 2018 TOYOTA CAMRY

OR $219
PER MOnth

NEW 2017 TOYOTA TACOMA

$329
PER MOnth

TOYOTA SAFETY SENSE™ (TSS)

Juntos podemos hacer el camino más seguro!
• El Sistema Pre-Colisión (Detector de vehículos y peatones)
• El Asistente de Manejo en Carril c/ función
   de Asistencia en Volante
• Luces Altas Automáticas 
• Control Automático de la Velocidad con Radar Dinámico

para obtener

más detalles!

APR
financing
for

0%

36 MONTHS

APR
financing
for

0%

60 MONTHS

APR
financing
for 1.9%

60  MONTHS

APR
financing
for

0%

60 MONTHS

APR
financing
for

. . . . .  y muchos más para elegir! 

+500 Toyota
Finance Cash

+500 Toyota
Finance Cash

SOMOS EL DEALER #1 EN LA COSTA ESTE
ESPECIALIZADOS EN TAX ID!

NEW 2018 TOYOTA COROLLA NEW 2018 TOYOTA CAMRY

 

2015 TOYOTA CAMRY 

LE, Automatico

Stk. R7F9683A

$14619

BUMPER BUMPER2
JUST GOT A NEW BEST FRIEND!

Introducing Lustine’ Lifetime...

Now available with your new Toyota Purchase!
NEVER WORRY ABOUT YOUR VEHICLE AGAIN!

COVERAGE

MOTOR

TRANSMISIÓN

SISTEMA DE EJE INSPECCIONES ESTATALES

TODAS LAS PARTES
LUBRICADAS

GARANTÍA CON
$0 DE COSTO

MOTOR

TRANSMISIÓN

SISTEMA DE EJE
GARANTÍA DE POR VIDA EN:

2015 TOYOTA AVALON 

Limited, 1 solo
dueño,
Automatico

Stk. 7H1946A

$16987
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BUSINESS WIRE 
ESPECIAL

U
n fantástico y hermo-
so Bugatti Type 57SC 
Atlantic de 1936 fue 
elegido ganador del 
prestigioso y exclu-

sivo premio Peninsula Classics 
Best of the Best, el pasado jueves 
8 en el hotel The Peninsula Paris 
de la capital francesa.

Ya en su tercer año, dicho 
preciado galardón se determinó 
entre ocho de los más elegantes 
coches clásicos del mundo, to-
dos ganadores de los concursos 
internacionales más importan-
tes, para competir por el título 
del automóvil más excepcional 
del mundo, “El Mejor de los Me-
jores”, como señala su nombre 
en inglés. 

El vehículo ganador fue se-
leccionado después de pasar una 
revisión a cargo de 24 expertos 
en automóviles, diseñadores y 
celebridades destacadas dentro 
del mundo del automovilismo.

Este sensacional Bugatti 
es propiedad de Rob y Melani 
Walton y del Mullin Automoti-
ve Museum, que se encuentra en 
California, y previamente había 
sido elegido «Best of Show Con-
cours d’Etat» en la edición El 
honorable Sir Michael Kadoorie, 
presidente de The Hong Kong 
and Shanghai Hotels, Limited, 
y cofundador del galardón, de-
claró que “buscamos emocionar 
a los eternos entusiastas de los 
coches, pero también encender 
una nueva pasión en aquellos 

que recién descubren el mundo 
del automovilismo».

Con un motor sobrealimen-
tado y considerado por muchos 
como el primer súper deportivo 
que se haya fabricado, el Bugatti 
ganador es uno de cuatro mode-
los Type 57 Atlantic producidos, 
de los que solo quedan tres en el 
mundo. 

El vehículo fue diseñado por 
Jean Bugatti, el hijo de Ettore 
Bugatti. Jean creó el coche ba-

sándose en otro de sus diseños, 
el prototipo Aérolithe de 1935, 
que fue famoso por sus uniones 
con remaches que se aprecian 
desde el exterior, por temor a 
que se incendiaran las partes 
de la carrocería de aleación de 
magnesio, altamente inflama-
ble. Jean mantuvo estas unio-
nes remachadas características 
en la carrocería de aluminio del 
Atlantic.

El Bugatti Type 57SC Atlantic 

es la joya de la corona del circui-
to automotriz», afirmó Julius 
Kruta, responsable de la divi-
sión Tradition de Bugatti. «Es-
te coche –añadió-, fue la obra 
maestra de Jean Bugatti, con sus 
hermosas e impresionantes lí-
neas, además de su rendimiento 
inigualable para la época”. 

Este modelo, con número 
de chasis 57374, fue el primer 
Type 57 Atlantic producido y se 
entregó nuevo en 1936 a Natha-
niel Mayer Victor Rothschild, 
de Gran Bretaña, tercer Barón 
Rothschild, y desde entonces ha 

pasado por unos pocos propieta-
rios en sus 82 años de historia. 

Máxima expresión
El Atlantic representa la 

máxima expresión del estilo au-
tomotriz francés, y es descrito 
como la Mona Lisa del mundo de 
los coleccionistas de automóvi-
les», comentó Peter Mullin, 
fundador y director ejecutivo 
del Mullin Automotive Museum. 

Desde sus curvas iniguala-
bles y sus remaches inspirados 
en la aviación, hasta la elegante 
carrocería totalmente de alu-
minio diseñada por Jean Bugat-
ti, el coche es verdaderamente 
una pieza de arte notable. Me 
siento muy honrado de haberlo 
compartido con el mundo entre 
otros dignos candidatos del Best 
of Best».

Estoy totalmente de acuerdo 

con Peter, los otros siete nomi-
nados fueron también impre-
sionantes, lo que hace aún más 
especial el hecho de ganar el 
premio», señaló Rob Walton, 
copropietario del coche ganador. 

El honorable Sir Michael 
Kadoorie, junto con los cofun-
dadores del premio Christian 
Philippsen, William E. «Chip» 
Connor y Bruce Meyer, crearon 
el galardón. Todos ellos citaron 
una pasión para la excelencia 
automotriz como la inspiración 
detrás de la creación del premio 
Peninsula Classics Best of the 
Best.

Según Bruce Meye, «al final, 
el Bugatti Type 57 SC Atlantic 
coupé de 1936 salió victorioso 
con su diseño particular y excep-
cional, que lo convierte en una 
maravillosa combinación de arte 
y tecnología».

El Bugatti Type 57SC Atlantic coupé 1936 junto a sus propietarios y el jurado de 24 expertos en auto-
móviles, diseñadores y celebridades que lo declararon victorioso, durante una fiesta exclusiva en el hotel The 
Peninsula Paris.								                   FOTO: CORTESÍA

Impresionante frontis del Bugatti Type 57SC Atlantic coupé 1936, 
obra del gran diseñador Jean Bugatti.		                     FOTO: CORTESÍA

El Bugatti Type 57SC Atlantic coupé 1936 fue declarado ganador por su diseño excepcional, que lo 
convierte en una maravillosa combinación de arte y tecnología. Es considerada “la joya de la corona del circuito 
automotriz”.								                    FOTO: CORTESÍA

Obtiene el premio mundial más codiciado

Un Bugatti es 
“El mejor de 
los Mejores”
Jurado del concurso anual Peninsula Classics Best of the Best se rinde 
ante el Bugatti Type 57SC Atlantic coupé de 1936.

Más información sobre este concurso en el sitio web 
http://peninsula.com/bestofthebest
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DARCARS
NISSAN  OF
ROCKVILLE
AUTOS USADOS

(301) 309-2200
www.DARCARSNissan.com
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

y... muchos mas para elegir!

PROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRA-
FIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

www.DARCARSnissan.com

(301) 309-2200
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

ANDRES MAURICIO

y... muchos mas para elegir!

PROBLEMAS DE CREDITOPROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMASNO SON PROBLEMASNO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

Kia Optima

LX, Sedan, Automatico

$11,9772013

Stk.741112A

Volkswagen Passat

SE, Navegacion, Sunroof, sedan

$15,9772014

Stk.P10520

Nissan Altima

2.5 S, Sedan, automatico, ventanas electricas

$11,7772015

Stk.743001A

2016 Chrysler 200

Limited Sedan, Automatico

$12,7772015

Stk.746152A

Ford F-150

XLT Pickup TRUCK, Automatico

$29,7772015

Stk.749590A 

Mazda Mazda 6i

 Touring, automatico, sedan

$18,9772015

Stk.P10527

2017 Ram Promaster

Cargo Van, Mini VAn, FWD

$20,9772015

Stk.E1563

Honda Accord

Sedan, FWD Sport

$15,9772015

Stk.N2439A

Nissan Quest

SV,Minivan, Automatico van

$17,9772016

Stk.N2441

DARCARS
NISSAN  OF
COLLEGE PARK
AUTOS USADOS

(301) 441-8000
www.DARCARSNissan.com
9330 BALTIMORE AVE.
COLLEGE PARK , MD 20740

Y MUCHO MAS PARA ELEGIR

¡BIENVENIDOS TAX ID!

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA 
PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

(301) 441-8000

www.DARCARSnissanofcollegepark.com

TRABAJAMOS CON BAJO PAGO INICIAL.

$15,996
 LX, Sedan, Automatico

Honda Civic

2016

Stk.793545A 

$25,650
LT, Pickup Truck

Chevrolet Silverado 1500

2014

Stk.N1941

$17,996
Automatico, SUV

Mini Cooper Countryman

2014

Stk.N1795

$13,996
2.4L, Sport, Automatico

Hyundai Sonata 

2015

Stk.P2072

$13,496
LE, Sedan, Automatico, 44k

Toyota Corolla 

2016

Stk.X0031

$17,656
SE, Automatico, 9k

Ford Escape SE

2017

Stk.793128A

$33,996
Wagon XLT, Automatico 15 Pasajeros
Mini Van

Ford Transit 

2017

Stk.P2052

$19,795
C Platinum cuero

Chrysler 200

2016

Stk.N1458

$20,996
 LX, SUV, Automatico, 1 solo dueño

Honda CRV

2016

Stk.793093A 

9330 BALTIMORE AVE. COLLEGE PARK , MD
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El objetivo es crear robots amables y serviciales 
que convivan con los humanos y les ayuden en 
sus quehaceres cotidianos.

TOKIO, JAPÓN          
ESPECIAL  

E
l Toyota T-HR3 es un robot 
humanoide de tercera gene-
ración, que va mucho más allá 
de la producción de autos para 
ingresar a una nueva etapa en 

la que Toyota sigue explorando nuevas 
tecnologías para garantizar la “movili-
dad para todos”.

Desde los años 80 Toyota ha estado 
trabajando en el desarrollo de robots 
industriales para mejorar sus procesos 
de fabricación de autos como los que 
operan en la Planta Motomachi de To-
yota City, donde se fabrica el Lexus LC 
500 para todo el mundo.

Los robots asistentes se han benefi -
ciado de  los conocimientos de Toyota 
en tecnologías de automoción para de-
sarrollar nuevos sistemas de movilidad 
que puedan ayudar a médicos, cuidado-
res y pacientes, ancianos y personas con 
discapacidad.

El nuevo Toyota T-HR3 se presentó 
por primera vez ofi cialmente en la Ex-
posición Internacional de Robots que 
se realizó en el Big Sight de Tokio, a fi -
nes del año pasado. Se han programado 
nuevas presentaciones este año, como 
una demostración de que Toyota esta-
rá siempre al frente del desarrollo de la 
tecnología, más allá de los autos.

Y la pregunta que muchos hicieron 
fue, ¿llegará este robot a conducir un 
auto?

En acción
Diseñado y desarrollado por la Divi-

sión de Robots Asistentes de Toyota, el 
T-HR3 es capaz de gestionar de forma 
segura las interacciones físicas entre los 

robots y su entorno. Además consta de 
un nuevo sistema remoto de maniobras 
gracias al cual el  robot replica los mo-
vimientos del usuario.

Este robot de Toyota representa un 
nuevo paso evolutivo respecto a la ge-
neración anterior de robots humanoi-
des que tocan instrumentos, creados 
para probar la colocación precisa de 
las articulaciones y movimientos pre-
programados.

El Toyota T-HR3 tiene capacidades 
que pueden ayudar de forma segura a 
los humanos en diversos contextos, ta-
les como en casa, en servicios médicos, 
en zonas de obras, en lugares golpeados 
por catástrofes o incluso en el espacio 
exterior.

“Los miembros del equipo de ro-
bots asistentes apuestan por utilizar 
la tecnología incorporada en el Toyota 
T-HR3 para desarrollar robots amables 
y serviciales que convivan con los hu-

manos y les ayuden en sus quehaceres 
cotidianos”, destacó Akifumi Tamaoki, 
director general de la División de Ro-
bots Asistentes de Toyota. 

“De cara al futuro, las tecnologías 
centrales desarrolladas para esta plata-
forma ayudarán a informar y progresar 
en el desarrollo de robots que faciliten 
una movilidad cada vez mejor para to-
dos”, aseveró.

Maniobras Maestras
El Toyota T-HR3 se controla me-

diante el llamado Sistema de Manio-
bras Maestras (Master Maneuvering 
System) que permite accionar todo el 
cuerpo del robot de forma instintiva 
con controles que transfi eren los mo-
vimientos de las manos, los brazos y 
los pies al robot, además de un visor de 
casco que permite al usuario ver desde 
la perspectiva del robot.

Los brazos maestros del sistema 

confi eren al operador todo el intervalo 
de movimiento de las articulaciones co-
rrespondientes del robot, mientras que 
con los pies maestros el usuario puede ca-
minar sin desplazarse de la silla para mo-
ver el robot hacia delante o lateralmente.

La Tecnología Integrada de Preven-
ción de Autointerferencias del Toyota 
T-HR3 entra en juego automáticamente 
para asegurar que el robot y el usuario no 
interfi eren en los movimientos del otro.

El T-HR3 y el Sistema de Maniobras 
Maestras cuentan con diversos moto-
res eléctricos, engranajes reductores y 
sensores de par conectados a cada ar-
ticulación.

Esta tecnología tiene profundas 
implicaciones en el futuro de la inves-
tigación y el desarrollo en robótica, es-
pecialmente para robots que funcionen 

en contextos en los que deban interac-
tuar de forma precisa y segura con su 
entorno e incluso su interacción de la 
Inteligencia Artifi cial.

Sus capacidades esenciales
Los llamados ‘servomódulos’ ha-

cen posible las siguientes capacidades 
esenciales del Toyota T-HR3: 

  Control Flexible de Articulacio-
nes, para controlar la fuerza de contacto 
que ejerce el robot sobre cualquier suje-
to u objeto en su entorno más cercano.

  Coordinación de Todo el Cuerpo 
y Control de Equilibrio, para mantener 
el equilibrio del robot si colisiona con 
algún objeto de su entorno.

  Maniobras Remotas Reales, para 
otorgar a los usuarios un control intui-
tivo y sin interrupciones del robot.

Fabricante presenta el T-HR3

El robot 
humanoide 
de Toyota

Aviso luminoso de presentación del humanoide T-HR3 (Tercera Generación) de To-
yota, que causó sensación en la Exposición Internacional de Robots que se realizó en el 
Big Sight de Tokio.     FOTO:   TOYOTA

Los ayudantes robóticos como el T-HR3 pueden hacer gimnasia junto a niños, como 
en este caso, así como adultos. También es capaz de asistir a médicos, cuidadores y 
pacientes, así como a los ancianos y personas con discapacidad.       FOTO:   TOYOTA

El robot humanoide Toyota T-HR3 (a la derecha)  toma un globo delicadamente con sus 
dedos metálicos, en la última Exposición Internacional de Robots que se realizó en el Big 
Sight de Tokio. A la izq., una persona cuyos movimientos repite el robot.    FOTO:  TOYOTA
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AUTOPROYECTO.COM                 
ESPECIAL

E
l precio de cada unidad del 
Lexus RX 450hL 2018 arrancará 
a partir de los $50,620, cuando 
salga a la venta en abril en to-
dos los concesionarios Lexus 

de Estados Unidos.
Lal nueva versión de uno de los 

SUV de lujo más populares de Estados 
Unidos ahora se puede disfrutar con 
la tecnología de tracción en las cuatro 
ruedas con las cualidades técnicas y la 
efi ciencia típicas de la marca.

Con estas características el nuevo 
crossover con tres fi las de asientos, 
eleva una vez más los parámetros de 
diseño e innovación en el segmento de 
los híbridos, con un precio que sólo es 

$1,550 más que el modelo Lexus RX 350L 
AWD con motor de gasolina.

En la cabina, destacan los asientos 
de capitán en la segunda fi la, que son 
parte del equipo estándar, además de 
asientos tapizados en cuero, y el servi-
cio Lexus Enform Safety Connect y Ser-
vice Connect gratis durante los prime-
ros 10 años de propiedad del vehículo.

El Lexus RX 450hL 2018, que actual-

mente está en exhibición en el Auto Show 
Chicago, proporciona la misma elegancia 
sin concesiones y la potencia instantánea 
que uno esperaría de un híbrido RX.

Además, el sistema de selección de 
modalidad de manejo (Drive Mode Se-
lect) del RX 450hL tiene una modalidad 
EV que permite manejar el vehículo con 
electricidad a velocidades más bajas en 
distancias cortas.

El tren propulsor combina el mo-
tor de gasolina V6 de 3.5 litros con dos 
generadores de motor eléctrico de al-
ta torsión, que produce una potencia 
combinada de 308 caballos de fuerza 
para una aceleración más potente.

Con este nuevo modelo, Lexus ex-
tendió el largo de la carrocería para dar 
más espacio del asiento al techo a los 
pasajeros de la tercera fi la. El acceso 
a la tercera fi la se facilita accionando 
una palanca que desliza y dobla hacia 
adelante los asientos de la segunda fi la.

La segunda fi la está colocada ligera-
mente más alta que la tercera fi la, lo que 
da a los pasajeros de la tercera fi la más 
espacio para las piernas.

Precios base
Los precios base (MSRP) para las 

cuatro versiones disponibles del Lexus 
RX 450hL 2018, que no incluye un cargo 
de entrega, procesamiento y manejo de 
$995, son los siguientes.

  Lexus RX 450hL AWD, $50,620
  Lexus RX 450hL AWD de lujo, $54,555
 Lexus RX 350L FWD/AWD, 

$47,670/$49,070
  Lexus RX 350L FWD/AWD de lujo 

$52,685/$54,085

ES EL VEHÍCULO MÁS FIABLE

DETROIT/ AP

L
exus es la marca más fi able de vehículo por 
séptimo año consecutivo, según el sondeo 
anual entre los automovilistas de Estados 
Unidos y efectuado por la fi rma J.D. Power. 

Detrás de Lexus le siguen Porsche, Buick, Infi niti 
y Kia. Los de peor desempeño fueron Chrysler, Land 
Rover, Fiat, Jeep y Cadillac. 

El estudio mide los problemas experimentados 

por los conductores en los tres primeros años de 
haber comprado el vehículo. Este año fueron en-
cuestados 36.896 conductores, propietarios de ve-
hículos modelos 2015. 

La fi abilidad general para todos los vehículos au-
mentó este año por primera vez desde 2013, gracias a 
una mejor calidad del producto. Según el estudio, las 
quejas más frecuentes hoy en día son por problemas con 
el reconocimiento de voz y con la tecnología Bluetooth. 

El sondeo determinó también: 
- Toyota Motor Corp., propietaria de Lexus y 

Toyota, tuvo seis vehículos al tope de sus respecti-
vas clasifi caciones, más que cualquier otra compa-
ñía. Entre ellos están el Toyota Prius como el mejor 

automóvil compacto y el Lexus RX como mejor SUV 
de tamaño mediano. 

- Los vehículos de 2015 tienden a tener mejo-
res resultados que los nuevos ya que los fabricantes 
tienen más tiempo para corregir las imperfecciones. 
El Audi Q3 fue el único vehículo nuevo que lideró su 
clasifi cación. 

- Infi niti fue el que más subió en la lista: del 
puesto 29 en 2017 al puesto 4 este año. Otros que 
subieron bastante fueron Fiat, Nissan, Ford, Kia 
y Dodge. 

- El promedio de problemas por cada 100 vehí-
culos fue de 142. Lexus tuvo 99 y Chrysler 211.

Lexus gana premio por séptimo 
año consecutivo

Lexus RX 
450hL 
desde $50,620
Presenta la modalidad EV, que permite manejar 
el vehículo con electricidad a velocidades más 
bajas en distancias cortas.

Marca anuncia precios a la venta en abril

Con este modelo RX 450hL, Lexus ha mejorado la fórmula para lograr la mayor efi ciencia en el consumo de gasolina, la potencia 
instantánea y el lujo.     FOTO: LEXUS

El conductor de la Lexus RX 450hL encontrará lo mejor de la tecnología en el tablero de instrumentos. Con este modelo RX 450hL, Lexus ha mejorado la fórmula para lograr la mayor efi ciencia en el consumo de gasolina, la 
potencia instantánea y el lujo.     FOTO: LEXUS    FOTO: LEXUS
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ALEX SALDIVAR           
AUTOPROYECTO.COM  

C
uando nos pregun-
tamos: ¿Cuánto 
cuesta mantener 
un McLaren F1?, les 
podemos asegurar 

que es mucho más de lo que 
uno cree. Más allá del precio 
inicial, el cual puede alcanzar 
varios millones de dólares, lo 
que hay que pagar por tenerlo 
en buenas condiciones no es 
tarea fácil.

Una de las mejores his-
torias al respecto es la de 
Bruce Weiner, que compró 
un McLaren F1 usado por la 
“módica cantidad” de 1.2 mi-
llones. Y claro, tal vez resultó 
un poco inocente acerca de 
los costos asociados con te-
ner un McLaren F1. Weiner 
prefi rió dejar de lado su pa-
sión por el auto antes de se-
guir pagando cuentas estra-
tosféricas. De hecho, fueron 
apenas unos meses los que 

pudo disfrutar de su depor-
tivo británico, pero es que los 
gastos son impresionantes.

Weiner afirma que el 
propietario anterior del F1 
de McLaren pagó aproxi-
madamente $300,000 para 
repintarlo en color Volca-
no Orange. Cuando Wei-
ner recogió las llaves de su 
nuevo vehículo, descubrió 
que muchos componentes 
de este McLaren deben ser 
reemplazados cada pocos 
años, incluso si el automóvil 
ha estado guardado.

Por ejemplo, la célula de 
combustible debe cambiar-
se cada cinco años y cuesta 
aproximadamente $100,000. 
Además, el embrague debe 
cambiarse cada 2-3 años. El 
mismo caso con los neumá-
ticos: el set cuesta alrededor 
de $50,000.

Curiosamente, Weiner 
señala que el gasto real de 
cambiar los neumáticos 
proviene de la exigencia de 

McLaren para que el pro-
pietario alquile una pista, 
contrate un conductor pri-
vado y pague a un equipo de 
ingenieros para que con-
fi guren perfectamente los 
sistemas de suspensión del 
súper deportivo para traba-
jar en sincronía con las nue-
vas gomas.

Apenas se construyeron 
64 unidades del McLaren 
F1 y está propulsado por un 
motor atmosférico de 12 ci-
lindros confi gurados en V. El 
diseño es obra del legendario 
Gordon Murray y se fabricó 
del año 1992 a 1998.

El auto incorpora un mó-
dem que envía datos direc-
tamente a McLaren. Así se 
supo que un cliente alemán 
alcanzaba las 200 mph casi 
a diario en su camino al tra-
bajo. Y bien, ahora sabemos 
cuánto cuesta mantener un 
McLaren F1, pero sigue sin 
alcanzarnos con lo que trae-
mos en la billetera…

Sólo pintarlo otra vez vale $300,000

Mantener un McLaren 
cuesta una gran fortuna

Un coche McLaren de la Fórmula Uno es sometido a prácticas en el circuito de Abu Dhabi en la 
temporada anterior. Si lo compra usted gastará sumas estratosféricas.    FOTO:   AP
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P
arker, Arizona.- El 
equipo de carreras 
off-road de Honda y 
su Camioneta de Ca-
rrera Ridgeline Baja 

abrieron la temporada de carre-
ras off-road de 2018 de la mejor 
forma posible, con una victoria 
decisiva en la clase “7200” para 
camionetas de carrera V6 en el 
Parker 425.

Como parte de la emporada 
organizada por la Asociación de 
Mejores Carreras en el Desierto, 
el Parker 425 se compone de tres 
vueltas de un circuito muy difí-
cil por el desierto del suroeste de 
Arizona. Cada vuelta presenta 
duras condiciones de todo tipo, 
desde cuencas de arena y seccio-
nes de rocas desnudas hasta ca-
minos abiertos. Este año incluyó 
un elemento adicional, pues al 
avanzar los 200 competidores 
por cada vuelta, el circuito co-
menzó a deteriorarse cada vez 
más.

Comenzando en la cuarta po-
sición de las 11 camionetas V6 de 
la clase “7200” en la competen-
cia, el piloto y dueño del equipo 
Jeff Proctor y el navegador Evan 
Weller tomaron la primera vuel-
ta a toda potencia, ganando dos 
posiciones en las primeras 30 
millas, y luego lograron poner 
la Ridgeline a la cabeza al llegar 
a la milla 80. 

Después de su parada pro-
gramada para combustible y 
llantas, Proctor y Weller termi-
naron la primera vuelta con una 

ventaja de 4.5 minutos sobre su 
inmediato seguidor.

Aunque el circuito comenzó a 
deteriorarse a finales de la tarde 
y durante la noche, la Ridgeline 
continuó aumentando la dife-
rencia frente a los otros en la 
clase 7200. Al final de la segun-
da vuelta, Proctor dejó el timón 
a Pat Daily durante la última 
parada del equipo, como estu-
vo programado. Daily continuó 
aumentando la ya sustancial 
ventaja, a la vez que conservaba 
los equipos del coche durante 
una tercera y última vuelta ver-
daderamente brutal. 

Al final, la Camioneta de 

Carrera Ridgeline Baja de Hon-
da entró en la línea de meta con 
un tiempo de ocho horas, 54 
minutos, y con una ventaja de 
una hora y 15 minutos frente a 
la camioneta de la clase 7200 en 
segundo lugar.

Sus características
Impulsada por un motor V6 

con doble turbocargador pro-
ducido por Honda Performance 
Development, esta camioneta 
de carrera tiene una carrocería 
diseñada por el Estudio de Di-
seño de Los Ángeles de Honda 
R&D Americas, con inspiración 
en la actual Honda Ridgeline, 

que también fue diseñada y de-
sarrollada por Honda R&D Nor-
th Americas.

 Los rasgos claves de diseño 
extraídos de la Honda Ridgeline 
de 2017 se pueden ver en la fascia 
frontal, el capó, el techo, la caja 
y el perfil lateral.

El motor HR35TT de 3.5 litros 
de HPD, que produce aproxima-
damente 550 caballos de fuerza, 
usa el mismo bloque, cabezas de 
cilindro y cigüeñal que el motor 
V6 de producción en serie que 
impulsa a la totalmente nueva 
Ridgeline. 

Elementos individualizados 
adicionales del tren motriz in-

cluyen un plenum de admisión 
diseñado por HPD y programa-
ción individualizada de la Uni-
dad de Control del Motor.

Jeff Proctor (propietario del 
equipo y piloto de la Camione-
ta de Carrera Ridgeline Baja), 
quien comenzó en la 4ta posi-
ción y terminó en el primer lugar 
para camionetas V6 ilimitadas 
de la Clase 7200 declaró que “se 
siente muy bien conseguir una 

victoria para el equipo de Hon-
da Ridgeline en nuestra primera 
carrera de la temporada”. 

“Estamos muy emocionados 
de traer este galardón a casa para 
el equipo”, añadió.

Por su parte, Pat Dailey, ge-
rente del equipo y segundo pilo-
to dijo que “no podría estar más 
orgulloso de todo el equipo, por 
sus esfuerzos y su compromiso 
a ganar una victoria”. 

LA SEGUNDA CARRERA  
EN CIRCUITO DE LAS VEGAS

	 El equipo de carreras off-road de Honda está enfocado en 
la próxima ronda del programa de 2018.

	 Se trata de una carrera por el 50o aniversario del Mint 400, 
el 10 de marzo en un circuito de Las Vegas, Nevada. 

Jeff Proctor, piloto y dueño del equipo, firma autógrafos al final 
de la durísima competencia.			              FOTO: HONDANEWS

El coche de Carrera Ridgeline Baja se dirige raudamente hacia la meta, para conseguir el primer triunfo 
de esta temporada.								        FOTO: HONDA.NEWS

Un gran salto acrobático da la camioneta V6 de carrera Ridgeline Baja durante la competencia del 
sábado 4 de febrero en el circuito Parker 425, en Parker, Arizona.	 FOTO: HONDA.NEWS

Gran victoria de camioneta V6 de Honda

Una Ridgeline 
Baja gana el 
Parker 425
El equipo de carreras off-road tiene un gran debut al abrir la 
temporada de 2018 en la clase “7200” en Arizona.
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Jerome Pugmire                    
AP   

E
l piloto de Fórmula Uno 
Fernando Alonso am-
pliará otra vez su re-
pertorio al competir en 
la carrera de resistencia 

24 Horas de Le Mans. 
El dos veces campeón de la 

F1 recibió permiso de McLaren 
para conducir para Toyota en Le 
Mans el 16 y 17 de junio. El acuer-
do significa que el español puede 
participar en tantas rondas del 

Campeonato Mundial de Resis-
tencia (WEC) como sea posible, 
pero debe competir además en 
todas las carreras de F1 en el año. 

“Le agradezco a McLaren la 
oportunidad de buscar el triunfo 
en LeMans”, afirmó Alonso, de 
36 años. “Es un gran reto –mu-
chas cosas pueden salir mal- pe-
ro estoy listo, preparado y de-
seoso de ir a la pelea”. comentó. 

Luego de tres años de pro-
blemas con los motores Honda, 
McLaren tiene grandes espe-
ranzas para la nueva campaña 

de F1 tras cambiar a Renault. 
Esa decisión contribuyó mucho 
a convencer a Alonso, que ganó 
sus títulos de F1 con Renault en 
el 2005 y el 2006, a quedarse con 
McLaren. 

“De ninguna manera este re-
to va a afectar mi principal obje-
tivo de Fórmula Uno con McLa-
ren. Mi objetivo es ser competi-
tivo en cada gran premio, y estoy 
seguro de que estamos más cerca 
de lograrlo”, dijo Alonso, que 
tiene 32 victorias en la F1 y 97 
podios. “Mi acuerdo para correr 

en WEC sólo fue posible gracias 
el buen entendimiento y la sólida 
relación que tengo con McLa-
ren”, explicó. 

El director ejecutivo de 
McLaren, Zak Brown, expresó 
su apoyo a Alonso. 

“Un piloto motivado, de-
seoso, de clase mundial como 
Fernando es un recurso formi-
dable”, sostuvo. 

Tras correr en las 500 millas 
de Indianápolis de la IndyCar en 
mayo –cuando no participó en 
el Gran Premio de Mónaco del 
mismo día- Alonso participó el 
fin de semana antepasado en las 
24 Horas de Daytona. 

Finalizó 13ro en su clase y 
38vo en total. Pero en la Indy 

500 del año pasado, Alonso li-
deró durante 27 vueltas, antes 
de tener que abandonar por pro-
blemas con su motor. 

Nuevo patrocinio
Por otro lado, un despacho 

de Business Wire desde Nueva 
York reportó que Citi Private 
Bank dio a conocer que Fernan-
do Alonso contó con el patroci-
nio de esa financiera en su debut 
en el Rolex 24 en Daytona, el 27 
de enero.

El Rolex 24 en Daytona, tam-
bién conocido como “Las 24 
horas de Daytona”, es la carrera 
de resistencia más prestigio-
sa de Norteamérica, en la cual 
compiten anualmente algunos 

de los pilotos de automovilismo 
más destacados del mundo en un 
evento agotador desde el amane-
cer hasta la puesta del sol y luego 
hasta la nueva salida del sol. 

Celebrada en el Daytona In-
ternational Speedway en Flori-
da, esta carrera de un día marcó 
la primera vez en su carrera que 
Fernando compartía un auto-
móvil con sus compañeros de 
equipo.

Alonso hizo un debut elec-
trizante en la carrera 500 millas 
de Indianápolis en mayo de 2017, 
donde también fue patrocinado 
por Citi Private Bank. Lideró la 
carrera durante 27 vueltas y fue 
el piloto que logró el mejor tiem-
po promedio.

en las 24 Horas de Daytona, corrida el 27 de enero pasado, Fernando Alonso utilizó este coche Ligier 
LMP2, en el circuito internacional localizado en Daytona Beach, Florida.     Foto: Cortesía

el piloto español Fernando Alonso (arriba) responde a los periodistas antes de correr en las 24 Horas de Da-
ytona, en Florida, EEUU., el jueves 25 de enero. Ahora se alista para un nuevo desafío, esta vez en la legendaria 
competencia Las 24 Horas de Le Mans, en Francia. En las 24 Horas de Daytona, corrida el 27 de enero pasado, 
Fernando Alonso utilizó este coche Ligier LMP2 (abajo), en el circuito internacional localizado en Daytona 
Beach, Florida.     Fotos: John raoux / aP

Alonso y un bólido 
Toyota en Le Mans
Su escudería McLaren le permite correr en un coche de la marca japonesa en la competencia.

Por el mundial de Resistencia
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