
www.355toyota.com

15625 Frederick Rd
(Ruta 355), Rockville, MD

GUSTAVOJORGE SANTIAGO LUISSELORMPEDRO

1-888-835-8347

0% APR POR
   60 MESES** 
0% APR POR
   60 MESES** 

PRECIOS Y PAGOS INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSO DE FABRICA Y EXCLUYEN REEMBOLSOS PARA MILITARES ($1,000) Y GRADUADOS DE COLLEGE ($750). TAMBIEN EXCLUYE IMPUESTOS, PLACAS Y COSTOS DE PROCESAMIENTO DEL DEALER ($200). 0% DE FINANCIAMIENTO HASTA 60 MESES PARA COMPRADORES 
CALIFICADOS A TRAVES DE TOYOTA FINANCIAL SERVICES. EL TOTAL FINANCIADO NO PUEDE EXCEDER EL MSRP MAS OPCIONES, IMPUESTOS Y COSTOS DE LICENCIA. 0% POR 60 MESES RESULTA EN PAGOS DE $16.67 POR CADA $1000 PRESTADOS. OFERTA DEL APR NO ES VALIDOS CON EFECTIVO DE RETORNO. VER A 
DEALER POR DETALLES COMPLETOS. VER A DEALER POR DETALLES COMPLETOS. EXPIRA 2/29/16.

$21,390

2016 CAMRY LE
AUT, 4 CILINDROS

$21,390
DESPUÉS DE $1,250 DE REEMBOLSO TOYOTA

#672228
#672255

NUEVO 2016 CAMRY LE
AUT, 4 CILINDROSNUEVO

NUEVO
NUEVO

$17,525

NUEVO 2016 COROLLA L
4 CILINDROS, 4 PUERTAS, AUT

DESPUÉS DE $750 DE REEMBOLSO TOYOTA

#670392
#670411

$17,525

4 CILINDROS, 4 PUERTAS, AUT

670392
670411
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2016 AVALON XLE

AUTO, 4DR

$29,890

#678011

2016 AVALON XLE
AUTO, 4DR

$29,890

#678011

DESPUÉS DE $1,250 DE REEMBOLSO TOYOTA

NUEVO

1-888-835-83471-888-835-8347

NUEVO 2016 RAV4 LE FWD 
4 CILINDROS, AUT

$23,990

#664118
#664120

DESPUÉS DE $750 DE REEMBOLSO TOYOTA

$23,990

#664118
#664120

1-888-835-83471-888-835-8347

$21,390
DESPUÉS DE $1,250 DE REEMBOLSO TOYOTA

NUEVO 2016 SCION IA
4DR, AUTO, 4DR

#654011
#654023 $O 

PAGO INICIAL

$21,390$21,390
DESPUÉS DE $1,250 DE REEMBOLSO TOYOTA

NUEVO
NUEVO 2016 SCION IA

$16,890

#654023 $$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$O O 
PAGO INICIAL
PAGO INICIAL
PAGO INICIAL
PAGO INICIAL
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PAGO INICIAL$
PAGO INICIAL$$
PAGO INICIAL$$
PAGO INICIAL$$
PAGO INICIAL$

$16,890

#654011
#654023#654023

$16,890

4 CILINDROS, 4 PUERTAS, AUT

DESPUÉS DE $750 DE REEMBOLSO TOYOTA

#678011

NUEVO

¡Gran Selección
de 2016 Toyota

Tacomas y Tundras!
$29,890

DESPUÉS DE $1,250 DE REEMBOLSO TOYOTA

NUEVO
NUEVO
NUEVO 2016 RAV4 LE FWD 2016 RAV4 LE FWD 

4 CILINDROS, AUT4 CILINDROS, AUT

Tacomas y Tundras!Tacomas y Tundras!
2015 SIENNA L

FWD, V6, AUT, 4DRFWD, V6, AUT, 4DR

$26,990
DESPUÉS DE $1,500 DE REEMBOLSO TOYOTA

#560327
#560333

NUEVO
NUEVO
NUEVO 2016 COROLLA L

4 CILINDROS, 4 PUERTAS, AUT
2016 COROLLA L

4 CILINDROS, 4 PUERTAS, AUT4 CILINDROS, 4 PUERTAS, AUT

¡Especiales de
President's Day!

autosG
U

IA

12 de febrero del 2016                                                           www.washingtonhispanic.com/autos                                                           WASHINGTON HISPANIC

Washington  
Maryland 

Virginia

   En todos los dealers del área metropolitana de Washington DC

Por el fi n de semana del Día de los Presidentes –cuya fecha central se celebra el lunes 15 de febrero-, todos los dealers del área metropolitana de Washington DC están presentando 
súper ofertas que se muestran en sus avisos publicitarios en todas las páginas de esta edición de AutoGuía, el suplemento automotriz de Washington Hispanic. Entre ellos se encuen-
tran los concesionarios del fabricante Nissan, que acaba de lanzar el nuevo Nissan Sentra 2016, considerado ofi cialmente como un modelo “compacto” y a pesar de ello es sorprenden-
temente amplio, con capacidad para cinco pasajeros. Por fuera, el rediseño del Sentra incluye nuevas fascias delantera y posterior, ruedas de aluminio de 17 pulgadas y 10 colores de 
pintura exterior, incluyendo el nuevo Deep Blue Pearl, como el que vemos aquí en su debut en el último Salón de Los Ángeles. En las siguientes páginas vea los precios de los vehículos 
de las diferentes marcas en oferta y compare.        FOTO: JOHN LOCHER / AP 6

Modelos Scion retornan a la 
línea Toyota en agosto.

Nuevos Ford F-150 ahora 
más ahorradores 
de gasolina.

Automotrices compiten en 
publicidad en el Super Bowl.

4

16

8

Súper ofertas por el
Día de los Presidentes
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gran venta de

ACEPTAMOS BICICLETAS, MOTONETAS, MOTOCICLETAS, BOTES, TRUCKS,
CASAS RODANTES, TRENES, BUSES Y CUALQUIER MEDIO DE TRANSPORTE.

of Fairfaxof Fairfax
www.TedBrittSmartWheels.comwww.TedBrittSmartWheels.com
11101 Fairfax Blvd, Fairfax, VA 22030

571-344-0767 703-591-1400G
er

en
te

 G
en

er
al

Jeff Kohl

2012 CHEVROLET VOLT

$13,999 $139$139
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2009 FORD ESCAPE LIMITED 4X4

$9,999 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 HYUNDAI  ELANTRA SE

$10,899 $108$108
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 CHEVROLET SILVERADO 2500 HD LT2 4X4 Ext Cab

$16,888 por mes$168$168o tan
bajo como

sale
price*

2012 TOYOTA PRIUS II

$12,995 $129$129
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 HYUNDAI ELANTRA GLS

$6,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

$13,995 $139$139
por mes

2013 FORD C-MAX HYBRID SEL

o tan
bajo como

sale
price*

2011 TOYOTA PRIUS III

$11,888 $118$118
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 FORD F-150 XLT EXTCAB 4X4

$17,995 $179$179
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 TOYOTA CAMRY LE

$13,995 $139$139
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2006 JEEP LIBERTY RENEGADE 4X4

$6,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2004 FORD EXPLORER XLT 4X4

$5,495 $54$54
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2006 DODGE RAM 1500 4X4 4 puertas, big horn edition

$12,995 $129$129
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 NISSAN SENTRA SV

$9,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 HONDA CR-V EXL  4X4

$13,993 $139$139
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 TOYOTA CAMRY L

$14,999 $149$149
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 JEEP LIBERTY LIMITED 4X4

$15,995 $159$159
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

$0 CUOTA INICIAL EN CREDITOS APROBADOS UNICAMENTE Y NO PUEDE SER COMBINADO CON NINGUNA OTRA OFERTA. PRECIOS LISTADOS NO PUEDEN SER COMBINADOS CON NINGUNA OTRA OFERTA. TRADE-IN VALUADO EN $3000 NO PUEDE SER COMBINADO CON NINGUNA OTRA OFERTA. PRECIOS Y MENSUALIDADES LISTADOS 
EXCLUYEN IMPUESTOS, PLACAS Y GASTOS DE PROCESO ($689.50). FOTOS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS UNICAMENTE. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

2014 CHEVROLET CRUZE LT

$13,995 $139 $139
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

David Donnie Alvaro TJCristian - Español Dan

2005 HONDA PILOT EX-L 4X4

$7,999 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

George Frank

$8,999 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2012 FORD FOCUS SEL 2013 TOYOTA YARIS LE

$9,995 por mes
o tan

bajo como
sale
price* $99$99

2006 JEEP GRAND CHEROKEE LAREDO 4X4

$7,495 por mes
o tan

bajo como
sale
price* $74$74

Colillas de cheque..... No necesita
Factura de teléfono..... No necesita
Estados de cuenta bancario..... No necesita
Social Security..... No necesita
Visa..... No necesita

Tax ID........ Ok
Empleado independiente...  Ok
ReposeSiones....... Ok
Foreclosure....... Ok
Bancarrota...... Ok

$3000Te ofrecemos $3000
por tu trade in

No importa la condición
empujalo, jalalo, remolcalo!

No importa el año, modelo y millaje!
Hasta125% del valor de KBB*
Lo que sea mejor!ó

•TODOS Califican  •TODAS Las aplicaciones de crédito son aceptadas

Aceptado

TAX ID ó
SOCIAL SECURITY$0 Cuota Inicial

$11,995 por mes
o tan

bajo como
sale
price*

2012 HONDA CIVIC EX 1 solo dueño, Clean Carfax

$119$119
2014 TOYOTA CAMRY SE LOADED navegacion, cuero, roof

$15,995 por mes$159$159o tan
bajo como

sale
price*

2008 HONDA CIVIC EX 1 sólo dueño, Clean Carfax

$8,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

90K
Millas

2011 FORD F-150 XLT $11995 $119

$11,995 $119$119
por mes

o tan
bajo como

sale
price*
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5060 Auth Way Marlow Heights, MD 20746
(301) 423-5111

OF MARLOW HEIGHTS
www.DARCARScjdrofmarlowheights.com

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. NO TODOS CALIFICAN.  OFERTAS NO PUEDEN SER COMBINADAS.  PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($200) Y ENVIO.  NO PAGOS HASTA 90 DIAS, Y OTRAS PROMOCIONES, NO TODOS CALIFICAN, APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.  FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS.

TIENE PROBLEMAS
DE CRÉDITO Y NO PUEDE

COMPRAR SU AUTO?

Chrysler 300

Stk. DG32002A

$22,9912013

Dodge Charger

Stk. DF31554A

$13,9002011

Kia Soul

Stk. E0900

$13,9912014

Dodge Journey

Stk. DF38062A

$17,5912014

Dodge Avenger

2011 $9,900
Stk. E71018A

Chrysler 200

Stk. N0495

$12,9912013

Dodge Charger

Stk. N0758

$16,5912014

Chrysler 200

Stk. DF31520B

$11,9002011

Dodge Challenger 

Stk. DF32049A

$17,9912012

Chevrolet 300

2010 $11,900
Stk. F45058A

NO SOCIAL
NO CRÉDITO
MAL CRÉDITO
BANCARROTA
REPOSESIONES 

NO SOCIALNO SOCIAL
NO CRÉDITO
MAL CRÉDITO
NO CRÉDITO
MAL CRÉDITO

REPOSESIONES 
BANCARROTA
MAL CRÉDITO

¡No pagos hasta 90 días!¡No pagos hasta 90 días!

BAJAS MENSUALIDADES
Variedad de marcas y
modelos para elegir!

No importa
la condición de

su vehículo, 
aquí le damos

el mejor valor por
su auto viejo!

Todo el proceso de la compra de tu auto EN TU IDIOMA!

Lalin Gallart
Gerente General

Henry Miran
Financiamiento

Hernan Vasco
FinanciamientoDe

pt
o.

 H
isp

an
o

JOSE - Gerente
Jose

Gerente de Ventas

¡No pagos hasta 90 días!¡No pagos hasta 90 días!¡No pagos hasta 90 días!¡No pagos hasta 90 días!¡No pagos hasta 90 días!¡No pagos hasta 90 días!¡No pagos hasta 90 días!¡No pagos hasta 90 días!¡No pagos hasta 90 días!¡No pagos hasta 90 días!¡No pagos hasta 90 días!¡No pagos hasta 90 días!¡No pagos hasta 90 días!¡No pagos hasta 90 días!¡No pagos hasta 90 días!¡No pagos hasta 90 días!¡No pagos hasta 90 días!¡No pagos hasta 90 días!

ACEPTAMOS TAX ID
todo el día,

todos los días!

COMUNIQUESE
CON NUESTRO
EQUIPO
HISPANO

SOMOS
LOS DOCTORES
ESPECIALISTAS
EN CRÉDITO!

Aceptamos todas
las aplicaciones...
Financiamos
a todos!

No importa
la condición dela condición de

No importa
la condición de

No importa

su vehículo, 
aquí le damos

el mejor valor por
aquí le damos

el mejor valor por
aquí le damos

su auto viejo!
el mejor valor por

su auto viejo!
el mejor valor por

REVIVA SU CRÉDITO en 
DARCARS of Marlow Heights

VISITENOS AHORA... AQUi PODEMOS AYUDARLO!

OF MARLOW HEIGHTS
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JAVIER MOTA
AUTOPROYECTO.COM

L
a Ford-F-150, que ha 
sido la pick up más 
vendida en la nación 
durante casi 40 años, 
agregará la tecnología 

Auto Start-Stop en toda la línea 
de camionetas Ford F-150 2017 
EcoBoost, para añadirle un ele-
mento más en el ahorro de gaso-
lina para el consumidor.

El F-150 2016 con motor Eco-
Boost de 2.7 litros viene de serie 
con la función Auto Start-Stop, 
pero ahora esa opción se amplia-
rá para el modelo del 2017, con 
la incorporación de la tecnolo-
gía como equipamiento de serie 
en todos los motores EcoBoost 
de 3.5 litros, incluyendo la to-
talmente  nueva versión de alta 
potencia para el F-150 Raptor.

A la velocidad que la pene-
tración de los motores con la 
tecnología EcoBoost sigue cre-
ciendo, el sistema Auto Start-
Stop que ahorra combustible 
podría representar más de 60 

por ciento de la línea de camio-
netas pick up, con lo que la F-150 
tendrá el mayor número de las 
placas de identificación de Ford 
que ofrecen la tecnología Auto 
Start-Stop de serie.

“El EcoBoost ya ofrece la 
potencia de mejor remolque en 
su clase del F-150… Ahora, con 
cada F-150 equipado con Eco-
Boost ligeramente electrificado 
con la tecnología Auto Start-
Stop estándar, se espera que la 
eficiencia del combustible de 
los clientes mejore también”, 
sostuvo Doug Scott, Gerente de 
Marketing del Grupo de Camio-
netas de Ford.

Tecnología para el ahorro
Especialmente ajustados 

para las camionetas pick-up, el 
sistema Auto Start-Stop apaga 
el motor cuando el vehículo está 
en una parada – excepto cuando 
en remolque o en modo de cua-
tro ruedas motrices – para dar a 
los conductores la potencia por 
petición cuando más lo necesi-
tan. Cuando se suelta el freno, el 

motor se reinicia rápidamente.
El Auto Start-Stop para el 

F-150 se beneficia de la expe-
riencia de vehículo eléctrico hí-
brido de Ford, ayudando a ase-
gurar que los reinicios del motor 
sean suaves y refinados.

El ahorro real de gasolina va-
ría en función de los patrones de 
conducción. 

La tecnología también con-
tribuye a una reducción de las 
emisiones de CO2 debido a la 
disminución de los tiempos de 
inactividad.

Los siguientes vehículos 
Ford están disponibles con la 
función Auto Start-Stop:

Focus EcoBoost de 1.0 litros
Fusion EcoBoost de 1.5 litros
Edge EcoBoost de dobleen-

trada  de 2.0 litros
Escape 2017 EcoBoost de 1.5 

litros y EcoBoost de doble en-
trada de 2.0 litros

F-150 EcoBoost de 2.7 litros; 
F-150 2017 EcoBoost de 2.7 li-
tros, EcoBoost de 3.5 litros y 
EcoBoost de alta potencia de 3.5 
litros.

Gracias a nueva tecnología

Cada F-150 equipado con EcoBoost, entre ellos su versión Raptor (en la foto), llevará incorporada la 
tecnología Auto Start-Stop de modo estándar, con el objetivo de que la eficiencia del combustible de los clien-
tes mejore también.								       FOTO: FORD MOTOR.

Los F-150 con más 
ahorro de gasolina
Incorpora sistema tecnológico Auto Start-Stop
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CAMRYNuevo CAMRYNuevo

Autos Nuevos: 1-888-755-5384
8500 Sudley Rd, Manassas VA, 20155 ¡Miller Toyota Tiene Un Verdadero

Equipo Hispano A Su Servicio!

Will
1-888-755-5384 1-888-755-5384

Carlos Ramos
 571-358-5253

Ivan
703-396-5037

Jose Zelaya
 703-396-5036
Vladimir Brun

(703)638-2249
Mike

(540)222-8313
Sergio

Nuevos

PARA VER TODO NUESTRO STOCK VISITENOS EN: www.MillerToyota.com

SIENNANuevo SIENNANuevo

1.9% por 60 meses* 

E N  M A N A S S A S ,  V A . E N  M A N A S S A S ,  V A .

0% por 60 meses* 

¡MAS DE 100 TOYOTAS
CERTIFICADOS DISPONIBLES!

¡VISITE NUESTRO CENTRO
DE SERVICIO  Y PARTES! 

Eric Barrios
Manager-Blue Team
703-396-506
888.223.1527

David
Service Advisor
888-816-2648

Victor Gamez
Parts Professional
703-396-5061
parts@millertoyota.com

DANNY ULLOA
(571)437-4236 

JOSE (Gte. Finanzas)
(703)335-6227

MANOLO
(818)585-0201

Autos Usados 1-888-771-6952
Usados

TOYOTA
2016

Sto
ck

 #P
96

41

$26,793

2015

Precio Especial 
Toyota RAV4 Ltd

Sto
ck

 #P
96

93

Toyota Venza LE

$25,822

2015

Precio Especial 

Sto
ck

 #M
16

02
99

A

Toyota Tundra

$28,979
Precio Especial 

2012
Sto

ck
  #

M1
60

60
4B

$16,244

2008

Precio Especial 
Nissan Titan SE

 St
oc

k #
P9

65
9

Toyota Corolla LE Eco

$17,492

2015

Precio Especial 

Toyota Sienna SE

$31,866
Precio Especial 

Sto
ck

  #
P9

67
7

2014

www.MillerToyota.com
8500 Sudley Rd,  Manassas VA, 20155

y 500 de reembolso de Toyota
ó $1,250 de reembolso de Toyota* 

y 500 de reembolso de Toyota* 

Nuevo RAV4RAV4Nuevo

1.9% por 60 meses* 

TOYOTA
2016

TOYOTA
2016

*MAS IMPUESTOS, PLACAS, FLETES Y COSTOS DE PROCESAMIENTO DE $465. SUJETO A APROBACION DE CREDITO. OFERTAS NO INCLYEN DESCUENTO/REEMBOLSOS DE MILITAR 
O GRADUADO. 0% POR 60 MESES EN NUEVOS 2016 CAMRYS. 60 PAGOS DE $16.67 POR CADA $1000 PRESTADOS. 1.9% POR 60 MESES EN NUEVOS 2016 RAV4s y 2016 Siennas 
, 60 PAGOS DE $17.48 POR CADA $1000 PRESTADOS. NO TODOS LOS COMPRADORES CALIFICAN PARA EL INTERES ESPECIAL. OFERTAS INCLUYEN DESCUENTOS Y REEMBOLSOS 
OTORGADOS POR TOYOTA Y MILLER TOYOTA. CON CREDITO APROBADO. 2/29/26.

234

28

234

15

Frederick
Leesburg

Miller Toyota

Suddley Rd
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(CVT), rinde 29, 38 y 32 millas 
por galón, respectivamente

El motor de ambas versiones 
es el cuatro cilindros de 1.8 litros 
que genera 130 caballos de fuer-

za, con lo que ofrece una expe-
riencia de manejo excepcional, 
dentro de una cabina sorpren-
dentemente silenciosa, gracias 
a la incorporación de cristales 

de doble panel y nuevas aplica-
ciones de material aislante en las 
puertas y la parte baja del auto.

El equipo de seguridad in-
cluye el sistema NissanConnect 
con aplicaciones móviles y, por 
primera vez, estará disponible 
la Advertencia de Punto Cie-
go (BSW) y el Alerta de Tráfi co 
Transversal Posterior (RCTA), 
además de bolsas de aire fronta-
les con sensores de clasifi cación 
de ocupante y cinturón de se-
guridad, entre otras novedades.

Con todas las mejoras, Nis-
san espera continuar su historia 
de éxito con el Nissan Sentra, del 
que ha vendido más de 4 millo-
nes de unidades solo en Estados 
Unidos.

Sentra es el tercer vehículo 
más vendido de la compañía en 
Norteamérica, detrás del Altima 
y el Rogue.

JAVIER MOTA       
AUTOPROYECTO.COM  

E
l segmento de los se-
dán compactos 2016-
2017 está cada vez más 
peleado con el debut 
de modelos nuevos y 

las mejoras a otros que apenas 
aparecieron en el mercado hace 
tres años y ya han sido renova-
dos como comprobamos en el 
Test Drive Nissan Sentra 2016.

Fuimos hasta el sur de Ca-
lifornia para manejar el nuevo 
modelo de Nissan, apenas dos 
días después de manejar el nue-
vo Hyundai Elantra 2017 y antes 
de hacer lo mismo con el nuevo 
Honda Civic, aunque este últi-
mo en su variante coupé, ya que 
el sedán lo manejamos a fi nales 
del 2015, también en San Diego.

En el caso del Nissan Sentra, 
la generación actual debutó ape-

nas en el 2013 y aunque ha man-
tenido su crecimiento en ventas 
durante los últimos tres años, 
Nissan consideró necesario re-
novarlo casi por completo por 
lo que cambió más de 500 pie-
zas para el modelo 2016 y agregó 
nuevas opciones de lo más avan-
zado en tecnología de seguridad, 
comunicación, entretenimiento 
y servicios de conectividad.

Por fuera, el rediseño fue ins-
pirado siguiendo las líneas de la 
nueva fi losofía Nissan, inclu-
yendo nuevas fascias delantera 
y posterior, nueva parrilla, rue-
das de aluminio de 17 pulgadas, 
luces con tecnología LED para 
las versiones Sentra SR y SL, y 
10 colores de pintura exterior, 
incluyendo el nuevo Deep Blue 
Pearl.

En el interior cuenta con la 
opción de asiento de ajuste eléc-
trico para el conductor, nueva 

consola central, instrumentos 
y materiales de tapicería así co-
mo los paneles frontales y de las 
puertas.

A pesar de que está consi-
derado ofi cialmente como un 
modelo “compacto”, es sor-
prendentemente amplio, con 
capacidad para cinco pasajeros y 
todo su equipaje en el maletero.

Potencia y efi ciencia
En un tiempo en el que los 

precios de la gasolina siguen en 
su nivel más bajo en décadas, 
los ingenieros de Nissan pusie-
ron todo su esfuerzo en mejorar 
lo más posible el rendimiento. 
Ahora el modelo equipado con 
transmisión manual alcanza las 
27 millas por galón en ciudad, 36 
en carretera y 30 de promedio 
combinado, mientras que el que 
tiene la transmisión transmi-
sión Xtronic continua variable 

¿Me lo compro?
 La siguiente es la lista completa de precios base (MSRP) para 

todas las variantes del Nissan Sentra 2016.
Sentra S 6MT  $16,780 USD
Sentra S Xtronic $17,630 USD
Sentra FE+ S Xtronic $18,030 USD
Sentra SV Xtronic $18,550 USD
Sentra SR Xtronic $20,410 USD
Sentra SL Xtronic $22,170 USD

 Más el cargo de Distribución y entrega: $835.
 Una vez equipado con todas las opciones posibles, incluyendo 

los más avanzados sistemas de seguridad, comunicación, entre-
tenimiento y conectividad, el precio máximo del Nissan Sentra 
2016 apenas supera los $26,000.

Preciso momento en el que se desvela el nuevo Nissan Sentra 2016 en el Salón de Los Ángeles, donde de-
butó hace tres meses, en noviembre del 2015.     FOTOS: JOHN LOCHER / AP La cabina interior del Nissan Sentra 2016 muestra también un nuevo nivel de diseño que lo hace más atractivo, 

moderno y seguro.          FOTOS:  NISSAN

Sedán de Nissan dispuesto a romper el mercado

Fabricante cambia más de 500 piezas en el modelo 2016 luego 
de 3 años de constante aumento en sus ventas

Sentra 2016, más 
completo y mejor

La nueva fascia delantera –al igual que la posterior-, forma parte del nuevo rediseño del Sentra 
2016, que se inspiró siguiendo las líneas de la nueva fi losofía Nissan.   FOTOS:  JOHN LOCHER / AP
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WASHINGTON HISPANIC   
AUTOPROYECTO.COM

P
or lo menos nueve 
fabricantes de autos, 
entre ellos Hyundai 
y Audi, invirtieron 5 
millones de dólares 

por cada 30 segundos de publi-
cidad en el Super Bowl 50, que 
una vez más se constituyó en 
el instrumento perfecto para 
presentar sus nuevos modelos 
a la mayor cantidad de público 
posible.

Las marcas confi rmadas con 
comerciales durante el juego en-
tre los Carolina Panthers y los 
Denver Broncos el domingo 7 
de febrero fueron Acura, Audi, 
Buick, Honda, Hyundai, Kia, 
Mini, Toyota y el Grupo FCA 
(FIAT Chrysler), que tiene una 
larga tradición de presentar sus 
anuncios en el juego por el cam-
peonato de la NFL (Liga Nacio-

nal de Fútbol Americano).
Chevrolet, que hasta el Super 

Bowl anterior era el socio auto-
motriz de la NFL, tampoco había 
revelado hasta el fi nal sus planes 
publicitarios para el gran juego.

“El año pasado, Kelley Blue 
Book vio al alza de 1,820 por 
ciento en las búsquedas en 
su sitio KBB.com durante la 
transmisión del Super Bowl y la 
mayoría de los modelos nuevos 
vieron alzas de 100 por ciento”, 
afi rmó Karl Brauer, Analista Se-
nior de Kelley Blue Book. 

“Ahora que más consumi-
dores están conectados a sus 
teléfonos celulares, esperamos 
ver un pico aún más alto para los 
nueve fabricantes que estaban 
confi rmados con comerciales 
durante el juego”, añadió.

Hyundai a la carga
La coreana Hyundai, que el 

año pasado fi rmó un contrato 

con la NFL para convertirse en 
su socio automotriz, entregó 
tres comerciales empezando con 
el que se transmite inmediata-
mente antes de la patada inicial 
del juego.

Hyundai invirtió la mayor 
cantidad de sus recursos publi-
citarios del Super Bowl 50 para 
promocionar el nuevo Elantra 
2017 y la gran variedad de siste-
mas de seguridad disponibles en 
este auto compacto, competen-
cia directa de modelos como el 
Honda Civic, el Nissan Sentra, el 
Ford Focus y el Toyota Corolla, 
entre otros.

El segundo comercial del 
Hyundai Elantra 2017 se titula 
The Chase, y en él se demuestra 
el sistema de control de encen-
dido del auto a través de un telé-
fono celular inteligente.

Audi, “The Commander”
En el comercial de Audi un 

astronauta viejo y deprimido 
recuerda la felicidad de la vida 
al conducir un auto deportivo 
Audi con su hijo mientras suena 
la canción “Starman” de David 
Bowie de fondo.

“Todos en el bar tenían una 
sonrisa en la cara”, declaró Raj 
Nijjer, de Scottsdale, Arizona, 
quien vio el partido en un bar de 
Nueva York.

“Es un comercial sorpren-
dentemente emotivo de una 
fabricante de autos alemana. 
Audi toca el espíritu humano 
mientras que refuerza sus certi-
fi cados de desempeño”, sostuvo 
John Gerzema, director general 
de BAV Consulting, que revisa la 
percepción de las marcas entre 
los consumidores.

Ridgeline 2017
Honda adelantó su anuncio 

de la 2da. generación de la pick 
up Ridgeline 2017, con una fór-
mula que parece no fallar nunca: 
animales y música, con la que 

demuestra el sistema de audio 
instalado en la cama de carga de 
su nuevo pick up.

MINI USA
MINI, la división del Grupo 

BMW, también estuvo presente 
con un comercial titulado #De-
fyLabels, en el que se mofa de las 
diferentes etiquetas que algunos 
conductores le ponen, injusta-
mente a su juicio, a sus mode-
los: “demasiado, pequeño”, 
“demasiado gay”, “incómodo”, 
etc. Presentó a celebridades del 
deporte y el espectáculo, que 
declararon ser fans de la marca.

Acura NXS 2017
El fabricante Acura también 

adelantó su anuncio  su espera-
do modelo NSX 2017 en el Super 
Bowl 50, con la banda sonora de 
la emblemática canción nor-
teamericana de rock Runnin’ 
with the Devil de Van Halen.

El anuncio exhibió la direc-
ción de Alto Rendimiento Al-

canzado con Precisión, que está 
en el núcleo de la marca Acura y 
vívidamente representada en el 
súper auto NSX.

En el Puppy Bowl XII
Subaru, por su parte, conti-

nuó con su tradición de anun-
ciarse en el PUPPY BOWL XII 
del canal Animal Planet, con 
su 6ta. aparición en el evento 
alternativo al Super Bowl de la 
NFL, con la más reciente cam-
paña “Dog Tested. Dog Appro-
ved”, en la que demuestra una 
vez más que Subaru ama a los 
perros y los perros a Subaru. El 
fabricante japonés, transmitió 
cinco nuevos capítulos de la se-
rie “Meet the Barkleys”, que fue 
lanzada originalmente en 2013. 
Esta familia de adorables perros 
hace de todo, desde “manejar” 
en una Subaru o tratar de dor-
mir a sus hijos durante un viaje, 
hasta lidiar con otros “perros 
conductores” y sus malos há-
bitos.

Competencia fi nal de fútbol americano atrae a millones 
de espectadores… y a los publicistas.

Pagan $5 millones 
por sólo 30 segundos

Mini USA difunde su spot publicitario “Defy Labels”, con la presentación de varias celebridades del deporte 
y el espectáculo, entre ellas el afamado ex pitcher de la MLB, Randy Johnson.      FOTO: MINI USA / AP

American Honda Motor Co., Inc. presenta una escena de su comercial publicitario sobre el Honda Ridgeline 
2017, el que transmitió durante el Super Bowl 50, el domingo 7 de febrero.    FOTO: AMERICAN HONDA MOTOR CO. / AP

Audi llevó el spot “El Comandante” (The Commander) para difundir las bondades de su nuevo coche de lujo 
Audi R8 V10.            FOTO: AUDI / AP

Fabricantes de autos en el Super Bowl 50
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1-888-835-83471-888-835-8347
ABIERTO LOS DOMINGOS 11 a 7 PM

TAX ID
Bienvenido

Autos
Usados

CESARALFONSO

¿No crédito?  ¡Aquí aceptamos todas las aplicaciones!

www.355toyota.com
15625 Frederick Rd (Ruta 355), Rockville, MD

301-340-0900

2014 TOYOTA TACOMA
#667006A

$17,890

2008 TOYOTA SIENNA XLE
664052A

$15,990

2013 CHEVROLET CAMARO LT
664014A

$17,490

2012 TOYOTA PRIUS
W/ NAVEGADOR #F0139

$16,290

2011 TOYOTA TACOMA BBL CAB
664015B

$20,8902012 TOYOTA RAV4 SPORT
664125A

$18,290 2012 NISSAN XTERRA PRO-4X
667050A

$18,490

2014 TOYOTA COROLLA LE
670160A

$14,290 2013 DODGE DART LMT
670205A

$14,900 2014 TOYOTA CAMRY SE
N1128

$15,990

2006 ACURA TSX
CON NAVEGADOR #N1161A

$10,990 2013 SCION XD
664060A

$11,3902010 MAZDA 5 SPORT
672174A

$10,990 2010 TOYOTA CAMRY LE
664020A

$11,9902012 SCION XB
555027A

$11,290

$21314
DESDE

DARCARS Toyota 
of Silver Spring

TODOS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO DEL DEALER $300 Y DESTINO ($835 AUTOS Y $1,250 SUV'S).  FINANCIAMIENTO ESPECIAL BASADO EN CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS.  NO TODAS LAS OFERTAS PUEDEN SER COMBINADAS. FECHA DE EXPIRACION 02/16/2016.

DARCARSToyota.COM

1 888 869 1548DARCARS Toyota 
of Silver Spring

12210 Cherry Hill Road, Silver Spring, Maryland 20904

DARCARSTOYOTA.com

 

Certifi ed Pre-Owned

2011 TOYOTA PRIUS II

$16,900
2012 TOYOTA PRIUS C

$16,900
2012 RAV4 LTD AWD

$18,900
2011 TOYOTA AVALON

$23,900

2012 TOYOTA COROLLA L

$11,900
2010 TOYOTA CAMRY LE

$12,900
2012 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900

2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900

NEW 2014 TOYOTA

SIENNA LE
STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,500)

NEW 2014 TOYOTA

VENZA LE
AWD

STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

RAV4 LE
STARTING FROM

$20,895
(INCLUDES TOYOTA REBATE $500)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS V THREE
STARTING FROM

$23,899
(INCLUDES TOYOTA REBATE OF $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS TWO
STARTING FROM

$20,399
(INCLUDES TOYOTA REBATES OF $1,500)

$17,999STARTING FROM

$29,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

$14,899 $15,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $500)

$18,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $1,500)

(301) 622-0300
1 2 2 1 0  C h e r r y  H i l l  R o a d ,  S i l v e r  S p r i n g ,  M a r y l a n d  2 0 9 0 4

JU
L

IO

L
U

IS

R
O

B
E

R
T

JO
R

G
E

$23648
DESDE

$26754
DESDE

NUEVO 2016 TOYOTA

(Incluye $750 reembolso Toyota). 11 unidades en stock.

(Incluye $1,250 reembolso Toyota). 40 unidades en stock. 

NUEVO 2016 TOYOTA

CAMRY LE

You’re gonna love these deals

(Incluye $1,500 reembolso Toyota). 7 unidades en stock. 

NUEVO 2015 TOYOTA

SIENNA L

DESDE

$16890

RAV4 LE FWD

(Incluye $750 reembolso Toyota). 8 unidades en stock.

NUEVO 2016 TOYOTA

COROLLA L
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www.billpagetoyota.com
* APLICAN RESTRICCIONES, PRECIO A CLIENTES CON CREDITO APROBADO Y CALIFICADO, NO TODOS CALIFICAN.  IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER NO ESTAN INCLUIDOS. CUOTAS MENSUALES BASADAS EN 25% CUOTA INICIAL POR 72 MESES AL 7.9% DE TASAS DE INTERES

CHRIS
Gerente de Autos Usados

GREGORIO
Ventas

JOSE
Ventas

LUIS
Ventas

RECIBIMOS SU AUTO VIEJO, SIN IMPORTAR LAS CONDICIONES. BIENVENIDOS COMPRADORES POR PRIMERA VEZ

cuota inicial

disponible
$1

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO,  NO CREDITO, MAL CREDITO,
BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042

(703) 533-9100

BILL PAGE TOYOTA
NO NECESITAS ESPERAR POR EL RETORNO DE TUS IMPUESTOS,

VEN A BILL PAGE TOYOTA Y MANEJA
HOY TU NUEVO AUTO A CASA!

$9,2952010

Toyota Yaris

St
k.

P4
37

8

$6,2952007

Toyota Yaris

St
k.

22
32

8A

$9,2502010

Toyota Corolla

St
k.

22
18

1B

2013

Toyota Corolla

St
k.

P4
39

9

$13,750

Toyota Prius

St
k.

20
45

7A

Toyota Prius

$7,7502006

$16,9502010

In�niti G37

St
k.

19
30

9B

$15,9502012

Toyota Rav4

St
k.

20
35

7A

$13,2952008

Hyundai Santa Fe

St
k.

19
16

9A

$11,4952013

Toyota Corolla

St
k.

20
11

8A

$17,7952008

Toyota Tacoma

St
k.

55
23

A

2012 

Toyota Rav4

St
k.

P4
41

1

$17,750

2007

Lexus RX 350

St
k.

P4
40

9

$14,795

(703) 532-8800
www.billpagetoyota.com

*PRICES INCLUDE CURRENT MANUFACTURE REBATES. ADDITIONAL FACTORY REBATES SUCH AS RECENT COLLEGE GRADUATE OR MILITARY MAY BE AVAILABLE. ALL VEHICLES ARE SUBJECT TO PRIOR SALE. ALL PRICES ARE SPECIAL INTERNET PRICES ONLY AND CANNOT BE COMBINED WITH ANY OTHER OFFER, PUBLIC OR PRIVATE. ALL FINANCING IS SUBJECT TO APPROVED CREDIT. ALL NEW  VEHICLE PRICES 
EXCLUDE FREIGHT (CARS $835, SUVs $900 AND FULL-SIZE TRUCKS $1195), TAX, TAGS, AND PROCESSING FEE OF $595. WE MAKE EVERY EFFORT TO PROVIDE ACCURATE INFORMATION, BUT PLEASE VERIFY OPTIONS AND PRICE  BEFORE PURCHASING. WE CANNOT BE HELD LIABLE FOR DATA THAT IS LISTED INCORRECTLY. FECHA DE EXPIRACIÓN: 02/16/2016.

JOSEPH
Gerente

MIGUEL
Ventas

MITCHEL
(703) 505-1668

ARIEL
(703) 926-0334

NUEVO 2016 CAMRYNUEVO 2016 CAMRYNUEVO 2016 SCION FR-S

NUEVO 2015 SIENNA

NUEVO 2016 COROLLA 

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042

NUEVO 2016 RAV4

NUEVO 2016 HIGHLANDER
NUEVO 2016 TUNDRA

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO,
NO CREDITO, MAL CREDITO,

BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

NUEVO 2016 

Hasta

de reembolso
(en modelos selectos)

$

BILL PAGE TOYOTA

NUEVA 2016 TACOMANUEVA 2016 TACOMA

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO,

¡Siempre te ofrecemos precios especiales! ¡Siempre te ofrecemos ¡Siempre te ofrecemos 
Financiamiento
Disponible

(en modelos selectos)

Financiamiento
DisponibleDisponible
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Virginia
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(703) 596-8555
w w w . L u s t i n e T o y o t a . c o m

14227 Jefferson Davis Highway,
Woodbridge VA 22191

PRECIOS UNICAMENTE PARA CLIENTES CON CREDITO CALIFICADO Y APROBADO, INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DISPONIBLES. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($599) Y GASTOS DE ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

Let’s Go Places

Transmision de Corriente
de Batería
Protección de Bloqueo
Suministro de Combustible
de Emergencia
Servicio de Neumáticos
El neumático dañado sera reemplazado con su neumático de repuesto

Servicio de Grúa
Hacia el dealership Toyota más cercano (o hacia el dealership
Toyota de tu elección dentro de las 25 millas del dealer
más cercano)

Servicio de Remolque 
Liberación de cualquier area con zanja, lodo, arena o nieve.
El vehículo debe estar inmediatamente adyacente a una carretera
regularmente transitada y capacitada para obtener servicio con
equipo de servicio estandard

24 horas de servicio disponible sin costo
por 2 añosdesde la fecha efectiva
para millas ilimitadas.

Servicio incluye:

NO INCLUYE PARTES Y FLUIDOS, EXCEPTO EMERGENCIA DE ENTREGA DE SUMINISTRO. VÁLIDO ÚNICAMENTE EN CONTINENTE DE 
ESTADOS UNIDOS Y ALASKA.

Servicio sin costo
2 25,000años millas

ó

Cambio de Aceite y Filtro

Rotación de Llantas

Multiples Puntos de Inspección

Inspección y Ajuste de
Niveles de Fluido

2 AÑOS Ó 25,000 MILLAS LO QUE VENGA PRIMERO. APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALERSHIP PARA COMPLETAR DETALLES.

GARANTÍA DE POR VIDA EN:

Motor

Transmisión

Driveaxle

Todas las partes
lubricadas

Garantía con
$0 de costo

facebook.com/lustinescion

Bienvenidos

Tax ID!

Richard Morataya

VENTAS

Larry Salamanca

VENTAS

Dario Beltran

GERENTE GENERAL

Doris Alvarado

F INANC IAM IENTO

Emerita Adorno

AFTER MARKET

Enrique Marquez

GERENTE DE VENTAS

José Cuzco

GERENTE DE VENTAS

Nico Tinoco

VENTAS

Mike Cruz

VENTAS

Edwin Perez

VENTAS

Fabio Guzman

VENTAS

Carlos Jovel

VENTAS

INTRODUCIENDO PROGRAMA DE POR VIDA:  

w w w . L u s t i n e T o y o t a . c o m

INTRODUCIENDO PROGRAMA DE POR VIDA:  

BUMPER BUMPER2
JUST GOT A NEW BEST FRIEND!

Introducing Lustine’ Lifetime...

Now available with your new Toyota Purchase!
NEVER WORRY ABOUT YOUR VEHICLE AGAIN!

COVERAGE

Bienvenidos

Tax ID!

2 Asistenciaaños

en Carretera

¡Variedad de modelos para elegir!

¡Tomamos los negocios que otros rechazan!

GERENTE DE VENTAS

Danny Vasquez

Especiales de

Weekend!

Nuevo 2016 CamryNuevo 2016 Corolla

Nuevo 2016 Rav4Nuevo 2016 Scion iA

Nuevo 2016 Tacoma

¡Ya  llegaron!¡Ya  llegaron!
Financiamiento

Disponible

meses (modelos selectos)

hasta 

DE
SD

E$
*

$14 ,888*

DE
SD

E$
*

$18 ,788*

DE
SD

E$
*

$21,388*

PO
R M

ES$139*
$139*

DE
SD

E$$$14 14 14 ,8,8,8,8888888

Nuevo Nuevo 20162016 CorollaCorolla

14 14 14 ,8,888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888**********************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88*

DE
SD

E$$$18 18 18 ,7,7,7,7888888************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************

Nuevo 2016 CamryCamry

888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888**********************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************************88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88**88***88*18 18 18 ,7,7,788888888888888888888888888888888888888888888888888888888888888

DE
SD

E$$$$212121$$$21$$$$21$ ,3,3,3,3888888

Nuevo Nuevo 20162016 Rav4Rav4

212121,3,3888888*******88***88**88***88*

PO
R M

ES$$$1111393939393939***

Nuevo 2016 Scion iA
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Brown's Dulles NissanBrown's Dulles Nissan

MICHAEL BÁLSAMO             
FREEPORT, NUEVA YORK / AP 

C
uando este pueblo de 
Long Island inauguró 
un sistema de 27 cá-
maras para escanear 
las licencias de todos 

los automóviles que circularan 
por sus calles sabía que contaría 
con una herramienta poderosa. 
Si pasaba un delincuente bus-
cado, el sistema haría sonar una 
alarma. Si entraban a robar a una 
casa, podían buscarse los datos 
para ver quién estaba en la calle 
en ese momento.

Pero la policía no estaba pre-
parada para la cascada de datos 
menos valiosos generada por el 
sistema de 750.000 dólares.

Desde su instalación el 2 de 
noviembre, el sistema ha emiti-
do un promedio de 700 alarmas 
diarias, sobre todo por vehí-
culos con registro suspendido 
o expirado. Los agentes se han 
incautado de 500 vehículos. Han 
emitido más de 2000 citaciones 
judiciales, en especial por tras-
gresiones menores.

“Es una enorme cantidad de 
trabajo que ha aumentado de-
bido a esta nueva tecnología”, 
afi rmó Miguel Bermúdez, jefe de 
policía de Freeport.

El alcalde Robert Kennedy 
desestimó la idea de que el sis-
tema esté desviando la atención 
del departamento de cuestiones 
más graves, aunque el jefe poli-
cial advirtió pronto que sus 95 
agentes no podrían responder 
a toda señal de infracciones. 
Después que los gastos por horas 
extras subieron por lo menos el 
20%, el departamento ha ajus-
tado su procedimiento para res-
ponder solamente a las alarmas 
de mayor prioridad.

Pero Bermúdez habla de con-
tratar de seis a ocho agentes más 
que solo se dediquen a infrac-
ciones de tránsito y respondan a 
las alarmas del sistema, en parte 
porque ha brindado algunos éxi-
tos importantes.

En enero, un agente que 
respondió un llamado de aler-
ta sobre un automóvil robado 
descubrió que el conductor, 
Tremain Williams, era buscado 

por la muerte de un hombre en 
Norfolk, Virginia. Se halló un 
fusil M-4 en el baúl. Williams 
se declaró inocente.

En sus primeros 90 días de 
operación, se divisaron 15 au-
tomóviles robados que fueron 
devueltos a sus propietarios.

Unas dos docenas de sos-
pechosos de delitos han sido 
arrestados.

Kennedy no dijo cuánto di-
nero ha sido generado por el 
nuevo sistema.

El uso de dichos sistemas de 
escáneres de placas automovi-
lísticas ha proliferado en agen-
cias policiales en toda la nación. 
Un estudio en el 2012 del Foro 
de investigación de la Policía 
halló que 7 de cada 10 agencias 
policiales en la nación tienen al 
menos algún acceso a la tecno-
logía. Algunos departamentos 
montan escáneres en patrulle-
ras policiales que recogen datos 
mientras patrullan las calles. 
Otros compran acceso a bases 
de datos mantenidas por com-
pañías privadas que montan 
cámaras en camiones remolque.

Más de lo esperado por la policía

Escáner detecta más 
infractores de tránsito

El alcalde de Freeport, Robert Kennedy, demuestra el sistema de escaneo de placas de vehículos en la alcal-
día de Freeport, estado de Nueva York.   FOTO: MICHAEL BALSAMO / AP

Hace sonar la alarma por vehículos con licencia de conducir suspendida 
o expirada y crea sobrecarga de trabajo.
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Impresionante frontis del RLX Hybrid de Acura, el cual alcanza una 
velocidad máxima de 130 millas por hora.	      FOTO: HONDA/ACURA

En el interior se destaca la cabina con materiales de alta calidad, 
como los asientos forrados en piel, y el elegante diseño de los paneles y 
los instrumentos.				    FOTO: HONDA/ACURA

El sedán familiar Acura RLX Hybrid 2016 es altamente eficiente, con un rendimiento de 28 millas por galón en ciudad y 32 en carretera.	
												                                FOTO: HONDA/ACURA

WASHINGTON HISPANIC 
ESPECIAL

E
l nuevo Acura RLX Hy-
brid 2016 es el ejemplo 
perfecto del buen di-
seño, el lujo, la tecno-
logía, la eficiencia y el 

buen precio.
Todo esto dentro del seg-

mento de los sedán medianos de 
lujo, en el que hay modelos cuyo 
precio se puede acercar a los 100 
mil dólares, cuando se equipan 
con todas las opciones posibles.

En el caso de nuestro mo-
delo para la prueba de manejo, 
el precio total era de $66,870, y 
aunque para la mayoría de los 
consumidores todavía le puede 
parecer un poco alto, la realidad 
es que cuando se le compara con 
el resto de la competencia, este 
auto tiene quizá uno de los me-
jores rangos en el análisis valor-
precio.

Lo único que le faltaba en 
comparación con otros eran los 
asientos con sistema de masaje 
integrado, pero su cabina ya es 
tan cómoda que quizá ni siquiera 
le hacen falta. 

Acura, la división de lujo de 
Honda, ha realizado suficientes 
cambios en sus productos pa-
ra diferenciarlos y justificar el 
mayor precio. Por lo tanto, este 
modelo –que se fabrica sobre la 
misma plataforma del Honda 
Accord-, es más comparable 
con un BMW 435i que con un 
Accord.

Potencia y eficiencia
El modelo que probamos du-

rante una semana estaba equi-
pado con el motor de 3.5 litros 
SOHC V-Tec que genera 310 ca-
ballos de fuerza y si eso no fuera 
ya suficiente, el sistema híbrido 
proporciona otros 67 caballos 
de potencia para un total de 377.

Con este tren motor, el RLX 
Hybrid acelera de 0 a 60 millas 
por hora en solo 5.3 segundos, 
alcanza una velocidad máxima 
de 130 millas por hora y respon-

de de forma formidable cuando 
por ejemplo se acelera de 55 a 75 
millas por hora. Nada mal para 
un sedán familiar, que además 
es altamente eficiente, con un 
rendimiento de 28 millas por 
galón en ciudad, 32 en carretera 
y promedio de 30.

Además del potente motor 
acoplado a la transmisión au-
tomática de siete cambios con 
doble embrague, nuestro Acu-
ra RLX Hybrid venía equipado 
con el sistema de tracción total 
SHAWD, por lo que el control y 
la seguridad de manejo es ideal 
bajo cualquier tipo de condicio-
nes climáticas, ya sea en la lluvia 
más torrencial o bajo la nieve.

El chasis del RLX 2016 ha si-
do objeto de múltiples ajustes 
precisos que mejoran la calidad 
general del viaje y la conducción, 
y reducen el ruido, la vibración 
y la dureza (NVH, por sus siglas 
en inglés).

En el interior se destaca una 
cabina con materiales de alta 
calidad, como los asientos fo-
rrados en piel, el elegante diseño 
de los paneles y los instrumen-
tos, todo complementado por lo 
más avanzado de la tecnología 
de seguridad, comunicación, 
entretenimiento y conectividad.

El equipo de seguridad in-
cluía el sistema de luces que se 
adaptan a la dirección del volan-
te, la alarma de cambio de carril, 
los limpia parabrisas con sensor 
de lluvia, el head-up display –
que presenta la información más 
relevante en el parabrisas-, y 
control de crucero inteligente, 
entre otras cosas.

Su alto precio queda plenamente justificado

Acura RLX Hybrid, combinación ideal
En una exigente prueba de manejo, este 
modelo demuestra por qué es el más 
avanzado de Acura.

Es ideal bajo 
cualquier tipo 

de condiciones 
climáticas, ya sea 

en la lluvia más 
torrencial o bajo 

la nieve.

El nuevo paquete de seguri-
dad de Acura incluye la primera 
aplicación en Estados Unidos del 
sistema de cámara con visión de 
los alrededores (Surround View 

Camera) de Acura y el sistema 
de mitigación de salida de la vía 
(RDM) y monitor de tráfico tra-
sero cruzando.

El nuevo Acura RLX 2016, 

con el paquete de tecnologías 
de seguridad y asistencia para 
el conductor, es el modelo más 
avanzado jamás ofrecido por 
Acura, y además obtuvo las más 

altas calificaciones en todas las 
pruebas de impacto y en todas 
sus versiones, incluyendo el 
RLX, el RLX Sport y el RLX Sport 
Hybrid. 
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DARCARS NISSAN
OF ROCKVILLE

DARCARSnissan.com DARCARSnissanofcollegepark.com
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PRICES INCLUDE ALL REBATES AND INCENTIVES. DARCARS NISSAN DOES NOT INCLUDE COLLEGE GRAD OR MILITARY REBATES IN PRICE! ALL PRICES IN THIS AD INCLUDE FREIGHT!. NMAC BONUS CASH REQUIRE FINANCING THROUGH NMAC WITH APPROVED CREDIT. PRICES EXCLUDE TAX, TAGS 
AND $300 PROCESSING CHARGE, OFFERS EXPIRE 02/16/2016.

DOS LOCALIDADES
ROCKVILLE COLLEGE PARK

DARCARS NISSAN
1-888-805-6961

15911 Indianola Drive Rockville, MD 20855
(301) 441-8000

9330 Baltimore Ave. College Park , MD

4
A ESTE
PRECIO

MSRP:  $18,310
Dealer Discount: -$3,578
Nissan Rebate:  -$1,000

$13,732

2015 NISSAN VERSA NOTE SV MODEL #11615

4
A ESTE
PRECIO

MSRP:  $14,995
Dealer Discount: -$3,349
Nissan Rebate:  -$400

$11,246

2016 NISSAN VERSA S+CVT MODEL #11126

4
A ESTE
PRECIO MSRP:  $20,915

Dealer Discount: -$2,981
Nissan Rebate:  -$2,000
NMAC Bonus Cash: -$250

$15,684

2015 NISSAN SENTRA SR MODEL #12215

4
A ESTE
PRECIO

MSRP:  $21,605
Dealer Discount: -$3,411
Nissan Rebate:  -$2,000

$16,194

2015 NISSAN NV200 CARGO VAN S   MODEL #67115

4
A ESTE
PRECIO MSRP:  $24,255

Dealer Discount: -$3,511
Nissan Rebate:  -$2,000
NMAC Bonus: -$750

$17,994

2015 NISSAN ALTIMA 2.5S MODEL #13115

4
A ESTE
PRECIO MSRP:  $32,000

Dealer Discount: -$4,000
NMAC Bonus Cash: -$4,000

$24,000

2016 NISSAN LEAF S  MODEL #17016

 Automatic, Power Windows & Locks, Rearview Monitor, Satellite Radio.

Push Button Start, Rear View Monitor, Aluminum Alloy Wheels.

INCLUDING
FREIGHT!

-25%
OFF

-25%
OFF

-25%
OFF

-25%
OFF

-25%
OFF

INCLUDING
FREIGHT!

INCLUDING
FREIGHT!

INCLUDING
FREIGHT!

INCLUDING
FREIGHT!

INCLUDING
FREIGHT!

WeekendWeekend

¡¡

DARCARS
NISSAN  OF
ROCKVILLE
AUTOS USADOS

(301) 309-2200
www.DARCARSNissan.com
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

Y MUCHO MAS PARA ELEGIR

PROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

$11,9772012
Sedan, LX, Automatico, 61K, 1 Solo Dueño

Honda Civic 

Stk.  548129A

$14,9772015

Automatico, sedan, wolfsburg ed,
28k, 1 solo dueño

Volkswagen Passat 1.8

Stk. N1114

$17,9772011
gls, suv, automatico, 36k, 1 sólo dueño

Hyundai Tucson

Stk.  549653A

$8,9772007

Automatico, le, sedan, 59k, 1 sólo dueño

Toyota Corolla 

Stk.  641023A

SL, suv, automatico, 81k, 1 solo dueño

Nissan Rogue 

$12,9772009

Stk.  641100A

Nissan NV200 

Mini van, automatico, 15k, 1 sólo dueño

$18,9772014

Stk. P9616A

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRA-
FIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

www.DARCARSnissan.com

(301) 309-2200
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

ANDRES LUISMAURICIO

$23,9772013

XLT, cuero, suv, automatico, 51k,
1 solo dueño

Ford Explorer 

Stk. P9590A

$14,9772015
Automatico, s, 4k, 1 solo dueño

Ford Fiesta

Stk. 540158A

$ 23,9772013

Nissan Frontier  

Sv, pickup truck, automatico, 43k, 1 sólo
dueño,  certificado

Stk. P9669

DARCARS
NISSAN  OF
COLLEGE PARK
AUTOS USADOS

(301) 441-8000
www.DARCARSNissan.com
9330 BALTIMORE AVE.
COLLEGE PARK , MD

Y MUCHO MAS PARA ELEGIR

¡BIENVENIDOS TAX ID!

Stk.N1127

$9,996
automatico, sedan, se, pzev, automatico,
1 sólo dueño, 50k

Volkswagen Jetta 

2011

Stk.N1565

$15,491
Touring, mini van, automatico, 41k

Chrysler Town & Country 

2012

Stk.F47018A

$12,996

Toyota Corolla

2014

Stk.E1104

le,sedan, automatico, 36k, 1 sólo dueño

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA 
PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

(301) 441-8000
9330 BALTIMORE AVE.
COLLEGE PARK , MD

LUIS DIEGOEDDIE JORGE

www.DARCARSnissanofcollegepark.com

$12,996

Hyundai Elantra 

2015

Stk.E1036
Automático, 1 solo dueño, 33k

TRABAJAMOS CON BAJO PAGO INICIAL.

$8,996
i Sport, sedan, automatico, 91k

Mazda Mazda 3 

2012

Stk.592231A 

$18,996
automatico,  mini van 20k, 1 sólo dueño

Dodge Grand Caravan

2013

Stk.593197A

$16,997
le, sedan, automatico, 30k, 1 sólo dueño

Toyota Camry 

2015

Stk.E1048

$23,996
pickup truck, SLT, automatico, 43k

RAM 1500

2014

Stk.N1563

$18,996

In�niti G37 

2010

Stk.588037A
navegacion, coupe, automatico, 29k
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NUEVA YORK
AGENCIAS

T
oyota dio a conocer es-
ta semana que descon-
tinúa su marca Scion, 
destinada a compra-
dores más jóvenes, 

después de años de ventas que 
no cumplieron con las expecta-
tivas cifradas.

Toyota Motor Corp. estable-
ció la marca separada Scion en 
2003 para los mercados de Esta-
dos Unidos, Canadá y Puerto Ri-
co, pero las ventas bajaron des-
pués de la recesión económica 
del 2008 y nunca se repusieron. 
Las ventas de todos los modelos 
llegaron a sobrepasar las 173 mil 
en 2006. 

El año pasado apenas vendió 
56 mil unidades.

A partir de agosto próximo, 

tanto el MY17 Scion como el mo-
delo deportivo FR-S, el sedán iA, 
el iM de cinco puertas y el C-HR, 
que recientemente debutó en el 
Salón del Automóvil de Los An-
geles, serán incorporados a la lí-
nea estándar de Toyota. La cupé 
deportiva tC tendrá una emisión 
más antes de que la producción 
concluya en agosto.

Los propietarios de los mo-
delos Scion pueden visitar los 
talleres de servicio de Toyota 
para mantenimiento y repara-
ciones.

Fundada en 2003 exclusi-
vamente para el mercado es-
tadounidense, su cometido era 
atraer a clientes jóvenes y ur-
banos. Para conseguirlo ofrecía 
modelos de diseño atrevido y 
divertido, a un precio bastante 
económico. La fórmula funcio-
nó marcando un récord de ven-

tas en 2006, ejercicio en el que 
comercializó 173 mil 034 unida-
des. Sin duda, la cifra alcanzada 
en 2015 dista mucho de aquélla, 
pues sólo vendió 56 mil 167 ve-
hículos, el dato más bajo desde 
2011. En total, a lo largo de su 
existencia, la firma ha entregado 
algo más de un millón de coches. 

La desaparición de Scion fue 
anunciada discretamente a tra-
vés de un comunicado en el que 
Jim Lentz, quien en 2003 diri-
gió el nacimiento de la marca y 
que actualmente es el conseje-
ro delegado del grupo Toyota 
en Estados Unidos, afirmó que 
“no es un paso atrás para Scion; 
es un salto hacia adelante para 
Toyota”.

En 2003, la marca que Toyo-
ta creó exclusivamente para el 
mercado de Norteamérica in-
tentando captar a los conduc-

tores más jóvenes con productos 
casi “experimentales”, vendió 
sólo unos 11 mil vehículos.

Después saldría el Scion xB, 
, que en 2003 vendió casi 7 mil 
unidades del Scion xB. Pero 
en 2004 la cifra se multiplicó a 
47.000. 

Las ventas de Scion tuvieron 
luego una secuencia en constan-
te alza: de 11 mil en 2003 a casi 
100 mil en 2004, siguió a 156 mil 
en 2005 y alcanzó los 173 mil en 
2006.

Eric Lyman, vicepresidente 
de la compañía TrueCar, dedi-
cada a la compra-venta de au-
tomóviles, señaló que el éxito 
de Scion se basó en los precios 

ajustados de sus productos y su 
particular estética.

“Los precios fueron un com-
ponente obvio. En su momento, 
estaban entre los vehículos más 
baratos del sector. Y el estilo 
también representaba algo úni-
co y diferente, empezando por el 
original cinco puertas cuadrado, 
el xB, y el xA, un pequeño cinco 
puertas”, explicó Lyman.

Pero la gran crisis financiera 
que golpeó al país entre  2008 y 
2009, determinó que las ventas 
de Scion se desmoronaran.

En el comunicado donde hizo 
el anuncio, Jim Lentz destacó: 
“Scion nos ha permitido acelerar 
ideas que habrían sido difíciles 
de probar a través de la red To-
yota”.

TOYOTA AUMENTA SUS BENEFICIOS

	 El beneficio trimestral de Toyota subió casi un 5 por ciento 
gracias al aumento de sus ventas, especialmente en Estados 
Unidos. 

	 Esto llevó a la automotriz japonesa a elevar su previsión de 
beneficios para el conjunto del año fiscal. 

	 Toyota Motor Corp., número 1 en venta de vehículos en todo 
el mundo, reportó el viernes 5 de febrero un beneficio de 5 mil 
400 millones de dólares para el periodo entre octubre y diciem-
bre, equivalente al tercer trimestre de su año fiscal. 

	 Toyota, que fabrica el híbrido Prius, el sedán Camry y los autos 
de lujo Lexus, elevó su previsión de beneficio anual a 19 mil 500 
millones de dólares desde los 19 mil 200 estimados inicialmente.

Las líneas deportivas del interior del Scion iM, que se repite en los 
anteriores modelos, atrajeron a miles de compradores juveniles.		
					     FOTO: TOYOTA / SCION

El Scion iM de cinco puertas es uno de los modelos que serán incorporados a la línea estándar de Toyota a 
partir de agosto próximo.							       FOTO: TOYOTA/SCION

Trece años después de entrar al mercado

Scion vuelve a 
la línea Toyota
Modelos de la marca juvenil son incorporados desde agosto a la 
línea estándar del fabricante japonés.

“No es un paso atrás para Scion; es un salto hacia adelante para Toyota”, sostiene Jim Lentz, actual CEO 
de Toyota Motor North America, al referirse al cierre de la marca Scion cuyo nacimiento él dirigió en el 2003 .

FOTO: AP
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CHRISTINE ARMARIO   
LA HABANA, CUBA / AP

E
n la cima de unas escali-
natas circulares en una 
casa al borde de la playa 
en La Habana, Camila 
López Rivas se acuesta 

en el suelo de baldosas, y sonríe 
con picardía ante una cámara de 
vídeo que la fi lma haciendo cír-
culos sobre su cabeza.

Alrededor de ella aparecen re-
tazos de su vestido azul de tafetán, 
el primero de nueve trajes en los 
que la niña de 14 años va a posar 
y que incluyen desde vestidos de 
boda a un bikini verde neón.

Camila vive en Miami. Es hija 
de un conductor de camión que 
salió de Cuba cuando ella estaba 
de brazos. No recuerda nada de 

la isla pero quería volver a to-
marse las fotografías y los vídeos 
que las niñas de Latinoamérica 
normalmente se hacen cuando 
cumplen 15 años.

“Me fui muy niña”, señaló 
Camila durante una pausa en la 
sesión de grabación. “Pero soy 
de aquí”, añadió.

Los viajes Miami-La Haba-
na se han vuelto frecuentes para 
las jóvenes que quieren celebrar 
sus quince años en Cuba pues no 
sólo les resulta atractivo sino 
también económico. Una serie 
de recientes reformas al modelo 
cubano permitieron la aparición 
de algunas empresas privadas, lo 
que sumado al restablecimiento 
de las relaciones diplomáticas 
con Estados Unidos, han im-
pulsado la creación de estudios 

fotográfi cos y de empresas de 
planeación de eventos que ofre-
cen toda una serie de servicios 
a las adolescentes, incluyendo 
paseos en limusina o en coche 
–en bien conservados vehículos 
clásicos americanos, especial-
mente Chevrolets, Cadillacs y 
Lincolns-, por las riberas y los 
parques de La Habana.

Las intrincadas redes que co-
nectan a los cubanos de Miami y 
La Habana alimentan este em-
prendimiento: Camila se enteró 
de la existencia de Marbella Es-
tudios, empresa que fi nalmente 
contrató, por otra niña que vive 
en la Florida a la que le hicieron 
las fotos de quinceañera.

Enclavada en una casa de 
estilo Art Decó en el poblado 
de Guanabo, a unos 30 minutos 

en automóvil desde La Habana, 
Marbella Estudios tiene 12 em-
pleados entre fotógrafos, esti-
listas y camarógrafos. Ofrece 
más de 500 vestidos diferentes 
y tres vestuarios para que las ni-
ñas se cambien. Ah, y también 
tienen un calendario lleno de 
citas. Su propietaria, Sara Me-
dina Vigor, dice que cerca del 60 
por ciento de las casi 500 niñas 
a quienes se les hace un estudio 
de fotografía provienen de otros 
países, y que julio y diciembre 
son los meses de temporada alta.

A ello se añaden los conduc-
tores de los autos clásicos, que 
cuidan como oro sus reliquias 
motorizadas, que se muestran tan 
relucientes y bien conservadas.

La fi esta de quince o las quin-
ceañeras, como se le conoce en 
la región al festejo que celebra el 
paso de niña a mujer, tiene una 
tradición centenaria en América 
Latina. En algunos países, como 
México o Colombia, lo princi-
pal es la celebración de una fi es-
ta con padrinos, edecanes, un 
enorme pastel (muchas veces 

incluye un paseo en limusina a 
bordo de un clásico estadouni-
dense), brindis y el baile de un 
vals con el padre. Pero en Cuba, 
las fotografías son lo más im-
portante.

Las primeras evidencias de 
la aparición de estos negocios 
encargados de documentar el 
tradicional festejo, aparecieron 
en las puertas de los descasca-
rados edifi cios de La Habana. 
También abundan anuncios en 
páginas web como Revolico.
com, una especie de ‘Craigslist’ 
del submundo cubano. Muchos 
de estos estudios son manejados 
por ex profesionales estatales 
que compraron cámaras con la 
ayuda de sus parientes que viven 
en Estados Unidos y que vieron 
que la toma de fotografías era 
mucho más rentable que el sala-
rio mensual de $20, el promedio 
que paga el gobierno.

Daniela Santos Torres, de 14 
años, salió de Cuba cuando tenía 
tres y regresó en diciembre para 
hacerse su estudio fotográfi co 
y su fi esta. Ahora vive en Glen-
dale, Arizona, donde su padre 
tiene un negocio de remodela-
ción de casas. Regresar a Cuba 
para celebrar sus 15 años “es un 
sueño”, dijo. El viaje le permitió, 
además, volver a ver a su familia 
y a sus amigos. Y subirse a los 
relucientes coches americanos 
restaurados, bien sea un Che-
vrolet, un Ford, un Lincoln o 
también un Thunderbird.

PRECIOS UNICAMENTE PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS.  PRECIOS INCLUYEN TODOS LOS INCENTIVOS Y REEMBOLSOS. VER DEALER PARA DETALLES. PRECIOS EXCLUYEN IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER. OFERTAS NO PUEDEN SER COMBINADAS.  FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS 
ILUSTRATIVOS. EL MILLAGE PROMEDIO PUEDE VARIAR DEPENDIENDO DE LAS CONDICIONES DEL VEHICULO Y DE LOS HABITOS Y CONDICIONES DEL CONDUCTOR.  

of Bowie

RICHARD
GERENTE DE VENTAS

ALEXIS
(301) 8676182
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SULMA
(301) 867-6182

2 2 0 0  C r a i n  H i g h w a y ,  B o w i e ,  M D  2 0 7 1 6

888 230-3602
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$2000 garantizados por su Trade      No cuota inicial         Cuotas tan bajas como $99 mensuales        Mal Credito, No credito, No Hay Problema.

PREMIUM
DE POR VIDACUIDADO

SOLO NISSAN OF BOWIE TIENE Pregunta por nuestros programas de:

DE POR VIDA
CAMBIOS DE

ACEITE & FILTROS 

EXTENDIDA
GARANTIA DE 6 AÑOS

Ó 100K MILLAS 

DE POR VIDA
CAR WASH EN

CUALQUIER MOMENTO 

DE POR VIDA
SERVICIO DE
TRASLADO

Un paquete exclusivo de Nissan of Bowie como ningun otro. Nuestro compromiso de por vida para su total satisfacción.

¡Está todo
Incluido!¡Está todo
Incluido!

NISSAN OF BOWIE

Un paquete exclusivo de Nissan of Bowie como ningun otro. Nuestro compromiso de por vida para su total satisfacción.DE POR VIDA

 ¡ACEPTAMOS
TAX ID!

STK. NC584377A 

Nisan Pathfinder S
2013

$19,989

STK. NC825074A

Hyundai Sonata
2013

$14,782

STK. NC56313A

Toyota Tundra Grade
2011

$22,760

STK. N1481

Nissan Rogue S
2012

$14,989

STK. NN2755135A

Kia Optima SX
2013

$18,995 STK. N1498

Infiniti G37X
2013

$22,644

Chevrolet Express Van G3500

STK. NN852706

2008

$13,449

Nissan Frontier

STK. NC593194A

2011

$15,485

Nissan Frontier

STK. NN767709A

2014

$19,280

Nissan Quest

STK. N1530

2014

$17,719

2015
Murano S AWD

2015
NV Cargo

Modelo 
#NFK705350

2015
NV Passenger

Modelo
#NFN852706

2015
Altima 2.5 S

Modelo
#13115

2016
Maxima

Modelo
#16116

D
E

S
D

E$17,995

D
E

S
D

E $16,995 D
E

S
D

E $17,999D
E

S
D

E $ 28,995

H
A

S
TA $3,000

D
ES

D
E $ 26,995

Modelo
#23015

Modelo
#29115

descuento

2000 garantizados por su Trade   No cuota inicial

Modelo
#13115

D
E

S
D

E $1626,995995995
2015
NV Cargo17 999

000 NV Passenger000000
 Mal Credito, No credito, No Hay Problema.

17,999,999
Cuotas tan bajas como $99 mensuales        Mal Credito, No

Modelo 
#NFK705350

D
E

S
D

E $1728,995,995
No cuota inicial         Cuotas tan bajas como

Modelo
#16116

16, D
E

S
D

E $28995995

2015
Rogue Select FWD
W/ Bluetooth, Rearview Monitor

2015
Murano S AWD

7,

26 995995
995 W/ Bluetooth, Rearview Monitor

,995
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Cuba: quinceañeras 
lo celebran en coche

Florece negocio de tradicionales fi estas de cumpleaños en la isla 

Adolescentes retornan desde EEUU y en La Habana se movilizan 
en autos clásicos americanos para festejar su 15to cumpleaños.

Sobre el capot de un auto clásico estadounidense decorado con globos es llevada Daniela Santos Torres, de 15 
años, a su fi esta de quinceañera en la localidad de Punta Brava, cerca de La Habana, Cuba.   
FOTO: RAMÓN ESPINOSA / AP

Un vendedor de bebidas observa el paso de Amanda Teresa Betan-
court que es llevada en un convertible clásico estadounidense a la fi esta 
de quince años de ella en La Habana, Cuba, el mes pasado.   
FOTO: RAMÓN ESPINOSA / AP

Este antiguo pero reluciente Chevrolet de los años 60 adornado con globos está listo para transportar a otra 
quinceañera en La Habana, Cuba. La tradicional fi esta se ha visto renovada en los últimos meses.   
FOTO: RAMÓN ESPINOSA / AP
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CURT ANDERSON
MIAMI / AP

E
dgar Mitchell, astronauta del Apollo XIV 
y el sexto hombre en caminar sobre la Lu-
na, murió en el sur de la Florida. Tenía 
85 años.

La hija de Mitchell, Kimberly Mit-
chell, dio a conocer que su padre murió el jueves 5 
por la noche en una clínica de cuidados paliativos 
de West Palm Beach tras una breve enfermedad.

La muerte de Mitchell coincide con el 45to ani-
versario de la misión Apollo XIV, que se efectuó 
del 31 de enero al 9 de febrero de 1971. Fue entonces 
cuando Mitchell y Alan Shepard ayudaron a la NA-
SA a recuperarse de la misión Apollo XIII, que fue 
cancelada y casi resulta fatal. Posteriormente se 
dedicó a explorar fenómenos de la mente, la física y 
fenómenos inexplicables, tales como la metafísica 
y los extraterrestres.

Mitchell, uno de apenas 12 humanos en pisar la 
Luna, no era un astronauta típico: En años poste-
riores, afirmó que los extraterrestres visitaron la 
Tierra y que las personas que afirmaban sanar con 
la fe eran legítimas. Intentó comunicarse telepá-
ticamente con amigos en casa durante su misión 
Apollo. Tuvo una “epifanía” en el espacio que lo 
hizo enfocarse en estudiar la conciencia, la física 
y otros misterios.

“Lo que yo experimenté durante ese viaje de 
tres días de regreso a casa fue algo muy pareci-
do a una sensación abrumadora de conectividad 
universal”, señaló Mitchell en su autobiografía 
publicada en 1996. “Se me ocurrió que las molé-
culas de mi cuerpo y las moléculas de la nave es-
pacial misma fueron creadas hace mucho tiempo 

en la caldera de una de las antiguas estrellas que se 
consumieron en los cielos sobre mí”.

En un comunicado emitido por correo electró-
nico, el administrador de la NASA Charles Bolden 
destacó que Mitchell era “uno de los pioneros de 
la exploración espacial en cuyos hombros ahora 
podemos pararnos”.

La pasión de Mitchell por la exploración lo llevó 
a convertirse en astronauta, y se integró a la NASA 
en 1966. Ayudó a diseñar y probar los módulos 
lunares que llegaron a la Luna por primera vez en 
1969 con Neil Armstrong y Buzz Aldrin. 

Astronautas de las misiones Apollo, entre ellos Edgard Mitchell (tercero de izq. a der.), en una cena de 
gala en Florida: sentados, Buzz Aldrin, Apollo 11; Richard Gordon, Apollo 12; Edgar Mitchell, Apollo 14; Charlie 
Duke, Apollo 16, y Walter Cunningham, Apollo 7, y de pié: Thomas Stafford, Apollo 10; Russell Schweickart, 
Apollo 9; Gene Cernan, Apollo 17; William Anders, Apollo 8; y John Young, Apollo 10.            FOTO: CHRIS O’MEARA / AP

El ex astronauta Edgar Mitchell murió el jue-
ves 4 de febrero en una clínica de West Palm Beach, 
Florida. 		                FOTO: HENNY RAY ABRAMS / AP

Colegas de la NASA le dan último adiós

Astronauta Mitchell 
rumbo a las estrellas
Fue el sexto hombre en caminar sobre la superficie lunar y creía que 
los extraterrestres habían visitado la Tierra.
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