
Prepárese rápidamente porque ya está en marcha un proyecto que se enfoca en hacernos pensar, actuar, ver y sentir a nuestros autos como si fueran hu-
manos, y mejor que ellos en algunos casos. El proyecto de Conducción Autónoma Ford tomó impulso desde el primer día de este nuevo año, con el modelo Ford Fusion 
Hybrid (en la foto), en el que se desarrolla y ensayos el sistema de “conductor virtual” para convertirlo en un coche totalmente autónomo, ya que no requiere 
de un piloto humano para tomar el control del vehículo.								                     FOTO: FORD
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of Fairfaxof Fairfax

TedBrittSmartWheels.comTedBrittSmartWheels.com
11101 Fairfax Blvd, Fairfax, VA 22030

(703) 659-8422

PAGOS SON ÚNICAMENTE EJEMPLO Y ESTAN BASADOS EN $2000 PAGO INICIAL Y FINANCIAMIENTO POR 72 MESES AL 2.99% INTERES EN CRÉDITOS APROBADOS. PAGOS EXCLUYEN IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE REGISTRACIÓN, TÍTULO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER ($689.50). EL VALOR DEL TRADE-IN DE $3000 NO 
PUEDE SER COMBINADO CON LOS PAGOS DE EJEMPLO PUBLICADOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

ACEPTAMOS BICICLETAS, MOTONETAS, MOTOCICLETAS, BOTES, TRUCKS,
CASAS RODANTES, TRENES, BUSES Y CUALQUIER MEDIO DE TRANSPORTE.

Colillas de cheque..... No necesita
Factura de teléfono..... No necesita
Estados de cuenta bancario..... No necesita
Social Security..... No necesita
Visa..... No necesita

Tax ID........ Ok
Empleado independiente...  Ok
ReposeSiones....... Ok
Foreclosure....... Ok
Bancarrota...... Ok

No importa la condición
empujalo, jalalo, remolcalo!

No importa el año, modelo y millaje!
Hasta125% del valor de KBB*
Lo que sea mejor!ó

•TODOS Califican  •TODAS Las aplicaciones de crédito son aceptadas

Aceptamos
TAX ID

TODAS Las aplicaciones de crédito son aceptadas

$3000$3000$3000$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$$30003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000300030003000

GRAN
VENTA
GRAN
VENTA

POR TU TRADE IN

de reducción
DE INVENTARIO

Las aplicaciones de crédito son aceptadas

POR TU TRADE IN

de reducción
DE INVENTARIO

GRANGRANGRANGRANGRANGRANGRANGRANGRANGRANGRANGRAN
VENTAVENTAVENTAVENTAVENTAVENTAVENTAVENTA

of Fairfaxof Fairfax

2013 HONDA CIVIC LX

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 NISSAN SENTRA SV

$9,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 TOYOTA COROLLA LE

$11,995 $119$119
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

G
er

en
te

 G
en

er
al

Jeff Kohl

David Donnie Tansir JonathanCristian - Español
(571) 334 0767

Dan George Frank

2009 GMC YUKON XL SLT 4X4

$17,995 $179$179
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 HYUNDAI SONATA GLS

$12,995 $129$129
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 NISSAN ALTIMA 2.5 S FWD

$8,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 CHEVROLET CRUZE LS FWD

$9,888 $98$98
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD FOCUS HATCHBACK SE FWD

$8,994 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 NISSA VERSA NOTE SV FWD

$8,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 TOYOTA PRIUS C FWD

$9,995 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 TOYOTA RAV4 SPORT 4X4

$12,995 $129$129
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD ESCAPE SE FWD

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD FUSION SE FWD

$11,995 $119$119
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2005 MERCURY SABLE LS

$2995$2995
cash

2006 MAZDA MPV LX

$5,885 $58$58
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2007 FORD F150 XLT EXT CAB 4X4

$12,995 $129$129
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 FORD F150 XL

$17,995 $179$179
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2008 FORD ESCAPE XLT 4X4

$6,995 $69$69
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 NISSAN MURANO LE 4X4

$9,999 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 TOYOTA COROLLA LE

$7,495 $74$74
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 FORD ESCAPE LIMITED FWD

$8,888 $88$88
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2011 HONDA CIVIC EXL FWD

$8,995 $89$89
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2010 HONDA CR-V LX FWD

$9,999 $99$99
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 CHEVROLET SONIC LS

$8,888 $88$88
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 DODGE GRAND CARAVAN SE FWD

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2013 FORD EDGE  SEL

$13,999 $139$139
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2014 TOYOTA COROLLA LE

$10,995 $109$109
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2015 CHRYSLER TOWN & COUNTRY TOURING

$17,995 $179$179
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

2009 MAZDA MAZDA 6 TOURING

$7,995 $79$79
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

50K
Millas

2004 JEEP LIBERTY 4X4 

$5,495 $54$54
por mes

o tan
bajo como

sale
price*

90K
Millas
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E
l Chevrolet Bolt EV, la 
Chrysler Pacífica y la 
Honda Ridgeline son 
los ganadores de los 
premios Auto, Utility 

y Camioneta del Año 2017, res-
pectivamente.

Los premios fueron anuncia-
dos por el comité organizado del 
Car, Truck and Utility Vehicle of 
the Year 2017 (NACTOY, por sus 
siglas en inglés) en el inicio del 
North American Car Truck and 

Utility Vehicle of the Year (Auto 
Show Detroit 2017).

El Chevrolet Bolt EV recibió 
un total de 364 puntos, seguido 
por 105 para el Genesis G90 y 101 
para el Volvo S90.

La Chrysler Pacifica logró 
300 puntos, por 135 de la Mazda 

LOS FINALISTAS 
EN DETROIT

Car of the Year (Auto del 
Año) 

 Chevrolet Bolt 
 Genesis G90 
 Volvo S90

Truck of the Year (Camio-
neta del Año) 

 Ford F-series Super Duty 
 Honda Ridgeline 
 Nissan Titan

Utility Vehicle of the Year 
(Vehículo Utilitario 
del Año) 

 Chrysler Pacifica 
 Jaguar F-Pace 
 Mazda CX-9

Chevrolet Bolt EV es el Auto del Año 2017, de acuerdo a la votación de expertos de todo el país. 	  FOTO: AP

La Chrysler Pacifica ganó el premio SUV del Año 2017 en el Auto Show de Detroit.		   FOTO: AP

Chevrolet, Chrysler y Honda premiados en el Auto Show de Detroit

Los mejores 
vehículos
del Año
El auto eléctrico Bolt EV, el SUV Pacífica y la camioneta Ridgeline 
son laureados en sus respectivas categorías.

CX-9 y 125 de la Jaguar F-Pace, 
mientras que la Honda Ridgeline 
ganó su categoría con 305 pun-
tos por 193 de la Ford F-Series 
Super Duty y 72 de la Nissan 
Titan.

Esta fue la primera vez en los 
24 años de historia de los pre-
mios en que se entrega el reco-
nocimiento al Utility Vehicle of 
the Year (Vehículo Utilitario del 
Año), lo que responde a la cre-
ciente popularidad de los vehí-
culos estilo SUV. 

Los vehículos de pasajeros 
estilo minivan también son 
elegibles en la categoría Utility 
Vehicle of the Year.

Establecidos en 1994, los 
premios son otorgados en base 
al voto de unos 60 periodistas 
profesionales especializados en 
la industria automotriz en Esta-

dos Unidos y Canadá, que traba-
jan para revistas, estaciones de 
radio y televisión, periódicos y 
sitios de internet. 

Son los premios más anti-
guos no asociados a ninguna 
publicación específica, una es-
tructura que permite crear una 
base diversa de jurados.

Los jurados evalúan docenas 
de vehículos disponibles para su 
venta en el año en curso para de-
terminar a los finalistas.

Los resultados de la votación 
y los ganadores fueron conta-
bilizados por la firma Deloitte & 
Touche.

(*) Javier Mota, Editor en 
Jefe de Autoproyecto.com, es 
miembro del Jurado del North 
American Car and Truck of the 
Year 2017.
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E
l plan Top 3 Tips Man-
tenimiento del auto, 
revela los benefi cios de 
un gasto regular pro-
gramado, contra los 

costos para hacer reparaciones 
de emergencia, lo que tiene más 
sentido que comprar un auto-
móvil nuevo.

Y es que con el aumento en 
el precio de los autos nuevos 
–alrededor de $34,000 en pro-
medio, según los cálculos de la 
fi rma Kelley Blue Book (KBB)-, 
invertir unos cuántos dólares 
al año resulta la mejor fórmula 
para el ahorro a largo plazo.

La American Automotive 
Association (AAA) calculó que 
el costo promedio del manteni-
miento del auto en 2016 aumentó 
3.33 por ciento a 5.28 centavos 
por milla o $792 anuales y aun-
que el costo varía según el mo-
delo y antigüedad de cada auto, 
la clave está siempre en el his-

torial de mantenimiento a que 
es sometido un vehículo.

Una encuesta reciente de la 
AAA reveló que 35 por ciento 
de los conductores en este país 
aplazó o ignoró por completo las 
recomendaciones de manteni-
miento del fabricante, lo que 
eventualmente resultó en cos-
tos de reparación más elevados 
en comparación con el gasto del 
mantenimiento regular.

“Durante la temporada de 
fi estas de fi n de año, muchas 
personas quiebran el presu-
puesto y luego deciden ahorrar 
dinero en el próximo año”, sos-
tuvo Rich White, director ejecu-
tivo de la organización sin fi nes 
de lucro, Car Care Council.

“Muchas resoluciones pa-
san rápidamente a un segundo 
plano, pero es una decisión fá-
cil guardar su vehículo actual y 
mantenerlo a intervalos reco-
mendados. El cuidado del auto 
tiene sentido fi nanciero, ya que 
protege el valor del cambio de 
vehículo y pospone el dolor de 

pagar el precio de un auto nue-
vo”, añadió.

Así que con la edad promedio 
de los autos en las calles y ca-
rreteras de Estados Unidos es-
timada en 11 años y seis meses, 
la mayoría de los vehículos en 
circulación requieren más aten-
ción a la hora del mantenimiento 
regular.

Las sugerencias
La buena noticia para los due-

ños de vehículos es que los autos 
nuevos de hoy duran más que 
nunca, pero para lograrlo, hay 
que seguir tres consejos senci-
llos sobre su cuidado, lo que se 
traducirá en una póliza de seguro 
a la inversión en tu vehículo, al 
abordar problemas menores an-
tes de que se conviertan en repa-
raciones complicadas y costosas.

 El mantenimiento regular 
es la clave.- La mejor manera de 
asegurar la longevidad del ve-
hículo es mantener un plan de 
servicio regular. Asegúrese de 

cambiar puntualmente los fl ui-
dos y fi ltros, revisar las llantas y 
hacer otros mantenimientos ru-
tinarios. Con el paso del tiempo, 
algunas piezas y componentes 
del auto típicamente se desgas-
tan o se dañan, por lo que tiene 
sentido reemplazar estos artí-
culos antes de que se produzcan 
daños a largo plazo. En adición al 
plan de mantenimiento descrito 
en el manual de usuario, el Car 
Care Council ofrece un plan de 
servicio personalizado gratuito 
para ayudar a recordarles a los 
conductores importantes inter-
valos del cuidado del auto.

 Preste atención a las seña-
les de advertencia.- Los vehícu-
los tienen maneras de comuni-
car que se avecinan problemas. 

La iluminación de las luces de 
advertencia en el tablero, ta-
les como la luz de chequeo del 
motor, indican que los sistemas 
clave del vehículo deben ser ins-
peccionados lo más antes posi-
ble. Preste atención a cualquier 
sonido nuevo o extraño, tales 
como chillidos, golpecitos, sil-
bidos o chasquidos, ya que pue-
den indicar un problema. Olores 
extraños, tales como goma que-
mada, aceite caliente, gasolina, 
huevos podridos, alfombra in-
cendiada o el olor dulce de ja-
rabe también pueden indicar un 
problema serio.

 Manténgalo limpio.- La-
var y encerar el vehículo regu-
larmente protege su valor. Una 
limpieza por dentro y fuera evita 

la acumulación de polvo y quí-
micos dañinos que pueden dañar 
el acabado, reduce el potencial 
de óxido causado por la sal de 
carreteras, y asegura la visibi-
lidad apropiada necesaria para 
conducir con seguridad.

El Car Care Council es la 
fuente de información para la 
campaña de educación del con-
sumidor “Be Car Care Aware” 
que promueve para el consu-
midor los benefi cios de ocupar-
se regularmente del cuidado, 
mantenimiento y reparación de 
su vehículo.

Para solicitar una copia gra-
tuita de la popular Guía de Cui-
dado del auto (Car Care Guide), 
visite el sitio web de educación 
del consumidor del consejo en 
www.carcare.org.

Limpie el coche por dentro y por fuera, ya que eso no solo mantiene su valor sino evita la acumulación de 
polvo y químicos que pueden dañar el acabado del auto.     FOTO: CORTESÍA. 

Lleve su coche regularmente al mecánico, y asegúrese de cambiar puntualmente los fl uidos y fi ltros del vehí-
culo.     FOTO: CORTESÍA.

La iluminación de las luces de advertencia en el tablero, tales como la luz de chequeo del motor, le avisan que los 
sistemas clave del vehículo deben ser inspeccionados lo más antes posible    FOTO:  CORTESÍA.

Consejossobre el mantenimiento vehicular

A largo plazo su bolsillo sale ganando con este plan 
de la organización Car Care Council.

Cómo ahorrar
cuidando su auto
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Nuevo RAV4RAV4Nuevo

Autos Nuevos: 1-888-755-5384
8500 Sudley Rd, Manassas VA, 20155 ¡Miller Toyota Tiene Un Verdadero

Equipo Hispano A Su Servicio!

Will
1-888-755-5384 1-888-755-5384

Carlos Ramos
 866-387-3056
Vladimir Brun

866-362-4641
Mike

866-541-2604
Sergio

Nuevos

PARA VER TODO NUESTRO STOCK VISITENOS EN: www.MillerToyota.com

E N  M A N A S S A S ,  V A .

0%APR por 60 meses* 

¡MAS DE 100 TOYOTAS
CERTIFICADOS DISPONIBLES!

¡VISITE NUESTRO CENTRO
DE SERVICIO Y PARTES! 

Eric Barrios
Manager-Blue Team
703-396-506
888.223.1527

Victor Gamez
Parts Professional
703-396-5061
parts@millertoyota.com

Dimas Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.793.8297

Irvin Hernandez
Asesor de Servicios
1.888.224.4083

DANNY ULLOA
(571)437-4236 

JOSE (Gte. Finanzas)
(703)335-6227

MANOLO
(818)585-0201

Autos Usados 1-888-771-6952
Usados

Sto
ck 

#P
10

45

$33,978

2015

Precio Especial 
Toyota Tundra SR5

Sto
ck 

#M
17

06
05

B

Honda Accord EX-L

$18,394

2013

Precio Especial 

Sto
ck 

 #M
17

03
52

A

$34,866

2016

Precio Especial 
Toyota Tacoma TRD Sport V6

 St
oc

k  
#M

17
02

68
A

Ford Escape SE

$14,974

2014

Precio Especial 
Subaru Outback 2.5i Limited

$16,984
Precio Especial 

Sto
ck 

 #P
10

52
A

2013

www.MillerToyota.com
8500 Sudley Rd,  Manassas VA, 20155

Nuevo COROLLACOROLLANuevo

ó $1,500 de reembolso de Toyota*
0 %APR por 72 meses* 

TOYOTA
2017

TOYOTA
2017

OFERTA TERMINA EL 1/31/2017. CON CREDITO APROBADO A TRAVES DE TOYOTA FINANCIAL SERVICES. 72 MENSUALIDADES  DE $13.88 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL 0% APR, 60 MENSUALIDADES 
DE $16.67 POR CADA $1000 FINANCIADOS AL .9 APR Y A CAMBIO DE PAGO DE TOYOTA DE REEMBOLSO DE EFECTIVO O OFERTAS ESPECIALES DE LEASE. GRADUADOS DE COLLEGE Y REEMBOLSO DE 
MILITARES NO ESTAN INCLUIDOS EN ESTA OFERTA PERO PUEDE CALIFICAR, VEA A DEALER POR DEATLLES. TODAS LAS VENTAS SON MAS IMPUESTOS, PLACAS Y $545 DE COSTO DE PROCESAMIENTO. 
PRECIOS INCLUYEN FLETES. REEMBOLSOS Y EFECTIVO DE FINANCIAMIENTO SON PAGADOS POR TOYOTA.

TODAS LOS PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS Y COSTOS DE PROCESAMIENTO. SUJETO A PRIORIDAD DE VENTA.

ó $1,000 de reembolso de Toyota* 

E N  M A N A S S A S ,  V A .

Miguel Marcia
Consejero de
Servicios
866.322.9676

SE ACEPTA
TAX ID

TOYOTA
20172017

CAMRYNuevo CAMRYNuevo

0%APR por 72 meses* 

Nuevo COROLLACOROLLACOROLLACOROLLACOROLLANuevoNuevoNuevoNuevo

TOYOTA
2017

TOYOTA
2017

$1,000 �nanciamiento en efectivo
ó $2,000 de reembolso de Toyota* 

TOYOTA
2017

Sto
ck 

#P
11

35

Toyota RAV4 Limited

$21,736
Precio Especial 

2013

60 meses 0% APR a $16.67 por $1,000 �nanciado.

(301)424-1700
PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. NO TODOS CALIFICAN. OFERTAS NO PUEDEN SER COMBINADAS. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($200) Y ENVIO. NO PAGOS HASTA 90 DIAS, Y OTRAS PROMOCIONES, NO TODOS CALIFICAN, APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS.

755 Rockvil le Pike

Rockvil le, MD 20852

of Rockville DARCARSchrys le r jeeprockv i l l e .com

Elias Moncada
(240) 704-2692

Ve
nt

as

Juan Tejera
(301) 792-3772

Ve
nt

as

Henry Argueta
(301) 378-6403

Ve
nt

as

¡BIENVENIDOS TAX ID! COMPRAMOS AUTOS USADOS

Dodge Journey

$11,7842
0

1
3

Stk.783006A
Nissan Altima

$20,5522
0

1
6

Stk.634231A

Ford Escape

$14,6642
0

1
4

Stk.630015A

Acura TSX

$9,8422
0

0
7

Stk.732021A

Chrysler Town & Country Touring

$8,8042
0

0
8

Stk.538446B

BMW X1

$20,9842
0

1
4

Stk.732019A

Ford Mustang Gt

$21,8042
0

1
4

Stk.632318A

Nissan Path�nder

$20,6642
0

1
4

Stk.738047A

 Toyota Camry

$11,9942
0

1
2

Stk.438790B
Dodge Magnum SXT

$8,1422
0

0
5

Stk.638006A

Honda Accord

$9,9412
0

0
8

Stk.733055A

Nissan Maxima 3.5

$12,9942
0

1
0

Stk.612285A

Toyota Rav4

$11,2212
0

1
0

Stk.683564B

Dodge Avenger SE

$8,9912
0

1
2

Stk.683558A

Nissan Sentra

$11,2212
0

1
3

Stk.581031A

Dodge Dart SXT

$12,6422
0

1
4

Stk.P1020

Nissan Versa

$12,1722
0

1
5

Stk.633149A
Chrysler 200 Touring

$9,6232
0

1
3

Stk.P9836A

Nissan Sentra

$11,4822
0

1
3

Stk.686097A

Chevrolet Equinox

$16,2422
0

1
4

Stk.632359A

Model KLTM74. Includes all current Chrysler Capital incentives. Financing through Chrysler capital and subject to credit approval. 42 months, 10K 
MILES/YR. $2999 due at signing, $0 security deposit. Plus 1stpayment, tax, tags, and $300 dealer processing fee.

NEW 2016 JEEP GRAND CHEROKEE
LAREDO 4X4 MSRP $35,250

$30,950
$299 42 mo. lease

10K miles/yr.
$2,999 due at signing 

/MONTH

BUY FOR

¡BIENVENIDOS TAX ID!

Model KLTM74. Includes all current Chrysler Capital incentives. Financing through Chrysler capital and subject to credit approval. 42 months, 10K 
MILES/YR. $2999 due at signing, $0 security deposit. Plus 1stpayment, tax, tags, and $300 dealer processing fee.

BUY FOR

GRAND CHEROKEE

Model KLTM74. Includes all current Chrysler Capital incentives. Financing through Chrysler capital and subject to credit approval. 42 months, 10K STOCK #611061. includes current manufacture rebates and incentives (Le. National Rebates, Military, Recent college Grad, retuming Lessee, Finance bonus Cash) some 
of which may require financing though Chrysler Capital and therefore are subject to credit approva. Plus ta, tags, freight and $300 dealer processing fee. 
STOCK #611061. includes current manufacture rebates and incentives (Le. National Rebates, Military, Recent college Grad, retuming Lessee, Finance bonus Cash) some 

CREW CAB

2016 RAM 1500 SLT 4X4

12,000 /OFF
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DARCARS Toyota 
of Silver Spring

PRECIOS INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DE FABRICA MÁS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y PROCESO DEL DEALER $300. OFERTAS EXPIRAN 01/15/2017.

DARCARSToyota.COM

1 888 869 1548DARCARS Toyota 
of Silver Spring

12210 Cherry Hill Road, Silver Spring, Maryland 20904

DARCARSTOYOTA.com

 

Certifi ed Pre-Owned

2011 TOYOTA PRIUS II

$16,900
2012 TOYOTA PRIUS C

$16,900
2012 RAV4 LTD AWD

$18,900
2011 TOYOTA AVALON

$23,900

2012 TOYOTA COROLLA L

$11,900
2010 TOYOTA CAMRY LE

$12,900
2012 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900

2013 TOYOTA COROLLA LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$14,900
2011 TOYOTA CAMRY LE

$13,900

NEW 2014 TOYOTA

SIENNA LE
STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,500)

NEW 2014 TOYOTA

VENZA LE
AWD

STARTING FROM

$25,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

RAV4 LE
STARTING FROM

$20,895
(INCLUDES TOYOTA REBATE $500)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS V THREE
STARTING FROM

$23,899
(INCLUDES TOYOTA REBATE OF $1,000)

NEW 2014 TOYOTA

PRIUS TWO
STARTING FROM

$20,399
(INCLUDES TOYOTA REBATES OF $1,500)

$17,999STARTING FROM

$29,999
(INCLUDES TOYOTA REBATE $1,000)

$14,899 $15,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $500)

$18,499
(INCLUDES TOYOTA REBATES $1,500)

(301) 622-0300
1 2 2 1 0  C h e r r y  H i l l  R o a d ,  S i l v e r  S p r i n g ,  M a r y l a n d  2 0 9 0 4
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You’re gonna love these deals

$20588
DESDE

(Incluye $2,000 incentivo Toyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

CAMRY LE

$23981
DESDE

NUEVO 2017 TOYOTA

(Incluye $1,000 reembolso Toyota y bono).

RAV4 LE FWD

DESDE

$17450
(Incluye $1,500 de incentivoToyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

COROLLA LE

DESDE

$15490
(Incluye $1,000 reembolso Toyota).

NUEVO 2017 TOYOTA

YARIS IA 6MT

¡BIENVENIDOS TAX ID!

JAVIER MOTA
AUTOPROYECTO.COM

E
l proyecto de Conduc-
ción Autónoma Ford, 
que arrancó hace más 
de tres años con el Ford 
Fusion Hybrid, tomará 

un nuevo impulso en 2017 cuan-
do se triplique la producción de 
estos vehículos que además 
contarán con mayor capacidad 
de procesamiento gracias a un 
nuevo hardware.

Los controles electrónicos 
se aproximan ya a los niveles de 
producción general y los ajustes 
de los sensores, incluida la lo-
calización, permiten a los vehí-
culos de conducción autónoma 
mejorar su visión sobre lo que le 
rodea. Los nuevos sensores LI-
DAR tienen un diseño más fluido 
y un campo de visión más ajus-
tado, lo que permite al vehículo 
emplear sólo dos sensores, en 
lugar de cuatro, obteniendo la 
misma cantidad de información.

Como lo hemos comentado 
anteriormente, hay dos elemen-
tos fundamentales a la hora de 
crear un vehículo de conducción 
autónoma al 100 por ciento: Uno 
es la plataforma del vehículo au-
tónomo, que no es más que una 
versión mejorada de un vehículo 
de producción normal, y el se-
gundo es el sistema de “conduc-
tor virtual”.

El Ford Fusion Hybrid de 
Conducción Autónoma 2017 
avanza en ambos campos, par-
ticularmente en lo que se refiere 
al desarrollo y los ensayos del 
sistema de “conductor virtual”, 

lo que supone un enorme cambio 
en la capacidad de captación y 
procesamiento de datos.

Cómo funciona
El sistema de “conductor 

virtual” de Ford está diseñado 
para hacer precisamente eso y 
está compuesto por:

 Sensores – LIDAR, cáma-
ras y radar.

 Algoritmos para la locali-
zación y selección de rutas.

 Visión computarizada y 

aprendizaje.
 Mapas 3D de alta defini-

ción.
 Gran potencia de cálculo e 

informática para manejar estos 
datos.

Construir un vehículo que no 
será controlado por un conduc-
tor humano es algo totalmente 
diferente a construir uno con-
vencional, y genera toda una se-
rie de interrogantes para el equi-
po de ingeniería de Conducción 
Autónoma Ford.

¿Cómo replicar todo lo que 
un conductor humano hace al 
volante en un auto que conduce 
por sí mismo?

Un sencillo trayecto para ir a 
hacer una compra exige al con-
ductor humano tomar un mon-
tón de decisiones por el camino.

¿Ha tomado el camino co-
rrecto? ¿Qué ocurre si un acci-
dente bloquea la calle?

De la misma forma que tene-
mos confianza en nosotros mis-
mos o en otros conductores, es 

necesario desarrollar un siste-
ma de “conductor virtual” con 
el mismo nivel de confianza en la 
toma de decisiones, y aplicarlas 
correctamente sobre la marcha.

Esto es lo que se está hacien-
do en Ford cuando nos enfoca-
mos en hacer ver, sentir, pensar 
y actuar a nuestros coches como 
humanos, de hecho, mejor que 
ellos en algunos casos.

Cómo ven los vehículos
Basados en las más recientes 

tecnologías, los ingenieros de 
Ford trabajan en desarrollar dos 
métodos de percepción para el 
“conductor virtual” de un auto 
autónomo: percepción tratada y 
percepción directa.

La percepción tratada re-
quiere la generación de mapas 
3D de altísima resolución del 
entorno del vehículos.

Estos mapas comprenden to-
do lo que el “conductor virtual” 
sabe sobre el recorrido antes, in-
cluso, de que el coche empiece 
a moverse; situación de señales 
de stop, pasos de peatones, se-
máforos y otros elementos es-
táticos.

Una vez en marcha, el “con-
ductor virtual” emplea su LI-
DAR, radar y sensores de la cá-
mara para escanear permanen-
temente alrededor del vehículo 
y comparar lo que ve con el mapa 
en 3D. 

Esto permite ubicar el coche 
con precisión en la ruta, e iden-
tificar y comprender lo que le 
rodea. 

Este tratamiento de la per-
cepción también incluye el he-
cho que el sistema conoce las 
normas de circulación, por lo 
que está preparado para respetar 
dichas normas.

La percepción directa com-
plementa la percepción tratada 
empleando sensores para saber 
la posición del coche en la carre-
tera, así cómo elementos móvi-
les, cómo peatones, ciclistas u 
otros coches. 

Los sensores pueden leer se-
ñales, cómo puede ser un agente 
de policía dirigiendo el tránsito.

Proyecto se enfoca en hacernos pensar, actuar, ver y sentir a nuestros 
coches como si fueran humanos, y mejor que ellos en algunos casos.

El desarrollo y los ensayos del sistema de “conductor virtual” en este Ford Fusion Hybrid se dirigen a hacer 
un coche totalmente autónomo, es decir, que no requiere de conductor para tomar el control del vehículo.

Una vez en marcha, el “conductor virtual” emplea sus sensores y el radar para escanear de modo permanente alrededor del vehículo autónomo y 
comparar lo que ve con el mapa en 3D.

Conductor  
Virtual en  
vehículos Ford

Programa de conducción autónoma 2017 nos trae el futuro ahora
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L u s t i n e T o y o t a . c o m

14227 Jefferson Davis Highway,
Woodbridge VA 22191

PRECIOS UNICAMENTE PARA CLIENTES CON CREDITO CALIFICADO Y APROBADO, INCLUYEN TODOS LOS REEMBOLSOS E INCENTIVOS DISPONIBLES. PRECIOS MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO ($599) Y GASTOS DE ENVIO. FOTOGRAFIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

Let’s Go Places

Richard Morataya

VENTAS

Larry Salamanca

VENTAS

Julie Ball

VENTAS

Cinthya Bonilla

ATENC ION AL CL IENTE 

Dario Beltran

GERENTE GENERAL

Doris Alvarado

F INANC IAM IENTO

Emerita Adorno

ATENC ION AL CL IENTE 

Enrique Marquez

GERENTE DE VENTAS

José Cuzco

GERENTE DE VENTAS

Mike Cruz

VENTAS

Gabriela Martinez

ATENC ION AL CL IENTE 

Carlos Jovel

VENTAS

INTRODUCIENDO PROGRAMA DE POR VIDA:  

BUMPER BUMPER2
JUST GOT A NEW BEST FRIEND!

Introducing Lustine’ Lifetime...

Now available with your new Toyota Purchase!
NEVER WORRY ABOUT YOUR VEHICLE AGAIN!

COVERAGE

¡INSPECCIÓN DE
VIRGINIA GRATIS!

Financiamiento
Disponible

meses 
(modelos selectos)

ha
st

a
 

(703) 596-8555

NEW 2016
TOYOTA TUNDRA SR5 DBL CAB 4.6L V8

1.9 60%
APR FOR

/MO.
FOR
36 MOS.

NEW 2017
TOYOTA HIGHLANDER LE

0 36%
APR FOR

/MO.
LEASE

FOR 289$ FOR
36 MOS.

NEW 2016
TOYOTA RAV4 LE FWD

0 60%
APR FOR

/MO.199LEASE
FOR $ FOR

36 MOS.

NEW 2017
TOYOTA CAMRY LE

0 72%
APR M

OS
.

FOR

/MO.199 FOR
36 MOS.

NEW 2016
TOYOTA COROLLA LE

0 72%
APR FOR

/MO.169LEASE
FOR $ FOR

36 MOS.

NEW 2017
TOYOTA SIENNA LE

0 60%
APR FOR

/MO.
FOR
36 MOS.289 349

TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2000 DOWN , FIRST $199 PAYMENT AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 CAMRY MODEL 2532, MSRP $23,935 AND CAPITALIZED COST, 
WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $23,271. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  
CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND IS SUBJECT TO AVAILABILITY.  0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS 
THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. BUYERS CAN RECEIVE A $1000 FINANCE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA IN 
ADDITION TO SPECIAL APR FINANCING IF VEHICLE IS PURCHASED AND FINANCED THROUGH TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  INCENTIVE WILL BE APPLIED FIRST TO THE DOWN PAYMENT.  ONE INCENTIVE PER FINANCE TRANSACTION.  FINANCE INCENTIVE IS AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS THROUGH 
TOYOTA FINANCIAL SERVICES. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY.   SEE DEALER FOR DETAILS. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

TAX, TITLE, LICENSE , $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $1830 DOWN (AFTER APPLICATION OF $750 TOYOTA LEASE CASH INCENTIVE FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES) , FIRST PAYMENT OF $169 AND $0 SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 COROLLA 4 CYLINDER AUTOMATIC MODEL 1852, MSRP $19,800 
AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $18,821. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE 
CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17.  0% APR FINANCING UP TO 72 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 72 MONTHLY PAYMENTS OF $13.89 FOR EACH $1000 
BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2400 DOWN , FIRST $199 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2016 RAV4 MODEL 4430, MSRP $25,340 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $25,003. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION 
FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER 
STOCK BY 1/3/1. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2730 DOWN , FIRST $269 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 HIGHLANDER LE MODEL 6948, MSRP $35,080 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $33,672. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND 
ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 AND IS SUBJECT 
TO AVAILABILITY. OFFER MAY NOT BE COMBINED WITH OTHER OFFERS UNLESS SPECIFIED OTHERWISE. SEE PARTICIPATING CENTRAL ATLANTIC TOYOTA DEALER FOR DETAILS. VEHICLE SHOWN MAY BE PROTOTYPE AND/OR SHOWN WITH OPTIONS. ACTUAL MODEL MAY VARY.TOYOTACARE COVERS NORMAL FACTORY SCHEDULED MAINTENANCE FOR 2 YEARS OR 25,000 MILES, WHICHEVER COMES FIRST. 24-HOUR ROADSIDE ASSISTANCE IS ALSO INCLUDED 
FOR 2 YEARS AND UNLIMITED MILES. THE NEW VEHICLE CANNOT BE PART OF A RENTAL OR COMMERCIAL FLEET, OR A LIVERY/TAXI VEHICLE. SEE TOYOTA DEALER FOR DETAILS AND EXCLUSIONS. ROADSIDE ASSISTANCE DOES NOT INCLUDE PARTS AND FLUIDS, EXCEPT EMERGENCY FUEL DELIVERY.LEASE, APR AND CASH BACK OFFERS MAY NOT BE COMBINED. SEE DEALER FOR DETAILS. 0.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED 
BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.05 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

TAX, TITLE, LICENSE, , $699 DEALER PROCESSING FEE AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2650 DOWN , FIRST $349 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 TUNDRA MODEL 8341, MSRP $37,345 AND CAPITALIZED COST, 
WHICH MAY VARY BY DEALER, OF $36,113. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  
CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF $.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17 . 1.9% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL 
SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE. 60 MONTHLY PAYMENTS OF $17.48 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

TAX, TITLE, LICENSE, $699 DEALER PROCESSING FEE  AND INSURANCE ARE EXTRA. DUE AT SIGNING INCLUDES $2710 DOWN , FIRST $289 PAYMENT, AND NO SECURITY DEPOSIT. DOES NOT INCLUDE $350 DISPOSITION FEE DUE AT LEASE END.  EXAMPLE BASED ON 2017 SIENNA LE AUTOMATIC MODEL 5338. MSRP $33,480 AND CAPITALIZED COST, WHICH MAY VARY BY DEALER, OF 
$32,620. CAPITALIZED COST IN EXAMPLE INCLUDES $650 ACQUISITION FEE AND ASSUMES DEALER PARTICIPATION.  YOUR PAYMENT TERMS MAY VARY BASED ON FINAL NEGOTIATED PRICE. OFFER AVAILABLE ON APPROVED CREDIT TO QUALIFIED CUSTOMERS FROM TOYOTA FINANCIAL SERVICES.  CUSTOMER IS RESPONSIBLE FOR EXCESSIVE WEAR AND EXCESS MILEAGE CHARGES OF 
$.15 PER MILE IN EXCESS OF 36,000 MILES.  NOT ALL CUSTOMERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17. 0% APR FINANCING UP TO 60 MONTHS AVAILABLE TO QUALIFIED BUYERS THRU TOYOTA FINANCIAL SERVICES. TOTAL FINANCED CANNOT EXCEED MSRP PLUS OPTIONS, TAX, TITLE, LICENSE AND $699 DEALER PROCESSING FEE . 60 MONTHLY 
PAYMENTS OF $16.67 FOR EACH $1000 BORROWED. NOT ALL BUYERS WILL QUALIFY. VEHICLE MUST BE TAKEN FROM DEALER STOCK BY 1/3/17

¡Tomamos los negocios
quE otros rechazan!

GARANTÍA DE POR VIDA EN:

Motor

Transmisión

Driveaxle

Todas las partes
lubricadas

Garantía con
$0 de costo

Servicio sin costo
2 25,000años millas

ó

Cambio de Aceite y Filtro

Rotación de Llantas

Multiples Puntos de Inspección

Inspección y Ajuste de
Niveles de Fluido

2 AÑOS Ó 25,000 MILLAS LO QUE VENGA PRIMERO. APLICAN RESTRICCIONES, VISITAR DEALERSHIP PARA COMPLETAR DETALLES.

Transmision de Corriente
de Batería
Protección de Bloqueo
Suministro de Combustible
de Emergencia
Servicio de Neumáticos
El neumático dañado sera reemplazado con su neumático de repuesto

Servicio de Grúa
Hacia el dealership Toyota más cercano (o hacia el dealership
Toyota de tu elección dentro de las 25 millas del dealer
más cercano)

Servicio de Remolque 
Liberación de cualquier area con zanja, lodo, arena o nieve.
El vehículo debe estar inmediatamente adyacente a una carretera
regularmente transitada y capacitada para obtener servicio con
equipo de servicio estandard

24 horas de servicio disponible sin costo
por 2 añosdesde la fecha efectiva
para millas ilimitadas.

Servicio incluye:

NO INCLUYE PARTES Y FLUIDOS, EXCEPTO EMERGENCIA DE ENTREGA DE SUMINISTRO. VÁLIDO ÚNICAMENTE EN CONTINENTE DE 
ESTADOS UNIDOS Y ALASKA.

2 Asistenciaaños

en Carretera

¡BIENVENIDOS TAX ID!¡BIENVENIDOS TAX ID!

LEASE
FOR $

LEASE
FOR $ LEASE

FOR $
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NEW YEAR SALE

NOW ON!
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Honda Accord 2017
Este es uno de los sedanes medianos más populares del mercado y en esta generación incluye la 

nueva versión con tren motor híbido.
El precio base (Manufacturer´s Suggested Retail Price, MSRP) arranca a partir de $22,355.

Atención a lista elaborada por Google

Los mejores autos en este nuevo año
Dos modelos 2017 de  
Honda encabezan 
 esta lista por encima 
de dos ejemplares de 
 Ford y del Corvette.

DETROIT, MICHIGAN
ESPECIAL

E
l Top 6 autos nuevos 
2017 de Google pro-
dujo un lista muy in-
teresante de modelos 
totalmente nuevos o 

significativamente rediseñados 

para el Año Nuevo.
Al igual que sucedió con el 

Top 10 Autos 2016 Más Busca-
dos, en el que Honda desbancó 
a Chevrolet como el No. 1, la 
marca japonesa encabeza el Top 
6 autos nuevos 2017, con el Hon-
da Civic en el No. 1 y el Honda 
Accord en el No. 2. Pero esta vez 

no sólo lo hizo con el Corvette de 
Chevrolet sino también con dos 
populares modelos Ford.

La lógica de este Top 6 es 
la que usa Google con sus al-
goritmos, pero la respuesta a 
la búsqueda individual con las 
palabras Top 2017 new cars va 
cambiando minuto a minuto.

Este resultado en particular 
arrojó una excelente colección 
de modelos para todos los gus-
tos y presupuestos, en la que se 
incluye vehículos con precio 
al alcance de la mayoría de los 
consumidores y algunos de lu-
jo con lo más avanzado de las 
tecnologías de seguridad, co-

municación, entretenimiento y 
conectividad a internet.

Así que, si no aprovechaste 
las ventas de Fin de Año, pero 
quieres empezar el primer mes 
del 2017 con un auto nuevo, ya 
sea en lease  o con financiamien-
to, sigue leyendo para conocer 
todos los detalles.

Honda Civic 2017
La 10ma. generación de uno de los modelos más populares del mercado se ofrece en cinco variantes 

diferentes y a partir de este verano incluiría al fabuloso Honda Civic Type-R.
El precio base (Manufacturer´s Suggested Retail Price, MSRP) arranca a partir de $18,740.

Mercedes-Benz E-Class 2017
El E-Class de Mercedes-Benz es el sedán de lujo más popular de Alemania durante décadas, está en 

su 7ma. generación y es reconocido como el “auto más inteligente” del mundo.
El precio base (Manufacturer´s Suggested Retail Price, MSRP) arranca a partir de $52,150.

Ford Fusion 2017
Este sedan mediano es la plataforma que Ford está utilizando para el desarrollo de sus tecnologías 

de conducción autónoma por su gran utilidad y eficiencia.
El precio base (Manufacturer´s Suggested Retail Price, MSRP) arranca a partir de $22,610.

Ford Focus 2017
Este hatchback con estilo 100 por ciento europeo, está listo para conquistar las calles y carreteras 

de Estados Unidos, especialmente en la versión Ford Focus RS.
El precio base (Manufacturer´s Suggested Retail Price, MSRP) arranca a partir de $16,775.

Chevrolet Corvette 2017
El Chevrolet Corvette es el Muscle Car Americano por excelencia y para 2017 ha mejorado prácti-

camente en todos los aspectos, por fuera y por dentro.
El precio base (Manufacturer´s Suggested Retail Price, MSRP) arranca a partir de $55,450.
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WASHINGTON HISPANIC                 
AP

D
etroit, Michigan.- La indus-
tria automotriz de Estados 
Unidos se está reacomodan-
do luego de la serie de tuits 
del mandatario electo Do-

nald Trump –que este viernes asume 
ofi cialmente el cargo de presidente de 
la nación-, en los que advierte a varias 
compañías que traiga de regreso  sus 
centros de producción de autos desde 
México si es que no quieren ser afecta-
das por elevados impuestos.

Primero fue Ford Motors, cuyo 
presidente Mark Fields aclaró que la 
empresa decidió que no construirá la 
fábrica debido a la menor demanda de 
carros pequeños en Estados Unidos. In-
sistió en que seguirán con sus planes de 

enviar la producción de los Focus a Mé-
xico, pero lo hará a una planta existente 
en Hermosillo. La fábrica de Michigan 
que actualmente hace los Focus recibirá 
nuevos productos el próximo año.

Entre los nuevos vehículos que se 

armarán en Flat Rock está una camio-
neta tipo SUV totalmente eléctrica, que 
llegará hasta 300 millas (483 kilómetros) 
con una sola carga de batería. Este ve-
hículo saldría a la venta en el 2020. La 
planta también haría un auto autóno-

mo e híbrido que saldría a la venta en 
el 2021.

GM responde
El domingo 8, la directora general 

del grupo General Motors (GM) señaló 
que no planea cambiar el lugar donde 
produce sus vehículos pequeños debi-
do a las críticas del presidente electo 
Donald Trump.

Durante el auto show de Detroit, 
Mary Barra señaló que las decisiones 
de capital en la industria automotriz se 
toman con entre dos y cuatro años de 
anticipación.

La semana anterior, Trump advirtió 
vía Twitter con imponer un impuesto a 
General Motors por importar el com-
pacto Chevrolet Cruz de Estados Uni-
dos a México.

Resulta que General Motors solo 
importa una pequeña cantidad del mo-
delo Cruze hatchback desde México y 
fabrica todos los Cruze sedán en terri-
torio estadounidense, en una planta de 
Lordstown, Ohio, cerca de Cleveland.

La producción de la Terrain se tras-
ladará a México desde una planta en 
Ingersoll, Canadá, para los modelos 
más recientes. La fábrica de Ingersoll 
retendrá la producción del Equinox, la 
camioneta deportiva de mayores ventas 
de GM.

Los Corolla de Toyota
El presidente electo Donald Trump 

también apuntó sus baterías hacia To-
yota con el fi n de presionar a la empresa 

para que fabrique sus productos en Es-
tados Unidos y no en México.

Trump tuiteó que si la automotriz 
japonesa concreta sus planes de fabri-
car el compacto Corolla en una nueva 
planta en México, afrontará “un gran 
impuesto en la frontera” cuando envíe 
sus vehículos a Estados Unidos.

Casi todos los fabricantes de vehí-
culos arman autos pequeños en Méxi-
co para aprovechar que los salarios son 
más bajos. Los consumidores gene-
ralmente pagan precios más bajos por 
autos pequeños, lo que difi culta cubrir 
los elevados costos laborales de Estados 
Unidos.

Toyota Motor Corp. no respondió 
directamente a la amenaza del aran-
cel en el tuit de Trump, pero en un co-
municado explicó que la producción 
y empleo de trabajadores en Estados 
Unidos no disminuirá debido a la plan-
ta de Guanajuato. Toyota señaló que 
ha invertido más de 21.900 millones de 
dólares en sus operaciones en Estados 
Unidos, incluyendo 10 instalaciones 
manufactureras, 1.500 distribuidoras 
y la contratación de 136.000 empleados.

El presidente de Toyota, Akio Toyo-
da, corroboró en Tokio que su empresa 
no considera alterar sus planes de pro-
ducción. “Todavía no sé exactamen-
te cómo, pero al margen de quién sea 
presidente, lo principal para nuestro 
negocio es ser buenos ciudadanos cor-
porativos”, afi rmó Toyoda durante una 
reunión en la Asociación de Fabricantes 
Automovilísticos en Japón.

El presidente de General Motors, Dan Ammann y la directora general de General Motors, 
Mary Barra, durante la presentación de la GMC Terrain 2018 en el Auto Show de Detroit el 
domingo 8 de enero.      FOTO: PAUL SANCYA / AP

Algunas personas caminan en una 
sala de exhibición de Toyota, en Tokio, Ja-
pón. El presidente electo Donald Trump, 
advirtió a la automotriz japonesa que si 
no instala en Estados Unidos una planta 
que planea instalar en México, pagará un 
gran impuesto en la frontera.  FOTO:AP

El GMC Terrain Denali de 2018 es desvelado en la ceremonia de presentación de la 
potente camioneta en el Salón del Automóvil de Detroit el domingo 8 de enero. Los 
Terrain serán producidos en México.  FOTO:AP

Trump mueve
otros cambios

Conmoción en la industria automotriz

Toyota y GM anuncian que no alterarán producción en México después 
que Ford canceló construcción de una planta en ese país.
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DEE-ANN DURBIN
AP 

L
a división de vehículos 
autónomos de Google 
comenzará a probar 
este mes su nueva flota 
de camionetas en vías 

públicas de California y Arizona.
Los vehículos, construi-

dos en colaboración con Fiat 
Chrysler, corresponden al mo-
delo híbrido Chrysler Pacifica y 
están equipados con el sistema 
de sensores y radar de la divi-
sión, llamada Waymo. FCA y 

Waymo anunciaron en mayo su 
asociación.

Durante un discurso en la 
muestra automovilística de 
Detroit, el director general Jo-
hn Krafcik reveló el domingo que 
Waymo construyó los sensores, 
el radar y el programa informá-
tico de las minivan.

La compañía consideró que 
el sistema funcionaría mejor si 
era desarrollado específicamen-
te para sus vehículos autónomos 
en lugar de utilizar equipos exis-
tentes, según Krafcik.

“Un sistema integrado único 

significa que todas las distintas 
partes de un vehículo autónomo 
pueden funcionar en conjunto 
sin contratiempos”, agregó.

Waymo también logró redu-
cir considerablemente el costo 
del sistema, informó el ejecu-
tivo.

El dispositivo lidar —que uti-
liza diversos láser para proveer 
al vehículo de una imagen tridi-
mensional de la realidad— cos-
taba 75.000 dólares hace algunos 
años y va instalado en el techo 
exterior del vehículo.

Waymo rebajó su precio un 

90% y ha desarrollado su pro-
pio lidar de corto y largo alcance. 
El lidar de larga de distancia de 
Waymo tiene capacidad para ver 
un casco de fútbol americano a 
una distancia de dos campos de 
juego. Krafcik se abstuvo de pre-
cisar cómo se redujo el costo.

Sin embargo, el anuncio po-
dría preocupar a proveedores 
como Velodyne, que fabrica los 
sistemas lidar que utiliza Ford 
Motor Co., y otras firmas como 
a Delphi Corp., que desarrolla su 
propio sistema de conducción 
autónoma.

Stephanie Brinley, analista 
de vehículos para la firma IHS 
Markit, dijo que Google no con-
trolará el mercado de la tecno-
logía de vehículos autónomos, 
así que otros proveedores con-
tinuarán con el desarrollo de sus 
propios sistemas. Sin embargo, 
algunos actores menores en esta 
naciente industria “van a des-
aparecer”, agregó.

Waymo ha reiterado que 
no tiene previsto construir sus 
propios vehículos, sino ofrecer 
sistemas de conducción autó-
noma a automotrices estableci-

das, compañías de servicios de 
automóvil compartido y otras 
empresas. Además de FCA, 
Honda Motor Co., anunció en 
fecha reciente que sostiene con-
versaciones con Waymo para la 
utilización de la tecnología en 
los vehículos Honda.

Krafcik dijo que Waymo, 
que desarrolla vehículos autó-
nomos desde hace ocho años, 
tiene previsto alcanzar en mayo 
los 4,8 millones de kilómetros 
(tres millones de millas) reco-
rridos en pruebas con ese tipo 
de unidades.

Anuncia en la muestra automovilística de Detroit

Fiat Chrysler rerpresentativo Tim Kuniskis  presenta la  Pacifica minivan de Fiat Chrysler durante el 
North American International Auto show en Detroit.		   	                     FOTO: CARLOS OSORIO/AP 

John Krafcik, director general de Waymo, la compañía de vehículos autónomos creada por Alphabet, 
la compañía matriz de Google, presenta al vehículo híbrido Chrysler Pacifica equipado con el sistema de senso-
res y radar de Waymo. 						                          FOTO: PAUL SANCYA/AP

Minivan autónoma de Waymo 
Además de FCA, Honda Motor Co., anunció en fecha reciente que sostiene conversaciones con Waymo para la utilización de la tecnolo-
gía en los vehículos Honda.
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DARCARS
NISSAN  OF
ROCKVILLE
AUTOS USADOS

(301) 309-2200
www.DARCARSNissan.com
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

Y MUCHO MAS PARA ELEGIR

PROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

PRECIOS PARA CREDITOS CALIFICADOS Y APROBADOS. MAS IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE PROCESO Y ENVIO. FOTOGRA-
FIAS UNICAMENTE PARA PROPOSITOS ILUSTRATIVOS. VISITAR DEALER PARA COMPLETAR DETALLES.

www.DARCARSnissan.com

(301) 309-2200
15911 INDIANOLA DRIVE
ROCKVILLE, MD 20855

ANDRES JORDANMAURICIO BRYAN

Stk.P9843A

Y MUCHO MAS PARA ELEGIR

PROBLEMAS DE CREDITOPROBLEMAS DE CREDITO NO SON PROBLEMASNO SON PROBLEMASNO SON PROBLEMAS
EN DARCARS NISSAN OF ROCKVILLE (AUTOS USADOS)

Stk.P9843A

Acura TL Tech 

Navegación, sedan, automatico, 1 solo dueño

$20,9772013

Stk.P10054

Mazda Mazda 3 

Mazda 3i, navegación, grand touring, sedan

$15,7772015

Stk.647518B

Nissan Altima

2.5 S, coupe, 48k, cuero, sunroof

$13,9772012

Stk.641444A

BMW 3 Series

328i xDriver, automatico, 62k, sedan

$15,9772011

Stk.648294A

Ford Focus

SE, automatico, 15k

$11,4772015

Stk.646217A

Nissan Frontier  

S, Certificado, 2WD

$18,9772016

Stk.646192A

Hyundai Veloster 

W BLACK INT automatico, 28k

$10,9772012

Stk.P9903A

Nissan Murano 

SL navegación, suv, automatico, 60k

$18,9772012

Stk.748026A

Ford C-Max  

hybrid, se, sedan, aumatico, 31k, 1 solo dueño

$9,9772013

Stk.646229A

AUTOPROYECTO.COM            
ESPECIAL

E
l Audi Lunar Quattro 
superó las más exigen-
tes pruebas, perdió 17 
libras (8 kilos) de peso e 
incorporó exitosamen-

te la tecnología del auto eléctrico 
Audi e-tron, con lo que quedó 
listo para superar los más difí-
ciles obstáculos que encuentre 
durante su misión  de explora-
ción por la Luna.

El grupo de ingenieros ale-
manes integrados en el equipo 
de científi cos dedicados al pro-
yecto, anunció en el Audi City de 
Berlín que pretende completar 
las 239 mil 228 millas (385 mil 
kilómetros) de viaje para que el 
vehículo llegue a la Luna a fi nales 
de 2017.

La misión contará con el 
apoyo de la empresa privada es-
pacial Spacefl ight Inc. y como 
socio técnico y embajador de la 
misión, Audi ha desempeñado 
un papel fundamental a la hora 
de hacer público el proyecto y 
sumar nuevos socios a bordo.

El vehículo lunar
Audi y el grupo alemán de in-

genieros anunciaron su asocia-
ción a principios de 2015 con un 
objetivo común: reunir de forma 
conjunta la máxima experiencia 
tecnológica posible para man-
dar un vehículo no tripulado a la 

Luna, dentro de la competición 
Google Lunar XPRIZE.

Con el objetivo defi nido, 16 
expertos de Audi han estado 
apoyando al equipo de cientí-
fi cos para optimizar el vehículo 
lunar de cara a su trascendental 
misión.

La marca alemana ha apor-
tado, sobre todo, su experiencia 
con el sistema de tracción total 
Audi quattro, así como sus co-
nocimientos en construcción 
ligera, conducción autónoma, 
tecnología de propulsión e-tron 
y diseño, para ayudar al equipo 
de Berlín con el desarrollo.

“Estamos orgullosos de ha-
ber incorporado a este vehículo 
lunar algunos de los aspectos 
más importantes del ADN de la 
marca de los cuatro aros: es un 
vehículo con tracción quattro, 
está equipado con una batería e-
tron, se conduce de forma autó-
noma y se ha realizado utilizan-
do una inteligente combinación 
de materiales”, destacó Michael 
Schöffmann, jefe de Desarrollo 
de Transmisiones de Audi y 
Coordinador de Desarrollo del 
proyecto Audi Lunar Quattro. 

Condiciones extremas
“La colaboración con el 

equipo de científi cos a tiempo 
parcial también ha sido muy 
enriquecedora para nosotros: 
estamos rompiendo barreras 
tecnológicas con este vehículo 

y podremos aprender mucho 
sobre cómo se comportan los 
componentes del automóvil en 
condiciones extremas”, explicó 
Schöffmann.

A lo largo de los últimos me-
ses, los expertos de Audi han es-
tado trabajando en la distribu-
ción inteligente que el vehículo 
lunar hará de su tracción total, 
optimizando su electrónica de 
alto rendimiento y aportando su 
experiencia en conducción au-
tónoma al proceso de desarrollo.

Con el fi n de aumentar la 
estabilidad y la superfi cie de 
contacto, los ingenieros y dise-
ñadores han ampliado tanto el 

tamaño del vehículo como sus 
ruedas, pero lograron reducir el 
peso de 83 a 66 libras (38 a 30 ki-
logramos), utilizando una com-
binación óptima de materiales 
y la impresión 3D en aluminio.

Además, el vehículo ha sido 
sometido a sofi sticadas pruebas, 
como la realizada en la cámara 
climática del vehículo, en la que 
se simularon las condiciones ex-
tremas de la Luna, para poner a 
prueba todos los componentes y 
examinar su capacidad.

En la superfi cie lunar
Una vez en la superfi cie de 

nuestro satélite natural, el Au-

di lunar quattro tendrá cuatro 
cámaras para ayudarle en su 
orientación. También se usarán 
para examinar objetos y tomar 
fotografías en formato 3D y en 
360 grados.

Uno de los atractivos del 
recorrido serán los restos de la 
misión Apolo 17 que aún se en-
cuentran en Valle de Taurus-
Littrow.

ALINA, el módulo de aluni-
zaje que utilizarán los científi cos 
del proyecto, pisará la Luna con 
dos Audi lunar quattro a bordo 
cerca del punto que se utilizó en 
1972.

La sonda viajará a la Luna en 

un cohete semejante a un Fal-
con 9 con una capacidad total 
de transporte de 220 libras (100 
kilogramos).

Además de los dos vehículos 
lunares, los científi cos del pro-
yecto podrán incluir equipos de 
investigación de otros socios, 
entre los que se encuentran la 
Agencia Espacial Estadouni-
dense (NASA), la Agencia Espa-
cial Europea (ESA) y Wikipedia, 
que fueron incorporados al pro-
yecto debido a su considerable 
interés científi co en la misión.

El equipo de científi cos pla-
nea llevar a cabo la misión hacia 
la Luna a fi nales de 2017, por lo 
que los dos Audi lunar quattro y 
la sonda de alunizaje que com-
ponen la expedición deberán su-
perar exhaustivas pruebas antes 
de la fecha de partida.

Para ello, el equipo se despla-
zará hasta Oriente Medio y rea-
lizará una simulación completa 
de la misión.

El grupo de científicos a 
tiempo parcial se formó a fi nales 
de 2008 por iniciativa del exper-
to en Robert Böhme.

Con sede en Berlín, el equi-
po, formado por 35 ingenieros de 
tres continentes, trabaja junto 
con expertos internacionales 
con el objetivo de hacer realidad 
la misión lunar y reunir el mayor 
conocimiento posible para pro-
mover el desarrollo tecnológico 
y el progreso científi co.

Rolls Royce, 
la SUV más 
lujosa
Fabricante busca hacer realidad las expectativas de 
consumidores que buscan un estilo de vida altamente 
contemporáneo.

Vehículo realiza duras pruebas en el polo y en África

Con su nueva arquitectura de aluminio la nueva SUV híper lujosa de Rolls-Royce entra en acción y marcará 
la pauta en todos los vehículos de la marca a partir del 2018.     FOTO:  ROLLS-ROYCE

Un Rolls-Royce Project Cullinan es sometido a pruebas en extremo frío y en la nieve. A fi nes de mes llegará 
al Círculo Ártico para realizar pruebas de tracción en nieve y hielo, bajo temperaturas bajo cero.     FOTO: ROLLS-
ROYCE
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BILL PAGE TOYOTA

NUEVO 2017  TACOMA

NUEVO 2017  CAMRY

NUEVO 2017  TUNDRA

NUEVO 2017  HIGHLANDER

NUEVO 2017  COROLLA

NUEVO 2017  RAV4

NUEVO 2017  SCION 86

Hasta

de reembolso
(en modelos selectos)

$

NUEVO 2017  SIENNA

¡Reducción de precios
POR CONSTRUCCIÓN!

(703) 532-8800
www.billpagetoyota.com
*PRICES INCLUDE CURRENT MANUFACTURE REBATES. ADDITIONAL FACTORY REBATES SUCH AS RECENT COLLEGE GRADUATE OR MILITARY MAY BE AVAILABLE. ALL VEHICLES ARE SUBJECT TO PRIOR SALE. ALL PRICES ARE SPECIAL INTERNET PRICES ONLY AND CANNOT BE COMBINED WITH ANY OTHER OFFER, PUBLIC OR PRIVATE. ALL FINANCING IS SUBJECT TO APPROVED 
CREDIT. ALL NEW  VEHICLE PRICES EXCLUDE FREIGHT (CARS $835, SUVs $900 AND FULL-SIZE TRUCKS $1195), TAX, TAGS, AND PROCESSING FEE OF $595. WE MAKE EVERY EFFORT TO PROVIDE ACCURATE INFORMATION, BUT PLEASE VERIFY OPTIONS AND PRICE  BEFORE PURCHASING. WE CANNOT BE HELD LIABLE FOR DATA THAT IS LISTED INCORRECTLY. 

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042

JOSEPH
Gerente de Ventas

MITCHEL
(703) 505-1668

ARIEL
(703) 926-0334

GUILLERMO
Ventas

GREGORIO
(571) 356-1944

JOSE
Financiamiento

LUIS
(703) 282-5536

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO, NO CREDITO, MAL CREDITO,
BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

Financiamiento Disponible
(en modelos selectos)

$5,9502006

Toyota Camry
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k.
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A

$6,9502006

Nissan Maxima
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k.
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83

2A

$9,9502007

Toyota Sienna

St
k.
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26

9A

$13,4952009

Toyota Rav4
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k.

23
56

8A

$11,4502010

Toyota Prius
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k.
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$11,4502011

Toyota Rav4
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26
63

9A

$11,9502013

Honda Civic
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k.
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0

$7,9502012

Nissan Versa
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k.
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69

4

$8,9502009

Toyota Corolla
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k.
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60

7

$4,9502000

Toyota Sienna

St
k.

23
75

6A

$6,9502007

Toyota Camry

St
k.

26
35

9A

$8,4952010

Nissan Cube

St
k.

23
32

0B

BILL PAGE TOYOTA

www.billpagetoyota.com
* APLICAN RESTRICCIONES, PRECIO A CLIENTES CON CREDITO APROBADO Y CALIFICADO, NO TODOS CALIFICAN.  IMPUESTOS, PLACAS, GASTOS DE ENVIO Y GASTOS DE PROCESO DEL DEALER NO ESTAN INCLUIDOS. CUOTAS MENSUALES BASADAS EN 25% CUOTA INICIAL POR 72 MESES AL 7.9% DE TASAS DE INTERES

RECIBIMOS SU AUTO VIEJO, SIN IMPORTAR LAS CONDICIONES. BIENVENIDOS COMPRADORES POR PRIMERA VEZ

TAX ID BIENVENIDOS! BUEN CREDITO,  NO CREDITO, MAL CREDITO,
BANCARROTA... NOSOTROS PODEMOS AYUDARTE.

2923 ANNANDALE RD. FALLS CHURCH, VA 22042

(703) 532-8800

VEN A BILL PAGE TOYOTA Y MANEJA HOY TU NUEVO AUTO A CASA!

¡Reducción de precios
POR CONSTRUCCIÓN!

cuota inicial
disponible

$1
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(703) 282-5536
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